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ОҚУЛЫҚТЫ    ПАЙДАЛАНУ   БОЙЫНША   ЖАЛПЫ   Н ҰСҚАУЛАР
	 Тақырыптарға тиiстi материалдар төмендегi пункттерге бөлiнген жəне 
оқулық беттерiнде белгiлi тəртiппен орналастырылған, ал кейбiр пункттер 
арнайы белгiмен көрсетiлген:
      

1. Сабақтың реттік саны мен тақырыптың аты.

2. Сабақ тақырыбын түсiндiруде көмек беретiн дiлгiрлiк жағдайға 
байланысты көрнекi мəлiмет, сурет, кесте, диаграмма, тағы басқалар.

3.Тақырыпқа тиiстi, негiзiнен, үйде дайындалуға көзделген негiзгi мәтін.

4. Оқушылардың белсендiлiгін арттыратын сұрақ және тапсырмалар.

5. Сабақ барысында қолданылатын тiрек ұғымдардың сипатталуы.

6. Алған бiлiмдерiн тереңдету, қайталау жəне өзiн-өзi тексеру үшiн         
берiлген сұрақтар.

7. Есеп-қисап жұмысын талап ететiн iс-жүзiндiк жұмыстар мен жат- 
тығулар.

8.Iздену мен шағын зерттеу жүргiзу үшiн оқушыларға жеке-жеке         
берiлетiн дербес тапсырмала.

9. Дербес пiкiрлеу жəне  топпен жұмыс істеу  үшiн қойылатын сұрақтар.

10. Тақырыптағы есте сақтау қажет болған өзектi идея және пікірлер.

11. Елiмiзге тəн шығыстық құндылықтар, оларға тиiстi сұрақтар мен 
тапсырмалар.

12. Тақырыпқа сай дүниетанымды кеңейтететiн қосымша мəлiметтер.

13. Баға белгілеулер.

14. Экономикалық ұғымдарды өзара байланыстыратын формулалар.

15. «Өзіндік жұмыс» айдарындағы қосымша материалдар.
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Оқулықта Экономикалық білім негіздері  8-сынып оқулығында 30 
тақырыпқа бөліп берілген. Əрбiр тақырыпқа сай материалдарды сабақ 
барысында жəне үйде оқу керек.

Жаңа тақырыпты түсiндiруде, негiзiнен, жоғарыда аталған 2–5 пункт ма- 
териалдарымен жұмыс iстеу керек.

3-пункттегi берiлген материалдарды, негiзiнен, үйде оқу жəне үйрену 
үшiн пайдалану қажет.

Сабақты пысықтауды 6-пункттегi сұрақ және тапсырмалардың, 7-пунктегi 
жаттығулардың көмегiмен орындаған мақұл.

8-пункттегi тапсырмалар шағын iздену мен зерттеу ретiнде оқушыларға 
өз бетiнше жұмыс iстеуге арналған.

9–12 пунктегi сұрақтар, өзектi үзiндiлер мен құндылықтар өз бетiнше 
бақылау жасау, бiлiмдерiн молайту, iс жүзiнде қолдану жəне өзiн-өзi тексеру 
мақсатында қолданылғаны жөн.

Оқушылардың назары 4-пункттегi тiрек ұғымдар жəне 10-пункттегi тақы- 
рыптың өзектi үзiндiлерiне қаратылуы қажет.

Үйге тапсырма сабақта талқыланбаған 9–10 пункт сұрақтары мен тапсыр- 
малары негiзiнде берiлгенi мақсатқа сәйкес болады.

Əр тараудың соңында берiлген қайталауға арналған сұрақ және тапсырма- 
лардан өтiлгендердi өз бетiнше қайталау мен аралық бақылау жұмыстарына 
дайындалу мақсатында пайдалануы ұсынылады. Берілген тест жұмыстары 
аралық бақылауды жүзеге асыру үшін тест дайындауға  үлгі ретінде қызмет 
етеді.

Оқулықта, сонымен қатар «Өзіндік жұмыс» айдарындағы материалдар 
да орын алған.  Бұл материалдарды оқушылар сабақтан тыс уақыттарда 
үйренулері мақсатқа сай. Бұл материалдар оқушыларды еркін пікірлеуге, 
ізденуге, зерттеуге үндейді.  Оларға елімізде жүзеге асырылып жатқан  
экономикалық реформалар туралы мәлімет береді. Бұл материалдармен 
жұмыс істеуде,  әрине,  ұстаздардың  және ата-аналардың көмегінен, 
кеңестерін пайдалану қажет.htt
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I тарау. Экономикаға кiрiспе
1

2 3 4

8765

Біз тек белсенді кәсіпкерлік,  тынымсыз еңбек және ұмтылу 
арқылы ғана өркендеуге, тұрақты өмірге қол жеткіземіз.

Шавкат Мирзияев
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1.	 Соңғы жылдары елімізде жүзеге  асырылып жатқан экономикалық 
өзгерістер көзге бірден байқалуда. Мұндай өзгерістерге бірнеше мысал 
келтір.

2.	  «... еліміздің өркендеуі үшін, ең алдымен  экономика саласын дамыту 
керек?»  дегенде нені түсінесің? Пікіріңді  негіздеуде жоғарыдағы 
суреттерден пайдалан.

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

Біз толассыз өзгеріп, дамып отыратын əлемде өмір сүрудеміз. 
Айналаға мұқият қарасақ, жаңа тауарлар мен қызмет түрлерінің пайда 
болып жатқанын, адамдардың арман-үміттері өзгеріп,  көшелердiң,  
қалалардың  жəне ауылдардың келбеті жаңарып келе жатқанына куə 
боламыз. Осы жаңарып келе жатқан əлемде өмір сүрген соң, сендер де 
əрбір өзгеріске өз  көзқарастарыңды білдіруге, жаңаша жағдайларға 
бейімделуге тиіссіңдер.

ЭКОНОМИКАМЕН ТАНЫСУ1-ТАҚЫРЫП
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Экономика – қоғам өмірі салаларының ішіндегі ең құбылмалысы. 
Өйткен і  күн  с айын  адамдардың  жақсы  өмір  сүру іне  қажетт і 
жағдайларды жасап отыру керек. Taбиғатта дайын күйiнде нан, киiм-
кешек, үй жоқ. Адам қажеттiлiгi үшiн керек, табиғатта дайын күйiнде 
кездеспейтiн нəрсенiң барлығын өз қолымен жасауға мəжбүр. Осы 
мақсатта ол табиғатта экономика деп аталатын үлкен шаруашылықты 
құрады. Бүгiнгi таңда экономика шаруашылық жұмыстарын жүргiзетiн 
жүйе ретiнде – адамзаттың өмiр сүруi мен кемелденуiнiң бiр құралына 
айналып отыр.

Экономиканың ең негiзгi құрамдық бөлiгi – адамдар. Адам  өз  
еңбегiмен, ақыл-парасатымен экономиканы қозғалысқа түсiредi, 
басқарады. Экономиканың екiншi құрамдық бөлiгi – табиғат. Taбиғат 
– экономиканың шикiзат қоймасы. Экономиканың үшiншi бөлiгi 
– ғимараттар, зауыт пен фабрикалар, жол жəне көпiрлер, құрал-
саймандар, машина мен механизмдер жəне басқа адам қолымен 
жасалған заттардан құралған жасанды орта.

Экономика – адамның өмiр сүруi үшiн қажеттi игiлiктердi өндіруге, 
үлестіруге және тұтынуға бағытталған қызметтер жүйесі.

Экономиканың осы үш құрамдық бөлiгiнiң бiрiгуiнде, экономикалық 
үдерiс пайда болады. Ол төрт басқышта өткiзiледi. Бiрiншi басқышта, 
адамның қажеттiлiктерiн өтеу үшiн қызмет ететiн игiлiктер, яғни 
тауар жəне қызметтер жасалады, өндiрiледi. Екiншi басқышта, олар 
айырбасталады жəне соңғы басқышта пайдаланылады.

Экономиканы жүргiзу, яғни экономикалық үдерiстердi басқару 
дiлгiрлiгiмен адамдар ежелден таныс болған. Грецияда екi мың жыл 
бұрын “Экономикос” (“үй шаруашылығын жүргiзу өнерi”) деп аталған 
экономикаға тиiстi бiрiншi кiтапты Ксенофонт жазған. “Экономика” 
сөзi осы кiтаптың атынан келiп шыққан.

Қазiргi күнде экономика тек үй шаруашылығын жүргiзу ғана емес, 
тiптi, бүкiл бiр мемлекеттi, əлем шаруашылығын жүргiзудiң жол-
жобасы жөнiндегi ғылым ретiнде қабылданған. Сөйтiп, экономика  
пәні – адамдардың, кәсіпорындардың, тіпті бүкіл мемлекеттердің 
экономикалық игiлiктерін жасау, үлестіру және тұтыну үдерісіндегi 
қызметiн, өзара қарым-қатынастарын зерттейтiн ғылым екен. htt
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Экономика пәні – адамдардың экономикалық игiлiктердi жасау 
үдерiсiндегi қызметiн жəне өзара қарым-қатынастарын зерттейтiн 

ғылым.

Заманалық экономика ғылымы микроэкономика жəне макроэкономика 
деп аталатын бөлiмдерге бөлiнедi. Mикроэкономика – жеке алынған жанұя, 
кəсiпорын, сала экономикасын зерттейдi. ал, мaкроэкономика мемлекет және 
әлем көлемiндегi экономиканы зерттейдi. Бiз танысуды микроэкономикадан 
бастаймыз. 

Елімізде соңғы жылдары жүзеге асырылып жатқан әлемдік маңызға ие 
жаңғыртулардың басым  бөлігі экономика саласына тиісті. Экономика саласын  
ырықтандыру, мемлекеттің экономикалық қызметке  араласуын қысқарту,  әрбір 
адамның экономикалық қызметпен айналысуы үшін  қолайлы жағдайлардың 
жасалуы міне осындай реформалардың  нәтижесі. Бұл реформалар еліміздің 
экономикасын әлемдік экономикаға сәйкестендіруді де көздейді. Нәтижеде 
Отанымыз дамудың түгелдей жаңа басқышына беттеді.

Мұндай түбегейлі өзгерістер экономикалық қарым-қатынастардың  
күрделенуіне әкелетіні табиғи, әрине. Бұдан бірнеше жыл бұрын инновация, 
цифрлы экономика, блокчейн, криптовалюта, кластер тәрізді  экономикалық 
атаулар құлағымызға естілсе, мұның бізге қатысы жоқ, тек шетел экономикасына 
ғана қатысы бар ұғымдар деп қабылданатын. Бүгінгі күнге келіп, осы және 
осыған ұқсас күрделі атаулар мен ұғымдардың  маңызын түсіну және оларды 
өмірге енгізу өздерің тәрізді ертеңгі күннің кадрлары  үшін аса  өзекті міндетке 
айналуда.  Болашақта  қандай мамандық иесі болсаң да, кәсіпкер немесе дәрігер, 
тіпті оқытушы болсаң да, басшы қызметінде істесең де немесе қарапайым 
жұмысшы болсаң да экономикалық білімдерді игеруге міндеттісің.  Өйткені 
экономикалық ойлау сенің болашақтағы тұрақты өміріңе негіз ретінде қызмет 
етеді.

Ксенофонт (біздің эрамызға дейінгі 425-356 жылдарда 
өмір сүрген) — грек тарихшысы əрі философы. Ксенофонт 
экономика ғылымына қатысты бірнеше шығарма жазған.

Кс е н о ф о н т  э ко н о м и к а л ы қ  о й л ау  т а р и х ы н д а 
е ң б е к  б ө л і н і с і н і ң  м а ң ы з ы н ,  о н ы ң  б а з а р 
өлшемдеріне  байланысты екенін ,  т ауардың құны 
оның пайдалылығы мен ауыстыруға бейімділіг іне 
байланысты екен ін ,  ақшаның шектеус і з  көлемде 
жинауға  болатын арнаулы т ауар  екендіг ін  алғаш 
рет  атап көрсеткен тұлға  рет інде  т ілге  алынады.
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1. Экономика шаруашылық жүргiзу жүйесi ретiнде нелерден құралған?
2.	 Экономика iлiмiнiң шығуы туралы қысқаша айтып бер.
3.	 Экономикалық үдерiс басқыштарын атап өт жəне бiр мысал негiзiнде 

оларды түсiндiр.
4.	 Əрбiр азамат үшiн экономиканы үйрену өмiр қажеттiлiгi екенiн үш 

дəлелмен негiздеп бер.
5.	 Kүнделiктi тұрмыста экономикалық бiлiм қашан жəне қандай жағдайда 

қажет болады?
6.	 Экономика ғылымы ненi зерттейдi? 
7.	 Экономика қандай бөлiмдерден құралған? 

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мұны есiңде сақта!
•	 Экономика – адамның өмiр сүруi жəне кемелденуiнiң бiр 

құралы.
•	 Экономиканың құрамдық бөлiмдерi: табиғат, адамдар жəне 

адамдар тарапынан жасалған барлық нəрселер.
•	 Экономикалық проце сс басқыштары:  өндiрiс ,  бөлiнiс , 

айырбастау жəне тұтыну.
•	 Микро эконом ика  ж əне  макро экономика  –  экономика 

ғылымының құрамдас бөліктері.
 Экономикалық білім - болашақтағы бейбіт өміріңнің кілті.

Еліміздің әрбір азаматының, қоғамның әрбір мүшесінің бейбіт тұрмысы 
өз кезегінде  бүкіл мемлекетіміздің, қоғамымыздың дамыған мемлекеттер 
қатарынан орын алуына әкеледі.

Ғазиз оқушы!
Жоғарыда айтылғандардан экономикалық білімдердің негіздерін үйренуің, 

өзіңде экономикалық ойлауды, экономикалық мәдениетті қалыптастыруың 
қаншалықты қажет екенін ұққан болсаң керек.

Пәнді үйрену барысында кітаптағы  теориялық материалдарды игерумен 
шектелме. Әрбір игерген тарауды айналаңдағы экономикалық жағдайлармен 
үйлесімді түрде үйренуге әрекет жаса.

Мүмкіндік болды дегенше әртүрлі экономикалық нысандарға бар, ол жердегі 
қызметпен тікелей таныс, үйрен, өзіңнің практикалық компетенцияларыңды 
қалыптастыр.
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ШEKТЕУЛIЛIK ДIЛГIРЛIГI2-ТAҚЫРЫП

1.  Адам Жер бетiнде жасап, өмiр сүруi үшiн қандай мұқтаждық жəне 
қажеттiлiк сезедi? 3 минутта қажеттiлiктер тiзiмiн жаса. Егер уақыт 
жеткiлiктi болса, бұл тiзiмдi тағы да қанша жалғастыруға болар едi? 
Жалпы алғанда, адам қажеттiлiгiнiң шегi бар ма?

2.	 1-суреттегі жібек құртын өндірушінің қандай қажеттіліктері болуы 
мүмкін?

3.	 2-суреттегі атайдың, оның фермер ұлының жəне кішкентай немересінің 
қандай қажеттіліктері бар деп ойлайсың? 

4.	 3-суреттегі мектеп оқушыларының қандай қажеттіліктері бар және оларды 
қанағаттандыру үшін не істеу қажет болады? 

5.	 4-суреттегі сәби есейіп кемелденемін дегенше оған қандай нәрселер қажет 
болады?

6.	  Әлемдегі ең бай адамдардың қажеттеліліктері бар ма әлде жоқ па? 
Әлемдегі ең кедей мемлекеттерде ашаршылық бар. Бұның себебі неде 
деп ойлайсың?

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

Адам – саналы жаратылыс. Ол əрқашан жақсы өмiр сүруге ұмтылады. 
Аю тойған соң, апанына кiрiп ұйықтайды. Ал, адам қол жеткен табысы 
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мен беделiн қанағат етпейдi. Ол бұрынғыдан да жақсы тамақтануға, 
киiнуге, тұрмыс жағдайына ие болуға, жоғарырақ мəртебеге жетуге, 
жетiк бiлiм алуға, тағы басқаларға ұмтылады. Оған əрдайым бiрдеңе 
жетiспейтiндей болады. Сондықтан адам қажеттiлiгiнiң шегi жоқ 
дeймiз. 

Пəннің тарихына қатысты шығармалардан цитаталар 
«Жануарлар табиғат берген игіліктерге қанағаттанады. 

Ал адам баласына табиғат игіліктері аздық етеді. Олар азық-
түлік, киім-кешек, үй-жайға қажеттілік сезінеді. Жануарлар табиғат 
игіліктерін дайын күйінде игереді. Ал адам баласы өз еңбегімен өзіне 
азық, киім, мекенжай əзірлейді. Осы мақсатта адамзат диқаншылықпен 
жəне қолөнершілікпен айналысуы қажет».

(Әбу Әли ибн Сина)

Қажеттiлiк – адамның белгiлi бiр жағдайда өмiр сүруi мен кемел- 
денуi үшiн қажет заттарға талабы.

Адамның қажеттiлiгiн қанағаттандыру үшiн оған əртүрлi игiлiктер 
қажет. Бұл игiлiктердiң кейбiреулерi (aуа, су, күн нұрының жарығы  
мен  жылуы  тағы басқалар) – табиғаттың тегiн сыйы. Оларды еркiн 
игiлiктер деп атаймыз. Қалғандарын адам өз еңбегi, экономикалық 
қызметi арқылы жасауы, өндiруi қажет болады. Оларды экономикалық 
игiлiктер деп атаймыз. Адамның қажеттiлiгi бiр материалдық затты 
– тауарды тұтыну немесе бiр қызметтi  пайдаланудың есебiнен 
қанағаттандырылуы мүмкiн. Мұндай игіліктерді шығаруға табиғаттағы 
шикiзат, адамның күшi, бiлiмi, əртүрлi машина жəне механизмдер, 
құрал-жабдықтар,  ғимараттар,  бiр  сөзбен айтқанда,  өндiрiстiк 
ресурстар қажет болады. Мұның барлығы ресурстар деп аталады.

Ресурстар өз табиғатына орай сан алуан. Дегенмен оларды біріктіріп 
табиғи, еңбек және капитал түрлеріне бөлуге болады. 

Адам қажеттiлiктерi белгiлi жеке тұлға немесе топқа тиiстi болуына 
карай, жеке қажеттiлiктер жəне әлеуметтiк қажеттiлiктер сияқты 
түрлерге бөлiнедi.

Жеке қажеттiлiктер деп жеке алынған тұлғаға ғана тиiстi жеке 
гигиеналық құралдар, киiм-кешек, газет оқу сияқты қажеттiлiктер 
айтылады. Əлеуметтiк қажеттiлiктер – адамдардың бiр қатарда 
ынтымақтастықпен өмiр сүруiне байланысты бiрге тұтынатын, атап 
айтқанда, мектепте бiлiм алу, қоғамдық транспортты пайдалану сияқты 
жалпы қажеттiлiктерден құралады.
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Табиғи ресурстардың қоры — бұл тікелей табиғаттың өзі. Табиғи   
ресурстарға жер және жерасты қазба байлықтары, ормандар, су, ауа, 
күннің нұрын мысалға келтіруге болады.

Мұндай ресурстардың кейбірі қайта тіктелмейді (мұнай, газ, көмір, 
темір рудасы, т.с.с) Кейбіреуі қайта тіктелу қасиетіне ие. Мысалы 
жерді пайдаланғаннан кейін оған жақсы өңдеу берілсе, тыңайтқыш 
берілсе ол өнімділігін қайта қалыпқа келтіреді, тіпті асыруы да мүмкін.

Еңбек ресурстары  —  бұл халықтың еңбекке қабілетті бөлігі.  
Бұл адамдар игіліктер жарату  үдерісінде өздерінің физиологиялық 
және рухани қабілеттерін жұмылдырып қатысады. Тұрғындардың бұл 
бөлігін — халықтың экономикалық белсенді бөлігі деп те атаймыз.

Заманалық жағдайда еңбек ресурстарына қойылатын талаптар  
бастапқы кезеңмен салыстырғанда күрт асқан. Әсіресе, олардың  
білімі, мәдениеті, кәсіби біліктілігі, заманалық технологияларды 
меңгеруі, денсаулығы, т.б.

Үшінші түрдегі ресурстар  — капитал деп жалпылама аталған 
ресурстар болып, оған ғимараттар, нысандар, техникалық құралдар, 
шикізат  ре сурстары,  жолдар мен байланыс құралдары сияқты 
материа лдық затт армен  б ір  қат арда  қаржылай  қаражатт ар  да 
кіреді. Капитал ресурстарға кіретін қаржылай қаражаттар өз ішіне 
игіліктердің жаратылуы үдерісіне жұмылдыру мүмкін болған  шет ел 
валютасы, бағалы металдар, тұрғындардың және кәсіпорындардың 
ақшалай қаржысы сияқтыларды қамтиды.

Заманалық экономикада  мәлімет,   уақыт сияқты  өз іне  тән 
ресурстардың маңызы күн сайын артуда.  Ақпарат-коммуникация 
технологиялары дамыған жағдайда мұндай ресурстардың рөлі үлкен.

Жоғарыда тілге тиек етілгендей, адамның қажеттіліктерінің шегі 
жоқ. Олар көбейіп түрлене береді. Ресурстардың мөлшері өкінішке 
орай шектеулі.  Сондықтан адамның барлық жетіспеушілігі  мен 
қажетіліктерін толық қанағаттандырудың мүмкіндігі жоқ. Экономистер 
бұл ділгірлікті  шектеулілік ділгірлігі  деп атайды және экономиканың 
негізгі проблемасы саналады.

Экономикалық ресурстар – тауар жəне қызметтер жасау 
қажетiне жарайтын барлық заттар.

Еркiн игiлiктер – адамға табиғат сыйлаған тегiн байлықтар.
Экономикалық игiлiктер – адамның экономикалық 
қызметi арқылы жасалынатын игiлiктер.
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1.	 Адам қажеттiлiгiнiң неге шегi жоқ? Шексiз қажеттiлiктер қалай қанағаттандырылады?
2.	 Қыстақта, қалада тұратын жанұялар қажеттiлiгiнiң əртүрлi болуының себебi не?
3.	 Шeктеулiлiк дiлгiрлiгiнiң мəнi неде? Оған 5 мысал келтiр.
4.	 Жанұя болып жасаудың қандай экономикалық абзалдықтары бар?
5.	 Əрбiр ресурс түрiне үшеуден мысал келтiр, олардың бiр-бiрiнен ерекшелігін айт.
6.	 Өзіңе қанша ақша бөлінсе, қажетіліктерің толық қанағаттанады деп ойлайсың?
7.	 Неліктен өзің  қалағаныңдай ақша бөлінбейді? Жауабыңды ресурстардың 

шектелгендігімен негіздең.

  БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мұны есіңде сақта!
•	 Адам өмір сүру барысында  ол үнемі өзіне белгілі бір игіліктерге 

мұқтаждықты — қажеттілілікті сезінеді.
.•	Адамның қажеттілігі шексіз.
•	 Бірер игілікті жарату үшін бізге өндірістік ресурстар қажет болады.
•	 Өндірістік ресурстардың қажеттіліктерден ерекшелігі шектеулілігі.
•	 Экономиканың негізгі мәселесі — адамның қажеттіліктерінің шексіздігі 

және осы қажеттіліктерді қанағаттандыру үшін өндірістік ресурстардың 
тапшылығы.

•	 Экономика пәні шектеулі ресурстарды пайдаланып адамның шексіз 
қажеттіліктерін толық қамтамасыз ету жолын үйренеді.

А д а м д а р д ы ң  ш е к т еул і  р е с у р с т а р д ы  п а й д а л а н ы п ,  ш е кс і з 
қажеттіліктерін толық қанағаттандыруға бағытталған саналы түрде 
шаруашылық жүргізу жолын экономика пәні зерттейді.

Шектеулiлiк дiлгiрлiгi – шексiз қажеттiлiктер мен шектелген 
ресурстар арасындағы сəйкессiздiк.

Шектеулілік ресурстарын қалай пайдалану адамның руханиятына 
да байланысты. Рухани тұрғыдан кедей адам өз қажеттіліктерінің 
материалдық тұрғысын ғана ескереді. Бұл сайып келгенде адамның 
тұрмыс жағдайына, оның қоғамдағы беделіне де кері әсер етеді. 
Сондықтан әрбір адам өз қажетіліктерінің рухани және материалдық 
тұрғысына назар  аударуы қажет.  Жоғары руханиятты адам өз 
материалдық қажеттіліктерін қамтамасыз етуде айналадағы адамдарға, 
жалпы қоғамға зиян келтірмеуге ұмтылады.

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



16

Шахжаханның туған күнiне əкесi өзiне ұнаған бiр зат алу үшiн 100 000 
сум ақша бердi. Ол бiраздан берi футбол формасын, жаңа аяқ киiм (кроссовка) 
жəне футбол добын сатып алмақшы болып жүр едi. Шахжахан дүкендердi 
аралап жүрiп, бұл ақшаға өзi қалаған нəрселерден тек бiреуiн алу мүмкiндiгi 
бар екендiгiн анықтады жəне не алсам екен деп ойланып қалды. Шахжахан 
үш мүмкiндiктiң бiреуiн таңдауға мəжбүр. Экономикада мұндай мүмкiндiктер 
баламалы мүмкiндiктер деп аталады.

  Aйталық, Шахжахан үшiн бұл нəрселердi сатып алу төмендегi тəртiпте 
қанағаттану сезiмiн бередi:  1) кроссовка;  2) футбол добы;    3) футбол  
формасы. Сондықтан ол кроссовканы сатып алды, өйткенi оған бұл ең 
үлкен қанағаттану сезiмiн бередi. Шахжаханның бұл таңдауы футбол добын 
ала алмауымен оған “қымбатқа түседi”. Экономистер мұны – таңдаудың 
баламалы құны деп атайды.Шахжаханның таңдауы, яғни кроссовканың 
баламалы құны – футбол добымен өлшенедi.

1.Нелiктен Шахжахан осы үш мүмкiндiктiң бiреуiн ғана таңдауға мəжбүр 
болды?

2.Шахжахан не үшiн кроссовканы таңдады?
3.Нелiктен Шахжаханның таңдауының баламалы құны футбол формасымен 

өлшенбейдi?
4.Шахжаханның орнында болғаныңда осы үш мүмкiндiктiң қайсысын таңдаған 

болар едiң? Неге?
5. Taңдаудың баламалы құнын анықта.

3-ТАҚЫРЫП TAҢДАУ ЖƏНЕ ОНЫҢ БАЛАМАЛЫ ҚҰНЫ 

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

  



  

  

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



17

Бaнктен  қарыз  а лмақшы болған  фирманың а лдында  сол  ақшаға 
жаңа станоктар сатып алу, өндiрiстi кеңейту немесе ескi станоктар мен 
ғимараттарды жөндеу, жұмысшылардың еңбек жағдайын жақсарту дiлгiрлiгi 
тұрады. Мемлекеттен 10 гектар жер алған фермерлік шаруашылықтың 
алдында көктемде жерге қандай егiн егу қажет деген дiлгiрлiк көлденең 
тұрады. Қала əкiмшiлiгi өз қаржысының белгiлi бөлiгiн жолдарды жөндеу 
немесе жаңа мектеп ғимаратын құруға жұмсау туралы бас қатырады. 
Мемлекет көлемiнде денсаулық сақтау саласына көбiрек ақша ажырату керек 
пе әлде мұнайды қайта өңдейтiн зауыт құру қажет пе деген дiлгiрлiктерге 
тап болады.

Жоғарыда айтылған мысалдарда бiрнеше мүмкiндiктiң бiреуiн таңдауға, 
қалғанынан бас тартуға тура келедi. Таңдау нəтижесiнде бас тартқан ең үлкен 
пайда беретiн мүмкiндiктi таңдаудың баламалы құны деп айтады.

Адам қажеттiлiг iн  қанағаттандыру үшiн қажет барлық тауар мен 
қызметтердi өндiрудiң мүмкiндiгi жоқ. Өйткенi экономикалық ресурстар 
шектеулi. Сондықтан, жеке адамдар ғана емес, тiптi кəсiпорындар мен 
фирмалар, мемлекет жəне қоғам көлемiнде шектеулiлiк дiлгiрлiгiне тап 
болады. Əрбiр фирма өз қызметiн кеңейтудi көздеп, сапалы өнiмдердiң 
көбiрек түрлерiн шығарғысы келедi.  Мемлекет бiлiм беру, денсаулық 
сақтау салаларына жəне қоршаған ортаны қорғауға мүмкiндiгi барынша 
көбiрек қаржы бөлудi қалайды. Бiрақ, өкiнiшке орай мүмкiндiктер, анығы, 
өндiрiстiк ресурстар шектеулi. Шектеулiлiк дiлгiрлiгi бар болғандықтан, 
бар мүмкiндiктердiң бiреуiн таңдауға, яғни шектеулi ресурсты неге жұмсау 
жайлы бiр шешiм қабылдауға тура келедi. Таңдау, деп шектелген ресурстарды 
пайдалану мүмкiндiктерi арасынан бiрiн таңдауды айтады.

Taңдау – шeктеулi ресурстарды пайдалану мүмкiндiктерiнiң 
бiреуiн таңдау.

Баламалы мүмкiндiктер – бiреуiн таңдағанда басқасынан бас тарта- 
тын мүмкiндiктер.
Taңдаудың баламалы құны – тaңдауда бас тартқан ең үлкен пайда 
беретiн мүмкiндiк.

Taңдау жүзеге асырылып жатқан барлық жағдайда да мүмкiндiктердiң 
бiреуi таңдалып, қалғанынан бас тартылмайды. Таңдау жүзеге асырылып 
жатқан кезде барлық мүмкiндiкпен де ымыраға келуге тура келетiн кездер  
де болады, яғни барлық мүмкiндiктi де жартылай пайдаланады. Айталық, 

2 – Э. Сариқов, Б.Хайдаров
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коммерциямен айналысатын жекеменшiк дүкен иесi Aбдуллаев 10 800 000 
сумға көтерме сауда фирмасынан крем немесе шампунь сатып алмақшы. 
Шампуньның бағасы 27 000 сум болса, 10 800 000 сумға небары 400 
дана шампунь сатып алу мүмкiн. Кремнiң бағасы 18 000 сум, 10 800 000 
сумға барлығы 600 дана крем сатып алуға болады. Бiрақ Aбдуллаевқа өз 
тұтынушыларының қажеттiлiгiн қанағаттандыру үшiн шампунь да, крем  де 
сатып алуына тура келедi. Сондықтан Aбдуллаев жарты ақшасына – 5 400 
000 сумға 200 дана шампунь, қалған жартысына 300 дана крем сатып алуға 
шешiм қабылдады. Яғни екi мүмкiндiкпен ымыраға келiп, оларды бөлiп-бөлiп 
болса да пайдаланды. Мұндай таңдау түрiн экономикада келiсiмдi (немесе 
аралас) тaңдау дeйдi.
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1.	 Aбдуллаев 10 800 000 сум ақшаға тағы да қанша шампунь жəне крем 
сатып алуы мүмкiн едi? Мұндай мүмкiндiктердiң 4-5-iн анықтап, 
кестенi толтыр.

2.	 Кестедегi нүктелердi координаталар жазықтығында белгiлеп, оларды 
бiрiктiрiп шық. Kooрдината өсi жəне бұл сызықпен шектелген сала 
өндiрiс мүмкiндiктерi саласы деп аталады.

3.	 Бұл сала нелiктен осылай аталған?
4.	 Бұл саланың iшiнде жатқан (150; 250) нүктеге сай келетiн мүмкiндiктi 

сипаттап бер. Бұл жағдайда ақша қаражатын тиiмдi пайдаланылып жа- 
тыр ма? Жауабыңды негiздеп бер.

5.	 Бұл саланың сыртында жатқан (250; 350) нүктеге сай келген мүмкiндiк 
туралы не дей аласың? Бұл жағдай Aбдуллаевтың мүмкiндiк шеңберiнде 
ме? Жауабыңды негiздеп бер.

6.	 Ақша қаражаттарынан толық пайдаланылған мүмкiндiктерге сай келген 
нүктелерден бiрнешеуiн көрсет жəне графикте белгiле.htt
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Келiсiмдi таңдау – бiр уақыттың өзiнде бiрнеше мүмкiндiктi 
iшiнара пайдалану.

1.	 Oқу құралдарын сататын дүкенге кiрдiң.  Қалтаңда 1000 сум 
ақшаң бар. Ақшаң қалың дəптер яки қаламсап алуға жетедi. Сен 
бұлардың қайсысын сатып алатын едiң? Неліктен мұны таңдадың? 
Taңдауыңның баламалы құны неден құралады?

2.	Нелiктен адам үшін таңдаудың баламалы құнын бiлу керек деп ойлайсың?
3.	Aйталық,  аудандарыңның орталығында  бо с  жер  алаңы бар .  

Əкiмшiлiк бұл жерге аурухана, базар, теннис корты немесе мектеп 
құруы мүмкiн. Өкiнiшке орай, бұл алаңға тек бiр ғана мекеменi 
құруға болады. Екiншiден, əкiмшiлiктiң бiр ғана мекеменi құруға 
қаржысы бар. Саған таңдау мүмкiндiгi берiлсе, сен не құруға шешiм 
қабылдайтын едiң? Taңдауыңды негiздеп бер жəне оның баламалы 
құнын анықта.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

         Құндылықтар!
1. Атақты ағартушы Абдулла Авлонидiң “Экономика деп, ақша 

мен дүние сияқты игiлiктердiң қадiрiн бiлудi айтады. Дүние қадiрiн 
бiлушiлер орынсыз жерге бiр тиын да жұмсамайды, ал керек жерде 
сумды да аямайды”, деген сөздерiн түсiндiрiп бер.

2. Ата-бабалардың “жетпеген дүние” деген нақылы не туралы?
3. Ризық пен қанағаттану сөздерiн қалай түсiнесiң?

       Мұны есiңде сақта!
	 • Шектеулiлiк дiлгiрлiгi адамдардан қажеттiлiктерi үшiн керек 
тауар жəне қызметтер арасынан кейбiреулерiн таңдауды керек етедi.
	 •  Адамдар сияқты, үкiмет пен қоғам да жетiспеушiлiк 
сезiнедi, өйткенi олардың да қажеттiлiктерi шексiз, ал ресурстары 
шектелген болады.htt
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4-ТАҚЫРЫП ӨНДIРIС ЖƏНЕ ОНЫҢ ФАКТОРЛАРЫ

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

1.	 Қай суреттегі игіліктер табиғат тарапынан, адамның қатысуынсыз пайда 
болған?

2.	 2-суреттегі нанның жасалуына дейін қандай басқыштардан өткен?
3.	 3-,6-суреттердегі заттардың қай бірінің пайда болуында адамның қатысуы 

көбірек талап етіледі деп ойлайсың?
4.Суреттердегі заттардың пайда болуында адамның қатысуынан тыс тағы 

ненің болуы талап етіледі.

1

4

2

5

3

6

Адамның өз қажеттiлiктерiн қанағаттандыру мақсатында экономикалық 
игiлiктер өндiру үдерiсi өндiрiс  деп  аталады.  Экономистер  экономика-  
лык игiлiктердi өндiрушi кəсiпорындарды – өндiрiсшiлер, оларды қолдана- 
тындарды – тұтынушылар деп атайды.

Сүт, нан, автомобиль, аяқ киім, доп, кітап, қонақүй немесе шаштараз қызметі 
секілділер бүгінгі заманда экономика саласы тарапынан өндіріліп жатқан та-
уарлар мен көрсетіліп жатқан қызметтердің бір бөлігі ғана. Өндіріліп жатқан 
тауарлар мен көрсетіліп жатқан қызметтердің түрінің көптігі соншалықты, 
экономистер оларды бірнеше жолдармен төмендегідей түрлерге жіктейді:

1.	 Өндіріс экономиканың қай саласында болып жатқанына қарай:
 

3

65

21

4

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



21

–	 экономиканың біріншілікті саласында пайдалы қазбалар, су, мұнай, 
газ, ағаш секілді табиғи игіліктер шикізат ретінде тікелей табиғаттың өзінен 
алынады. Бұларды өндірістің табиғи факторы деп атамақпыз.

–	 экономиканың екіншілікті саласында шикізат қайта өңделеді жəне киім- 
кешек, кəмпит, дəптер, велосипед секілді дайын өнімге айналдырылады.

–	 ал экономиканың үшіншілікті немесе қызмет көрсету саласында туризм, 
театр тамашалары, медициналық жəне сол секілді қызметтер көрсетіледі.

2.	 Өндірісті кім жүзеге асырып отырғанына қарай:
–	 мемлекеттік сектордағы өндіріс;
–	 жеке меншік сектордағы өндіріс.
3.	 Өндірілген өнімнің кімге арналғанына қарай:
–	 тұтынушыларға арналған дайын өнім өндіру;
–	 өндірісшілер үшін өнім өндіру.
4.	 Өндіріс факторларын пайдалану дəрежесі бойынша:
–	 капиталды көп пайдаланатын өндіріс. Мысалы, химия, мұнай жəне газ, 

автомобиль өнеркəсібінде ғимарат, станок, құрал-жабдықтар көп пайдаланы- 
лады жəне олардың өндіріс факторларындағы үлесі орасан зор.

–	 жұмыс күшін көп пайдаланатын өндіріс. Мысалы, туризм, бөлшек сау-
да, театр тамашалары сияқты қызмет көрсету салаларында жұмысшы күшінің 
өндіріс факторлары құрамындағы үлесі ерекше мəнге ие.

Өндiрiсшiлер – экономикалық игiлiктердi өндiрушi кəсiпорындар 
немесе жеке тұлғалар.

Тұтынушылар –экономикалық игiлiктердi пайдаланушылар.

Өндiрiсшiлер, əдетте, материалдық жəне материалдық емес өндiрiс салала-
рына бөлiнедi. Материалдық салада материалдық өнiмдер, тауарлар өндiрiледi. 
Материалдық өндіріс саласына өнеркəсiптегi зауыт жəне фабрикаларды, ауыл 
шаруашылығындағы фермерлік жəне диқан шаруашылықтарын мысалға 
келтіруге болады. 

Өндiрiс – адам қажеттiлiктерiн қанағаттандыру мақсатында эконо- 
микалық игiлiктер жасау процесi.

Ал, өндiрiстiң материалдық емес саласында, негiзiнен, əртүрлi қызметтер 
көрсетiледi. Оларға бiлiм беру, денсаулық сақтау, жол қауiпсiздiгi, қорғаныс, 
мемлекеттік басқару, мəдениет сияқты салалар кiредi.
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Қызметтердiң материалдық өнiмдерден 
айырмашылығы, оларды материалдық заттарды 
жинақтаған сияқты қоймада сақтауға болмайды. 
Қызметтер өндiрiс үдерiсiнiң өзiнде тұтынылады, 
яғни олар пайдаланылады.

Бiр өнiмдi өндiру үшiн ресурс керек екенi белгiлi. 
Өндiрiске қатыстырылған ресурстар тек қор, қазына 
ретiнде емес, оны қозғалысқа түсiрушi, оған əсер 
етушi фактор ретiнде де қаралады. Сондықтан, 
өндiрiске қатыстырылған ресурстарды өндiрiс фак-
торлары деп те атайды. Олар әдетте, табиғи, капитал 
және жұмысшы күші факторларына бөлінеді. Табиғи 
факторларға өндірісте қолданылатын барлық табиғи ресурстар кіреді.

Kaпитал ресурстар деп өндіріс үдерісіне қатысатын капитал ресурстарды 
айтады. Экономистер оларды басқаша етiп – өндiрiс құралдары деп те айтады. 
Оларға ғимараттар, құрал-жабдықтар мен машина- механизмдер, əртүрлi ста-
ноктар жəне жиhаздар, шикiзат,  басқа да сансыз көп заттар кiредi. Жұмысшы 
күші ресурстары дeгенде өндіріс үдерісіне қатысатын еңбек ресурстары  
түсiнiледi.

Өндiрiс

Экономикалық игiлiк

Tабиғи 
ресурс Капитал Еңбек 

күшi

Iскерлiк

Taбиғи ресурстар – өндiрiске тiкелей жұмсалатын табиғаттың барлық 
игiлiктерi.

Kaпитал ресурстар – өнiм түрлерiн шығаруға қатыстырылатын барлық 
капитал ресурстар.

Жұмысшы күші ресурстары – еңбек етуге жарамды адамдар, олардың 
бiлiмi, жұмыс тəжiрибесi жəне еңбек шеберлiгi.

Соңғы кезде өндiрiстiң табиғи, еңбек жəне капитал факторларының қатарына, 
төртiншi фактор – адамдардың экономикалық шешiм қабылдау, өндiрiстi 
жұмылдыру жəне ұйымдастыруға байланысты қызметiне – кәсіпкерлiктi де 
кiргiзiп жүр.

Құрылыс үшiн ең қажет цемент өндiрудi ұйымдастыру мысалында өндiрiс 
факторларын анықтайық. Цемент шығаруды жүзеге асыру үшiн, бiрiншiден, 
табиғи ресурс – жер алаңы мен цемент алынатын тау жынысы болу керек 
екендiгi белгiлi. Екiншiден, цемент өндiру үшiн еңбек ресурстары – адам-
дар – жұмысшы күшi қажет. Еңбек факторлары – адамдарсыз, олардың дене htt
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1.	 Аудандарыңдағы материалдық жəне материалдық емес өндiрiс 
кəсiпорындарын атап көрсет.

2.	Аудандарыңдағы бiр кəсiпорынды мысалға алып, оның қандай 
ресурс түрлерiн тұтынатынын айтып бер. 

3.	Iскерлiк пен еңбек факторы арасында қандай айырмашылық бар?
4.	Aсaкa қaлaсындағы автомобиль зауытының iске қосылуы нəтижесiнде 

өткен жылдар ішінде республикамызда қандай өзгерiстер болды?
5. Экономистер өндірісті қандай түрлерге бөледі?
6	 Соңғы жылдары республикамызда өндіріліп жатқан мақтаның көп 

бөлігі қайта өңделіп, дайын өнім түрінде шетелге сатылуда. Мұның 
еліміз экономикасы үшін қандай пайдасы бар деп ойлайсың?

7.	Экономистер өндірісті қандай түрлерге жіктейді?

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мұны есiңде сақта!
•	 Өндіріс үдерісінде экономикалық игіліктер шығарылады.
•	 Өндірістің табиғи, капиталдық, жұмысшы күші жəне осы үш 

факторды біріктіруші кəсіпкерлік қабілеті факторлары бар.
•	 Өндірістің көптеген түрлері бар.

күшiнсiз, бiлiмi және тəжiрибесiнсiз ештеңе iстеуге болмайды. Үшiншiден, 
тау жыныстарын өңдеуде қолданылатын құрал-саймандар, ғимараттар, яғни 
капитал ресурстар да болуы керек.

Бұл факторларды өзара бiрiктiру – төртiншi фактор iскерлiкпен жүзеге 
асырылады. Кәсіпкер цемент өндiру мүмкiндiктерiн барлығынан бұрын 
көрiп, бастаманы қолға алады. Бұл жұмысты жүзеге асыру үшiн үш факторды 
бiрiктiредi. Бар ресурстарды қатыстырып, күш-қайратын, бiлiмiмен тəуекелге 
бел байлап, iскерлiгiн iске қосады. Сөйтiп, оның iс-əрекетi, iскерлiгi цемент 
өндiрудi жолға қоюға себепшi – фактор болады. Демек, өндiрiс табиғи, еңбек, 
капитал жəне iскерлiк факторларының бiрiктiрiлуiнен пайда болады. Базар 
экономикасында iскерлiк факторы ерекше мəнге ие.

Кәсіпкерлiк – адамдардың экономикалық шешiмдер қабылдауына 
байланысты тауарлар жəне қызметтер шығару қызметi.
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  Жоғарыдағы сызбада  балмұздақ  шығару  үшiн  қажетт i  ре сурст ар , 
олардың келiп шығуы, қай жерде дайындалуы жартылай көрсетiлген. 
Балмұздақ шығаруға тағы қандай ресурстар қатыстырылуы, олардың қай 
мемлекеттерден әкелетінін анықтап, сызбаны толтыр (қажет болса тағы 
да қосымша торкөздер сыз).

    Балмұздақ жасауға ондаған адам қатысады, олардың әрбірі өзіне тиісті  
бір түрдегі міндетті орындайды.

1.	 Жұмыстың мұндай үлестірілуінің маңызы неде?
2.	 Бұл үдерiске қандай өзгерiс енгiзген болар едiң?

5- ТАҚЫРЫП EҢБЕК ӨНIМДIЛIГI ЖӘНЕ МАМАНДАНУ

Өндiрiс үдерiсi ресурстардың өзара бiрiгуi нəтижесiнде пайда болады. 
Ресурс бiрлiгiн пайдаланып өндiрiлген өнiм мөлшерi өнiмдiлiк деп аталады. 
Əрбiр кəсiпорынның мақсаты – аз ресурс жұмсап, көп мөлшерде өнiм жасап 
шығару, яғни өнiмдiлiктi арттыру. Өйткенi, өндiрiлiп жатқан өнiмнiң көлемi 
тек қанша жұмысшы iстеп жатқанымен ғана емес, санымен бiрге қалай iстеп 
жатқанына байланысты болады. Бұл көрсеткiш еңбек өнiмдiлiгi көмегiмен 
анықталады.

Еңбек өнiмдiлiгi деп, уақыт бiрлiгi iшiнде бiр бiрлiк ресурсты пайдаланып 
өндiрiлген тауар жəне қызмет мөлшерi айтылады. Яғни, 

U=Q:T 
Бұл жерде Q  өндірілген өнім көлемі, T – өнімді жасауға жұмсалған уақыт, 

U- еңбек өнімділігі.
Төмендегi факторлар еңбек өнiмдiлiгiнiң артуына байқаларлық əсер 

көрсетедi:

қаспап

компьютер

АҚШэл.энергия

кофе

шоколад

Балмұздақ

Хорезм

шекер

сүт

 БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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–	 кəс iпорындағы жұмысшылардың тəжiрибе с i ,  олардың кəс iби   
шеберлiгi;

–	 өндiрiс станоктары мен құрал-саймандарының сапасы;
–	 өндiрiс үдерiсi технологиясының дұрыс таңдалғандығы;
–	 еңбек бөлiнiсiнiң дұрыс ұйымдастырылуы.

ОҢТАЙЛЫ ЖАҚТАРЫ:
– адамдар ненi мұқият меңгерсе, 
соны орындауға маманданады.
–  а р з а н  б а ғ а м е н  к ө б i р е к  ө н i м 
шығарылады.
– арнайы машина жəне станоктарды 
қолдану мүмкiндiгi туады.
–  әр  жұмысшы өз  iс iн  күннен- 
күнге жақсырақ жəне жылдамырақ 
орындау тəжiрибесiне ие болады.
–   ж ұ м ы с ш ы н ы ң  б i р  о р ы н н а н 
басқа жерге көшуiне қажеттiлiк 
қ а л м а ғ а н д ы қ т а н ,  ө н i м  ж а с ау 
уақыты үнемделеді.
–  Жұмысшылардың б iр  кəс iпт i 
меңгеруi жеңiлдейдi.

КЕРI ЖАҚТАРЫ
–  б i р  т ү р л i  ж ұ м ы с т ы  о р ы н д а у 
жұмысшыларды жалықтыруы мүмкiн.
– Барлық тауарлар бiр түрлi қалыпта, 
ст андартты түрде  шыға  баст айды. 
–  ж ұ м ы с ш ы л а рд ы ң  ш е бе рл i г i  м е н 
т ə ж i р и б е с i  т ө м е н д е й д i ,  ө й т к е н i 
олардың жұмысын машиналар орындай 
бастайды.
– өнiмдiлiк барлық жұмысшылардың 
i с т еу  ж ы л д а м д ы ғ ы н а  б а й л а н ы с т ы 
болып қалады.
– жұмысшылар тар шеңбердегi жұмысты 
орындауға маманданғандығы үшiн олар 
жұмыстан босатылғанда қайта жұмысқа 
орналасу дiлгiрлiгiне тап болады.

ЕҢБЕК БӨЛIНIСI

Кез келген кəсiпорынға барып, өнiм өндiру үдерiсiн бақылаған болсаң, 
шикiзатты өңдеу үдерiсi жұмысшылар арасында бөлiнiп, əрқайсысы өзiне 
бөлiнген жұмысты ғана орындайды. Өнiм өндiру үдерiсiн мұндай ұйым- 
дастыруды,  жұмысшыларға жұмысты мұндай бөлiп берудi еңбек бөлiнiсi 
дейдi. Еңбек бөлiнiсiнiң негiзiнде жұмысты жедел орындау, аз ресурс жұмсап, 
көбiрек жақсы сапалы өнiм өндiру, яғни еңбек өнiмдiлiгiн арттыру жатады. 
Еңбек бөлiнiсi нəтижесiнде адамдар əртүрлi кəсiпке маманданады. Бұлардың 
барлығы еңбек өнiмдiлiгiн арттыру мақсатына қаратылған болады.

Өнiмдiлiк – ресурс бiрлiгiн пайдаланып өндiрiлген өнiм мөлшерi.
Технология – өнiм шығаруда қайсы ресурстарды пайдалану, қандай 

тəсiл жəне бiрiздiлiкте өңдеудiң жолдары.
Eңбек өнiмдiлiгi – уақыт бiрлiгi iшiнде бiр бiрлiк ресурсты пайдала- 

нып, өндiрiлген тауар жəне қызметтер мөлшерi.

Еңбек бөлiнiсi – өнiм шығару барысының жұмысшылар арасында 
жұмысты бөлу негiзiнде ұйымдастырылуы.
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Өндiрiстiң дамуы нəтижесiнде кейбiр өнiм түрлерiн жасау үдерiсi де 
күрделенiп барады. Бiр кəсiпорын көлемiнде мұндай өнiмдердi жасау 
мүмкiндiгi болмай қалады. Сондықтан, кəсiпорындар арасында бұл өнiмдi 
жасау үдерiсi, яғни жұмыс өзара бөлiнедi. Нəтижеде кəсiпорындар арасында 
еңбек бөлiнiсi пайда болады, олар бiр бүтiн өнiмдi емес, оның белгiлi бөлiгiн 
ғана шығаруға сəйкестендiрiледi, яғни маманданады.

Сөйтiп, бiрнеше кəсiпорыннан құралған, белгiлi бiр өнiмдi шығарушы 
сала пайда болады. Мысалы, автомобиль жасап шығаруды алайық. Автомо- 
биль жүзден астам əртүрлi деталь мен бөлшектерден құрастырылатыны 
белгiлi. Оның бiр деталы, мəселен, резина дөңгелектерi бiр кəсiпорында жа- 
салса, айнасы екiншi кəсiпорында, ал моторы үшiншi кəсiпорында жасала- 
ды жəне тағы басқа. Қысқасы, автомобиль бөлшектерiн шығарумен ондаған 
кəсiпорын айналысады Соңғы жинақтау кəсiпорнында бұл бөлшектерден 
автомобиль құрастырылады. Сөйтiп, бұл кəсiпорындар бiрiгiп автомобиль 
жасау саласын құрайды жəне əрқайсысы белгiлi детальды шығаруға ма- 
манданады. Кəсiпорындардың белгiлi бiр өнiмдердi шығару бойынша бiр 
салаға бiрiгуi еңбек өнiмдiлiгiн арттыруға бағытталады. 

Сонымен бiрге, бұл бiр-бiрiне ұқсас өнiмдер шығарып жатқан тармақтар 
бiрiгiп, өндiрiстiң iрi тармақтарын, сондай-ақ, олар да бiрiгiп өндiрiстiк 
салаларды құрайды.

Кейде жағдай, дəстүр, жергiлiктi қажеттiлiктен бүкiл бiр аумақ, тiптi, 
мемлекеттер көбiрек өнiмдердiң кейбiр түрлерiн өндiруге сəйкестенедi 
(маманданады). Мысалы, Бразилияда – кофе, Үндiстанда – шай өндiруге 
маманданған. Мұндай мамандану аумақтық мамандану дейiледi.

Маманданудың көптеген артықшылықтары болса да, мамандануды жү- 
зеге асыруды шектеп қоятын факторлар да бар. Олар төмендегілер:

1.	 Кез келген өндірісті ұсақ үдерістерге, бөліктерге қаншалықты көп 
бөлсек те, белгілі сандағы жіктеуден кейін бұл бөліктерді одан да ұсақ, 
бөліктер мен үдерістерге бөлудің лажы да болмай қалады.

2.	 Өнімді айырбастау да мамандануға əсер етеді. Мəселен, фермерлік 

     Мамандану – бiр өнiм түрiн немесе өнiмнiң бiр бөлiгiн шығару 
бойынша кəсiпорындар арасындағы еңбек бөлiнiсi.

  Аумақтық мамандану – жағдай, дəстүр, жергiлiктi мүмкiндiктерге 
байланысты бүкiл аумақтың бiр өнiм түрiн шығаруға сəйкестенуi. 
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1.	 Еңбек өнiмдiлiгi дегенi не жəне оған əсер етушi факторларды атап көрсет.
2.	 Жемiстiлiк жəне еңбек өнiмдiлiгiнiң бiр-бiрiнен ерекшелігін айтып бер.
3.	 Еңбек бөлiнiсi мен маманданудан көзделген негiзгi мақсат не?
4.	 Маманданудың абзалдығы мен кемшiлiгiн атап көрсет.
5.	 Мамандануды нақты мысалдар арқылы түсіндір.
6.	 Аумақтық мамандану дегенi не? Мемлекетiмiздегi кез келген өнiмдi 

шығаруға маманданған облыс, аудан, аумақтарды анықта.
7.	 Мамандануды ресторан қызметін көрсетуге қарағанда теледидар өндіруде 

жолға қою оңай екенін негіздеп беріңдер.
9.	 «Мамандануға  базардағы  сұраныс  əс ер  етед і»  деген  сөзд і  жеке 

пікірлеріңмен түсіндіруге əрекет жасаңдар.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

 Мұны есiңде сақта!
• Экономикалық дамудың өзегiнде еңбек өнiмдiлiгiн арттыру жатады.
• Еңбек өнiмдiлiгiне – еңбек бөлiнiсi, жұмысшылардың тəжiрибесi, 

технология жəне құрал-саймандардың жағдайы əсер етедi.
• Еңбек бөлінісінің бірқатар оңды жəне кері тұстары бар.
• Маманданудың басты мақсаты – өндіріс өнімділігін арттыру жəне 

өндірісшілердің мүмкіндіктерін кеңейту.

шаруашылық картоп өсіруге маманданған болса жəне картоптың бағасы 
қатарынан бірнеше жыл арзан бола берсе, фермер өз жерінде басқа егін 
егуді қолға алуы əбден мүмкін.

3.	 Мамандануға базардағы сұраныс та əсер етеді. Мысалы, еліміздің 
автомобиль өнеркəсібі  «Malibu» автомобилін «Spark» автомобиліне 
қарағанда біршама аз өндіреді.  Өйткені «Spark» үнемдегіш əрі арзан 
болғандықтан оны сатып алуды қалайтындар көбірек.

4.	 Өнімді үлкен көлемде бір орында өндіргенде оны тұтынушыларға 
жеткізіп беру көп қаражат пен уақытты талап етеді.

5.	 Тұтынушылар үлкен зауыт жəне фабрикаларда өндірілген өнімге 
қарағанда қолөнершілердің жергілікті өнімдері артық саналған жағдайлар  
да көп. Мысалы, əйелдер кейде фабрикаларда тігілген киімдерге қарағанда 
шағын тігін ательесінде тапсырыспен тігілген киімдерді жөн көреді.

6. Туризм немесе шаштараз сияқты қызмет түрлерін ірі кəсіпорындарға 
қарағанда шағын дүңгіршіктердің көрсеткені мейлінше қолайлы.
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6- ТАҚЫРЫП ЭКОНОМИКАЛЫҚ ЖҮЙЕЛЕР

 	 Мемлекетте “натурал шаруашылық” деп аталатын экономикалық 
жүйе билiк жасайды. Онда:

–	 мемлекет тұрғындарына қажет барша өнiм мемлекет аумағында 
өндiрiледi.

–	 тұтынушы үшiн қажет өнiмдердi əр жанұя өзi өндiрген өнiмге 
айырбастайды. Өйткенi ол елде ақша жоқ.

–	 мемлекетте жұмыссыздық жоқ.
–	 тұтынушыларды өте шағын заттар қанағаттандырады.

 	 Мемлекеттегi барша экономикалық қатынастар қатаң жоспар 
негiзiнде жүзеге асырылады. Онда:

–	 өндiрiс көлемiн, тауарлар мен қызметтердiң бағасын, жалақының 
мөлшерiн мемлекет қатаң белгiлейдi.

–	 Өнiмдер мемлекет тарапынан  бөлінедi.
–	 негiзгi меншiк мемлекетке тиiстi.
–	 экономиканы мемлекет бұйрықпен басқарады.
.
   
  Мемлекеттегi экономика кəсiпкерлiк негiзiнде құрылған. Онда:
–	 жеке меншiк кең тараған.
–	 кəсiпкерлiкке кең жол ашылған.
–	 қандай өнiмдi қандай көлемде шығаруды кəсiпкердiң өзi шешедi.
–	 өнiмнiң бағасы базарда белгiленедi.
–	 экономиканы базар факторлары басқарады.
–	 мемлекет экономикаға минималды дəрежеде əсер етедi.

1.	 Мемлекеттегi экономикалық жүйелердi өзара салыстыр. 
2.	 Қайсы мемлекетте экономикалық белсендiлiк жоғары? Неге?
3.	 Қайсы мемлекеттегi экономикалық жүйенi бүгiнде кездестiрмеймiз? Неге?
4.	 Қайсы мемлекетте өнiм сапалы болады? Оның себебi неде?
5.	 Қайсы мемлекетте адамдар үшiн өмiр сүру жақсырақ?
6.	 Сен қайсы мемлекеттiң экономикалық жүйесiне өзгерiс енгiзген болар 

едiң? Пiкiрiңдi негiздеп бер.

A

Б

Д
БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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Ке з  ке л ге н  м е м л е ке т т е ,  қ о ғ а м д а  э ко н ом и ка н ы ң  н е г i з г i  м i н д е т i 
ресурстардың жетiспеушiлiгi жағдайында бар ресурстарды пайдаланудың ең 
нəтижелi жəне тиiмдi жолдарын таңдап, мемлекет азаматтарының қажетiн 
толық қанағаттандырудан құралғандығы белгiлi. Бұл мақсатта экономиканың 
төмендегi негiзгi үш сұрағына жауап табу дiлгiрлiгiне душар болады: 

Не? Қандай? Кiм үшiн?
Бұл үш сұрақ кез келген экономикалық жүйе – мемлекеттегi (қоғамдағы) 

шаруашылық жүргiзу жүйесi үшiн ортақ болып, оны əрбiр жүйе өзiнше 
əрқилы шешедi. Жүйелер бұл дiлгiрлiктiң қалай шешiлуiне қарай дәстүрлi 
экономика, базар экономикасы, орталықтанған жоспарлы экономика жəне 
аралас экономика сияқты түрлерге бөлiнедi.

Жасап 
шығару 
керек?

Шығарылған тауарларды кiм алады жəне 
табыс қалай бөлiнедi?

Тауарларды кiм қандай ресурстар жəне 
технологиялар негiзiнде шығарады?

Қайсы тауар 
қандай көлемде шығарылады?Не

Қандай

Кiм 
үшiн

Дəстүрлi экономикалық жүйе – "Не? Қандай? Кiм үшiн? деген сұрақтарға 
қоғамда сақталып келе жатқан жүз жылдық дəстүрлерге сəйкес жауап бередi. 
Өнiм ата мұра болып келе жатқан тəсiлдердiң көмегiмен өндiрiледi, ескi əдет-
ғұрыптарға сай бөлiнедi. Мұндай экономика түрi өте көне болып, натурал 
шаруашылық пайда болғанда басталған. Бүгінде ол артта қалған, бүкiл 
дүниеден бөлiнiп өмiр сүретін, сыртқы əлеммен байланыс жасау жəне бару 
қиын тундра, Африка жəне Амазонканың ну ормандары, Сiбiр тайгалары, 
мұхиттардағы шағын аралдар мен биiк тауларда тұратын қауымдарда кездеседі.

Экономикалық жүйе – қоғамның (немесе мемлекеттiң) экономикалық 
өмiрiн ұйымдастыру формасы.

Дəстүрлi экономика – экономиканың негiзгi сұрақтарына қоғамдағы 
дəстүрлерге негiзделiп жауап беретiн экономикалық жүйе.

Орталықтанған жоспарлы экономикалық жүйеде дерлiк барлық өндiрiс 
құралдары мемлекет иелiгiнде болады, барлық экономикалық шешiмдер, htt
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Базар экономикасы – жекеменшiкке негiзделген, барлық экономи- 
калық шешiмдер еркiн қабылданатын, ал экономикалық игiлiктер 

базарлар көмегiнде бөлiнетiн экономикалық жүйе.

Орталықтанған жоспарлы экономика – дерлiк барлық өндiрiс құ- 
ралдары мемлекет иелiгiнде болатын, экономикалық шешiмдер орталық- 
танған жағдайда мемлекет тарапынан қабылданатын жəне жоспарға сай 
жүзеге асырылатын экономикалық жүйе.
 Базар экономикасы жүйесінде дерлiк барлық өндiрiс құралдары жеке 

кəсiпорындардың, жеке тұлғалардың қолында болады, барлық экономикалық 
шешiмдердi тұтынушы мен өндiрушiлер қабылдайды. Нені, қанша мөл- 
шерде өндiру мəселесiн сұраныс пен ұсынысқа негiзделген базар механизмi 
анықтайды (Бұл механизм жайлы кейiн толығырақ тоқталамыз). Мəселен, 
тұтынушыларда темекi сатып алу ниетi, яғни сұраныс болмаса, фермер 
шаруашылықтары темекi екпейдi, өйткенi оны ешкiм сатып алмайды жəне 
одан пайда түспейдi. Оның орнына пайдалырақ астық өнiмдерiн егедi.

ненi, қанша мөлшерде өндiру мəселесiн үкiмет орталықтанған күйде шешедi. 
Сонымен бiрге, бұл өнiмдердi қалай өндiрудi де алдын ала жоспарлап, 
орталықта отырған бiр  топ мамандар шешедi. Өндiрiлген өнiмдi үкiмет 
бөледi. Өндiрiстен алынған пайда мемлекет иелiгiнде қалдырылады жəне 
жоспарға негiзделiп бөлiнедi. Орталықтанған жоспарлы экономикалық жүйе 
бұрынғы одақ жəне көптеген қоғамда болатын едi.

Аралас экономикалық жүйеде өндiрiс ресурстарының бiр бөлiгi 
мемлекет иелiгiнде, қалғаны жеке кəсiпорындар мен адамдардың 
қолында болады. Кейбiр түрдегi тауар мен өнiмдер мемлекет тарапынан 
жасап шығарылса, қалғандарын жеке кəсiпорындар шығарады. Сондай-
ақ, аралас экономикада мемлекет экономиканы ретке келтiрушi күш 
ретiнде қатысады жəне сонымен бiрге, өндiрушiлердiң экономикалық 
еркiндiгiн де қамтамасыз етедi. Сондықтан аралас экономиканы базар 
экономикасы мен орталықтанған жоспарлы экономиканың қоспасынан 
құралған десек те болады. Бүгiнгi таңда əлемдегi көптеген елдерде 
аралас экономикалық жүйе билiк етедi. Бұған мысал етiп, Германия, 
Швеция, Норвегия, Финляндия, Канада сияқты мемлекеттердi атауға 
болады.Таң қаларлығы, бұл елдерде мемлекеттiң экономикаға араласуы 
барған сайын жетiле түсуде.htt
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1.	 Не? Қандай? кiм үшiн? Бұл сұрақтар қандай дiлгiрлiктердi қамтиды?
2.	 Экономикалық жүйелердiң бiрi-бiрiнен қандай айырмашылығы бар?
3.	 Дəстүрлi экономиканың абзалдығы мен кемшiлiктерiн айт.
4.	 Орталықтанған жоспарлы экономиканы сипаттап бер.
5.	 Базар экономикасын сипаттап бер.
6.	 Əрбiр экономикалық жүйеге мысалдар келтiр жəне оларды түсiндiр.
7.	 Аралас экономикалық жүйенiң пайда болуына нелер себепшi болған деп 

ойлайсың?
8.	 Елiмiзде қайсы экономикалық жүйенiң негiзiн жасап отырмыз?
9.	 Аралас экономика жағдайында төмендегi өндiрiс жəне қызмет көрсету 

салаларының қайсысын мемлекет, қайсысын жеке фирмалар басқарса, 
мақсатқа сəйкес келедi деп ойлайсың? Жауаптарыңды түсiндiрiп беруге 
əрекет ет:

а) бiлiм беру;	ə ) теледидар;	   б) жедел медициналық көмек көрсету;             
в) автомобиль жолдары;	 г) электр торабы;	 ғ) ауыл шаруашылығы;
д) қорғаныс;	е) қоршаған ортаны қорғау.

Мұны есiңде сақта!
•  Дəстүрлерге негiзделген экономикалық жүйеде өндіру мен 

бөлу салт-дəстүрлер, яғни өткен заманда қолданылған əдiстермен 
белгiленедi.

•  Б а з а р  э ко н ом и ка с ы н д а  ө н д і ру  м е н  б ө л у  ш е ш i м д е р i  ү й 
шаруашылықтары мен фирмалардың мүдделерiн көздеп қабылданады.

•  Орт а лықт анған  жо спарлы экономика лық жүйеде  нег i зг i 
шешiмдердi орталық үкiмет қабылдайды.

• Қазiргi күнде кез келген заманалық экономикалық жүйе «аралас 
жүйе» болып, ол дəстүрлi, орталықтанған, жоспарлы жəне базар 
экономикасы ерекшелiктерiн қамтыған.

Аралас экономика – барлық экономикалық жүйелердің  үйлесiмдi 
жақтарын жинақтаған экономикалық жүйе.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!
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Заманалық өндіріс үдерісіне  көптеген  ресурстар, адамдар, кәсіпорындар 
жұмылдырылады. Мысалы, печенье өнімін алсақ, оның құрамына ұн, шекер, 
сарымай, тағы басқа көптеген шикізаттар кіреді. Печеньені дайындау үдерісі 
қызылша, сүт өндіретін фермерлерден бастап, ұн, шекер, сарымай өндіретін 
зауыттардың қатысуынсыз амалға аспайды. Тағы өте көп кәсіпорындардың 
өнімдері де печеньенің шикізаты ретінде маңызға ие.

Өнд ір іст і  нәтижел і  ұйымдастыру  үшін  оның барша  басқышына 
қатысатын кәсіпорындардың қызметін үйлестіру, жүйелеу мақсатында  
экономикалық кластерлер ұйымдастыру экономиканың практикасына 
енгізілуде. Экономикалық кластерлерге белгілі бір аумақта орналасқан 
өзара байланысты кәсіпорындар, ұйымдар мен мекемелер кіреді. Олар өзара 
өнімдер жеткізіп беру, қызмет көрсету, инфрақұрылымды ұйымдастыру, 
ғылыми-техникалық қызмет жүргізу арқылы бірін-бірі қолдап-қуаттайды. 
Мұнымен кластерлердің  әрб ір  қатысушысы және  бүк іл  кластерд ің 
бәсекелестігі артады және мүмкіндігі кеңейеді.

Экономикалық кластерлер — белгілі  аумақта топталған,  өнім, 
құрастырушы бөлшектер,    белгілі  қызметтер,  инфрақұрылыммен 
өзара қамтамасыз ететін ұйымдар (кәсіпорындар, ғылым және білім 
беру мекемелері, т.б) тобы болып, топ қатысушылары бір-бірінің және 
кластердің бәсекелестігін арттырады.

5 64

ӨЗІНДІК ЖҰМЫС
КЛАСТЕР ДЕГЕНІМІЗ НЕ?

321
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Соңғы жылдары Өзбекстанда да экономикалық кластерлер кең таралуда.
Ұйымдастырылатын мақта-тоқымашылық,  балықшылық,  азық-түлік 
кластерлері бұған айқын мысал бола алады.

Экономикалық кластердің ерекшеліг і  төмендегілерден құралған: 
географиялық тұрғыдан өзара жақындық, технологиялардың біртектілігі, 
шикізат базасының ортақ болуы, инновациялық қызметтің бар екені.

1. Жоғарыдағы суреттер негізінде мақтадан әртүрлі дайын өнімдер 
өндірумен байланысты кәсіпорындардың тізімін жаса.

2. Тізімге тағы қандай кәсіпорындарды қосуға болады?
3. Шит егуден бастап дайын өнімнің тұтыныушыға жетуіне дейінгі өндіріс 

үдерісінің тізбегін логикалық бірізділікте жаса.
4. Бір ғана ерлердің көйлегін шығаруда қандай:  а)табиғи б) капитал 

д)еңбек ресурстары қолданылатынын анықта.
5. Егер суреттегі кәсіпорындарды жалпы тізімге біріктірсе, бұл қандай 

абзалдықтар беруі мүмкіндігі бойынша өз пікіріңді білдір.

3 – Е. Сариқов, Б.Хайдаров

1- Есеп. Екі жұмысшы бірінші бес күндікте 500, екінші бес күндікте  
700 өнім даярлады. Бір жұмысшының бірінші және екінші бес күндіктегі  
бір күндік еңбек өнімділігін тауып өзара салыстыр.

Шешімі: Жұмсалған уақыт = Жұмысшылар саны. Әрбір жұмысшы 
жұмсаған уақыт = 2  жұмысшы.  5 күн = 10 күн

Бір жұмысшының бірінші бес күндіктегі еңбек өнімділігі 
U=Q:T=500:10=50-ге,
Бір жұмысшының екінші бес күндіктегі еңбек өнімділігі
750:10=75-ке тең.
Енді оларды салыстырамыз: 75:50=1,5, яғни бір жұмысшының екінші 

бес күндіктегі еңбек өнімділігі  біріншісіне қарағанда 1,5 есе көп болған.
2- Есеп (өздігінше шешу үшін): Тігіншілік фабрикасында 150 жұмысшы 

аптасына 5 күн істейді. Фабрика 2019 жылдың 1 мартынан 31 мамырға 
дейін 95040  көйлек тікті. Өндіріс үдерісі 1 маусымнан мамандардырылды, 
1 қыркүйектен кластер жүйесіне өтті. Егер 1 маусымнан 31 тамызға дейін 
117000, 1 қыркүйектен 30 қарашаға дейін 140400 көйлек тігілген болса, 
бір жұмысшының маманданбаған, маманданған және кластер жүйесі 
жағдайындағы еңбек өнімділігін тауып өзара салыстыр. Есепті шешуде 
күнделікті пайдалан. Кейбір сандарды жалпылауға тура келуі де мүмкін.htt
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1.	 Нелiктен соңғы кезде экономиканы үйренушiлердiң саны артып отыр?
2.	 Экономиканы тек экономистер бiлуi керек пе?
3.	 Экономикалық бiлiм қажет болған жағдайларға мысал келтiр.
4.	 Неге адам қажеттiлiгiнiң шегi жоқ?
5.	 Шектеулiлiк дiлгiрлiгiнiң мəнi неде?
6.	 Шектеулiлiк дiлгiрлiгiне 5 мысал келтiр.
7.	 Таңдау жəне оның баламалы құны деген не?
8.	 Еңбек өнiмдiлiгiн арттырып, шектеулiлiк дiлгiрлiгiн шешу мүмкiн бе?
9.	 Еңбек өнiмдiлiгiн арттырудан көзделген негiзгi мақсат не?
10. Еңбек бөлiнiсi жəне маманданудың мəнiн түсiндiрiп бер.
11. Экономиканың негiзгi үш сұрағы жөнiнде не бiлесiң?
12. Дəстүрлi жəне орталықтанған экономикалық жүйелердi салыстыр.
13. Базар экономикасы жүйесi Не? Қандай? Кiм үшiн? деген сұрақтарға қа- 

лай жауап беруiн түсiндiр. Базар экономикасының негiзгi ерекшелiктерiн 
атап көрсет.

14. Аралас экономикалық құрылымның пайда болуына не себепшi болған 
деп ойлайсың?

A. СҰРАҚТАР 

I ТАРАУДЫ ҚАЙТАЛАУҒА АРНАЛҒАН СҰРАҚТАР МЕН 
ТАПСЫРМАЛАР

Б. TАПСЫРМАЛАР
Т ө м е н д е  а л д ы м е н  ұ ғ ы м д а рд ы ң  ат аул а р ы ,  од а н  с о ң  ол а рд ы ң 

түсiнiктемелерi берiлген. Əрбiр ұғымға тиiстi түсiнiктеменi тауып, ұғым 
нөмiрiнiң жанына сəйкес келетiн түсiнiктеме əрібiн жазып шық.

1.	 Қажеттiлiк.
2.	 Қызметтер.
3.	 Iскерлiк.
4.	 Ресурстар.
5.	 Өндiрiс.

ҰҒЫМДАР:
6.Шектеулiлiк дiлгiрлiгi.
7.	 Базар экономикасы
8.	 Таңдаудың баламалы 

құны.
9.	 Мамандану

10. Еңбек бөлiнiсi.
11.	 Экономикалық жүйе.
12. Дəстүрлi экономика.
13.Таңдау.htt
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a)	 экономикалық игiлiктердi жасау үдерiсі;
б) адамдардың пайда алу мақсатында экономикалық шешiмдер қабылдауымен 

байланысты тауар және қызметтер жасау қызметi;
в) таңдау нəтижесiнде бас тартылған, ең үлкен пайдаға ие болған мүмкiндiк; 
г) шектелген ресурстарды пайдалану мүмкiндiктерiнiң iшiнен бiреуiн таңдау; 
ғ) адамның белгiлi бiр жағдайда жасауы жəне кемелденуi үшiн керек заттарға 

мұқтаждығы;
д) қажеттiлiктердi толық қанағаттандыру үшiн ресурстардың жеткiлiктi 

дəрежеде болмауы;
е) адам қажеттiлiктерiн қанағаттандыру үшiн керек барлық нəрселер;
ж) материалдық зат жасамайтын, бiрақ нəтижесi қажеттiлiктердi 

қанағаттандыратын қызмет немесе iс-əрекет;
з) өнiм түрiн шығару бойынша кəсiпорындар арасындағы еңбек бөлiнiсi;
и) тауар өндіру үдерiсiн жұмысшылар арасында жұмысты бөлу негiзiнде 

ұйымдастыру;
й) жекеменшiкке негiзделген, барлық экономикалық шешiмдер ерiктi қабылданатын, 

ал экономикалық игiлiктер базар көмегiмен бөлiнетiн экономикалық жүйе;
к) қоғамның (мемлекет) экономикалық өмiрiн ұйымдастыру формасы; 
л)  экономиканың негiзгi сұрақтарына қоғамда дəстүрлерге негiзделiп жауап 

беретiн экономикалық жүйе;

Д. ТЕСТТЕР
Берiлген сұраққа мазмұны жағынан ең дұрыс жəне толық жауапты 

белгiле.

ТҮСIНIКТЕР:

1. 1. Қажеттiлiктер – бұл: ...
А. Күнделiктi тұтыну заттары дүкенiнде сатылатын барлық тауарлар.
Б. Адамдардың тауар жəне қызметтерге ие болу тiлегi.
Д. Адамның белгiлi жағдайда өмiр сүруi жəне кемелденуi үшiн керек болған 
нəрселерге мұқтаждығы;
Е. Адамның қанағаттандырылу мүмкiндiгi болмайтын арман-тiлегi.
2.	 Шектеулiлiк дiлгiрлiгi қай жағдайда дұрыс сипатталған?
А. Кез келген мемлекеттiң экономикасында əрқашан жетiспеушiлiк болады.
Б. Əр уақыт адамның бар қажеттiлігiн қанағаттандыру үшiн ресурстар жеткiлiктi 

бола бермейдi;htt
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Д. Қайсы ресурс қаншалықты кем болса, ол соншалықты жетiспейтiн болады.
Е. «Үйге үйсең де жетпейдi» дегендей жанұяда əрқашан бiр нəрсе жетiспейдi.

3.	 Қайсы топта келтiрiлген мысалдар тек рухани қажеттiлiктерге тиiстi?
А. Дəптер, нан, кiтап, теледидар, хат жазу.
Б. Балмұздақ, компьютер, бiлiм алу, спорт.
Д. Бiлiм алу, музыка тыңдау, кəсiп- өнер үйрену, аяқ киiмi.
Е. Тiл үйрену, кiтап оқу, сурет салу, музыка тыңдау.	

4.	 Қайсы топта келтiрiлген мысалдар тек қана əлеуметтiк қажетiлiктерге тиiстi?
А. Жол, қоғамдық транспорт, мектеп, киiм-кешек, қол сағаты.
Б. Қорғаныс, денсаулық сақтау жүйесi, телефон тармағы, кiтапхана, мұражай.
Д. Тарихи ескерткiштер, аурухана, жекеменшiк дүкен, метро, велосипед.
Е. Қорық, өзен, саябақ, салық қызметi, жекеменшiк автомобиль.

5.	 Фермер далаға бидай ексе 40 т, күрiш ексе 80 т өнiм алуы мүмкiн. Бiр 
тонна бидайдың баламалы құны деген не?
A.	Анықтау мүмкiн емес, өйткенi қанша бидай немесе күрiш егiлгенi белгiсiз.
Б. 0,5 тонна күрiшке тең. 
Д. 4 тонна күрiшке тең. 
Е. 2 тонна күрiшке тең.
6.	 Өндiрiс факторлары – бұл:
А. Еңбек өнiмдiлiгi мен нəтижелiлiгi.
Б. Еңбек бөлiнiсi мен мамандану.
Д. Тек ғимарат, құрал-жабдық жəне станоктар.
Е. Табиғи ресурстар, еңбек факторы, капитал жəне iскерлiк факторы.
7.	 Төмендегi топтардың қайсысында өндiрiс ресурстарының үшеуiне де 

тиiстi мысалдар келтiрiлген?
А Дала, трактор, мақта.        Б. Офис,менеджер, бастық. 
Д. Мұнай, зауыт, жұмысшы.  Е. Компьютер бағдарламашы, принтер.
8.	 Кез келген жүйенiң алдында тұрған ең негiзгi дiлгiрлiк – бұл:
А. Өндiрiс.                              Б. шектеулiлiк.
Д. Тұтыну.                               Е. Бөлiну.
9.	 Базар экономикасы жағдайында:
А. Меншiктiң негiзгi бөлiгi жеке тұлғалардың қолында болады.
Б. Мемлекет жалғыз меншiк иесi болып қалады.
Д. Мемлекет меншiгiне	үстемдiк берiледi.
Е. Меншiк өз мəнiн жояды.htt
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II тарау. Базар

Біз еркін базар қағидатын орнатуда экономиканың 
жетекші салаларын реформалау мен дамыту арқылы 
салауатты бәсеке ортасын қалыптастыруымыз шарт...

Шавкат Мирзияев 

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



38

    Жоғарыдағы суреттегi етiкшiге нан, наубайға ұн, диiрменге бидай, 
диқанға орақ жəне темiршiге етiк керек болсын:

1.	 Бұл жағдайда, етiкшi тек қана нанға деген қажеттiлiгiн қанағаттандыру 
үшiн өзi тiккен етiктi қалай нанға айырбастай алады деп ойлайсың?

2.	 Бұл айырбастау үдерiсiн қалай жеңiлдету мүмкiн?
3.	 Жоғарыда келтiрiлген өнiмдердiң iшiнен қайсысына барша өз өнiмдерiн 

ризашылықпен айырбастауға дайын деп ойлайсың?
4.	 Жоғарыда келтiрiлген өнiмдердiң бiреуi басқа өнiм жəне қызмет үшiн 

төлемдi  жүзеге  асыруға  көзделген универсал айырбастау құралы 
ретiнде таңдалғанда,  етiкшi өзiнiң нанға деген қажеттiлiгiн қалай 
қанағаттандырған болар едi?

5.	 Нан жəне бидайдың универсал айырбастау құралы ретiнде қандай оңтайлы 
жəне керi жақтары бар екенiн айта аласың ба?

Ежелде адамдар тайпаға бөлініп жасаған. Әрбір тайпа өзі үшін қажетті  
азық-түлік өнімдерін,киім-кешектер мен қарапайым жұмыс құралдарын өзі 
жасаған әрі соны тұтынған. Мұндай шаруашылық экономиканың ең алғашқы 
түрі болып, оны натурал шаруашылық деп атаймыз. Натурал шаруашылықтың 
әрбір мүшесі бірізділікпен белгілі бір өнім түрін жасауға бейімделген. Уақыт 
өтуімен әрбір кәсіп иесі өз өнімін  белгілі бір затқа алмастыра бастаған, яғни 
айырбастаған. Осылайша айырбастауға арналған өнім - тауар пайда болған.

AЙЫРБАСТАУ ЖƏНЕ АҚША7- ТАҚЫРЫП

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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Адамдар металды қайта өңдеудi үйренгеннен соң, металл ақшалар 
пайда болды. Кейiннен, айналымға бағалы металдар, алтын жəне 
күмiстен жасалған ақшалар шығарылған.

Əртүрлi салмақтағы алтын жəне күмiс бөлiктерi ақша ретiнде 
iстетiлген, əр кез оларды таразыға тартуға тура келген. Бұл 
қолайсыздықты жою үшiн белгiлi салмақ пен формаға ие жəне əртүрлi 
мөр соғылған теңгелер айналымға түсiрiлген. Уақыт өткен сайын 
теңгелердiң де кемшiлiктерi көрiне бастаған. Алтын жəне күмiс 
теңгелер қолдан-қолға өтiп жейiлген жəне жеңiлдеп қалған. Бұл 
жағдай олардың бастапқы кұнының, яғни басқа тауармен айырбастау 
қабiлетiнiң төмендеуiне алып келген. Бұл дiлгiрлiктi шешу үшiн 
жасалған əрекеттер нəтижесiнде қағаз ақшалар пайда болған. Алғашқы 
қағаз ақшалар 812 жылы Қытайда басып шығарылған, кейiннен басқа 
мемлекеттерде де шығарыла бастаған.

 Әрбір мемлекеттің тарихында  өз ақша жүйесі қалыптасады. Ақша 
жүйесі —  бұл ақша айналымының  мемлекет тарапынан ұйымдастырылу 
формасы. Ақша жүйесінде мынадай элементтерді атап көрсету мүмкін:

–	 Ақша бірлігі — бұл мемлекетте қабылданған  ақшаның аты 
(сум, доллар, йена,т.б.) Ақша бірлігі — тауар бағасын белгілеу үшін 
қолданылатын  ақша белгісі. АҚШ-тың ақша бірлігі доллар. Ақша бірлігі 
тағы майда бөлікке бөлінуі мүмкін. Мысалы, 1 доллар — 100 центке 
тең.

–	 Бағаның көлемі — тауар құнын өлшеу құралы. Бір сөзбен айтқанда, 
бағаның көлемі арқылы ақша құнын өлшеу функциясы сипатталады.

–	 Ақшаның түрлері және оны қолданысқа шығару әдістері.  Ақша 
түрлері – бұл қолданыстағы қағаз ақшалар мен теңгелердің номиналдары. 
Өзбекстан Республикасы Орталық банк тарапынан шығарылатын сум 
– ақша түріне мысал болады.  Сонымен қатар ақша нақтылай (қағаз, 

Ақша – өнiм жəне қызметтер үшiн төлемдi жүзеге асыру үшiн 
көз- делген универсал айырбастау құралы.

 Айырбастау – бiр өнiмдi басқа өнiмге тiкелей алмастыру.
    Тауар – айырбастау мақсатында шығарылған өнiм.
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теңге) және нақтылай емес ( банк есеп шотындағы  жазу көрінісіндегі)  
ақша да  ерекшеленеді.

–	 Ақша эмиссиясы жүйесі — ақша белгілерін қолданысқа енгізу 
және оның айналымының тәртібі. Ақша эмиссиясын Орталық банк жүзеге 
асырады. Орталық банк ақша айналымын шекаралау мен үйлестіруді 
жүзеге асырады.

Ақша айналымы – тауар алып-сатудағы, тауарсыз төлемдердегі тағы 
басқа әртүрлі  есеп-қисаптардағы қолданыста болған ақшаның әрекеті.

Ақша айналымының құрамдық бөлімдері деп төмендегілерді айтуға 
болады.

–	 Төлем айналымы — бұл жалақы, салықтар, құнды қағаздар сатып 
алу, тағы басқа мәжбүрлі төлемдердің жүзеге асырылуы.

–	   Нақтылай емес ақша айналымы – бұл ақша айналымының банктегі 
есеп  шотындағы  жазулар арқылы нақтылай ақшасыз жүзеге асырылатын 
бөлігі.

–	   Нақтылай ақша айналымы – бұл жалпы ақша айналымының 
қолданыс және төлем құралы ретінде нақтылай ақша жұмсалатын бөлігі.

Ақша ретінде қолданылған зат  төмендегідей қасиеттерге, сапаға 
ие болады.

–	 адамдарға өздерiмен алып жүруi үшiн қолайлы жəне жеңiл, яғни 
ықшам болуы;

–	 мықты жəне төзiмдi материалдан болуы, қанша уақыт өтсе де өз 
сапа- сын жəне құнын жоғалтпауы;

–	 табиғатта  сирек  кездесет iн  көпшiл iкт iң  оған  қол  жетк iзу 
мүмкiндiгi шектелген болуы;

–	ə ртүрлi бағаларды бiлдiрушi түрлерiнiң болуы;
–	 оңай танылатын жəне оны боямалауға қиын болуы.
Ақшаның  бірінші функциясы, ақша– айналым құралы. Ақшаның 

көмегiмен тауарлар бiрi-бiрiмен айырбасталады. Нəтижеде тауар – ақша 
айырбастауы жүзеге асырылады. Екiншiден, ақша – бұл тауар құнының 
өлшем құралы. Əрбiр тауардың құны ақшамен өлшенедi. Тауардың 
ақшадағы құны оның бағасын белгiлейдi. Үшiншiден, ақша – байлық 
жинау құралы. тауарды ақшаға айырбастап, түскен ақшаға басқа тауар 
алмай, оны белгiлi уақытқа дейiн сақтау.

Халықаралық саудада ақша – әлемдік ақша,  тауар үшін ақша 
төлегенде — төлем құралы функциясын да атқарады.htt
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Қазіргі заманда ақшаның  нақтылай – теңге және қағаз ақшалар; 
несие-вексель, банкнота және чек көрінісіндегі ақша; нақтылай емес 
ақша-несие  және төлем пластик карталарындағы ақша, электронды 
ақша түрлері бар.

Ақша массасы – бұл жеке және заңды тұлғалар, сондай-ақ мемлекет 
меншігіндегі қолданыстағы нақтылай және банктердегі есеп шотындағы 
нақтылай емес ақшаның   жалпы көлемі. Ақша массасы  ақшаның қалай 
жұмсалатынын көрсететін маңызды көрсеткіш. Заманалық ақша жүйесі 
жағдайында ақшаның айналым жылдамдығы артуда, ақша массасының 
өсуі бәсеңдеуде. Яғни ақша жақсы қолданыста.

Джон Мейнард Кейнс базар экономикасына мемлекеттің кеңінен араласуының 
қажет екенін негіздеп, ақша-несие саясаты бойынша өзінің моделін ұсынды. Ол 
бойынша қатаң салық саясаты  және жеңіл ақша саясаты өзара үйлесімділікте 
тұрақты экономикалық өсуді қамтамасыз етеді.

1.	 Ежелдегі өнімдерді айырбастау үдерісі туралы айт.
2. Алтын теңгелер мысалында ақша өз міндетін қалай атқарған?
3. Кез келген зат ақша міндетін орындай ала ма?
4. Ақшаның әрбір функциясын айқын көрсететін тұрмыстық мысалдарды ата.
5. Ақша қандай қасиеттерге ие болуы керек?
6. Ақшаның қандай түрлерін білесің?
7. Ақша жүйесі деген не?  Оның элементтерін ата.
8. Ақша айналымының құрамдық бөлімдерін сипатта.
9. Ақша массасы деген не?
10. Ақшаның қасиеттері мен функциясы туралы не білесің?
11. Кейнс моделі  туралы жалпы пікіріңді білдір.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мұны есiңде сақта!
• Ақша – барлық тауар мен қызметтердi айырбастау мүмкiн болған 

тауар.
• Ақша – адамзат ашқан ең үлкен жаңалықтардың бiрi.
• Ақша – қарым-қатынас, өлшем жəне жинақтау құралы.
• Адамдар белгiлi бiр мүдделердi көздеп тауар мен қызметтерiн айыр- 

бастайды.htt
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8- ТАҚЫРЫП БАЗАР ЖƏНЕ ОНЫҢ ТҮРЛЕРI

1.	 1-суреттегi қолөнершілік өнімдері базарындағы адамдарды қандай екi 
топқа бөлуге болады? Кiмдер сатушы немесе сатып алушы ретiнде 
қатысып отыр? Олардың айырмашылығы неде? Олардың мақсаттары не?

2.	 2-ші жəне 3-ші суреттегілерді базар деп атауға бола ма?
3.	 Базар қандай міндеттерді атқарады деп ойлайсыңдар? Пікірлеріңді өмірлік 

мысалдар негізінде түсіндіріңдер.
4.  4-ші, 5-ші, 6-шы суреттердегі тауарлар мен қызметтер қайсы базарларда 

сатылады немесе сатып алынады? 

Сендер адамдарға толы, сауда-саттық жүзеге асырылатын, арнайы 
ажыратылған орын ретiндегi диқан базары, автомобиль базары, киiм-
кешек жəне бұйым базары сияқты базарларды жақсы бiлесiңдер. Базар 
үшiн үнемi арнайы бөлiнген орынның болуы шарт емес. Алды-сатты 
үдерiсi телефон арқылы, интернет тармағы арқылы да жүзеге асырылуы 
мүмкiн. 

Базар төмендегi мiндеттердi орындайды:
– өндiрiс пен тұтынуды бiр-бiрiне байланыстырады;
– алып-сату үдерiсi арқылы тауардың бағасын белгiлейдi;
– түрлi мемлекеттер арасында экономикалық ынтымақтастық 

орнатады;
–	 экономиканы, өндiрiстi реттейдi.
Тауарды қымбаттау бағамен сатып алған сатып алушы немесе тауарды 
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арзан бағамен сатып қойған сатушының бiреуi де базарға «өкпелемейдi». 
Базар – тауардың бағасын белгiлейтiн бейтарап қазы.

Мұнда Не өндiру керек? Қалай өндiру керек? Кiм үшiн өндiру керек? – 
деген сұрақтарға тек базар жауап бередi. Базар тауар бағасының көтерiлуi 
немесе төмендеуi арқылы өндiрiсшiлерге қайсы тауардан қанша жасау 
қажет екенi немесе қажет еместiгi жайлы ақпарат берiп тұрады. Тауар 
өтiмдi болса, оны шығару көбейтiледi, тауар көзделген бағамен өтпесе, 
оны шығару тоқтатылады немесе шығындары кемейтiлiп, тауар бағасы 
арзандатылады.

Өзара мүдделi ынтымақтастықтан барлығы пайда табады. Сондықтан 
базар шекараны бiлмейдi. Қазiргi күнде базарларымыздағы əлемнiң дерлiк 
барлық мемлекеттерiнен əкелiнген тауарлар мұның жарқын дəлелi.

Базарлар оларда сатылатын тауарларға қарай тұтыну тауарлары, 
өндiрiстiк құралдар, қаржы, еңбек, интеллектуалдық тауарлар базары 
сияқты түрлерге бөлiнедi.

Халық үшiн қажеттi тауарлар мен қызметтер тұтыну тауарлары база- 
рында сатылады. Бiзге жақсы таныс диқан базары, мал базары, машина 
базары, үй-жай базары, киiм-кешек жəне бұйым базары, дүкендер, 
супермаркеттер, асхана, наубайхана, транспорт, байланыс, электр, су, 
газ, жылумен қамтамасыз ету кəсiпорындары, шаштараз, мəдениет, 
денсаулықты сақтау, бiлiм беру орындары – тұтыну тауарлары базарын 
құрайды.

Тұтыну тауарлары базары – халық, үй шаруашылығы қажеттiлiгi 
үшiн қажеттi тауар мен қызметтер сатылатын базар.

Кəсiпорындарда  тауар  шығаруға  қажет  болатын  құрал-
жабдықтар,   ғимараттар, шикiзат жəне материалдар өндiрiс құралдары 
базарында сатылады. Өндiрiстiк құралдардың сауда-саттығы тiкелей 
өндiрiсшiлер мен тұтынушылар арасында немесе тауар биржалары мен 
сауда фирмаларының қызметтерi арқылы жүзеге асырылады. Тауар 
биржалары – тауарларды үлкен көлемде (көтерме) сатып алу жəне сатуды 
ұйымдастыратын делдал ұйымдар.

Алып-сату үдерiсi – тауар жəне қызметтер ақшаға, ал ақша тауар 
жəне қызметтерге айырбасталатын үдерiс.

Базар – сатып алушылар мен сатушылардың алып-сату үдерiсiн жүзеге 
асыру үшiн кездесетiн жер.
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Ақшаны арнаулы, əмбебап тауар деп айтқан едiк. Демек, оның 
да өз базары болады. Бұл базарды қаржы базары деп атайды. Қаржы 
базарында ақша қарызға берiледi немесе қарызға алынады. Мұндай 
қызметтердi банктер атқарады. Қаржы базарында жай ақшалардан тыс 
“бағалы қағаздар” – акция, облигация, вексель деп аталатын арнайы 
ақшалар сатылады жəне сатып алынады. Бағалы қағаздар саудасын 
ұйымдастырумен қор биржалары шұғылданады. Қаржы базарында шетел 
ақшалары – валюталар  да сатылады жəне сатып алынады. Бұл iстi банктер 
мен валюта айырбастау пункттерi жүзеге асырады. 

Жұмысшы күшi, еңбек те арнайы тауар болғандықтан, оның да өз 
базары бар. Еңбек базарында жұмысшы күшi сатылады. Мұндай базарда 
адамдарды жұмысқа орналастырумен шұғылданатын еңбек биржалары 
кəсiпорын және ұйымдарға қызмет көрсетедi. Еңбек биржасы жалданбалы 
жұмысшы күшiне қажет, бос жұмыс орындары бар кəсiпорын жəне жұмыс 
iздеп жүрген адамдар арасында делдалдық қызметiн жүргiзедi. 	   

Тауар биржасы – тауарларды үлкен көлемде, көтерме саудамен сатып 
алу жəне сатуды ұйымдастыратын делдал ұйым.

Өндiрiс құралдары базары – кəсiпорын жəне фирмалар қажеттiлiгi 
үшiн қажеттi тауар мен қызметтер сатылатын базар.

Жұмыспен қамту және әлеуметтік қорғау орталығы – кəсiпорындар 
жəне жұмыс iздеп жүрген адамдар арасында делдалдық қызмет 

жүргiзетiн ұйым. Бұл ұйымды әдетте, еңбек биржасы деп атайды
Еңбек жұмысшы күші базары – жұмысшы күшiнiң алды-сатты үдерiсi 

жүзеге асырылатын базар.

Бағалы қағаз – белгiлi мөлшердегi қаржыға немесе меншiкке иелiктi 
немесе оларға деген қатынасты бекiтiп беретiн арнайы ақша көрiнiсiндегi 

құжат.
Қор биржалары – бағалы қағаздарды алып-сатуды ұйымдастырумен 

шұғылданатын делдал ұйым.
Қаржы базары – ақша мен бағалы қағаздарды алып-сату үдерiсi жүзеге 

асырылатын базар.
Интеллектуалдық тауарлар базарында – ой еңбегi өнiмi саналған 

тауарлар мен қызметтер сатылады. Мұндай тауарларға ғылыми идеялар 
мен өнер туындылары, əртүрлi мәліметтер, техникалық жобалар мен 
жаңалықтар, компьютер бағдарламалары, кино, концерт,тағы басқа ой 
еңбегiнiң нəтижесi саналған тауарлар мен қызметтер кiредi. htt
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БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!
1.	 Базар болу үшiн əрдайым арнайы ажыратылған орынның болуы шарт па?
2.	 Базар қандай мiндеттердi орындайды? Оларды бiртiндеп түсiндiрiп бер.
3.	 Базар түрлерiн санап бер. Өндiрiс құралдары базарының тұтыну тауарлары 

базарынан айырмашылығы неде?
4.	 Интеллектуалдық тауарлар базарында нелер сатылады?
5.	 Еңбек базарына мысалдар келтiр.
6.	 Қаржы базарында қандай сауда iске асырылады?
7.	 Жергiлiктi, аумақтық, ұлттық жəне халықаралық базарларға мысалдар 

келтiр.
8. Қандай биржаларды бiлесiң? Олардың айырмашылығы мен ұқсастықтарын 

анықта.

Интеллектуалдық тауарлар базары – ой еңбегiнiң өнiмi болған 
тауарларды алып-сату үдерiсi жүзеге асырылатын базар.

Сонымен бiрге, арнайы тауарлар базары да болады. Мысалы, мұнай 
базары, мақта базары, астық базары, түстi металдар базары, басқа 
тауарлар базары. Базарлар аумақтық қамту дəрежесiне қарай жергiлiктi, 
аумақтық, ұлттық жəне халықаралық базарларға бөлiнедi.

Базарлар, əдетте, екi үлкен сыныпқа бөлiнiп қарастырылады. Олар тауар жəне 
қызмет ету базары жəне өндiрiс құралдары базары.

Шығыстың энциклопедист ғалымы, ұлы тұлға. 
Экономика ғылымына өзінің ғылыми көзқарастары 
арқылы қомақты үлес қосқан. Соның ішінде,  ол 
қажеттілік ұғымына анықтама берген, материалдық 
байлықтар шығаруда еңбектің орнын анықтап берген 
«еңбек  бөлінісі»,  «тұтыну  қоржыны»  жəне   «адам 
факторы» ұғымдарына қатысты пікірлер білдірген.

Əбу Əли ибн Сина 
(980 —1037)

Мұны есiңде сақта!
• ·Базар тауарларды өзара айырбастау, алмастыру мүмкiндiгiн бередi.
• Тауардың бағасы базарда анықталады.
• Базар экономиканы реттеп тұрады.
• Базарлар олардағы сатылатын тауарларға қарай тұтыну тауарлары, 

өндiрiс құралдары, қаржы, еңбек, интеллектуалдық тауарлар базары 
сияқты түрлерге бөлiнедi.htt
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1.	 Суреттердегі тауарларға сатушы ретінде баға белгілеңдер.
2.	 Жоғарыда берiлген тауарларға сатып алушы ретiнде баға белгiле.
3.	 Баға белгiленген кезде нелерге көңiл бөлдiң?
4.	 Тауарға баға белгiлеу үшiн саған қандай мəлiметтер керек болады?
5.	 Дүкенде тауардың осы күнгi бағасын сұрастырып, тауар не үшiн осындай 

бағамен сатылып жатқанын түсiндiрiп беруге əрекет ет.

Базар сатып алушылар мен сатушыларға тауарлар мен қызметтердi айыр- 
бастау мүмкiндiгiн туғызып беретiн мекенжай. Баға– сатып алушылар 
белгiлi бiр тауар не қызметтiң бiр бiрлiгi үшiн төленетiн  ақша  мөлшерi.  
Мəселен,  бiр килограмм сары май үшiн 30 000 сум, бiр қадақ шай үшiн 
4500  сум,  бiр дана велосипед үшiн 1 200 000 сум жəне тағы басқалар. 

БАЗАРЛАР МЕН БАҒАЛАР9- ТАҚЫРЫП
1

?

?

?

?
?

?

Баға – бiр бiрлiктегi тауар құнының ақша мөлшерi.

Бағалар əрқашан бiрi-бiрiне салыстырылады. Түрлi өнiмдердiң 
бағаларын өзара салыстыру арқылы тұтынушылар оларды сатып алады. 

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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Түрлi ресурстардың бағаларын салыстыру арқылы фирмалар белгiлi бiр 
тауар не қызметтердi сатып алады. Əртүрлi базарлардағы бағаларды өзара 
салыстырып, сатушылар өз тауарларының бағасын анықтау мүмкiндiгiне 
ие болады. Сөйтiп, экономиканың үш негiзгi сұрағына жауап бередi.

Не өндiру керек?
Ең көп пайда келтiретiн тауар мен қызметтердi өндiру керек.
Қалай өндiру керек?
Мүмкiндiгiнше кем шығынмен өндiру керек.
Кiм үшiн өндiру керек?
Осы тауарға қажеттiлiгi бар жəне белгiленген бағамен ақша төлеуге 

қабiлетi жететiндер үшiн өндiру керек.
Өзара бiр-бiрiне байланысты базар бағалары орталықтан жоспарсыз 

немесе жеке меншік өндiрушiлер мен сатып алушылардың шешiмдерiн 
тiкелей бақыламай тұрып, қалай санақсыз тауарлар мен қызметтердi 
қалаған уақытта, қалаған мөлшерде өндiру жəне жеткiзiп беруiн түсiну 
аса маңызға ие. Бұл жағдай базар нарықтық жүйесiнде үш негiзгi мiндеттi 
орындауымен пайда болады: 1) ақпарат беру мiндетi; 2) ынталандыру 
мiндетi; 3) бөлу мiндетi.

Бағалар мен олардың арасындағы қатынастар базар жүйесiндегi 
тұтынушылар, өндiрiсшiлер жəне ресурс иелерi ненi, қанша мөлшерде 
сатып алу керектігі туралы шешiм қабылдау үшiн қажеттi негiзгi 
мəлiметпен қамтамасыз етедi. Бағалардың ақпарат беру мiндетiнiң 
маңызын толық түсiнiп алу үшiн, төмендегi жағдайды көз алдыларыңа 
келтiр: Супермаркетте сауда жасап жатырсың. Қатардағы заттардың 
ешқайсысының бағасы көрсетiлмеген. Немесе екi жұмыстың бiрiн 
оларға төленетiн жұмыс ақысының қанша екенiн бiлмей тұрып 
таңдауды ойлап көр. Немесе, сырлаушылар жұмысы үшiн қанша 
сұрауы, бояу, щетка жəне басқа материалдардың бағалары туралы 
ешқандай мəлiметке ие болмай тұрып, сырлаушыны жалдау немесе 
бұл iстi өзiң орындай алуың туралы шешiм қабылдауға ұмтылып 
жатқаныңды көз алдыңа елестетiп көр. Мұндай жағдайлардың 

Құндылықтар!
Егер байқаған болсаң, əрдайым кiм не сатып алса, ерiксiз соның 

бағасын сұрастыра бастаймыз. Заттың бағасы туралы осындай 
мəлiмет бiзге неге керек?
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əрқайсысында баға туралы мəлiметке ие болмай, шешiм қабылдау өте қиын 
болады.

Бағалардың өзгеруi базар экономикасында ресурстарды көшiру не-
месе қайта бөлуге ынталылық туғызады. Қызылшаның бағасы жүгерiнiң 
бағасына қарағанда артуы фермерлердi көбiрек қызылша жəне кемiрек 
жүгерi егуге үндейдi. Құқықтанушылардың айлық жалақысы бухгалтерлер-
мен салыстырғанда аз болуы аз адамның заңды жəне көп адамның бухгал-
терияны үйренуiне себеп болады. Еркiн базарда пайданың артуы ресурстар-
ды қатыстырады жəне сонымен бiрге, зиянның артуы бұған қарама-қарсы 
нəтижеге себеп болады. Пайда – экономикалық өмiрдiң жасыл шырағы, ал 
зиян – қызыл шырағы. Жақсы iстейтiн жол ережелерi бақылауының жүйесi 
əрi жасыл, əрi қызыл түстiң болуын талап еткенi секiлдi, жақсы iстейтiн 
базар жүйесi үшiн əрi пайда, əрi зиянның болуы қажет. Жоғарыда аталған 
мысалдардың әрбірінде бағаның ынталандыру міндеті көрінеді. 

Бағаның тағы бір маңызды міндеті — бұл олардың бөлу міндеті. Басқа 
жағдайлар өзгермей, бiр тауардың бағасы көтерiлсе, адамдар оны аз сатып 
алуға əрекет етедi, керiсiнше, баға қаншалықты төмен болса, адамдарда сол 
тауарды сатып алу тiлегi артады. Бағалар арқылы базарда тапшы ресурстар, 
олар үшiн ақы төлеу тiлегi жəне қабiлетi ең жоғарғы болған тұтынушылар ара-
сында бөлiнедi. Қала орталығындағы жер алаңының иесi оны офис ғимараты 
үшiн жалға бергенде, гараж не қойма үшiн бергендегiге қарағанда, көбiрек 
жал ақысын алу мүмкiндiгi болса, демек, оны офис ғимараты үшiн пайда-
ланылады. Егер 50 000 адам 5000 кiсiлiк залда өткiзiлуi көзделген концерттi 
көрудi қаласа, билеттiң бағасы тек 5000 адам төлей алғанға дейiн өсуi мүмкiн, 
қалған 45 000 адам билет бағасы қымбат болғаны үшiн концерт көре алмайды.

      Адам Смит базар жүйесі тауарларға ешкімнің араласуынсыз 
«əділетті» бағаларды орната алады деп санаған. Ол барлық тауарлар 
өзінің белгілі бір бағасына ие, сол баға тауарды өндіруге жұмсалған 
іс-əрекеттерге байланысты деген пікірді ұстанды. Оның ойынша, тауар 
өндіруге пайдаланылған жер үшін рента түріндегі ақы төленуі тиіс.Сол 
тауарды өндіруге жұмылдырылған капиталды пайдаланғандықтан да 
белгілі мөлшерде ақы төлеу керек болады.Жұмылдырылған жұмысшы 
күшіне де ақы төленуі тиіс. 
  Адам Смит осы қаражаттар тауардың бағасын белгілейді, бірақ ол 
баға кейде, мысалы, тапшылдық болған кездерде біршама өзгеруі де мүмкін, 
деп есептеген.htt

p:e
du

po
rta

l.u
z



49

Мұны есiңде сақта!
• Баға – тауар құнының ақша мөлшерi.
• Базар экономикасы жағдайында баға ақпарат беру, ынталандыру жəне 

бөлу мiндеттерiн орындайды жəне экономиканың үш негiзгi сұрағына 
жауап бередi.
• Базар жүйесiнде баға тұтынушы мен өндiрушiлерге тауар өндіру жəне 

бөлу бойынша құнды мəлiмет бередi.

1.	 Тауардың бағасы деген не?
2.	 Базарда бiр нəрсе сатып алып жатқаныңда нелiктен бiрiншi кез келген 

сатушыдан сатып алмайсың?
3.	 Базар экономикасы жағдайында баға қандай мiндеттi атқарады?
4.	 Базарда тауар бағасы қандай мəлiмет бередi?
5.	 Бағаның ақпарат беру,  ынталандыру жəне бөлу мiндеттерiн анық 

мысалдармен түсiндiр.
6.	 Өндiрушiлер үшiн пайда мен зиян неден хабар бередi?
7.	 Сендер Адам Смиттің пікіріне толық қосыласыңдар ма?
8.	 Ол нені ескермеген деп ойлайсыңдар?
9. Адам Смит заманындағы жəне осы күнгі жағдайды салыстырып, қазіргі 

заманғы бағалардың қалыптасуына тағы нелер əсер ету мүмкіндігін 
атаңдар.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

	 Шотландиялық экономист ғалым Адам Смитті  
көпшілік қазіргі экономика  ғылымының негізін қалаушы 
деп атайды. Ол өзінің «Халықтар байлығының 
табиғаты жəне себептері туралы зерттеу» атты, сондай-
ақ көптеген еңбектері арқылы экономика ғылымының 
дамуына елеулі үлес қосқан.

Адам Смиттің пікірі бойынша, ұлт байлығы өндіріс 
көлеміне байланысты. Ол экономикалық қызметке 
мемлекеттің араласуын шұғыл азайтуды жақтаған. Ол

экономикалық дамудың ең басты факторы деп материалдық мүдделілікті 
көрсеткен. Экономика ғылымына «көрінбейтін қол» ұғымын енгізген.

Кез келген өндірістің жалғыз шешімі мен мақсаты  — тұтыну. (А.Смит)

Адам Смит 
(1723 —1790)

4 – Э. Сариқов, Б.Хайдаров
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БАЗАР ҚАТЫСУШЫЛАРЫ10- ТАҚЫРЫП

1-суреттегі зауыт пен 3-суреттегі музыка мектебi мемлекетке қарасты. 
2-суреттегі фабрика жеке кəсіпкердікі. 4-суретте жанұя бейнеленген. Əрбір 
жанұяның өз шаруашылығы, өзінің шағын экономикасы бар. Сондықтан да 
экономика ғылымында жанұя туралы сөз өрбітілгенде «Үй шаруашылығы» 
тіркесін қолданамыз.

1.	 Мемлекет музыка мектебін құру үшін материалдарды, жұмысшы 
күшін жəне оған жиһаздарды қайдан алады? Ол жерде жұмыс істейтін оқы- 
тушылар мен қызметкерлер қалай жұмысқа тұрады?

2.	 Тоқымашылық фабрикасы шикізат пен жұмысшы күшін қайдан алады? 
Ол өзі өндірген өнімді қайда апарып сатады?

3.	 Мемлекет өз зауыты үшін жұмысшы күшін қай жерден жалдайды 
жəне өз өнімін қайда апарып сатады?

4.	 Үй шаруашылығы өзі тұтынуы үшін тауарларды қайдан алады? Үй 
шаруашылығы жұмысшы күші базарына нені ұсына алады? Жауаптарыңда 
базар ұғымын пайдалануды ұмыт қалдырмаңдар. Суреттердегі объектілердің 
жұмысшы күші, шикізат, материал, жиһаздар сияқтылармен қамтамасыз 
етілуінде, өнімдерді сатуындағы базардың маңызын айтыңдар. 

1

3

БАЗАР
2

1

3

4

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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Өндiрiсшілер – тауар мен қызметтердi жаcайтын кəсiпорындар. Олар 
бiр жағынан, табиғи ресурстарды, өндiрiс құралдарын, жұмысшы күшiн 
базардан сатып алып, сатып алушы ретiнде қатысса, екiншiден, шығарған 
тауарлары мен қызметтерiн, өзiне тиiстi меншiктi базарда сатушы ретiнде 
қатысады. Мысалы, ұн шығаратын кəсiпорын өзi үшiн қажет ғимарат, 
диiрмен жабдықтарын, бидайды, жұмысшы күшiн базардан сатып алады, 
яғни базарға сатып алушы ретiнде қатысады. Сонымен қатар, бидайдан ұн 
шығарып, оны базарда сатады, яғни базарға сатушы ретiнде де қатысады.

Тұтынушылар – халық, жанұя-үй шаруашылықтары өздерiне қажет 
қызметтердi, тұтыну тауарларын жəне əртүрлi мүлiктердi сатып алушы 
ретiнде базардан сатып алады.Екiншiден, халық өзiне тиiстi мүлiктi базарда 
сатады. Сондай-ақ, əртүрлi кəсiпорындарда еңбек етiп, есесiне еңбекақы 
алады, яғни сатушы ретiнде өз жұмыс күшiн сатады. Демек, тұтынушылар 
– халық, жанұя-үй шаруашылықтары базарына əрi сатушы, əрi сатып алушы 
ретiнде қатысады.

Өндiрiсшiлер – тауар жəне қызметтердi шығаратын кəсiпорындар.

Тұтынушылар – жасалған тауар мен қызметтердi тiкелей тұтыну-  
шы немесе оларды пайдаланушылар. Тұтынушылар, негiзiнен, өз жан- 
ұяларымен өмiр сүргендiгi үшiн оларды басқаша етiп жанұя-үй шаруа- 
шылықтары деп те атайды

Базарда мемлекет (үкiмет) қоғамның басқару органы, табиғи ресурстар иесi ретiнде 
арнайы орын алады.  Мемлекет, бiрiншiден, табиғи ресурстарды, мемлекеттiк кеңселер 
мен мекемелердiң қызметтерiн, əртүрлi мемлекеттiк кəсiпорындарда шығарылған 
тауарларды, мемлекет меншiгiн сатса, екiншiден, мемлекеттiк кəсiпорындардың 
қажеттiлiгi үшiн базардан тауарлар, қызметтер жəне жұмысшы күшiн сатып ала-
ды. Мемлекет халық жəне кəсiпорындардан өз мекемелерi мен кеңселерi арқылы 
көрсеткен қызметтерi үшiн, əртүрлi мiндеттi төлемдер, салықтар сияқты ақы өндiрiп 
алады. Мысалы, бiр қарағанда халыққа тегiн медициналық қызмет көрсетiлiп жатқан 
секiлдi көрiнедi. Шындығында, бұл қызмет үшiн əрқайсысымыздың табысымыздан 
алып қалынатын салық көрiнiсiнде ақы төлеймiз.

 Сондай-ақ, базардың үш қатысушысы да – мемлекет, өндiрiсшiлер жəне 
тұтынушылар базар арқылы бiр-бiрiне ақша қарыз бередi жəне алады, бiр-бiрiнiң 
бағалы қағаздарын сатып алады жəне сатады. Сөйтiп, базардың үш қатысушысы ара-
сында алып-сату үдерiсi пайда болып, базарды кезектескен күйде тұрақты қозғалысқа 
келтiрiп тұрады.

Кімдер қатысса да, базардың негізгі міндеті – сатушы мен тұтынушы арасындағы htt
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алып-сату қарым-қатынасын ұйымдастыру. Базар – бұл ақша арқылы жүзеге асы-
рылатын тауар мен қызметтерді алып-сату келісімдерінің жинағы. Экономикалық 
қарым-қатынастың мұндай көрінісінен базардағы бір келісім бойынша тауар-ақша 
айналымының ең қарапайым формуласын келтіріп шығаруға болады:

САТУШЫ — ТАУАР — АҚША — ТҰТЫНУШЫ
Бұл формула базар “жасуша, тор”дың құрылымын сипаттайды. Базардың бүкіл 

“ағзасы”  міне осындай “жасушалардан” құралған. Демек базар жағдайында тауар 
айналымы да жоғарыдағы формулаға ұқсас байланыстан құралған.

Базар қатысушылары болып есептелiнетiн мемлекет, өндiрiсшiлер жəне жанұя-
үй шаруашылықтары (тұтынушылар) базардан бiрдеңе сатып алады жəне сатады. 
Сол үшiн базарда ресурстар, тауарлар, қызметтер жəне ақша қаржылары үнемi 
қозғалыста болып, айналып тұрады.

ЖАНҰЯ – ҮЙ 
ШАРУАШЫЛЫҒЫ

МЕМЛЕ- 
КЕТТЕР

РЕСУРСТАР 
БАЗАРЫ

ТАУАРЛАР ЖƏ- 
НЕ ҚЫЗМЕТ- 
ТЕР БАЗАРЫ

ФИРМАЛАР

 Үй шаруашылықтары, яғни тұтынушылар өздерiне тиiстi мүлiктi, жұмысшы 
күшiн еңбекақы, жалақы, пайыз төлемi жəне пайда сияқты ақша табыстары есесiне 
мемлекетке жəне өндiрушi фирма мен кəсiпорындарға сатады. Алынған табысқа өз 
қажеттiлiктерiн қанағаттандыру үшiн базардан керектi қызметтердi, тұтыну тауарла-
рын жəне əртүрлi мүлiктердi сатып алады.htt
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Мұны есiңде сақта!
    • Мемлекет, өндiрушілер жəне жанұя-үй шаруашылықтары базар 

қатысушылары.
  • Базарда мемлекет, өндiрушiлер, тұтынушылар арасында ресурстар, 

тауарлар, қызметтер мен ақша үздiксiз айналады.

Сонымен қатар, мемлекет бұл ақшаға өзi үшiн керектi тауар жəне 
қызметтердi өндiрiсшiлер мен үй шаруашылықтарынан сатып алады. Ал, 
өндiрiсшiлер үй шаруашылықтарынан алған ақшаға жəне халық пен мем-
лекеттен керектi ресурстарды сатып алады жəне тағы басқалар. Осылайша, 
экономикада ресурстар, тауарлар, қызметтер жəне ақша қаржылары үздiксiз 
айналып тұрады.

Базар мiндеттерiн жүзеге асыруға тiкелей қатыспай, оған жəрдем берушi, 
қызмет көрсетушi кəсiпорын, ұйым жəне мекемелердiң барлығы бiр ғана – 
базар инфрақұрылымдары деген атпен аталады. Базар инфрақұрылымдарына 
банктер, сақтандыру компаниялары, тауар, қор, тағы басқа түрдегi биржалар, 
сауда үйлерi, кеден  кеңселерi,  есеп-қисап,  қаржы,  құқықтық  кеңес қызметiн 
көрсететiн əртүрлi ұйымдар, түрлi арнайы саудаларды ұйымдастырушы меке-
мелер мен ұйымдар кiредi.

Базар инфрақұрылымдары – базар мiндеттерiн жүзеге асыруға 
тiкелей қатыспай, оған жəрдем берушi, қызмет көрсетушi  кəсiпорын, 

ұйымдар мен мекемелер.

1.	 Базар қатысушыларының еңбек базарындағы өзара алды-сатты 
арақатынастарына шолу жаса.

2.	Мемлекет меншiгiн үнемдеу жəне сақтау, ең алдымен, кiм үшiн 
маңызды?

3. Жанұяң мысалында базардан әдетте не сатып алуың және нені 
сатуың жайлы әңгімеле.

4.	Базар жағдайындағы тауар-ақша айналымы туралы айтып бер.
5.	Экономикадағы ресурстар ,  тауарлар ,  қызметтер  жəне  ақша 

қаржылары айналымын түсiндiрiп бер.
6.	Бүгiнгi күнде елiмiздегi базар инфрақұрылымдары жөнiнде не 

бiлесiң?

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!
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ӨЗІНДІК ЖҰМЫС

Экономиканың дамуы мен технология өркендеуі нәтижесінде  бүкіл әлемде, 
соның ішінде  Өзбекстанда да электронды коммерция  белсенді дамуда. Бұл 
өз кезегінде  төлемдерді банктер арқылы дәстүрлі түрде жүзеге асырудан 
заманалық технологиялық инновацияларға негізделген мобильді, жедел, 
сенімді төлемдерге өтуді талап етуде. Дәстүрлі төлем жүйесінде баламалы, 
жаңа төлем жүйелері жаратылуы күн талабына айналуда.

Компьютер технологияларының дамуы нәтижеснде 
қазірде пластик карталар  төлемдерді төлеу құралы 
ретінде қолданылуда. Пластик карталар заманалық 
төлем құралы. Карталар электронды құрылым, оған 
ақшаның иесі, ақша мөлшері және қай банкте сақтаулы 
тұрғаны жайлы мәліметтер енгізілген болады. Пластик 
карта арнаулы қондырғыға (терминалға) салынып, 
қажетті ақша көлемі тұтынушының банктегі есеп-шо-
тынан төлемді қабылдап жатқан мекеменің есебіне 
өткізіледі. Картадан басқалардың пайдалуының алдын-
алу мақсатында ол карта иесі тарапынан “кілт” – жа-
сырын кодпен қорғалып, оны тек осы “кілтпен” ашуға 
болады.

Сонымен қатар, пластик картадағы ақшаны қажет 
болғанда банкомат деп аталатын қондырғыдан нақтылай 
ақшаға айналдыруға болады.

Пластик карта арқылы төлемдерді жүзеге асыру 
бүгінгі күнде әрбір азамат үшін әдеттегі жағдайға айналды. Оған себеп олар 
тұтынушыға қолайлы төлем құралы екені, нақтылай ақшаға деген қажеттілікті 
едәуір бәсеңдетті. Елімізде пластик карталар арқылы тек төлемдерді жүзеге асыру 
ғана емес, тіпті несие алу мүмкіндігі де жасалған.

     Құндылықтар!
Біздің дәуірге дейінгі IV-III ғасырдан бастап  еліміз аумағында алтын, 

күміс,  мыстан драхма және тетрадрахма деп аталатын  теңгелер жасала 
бастаған. Бұл ақшалар Терміз, Тахтасангин, Денау, Кемпіртөбе, Афросиябта  
жүргізілген археологиялық қазбалар кезінде табылған.

БАЛАМАЛЫ ТӨЛЕМ ҚЫЗМЕТТЕРІ
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Мұндай баламалы төлем жүйесінен ең қолайлысы — бұл мобильді 
телефондар құралында істейтін және барлық қаржылық талаптарға  сәйкес 
келетін төлем жүйесі.

Бұл жүйе бойынша тұтынушы тауар немесе қызмет үшін төлемді жүзеге 
асыру үшін нақтылай, қаржы өткізу, чек немесе пластик картадан емес, 
өзінің мобильді телефонын пайдалануы мүмкін.

Осындай жүйелердің пайда болуы мен дамуына себеп олардың қол 
жетімділігі, қарапайымдылығы мен сенімділігі. Бұл өз кезегінде үлкен 
мобильді қаржылай қызметтер базарының пайда болуына себеп болуда.

Мұндай жүйе құралында кез келген адам банкте арнаулы есепшотының 
орнына “электрон қоржын” деп аталатын электронды есепшотында өз 
ақшасын сақтауы және иелік етуі мүмкін.

Мобильді телефон қарапайым диалог және ақпарат құралдарынан  
нақтылай және нақтылай емес ақшаны сақтау, өткізу, қабылдау, тауар 
сатып алу, мәжбүрлі төлемдерді және әлеуметтік төлемдерді жүзеге асыру  
құралына айналуы да баламалы  төлем жүйелерінің ерекшелігі саналады.

 Өзбекстанда бұл бойынша соңғы жылдары дәйекті іс-әрекеттер жүзеге 
асырылуда. Әсіресе бұл салаға қатысты заң құжаттары  қабылдануда, қажетті 
инфрақұрылымдар қалыптасуда. Мобильді телефон арқылы коммуналдық 
төлемдер жүзеге асырылып жатқаны, кейбір қызметтер үшін ақша өткізіліп 
жатқаны да баламалы жүйелер елімізде жолға қойылғанын білдіреді.

Құндылықтар!
“Ақша — қолдың кірі”, “Ақшаң болса, жегенің алдыңда” сияқты 

тіркестерге өз көзқарасыңды білдір.

1. Пластик карта туралы не білесің? Олардың қағаз ақшадан айырмашылығы 
неде?

2. Баламалы төлем жүйелеріне қажеттілік туылғанының себебі неде?
3. Мобильді телефондардың төлем құралы ретінде пайдаланылатының себебі 

неде деп ойлайсың?
4.  Жанұяңдағы үлкендерден мобильді телефон арқылы қандай төлемдерді 

жүзеге асыратынын сұрап үйрен.htt
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II ТАРАУДЫ ҚАЙТАЛАУҒА АРНАЛҒАН СҰРАҚТАР 
МЕН ТАПСЫРМАЛАР

A.  СҰРАҚТАР
1. Ақша болмаған дəуiрлерде өнiмдердi айырбастау үдерiсiнде қандай 

қиыншылықтар болғанын түсiндiрiп бер.
2.	 Кез келген нəрсе де ақшаның мiндетiн атқара ала ма?
3.	 Ақшаның əрбiр мiндетiн айқын көрсетушi өмiрден алынған мысалдар 

келтiр.
4.	 Алып-сату үдерiсiнен сатып алушы да,  сатушы да пайда көруiн 

түсiндiрiп бер.
5.	 Базардың пайда болуы үшiн əрқашан да арнайы берілген орынның 

болуы шарт па? Жауабыңды мысалмен негiздеп бер.
6.	 Базар мiндеттерiн айт жəне оларды базар мысалында түсiндiрiп бер.
7.	 Өндiрiс құралдары базарында тауарлар бағасының өсуi тұтыну тауарла- 

ры базарындағы тауарлар бағасына қалай əсер етедi?
8.	 Өндiрiс құралдары базары мен тұтыну тауарлары базарының бiр-бiрiне 

ұқсас жəне айырмашылық ететiн жақтарын көрсет.
9.	 Мемлекет базардан не сатып алады жəне не сатады?  
10.Экономикадағы ресурстар, тауарлар, қызметтер жəне ақша айналымын
əртүрлi мысалдар арқылы түсiндiрiп бер.

a)	 ) халық, жанұя-үй шаруашылықтарының қажеттiлiгiн қанағаттандыратын, 
тiкелей тұтынатын тауар жəне қызметтер базары;

б) тауар жəне қызметтер үшiн төлемдi жүзеге асыруға арналған əмбебап 
айырбастау құралы;

ҰҒЫМДАР:

1.	 Айырбастау. 
2.	 Ақша.	
3.	 Баға.	
4.	 Базар.	
5.	 Тұтыну тауарлары базары.
6.	 Базар қатысушылары.	

АТАУЛАР:
7. Өндiрiс құралдары базары.
8. Өндiрiсшiлер.
9. Тұтынушылар.
10. Бағалы қағаз.
11. Еңбек биржасы.
12. Базар инфрақұрылымы

Б. TАПСЫРМАЛАР
Əрбiр ұғымға сай талдауды тап.
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Д. ТЕСТТЕР
1. Əдетте айырбастау...

А. Бiр жақ үшiн мүдделi, екiншi жақ үшiн мүдделi емес болады.
Б. Екi жақ үшiн де мүдделi болады. 
Д. Қандай тауарлар айырбасталуына қарай екi жақ үшiн де мүдделi 

болады.
Е. Қандай тауар айырбасталуына қарай екi жақ үшiн де мүдделi емес.
2.	 Базар – бұл...
А. Сатушы мен сатып алушы кездесетiн орын.
Б. тауар мен қызметтер айырбасталатын жер.
Д. Өндiрiстi тұтынушымен байланыстыратын құрал.
Е. Дұрыс емес жауап жоқ.
3.	 Тауардың бағасы бұл –...
А. тұтынушының тауар үшiн төлейтін ақша мөлшерi.
Б. тауарды өндiру үшiн жұмсалған қаражат мөлшерi.
Д. тауарды өндiру, сақтау жəне сату үшiн жұмсалған жалпы ақша 

мөлшерi.
Е. Бiр бiрлiк тауар құнының ақшадағы көрiнiсi.

в) кəсiпорындар мен жұмыс iздеп жүрген адамдар арасында делдалдық 
қызметтi жүргiзушi ұйым;

г) бiр өнiмдi сату не сатып алу немесе басқасына алмастыру;
ғ) сатып алушы мен сатушылар алды-сатты үдерiсiн жүзеге асыру үшiн 

кездесетiн орын;
д) бiр бiрлiк тауар құнының ақшадағы көрiнiсi;
е) белгiлi мөлшердегi қаржыға (яки меншiкке) иелiктi немесе оған қатысты 

қатынасты бекiтiп беретiн арнайы ақша;
ж)  тауар жəне қызметтердi пайдаланушы (тұтынушы) үй шаруашылықтары;
з)  кəсiпорын жəне фирмалар қажеттiлiгi  үшiн қажеттi  тауар жəне 

қызметтер сатылатын базар;
и) тауар жəне қызметтер шығарушы кəсiпорындар;
й) мемлекет, өндiрiсшiлер жəне үй шаруашылықтары;
к) базар мiндетiн атқаруға тiкелей қатыспастан,оған көмек берушi, қызмет 

көрсететiн кəсiпорын, ұйым жəне мекемелер.
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4. Əнуардың әкесі 2 000 000 сум жалақысының 1 500 000 сумын 
жинақ кассасына қойды, қалғанын үй қаражатына жұмсады. Бұл 
жағдайларда ақша қандай мiндеттi атқарып жатыр?

А. Өлшем мен жинақтау құралы. 
Б. Айналым мен өлшем құралы. 
Д. Айналым жəне жинақ құралы. 
Е. Өлшем, жинақтау мен айналым құралы.
5.	 Тұтыну тауарлары қандай мақсатқа пайдаланылады?
А. Станоктар жасап шығару.
Б. Басқа өнiмдер шығару жəне қайта өңдеу.
Д. Халық жəне жанұя-үй шаруашылықтары қажеттiлiгiн қанағаттандыру.
Е. Ауыл шаруашылығы өнiмдерiн шығару.
6.	 Өндiрiс құралдары не үшiн қызмет етедi?
А. Өндiрiс станоктарын жөндеу.
Б. Кəсiпорында шикiзатты өңдеп, өнiм өндiрiп шығару.
Д. Базарда сату үшiн.
Е. Өндiрiстi шикiзатпен қамтамасыз ету.
7.	 Базарда ...
А. Əрқашан сатушының беделi сатып алушынiкiнен жоғары болады.
Б. Əрқашан сатып алушының беделi сатушынiкiнен жоғары болады.
Д. Əрқашан сатушы мен сатып алушының беделi тең болады.
Е. Сатушының сатып алушыға қарағанда беделiн анықтап болмайды.
8.	 Акциялар қай базарда сатылады? 
А. Өндiрiс құралдары базарында. 
Б. Қаржы базарында.
Д. Еңбек базарында.
Е. Интеллектуалдық тауарлар базарында.
9. Экономикада ... үздiксiз айналып тұрады?
А. Тек ақша қаржылары.
Б. Тек ақша қаржылары мен тауарлар.
Д. Тек тауар мен қызметтер.
Е. Ресурс, тауар, қызметтер жəне ақша қаржылары.
10. Ақша қандай қасиеттерге ие болу керек?
А. Қолайлы жəне ықшам.  
Б. Мықты жəне тұрақты. 
Д. Боямалау қиын.  
 Е. Жоғарыдағылардың барлығы.htt
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III тарау. Жанұя - үй 
шаруашылығының экономикасы

Халқымыздың   тұрмыстық  деңгейін  жоғарылату үшін 
еңбекке лайықты ақы төлеу жүйесін қалыптастыруымыз 
және тұрғындардың нақты табысын артыруымыз қажет.

Шавкат Мирзияев
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11- ТАҚЫРЫП ТҰТЫНУШЫЛАРДЫҢ ТАБЫС КӨЗДЕРI 
ЖƏНЕ ҚАРАЖАТ ТҮРЛЕРI

1. Суреттегі жанұяның қандай табыстары болуы мүмкін деп ойлайсың?.
2.	 Бұл жанұя жақсы өмір сүруі үшін бір айда қандай табыс табуы керек?
3.	 Жанұяның әрбiр  мүшесі тұтынушы ретінде өз қажеттіліктерін  жеке өзі 

қанағаттандыра ала ма? Бұл үшін оған  нелер жетпеуі мүмкін?
4.	 Ж а н ұ я д а  ш а р у а ш ы л ы қ  ж ү р г і з у   ү ш і н  ә р б і р   м ү ш е с і н і ң    ж е к е 

қаражататарынан  тыс тағы қандай жалпы табыс қажет болады деп 
ойлайсың?

Тұтынушы — әртүрлі тауар мен қызметтерді өзінің жеке немесе 
жанұялық қажеттіліктері үшін сатып алушы немесе тапсырыс беруші тұлға. 
Мұнда тұтынушы ретінде жеке алынған азаматтан тыс бүкіл бір жанұяны да 
айтады. Тұтынушы ретінде қаралғанда экономикада жанұя ұғымы орнына 
көбінесе үй шаруашылығы ұғымы қолданылады.

Адамның белгiлi уақыт iшiнде (бiр айда немесе бiр жылда) iстеп тапқан 
немесе қолына түскен барлық материалдық жəне ақшалай  түсiмдерi  
табыс деп аталады. Табыс тiкелей еңбектi немесе бiр меншiктi (байлықты) 
жұмсаудан түсуi мүмкiн. Бұл сабақта табыстың тiкелей еңбекпен табылатын 
түрлерiне тоқталамыз. Еңбекақы тiкелей еңбектен алынатын табыс болып, 
ол тұтынушылар табысының негiзгi бөлiгiн құрайды.

Еңбекақының төмендегi түрлерi болуы мүмкiн:
–	 Жұмысшының бiр ай iшiнде еңбек қызметi үшiн анық белгiленген 

белгiлi ақша мөлшерi – айлық жалақы;
–	 Жұмысшының iстеген уақыт мөлшерiне қарай төленетiн ақша 

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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Әрбір адам өмір сүруі үшін белгілі бір дәрежеде қаражат етуге тура 
келеді. Мысалы, азық-түлік, киім-кешек, жеке гигиеналық өнімдер, т.б. 
Жанұя мүшелерінің жеке қаражаттарынан тыс отбасында шаруашылық 
жүргізу үшін жалпы қаражаттарды да жүзеге асыру қажеттілігі бар. Мысалы, 
үйді жиһаздау, бірге демалу, автомобиль сатып алу, т.б.

Tұтыну қаражаттарын екi түрге бөлуге болады: мiндеттi қаражаттар 
жəне еркiн қаражаттар. Мiндеттi қаражаттар – күнделiктi тұрмыста 
онсыз жасай алмайтын бастапқы қаражаттар. Оған тамақтануға, тұрмыстық 

мөлшерi – уақытына қарай төленетiн еңбекақы.Бір айға қатаң белгіленген 
уақытына қарай төленетін еңбекақы — айлық жалақы.

Мемлекеттiк ұйымдарда жұмыс iстейтiндер, негiзiнен, айлық жалақы 
түрiндегi еңбекақы алады. Зауыт және фабрика жұмысшыларына, көбiнесе, 
жұмысына қарай кесiмдi еңбекақы белгiленедi. Оқытушылар, əдетте, 
өткен сабағы үшiн уақытқа қарай кесiмдi еңбекақы алады. Сондай-ақ, 
кейбiр кəсiпорын мен ұйымдарда аралас еңбекақы белгiленедi, яғни 
жұмысшыларға қатаң жалақы белгiленуiмен қатар, орындалған iс көлемiне 
байланысты қосымша жұмысына қарай кесiмдi еңбекақы да берiледi. 
Тұтынушы табыстары əрқашан ақша көрiнiсiнде бола бермейдi. Мысалы, 
жанұя ауласына көкөніс егіп, тұтынады. Мұнымен олар тікелей түсім 
көрінісіндегі табысты игереді.

Қариялар әр айда зейнетақы алады. Стипендия студенттерге оқу 
кезеңінде, жәрдемақылар жұмыссыздық, ауру немесе басқа да себептермен 
жұмысқа, уақытынша жарамсыз болғандарға, көп балалы немесе табысы аз 
жанұяларға мемлекет жəне кəсiпорындар тарапынан берiлетiн көмекақы. 

Мемлекет тарапынан берiлетiн жəрдемақылар – әлеуметтiк 
трансферттер деп те аталады.

Еңбекақы – кəсiпорынның жалданбалы қызметкерге орындаған iсi 
үшiн төлейтiн ақша.

Айлық жалақы – жұмысшыға бiр ай бойы еңбегiне тұрақты белгiленген 
ақша мөлшерi.
Жұмысына қарай төленетiн еңбекақы – жұмысшыға шығарған өнiм 
мөлшерiне қарай төленетiн ақша мөлшерi.
Уақытқа қарай төленетiн еңбекақы – Бір айға қатаң белгіленген 
уақытқа қарай төленетiн  еңбекақы — айлық жалақысы.
Табыс– адамның (жанұяның) белгiлi уақыт iшiнде жұмыс iстеп тапқан 
немесе қолына түскен барлық материалдық жəне ақшалай түсiмi.
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Жеке  жанұя — үй шаруашылығы тұтунышысы ретінде қаралады. Оның 
табысы мен қаражаттарын салыстыру үшін арнайы кесте жасалады. Бұл 
кесте жанұя бюджеті деп аталады.

Жанұяның табыстары қаражаттарынан жоғарыдағы кестеде келтірілгеннен 
көбірек болса, ол жақсы. Жанұя жұмсалмай қалған қаржысын жинауы немесе 
кейінгі дәуірде қосымша табыстарға жұмсауы мүмкін. Керісінше, қаражаттар 

қызметке, киiм-кешекке жəне транспортқа кеткен шығындар кiредi. Оны 
басқаша тұтыну қоржыны деп те атайды. Қалған қаражаттар – еркiн 
қаражаттар қатарына кiредi. Еркiн қаражаттарға зергерлік бұйымдары, 
бағалы үй жиһаздары, жеке автомобильге жұмсалатын қаражаттар кіреді. 
Адамның не жанұяның табысы мiндеттi қаражаттардан артпаса, оның еркiн 
қаражаттарға ақшасы қалмайды. Жанұяның табысы қаншалықты көп болса, 
оның соғұрлым аз бөлiгi азық-түлiкке жəне басқа мiндеттi қаражаттарға 
жұмсалады. Бұл заңдылықты немiс экономисi Эрнест Энгель ашқан.

Мiндетті қаражаттар – күнделiктi тұрмыста онсыз жасауға болмайтын 
бірлемші қаражаттар.

Еркiн қаражаттар – қанағаттандырылуы аса маңызды болмаған қажеттiлiктер.
Тұтыну қоржыны – бiр адамға бiр айда жұмсалатын мiндеттi қаражат мөлшерi.

   Жанұяның табыс түрлерi  	 Сумда	  Пайызда	 Жанұяның қаражат түрлерi	         Сумда	 Пайызда
1.	 Әкенің жалақысы    1 750 000	         35
2.	 Ананың жалақысы	 1 250 000	        25
3.	 Пәтер ақысы		 	   500 000	         10
4.	 Атаның зейнетақысы   750 000	          15
5.	 Әженің зейнетақысы	  500 000	         10
6.	 Аманат пайызы           250 000	          5

1.	Азық-түлiк өнiмдерi
2.	Киiм-кешек
3.	Транспорт қаражаттары
4.	Тұрғын үй үшiн төлем 
5. Тұрмыстық қызмет үшiн төлем
6.	Үйге керектi заттар
7.	Мəдени демалыс
8.	Салықтар
9.	Басқа қаражаттары

Барлығы:                     5 000 000	 100% Барлығы:                                     4 000 000  100 %

Жанұя бюджетi – жанұяның белгiлi мерзiмдегi табыс көздерi мен 
қаражаттары көрсетiлген қаржылық жоспары.

1 200 000	   30
 600 000     15
 160 000      4
 320 000      8
 240 000      6
 200 000      5
 280 000      7
 600 000     15
 400 000     10
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1.	 Тұтынушы ретiнде қандай қасиеттерге иесiң?
2.	 Тұтынушының iс-əрекетiне шектеулiлiк дiлгiрлiгi қалай əсер етедi?
3.	 Тұтынушы табыстары дегенде ненi түсiнесiң? Қаражаттары дегенде-ше?
4.	 Тұтынушының қандай табыс көзi болуы мүмкiн?
5.	 Еңбекақыны жалақы, уақытқа жəне жұмысына қарай берiлетiн кесiмдi 

ақы жəне аралас еңбекақы ретiнде алатын жұмысшылардың əрқайсысына 
үшеуден мысал келтiр.

6.	 Жанұя қаражаттарын  мiндеттi жəне еркiн қаражаттарға ажырат.
7. Мұғалiмдерге қандай еңбекақы белгiленгенiн жəне оның мөлшерi қай 

тəртiппен есептелiнетiнiн сұрастыр.
8. Энгел заңының маңызын тұрмыстық мысалдар көмегімен түсіндір. 

Материалдық және материалдық емес қаражаттар үлесінің артып баруын 
түсіндіруге әрекет жаса.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Құндылықтар!
Халықтың «Табысыңа қарай қаражат жаса» деген мақалын қалай 

түсiнесiң?

Мұны есiңде сақта!
• Əрбiр жанұя өз бюджетiн жасап, соған қарай қаражатын жүзеге 

асырғаны мақұл.
• Тұтынушылардың бастапқы – қанағаттандырылуы мəжбүри болған 

жəне екiншi – еркiн қанағаттандырылатын қаражаттары болады.
• Базарда тұтынушы төмендегi үш ереженi орындайды:
1. Тұтынушының табысы шектелген, ол базарда мүмкiндiгiнше өзiн  

үнемдi, рационал тұтуға əрекет етедi.
2. Тұтынушы базарда өз қажеттiлiктерiн мүмкiндiгiнше толық қана- 

ғаттандырып, максимал пайда алуға ұмтылады.

Немiс статисi Эрнест Энгельдiң көп жылғы iзденiстерiнен кейiн 
жанұя табысының артуымен жанұя қаражаттарының құрамы өзгередi, 
деген қорытынды шығарды. Жанұя табысының мөлшерi артса, жалпы 
қаражаттарға қарағанда азық-түлiкке жұмсалатын қаражаттардың үлес 
салмағы кемидi, киiм-кешек, тұрғын үй жəне энергияға жұмсалатын 
қаражаттар үлесi өзгермейдi, мəдени қаражаттардың салмағы артады.

табыстарынан көбірек болса, бұл жаман.  Жанұя жетпеген қаржыны қарыз 
немесе бірер қажетті бұйымды сату  есебінен толтыруы керек болады. 
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Бiр адамға, жанұяға тиiстi əртүрлi бұйымдар мен үй жиhаздары бар. 
Мысалы, киiм-кешек, мебель, мəдени-тұрмыстық жəне шаруашылық 
өнiмдерi жəне тағы басқалар. Тағы адамдар зауыт,  фабрика, дүкен, асхана 
секiлдi өндiрiстік жəне қызмет көрсету кəсiпорындары мен фирмаларға 
иелiк жасайды. Бұл əртүрлi бұйым, үй жиhаздары, ресурстар – мүлiк, мүлiк 
иесi – меншiк иесi деп аталады. Меншiк иесi тек жеке адам не жанұя ғана 
емес, сонымен бiрге, тiптi фирма, кəсiпорын жəне қоғамдық ұйымдар 
немесе мемлекет болуы мүмкiн. Мысалы, фирмаға өндiрiс ғимараттары, 
машина-механизмдер, аспаптар, транспорт құралдары жəне басқалар тиiстi 

1.	 Жоғарыдағы суреттерде бейнеленген мүлiктердiң иелерi кiм болуы 
мүмкiн?

2.	 Меншiк бiр адамға тиiстi немесе тиiстi емес екенi қалай анықталады?
3.	 Не үшiн мектеп көбінесе мемлекетке тиiстi болады?
4.	 Мемлекетке тиiстi жəне жекеменшiк емханалардың бiр-бiрiнен қандай 

айырмашылығы бар?
5.	 Бiрi мемлекетке тиiстi, екiншiсi жекеменшiк кəсiпорынға тиiстi микроавто- 

буста маршрутты такси қызметiн атқарып жүрген жүргiзушiлердiң еңбек 
жағдайында қандай айырмашылық бар деп ойлайсың?

12- ТАҚЫРЫП МЕНШIК ЖƏНЕ ЖЕКЕШЕЛЕНДIРУ

Емхана Дəрiхана Жер алаңы

Тұрғын үй АвтобусМектеп

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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Экономикалық құқық негiздерi
Əрбiр жеке тұлға меншiк иесi болуға ақысы бар.

Өзбекстан Республикасының  Конституциясы, 36-бап.

болуы мүмкiн. Бiр мүлiкке толық иелiк жасау дегенде, меншiк иесiнiң 
мүддесiн көздеп: – мүлiкке иелiк ету; – мүлiктi пайдалану; –	оны иелiктен 
шығару, яғни өзгеге сату, айырбастау не сыйға тартуын түсiнемiз.

Жоғарыда аталғандарды меншіктің белгілері деп атаймыз.

 Меншік объектілеріне — бұл материалдық және рухани игіліктер 
жер және жерасты байлықтары, ғимарат-нысандар, аспап-қондырғылар, 
дайын өнімдер, ақша, бағалы қағаздар, өнер және әдебиет туындылары, 
жаңалықтар кіреді.

Мүлікке иелік ететін тұлғалар — меншік  субъектілері деп аталады. 
Меншік субъектілеріне жеке адамдар, жанұялар, қоғамдық ұйымдар немесе 
мемлекет мысал болады.

Мүліктің жеке, топтық, мемлекеттік және жекеменшік түрлері 
ерекшеленеді.

Жеке меншiк мүлік адамның қажеттiлiгiн қанағаттандыру мақсатында 
иелiк ететiн меншiгi. Мысалы,  киім, портфель, көзілдірік, т.б.

Адамдар тобы иелік жасайтын меншік қоғам меншігі деп аталады. 
Мысалы, теледидар, кілем, үтік сияқты заттар бүкіл жанұяның меншігі.

Экономикада мемлекеттiк жəне жеке меншiк көп қолданылады.

Меншiк – адамдар игерген жəне иелiк еткен барлық нəрселер.
Меншiк иесi – мүлiкке иелiк жасаушы адам.

Жер, жерүстi жəне жерасты байлықтары, су, өсiмдiк пен жануарлар дү- 
ниесi жəне басқа табиғи ресурстар жалпыұлттық байлық саналады. Оларды 
тиiмдi пайдалану жəне қорғауды мемлекет өз мiндетiне алған. Мемлекеттiк 
ұйымдар, кəсiпорындар мен мекемелердiң мүлiктерi мемлекеттiк маңызға 
ие мəдени жəне тарихи байлықтар, ескерткiштер, мемлекет бюджетiндегi 
қаржылар, алтын қоры, мемлекеттiң валюта қоры мен басқа да мемлекет 
қаржысына жасалған не сатып алынған мал-мүлiк мемлекет меншiгiн 
құрайды. 

Мемлекет меншiгi болған мүлiк мемлекетке тиiстi кəсiпорынға, кеңсе 
жəне ұйымдарға шаруашылық жүргiзу не басқару үшiн бекiтiп берiледi. 
Мысалы, мектепке тиiстi барлық мал-мүлiк мемлекет меншiгi, оны 
пайдалану құқы мектеп ұжымына, оған иелiк ету құқы аудандық əкiмшiлiкке, 

5 – Э. Сариқов, Б.Хайдаров
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оны иелiктен шығару құқы мемлекеттiң арнайы ұйымы – Мемлекет 
активтерін басқару комитетiне берiлген. Мектеп мүлкiн, ғимаратын бiлiм 
беруден басқа мақсатқа пайдалану үшiн мектеп басшылығы мектеп иесi – 
əкiмшiлiктен рұқсат алуы қажет.  

Бұйымдар — белгілі бір меншік иесі иелейтін заттар, ақша, бағалы 
қағаздар, меншік құқықтар. Дәлелді құқықтар басқа біреуден бір нәрсені 
немесе қызметті алу құқы, ол да меншік иесіне тиісті болады.

Бұйымдарға жеке бұйымдарды, жылжитын және жылжымайтын 
меншікті, кәсіпорын заттарын мысал етуге болады. 

Меншік объектілерінің ішінде интеллектуалдық меншік өзіне 
тәндігімен ерекшеленеді. Интелектуалдық меншік — адамның ой-саналық 
еңбегінің өнімі, оған деген меншіктілік құқы заң арқылы белгілі бір 
уақытқа сол адамға белгілеп қойылады. Яғни, сол адамның рұқсатынсыз 
оны пайдалануға тыйым салынады.

Интеллектуалдық меншікке төмендегілер мысал болады:  әдеби, көркем, 
ғылыми еңбектер, дыбыс жазу, радио, телевидение туындылары, жаңалық 
ашу, зерттеулер, компьютер бағдарламалары, тауар белгісі, тағы басқалар.

Меншiк формасын мемлекеттiк меншiктен жекеменшiк мүлiкке 
өзгертудi жекешелендiру деп атайды. Ал, жекеменшiк мүлiктi мемле- 
кеттiк меншiкке айналдыруды национализациялау дейдi. Тəуелсiздiктен 
бұрын республикамызда барлық өндiрiс құралдары, зауыттар мен фабри- 
калар мемлекеттiң қарамағында болғаны  баршаға  белгiлi.  Тəуелсiздiкке  
қол жеткiзген соң, базар экономикасы жолын таңдадық.

Мемлекет меншiгi – мемлекеттiк кəсiпорындар мен ұйымдарға тиiстi  
мүлік.

Жеке меншiк – жеке тұлғаға тиiстi немесе жеке тұлғалар қоғамына 
тиiстi мал-мүлiк.

Базар экономикасы жағдайында ең маңызды мүлік - жеке меншік мүлік.
Жеке меншiк иесi жеке, арнайы алынған тұлға болуы да мүмкiн. Мұндай 

мүлiктің жеке меншік немесе қарапайым қоғамдық меншіктен басты 
ерекшелігі – иесiне табыс келтіру ерекшелігі.

 Жеке меншiк иесi бiрнеше тұлғалар (атап айтқанда, адамдар, кəсiпорын 
жəне фирмалар) болса, меншiктi пайдалану, иелiк жасау құқы осы жеке 
тұлғалар арасындағы белгiлi келiсiм бойынша бөлiнедi. 

Жекеменшік мүлік меншіктіліктің ең көне  түрі. Дегенмен елімізде 
тәуелсіздікке дейінгі болған жоспарлы экономика жағдайында оның маңызы 
жоғалған. Базар экономикасы жағдайында оның маңызы қайта тіктелуде.
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БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!
1.	 Барлық нəрсенiң иесi – меншiк иесi болуының несі жақсы?
2.	 Меншiк түрлерін ата, оған мысал айт .
3.	 Базар экономикасында қай меншік түрі   ең негізгісі саналады?
4.	 Интеллектуалдық мүлік  қандай меншік?
5.	 Жекешелендiруден көзделген негiзгi мақсат не?
6.	 Өзбекстандағы жекешелендіру үдерісі туралы пікір өрбіт.

Национализациялау – жеке меншiктi мемлекет иелiгiне өткiзу.
Жекешелендiру – мемлекет меншiгiн жекеменшiк мүлiкке айналдыру.

Кəсiпорындардың көпшiлiгi жеке меншiкке айналдырылды.
Жекешелендiрудiң нəтижесiнде шағын кəсiпорындар, дүкендер, 
қолөнершiлiк шеберханалары, тұрғын үйлер – жеке тұлғаның меншiгiне 
айналдырылды.

Әсіресе соңғы жылдары, елімізде жекешелендіру үдерісі жедел да-
мыды. Өзбекстан Республикасы Жекешелендірілген кәсіпорындарға 
көмектесу және бәсекелестікті дамыту мемлекеттік  комитетінің құрылуы 
нәтижесінде жекешелендіру үдерісі жүйеге енді. Мұнда Өзбекстандағы 
жекешелендірудің басты мақсаты ретінде жекешелендірілген 
кәсіпорындарды жаңғырту, заманалық технологиялармен жабдықтауға 
жеке инвесторлардың қаржысын жұмылдыру және импорттың орнын баса-
тын және экспортқа сай өнімдерді шығару, жаңа жүмыс орындарын ашуды 
ұйымдастыру белгіленді.

Өзбекстанда жекешелендіру  төмендегі қағидаттарға негізделеді:
•	 барлық мемлекеттік объектілер ашық сауда арқылы сатылады;
•	 жекешелендіру үдерісі қарапайым әрі жариялы;
•	 барлық инвесторлар сатылатын объектілер бойынша жеткілікті 

мәліметке ие болады;
•	 инвесторлар тұрақты заң бойынша кепілденеді.
 Қазіргі экономикалық реформалар арқылы еліміздегі ең ірі кәсіпорындар 

да  жекешелендірілуде. Мемлекетімізде, тіпті  жерді жекешелендіру бо-
йынша да шаралар қарастырылуда.

Мұны есiңде сақта!
• Ақша барлық тауарлар мен қызметтерді айырбастау мүмкін болған 

арнаулы тауар.
• Ақша адамзаттың ойлап табылған ең үлкен  жаңалықтарының бірі.
• Ақша қарым-қатынас, өлшем және жинақтау құралы.htt
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13- ТАҚЫРЫП ТАБЫС ЖӘНЕ БАЙЛЫҚ
Кәсіпкер Салиеваның көрсеткіштері

2 0 1 7 - ж ы л ы  5 5 0 0  қ ы з -
келіншектердің костьюмін 
шығарды, әрбіреуін 50 000 
сумнан сатты.

2 0 1 8 - ж ы л ы  6 2 0 0 
ж а ң а  д и з а й н д е г і  қ ы з -
к е л і н ш е к т е р г е  а р н а л ғ а н 
костюм шығарды және 80000 
сумнан сатты.

Əдетте, əрбiр адам еңбек жолының басталуы кезiнде, адамның негiзгi 
байлығы – еңбегiнiң есесiне белгiлi табыс таба бастайды. Адамның ақыл- 
ойы, бiлiмi, зеректiгi, күш-қуаты, iс-тəжiрибесi, кəсiби шеберлiгi, қабiлетi, 
денсаулығы жəне рухани дүниесi оның – адамилық  байлығын  (капита-  
лын) құрайды. Адам капиталы – бұл адамның экономикалық қадiр-қасиетiн 
анықтайтын бiрлiк. Адамның рухани байлығы – оның дүниетанымы, тəр- 
биесi, мiнез-құлқы, мəдениетi сияқты рухани дүниесiмен байланысты қа- 
сиеттерi адам капиталының негiзгi құрамы болып саналады.

1. Салиева 2017 жылы қанша табыс тапты, 2018 жылы ше?
2.	 Ол 2018 жылы 2017 жылмен салыстырғанда қанша көп табыс тапқан?
3.	 Ол қосымша табысын ненің есебінен алған деп ойлайсың?

Мемлекеттегi еңбек ресурстары оның барлық азаматтарының адамилық 
капиталының жиынтығынан құралады. Жапонияда табиғи байлықтар 
жоқтың қасы. Бұл мемлекет өз азаматтарының адамилық капиталын 
дамыту мен байыту арқылы қазiргi үлкен экономикалық беделге, бай 
капитал ресурстарға ие болып отыр. Адамның адамилық капиталы қанша 
жоғары, рухани көзқарасы қаншалықты əсем болса, одан алатын табыс 
мөлшерi – еңбекақысы да соғұрлым көп болады. Қазiр сен өз капиталыңды 
арттыру мақсатында мектепте оқып жатырсың. Кейiн академиялық лицей, 

Адам капиталы – адамның ақыл-ойы, бiлiмi, зейiнi, күш-қуаты, жұмыс 
тəжiрибесi, кəсiби шеберлiгi, қабiлетi, денсаулығы жəне рухани дүниесi.

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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 Адамның материалдық капиталын құрайтын жекеменшiк зауыт пен 
фабрикалар, жалға берiлген үй немесе автомобиль, банкке салынған ақша, 
бағалы қағаздар сияқты мүлiктi, оған жалгерлiк ақысы (рента), аманат 
пайызы, дивиденд жəне iскерлiк пайдасы көрiнiсiндегi қосымша табыс 
əкеледi.

Еліміздегі экономикалық қарым-қатынастар, қоғамдағы әлеуметтік 
орта адамның және бүкіл қоғамның табыстары құрамына күрт әсер 
етеді. Тәуелсіздікке дейінгі кезеңде кәсіпкерліктің пайдасы адамдар 
табыстарының құрамында айтарлықтай жоқ еді. Тәуелсіздіктен кейін 
адамның және бүкіл қоғамның табыстары құрамында кәсіпкерлік табысы 
және пайдасы ең үлкен үлеске ие болуда.

Əр адам əртүрлi қабiлет, зеректiк пен бедел иесi. Сондықтан да олардың 
Табыстарының мөлшерi де əртүрлi болады. табыстардың теңсiздiгi базар 
экономикасына тəн қасиет, осы теңсiздiк адамдарды жақсы жұмыс iстеуге, 
көбiрек табыс табуға үндейдi. 

Табыстар арасындағы айырмашылықтың кенеттен өсуi жақсы нəтиже 
бермейдi, əрине. Сондықтан халықтың табыстары арасындағы шұғыл 

Материалдық капитал – жинақталған табыстың материалдық меншiкке 
айналған бөлiгi мен ақша  қаржысы.

Байлық – адамның барлық адамилық жəне материалдық капиталының жиынтығы.

колледж не университтеттерде бiлiм алып, өз капиталыңды одан əрi 
өсiресiң. Бұлардың барлығы, алдымен, адамилық капиталыңды, соңынан 
материалдық капитал – табысыңды арттыруға бағытталады.

Бiртiндеп табыстың молайып баруы нəтижесiнде оны жинау мүмкiндiгi 
туындайды. Табылған табыстың бiр бөлiгi сол сəтте жұмсалса, бiр бөлiгi 
банкке салынған ақша, сатып алынған бағалы қағаздар, зауыт, фабрика, 
автомобиль, ғимарат, тұрғын үй, əшекей заттар сияқты жеке меншiктiң түрi 
ретiнде жинақталады. Бұл меншiк адамның материалдық капиталын, ал 
адамның адамилық жəне материалдық капиталы оның байлығын құрайды.

Әдетте өзгелермен салыстырғанда  көбірек игіліктерге ие болған кісіні 
адамдар бай деп айтады. Экономикада белгілі бір уақыттағы кісі табысының 
қаражаттарынан  едәуір деңгейде артық болуы ұғынылады.

Жоғарыда аталғандардың барлығын жалпылама түрде байлыққа 
мынадай сипаттама беруге болады. Байлық — адамда немесе қоғамда ақша, 
өндіріс құралдары, бұйымдар сияқты материалдық игіліктердің сондай-
ақ материалдық емес игіліктердің қажеттіліктеріне қарағанда көп болуы. 
Әрине біз нағыз бай адам деп рухани дүниесі де әуес етерлік адамдарға 
айтамыз.
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Аренда ақысы (рента) – бiреудiң меншiгiн пайдаланғаны үшiн төле- 
нетiн ақы.
Аманат пайызы – аманатқа тапсырылған ақша қаражатын пайда- 

ланғаны үшiн төленетiн ақы.
Iскерлiк пайдасы – iскерлiктiң нəтижесiнде қол жеткен табыс.

айырмашылық мемлекет тарапынан азаматтардың табысын салыққа тарту, 
табысы аз жанұяларға жəрдемақы беру тағы басқа жолдармен реттеледi.

Құндылықтар!
«Байлық малдың көптiгiнде емес, көңiлдiң тоқтығында», – деген ха- 

диске көзкөзқарасыңды бiлдiр.

Базар экономикасы жағдайында бағалар өзгерiп тұратыны белгiлi. Сол 
үшiн, əдетте, түрлi жылдардағы табыстар өзара салыстырылғанда олардың 
сол жылдардағы мөлшерi, яғни номиналдық құны емес, белгiлi бiр жылға 
қарағандағы құны, яғни нақты құны салыстырылады. Сөйтiп, номиналдық 
табыс – табыстың сол жылдағы бағалармен алынған құны. Ал, нақты 
табыс – табыстың белгiленген жылдағы бағаларға қарағандағы құны екен.
Нақты табысты табу үшiн номиналдық табысты тиiстi тұтыну бағаларының 
индексiне бөлемiз. 

Тұтыну бағалар индексі (ТБИ) тұрғындар сатып алатын белгілі тауарлар 
мен қызметтердің бағасының белгілі бір бастапқы кезеңдегі бағаларға 
салыстырмалы өзгерісін өрнектейді. Оны, екінші сөзбен, қарастырылып 
жатқан уақыт мерзімінде бағалардың өзгеру дəрежесі деп те атауға болады. 
Мысалы, 2018 жылы шартты мемлекет тұрғындарының орташа номиналдық 
табысы 2017 жылғымен салыстырғанда 36,4 пайызға артқан. 2017 жылы 
азамат 1 000 000 шартты ақша бірлігінде табыс алған болса, 2018 жылы 1 364 
000 сум табыс алған. Бұл — азаматтың тұрмыстық дəрежесі 2018 жылдың 
соңына келіп, 2017 жылға қарағанда 1,364 есе жақсарғанын білдірмейді. 
Өйткені бұл кезең барысында бағалар да артып отырған. Айталық, бұл 
кезеңде кейіннен бағалардың орташа есеппен 7,5 пайызға, яғни 1,075 
есеге артқаны мəлім болды. Егер номиналдық табыс мөлшерін бағалардың 
өсу дəрежесіне бөлсек: 1364000 : 1,075 = 1268837  тұрғындардың нақты 
табыстары өзгеруінің пайыздағы мөлшері келіп шығады. Демек, 2018 
жылдың соңында азаматтың табыстары 2017 жылға қарағанда 1,27 есеге 
артқан.
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Rn — номиналдық табыс;
Rr — нақты табыс;
I – тұтыну бағаларының индексi немесе бағалардың
өзгеру дəрежесi.

 =    
Rn
I

Rr

  ФОРМУЛА

Номиналдық табыс – белгiлi бiр кезеңде жеке алынған тұлға немесе 
жанұяның тапқан табысының мөлшерi. 
Нақты табыс – номиналдық табыстың белгiлi жылдағы бағаларға қа- 

тысты құны.

Мұны есiңде сақта!
• Адамның экономикалық қадiр-қасиетi (байлығы) – оның адамилық 

жəне материалдық капиталдары жиынтығымен өлшенедi.
• Еңбек ресурсы – жалақы, табиғи ресурс – рента, капитал ресурсы – 

пайыз (дивиденд), кəсiпкерлiк – пайда көрiнiсiнде табыс келтiредi.
• Номиналдық табыстар ағымдағы бағаларда есептелсе, нақты табыстар 

ол алынған белгілі бір жылдағы бағалармен есептеледі.
• Табыстардың нақты мөлшері оның жылдар бойынша қай дəрежеде 

өзгергендігін анықтауға көмектеседі.

1.	 Адамның экономикалық қадiр-қасиетi немен өлшенедi деп ойлайсың?
2.	 Адамның рухани байлығы дегенде ненi түсiнесiң? Оның адам капиталы 

– экономикалық қадiр-қасиетiндегi орны жайлы не айта аласың?
3.	 Байлық деген не? Қандай адамды бай адам деп атауға болады?
4.	 Жеке меншiктi  жұмсаудан түсетiн табыс түрлерiне екеуден мысал келтiр.
5.	 Номиналдық жəне нақты табыстың айырмашылығын айтып бер. 
6. Халық табыстары теңсiздiгiнiң абзалдығы мен кемшiлiктерiн айт. 

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мұны есiңде сақта!
• Кез  келген адамда немесе кәсіпорында белгілі бір мөлшердегі мүлкі 

болады.
•  Мүліктің жеке, қоғамдық, мемлекеттік және жекеменшік түрлері бар.
•  Мемлекеттік меншік барлық азаматтарға қызмет етеді.
•  Базар экономикасында жекеменшік жетекші орын иелейді.
•  Жекешелендіру арқылы мүлік шынайы иесіне тапсырылады.
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А қ ш а ң д ы  « И п от е ка 
банкке» сал. Сонда үй 
құру немесе сатып алу 
мүмкiндiгiне ие боласың.

Дүкенiмiзден аудиотехника 
кұралдарын нақты ақшаға,  
немесе ақша өткiзу жолымен 
сатып алу мүмкін.

Өзбекстан Ұлттық банкi акцияларын 
сатып алсаң, жылына 18 % қосымша табыс 
– дивиденд аласың. Пайыз мөлшері әр айда 
аманатыңа қосылады.

14- ТАҚЫРЫП ЖИНАҚТАУ ЖƏНЕ САҚТАНДЫРУ

Жоғарыда көрсетiлген суреттерде əр түрлi мекемелер ақшаңды жинақтау
немесе сен үшiн пайдалы iске жұмсауыңда өз қызметiн ұсынып отыр. 

Айталық, сенiң 200000 сум ақшаң бар жəне оны өзiң үшiн пайдалы бiр 
iске жұмсамақшысың.

1.	 Əрбiр ұсынысты мұқият үйренiп шық жəне олардың оңтайлы жəне керi 
жақтарына талдау жаса.

2.	 Қайсы ұсыныс көбiрек табыс (пайда) келтiредi?
3.	 Əрбiр ұсыныстан келуi мүмкiн пайданы жеке жəне қоғам көзқарасымен 

бағала.
4.	 Қайсы ұсыныстың ақиқаттығына көбiрек сенесiң?
5. Шешiм қабылдау кестесiн құрып, əрбiр ұсынысты өзiңе  мақұл  өлшеммен 

бағала жəне таңдауыңның нəтижесiн жарияла.  Неге осы шешiмге 
келгенiңдi негiздеп бер.

Ақшаларыңды 
əмияндарыңда 

сақтаңдар!

 “Ипотека банк” акцияларын сатып алсаң, 
жылына 20 % қосымша табыс-дивиденд 
аласың.

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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Адамдар, əдетте, табыстарын бiржола жұмсауға əрекет етпейдi, оның бiр бөлiгiн 
аманат ретiнде сақтап қоюы, яғни жинақтайтыны белгiлi. Ал жинақталған ақша 
жинақ деп аталады. Қор болашақтағы қажеттiлiктерiн қанағаттандыру мақсатында 
жинақталатын ақшалай қаржылар.

Байлық бiр материалдық тауар – жылжымайтын мүлiк (тұрғын үй, ғимарат), бағалы 
металл жəне тастар, олардан жасалған əшекейлер, зергерлiк бұйымдар көрінісінде 
немесе тiкелей ақшалай жинақталуы мүмкiн. Қазiргi заманда ақшаны көрпе арасында 
немесе сандықта сақтау қолайлы емес, себебi ол ақша иесiне ешқандай пайда бермейдi. 
Ақшаны дұрыс жинақтау да адамнан жоғары дəрежедегi бiлiмдi талап етедi.

Ақшалай қаржыларды сақтауға маманданған көптеген мекемелер бар. Мұндай 
кəсiпорындарға аманат банктерi, қор биржалары, зейнетақы қорлары, сақтандыру 
компаниялары, несиеге əртүрлi тауарлар сатушы жəне несиеге тұрғын үй құрып 
сатумен шұғылданатын қоғамдарды кiргiзу мүмкiн. 

Жиналған қаржыларды игерудің ең оңтайлы тәсілі — бұл инвестиция. Жаңа 
кәсіпорындарды ашу немесе бар кәсіпорындарды  жаңғыртуға жұмсау. Қор 
биржасынан бiр кəсiпорын акциясын сатып алып, оның жылдық пайдасынан дивиденд 
алуға болады. Инвестициялық қызметтің өзіне тән ерекшелігі онда жетістікті қызмет 
қана табыс табу мүмкіндігін береді. Әйтпесе пайданы ғана емес, тіпті өз қаржыңды 
да жоғалтуың сөз емес.

Аманат деп банкке ақшасын жинақтау жəне көбейту мақсатында, белгiлi үстеме 
ақы пайыз есесiне ақша салуды айтады. Қаржыларыңды зейнетақы қорына қойып, 
келешекте өзіңнiң қарттығыңды ақшамен қамтамасыз етуiң мүмкiн:

Аманат жылдық пайдасы =  Аманат мөлшері .Аманат жылдық пайызы
                                                                  100%

Жинақтау — болашақтағы қажеттiлiктердi қанағаттандыру үшiн жинақ- 
талатын ақша.

Аманат банкке бір айға қойылған болса, ол жағдайда аманат пайдасын төмендегідей 
формула арқылы есептеу мүмкін:

Аманат  айлық пайдасы = аманат жылдық пайдасы : 12
Аманат банкке бірнеше айға қойылған болса, ол жағдайда аманат пайдасын Аманат 

айлық пайдасын  ай санына көбейтіп табылады. Мысалы, аманат 3 айға қойылса,  

Инвестициялар (ағылшын. Investments) — жаңа кәсіпорындарды 
ұйымдастыруға, қызмет жүргізетіндерін жаңғыртуға,  жаңа технология және 
техниканы игеруге, өндірісті кеңейтуге бағытталған қаржылар.
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аманат пайдасын  Аманат айлық пайдасын 3 айға көбейтіп табылады. Аманатқа ақша 
қою үшін банкті таңдауда, негізінен екі  өлшемге көңіл бөлу қажет: табыстылық және 
сенімділік.  

Аманаттың ең үлкен жауы– инфляция. Инфляция – бұл мемлекетте орташа 
бағаның үздiксiз артуының нəтижесiнде ақшаның құнсыздануы.

Егер елiмiзде тұтыну тауарларының бағасы 3 есе артса, халықтың аманаттары 
да сонша есе құнсызданады. Сондықтан күштi дағдарыс кезiнде аманатты ақшалай 
сақтаған тиiмдi емес. Ең дұрысы жедел түрде келешекте жоғары бағамен сатылуы 
оңай тауарларды сатып алу қажет едi.

Тұтынушылардың жеке меншiк ақшалай қаржылары пайдаланылмай бiр жерде 
тұрғаннан гөрi тиiстi мекемелерде сақталса, бұл тек аманатшы үшiн ғана емес, 
мемлекет жəне өндiрушi фирмалар үшiн де пайдалы. Өйткенi,   бұл ақшалай қаржы 
өндiрiске жұмсалып, тауар мен қызметтердiң көлемiнiң көбеюiне үлес қосады. 
Оның бүкiл мемлекеттiң экономикасына пайдасы тиедi. Сондықтан жинақтар 
экономикалық өркендеу негiздерiнiң бiрi болып қызмет етедi.

Инфляция – мемлекетте орташа бағаның үздiксіз  артуы нəтижесiнде 
ақшаның құнсыздануы.

Аманат – қаржыны жинақтау жəне көбейту мақсатында белгiлi үстеме 
ақы – пайыз есесiне банкке қою.

Əртүрлi күтiлмеген жағдайлар нəтижесiнде пайда болуы мүмкiн қаржылық 
дiлгiрлiктерден қорғауды сақтандыру деп атайды.

Қазiргi таңда мүлiк сақтандыруы, өмiрді сақтандыру, медициналық сақ- 
тандыру сияқты бiрнеше түрлерi бар. Мұндай сақтандыру түрлерiнде сақтандыру 
компанияларына тұрақты сақтандыру төлемi төлеп  отырылады.  Бiр бақытсыз 
жағдай бола қалса, қаржылық дiлгiрлiк, тиген зиян немесе жоғалтудың орны 
сақтандыру компаниясы тарапынан өтеледi. Мəселен, тұрғын-үй сақтандырылса, əр 
жылы белгiлi мөлшерде сақтандыру төлемi төленiп тұрылады. Бiр қайғылы оқиға, 
мəселен өрттiң кесiрiнен тұрғын үй өртеніп кетсе, зиянды сақтандыру компаниясы 
төлейдi.

Экономикалық құқық негiздерi
Банкке қойылған аманаттар құпия сақталады жəне мұра құқықы заң 

бойынша кепiлденедi.
Өзбекстан Республикасының Конституциясы, 36-бап
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Жаттығу
2018 жылы коммерциялық банктердің бірі:
1 ай мерзімге — 18%; 2 ай мерзімге — 21%; 3 ай мерзімге — 24% 

жылдық пайыз ставкасымен қосымша ақы төлейтінін жариялады.
1. Банктің жылдық пайыз ставкалары неліктен əркелкі?
2. Егер жылдық пайыз ставкасы 24%-ды құраса, бір айлық пайыз 

ставкасы неше пайыз болады?
3. Банкке қойылған 5 000 000 сум 1, 2, 3 ай сақталған соң неше сум 

болып қайтатынын есептеңдер.

Сақтандыру – əртүрлi күтiлмеген жағдайлардың нəтижесiнде пайда 
болуы мүмкiн қаржылық дiлгiрлiктерден қорғау.

1.	 Адамдар не үшiн ақшасын жинақтайды ?
2.	 Ақша жинақтаудың қандай жолдарын бiлесiң жəне олардың қайсысы мақұл 

жəне қолайлы? Неге?
3.	 Ақша жинақтауға ақша иесiнен басқа тағы да кiм мүдделi?
4.	 Ақша жинақтап көргенсiң бе? Ақша жинақтау оңай ма, қиын ба? 
5.	 Қай кезде ақша жинақтау пайдасыз, тiптi, зиян болуы мүмкiн? Мұндай 

жағдайда қандай жол таңдаған мақұл?
6.	 Инфляция дегеніміз не? Неліктен оны аманаттың ең үлкен жауы деп атайды?
7.	 Сақтандыру дегеніміз не? Ол неге керек?

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мұны есiңде сақта!
• Тұтынушылар қаржылары көбейгенде, оның бiр бөлiгiн жинақтауға 

бейiм болады.
•  Жинақталған қаржылар, көбiнесе, материалдық капиталды 

көбейтуге жұмсалады.
• Жинақтаудың негiзгi жауы – бұл ақшаның құнсыздануы – инфляция.
• Жинақтау келешекте экономикалық даму негiзi болып саналады.htt
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1.	 Дiлгiрлiк: Айталық, саған əкең туылған күнiңде 800 000 сум ақша бердi жəне 
оған не сатып алсам екен деп ойланып қалдың.

2.	 Баламалы шешiмдер: айталық бұл ақшаға «шешiм қабылдау кестесi» деп 
аталған, жоғарыда келтiрiлген кесте қатарларында жазылған төмендегi ба- 
ламалы нəрселердi сатып алуың мүмкiн: 1) досыңның велосипедiн; 2) кос- 
тюм-шалбар; 3) аудиоплейер; 4) 6 ай мерзiмге ақшалы каратэ секциясына 
қатысу; 5) 3 ай мерзiмге ағылшын тiлiнен ақшалы курсқа қатысу; 6) өзiңе 
ұнайтын тағы да бiр нəрсе. Кестенi дəптерлерiңе көшiрiп ал да, 6-нəрсенiң 
атын да соңғы қатарға жазып қой.

3.	 Бағалау өлшемдерi: əрбiр нəрсенi сатып алудан көретiн пайдаң, оның 
мақсатыңа қаншалықты сəйкес келуi жəне қажеттiлiгiңдi қай дəрежеде қа- 
нағаттандыра алуын көрсетушi өлшемдер:«ақшаның жетуi», «қажеттiлiктiң 
барлығы», «бiлiм алуға пайдасы» сияқты өлшемдер кестеде келтiрiлген. 
Сонымен бiрге, сен үшiн тағы да маңызды болып көрiнген басқа да өлшем 
бар болса, оны кестенiң бос тұрған бағанына жазып қой.

4.	 Əрбiр баламалы шешiмдi өлшемдер бойынша бағалау: əрбiр шешiмдi 
келтiрiлген өлшемдер бойынша бағалап, сай келетiн торкөздерге: егер өлшем 
бойынша пiкiр оңтайлы болса, «+» , егер керi болса «-», егер оңтайлы да, керi 
де болмаса «о», егер белгiсiз болса «?» белгiсiн қойып шық.

5.	 Таңдау: бағалау нəтижесiне қарай, қай нəрсе ең көп оңтайлы баға алғанын 
анықта. Дəл сол нəрсе сен сатып алуың керек болған зат болып шығады.

ЭКОНОМИКАЛЫҚ ШЕШIМ ҚАБЫЛДАУ
Баламалы 

мүмкіндіктер 
(сатып алу мүмкін 
болған заттардың 

аты)

Бағалау өлшемдері (сатып алудың мақсатқа үйлесімділігі және 
одан түсетін пайда өлшемдері)

Ақшаның 
жетуіi

Қажетіліктің 
болуы

Білім 
алуға 

пайдасы

Денсау-
лыққа 

пайдасы

Үйдегілерге 
ұнауы

1. Велосипед

2.Костьюм-шалбар

3.Аудио-плейер

4.	Каратэ секциясы

5.Ағылшын тілі курсы 

6.	...

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

15- ТАҚЫРЫП
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«Бустон» фермер шаруашылығының басшысы Камал Абдуллаев өзi 
жасайтын ауылда сүттi қайта өңдеу цехын ашуға шешiм қабылдады.

Келiңдер, бұл шешiмдердiң пайда болу себептерiнe өзiмiзше 
талдау жасап көрелiк. Əрине, əрбiр шешiмді қабылдаудан бұрын 
экономикалық жағдай, бар ресурстарды пайдалану мүмкiндiктерi 
əбден зерттелген. Экономистер тiлiмен айтатын болсақ:

–	 Не өндiру керек?
–	 Қалай өндiру керек?
–	 Кiм үшiн өндiру керек? деген сұрақтарға жауап iзделінген. 

Яғни шешiм (мүмкiндiктердiң бiрiн таңдау) экономикалық тұрғыдан 
ең дұрыс шешім болған. Абдуллаев мұндай шешімді қабылдаудан 
бұрын әртүрлі баламалы мүмкіндіктерді әбден салыстырып көрді. 
Оның алдында консервілеу зауыты, жеміс шырынын өндіру, етті қайта 
өңдеу кәсіпорнын құру мүмкіндіктері де бар еді. Бірақ ол барлық 
мүмкіндіктерін “қанша қаржы талап етілуін”, “өнімге сұраныстың 
болуын”, “түсетін табыс пен пайдасы”,“маусымдығы” сияқты 
өлшемдер бойынша экономикалық зерттеді. Осындай өлшемдердің 
көмегімен мүмкіндіктерін бағалады және өзі үшін ең экономикалық 
дұрыс шешімді қабылдады — сүтті қайта өңдеу кәсіпорнын құруды 
таңдады. Мұндай экономикалық шешiм қабылдау бойынша іс бірнеше 
мәселе, баламалы мүмкіндіктер, бағалау өлшемдері, бағалау, таңдау 
сияқты басқыштарда  жүзеге асырылды.

Әрбiр шешiмнiң құндылығы және пайдасы жеке тұлғаға және 
қоғамға келтiретiн құнымен өлшенедi. Абдуллаевтың сүттi қайта 
өңдеу цехын құру туралы шешiмiнiң жеке құндылығы, цехты iстету 
нәтижесiнде әуелi оның өзiне келетiн пайда және өз жұмысына 
қанағаттану сезiмi сияқты пайда мен цехты құру үшiн жұмсалатын 
қаражаттар, қолдан шығарылған мүмкiндiктердi өзара салыстыру 
нәтижесiнде анықталады. Екiншi жағынан, бұл шешiмнiң әлеуметтiк 
құндылығы да бар, ол ауылда қосымша жұмысшы орнын жасау, 
адамдардың сүт өнiмдерiне қажеттілігін қанағаттандыру сияқты 
қоғамға келтiретiн пайдасы мен қоғам тарапынан жасалатын 
шығындар және орындалмаған басқа да баламалы мүмкiндiктердi 
өзара салыстыру нәтижесiнде анықталады. Сөйтiп, әрбiр адам шешiм 

6.	 Шешiмдерiңдi жаныңда отырған достарыңмен салыстыр. Не үшiн ше-
 	 шiмдерiң əртүрлi болып шықты?
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қабылдап жатқанда әрi жеке басының, әрi әлеуметтiк тұрғыдан қол 
жеткiзетiн жетiстiктерi мен қол жетпеген мүмкiндiктердi өзара 
салыстыру керек екен.

Камал Абдуллаев сүттi қайта өңдеу  кәсіпорнын құруға шешім 
қабылдағанда әрине, үнемділікпен рационалды шешім қабылдаған. 
Екінші жағынан бұл шешімді жүзеге асырғаннан соң  алынатын 
пайда туралы да ойлаған. Бұл нәтиже әрине,  өзінің ең үлкен  
максималды құнды пайдаға ие болуымен ерекшеленіп тұруы тиіс. 
Әйтпесе мұндай шешім жасалмайтын еді. Шындығында да Камал 
Абдуллаев сүттi қайта өңдеу  кәсіпорнына қарағанда консервiлеу 
зауытын құру көбiрек қымбатты да пайдалы (нəтижелi) болғанында, 
ол өзiнiң шешiмiн өзгерткен болар едi.

Енді мемлекет көлеміндегі бір шешіммен танысайық:
Өзбекстан үкіметі 2025 жылға келіп, мақта талшығын экспорттауды 

толық тоқтатуға және оны мемлекеттің өзінде  толық қайта өңдеуді 
жолға қоюға шешім қабылдады.

2025 жылға келіп елімізде тоқымашылық өнімдерін өндіруді 
2,6 есеге,  экспорт көлемін 4,7 есеге арттыру, яғни 7,1 млрд АҚШ 
долларына жеткізу жоспарлануда.

Бір қарағанда мақта  талшығын экспорттау мемлекетке өте үлкен 
көлемдегі шетел валютасын әкеледі. Екінші жағынан 1 тонна мақта 
талшығын экспорттаудан түскен табысқа қарағанда оны қайта 
өңдегенде алынатын тоқымашылық өнімін экспорттау бірнеше есе 
көбірек табыс әкеледі. Соны ескере отырып үкіметіміз осындай 
шешім қабылдаған. Демек мұнда да шешім рационалдылық және 
максималдылық қасиеттерге ие.

Кез келген экономикалық шешім шағын кәсіпкерлік деңгейінде 
болсын, тіпті мемлекет деңгейінде қабылданған болсын, бұл шешім 
өз мағынасында рационалдылық және максималдылық қасиеттерімен  
ерекшеленіп тұруы тиіс екен.

Тапсырма
Сенiң мектепте бiр жыл оқуың үшiн:
а) əке-шешеңе; ə) мемлекетке шамамен қаншаға түсетiнiн есепте. 

Мектепте оқуларыңнан:
а) жеке өзiңе; ə) қоғамға қандай пайда бар екенiн анықта да, жоғарыда 

анықталған шығындармен салыстыр. Сен бұл шығындарды ақтап жүрсiң 
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Құндылықтар!
«Жетi өлшеп– бiр кес», «Жұмыстың өзiн емес, көзiн бiл» деген ма- 

қалдарды қалай түсiнесiң?

1.	 Дұрыс экономикалық шешiм қабылдаудың қандай басқыштарын жəне 
өлшемдерiн бiлесiң? Бiр мысал негiзiнде түсiндiрiп бер.

2.	 Рационалды жұмыс iстейтiн адам дегенде кiмдi көз алдыңа елестетесiң?
3.	 Кешегi  өткен күнiңдi  таңертеңнен кешке дейiн қалай өткiзгенiңдi 

сағат бойынша белгiлеп бер. Сен күн бойы өз жұмыстарыңды үнемдi – 
рационалды ұйымдастыра алдың ба? Сен өткен күннен максималды пайда 
ала алдың ба? Күндi өнiмдi жəне ұнамды өткiздiң бе?

4.	 Осы күндердегi жұмыстарыңнан өзiңе, жанұяңа жəне қоғамға қандай пайда 
бар деп ойлайсың? Бұл iс-қимылың арқылы қандай шығындар, қаражаттар 
пайда болды?

5.	 Жеке жəне əлеуметтiк құндылығы бiр-бiрiне керi шешiмге мысал келтiр 
жəне оған деген өз көзқарасыңды бiлдiр.

6.	 Базарға бiр киiм сатып алуға шықтың делiк. Мұнда өзiңе керек нəрсенi 
сатып алғанға дейiн бiрнеше нəрсенi көрдiң. Бұл сенiң шешiмiңдi өзгертуi 
мүмкiн бе? Жауабыңды негiздеп бер.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мұны есiңде сақта!
• 	 Əрбiр адамның жарқын өмiр сүруi, көбiнесе, тиiмдi экономикалық 

шешiм қабылдауына байланысты.
•	 Əрбiр адам шешiм қабылдағанда,  қол жеткiзген жеңiсi  мен 

пайдалана алмаған мүмкiндiктерiн өзара салыстыруы қажет.
•	 шешiм қабылдау (таңдау) үдерiсiнiң басқыштары: а) дiлгiрлiктi 

анықтау;
ə) бар баламалы шешiмдердi атап өту; 
б) бағалау өлшемдерiн анықтап алу;
в) əрбiр шешiмдi өлшемдер бойынша бағалап шығу;
г) бағалау нəтижесi бойынша ең жақсы шешiмдi таңдау.

Рационалдылық – бiр ресурсты үнемдi пайдалану қасиетi.
Максималдылық – бiр көрсеткiш бойынша ең жақсы, ең дұрыс нəти- 

жеге жету.
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1.	 1-суретте келтiрiлген жағдайға өз көзқарасыңды бiлдiр. Кiмдiкi дұрыс? 
Сатушы ма? Сатып алушы ма? Неге? Олардың келiспеушiлiгiн кiм шеше 
алады?

2.	 2 және  3-суреттегі өнімнің жапсырма қағазында нендей мəліметтер 
берілгенін анықтаңдар. Бұл мəліметтердің қайсысы сендер үшін маңызды 
болып табылады?

3.	 Жарнаманың сендердің өміріңдегі орны қандай? 2 және 3-суреттегі кефир 
өнімін жарнамалау ниетінде болсаң, қандай сөздер тіркесін қолданған 
болар едің.

    Сатып алушы: Мына көйлектi 
қайтарып алсаңыз. Сапасыз екен.
Сатушы: Бiз сатылған тауарды 
қайтарып алмаймыз.

ТҰТЫНУШЫЛАРДЫҢ ҚҰҚЫ ЖӘНЕ 
МІНДЕТТЕРІ

Əрқайсымыз базарға тұтынушы ретiнде қатысамыз. Ендеше, тұтынушы ретiнде 
бiр тауарды сатып алып жатқанда, нелерге көңiл аударуымыз керек? Тұтынушы 
ретiнде қандай құқыққа иемiз? Осыған ұқсас сұрақтарға Өзбекстан Республикасының 
«Тұтынушылардың құқын қорғау туралы» заңынан жауап табуымыз мүмкiн. Төменде 
осы құқықтар туралы қысқаша мəлiмет беремiз:

1. Тұтынушы тауар мен оны жасап шығарушы кəсiпорын туралы төмендегi 
сенiмдi жəне толық ақпаратты алуға құқықты: – тауардың тиiстi сапа көрсеткiштерiне 
сəйкестiгiн бекiтетiн құжат; –	 тауардың тұтыну жəне өзiне тəн қасиеттерiнiң тiзiмi; 
– тауардың бағасы; – тауар дайындалған санасы; – тауарды пайдалану ережелерi 
мен шарттары; – тауардың қызметi (сақталу) мерзiмi; – өндiрiсшiлердiң тауарды 
пайдалану бойынша кепiлдiк мiндеттемелерi; – тауарды сақтау тəсiлдерi мен 
ережелерi.

321

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

16- ТАҚЫРЫП
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2.	 Тауар санитария-гигиеналық талаптарға жауап беруi жəне адамның 
денсаулығына, қоршаған ортаға қауiпсiз болуы шарт. Өндiрiсшiлер тауардың бүкiл 
қызмет көрсететiн мерзiмi барысында тауардың қауiпсiз болуын қамтамасыз етуi 
қажет.

3.	 Егер тұтынушы ақауы бар тауар сатып алған болса, ол өз қалауы бойынша 
төмендегiлердi талап етуге құқылы: –	ақаулы тауарды тиiстi сапаға ие осындай 
тауарға айырбастауға; – басқа соған ұқсас тауарға, сатылу бағасын есеп-қисап жасау 
жолымен айырбастауға; – өндiрiсшiлерден тауардың кемшiлiктерiн ақысыз жөндеп 
беру немесе жөндеу қаражаттарын төлетуге; – сапасыз тауардың бағасын тиiстi 
мөлшерде арзандатуға; – көрген зиянды толық мөлшерде өтеу шартымен ақаулы 
тауарды өндiрiсшiлерге қайтаруға.

4.	 Тұтынушы бұл құқықтарды тауар сатып алынған күннен бастап, тауардың 
ақауы анықталған төмендегi мерзiмге дейiн пайдалануы мүмкiн: – кепiлдiк мерзiмi 
немесе iске жарамдылық мерзiмi iшiнде; – кепiлдiк мерзiмi немесе жарамдылық 
мерзiмi белгiленбеген тауарлар үшiн – 6 ай, жылжымайтын меншiк үшiн – 2 жыл 
(егер келiсiмде басқа ұзақ мерзiм белгiленбеген болса).

5.	 Тұтынушының талаптары тауарды дəл сол өндiрушiден (сатушыдан) 
сатып алғандығын растайтын тиiстi құжат (мəселен, касса чегi, тауардың құжаты) 
ұсынылған жағдайда ғана орындалады.

6.	 Заңда көрсетiлген бұл құқықтар бұзылғанда жəне жақтар келiсiмге келе 
алмаса, сотқа немесе басқа мемлекеттiк органдарға шағым жасауға болады.

7.	 Тұтынушылардың құқын қорғау мақсатында кей жерлерде қоғамдық 
бiрлестiктер ұйымдастырылуы мүмкiн.

Әрине, әрбір келісім, соның ішінде  сатушы мен тұтынушы арасындағы келісім 
де тараптардың ризалығымен жүзеге асырылады. Мұнда тұтынушы әлсіз тарап деп 
саналады, оның құқықтары қатаң қорғалады. Бірақ заңда ерекше аталмаған болса 
да, тұтынушының азаматтық заңдылығынан туындайтын бірқатар міндеттері де 
бар. Олардың арасында ең бастылары мыналар: тұтынушылардың  тауар (қызмет) 
үшін  уақытында ақы төлеу міндеті, келісімшарт жойылғанда тауарды өз уақытында 
қайтару міндеті, тауар өзіне тән етіп, мысалы, арнаулы тапсырыспен, арнаулы 
өлшемде тігілген болса ол дайын болғаннан кейін оны қабылдау міндеті, сапалы 
тауарды алмастырып беруді (басқа өлшеміне немесе түсіне) қайтарылатын  тауардың 
тұтыну сапасы, көрінісі, жапсырма қағазының бұзылмаған тәрізде ұсыну міндеті.

Жарнама, бұқаралық ақпарат құралдарында тұтынушыларға тауар туралы 
мəлiмет беру арқылы олардың тауарға деген сұранысын арттыруға бағытталған 
насихаттау шаралары. Жарнама сөзi латынша жар салу, шақыру деген мағынаны 
бiлдiредi.

6 – Э. Сариқов, Б.Хайдаров
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 Жарнаманың абзалдылығы: – жарнама тұтынушылардың мүддесiне қызмет 
етедi, себебi ол тұтынушыларға базардағы баға жəне жаңалықтардан хабар бередi; 
– жарнама, көбiнесе, бағалардың төмендеуiне алып келедi;  –	жарнама бəсекенi 
ынталандырады; – жарнамадан түсетiн табыс бұқаралық ақпарат құралдары 
қаражаттарының үлкен бөлiгiн қамтиды; – жарнама тұтынушылар сұранысының 
көбеюiне жəне оның нəтижесiнде экономиканың өсуiне көмектеседi.

Жарнаманың кемшiлiктерi: – жарнама кейде тұтынушыға қате мəлiмет берiп 
шатастырады; – жарнама үлкен қаржылық қаражатты талап етедi, ал бұл тауардың 
бағасын арттырады; –	 тұтынушыларға оншалықты қажет емес тауарларға ақша 
жұмсау бейiмдiлiгiн туғызады; – бұқаралық ақпарат құралдары жарнама берушiлерге 
тəуелдi болып қалады, ал бұл олардың еркiндiгiн шектейдi.

Жарнама – бұқаралық ақпарат құралдарында тұтынушыларға тауар 
туралы мəлiмет беру арқылы, олардың тауарға деген сұранысын арттыруға 
бағытталған насихат шаралары.

Тауардың штрих коды өзiне тəн  мəлiмет  көзi,  одан  тауардың  қай  елде 
дайындалғанын, қайсы кəсiпорын шығарғанын жəне тауар туралы мəлiметтердi 
анықтап алу мүмкiн. 13 цифрдан құралған 8710335230431 штрих кодының 
бiрiншi екi цифры 87– тауардың  Нидерландыда дайындалғанын, кейiнгi 5 
цифр 10335 – тауар өндiрген фирманың бұл мемлекетте тiзiмге алынған санын 
бiлдiредi. Кейiнгi 5 цифр 23043 – тауардың ерекшелiктерi туралы мəлiмет 
бередi. Соңғы цифр 1 болса тауар кодының бақылау цифрынан құралған. 
Тауардың коды көмегiмен оның жасанды немесе шынайы екендiгiн төмендегi 
қарапайым арифметикалық есептер жəрдемiмен бiлiп алуға болады. 

Тауардың штрих коды – тауар туралы мəлiметтердi  тауардың 
жапсырма қағазында бейнелейтiн сызықтар жəне сандар бiрiздiлiгiнен 

құралған арнайы белгi.

Мемлекеттер Кодтар Мемлекеттер Кодтар
АҚШ, Канада 00 – 09 Түркия 869
Франция 30 – 37 Ресей 460
Германия 400 – 440 Өзбекстан 46 – 47
Жапония 49 Ұлыбритания 50htt
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Цифрлы технологиялардың дамуы QR-код деген ақ 
квадрат ішінде орналасқан қара квадраттар көрінісінен 
құралған кодтың пайда болуына әкелді. Мұндай суретті  
соңғы кездерде, касса чектерінде,  мұражай мен метроларда, 
ресторанның ас мәзірінде, тауар жапсырмаларында, тағы 
басқа заттарда кездестіреміз.

QR  ағылшын тілінен қысқарған сөз — Quick Response 

1.   Тұтынушы құқықтарынан кейбiреулерiн айтып бер.  Өндiрушi мен 
сатушылардың қандай құқықтары бар? Тұтынушылардың құқықтары 
қорғалып, оған үлкен мəн берiлуiнiң себебi неде деп ойлайсың?

2.	 Сен тұтынушы ретiнде дүкеннен бiр зат сатып алып жатқаныңда тауар 
жайлы қандай мəлiметтердi сұрастырып бiлуге құқың бар?

3.	 Дүкеннен бiр зат сатып алғаныңда берiлетiн чектiң сен үшiн қандай 
пайдасы бар?

4.	 Жарнаманың сен үшiн пайдасы бар ма? Жарнамадан кiм көбiрек пайда 
көредi?

5.	 Қадақтап өлшенген бiр тауарды алып, онда келтiрiлген мəлiметтердiң 
толықтығына талдау жаса.

6.	 Тауар штрих коды не үшiн қажет?
7.  Тауардың QR кодның қарапайым штрих кодтан айырмашылығы қандай?

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мұны есiңде сақта!
•Т ұ т ы н у ш ы л а р д ы ң  қ ұ қ ы қ т а р ы  Ө з б е к с т а н  Р е с п у б л и к а с ы н ы ң 

“Тұтынушылардың құқықтарын қорғау туралы” заңымен қорғалады.
• Тауардың штрих-коды немесе QR-коды тауар туралы толық мәлімет 

береді.
• Жарнаманың ұнамды және кері жағы да бар.

(жедел жауап қайтару)ні білдіреді.
QR-код  бұл  ти іст і  бағдарламалық қамтамасыз  ет ілген  мобильді 

телефондағы камера арқылы жылдам танып алынатын мәліметті ұсынатын 
екі өлшемді штирх-код.

QR-код қарапайым штрих-кодқа қарағанда көбірек мәліметті жеткізе 
алады. Ол арнаулы бағдарлама арқылы сканер көмегімен енгізіледі және 
қарапайым мобильді телефон жәрдемінде оқуға болады.
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A. СҰРАҚТАР

Б.TАПСЫРМАЛАР
Əрбiр атауға сай түсiнiктi тап.

1. Жекешелендiру.
2.Материалдық капитал
3.  Iскерлiк пайдасы.
4. Жанұя бюджетi

ҰҒЫМДАР:

АТАУЛАР:

5. Нақты табыс
6. Номиналдық табыс.
7. Жинақ.

1.	 Тұтынушының қандай табыс көзi болуы мүмкiн?
2.Мемлекет мүлкi, иесi жеке алынған тұлға не ұжым болған меншiктi 

мүлiктердiң бiр-бiрiнен айырмашылығын айтып бер
3.Адамның экономикалық құны дегенде ненi түсiнесiң?
4.Адамның материалдық жəне рухани байлығы дегенде ненi түсiнесiң?
5.Табыс пен байлықтың айырмашылығын түсiндiр
6.Табыстар әрқашан ақша көрiнiсiнде бола ма?
7.Тұтынушылардың қандай қаражат түрлерiн бiлесiң?
8.	 Жанұя бюджетi деген не?
9.	 Энгель заңы не туралы?
10.Адамдар нелiктен ақша қаржыларын жинақтайды?

III ТАРАУДЫ ҚАЙТАЛАУҒА АРНАЛҒАН СҰРАҚТАР 
МЕН ТАПСЫРМАЛАР

a)	 iскерлiк қызметтен келетiн табыс;
б) жанұяның белгiлi кезеңдегi табыс көздерi жəне қаражаттары келтiрiлген 

қаржылық жоспары;
в) белгiлi кезеңде жеке алынған адам немесе жанұя тарапынан қол жеткен 

табыс мөлшерi;
г) болашақтағы қажеттiлiктердi қанағаттандыру үшiн жинақталған ақша; 
ғ) мемлекет меншiгiн жеке меншiкке айналдыру үдерiсi;
д) номиналдық табыстың белгiлi кезеңдегi бағалармен салыстырғандағы 

құны;
е) жинақтаған табыстың материалдық меншiкке айналған бөлiгi жəне 

ақшалай қаржылары;
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Д. ТЕСТТЕР
Берiлген сұрауға мазмұны жағынан ең дұрыс жəне толық жауапты 

белгiле.
1. Дұрыс емесiн тап.
       Тұтынушылардың табыс көздерiне нелер кiредi?

A. Стипендия, зейнетақы.                Б. Сақтандыру, жинақ.
Д. Жалақы, дивиденд.                      Е. Рента, пайыз.
2.	 Төмендегi жағдайлардың қайсысында меншік формасы өзгерiп 

жатыр?
А. Шал баласына қала сыртындағы үйiн мұраға қалдырды.
Б. Мемлекеттiк ұйым балалар үйiне компьютер сыйға тартты.
Д. Фермер сиырын базарға апарып сатты.
Е. Алғыровтың қала сыртындағы үлкен үйi кəмпескеленiп, оқушылар 

сарайына айналдырылды.
3.	 Мүлiкке толық иелiк жасау құқы дегенде ненi түсiнесiң?
А.  Оны сыйға тарту.
Б. Оны сату немесе айырбастау. 
Д. Оны өзiнiң қажеттiлiгiн қанағаттандыру үшiн пайдалану. 
Е.  Жоғарыдағылардың барлығы.
4.	 Қайсы топтағы табыс тек материалдық байлықты пайдаланудан 

арттырылады?
А. Жалға беру, зейнетақы, дивиденд.    Б. Рента, пайыз, жалақы.
Д. Пайда, зейнетақы, дивиденд.           Е. Рента, дивиденд, пайыз.
5.	 Жанұя бюджетiнде...
А. Жетiспеушiлiк болмауы керек.
Б. Тек жанұялық шығындар көрсетiлген болады.
Д. Тек жанұялық табыстар көрсетiлген болады.
Е.  Жанұяның белгiлi  уақытқа жоспарланған табыс көздерi  мен 

қаражаттары көрсетiледi.
6.	 Еңбек	 ресурстарынан қайсы түрдегi табыс келедi?
А. Рента.                               Б. Пайыз.
Д. Еңбекақы.                         Е. Пайда.
7.	 Төмендегi табыс түрлерiнiң қайсысын мемлекет тек жəрдем 

ретiнде бередi?
А. Сыйлық.                            Б. Жұмыссыздық жəрдемақысы. 
Д. Дивиденд.                         Е. Стипендия.htt
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ӨЗІНДІК  ЖҰМЫС
ЭКОНОМИКАЛЫҚ ПРАКТИКУМ

Ауданда пластмасса өнімдерін өндіретін зауыт құрылатын болды. Ол 
зауыттың қызметі табысты болуы үшін зауыт басшылығы нені, қалай, кім 
үшін өндіру керек деген сұрақтарға жауап табуы тиіс.

Айталық, олар мəселені былай шешті:
1.	Зауыт пластмассадан ойыншықтар жəне су құбырларын өндіруі керек.
2.	Заманалық технологиялар негізінде өндіру керек.
3.	Аудан, облыс тұрғындарына экспорттау үшін.
Зауыттың өндіріс көлемін де белгілеп алуы қажет. Өйткені зауыттың 

мүмкіндіктері шектеусіз емес.
Төмендегі  кестеде зауыттың күндік өндіріс  мүмкіндіктері  жайлы 

мəліметтер берілген.

Кестеде келтірілген мəліметтер негізінде зауыттың күндік өндіріс 
мүмкіндіктерінің облысын сызамыз. Сызбада ол бояп көрсетілген.

Сызбадан зауыт тек қана ойыншықтарды 
көбімен 15 мың дана өндіре алады (А нүкте). 
Зауыт 1 мың метр құбыр жəне 14 мың дана 
ойыншық өндіруі мүмкін (В нүкте). Демек, 
1 мың метр құбыр өндіру үшін мың дана 
ойыншықтан бас тартуға тура келеді. Зауыт 
өндіріс  көлемін өндіріс  мүмкіндіктері 
облысының ішінен ғана белгілей алады. 
Мысалы, координаталары (9; 5) болған 
М нүктені сызбада белгілейміз. М нүкте 
өндіріс мүмкіндіктері облысынан сыртта 
жатыр. Сондықтанда зауыт 9 мың дана ойыншық жəне 5 мың метр құбыр 
жасап шығара алмайды. Енді, координаталары (3; 4) болған N нүктені 
белгілейміз. N нүкте өндіріс мүмкіндіктері облысының ішінде орналасқан. 
Яғни зауыт күніне 3 мың дана ойыншық жəне 4 мың метр құбыр жасап 
шығара алады.

     ТАУАРЛАР

Пластмасса ойыншық (мың дана)

Пластмасса құбырлар (мың метр)

Мүмкіндіктер

A

15

0

B

14

1

D

12

2

E

9

3

F

5

4

G

0

5

G

F

E

D

B

A

5

4

3

2

1

0 3 6 9 12 15
Ойыншық
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данада

мың метрде
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IV тарау. Сұраныс жəне ұcыныс

Q

P

Белсенді кәсіпкерлік бизнес қызметін инновациялық, яғни 
заманалық жанасулар, озық технология және басқару  әдістері 
негізінде ұйымдастыратын экономикалық бағыт.	

							       Шавкат Мирзияев
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Баға (p) Сұраныс(q)

800
700
600
500

400
500
600
700

Т а у а р ғ а  д е г е н  с ұ р а н ы с ,  с а т ы п  а л у ш ы н ы ң 
б е л г i л i  у а қ ы т  а р а л ы ғ ы н д а  т а у а р д ы  ә р т ү р л i 
бағаларда қаншадан сатып алу жөнiндегi тiлегi 
мен мүмкiндiктерiн анықтайды. Cұраныс мөлшерi 
деп, сатып алушылардың белгiлi уақыт аралығында 
белгiлi бағамен сатып алуы мүмкiн болған тауар 
мөлшерiн айтады.

 Бiр тауарға деген сұраныс, әдетте, кесте түрiнде 
берiледi. Кестеге сәйкес график сызсақ, сұраныс 
сызығы пайда болады. Ол үшiн жазықтықта Ор 
өсi вертикаль, Оq өсi горизонталь сызылады. Ор 
өстегi тауардың бағасы және Оq өстегi тауарға 
деген  сұраныс  мөлшер iне  қарай  жазықтықта 
кестеге сәйкес нүктелер табылады. Бұл нүктелер 
бiрiктiрiлгенде пайда болған сызық сұраныс сызығы 
деп аталады. Сұраныс сызығы, әдетте, “D” әрпi – 
ағылшынша «demand» (сұраныс) сөзiнiң бас әрпiмен 
белгiленедi. Сұраныс кейде p=–aq+b, (a>0, b>–0) 
көрiнiсiндегi сызықты функция көрiнiсiнде де 
берiлуi мүмкiн.

Жоғарыдағы суретте диқан базарындағы бұршақты дақылдармен сауда 
жасайтын үш сатушының тауарлары бағасы көрсетiлген. Оны мұқияттап 
қара және төмендегi сұрақтарға жауап бер:

1.	 Сатушылардың қай бірі қайсы тауарынан көбірек  сата алатынын талда. 
Неліктен мұндай  талдау жасап жатқаның туралы айт.

2.	 Сатушылардың қай бірі күні бойы ең көп табыс тапты? Сұраққа жауап 
беруде  өнімдердің қай бірін шаруашылықта көбірек пайдаланатынына 
көңіл бөл.

СҰРАНЫС ЖӘНЕ СҰРАНЫС ЗАҢЫ17- ТАҚЫРЫП

Q

p

0 400500600700

500

600

700

800
D

Өнімнің аты 1- сатушы 2- сатушы 3- сатушы
Лазер күріші 13 500 13 000 14 000

Аланга күріші 9 000 8 500 10 000
Нохат 7 500 9 000 7 000
Мәш 11 000 12 000 12 500
Ловия 8 000 8 500 7 200

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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Тауарға деген сұраныс, тауардың бағасына байланысты және байланысты 
емес факторлардың негiзiнде өзгередi. Сұраныстың бағаға байланысты емес 
факторлары әсерiнде өзгеруiн кейiнгi сабақтарда талдаймыз. Бұл сабақта 
тауарға деген сұраныстың тек бағаға тиiстi касиеттерiне тоқталамыз. 
Бұл қасиет сұраныс заңында  өз көрiнiсiн тапқан:Басқа жағдайлар 
өзгермегенде тауардың бағасы қанша төмен болса, оған деген сұраныс 
мөлшерi сонша көп болады, тауардың бағасы қанша жоғары болса, 
оған деген сұраныс мөлшерi сонша аз болады.

Сұраныс заңы сұраныс мөлшерiнiң бағаға керi екенiн көрсетедi. 
Бұл қасиеттi төмендегi үш фактор арқылы түсiндiруге болады:

1.	 Табыс факторы. Адамдар тауарды арзан бағада қымбат бағаға 
қарағанда көбiрек сатып алуға тырысады, өйткенi тауар бағасының 
төмендеуi тұтынушылардың сатып алу қабiлетiн арттырады. Мәселен, 
базарда ет бағасы төмендесе, адамдар алдын сатып алып жүрген 
жанұяның тұтыну кәрзеңкесiндегi заттарды кемдеу ақша жұмсап сатып 
алады. Нәтижеде, қанша болса да ақша артып қалады. Бұл ақшаға 
қосымша мөлшерде тағы да ет немесе басқа тауар сатып ала алады.

2.	 Алмастыру факторы. Сатып алушылар бағасы қымбат тауарды, 
оның орнын басатын басқа арзан тауарға алмастырады. Мәселен, жаз 
айларында алма бағасының арзандауынан тұтынушылар жемiске деген 
қажеттiлiгiн алмамен қанағаттандырады. Өйткенi, бұл кезеңде алманың 
бағасы апельсин не банан бағасына қарағанда едәуiр арзан болып 
қалады. Сол үшiн қымбат апельсин және бананның орнын алма иелейдi. 

Тауар бағасының өзгеруi осы екi факторды келтiрiп шығарады және 
олардың өзара әсерi нәтижесiнде тауарға деген сұраныс мөлшерi қалыптасады. 

Жеке тұлғалардың бiр тауарға деген сұранысы оның сол тауар 
туралы қандай және қаншалықты толық мәлiметтерге ие екендiгiне 
жан-жақты байланысты болады. Шындығында да, бiр тауарға деген 
сұраныстың өсуi үшiн тауардың сапалы шығарылуының өзi жеткiлiктi 
емес. Бұл жағдайда тауардың сапалы етiп шығарылып жатқандығы 
туралы мәлiметтiң тұтынушыларға жетiп баруы маңызды болып 
саналады.

Сұраныс – тауардың бағасы және сұраныс мөлшерi арасындағы қатынас 
болып, бұл сатып алушылардың белгiлi уақыт аралығында, тауарды 

әртүрлi бағамен қаншадан сатып алу мүмкiндiгiн анықтайды.
Сұраныс мөлшерi – сатып алушылардың белгiлi уақыт аралығында 
белгiлi бағада сатып алуы мүмкiн болған тауар мөлшерi.
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  Практикалық зерттеу

Осы практикалық зерттеу үшін мәліметтерді жинауға 6 ай уақыт кетеді. 
Алдымен жанұяларыңда қандай жемістер мен көкөністер тұтынылатынын 
және олар, негізінен, қайдан сатып әкелінетінін анықтаңдар.

Содан соң әр аптаның бір түрлі күнінде жеміс және көкөністердің 
дүкендердегі бағаларын жазып отырыңдар. Сол тізімге отбасында сатып 
алынған жеміс-көкөністерд     ің мөлшерін де енгізіп отыр. 6 ай барысында 
жинаған мәліметтеріңді талдаңдар. Ол үшін сұраныс графигін сызыңдар. 
Графикте сатып алынған әрбір түрдегі жеміс немесе көкөністердің 
мөлшері мен бағаларын нүктелермен белгілеңдер. Сосын пайда болған 
қисық сызық бойынша жеке пікірлеріңді жазбаша баяндаңдар.

1.	 Қайсы айда өнімге деген сұраныс шұғыл артты (немесе кеміді)? Бұған 
не себеп болды деп ойлайсыңдар?

2.	 Қайсы айда қай өнімнің бағасы ең жоғары (төмен) болды? Бұл айда 
осы өнімге сұраныс қалай өзгерді? Неліктен осылай болды деп ойлайсыңдар?

3.	 Бағаның және сұраныс мөлшерінің ең жоғары (төмен) болғанының 
себептері не болуы мүмкін?

4.	 Графикті пайдаланып, келесі 2-3 ай ішінде осы өнімдерге сұраныс 
қалай өзгеретінін болжап көріңдер. Болжамдарыңды логикалық тұрғыдан 
негіздеуге әрекет жасаңдар.

5.	 Сендер зерттеу үшін мәліметтерді жинау барысында қандай 
қиындықтарға тап болдыңдар?

6.	 Зерттеуді толықтыру үшін тағы нелер қажет болды деп 
ойлайсыңдар?

7.	 Мұндай зерттеулерді өткізудің қандай пайдасы бар?

Тапсырма
Ағылшын экономисi Роберт Гиффен қызық экономикалық оқиғаны 

байқаған .  ХIХ ғасырда  Ирландиядағы аштық кез iнде  картоптың 
бағасы асуына қарамастан оны тұтыну да асқан. Сол кезде кедейлердiң 
негiзгi азығы болған картоптың бағасының көтерiлуi олардың реалдық 
табыстарын кемейткен. Сол үшiн адамдар басқаларға қарағанда қымбат 
азық-түлiктердi сатып алмастан, олардың орнына картоп сатып алуға 
мәжбүр болған. Тағы қандай тауарлар осындай қасиетке ие болуы мүмкiн? 
Жауабыңды негiздеп бер.htt
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Мұны есiңде сақта!
Тауардың бағасы  қанша төмен болса, сұраныс мөлшері де сонша көп 

болады, ал тауардың бағасы қанша қымбат болса, ұсыныс мөлшері де 
сонша аз болады. 

1.	 Тауарды бiр бағамен сатып алуға деген ниет пен қажеттiлiктiң өзi ғана 
сұраныс бола ала ма? Қашан бұл ниет сұранысқа айналады?

2.	 Сұраныс мөлшерi қандай уақыт аралығында қаралып жатқанына байла- 
нысты ма?

3.	 Сұраныс пен сұраныс мөлшерiнiң арасында қандай айырмашылық бар?
4.	 Сұраныс заңын мысалдар негiзiнде түсiндiрiп бер.
5.	 Сұраныс мөлшерiнiң тауар бағасына керi байланыстылығын түсiндiретiн 

үш факторға мысалдар арқылы талдау жаса.
6.	 Тауарға деген сұраныс мөлшерi төмендегi кестеде келтiрiлген. Соған 

негiзделiп сұраныс сызығын құр.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Баға (p), 
сумда

Сұраныс мөлшерi 
(q), тоннада

1000 8
2000 5
4000 2

Баға (p), 
сумда

Сұраныс 
мөлшерi (q), 
тоннада

800 70
1600 60
2400 50

a) б)

Әлішер Науаи
(1441 —1501)

                             Ұлы бабамыз Əлiшер Науаидың еңбектерiнде эко-
номика мəселелерiне көп орын берiлген. Науаи сауда-
саттық, қолөнер жəне диқаншылық салаларына көп мəн 
берiп, оларды мемлекеттiң экономикалық дамуының 
негiзi деп сипаттайды.

Əлішер Науаи мемлекет қайраткерi, уәзір ретiнде 
мемлекеттiң  экономикалық саясатының қалыптасуына 
қомақты үлес қосқан. Онда мемлекет экономика сала-
сы өркениеттi, халықшыл болуы керек деген идеяны 
насихаттаған. Науаи өз заманының кəсiпкерi, үлкен 

меншiк иесi де болған. Ол өз меншiгiнiң үлкен бөлiгiн қайырымдылық 
жəне сауап iстерге жұмсаған.

Əлiшер Науаидың көзқарастары мен идеялары оның “Хило-
лия”, “Вақфия”, “Махбуб ул-қулуб”, “Хотами Toий”, “Садди 
Искандарий”еңбектерiнде өз бейнесiн тапқан.
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Базарда тауарға деген сұраныстың өзгеруiне бағаға қатыссыз басқа 
факторлар да әсер етедi. Олар төмендегiлер:

18- ТАҚЫРЫП СҰРАНЫСҚА ӘСЕР ЕТЕТІН ӨЗГЕ 
ФАКТОРЛАР

Гумма
бағасы,
сумда

Сатыл-
ған гумма 

саны

1- ай 1500 5000

2- ай 1600 4500

3- ай 1700 4000

Самса,
бағасы, 
сумда

Сатыл-
ған самса 

саны

1- ай 1700 5000

2- ай 1700 5500

3- ай 1700 6000

   Тауарға деген ұсыныс тауар бағасы өзгермегенде де әртүрлi факторлар 
әсерiнде өзгеруi мүмкiн. Бұл факторлардың бiрiн төмендегi мысалда 
көрiп өтемiз:

I.	 Мектеп асханасында түстiкке самса не гумма сатылады. Самса мен гум- 
ма бiр-бiрiнiң орнын басушы тауарлар қатарына кiредi. Жоғарыдағы 
кестелерде бұл айларда сатылған гумма мен самсаның мөлшерi берiлген.

1.	 Кестеде келтiрiлген самсаның бағасы және оған деген сұраныс мөлшерiне 
көңiл бөл. Самсаның бағасы өзгермесе де,оған деген сұраныс мөлшерi 
нелiктен өзгерген?

2.	 Бiр-бiрiнiң орнын басушы тауарлардың бiреуiнiң бағасы артуының 
нәтижесiнде екiншiсiне деген сұраныс қалай өзгередi?

II.Бiрге пайдалануға молжалданған тауарлар бiрiн-бiрi толықтырушы 
тауарлар деп аталады. Мұндай тауарларға автомобиль және бензин мысал 
бола алады. Автомобильдердiң бағасы артса, бензиннiң бағасы қалай 
өзгередi? Мұндай қасиетке ие қандай тауарларды бiлесiң?

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



93

Жақын болашақта тұтынушылар табысы және тауар бағасы өзгеруiнiң 
күтiлуi. Егер жақын болашақта халық табысының өсуi күтiлсе, олар дәл 
сол кездегi күнделiктi қаражаттарды кемiрек шектей бастайды және оның 
есесiне көбiрек тауар сатып ала бастайды және керiсiнше.

Егер жақын болашақтағы кейбiр тауарлар бағасының өсуi күтiлсе, тұты- 
нушылар бұл тауарлардан көбiрек сатып алып, артықша жинап қоюға әрекет 
жасайды. Егер келешекте кейбiр тауарлар бағасының төмендеуi күтiлсе сол 
тауарлар кемiрек сатылады.

Өзара байланысты тауарлар бағасының өзгеруi. Бiр тауар бағасының 
өзгеруi екiншi тауарға деген сұраныстың өзгеруiне алып келедi. Мұндай 
тауарлар жұбы өзара байланысты тауарлар деп аталады. Өзара байланысты 
тауарларға жоғарыда атап өтiлген бiрiнiң орнын бiрi басатын (мәселен, 
гумма мен самса) және бiрiн-бiрi толықтыратын (мәселен, автомобиль және 
бензин) тауарлар мысал бола алады.

Нормал тауарлар – халық табысының өсуiмен оған деген сұранысы 
артатын тауарлар. 

Төмен санатты тауарлар – халық табысының кемеюiмен оған деген 
сұранысы артатын тауарлар.

Тұтынушылардың талғамы және жыл маусымының өзгеруi.  Тұты- 
нушылардың талғамы, жыл маусымының өзгеруi және мода өзгеруiнiң нәти- 
жесiнде тауарға деген сұраныс өсуi және керiсiнше, төмендеуi де мүмкiн. 
Мысалы, маусым өзгеруiмен жазда пальтоға деген сұраныс бәсеңдейдi.

Базардағы тұтынушылар санының өзгеруi. Тұтынушылар саны артса, 
олардың бiр тауарға деген сұранысы да артады және керiсiнше болады. 
Мәселен, қала халқының көбеюi медициналық қызметке деген талаптың 
артуына алып келедi.

Тұтынушылар табысының өзгеруi. Әдетте, халық табысының артуымен 
дерлiк көп тауарларға деген сұраныс өседi. Мұндай тауарлар нормал та- 
уарлар деп аталады. Бiрақ халық табысының кемеюiне байланысты сұраныс 
өсетiн тауарлар да бар. Мұндай тауарларды экономистер төменгi санатты 
тауарлар деп атайды. Мәселен, халық табысының кемеюi сапасы төмен және 
ескi автомобильге деген сұраныстың өсуiне алып келедi.
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1.	Бiр-бiрiнiң орнын басатын және толықтыратын тауарлар жұбына 
екеуден мысал келтiр және бұл тауарларға сұраныстың өзгеруiне 
талдау жаса.

2.  Тауарға деген сұраныс сызығының төмендегi  факторлардың 
әсерiмен өзгеруiн анықта: а) халық санының өсуi; ә) тұтынушылар 
табысының кемеюi; б) тауардың орнын басатын тауар бағасының 
кемеюi; в) толықтыратын тауар бағасының артуы; г) тауар бағасының 
артуының күтiлуi; ғ) тұтынушылар табысының артуының күтiлуi.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Бағаға қатыссыз жоғарыдағы факторлардың әсерiнде сұраныс сызығы 
қалпының өзгеруiне талдау жасайық. Бастапқы қалыпта тауарға деген 
сұраныс мөлшерi 1 кестедегiдей оған сәйкес сұраныс сызығы D0 болсын. 
Айталық, бағаға қатыссыз бiр фактор әсерiнде тауарға деген сұраныс артып, 
2-кестедегiдей болсын. Кесте негiзiнде сұраныс сызығының бастапқы және 
кейiнгi  қалпын сызсақ,  сұраныс сызығы 
бастапқы D0-дан D1 қалыпқа өткенiн, яғни оң 
жаққа жылжығанын анықтауға болады. Тура 
сол сияқты, белгiлi бiр фактордың әсерiмен 
тауарға деген сұраныстың 3-кестедегiдей 
төмендеуi нәтижесiнде, сұраныс сызығының 
бастапқы D0 қалыптан сол жаққа қарай жыл-
жып, D2 қалыпқа өтуiн көруiмiз мүмкiн.	 q
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мөлшерi, тоннада
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Бастапқы қалыптағы 
сұраныс мөлшерi, 

тоннада
400
600
800

400
300
200

1- кесте

Өзара байланысты тауарлар – бiрiнiң бағасының өзгеруi екiншiсiне 
деген сұраныстың өзгеруiне алып келетiн тауарлар жұбы.

Бiр-бiрiнiң орнын басушы тауарлар – бiр түрлi қажеттiлiктердi қана- 
ғаттандыруға молжалданған тауарлар жұбы.
Бiрiн-бiрi толықтырушы тауарлар – бiрге пайдалануға молжалданған 
тауарлар жұбы.
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Практикалық зерттеу
Төмендегі жағдайларда тауарға деген сұраныстың қай дәрежеде және 

неліктен өзгеретінін түсіндіріңдер.
І. Тауардың аты:  Қымбат бағадағы футбол добы. Бағасы: 140 000 сум.
1.	 Барлық тұтынушылардың табысы 20%-ға өсті.
2. Футбол алаңын пайдалану ақысы екі есеге артты. 
3. Футболдан әлем чемпионаты ойындары телевидение арқылы 

көрсетіле бастады.
4.	 Қалада бірнеше теннис корты құрылып, пайдалануға тапсырылды.
5.	 Жаз жаңбырлы келді.
ІІ. Тауардың аты; Арзан бағадағы футбол добы. Бағасы: 30 000 сум.
1.	 Барлық тұтынушылардың табысы 20%-ға өсті.
2.	 Футбол алаңын пайдалану ақысы екі есеге артты.
3.	 Футболдан әлем чемпионаты ойындары телевидение арқылы 

көрсетіле бастады.
4.	 Қалада бірнеше теннис корты құрылып, пайдалануға тапсырылды.
5.	 Жаз жаңбырлы келді.
ІІІ. Тауардың аты: Велосипед. Бағасы: 850 000 сум.
1.	 Барлық тұтынушылардың табысы 10%-ға өсті.
2.	 Қала транспортын пайдалану бағасы 30%-ға артты.
3.	 Жастар арасында роликті конькиде сырғанау үрдіс бола бастады.
4.	 Телевидение арқылы велосипедтердің жарнамасы толассыз 

берілуде.
5.	 Азық-түліктің бағасы шұғыл қымбаттады.
Жоғарыдағы жағдайлардың әрбірінде сұраныс сызығы қай жаққа 

ығысатынын көрсетіңдер.

Мұны есiңде сақта!
Тауарға деген ұсыныс бағаға қатысcыз төмендегi  факторлар 

негiзiнде өзгеруi мүмкiн: 
1) тұтынушылардың талғамы мен жыл маусымының өзгеруi; 2) базардағы 

тұтынушылар санының өзгеруi; 3) тұтынушылар табыстарының өзгеруi;
4) өзара байланысты тауарлар бағасының өзгеруі, 5) жақын болашақтағы 

тұтынушылар табыстары мен тауар бағасының өзгеруiнiң күтiлуi.htt
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Күріш 
бағасы 

(p), сумда

Күріштің 
ұсыныс мөлшері 

(q),тоннада

8 800
8 600
8 400
8 200
8 000
7 800

8
7
6
5

4
3

ҰСЫНЫС ЖӘНЕ ҰСЫНЫС ЗАҢЫ
p

0

7 400

8 000
7 800

1 2 3

8 200

8 400

8 600
8 800

4

7 600

5 6 7 8 9 q

   Әндiжан диқан базарында күрiштiң бағасы 8600 сум. Ал, Ферғана диқан 
базарында 7200 сум.

1.	 Диқандар қайсы базарға көбiрек күрiш апарып сатуды қалайды? Неге?
2.	 Базарға сатуға алып шыққан тауар мөлшерi мен бағасы арасында қандай 

байланыс бар, деп ойлайсың?
3.	 Күрiштiң бағасы мен ұсыныс мөлшерi туралы мәлiметтер берiлген кесте 

негiзiнде сәйкес нүктелердi координаталар жазықтығында белгiле және 
оларды тұтастырып шық. Пайда болған сызықты экономистер ұсыныс 
сызығы деп атайды.

Бұрынғы екi сабақта тауардың сатылу көлемiне сатып алушылардың 
көзқарасымен талдау жасаған едiк. Бұл сабақта тауардың сатылу көлемiн 
сатушылардың көзқарасымен қарастырамыз.

Тауар ұсынысы немесе ұсыныс сатушылардың белгiлi уақыт аралығында 
тауарды әртүрлi бағалармен қаншадан сатуға деген тiлегi мен мүмкiндiгiн 
анықтайды. Ұсыныс мөлшерi деп, сатушылардың белгiлi уақыт аралығында 
белгiлi бағамен сатуы мүмкiн болған тауарлар мөлшерiн айтады.  Ұсыныс 
дегенде ерекше, жеке ұсынысты (белгілі бір сатушының ұсынысын) немесе 
ұсыныстың жалпы көлемін (базардағы барлық сатушының жалпы ұсынысын) 
қарау  мүмкін. Бірақ экономика ғылымында, негізінен белгілі бір тауарға 
деген жалпы ұсыныстың көлемі зерттеледі. 

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

19- ТАҚЫРЫП
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Ұсыныс – тауар бағасы мен ұсыныс мөлшерi арасындағы қатынас, 
сатушылардың белгiлi уақыт iшiнде тауарды әртүрлi бағалармен қандай 

мөлшерде сату мүмкiндiгi туралы тiлегi мен мүмкiндiктерiн анықтайды.
 Ұсыныс мөлшерi – сатушылардың белгiлi уақыт iшiнде белгiлi баға- 

мен сатуы мүмкiн болған тауар мөлшерi.

Тауар ұсынысы, әдетте, кесте көрiнiсiнде 
берiледi. Кестеге сай график сызсақ, ұсыныс 
сызығы пайда болады. Ұсыныс сызығы 
“S”-әрпi ағылшынша «supply» (ұсыныс) 
сөзiнiң бас әрпiмен белгiленедi. Ұсыныс 
кейде p=aq+b, (a>–0) сызықты функция 
көрiнiсiнде де берiлуi мүмкiн.

Тауар ұсынысының мөлшерi  тауардың 
бағасына  қатысты және  тауар  бағасына 
қатыссыз факторлардың әсерiмен өзгерiп 
тұрады. Ұсыныстың тек қана бағаға қатысты 
қасиетi ұсыныс заңында көрсетiлген. Басқадай 
жағдайларда өзгерместен, тауардың бағасы 
қанша төмен болса, оның ұсыныс мөлшерi 
соншама аз  болады,  тауардың бағасы 
қанша жоғары болса, оның ұсыныс мөлшерi 

 Адам Смит  өз  ілімінде  экономикалық  қызмет  еркіндігіне  даму  
факторы ретінде қараған. Оның пікірінше, базардың әрбір қатысушысы 
базарда өз мүддесін қорғайды. Жеке мүддесі оны жоғары дәрежеде пай-
да келтіретін қызметке үндейді. Ол осы мақсатта көбірек өнім өндіруге 
және ол үшін азырақ қаржы жұмсауға әрекет жасайды. Соның нәтижесінде, 
сапалы әрі салыстырмалы түрде арзан тауарлар мен қызметтер базарға 
шығарылып, базардағы ұсынысты арттырады. Ал бұл сатып алушылар мен 
бүкіл қоғамға үлкен пайда әкеледі. 

соншама көп болады.
Ұсыныс заңы ұсыныс мөлшерiнiң бағаға қатысты дұрыс байланысқан 

екендiгiн көрсетедi, яғни баға артқанда ұсыныс мөлшерi де артады.
Сұраныс ұғымымен танысқанымыздай, ұсыныс мөлшерiнiң өзгеруi 

өндiрiсшiлердiң түрлi мәлiметтерден хабардарлығына көп жағынан байла- 
нысты.

Баға (p) Сұраныс (q)
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S

7 – Э. Сариқов, Б.Хайдаров
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Базардың әрбір қатысушысы 
өз мүддесін көздеп қызмет 

жүргізеді.

Бұл, өз кезегінде, өнімдер мен 
бағалардың тәртіпсіз араласуын 

жүзеге келтіреді. Бірақ...

… тағы басқа базар қатысушылары да өз 
мүддесін көздей отырып, онымен бәсекелесе 

бастайды.

…Егер бір өндірісші өте 
көп табыс ала бастаса….. 

Егер бір өндірісші 
қызметкерлеріне өте аз жалақы 

төлей бастаса... 

...басқа бір өндірісші өз өнімінің бағасын 
төмендетеді және бірінші өндірісшінің 
өнімдері сатылмай қала бастайды.

...басқа өндірісші оның 
қызметкерлерін өзіне өткізіп 
алады және бірінші фирма 

дағдарысқа тап болады

Фирманың қызметі жұмысшы күші үшін базардағыдай 
жалақы төленсе ғана және базар талап еткен өнімдерді 

тұтынушылар төлеуге дайын болған бағаларда өндіре алса 
ғана табысты жүргізілуі мүмкін.

Базардың «көрінбейтін қолы» базардағы 
қызметті басқаруда және қоғамның мүддесіне 

қызмет етуде.

Бұл үдерісті мемлекет те, басқа бір жеке тұлға да басқармайды. Қатысушылардың 
базардағы еркін қызметін сұраныс пен ұсыныс үйлестіріп отырады. Сұраныс пен 
ұсынысты Адам Смит базардың «көрінбейтін қолы» деп атаған және осы «көрінбейтін 
қол» базардағы қатынастарды үйлестіріп, қатысушылардың қызметін басқарып тұрады 
дегенді айтады.
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БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!
1.	 Ұсыныс ұғымының мағынасын мысалдармен түсiндiр.
2.	 Ұсыныс мөлшері деген не?
3.	 Ұсыныстың қисық сызығын сызуда қандай мәліметтер керек болады?
4.	 2016 жылы Өзбекстанда картоп көп өндiрiлiп, базарларда оның бағасы 

арзан болды. 2017 жылы күзде картоптың бағасы, тiптен  қымбаттап кеттi. 
Мұның себебi не деп ойлайсың?

5.	 Егер жүгерiнiң бағасы жақын келешекте артатыны күтiлсе, жүгерiнiң 
базардағы ұсыныс мөлшерi қалай өзгередi?

6.	 Ұсыныс заңын мысалдар арқылы түсiндiрiп бер.
7.	 Адам Смит тарапынан “көрінбейтін қол” ұғымы қандай экономикалық 

құбылысқа қолданылған? Бұл ұғымның маңызы неде?

Мұны есiңде сақта!
 Тауардың бағасы қанша  төмен болса, ұсыныс мөлшері де аз болады, 

ал тауардың бағасы қанша қымбат болса, ұсыныс мөлшері де сонша көп 
болады.

 Базарды үйренуде сұраныспен қатар ұсыныс ұғымы да өте маңызды.
 Сұраныс пен ұсынысты А.Смит базарды “көрінбейтін қол” деп атаған 

және Базар осы “көрінбейтін қол” арқылы басқарылады.

       Тапсырма
1. Өзiң бiлген диқан базарында сатылып жатқан кез келген бiр ауыл 

шаруашылығы өнiмiн таңда. Бұл базар бойынша сол кездегi осы өнiмге 
болған ұсынысты шамалап, ұсыныс кестесiн түз. Бұл өнiм ұсынысына 
қандай фактор әсер етуi мүмкiндiгiн және факторлар әсерiнде ұсыныс 
қалай өзгеруiн анықта. 

2.	 Тауар ұсынысы төмендегi кесте түрiнде берiлген. Сол негiзiнде 
ұсыныс сызығын сал.

Баға (p), 
сумда	

Сұраныс мөлше- 
рi (q), тоннада

800 40
1600 50
2400 60
3200 70

Баға (p), 
сумда

Сұраныс мөлшерi 
(q), тоннада

1000 100
2000 150
3000 200
4000 250

a) ә)
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Тауар ұсынысы төмендегi тауар бағасына қатысы жоқ факторлар негiзiнде 
де өзгеруi мүмкiн:

1.	 Ресурстар бағаларының өзгеруi. Егер ресурстардың бағасы асса, 
тауарды өндiрушiлердiң қаражаттары артады. Алдын олар белгiлi мөлшердегi 
қаржыларын жұмсап, белгiлi мөлшердегi тауар шығарған болса, ендi бұл 

ҰСЫНЫСҚА ӘСЕР 
ЕТЕТІН БАСҚА ФАКТОРЛАР20- ТАҚЫРЫП

1.	 Шыны бұйымдар базарында шәйнек ұсынысы жоғарыдағы кестеде бе- 
рiлген. Бұл кестенi пайдаланып, оның ұсыныс сызығын сыз.

2.	 Арзан шыны шикiзаты республикамызда өндiрiлетiн болды. Бұл жағдай 
шыны бұйымдар базарына қандай өзгерiс алып келедi? Ендi шәйнек көп 
жасап шығарыла ма немесе кем шығарыла ма? Шәйнектiң ұсыныс сызығы 
қалай өзгередi? Бұл өзгерiстi график арқылы көрсетiңдер.

3. Базарға көп мөлшерде Қытайда жасалған шыны бұйымдар келтірілді және 
көптеген сатушылар оларды сата бастады. Бұл жағдай базарда қандай 
өзгерістерге себеп болады? 

Шәйнектiң 
бағасы (p), 

сумда

Шәйнектiң ұсыныс 
мөлшерi (q), 
мың данада

30 000 10
40 000 30
50 000 60

q

p

0

Made
 in China

Өзбекстанда 
өндiрiлген

10 000

10 20 30 40 50 60

20 000

30 000

40 000

50 000

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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қаржыға алдыңғыдан кемiрек тауар шығара алады. Осылайша, базарда тауар 
ұсынысы кемейедi.

2.	 Өндiрiс технологиясының өзгеруi. Технологияның өзгеруi, әдетте, 
тауарды шығару үшiн жұмсалатын қаражаттарды кемейтедi, өнiмдiлiгiн 
арттырады. Сондықтан тауар ұсынысы артады.

3.	 М е м л е к е т т i ң  ө н д i р i с ш i л е р г е  с а л а т ы н  с а л ы қ т а р ы  м е н 
жеңiлдiктерiнiң өзгертiлуi. Салықтар көбейсе, тауар үшiн жұмсалатын 
қаражаттар артады. Сол себептен тауар ұсынысы кемейедi және керiсiнше.

4.	 Баға өзгеруiнiң күтiлуi. Егер базарда тауар бағасының өсуi күтiлiп 
жатқан болса, сатушылар өз тауарларын қазiр арзан сатқаннан гөрi, кейiн 
қымбат бағамен сатуды қалайды. Нәтижеде, тауар ұсынысы кемейедi және 
керiсiнше.

5.	 Базардағы сатушылар санының өзгеруi . 
Мұнда тауар ұсынысы да өзгередi.

6.	 Пайда алудың басқа деректері .  Көпшілік 
тауар  өндірушілер бірдей түрдегі тауар  өндірумен 
шектелмейді. Олар басқа түрдегі тауарлар өндіреді және 
пайда алады. Пайдадан бір бөлігінің жұмылдырылуы да 
ұсыныстың өсуіне алып келуі мүмкін және керісінше, 
инвестицияның үлкен бөлігі басқа тауарлар өндіруге 
жұмылдырылып жіберілуі ұсыныстың кемеюіне алып келуі мүмкін.

7.	 Басқа тауарлар бағасы.  Көбінесе басқа тауарлар бағасының өзгеруі 
де көтеріліп жатқан тауар ұсынысына әсер етуі мүмкін. Бұл фактор әсерiнде 
егер ұсыныс артса, ұсыныс сызығы (S ) оң жаққа жылжиды (S1), егер ұсыныс 
төмендесе, ұсыныс сызығы сол жаққа қарай жылжиды (S2).

q

p

0

S
2 S

0

S
1

Базарда сұраныс көптеген факторлар әсерінде өзгеруі мүмкін. 
Сұраныстың өзгеруіне базардағы ұсыныстың өзгеруімен жауап береді. Ол 
үшін бөгде біреудің сырттан араласуы не болмаса жоспарлауы шарт емес. 
Мұның үшін базар қатысушыларының мүддесін көздеп қызмет жүргізудің 
өзі жеткілікті.

Бұл жерде базар қатысушылары дегенде, тек фирмалар ғана емес, со-
нымен қатар өндірістегі жұмысшылар мен қызметкерлер де айтылуда. 
Фирмалардың мүддесі пайда болса, жұмысшылар мен қызметкерлердің 
мүддесі көбірек жалақы алу. Дәл осы мүдделер ұсыныстың өзгеруіне әсер 
ететін күш.

Базарда ұсыныстың сұраныс мөлшеріне байланысты түрде өзгеру меха- 
низмін белгілі бір мысал арқылы көрнекілікпен түсіндіруге болады.htt
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Жаңбырлы жаз маусымында

...қолшатырларға деген 
сұраныс артады.

...көзілдіріктерге деген 
сұраныс азаяды

Қолшатыр жасап шығаратын 
фирмалар жаңа қызметкерлерді 
жұмысқа қабылдайды және қосымша 
пайдаларға ие болады.

Өз мүддесін көздеген қызмет- 
керлер жалақының аздығынан 
жұмыстан босайды.

Қ  Қолшатырдың бағасы мен 
фирмалардың пайдасы да артады

Көзілдіріктердің бағалары мен 
фирмалардың пайдалары да кеміп 
отырады.

	 Бірақ мұндай жағдай базарға жаңа фирмалар кіріп, бағаларды өзінің
«табиғи» дәрежесіне түсіргенге дейін жалғасады.

Көзілдірік фирмаларының жұмыс-
шылары қолшатыр фирмаларына 
өтіп кетеді

1.	Ұсынысқа әсер етушi, бағаға қатыссыз қандай факторларды бiлесiң? 
Олардың ұсынысқа әсерiн мысалдар арқылы түсiндiр.

2.	 Макаронның ұсыныс сызығы жыл басындағы жағдайға қарағанда: а) солға; 
ә) оңға жылжыса бұл ненi аңғартады? Бұл өзгерiс жоғарыда атап өтiлген  
5 фактордың қайсысының әсерiнен болуы мүмкiн?

3.	 «Ләззат» кондитерлiк фабрикасында жаңа заманалық технологиялық 
станоктар орнатылды. Бұл кондитерлiк тауарлардың ұсынысына қалай 
әсер етедi?

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Тапсырма
Сыныптасыңа сабақтан бос уақытта жұмыс iстеу мүмкiндiгi бар екенiн 

айт.  Қандай жалақы белгiленсе, олар бұл жұмысты орындауға разы 
екендiгiн, яғни өз жұмысшы күшiнiң құнын анықтап, ұсыныс кестесiн 
түз және ұсыныс сызығын сал. Кесте түзгенде бiр жалақыға разы болған 
жұмысшының одан да көп жалақыға жұмыс iстеуi мүмкiндiгiн ескер.
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Ұлы ойшыл, мемлекет қайраткері әрі энциклопедист 
ғалым Захириддин Мұхаммед Бабурдың экономикалық 
және әлеуметтік салаларда жүзеге асырған істері, 
білдірген пікірлері және ұсынған идеяларына батыстың 
көптеген көрнекті ғалымдары алғыс білдірген.

Бабур, әсіресе, салық және ақша саясаты саласында 
елеулі жұмыстар жүргізген. Оның билік құрған тұсында 
өндіріс өнімділігін арттыру,  жердің құнарлылығын 
жақсарту барысындағы шараларға үлкен мән берілген. 
Базарларды ырықтандыру Бабурдың тұрақты назарында 
болған.

Бабурдың өзінің экономикалық көзқарастарын 
энциклопедиялық шығармасы «Бабурнамеде» және «Мубаййин», «Зекет 
туралы үлкен кітап» атты еңбектерінде кеңінен баяндаған.

Бабурдың экономика саласындағы қызметін оның ұрпақтары, Әсіресе 
Хумаюн (1508-1556) және Акбаршах (1542-1605)дәуірінде жалғастырды.

Мұны есiңде сақта!
• Тауардың ұсынысы бағаға байланысты емес факторлар әсерiнде де 

өзгеруi мүмкiн.
• Сұраныс өзгерiсiне ұсыныстың өзгеруiмен жауап бередi.
• Тауар ұсынысының  өзгеруіне ресурстар бағаларының өзгеруі; өндіріс 

технологияларының өзгеруі;  мемлекет тарапынан өндірушілерге салынатын 
салықтар мен жеңілдіктердің өзгеруі; базарда сатушылар санының өзгеруі; 
баға өзгеруінің болжамы; пайда алудың басқа деректері; тауар тауарлар 
бағасының өзгеруі сияқты факторлар  әсер етуі мүмкін.
• Сұраныс пен ұсынысты  А.Смит Базардың “көрінбес қолы” деп атаған 

және базарды осы  “көрінбес қол” басқарып тұрады, деп айтқан.

4.	 Мемлекет кейбiр тауарларды жасап шығаруға жеңiлдiктер берiп, 
салықтарды кемейтсе, бұл тауардың ұсынысы қалай өзгередi?

5.	 Сұраныстың өзгеруіне базар қалай жауап береді?
6.	 Ұсыныстың сұраныс мөлшеріне байланысты өзгеруіне қандай фактор 

әсер етеді?
7.	 Қолшатырлар мен көзілдіріктер ұсыныстарының өзгеру механизмі 

бейнеленген сызбаны сипаттаңдар.
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ТАУАРДЫҢ БАЗАР БАҒАСЫ 
Әр күнi таңертең Ташкент қаласының «Хислат» махалласында қала 

маңындағы шаруашылықтардан әкелiнген сүт және сүт өнiмдерiнiң  ба-  
зары жұмыс iстейдi. Сүт сатушылар және оны сатып алушы махалла тұр- 
ғындарынан сұрастырғанымызда, бiр күндiк жеке сұраныс пен ұсыныс 
төмендегi кестедегiдей екенi анықталды.

Сүттiң 
бағасы, 
сумда

Сатып алушылардың жеке сұраныстарының 
мөлшерi, литрде Сүтке де-

ген күндiк 
сұраныс 
мөлшерi, 
литрде
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Ка
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ов

4 000 2 4 3 6 3 5 2 4 3 4
4 200 2 3 3 6 2 4 1 4 3 3
4 400 0 2 2 4 0 1 0 3 3 3
4 600 0 2 2 3 0 1 0 3 2 2

Сүттiң
бағасы

Сатып алушылардың жеке 
ұсыныстарының мөлшерi, литрде

Базар бойынша 
сүтке деген күндiк 
ұсыныс мөлшерi, 

литрде
1- сатушы 2- сатушы 3- сатушы

4 000 0 10 10
4 200 6 15 10
4 400 11 20 15
4 600 16 25 20

1.	 Берiлген кесте бойынша, базардағы сүтке деген бiр күндiк сұраныс пен 
ұсынысты анықтап, соңғы бағанды толтыр.

2.	 Сүттiң бағасы 4000 сум болса, базардағы сұраныс пен ұсыныс мөлшерi 
қаншаны құрайды?

3.	 Егер сүттiң бағасы 4000 сум  етіп белгiленсе, қандай жағдай қалыптасады? 
Қанша литр сүт жетпей қалады?

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

21- ТАҚЫРЫП
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Тауардың базардағы бағасы қалай анықталады? Базар экономикасы жағдайында 
тауардың базардағы бағасы оған деген сұраныс пен ұсыныс мөлшерiне қарай 
анықталады.

Бiр тауарға деген базар сұранысы, базардағы барлық сатып алушылардың 
жалпы ортақ пiкiрi болып, тауардың бағасы әртүрлi болса, оны сатып алу тiлегi мен 
мүмкiндiгiн белгiлеген болар едi. Дәл осыған ұқсас, тауардың базардағы ұсынысы, 
базардағы жалпы барлық сатушылардың ортақ пiкiрi болып, тауардың бағасы 
әртүрлi болғанда, тауарды базарда сату тiлегi мен мүмкiндiгiн белгiлейдi. Екi 
жақтың – сатып алушы мен сатушының пiкiрi мен тiлегiнiң қашан бiр-бiрiне сай 
келуiн талдайық. Айталық, күрiштiң базардағы сұраныс пен ұсынысы төмендегi 
кесте арқылы берiлген болсын. Бұл кесте негiзiнде сұраныс пен ұсыныс сызығын 
бiр координаталар жазықтығында сызатын болсақ, төмендегi сызбаға ие боламыз.   

Пайда болған қайшыға ұқсас кескiн америкалық әйгiлi экономист ғалым 
Альфред Маршалдың құрметiне «Маршалл қайшысы» деп аталған.

Күрiштiң бағасы 8600 сум болғанда, күрiшке деген сұраныс пен ұсыныс 
мөлшерi өзара тең болып, 4 тоннаны құрайды. Бұл жағдайда сатушылар 
тарапынан ұсынылған 4 тонна күрiштiң барлығын 8600 сум бағамен сатып 
алушылар сатып алады, бұл жағдай сатып алушылар үшiн де, сатушылар  
үшiн де тиiмдi болады. Тауарға деген сұраныс пен ұсыныс мөлшерi тең 

4.	 Сүттiң бағасы 4400 сум болса, базар бойынша сұраныс пен ұсыныс 
мөлшерiн анықта.

5.	 Егер сүттiң бағасы 4400 сум етiп қатаң белгiленсе, қандай жағдай 
қалыптасады? Қанша литр сүт артылып қалады?

6.	 Сүттiң бағасы 4200 сум болса, базардағы сұраныс пен ұсыныс мөлшерi 
қаншаны құрайды? 

7. Бұл жағдайда екі жақты – сатушылар мен сатып алушыларды да қана- 
ғаттандыратын баға неше сум болуы керек деп ойлайсыңдар?
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болғандағы тауар бағасы тепе-тең баға немесе базар бағасы деп аталады. 
Базар бағасына сай сұраныс (немесе ұсыныс) мөлшерi тепе-тең мөлшер 
делiнедi. Жоғарыда қарастырылған базардағы күрiштiң тепе-тең бағасы, 
яғни базар бағасы 8600 сумды, ал тепе-тең мөлшерi 4 тоннаны құрайды. 
Сұраныс пен ұсыныс сызығының қиылысу нүктесi (М нүкте) тепе-тең нүкте 
деп аталады. М нүктесiнiң ординатасы тепе-тең бағаны, ал абциссасы тепе-
тең мөлшердi бiлдiредi.

Қатшыл базар – тауардың ұсыныс мөлшерi оның сұраныс мөлшерiнен 
төмен базар.
Тұрақты баға – базарда мемлекет тұрақты етiп орнатқан, базар баға- 
сынан айырмашылығы бар баға.
Толымды (тойынған) базар – тауардың ұсыныс мөлшерiнiң оның сұраныс 
мөлшерiнен жоғары болған базар.

Тепе-тең мөлшер – тауардың базардағы тепе-теңдiк бағасына сай 
сұраныс (немесе ұсыныс) мөлшерi.

Тауардың базар (тепе-тең) бағасы  – базарда тауарға деген сұраныс 
мөлшерiнiң ұсыныс мөлшерiне тең болғандағы бағасы.

Айталық,  базарда тұрақты баға  8400 сум етiп белгiленген 
болсын. Онда базарда күрiшке деген сұраныс мөлшерi 6 тонна, ал 
ұсыныс 2 тоннаны құрайды. Демек, ұсынылған 2 тонна күрiш лезде 
сатылып, сатып алушылардың тағы да 4 тоннаға деген сұранысы 
қанағаттандырылмай қалады, яғни өнiм қатшылдығы пайда болады. 
Базардағы мұндай жағдай жартымсыз базар жағдайы деп аталады.

Керiсiнше, базарда күрiш бағасы 8 800 сум етiп белгiленген болса, күрiшке 
деген сұраныс мөлшерi 2 тонна, ал ұсыныс 6 тоннаны құрайды. Нәтижеде, 
ұсынылған күрiштiң тек 2 тоннасы сатып алынып, 4 тоннасы артып қалады. 
Базардағы мұндай жағдай толымды базар жағдайы деп аталады.

Демек, жоғарыдағы екi жағдайда да базарда тепе-теңдiк жоқ. Сол үшiн 
базарда бағалардың мұндай жоғарыдан тұрақты етiп орнатылуы мақсатқа 
сәйкес келмейдi. Егер базарда тұрақты белгілі бір бағалардағы талапқа сай 
тауарлар мөлшері дәл осындай бағадағы  ұсыныс етіліп жатқан тауарлар 
мөлшеріне тең болса, базардың бұл жағдайы базар тепе-теңдігі деп аталады. 
Мұндай базар экономика пәнінде тепе-тең базар деп аталады.
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Жаттығу
Тауарға деген сұраныс пен ұсыныс 

кестеде берiлген.
1. Оның негiзiнде сұраныс пен ұсы- 

ныс сызығын сал.
2. Сызбадан тауардың базар бағасы 

мен тепе-тең мөлшерiн анықта.
3. Бұл жағдайда базарда неше сумдық 

тауар сатылатынын есепте.

Тауарға деген 
сұраныс 

мөлшерi (qD), 
данада

Тауардың 
ұсыныс 
мөлшерi 

(qS),
данада

Тауардың 
бағасы (p), 

сумда

400
500
600
700

200
150
100
50

20
60
100
140

1.  Сұраныс пен ұсыныс өзара қандай тепе-теңдікте болады?
2.	 “Маршалл қайшысы” деп нені шартты атаған?
3.	 Қатшыл базар жағдайын түсiндiр және ол қашан пайда болады?
4.	 Тепе-теңдік мөлшері деген не?
5.	 Толымды базар жағдайын түсіндір және ол қашан пайда болады?
6.	 Тауардың базар немесе тепе-теңдік бағасы деп неге  айтылады және ол 

қалай анықталады?
7.	 Базардағы қандай жағдай “базар тепе-теңдігі” деп аталады?

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Альфред 
Маршалл  

(1842—1924) 

 Альфред Маршалл: «ұсыныс пен сұраныстың өзара 
әсері базардағы бағаның қалыптасуына әкеп соқтырады» 
деген танымал экономикалық идеяны басшылыққа алды. 
Маршалл ұсыныс пен сұранысқа жаңаша назармен 
қарай алды.Ол ұсыныс пен сұраныс базардағы бағаны 
қалыптастыру жолында біріге әсерлесетінін аңғарды. 
Ол экономика теориясына математиканы енгізді және 
«Маршалл қайшысы» деген графикті өрнектеді.

«Барлық жағдайларда базарда сату үшін неғұрлым көп бұйымдар 
әкелінсе, олардың өз сатып алушысын таба алатын бағасы соғұрлым 
төмен болады».          

                                                                           (Альфред Маршалл)

8.	 Жоғарыдағы  жаттығуда суреттелген жағдайда тауар бағасы 400 сум етіп 
қатаң белгіленсе, базарда қандай жағдай пайда болады? Бағасы 700 сум 
етіп қатаң белгіленсе ше?
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1.  Тепе- тең бағаны сұраныс пен ұсыныс кестесi  арқылы 
анықтау.	 Айталық, тауардың базардағы сұранысы мен ұсынысы 
төмендегi бiр кесте арқылы берiлген болсын:

4 0 0

p

0

300

1 200

900

1 2 3

1 500

5 6 7 8

S

D

M

4

600

q

A

B

C

Тауар бағасы (p), 
сумда

Тауарға  сұраныс
мөлшерi (qD), данада

1 200
900
600
300

0
2
4

8
6
4
26

Тауардың ұсыныс
мөлшерi (qS), данада

22- ТАҚЫРЫП СҰРАНЫС ЖӘНЕ ҰСЫНЫС ЗАҢДАРЫНА  
БАЙЛАНЫСТЫ ІС ЖҮЗІНДІК ЖАТТЫҒУЛАР

Бұл кестеден тауардың тепе-тең бағасын анықтау үшiн сұраныс пен 
ұсыныс мөлшерi тең болған қатарды табу керек. Кестеде бұл үшiншi 
қатар, тауар бағасы 600 сум болғанда, сұраныс пен ұсыныс мөлшерi 
тең болады. Демек, 600 сум тауардың базар бағасы, тепе-тең баға 
болып, бұл жағдайда тауардың тепе-тең мөлшерi 4 дананы құрап тұр. 

Айталық, мемлекет тарапынан тауардың бағасын тұрақты 300 сум 
етiп белгiлеген болсын. Бұл жағдайда ұсынылған 2 бiрлiк тауардың 
барлығын сатып алушылар жедел сатып алып, базарда 6 – 2 = 4 бiрлiк 
тауарға қатшылдық пайда болады.

2. Тепе-тең бағаны сұраныс пен ұсыныс кестесi арқылы сұраныс 
және ұсыныс сызығын анықтау. 

Сұраныс кестесi негiзiнде сұраныс сызығында жатқан нүктелердi 
анықтаймыз. Сұраныс кестесiнiң бiрiншi қатарындағы 1200 және 0 
сандарына сұраныс сызығының А(0; 1200) нүктесi, екiншi қатардағы 

900 бен 2 сандарына – В(2;  900) 
нүктесi ,С(4;  600) және Д(6;  300) 
нүктесi сай келедi. Бұл нүктелердiң 
к о о р д и н а т а  ж а з ы қ т ы ғ ы н д а 
орындарын белг iлеймiз .  Оларды 
бiрiктiрiп, сұраныс сызығын сызамыз. 
О с ы ғ а н  ұ қ с а с  ұ с ы н ы с  с ы з ы ғ ы 
да  құрылады.  Бұл  графиктерд iң 
қиылысу нүктесi тепе-теңдiк нүктесi. 
Бiздiң жағдайда бұл М нүктесi. Бұл htt
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нүктенiң бiрiншi координатасы (абсциссасы) тепе-теңдiк мөлшерiн, 
екiншi координатасы (ординатасы) тепе-тең бағасын белгiлейдi. Бұл 
жағдайда тауардың базар бағасы, яғни тепе-тең бағасы 600 сумды, ал 
тепе-тең мөлшерi 4 бiрлiктi құрап тұр.

3.	 Cұраныс пен ұсыныс функциялары арқылы тепе-тең бағаны 
анықтау.  Айталық, базарда тауарға деген сұраныс пен оның ұсынысы 
qD= 400-р және qS = 2р+100 функциялар түрiнде берiлген. Мұндағы 
р – тауар бағасы (сумда), qD– тауарға деген сұраныс мөлшерi (мың 
данада), qS  – тауар ұсынысының мөлшерi (мың данада). Тауардың 
тепе-тең бағасын және тепе-тең мөлшерiн тап.

Шешімі.Тепе-теңдік бағасының болуы үшін qD және  qS   тең болуы 
керек.

    	qD=qS ⇒ 400– p =2p +100 ⇒ 3p =300, p =100 ⇒ q =400–p =300.

Тауардың тепе-теңдік бағасы 100 сум, тепе-теңдік мөлшері 300 
данаға тең.

 Жаттығулар
1. Төменде берiлген сұраныс және ұсыныс кестелерi негiзiнде тауардың 

базар бағасын анықта. Базарда осы тауар бағасы 1800 сум етiп тұрақты 
белгiленсе, қандай жағдай пайда болады? 1000 сум етiп белгiленсе-ше? 

Тауар бағасы (p),
сумда

Ұсыныс мөлшері 
(qS), тоннада

2 200
1 800
1 400
1 000

2 000
1 500
1 000
500

Тауар бағасы (p),
сумда

Сұраныс мөлшері 
(qD), тоннада

2 200
1 800
1 400
1 000

0
500

1 000
1 500

2. Базарда тауарға деген сұраныс: qD= –4+800, ал ұсыныс qS= p+100 
функцияларымен берiлген. Тауардың базардағы тепе-тең бағасы мен 
тепе-тең мөлшерiн тап.

3. Базарда тауарға ұсыныс qS= 2p +4 000 функциямен берiлген.
Сұраныс qp= kp +30 000 және тауардың тепе-тең бағасы 10 000 сум 

болса, ұсыныс пен сұраныс сызығын сал.htt
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2-жағдай. Ерте көктемдегi пальтоға сұраныс және ұсыныс сызығы 
2-сызбада берiлген болcын.

1.	 Ж а з  ш ы ғ ы с ы м е н ,  п а л ь т о ғ а  с ұ р а н ы с  қ а л а й 
өзгередi?

2.	 Осының нәтижесiнде сұраныс сызығы қай жаққа 
қарай жылжиды? Сұраныс сызығының кейiнгi жағ- 
дайын сызып шық.

3.	 Сызбадан пальтоның жаңа тепе-тең бағасын 
белгiле. Пальтоның бағасы арта ма, кемейе ме?

4.	 Сызба бойынша халықтың пальто сатып алу 
көлемi артқанын немесе кемейгенiн анықта.

5.	 Жоғарыдағы пiкiрталастар негiзiнде жыл маусымының өзгеруiмен 
тауардың базар бағасы мен тепе-теңдiк  мөлшерiнiң  өзгеруi  туралы 
қорытынды жаса.

1- жағдай. Мемлекет халқының «Спарк» жеңiл 
автомобилiн сатып алуға деген сұранысы және машина 
базарындағы осы маркалы автомобильдердiң ұсыныс 
сызығы 1-сызбада берiлген. Айталық, мемлекет хал- 
қының табысы артқан болсын.

1.	 Халық табысының өсуi әсерiмен осы  автомобильге 
деген сұраныс қалай өзгередi?

2.	 Соның нәтижесiнде сұраныс сызығы қай жаққа 
қ а р а й  ж ы л ж и д ы ?  С ұ р а н ы с  с ы з ы ғ ы н ы ң  к е й i н г i 
жағдайын сызып шық.

3.	 Сызбадан автомобильдiң жаңа тепе-тең бағасын белгiле. Автомобильдiң 
бағасы артты ма әлде кемідi ме?

4.	 Сызбаға қарай халықтың автомобильдi сатып алу көлемiнiң артқанын 
немесе кемейгенiн анықта.

5.Жоғарыдағы пiкiрталастар негiзiнде халық табысының өзгеруi нәтижесiнде 
тауардың базар бағасы, тепе-тең мөлшерiнiң өзгеруi туралы қорытынды жаса.

Өткен сабақтарда тауарға деген сұраныс және оның ұсынысы негiзiнде 
базарда тауардың бағасы қалай қалыптасатынын талдаған едiк. Ендi сұраныс 
немесе ұсыныс бағаға қатысы жоқ факторлардың әсерiмен өзгергенде, 
тауардың базар бағасы және тепе-тең мөлшерi қалай өзгеретiнiн талдаймыз. 
Талдауды төмендегiдей жағдайлар негiзiнде орындаймыз.

ПРАКТИКАЛЫҚ  ЖАҒДАЙЛАРҒА  БАЙЛАНЫСТЫ  ТАПСЫРМАЛАР

СҰРАНЫС ПЕН ҰСЫНЫС 
ӨЗГЕРУІНІҢ БАЗАР БАҒАСЫНА ӘСЕРІ23- ТАҚЫРЫП
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0 q0

p0

1- сызба

SD
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p
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2- сызба
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4-жағдай. Базарда Хиуа кiлемдерiнiң бастапқы 
сұраныс және ұсыныс сызықтары 4-сызбада берiлген:

1.	 Кiлем фабрикасында өндiрiстiң өнiмдiлiгi жоғары 
жаңа технологияға негiзделген тоқу станогының 
орнатылуы сұранысқа әсер ете ме, не ұсынысқа ма?

2.	 Мұның нәтижесiнде тауардың ұсынысы өсе ме 
әлде кемейе ме?

3.	 Бұл жағдайда ұсыныс сызығы бастапқы жағдайдан 
қайсы жаққа қарай жылжиды? Ұсыныс сызығының 
кейiнгi жағдайын сыз.

4.	 Сызбадан тауардың жаңа тепе-тең бағасын белгiле.Тауардың бағасы 
өсе ме әлде кемейе ме?

5.	 Жаңа технологияның қолданылуы нәтижесiнде тепе-тең мөлшердiң 
өскенiн немесе кемейгенiн анықтаңдар.

6. Жаңа технологиялардың қолданылуы нәтижесiнде тауардың тепе-тең 
бағасы және мөлшерiнiң өзгеруi туралы қорытынды жаса.

q

p

0 q0

p0

4- сызба

S

D

3- жағдай. Салықтар артпастан бұрынғы тауарға де- 
ген сұраныс пен ұсыныс сызықтары 3-сызбада берiлген:

1.	 Т а у а р  ө н д i р у ш i л е р г е  т и i с т i  с а л ы қ т а р д ы ң 
арттырылуы тауардың ұсынысына әсер ете ме әлде 
сұранысқа ма?

2.	 Салықтың арттырылуы нәтижесiнде тауар ұсынысы 
қалай өзгередi?

3.	 Осының   нәтижесiнде   ұсыныс   сызығы  қай жаққа 
қарай жылжиды? Ұсыныс сызығының кейiнгi жағдайын сыз.

4.	 Сызбадан тауардың жаңа тепе-тең бағасын белгiле. Тауардың бағасы 
артты ма әлде кемейдi ме?

5.	 Сызбаға сай өндiрiсшiлерге тиiстi салықтардың арттырылуы нәтижесiнде 
тепе-теңдiк мөлшерiнiң, яғни тауарды сатып алу көлемiнiң артқаны немесе 
кемiгенiн анықта.

6. Жоғарыдағы пiкiрталастар негiзiнде тауар өндiрушiлерге тиiстi салық- 
тардың арттырылуы нәтижесiнде тауардың базар бағасы мен тепе-тең 
мөлшерiнiң өзгеруi туралы қорытынды жаса.

q

p

0 q0

p0

3- сызба

S
D

Жаттығу
    Төменде келтiрiлген кестеде әртүрлi тауарлар базарындағы жағдайлар 

көрсетiлген. Бұл мәлiметтер негiзiнде сұраныс пен ұсыныс сызығының 
жағдайы қалай өзгеретiнiн анықта және кестенiң үшiншi бағанына htt
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2.	 Төмендегi факторлар сұраныс пен ұсыныстың қай бiрiне әсер етуiн 
анықтап, олардың әсерiнде тауардың базар бағасы қалай өзгеруiне 
талдау жаса және сызба арқылы негiздеп көрсет: а) халық санының 
өсуi; ә) ресурстар  бағаларының өзгеруi; б) тұтынушылар табыстарының 
кемеюi; в) тауардың орнын басушы тауар бағасының кемеюi; г) мемлекет 
тарапынан өндiрiсшiлерге салынатын салықтар мен жеңiлдiктердiң 
өзгертiлуi; ғ) толықтырушы тауар бағасының өсуi; д) тауар бағасы 
өсуiнiң күтiлуi; е) базардағы сатушылар санының өзгеруi.

3. Жоғарыда келтiрiлген b және e факторлар тауарға деген сұраныс және 
ұсынысқа бiр уақыттың өзiнде әсер етсе, тауардың базар бағасы қалай 
өзгеруiне талдау жаса және сызба арқылы негiздеп көрсет.

Тауар 
базары Жағдай Сызбалар Тепе-тең баға және 

мөлшердiң өзгеруi

Былғары 
куртка

Дәптер

Трамвай 
транспорты- 
ның қызметi

Шыны 
ыдыстар

Көптеген фирмалар 
балмұздақ жасауға 

кiрiстi

Былғарының 
бағасы артты

Оқушылардың жазғы 
демалысы басталды

Бензиннiң бағасы артты

Шыны зауыттары жаңа, 
өнiмдi технологияны 

қолдана бастады

q0

p

0

p

0

p

0

p

0

p

P↓ Q↑

P  Q

P  Q

P  Q

P  Q

Үлгi: 
Балмұздақ

сыз. Келтiрiлген факторлардың негiзiнде  тепе-тең баға мен тепе-
тең мөлшердiң өсуiн немесе кемеюiн кестенiң төртiншi бағанына сай 
стрелкалармен көрсет.
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1.	 Тауарды белгiлi бiр бағамен сатып алу тiлегi, қажеттiлiгi ғана сұраныс 
бола ала ма? Қашан бұл тiлек сұранысқа айналады?

2.	 Сұраныс пен ұсыныс мөлшерi арасындағы ерекшеліктерді мысалдармен 
түсiндiр?

3.	 Сұраныс мөлшерiнiң тауар бағасына керi екенiн түсiндiр.
4.	 Тауарға деген сұраныс қандай факторлардың әсерiмен өзгеруi мүмкiн?
5.	 Орнын басатын  және толықтыратын тауарлар жұбына мысал келтiр.
6.	 Ұсыныс ұғымының мағынасын мысалдар арқылы түсiндiр.
7.	 Ұсыныс мөлшерi қандай факторлар әсерiмен өзгеруi мүмкiн? 
8.	 Қатшыл және толымды базар жағдайлары қашан пайда болады?
9.	 Тауардың базар немесе тепе-тең бағасы қалай анықталады?
10.Сұраныс пен ұсыныс өзгеруiнiң базар бағасына әсерiн түсiндiр.

A. СҰРАҚТАР

IV. TAKRORLASH UCHUN SAVOL VA 
TOPSHIRIQLAR

IV. TAKRORLASH UCHUN SAVOL VA 
TOPSHIRIQLAR

IV ТАРАУДЫ ҚАЙТАЛАУҒА АРНАЛҒАН СҰРАҚТАР 
МЕН ТАПСЫРМАЛАР

Б. TАПСЫРМАЛАР
Әрбiр атауға сай ұғымды тап.

1.	 Сұраныс мөлшерi.
2.	 Сұраныс.
3.	 Қатшыл базар.

ҰҒЫМДАР:

АТАУЛАР:
 4.	Ұсыныс мөлшерi.
5.	 Тауардың базар бағасы
6.	 Ұсыныс.

a)	 белгiлi уақыт iшiнде, сатушылардың белгiлi бағамен сатуы мүмкiн 
болған тауар мөлшерi;

б) белгiлi уақыт iшiнде, сатып алушылардың тауарды әртүрлi бағамен 
қаншадан сатып алу мүмкiндiктерiн анықтайтын, тауардың бағасы мен 
мөлшерi арасындағы қатынас;

в) базарда тауардың тепе-тең бағамен сатылу мөлшерi;
г) белгiлi уақыт iшiнде, сатып алушылардың белгiлi бағамен сатып алуы 

мүмкiн тауар мөлшерi;
ғ) тауардың ұсынысы оған деген сұраныстан төмен болған базар;
д) белгiлi уақыт iшiнде, сатушылардың белгiлi бағамен қанша мөлшерде 

сата алу мүмкiндігiн анықтайтын, тауардың бағасы мен мөлшерi 
арасындағы қатынас;

е) тауардың ұсынысы оған деген сұраныстан жоғары болған базар;
ж)  тауарға сұраныс мөлшерiнiң ұсыныс мөлшерiне тең болғандағы баға.
 

7.	 Толымды базар.
8.	 Тепе-тең мөлшер.

8 – Э. Сариқов, Б.Хайдаров

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



114

	 1. Базарда бензиннiң бағасы 3 есе артты, бұл жағдайда автомобильдер 
бағасы ...
А. Артады.                                 Б. Артуы да, артпауы да мүмкiн. 
Д. Өзгермейдi.                            Е. Төмендейдi.
2.	 Тауар жасап шығару үшiн қажеттi ресурстар бағасы өзгергенде...
А. Ұсыныс мөлшерi өзгередi.     Б. Сұраныс мөлшерi өзгередi. 
Д. Тауарға сұраныс өзгередi.      Е. Тауар ұсынысы өзгередi.
3.	 Тауарға деген сұраныс және ұсыныстың бiр мезетте кемеюi 

нелерге себеп болады?
А. Тепе-тең бағаның төмендеуiне. 
Б. Тепе-тең бағаның артуына.
Д. Тепе-тең мөлшердiң көбеюiне.
Е. Тепе-тең бағаның да, тепе-тең мөлшердiң де кемеюiне.
4.	 Тауар бағасы артқанда, ...
А. Ұсыныс мөлшерi көбейедi.      Б. Ұсыныс мөлшерi кемейедi. 
Д. Ұсыныс көбейедi.                     Е. Ұсыныс кемейедi.
5.	 Егер тауардың бағасы артса, ...
А. Оның орнын басушы тауарға сұраныс өседi.
Б. Оның орнын басушы тауарға сұраныс төмендейдi.
Д. Оны толықтырушы тауарға сұранысы артады.
Е. Оны толықтырушы тауарға сұраныс төмендейдi.
6.	 Төмендегi факторлардың қайсысы сұранысқа әсер етпейдi?
А. Тауарды тұтынушы халық санының өзгеруi.
Б. Тұтынушылар табысының өзгеруi.
Д. Базарға тауардың көп мөлшерде әкелiнуi.
Е. Тауар бағасы өсуiнiң күтiлуi.
7.	 Балмұздаққа деген сұраныс сызығының сол жаққа қарай жылжуы 

қайсы фактордың әсерiмен болуы мүмкiн? 
А. Халық табысының артуы.             Б. Балмұздақ бағасының төмендеуi. 
Д. Балмұздақ ұсынысының кемеюi.  Е. Қыс маусымының келуi.
8.	 Ұсыныс мөлшерi – бұл белгiлi уақыт iшiнде ...
А. Сатып алушының белгiлi бағамен сатып алуы мүмкiн болған тауар 

мөлшерi.
Б. Сатушылардың жасап шығаруы мүмкiн болған тауар мөлшерi.
Д. Сатушылардың белгiлi бағамен сатуы мүмкiн тауар болған мөлшерi.
Е. Сатушылар базарға әкелген жалпы тауар мөлшерi.

Д. ТЕСТТЕР
Берiлген сұраққа мазмұны жағынан ең дұрыс және толық жауапты 

белгiле.
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V тарау. Бəсеке жəне 
базар экономикасы

KAMAZ MAN

Базар экономикасының талабы сонда, ресурс және 
мүмкіндіктерді пайдалану мүмкіндігі, яғни қызмет алаңы 
баршаға тең болуы керек. Жеке билеуге ешкімнің хақысы жоқ.

							       Шавкат Мирзияев 
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«Кафолат сервис» шеберханасы

24- ТАҚЫРЫП БƏСЕКЕ

Айталық, сен «Кафолат-сервис» шеберханасының иесiсiң. Қалашықта 
сенiң кәсiпорыныңнан басқа және автомобильдерге техникалық қызмет 
көрсететiн «Автосервис» және «Авто-Уста» жекеменшiк шеберханалары да 
қызмет көрсетедi. Араларыңда үнемi бәсеке болып, әрбiр кәсiпорын өзiне 
көбiрек клиенттердi тартқысы келедi және оларға әртүрлi қолайлылықтарды 
ұсынады. 

Төменде келтiрiлген жағдайларда сен беделiңдi сақтап қалу үшiн қандай 
жол тұтқан болар едiң? Шешiмiңдi негiздеп бер.

1 жағдай. «Автосервис» шағын шеберханасы клиенттердi өзiне тарту 
үшiн автомобильдерге қызмет көрсету ақысын 10%-ға кемiтедi (Бұл жағдай 
экономикада бағалар арқылы бәсекелестiк деп аталады).

2 жағдай. «Авто-Уста» кәсiпорны жергiлiктi радио және теледидар 
арқылы өз жарнамасын және хабарландыруын бастап жiбередi.

3 жағдай. Жақында қалашықта «GМ-Өзбекстан» бiрiккен кәсiпорны жаңа 
техникалық қызмет көрсету бөлiмшесiн ашты.  Бөлiмшеде орнатылған жаңа 
станоктар еңбек өнiмдiлiгiн және жөндеу сапасын арттырды, клиенттерге 
6 айлық кепiлдiкпен қызмет көрсету енгiзiлдi.

 Ресурстардың жетiспеуiнiң салдарынан базар қатысушыларының мүддесi 
өзара қақтығысады да, олардың арасында өзара күрес – бәсеке пайда болады. 
Әрбiр сатушы көбiрек тауар сатып, көбiрек пайда алуға мүдделi екендiгi 
белгiлi. Олардың бұл мүддесi базарда тоғысады және сатушылар арасында 
бәсеке пайда болады. Өндiрiсшiлер шикiзат және басқа ресурстарды 

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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Бәсеке – базар қатысушыларының мүддесiнiң тоғысуынан туындайтын 
өзара күрес.

мүмкiндiгiнше арзан алуға мүдделi. Олардың сатып алушы ретiндегi бұл 
мүддесi ресурстар базарында өзара тоғысады. Нәтижеде өндiрiсшiлер 
арасында күрес – бәсеке пайда болады. 

 Бәсеке экономикалық қызметті сақтап қалу мақсатында сатушылар мен 
өндірісшілерді бар мүмкіндіктерін сарқа жұмсауға, сатып алушыларды тарту 
үшін түрлі жарнамаларды пайдалануға шақырады. Бәсекелестік ортаның 
қалыптасуы үшін төмендегі алғышарттар болуы тиіс:

–	 базарда өндірісші фирмалар мен сатып алушылардың көп болуы;
–	 фирмалар белгілі бір түрдегі тауарларды өндіруге маманданған 

болуы;
–	 тауардың базардағы бағасына ешқандай фирманың әсер ете алмайтын 

болуы;
–	 басқа бәсекелес фирмалардың базарға кіруі үшін ешқандай тосқауыл- 

дардың болмауы.
Базардағы бәсеке белгілі бір заңдар мен ережелер арқылы реттеліп оты- 

рады. Осы мақсатта мемлекет арнайы заңдар қабылдайды, ережелер енгізеді. 
Орнатылған заңдар мен ережелер негізінде жүргізіліп отырған бәсеке – таза 
бәсеке, ал орнатылған заңдар мен ережелерге қайшы келетін бәсеке арсыз 
бәсеке деп аталады.

Базарда бәсекелесуші өз қарсыласын жеңу үшін түрлі жолдарды пайдала- 
нады. Бағалар арқылы бәсекелесу — бәсекелестіктің ең негізгі түрі. Мұнда 
бір фирма өз өніміне екінші фирмаға қарағанда төменірек баға белгілеу 
арқылы осындай өнімі бар басқа фирмаларға қарағанда көбірек өнім сатуға 
әрекет жасайды. Ал бағадан тыс бәсекеде фирма өнім сапасын жақсарту, 
әдемілеп қадақтау (орау), күштірек жарнамалау, тағы осы секілді бағаға 
байланысты болмаған тәсілдер арқылы базардың басқа қатысушыларымен 
бәсекелеседі.

Баға құралындағы бәсеке – тауар бағасын түсiру немесе арттырудың 
көмегiмен бәсекелестерге әсер ету.
Баға құралынсыз бәсекелесу – тауар бағасын өзгертпей, оның сапасын 

жақсарту, жарнаманы күшейту сияқты факторлар арқылы бәсекелестерге 
әсер ету.

Сатып алушыларды өзiне тарту, көбiрек пайда табу мақсатында, белгiлi 
тауарды сатушылар өзара бәсекелеседi. Мұндай бәсеке, әсiресе, тауардың htt
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Бұл жайлы ойлап көр!
1997 жылы АҚШ Әдiлет министрлiгi  жанындағы антимонополия 

комитетi әйгiлi Майкрософт фирмасын еркiн бәсеке ережелерiн  бұзды  
деп айыптап сотқа бердi. Фирма әлемнiң барлық жерiнде Windows-95 
операциялық жүйесiне өзiнiң компьютерлiк бағдарламасын мықтап ен- 
гiзедi.  Әйтсе  де  басқа  фирмалардың  бағдарламалары  олардан  сапа-   
сы жағынан кем түспейтiн едi. Майкрософт фирмасы бәсекенiң қайсы 
принципiн бұзған деп ойлайсың?

ұсыныс мөлшерi оған деген сұраныс мөлшерлерiнен артық болғанда айрықша 
сезiледi. Базарға осы тауарды артығымен ұсынады. Тауарлар сөреде өтпей 
тұрып қалады. Мұндай жағдайда сатушылар тауарларының бағасын түсiру, 
жарнаманы күшейту, тауар сапасы, дизайны және клиенттерге сауда қызметiн 
көрсетудi жақсарту сияқты жолмен өзара бәсекелеседi. Сатушылар өзара 
бәсекелескенде тауардың бағасы түседi. Мұндай бәсекеден сатып алушылар 
және жалпы барлық тұтынушылар пайда көредi.

Сатып алушыларда бiр белгiлi тауарды сатып алу үшiн өзара бәсекелеседi. 
Мұндай бәсеке, әсiресе, тауардың ұсыныс мөлшерi оған деген сұраныс 
мөлшерiнен кем болғанында айрықша сезiледi.  Базарда тауардың кем 
мөлшерде ұсынылуынан тауар қатшылдығы пайда болады. Тауарды сатып 
алу үшiн сатып алушылар кезекте күтiп тұрады. Кезекте тұрудың пайда бо- 
луы сатып алушылардың өзара бәсекесiнiң дәлелi. Мұндай бәсекеде баға 
артады, тауар сапасы төмендейдi, қызмет көрсету нашарлайды.

«Аламан» саудасы – сатушы немесе арнайы делдал фирма ұйымдастырған 
сауда шарасы. «Аламан» саудасында не, қай жерде, қашан, қандай бастапқы 
бағамен сатылуы сатып алушыларға алдын ала хабарланады. Тауарды са- 
тып алу ниетi бар сатып алушы аукционға қатысу жарнасын төлегеннен 
соң, жарияланған күнi белгiленген жерде олардың қатысуымен аукцион 
басталады. Аукционшы әр лотты, яғни аукционға қойылған тауардың, оның 
мөлшерi мен бастапқы бағасын жариялайды. Сонан соң, сатып алушылар 
оларға алдын ала берiлген нөмiрлердi көтерiп, тауарды жоғары бағамен 
сатып алатын ниетi бар екенiн дауыстап айтады. Аукционшы әрбiр бағаны 
дауыстап үш рет айтып санай бастайды. Бұл кезде бiреу одан жоғарылау баға htt
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Тапсырма
Өзiң бiлген базарда сатушылар арасындағы бәсекелестiкке бақылау 

жаса және бақылауыңның нәтижесiн сыныптастарыңмен талқыла.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

1.	Бәсеке экономикаға керi әсер етедi, өйткенi бәсекеден көптеген фирмалар 
банкрот болады, барлығы мазасызданады, бiрқалыпты жүрiп жатқан 
қызмет салты өзгередi, фирмалар бiр-бiрiне дұшпан болып қалады. Жалпы 
айтқанда, көбiрек пайда табу үшiн адамдар кез келген әрекетке дайын 
тұрады. Сен бұл пiкiрге не дейсiң?

2.	 Н е л i к т е н  б а з а р  э к о н о м и к а с ы  ж а ғ д а й ы н д а  б ә с е к е с i з  э к о н о м и к а 
өркендемейдi?

3.	 Төмендегiлер өз салаларындағы бәсекелестерiмен бәсекелескенде нелерге 
көбiрек мән беруi керек деп ойлайсың?

а) ет өндiретiн фермер шаруашылықтары;
ә) ерлер көйлегiн iстеп шығаратын фабрика; 
б) әр түрлi қызметтер көрсетiп жатқан банк.
4.	 Өндiрiсшiлер (сатушылар) арасындағы бәсекеден тұтынушылар қандай 

пайда табады? Мысалдармен түсiндiр.
5.	 Бәсеке кезiнде сатушылар тауарларының бағасын ненiң есесiне түсiредi?
6.	 Алдамшылық бәсеке тәсiлдерiне мысалдар келтiр.
7.	 Орталықтандырылған жоспарлы экономикада нелiктен бәсекеге қажеттiлiк 

қалмайды?
8.	 “Аламан” саудасы қандай бәсеке түрiне кiредi?

Мұны есiңде сақта!
• Базар қатысушыларының өз мүддесі үшін өзара күресі базарда 

бәсеке ортасының пайда болуына әкеледі.
• Бәсекесiз базар экономикасының болуы мүмкiн емес.
• Сатушылар арасындағы бәсеке тауар бағасының түсуiне, ал сатып 

алушылар арасындағы бәсеке тауар бағасының өсуiне соқтырады.
• Базар қатысушылары өзара бәсекелесу жағдайында кейбір кездерде  

әділетсіздік жасауы мүмкін.

айтса, санақ қайтадан басталады және тағы сол сияқты. Сауда ең жоғары 
бағамен сатып алатын жалғыз сатып алушы анықталғанша жалғаса бередi.
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Сен қаладағы барлық автобус парктерiн бiрiктiрiп, қала бойынша 
жалғыз «Асылбек» жекеменшiк транспорт фирмасын құрдың делiк. 
Сөйтiп, фирмаларың қала халқына автобус көлiк қызметiн көрсету 
бойынша жеке монополист беделiне ие болып қалды (монополия – 
грекше «жалғыз сатамын» деген мағынаны бiлдiредi).

Сен бұл фирманың иесi ретiнде төмендегi жағдайларда қандай 
шешiм қабылдайтын едiң? Өз шешiмдерiңдi негiздеп бер.

1 жағдай. Қаланың қоршаған ортаны қорғау комитетiнiң пiкiрiнше, 
автобус билетiнiң бағасының жоғары етiп белгiленуi қалада жеке 
меншiк транспорттың қатынауын көбейтедi .  Бұл дегенiң  қала 
ауасының одан да ластануына себеп болады. Сондықтан сенен жол 
ақыны кемiтудi сұрап жатыр. Сенiң оған жауабың қандай болады?

2 жағдай. Автобус жүргiзушiлердiң бiреуi сендермен бәсекеге 
түсуге шешiм қабылдады. Ол бiр ескi автобус сатып алып, ең көп 
қатынас бағытында қызмет көрсете бастады. Оның бұл шешiмiне сен 
қалай жауап бересiң?

3 жағдай. Сенiң атыңа көптеген шағым хаттар келе бастады. 
Оларда автобустарыңның кешiгiп келетiнi, көрсетiлiп жатқан қызмет 
сапасының төмен екенi туралы шағымдарға жауап ретiнде қандай 
шаралар қолданасың?

Алдыңғы тақырыпта бәсекелестiк және оның пайда болуы үшiн қажет 
болған жағдайлар жөнiнде әңгiмелескен едiк.

Таза бәсекелестiк базарына мысал етiп ауыл шаруашылығы өнiмдерi саты- 
латын диқан базарларын, күнделiктi қажеттiлiк тауарлары сатылатын бөлшек 
сауда дүкендерiн келтiруге болады. Бұл базарларда белгiлi тауардың түрi өте 

25- ТАҚЫРЫП МОНОПОЛИЯ ЖӘНЕ 
МОНОПОЛИЯЛАНҒАН БАЗАРЛАР

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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Таза бәсеке 
базары

Монополиялық 
бәсеке базары

О л и го п ол и я - 
лық базар

Таза монопо-
лиялық базар

Монополиялық бәсеке базары бiр-бiрiне ұқсас, түрлес тауарлар өте көп 
сатушылар тарапынан сатылатын, басқа сатушылардың кiруi оңай және 
са- тушылар тарапынан тауар бағасына белгiлi бақылау орнатуға болатын 
базар деп айтылады. Мұндай базар түрiне мысал етiп, әртүрлi тұрмыстық 
қызметтер базары, жалпы тамақтану бөлiмшелерi, аяқ киiм базары сияқ- 
тыларды келтiруге болады.

Олигополия – бiрнеше iрi фирманың монополиялық базары. Бұл базар-   
да бағалар бiрнеше фирма тарапынан бақыланады және оған кiруге белгiлi 
кедергiлер болады. Республикамыздағы ұялы телефон байланыс қызметтер 
базары, электр, үй-шаруашылық базары сияқты базарлар олигополияға 
мысал болады.

Таза монополия базарларында монополист  – сатушы бағаға толық 
бақылау орнатады.Сатып алушылардың таңдау мүмкiндiгi жоқ болғандықтан, 
олар тауарды монополист белгiлеген бағамен сатып алуға мәжбүр болады. 
Монополист базардың жеке билеушiсi  болғандықтан,  оны тауардың 
сапасы, өндiрiсте жаңа технологияларды қолдану, оны өркендету сияқты 
жағдайлар қызықтырмайды. Сөйтiп, монополиялық базардың пайда болуы 
тек тұтынушылардың қалтасына ғана зиян емес, тiптi, бүкiл экономиканың 
өркендеуiне тосқауыл болады.

көп сатушылар тарапынан сатылады. Бұл базарларда баға еркiн болып, бiр 
сатушы бағаға бақылау орната алмайды. Сондай-ақ, бұл базарларға кiруге 
бөгет болмай, қалаған кезде кез келген сатушы бұл базарларда өз қызметiн 
бастауы мүмкiн.

Әдетте таза бәсеке қасиеттерiне ие базарлар сирек кездеседi. Базарлар 
белгiлi бiр дәрежеде монополияланған болады. 

Таза бәсеке базары – белгiлi тауар түрiн өте көп сатушылар сататын, 
басқа сатушылардың кiруi оңай және бағалар еркiн базар.

Монополия (грекшеде “жалғыз сатамын” деген мағынаны бiлдiредi) 
– белгiлi тауар түрiн жеке сатушы сататын, басқа сатушылардың кiруi 
өте қиын базар
Базарлар монополиялану дәрежесiне қарай төмендегi тәртiппен төрт 

түрге бөлiнедi:
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Монополиялық бәсеке базары – бiр түрлi тауарлар өте көп сатушылар 
тарапынан сатылатын, басқа сатушылардың кiруi оңай және сатушылар 
тарапынан тауар бағасына белгiлi бақылау орнату мүмкiн болған базар.

 Олигополия – бiрнеше iрi фирмалардың монополиясынан құралған базар.

Мемлекетімізде Өзбекстан Республикасы Монополияға қарсы күрес 
комитетi құрылған. Оның  мiндетi – экономикадағы монополияға шек қою, 
iскерлiктi және бәсекенi қолдап-қуаттау.

Республикамызда бәсекеге жағдай жасау және монополияларға қарсы 
күрес базар реформаларының маңызы боп саналады. Бәсекенi өркендетуге 
бағытталған Президент жарлықтары, үкiмет қаулылары шыққан және заңдар 

Мемлекеттiк маңызға ие кейбiр өндiрiс салалары мен тармақтары әдейi 
монополияландырылады. Мұндай монополиялық кәсiпорындар мен сала- 
лар – табиғи монополиялар деп аталады. Табиғи монополияларға темiр жол 
транспорты, авиация транспорты,  электр-энергетика торабы, газ және сумен 
қамтамасыз ету қызметi сияқты бiрнеше кәсiпорындарды мысалға келтiруге 
болады. Табиғи монополияларды мемлекет реттейдi. Олар үшiн бағаның 
жоғары дәрежесi белгiленiп, бағаның артуы және қызметтiң кемейiп кетуiне 
мемлекет жол бермейдi.

Табиғи монополия – мемлекеттiк маңызға ие болған кейбiр өндiрiс 
немесе қызмет көрсету салалары мен жүйелерiнiң арнайы монополиялан- 
дырылуы.

БІЛЕСІҢ БЕ!
        Өзбекстанда 2018 жылдың қорытындысына орай 140 табиғи монополия 

бар екені ресми түрде жарияланды. Бұл 2017 жылмен салыстырғанда 
мұндай монополиялар 8-ге азайғанын білдіреді.

      Табиғи монополия жағдайы —  белгілі бір тармақ немесе саланың 
сондай бәсекелестік жағдайының болмауы, онда тұтынушылардың 
сұранысы бәскелестік бар болғандағымен салыстырғанда жақсырақ 
қанағаттандарылады.

     Б ірақ  қаз ірг і  реформалар  жағдайында  кейбір  ір і  компаниялар , 
соның ішінде  табиғи  монополия  статусындағы  кәс іпорындар да 
ықшамдалуда және жартылай жекешелендірілуде. Мысалы, Өзбекстан 
Республикасы Президенті Жарлығына сәйкес “Ўзбекистон ҳаво йўллари” 
авиакомпаниясын бірнеше компанияларға бөлуге шешім қабылданды.
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қабылданған. Әсiресе, «Монополистiк қызметтi шектеу туралы» заң бойын- 
ша базарда сатушы фирмалардың:

–	 әдейi тауар қатшылдығын тудыруы;
–	 бағаға өз бақылауын орнату;
–	 басқа бәсекелес фирмалардың базарға кiруiне тосқауыл жасау сияқты 

қызметiне тыйым салынған.
Бұл заңды бұзғандарға бәсекелесiне тигiзген зиянын өтеу, айыпақы төлеу 

және алаяқтықпен табылған пайдадан айыру сияқты экономикалық жазалар 
белгiленген.

1.	 Монополистiк бәсеке базары таза бәсеке базарынан қандай қасиеттерiмен 
ерекшеленедi?

2.	 Таза монополияның олигополиядан айырмашылығы неде?
3.	 Не үшiн кейбiр базарларда монополия пайда болады?
4.	 Монополияның қандай экономикалық зияны бар?
5.	 Монополияға қарсы заңдылық неге пайда болған?
6.	 Табиғи монополияларға мысалдар келтiр.
7.	 Республикамыздың базар экономикасына өтуiнде монополияға қарсы 

заңдылықтың қандай маңызы бар?
8.	 Сенiң ойыңша, қайсы салаларда мемлекеттiк монополия сақталғаны 

мақұл? Пiкiрiңдi негiздеп бер.
9. Төменде аталған салалардың қайсысында монополия, олигополия, 

монополистiк бәсеке және таза бәсеке туындауы мүмкiн: а) ұшақ 
жасау; б) минералды су шығару; в) аяқ киiм шығару; г) автомобиль-
жасау; ғ) кондитерлiк өнiмдер жасау; д) ұялы байланыс қызметi; 
е) нан пiсiрiп сату.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мұны есiңде сақта!
• Таза бәсеке базарында сатушылар көп болады және базарға жаңа сату- 

шылар кіріп келуіне ешқандай тосқауылдар болмайды.
• Монополия жағдайында базарда сатушылардың саны аз болады жаңа 

сатушылардың базарға кіруіне жасанды тосқауылдар жасалады.
• Монополиялану дәрежесіне қарай базарлар таза бәсеке базары, 

монополистік бәсеке базары, олигополистік базар, таза монополистік 
базар деген түрлерге бөлінеді.htt
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БАЗАР ЭКОНОМИКАСЫ26- ТАҚЫРЫП





Еркiн экономикалық қызмет

Экономикалық мүдделiлiк және пайда табуға деген 
құлшыныс

Жеке
 меншiк

БәсекеЕркiн 
бағалар

Монополияны 
тән алмау

Базар экономи- 
касының

негiзгi қасиеттерi
 

	 Жоғарыдағы сызбаны пайдаланып, төмендегi сұрақтардың көмегiмен 
жауап беруге әрекет жаса:                                                                 
а) базар экономикасындағы жеке меншiк және еркiн экономикалық қызметтiң 
мәнi қандай? б) базар экономикасы жағдайында, базарға қатысушылардың 
экономикалық мүддеге, пайда табуға деген ынтасы, жiгерi қаншалықты 
маңызды саналады? в) бәсекенiң базар экономикасы жағдайындағы орны 
қандай? д) нелiктен базар экономикасы монополияны жоққа шығарады?

Базар экономикасы жағдайында «Не өндiру керек?», «Қалай өндiру 
керек?», «Кiм үшiн өндiру керек?» – деген сұрақтарға негiзiнен базар жауап 
бередi. Сондықтан бұл жүйенi базар экономикасы деп атайды.

Базар экономикасының ең негiзгi қасиеттерiнiң бiрi – бұл жеке меншiктiк 
және соған негiзделген еркiн экономикалық қызмет.  Базар экономикасы 
жағдайында әртүрлi меншiк түрлерi: жеке, қоғам және мемлекет меншiгi 
пайда болып, олар тең құқықты дамиды. Өндiрiс құралдарының көпшiлiгi 
жеке адамдардың қолында болады, олар өзiнiң экономикалық қызметiн 
тәуелсiз, еркiн жүргiзедi. Бұл жүйеде ол не өндiрушi болсын, не тұтынушы 
болсын экономикалық шешiм тек базар қатынастары мен заңдарына сай 

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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таңдалады. Баға еркiн болады, ол тауарға деген сұраныс пен ұсыныстың 
өзара қатынастары арқылы қалыптасады.

Базар экономикасының тағы бiр маңызды қасиеттерiнiң бiрi – базарға 
қатысушылардың экономикалық мүддеге, пайда алуға ұмтылуы, қызығуы. 
Әрбiр азаматтың көбiрек пайда алуға деген ұмтылысы, оның экономикалық 
және iскерлiк қызметiн ынталандырады, жаңалыққа үндейдi. Бұл, өндiрушiлер 
мен тұтынушылар аралығындағы бәсекенi тудырады. Бәсеке – базар эконо- 
микасының ең маңызды ерекшелiктерiнiң бiрi боп саналады. Сондықтан, 
базар экономикасы монополияны жоққа шығарады. Өйткенi, мұндай монопо- 
лия бар жерде еркiн экономикалық қызмет пен бәсеке бола алмайды.

   Базар экономикасы – жеке меншiкке негiзделген, барлық экономикалық 
шешiмдер базар механизмдерi арқылы анықталатын экономикалық жүйе.

Жоғарыда келтiрiлген өзгешiлiктер негiзiнде базар қарым-қатынастары 
қалыптасады, базар экономикасы жетекшiлiк етуi үшiн жағдай жасалады 
және экономика басқарылады.

ХХ ғасырда орталықтандырылған жоспарлы экономикаға негiзделген 
бiр- неше мемлекет пайда болды. Нәтижеде бұл екi теория және iс жүзiндегi 
екi жүйе арасында бәсеке, өзара жарыс пайда болды. Базар экономикасы 
қоғам өмiрiндегi өзгерiстерге жауап ретiнде оңтайлы ерекшелiктердi  
тез  жинақтап,  бұл өзгерiстерге жедел сәйкестене алды, сол арқылы 
экономикалық өркениетке iргетас қаланды. Ал жоспарлы экономика өзiнiң 
сиықсыздылығымен өзгерiстерге тез сәйкестене алмағандықтан, қоғамның 
экономикалық дамуына тосқауыл болды, оны жан-жақты қысымға ала бастады. 
ХХ ғасырдың соңына келiп, базар экономикасына сүйенген мемлекеттердiң 
экономикасы дамып-гүлдендi, экономикалық дамуы да жоғарылап кеттi. 
Орталықтандырылған жоспарлы экономика билiк құрған мемлекеттердiң 
экономикасы құлдырауға ұшырады, әлемдiк өркениеттен едәуiр артта қалып 
қойды. Бүгiнде, бұл мемлекеттерде де базар экономикасына өту әрi тарихи, 
әрi экономикалық қажеттiлiк болып қалды.

Базар экономикасы да, әрине, кемшiлiксiз емес.  Адамзат  тарихы  бұған 
куә бола алады. Базар экономикасы мемлекеттiң экономикаға араласуын тән 
алмаған күйi қоғамның аса бай және өте кедейлерге бөлiнуiне, меншiктiң 
азшылықтың	қолына топталуына,	 iрi-iрi	монополист	 к ә с i п о р ы н д а р д ы ң 
пайда болуына, қоғамдағы әлеуметтiк  және экономикалық тепе-теңдiктiң 
тұрақсыздануына жағдай тудырды. htt
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Базар экономикасының инфляция және жұмыссыздыққа қарсы 
нәтижелi күресе алмайтындығы белгiлi болып қалды. Бұлардың 
барлығына белгiлi дәрежеде тойтарыс беретiн күшке, мемлекеттiң 
экономиканы тәртiпке салып тұратын қызметiне қажеттiлiк туды. 
Мемлекеттiң экономикалық өмiрге араласуы оңтайлы жағдай болып 
қалады. Мемлекетке қоғамдағы экономикалық заң-ережелердiң жүзеге 
асуы үшiн қажет жағдайлар дайындау, олардың орындалуын бақылау, 
экономиканы тәртiпке салып тұру, базар жүйесiн қорғау сияқты 
мiндеттер жүктетiлдi. Мемлекет базар экономикасы жағдайында 
экономиканың негiзгi қатысушыларының бiрiне айналды. 	

Базар  экономикасының логикалық  жалғасы  болған  аралас 
экономикаға жол ашылды. Аралас экономика қоғам мүшелерiнiң кем 
қамтамасыз етiлген бөлiгiн әлеуметтiк жағынан қорғауға, жаппай 
игiлiктi қамтамасыз етуге бағытталғанымен ерекшеленедi. Елiмiздегi 
базар экономикасына өту процесi дегенде, бiз дәл осы қасиеттерге ие 
әлеуметтiк тұрғыға бағытталған базар экономикасына, яғни аралас 
экономикаға өтудi түсiнемiз.

Э к о н о м и к а  i л i м i н д е  т ү б е г е й л i  б е т б ұ р ы с  ж а с а ғ а н , 
мемлекеттiң экономиканы тұрақтандырудағы рөлiн негiздеп 
берген әйгiлi ағылшын ғалымы. 

Кейнс экономикалық тоқырау болған кезде жағдайды 
мемлекеттің араласуынсыз оңғару қиын екенін ғылыми 
тұрғыдан тұжырымдады. Ол өзінің «Жұмыспен қамту, 
п а й ы з д а р  м е н  а қ ш а л а р д ы ң  ж а л п ы  т е о р и я с ы »  а т т ы 
кітабында экономикада сұраныс пен ұсыныс тепе-теңдігіне 
қ о л  ж е т к і з і л г е н д е  д е  ж ұ м ы с с ы з д ы қ т ы ң  б о л а т ы н ы н , 

Джон Мей-
нард Кейнс 

(1883 — 1946)

жұмыссыздық дәрежесін төмендету мен жаңа жұмыс орындарын ашу үшін 
мемлекет тарапынан сұранысты көбейту бойынша шаралар қарастырылуы 
тиіс екенін дәлелдеген.

Бұл көзқарас Адам Смиттің «базар мемлекеттің араласуынсыз да сұраныс 
пен ұсыныс («көрінбейтін қол») арқылы қызметін тұрақты жүргізе алады» 
деген пікіріне көп тұрғыдан қайшы келеді.

    Бірақ қазіргі кезде де Кейнстің осы идеясы өзектілігін жоймаған. 
Кейнсті экономикаға ХХ ғасырға қарай жол ашқан теоретик деп те атайды.htt
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Жаттығу
Айталық, сендер жиһаз фабрикасының директорысыңдар. Сендер 

үшін орталықтанған жоспарлы экономика, базар экономикасы, аралас 
экономикалардың қай бірінде қызмет жүргізу қолайлы болар еді? Қандай 
жағдайда сендерде өз жұмыстарыңа деген ынта күштірек болар еді? 
Жауаптарыңды негіздеңдер.

1.	 Базар экономикасы жүйесi – «Не?» «Қандай?» және «Кiм үшiн?» деген 
сұрақтарға қалай жауап беретiнiн түсiндiр. Базар экономикасының негiзгi 
ерекшелiктерiн атап өт.

2.	 Еркiн экономикалық қызмет дегенде ненi түсiнесiң?
3.	 Базар экономикасындағы жеке меншiктiң рөлi неде?
4.	 Нелiктен монополия базар экономикасына қайшы келедi?
5.	 Нелiктен әлемдегi дерлiк барлық дүние мемлекеттерi базар экономикасын 

таңдады?
6.	 Таза базар экономикасының болуы мүмкiн бе? Неге?
7.	 Аралас экономика жағдайындағы мемлекеттiң рөлi қандай болуы керек 

деп ойлайсың? Жауабыңды негiздеп бер.
8.	 Таза базар экономикасы шеше алмайтын экономикалық дiлгiрлiктердi 

атап көрсет. Бұл дiлгiрлiктердiң шешiмiнiң қандай жолдары бар?
9. Өзiңмен iскерлiкпен шұғылданып жатқан iскердiң қызметi мысалында 

базар экономикасының негiзгi қасиеттерiн түсiндiрiп беруге әрекет ет.
10. Базар экономикасы және аралас экономиканың абзалдығы мен кемшiлiк 

жақтарын өзара салыстыр.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мұны есiңде сақта!
• Базар экономикасы жағдайында Не? Қандай? Кiм үшiн? iстеп шығару 

керек деген экономиканың үш сұрағына негiзiнен базар жауап бередi.
• Базар экономикасының негiзгi ерекшелiктерi төмендегiдей:     
а) еркiн экономикалық қызмет; ә) жеке меншiктiк; б) еркiн бағалар;          

в) экономикалық мүдделiлiк және пайда табуға ұмтылыс; г) монополияны 
жоққа шығару;  ғ) бәсеке.
•  Аралас экономика экономикалық жүйелердiң барлық оңтайлы 

жақтарын өзiнде жинақтаған шаруашылық жүргiзушi жүйе болып, оны 
басқаша, әлеуметтiкке бағытталған базар экономикасы деп атайды.htt
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ӨЗБЕКСТАН БАЗАР 
ЭКОНОМИКАСЫНА ҚАРАЙ27- ТАҚЫРЫП

2017-2021 жылдары Өзбекстанды дамытудың 5 маңызды 
бастамасы бойынша  әрекеттер стратегиясы

I. Мемлекет пен қоғам құрылуы жүйесін 
жетілдірудің үстем бағыттары

I I . З а ң  ү с т е м д і г і н 
қ а м т а м а с ы з  е т у  ж ә н е 
сот-құқық жүйесін одан 
әрі жетілдірудің үстем 
бағыттары.

I I I .  Э к о н о м и к а н ы 
д а м ы т у  ж ә н е 
л и б е р а л д а н д ы р у д ы ң 
үстем бағыттары.

I V . Ә л е у м е т т і к  с а л а н ы 
дамытудың үстем

 бағыттары.

V.Қауіпсіздік ,  ұлтаралық 
т а т у л ы қ  п е н  д і н и 
бауырмалдылықты қамтамасыз 
ету, сондай-ақ терең ойланған 
ж ә н е  ө з а р а  м ү д д е л і  ж ә н е 
і с  ж ү з і н д і к  с ы р т қ ы  с а я с а т 
саласындағы үстем бағыттар.

Әрекеттер стратегиясының әрбір үстем бағытының мәтінін үйреніп шық.  
Үйренгендерің негізінде:
1 .  Жаһандану үдеріс інде халықаралық көлемде бәселестік  күшейіп, 
әлем базарындағы экономикалық қарым-қатынастардың күрделеніп бара 
жатқанына назар аударылып,  Әрекеттер стратегиясының қабылдануының  
қажетілігі туралы өз пікіріңді айт.
2. ІІІ үстем бағыт — Экономиканы дамыту және либералдандыру бойынша 
жүзеге асырылатын істердің маңыздылығы мен өзектілігі бойынша пікіріңді 
баянда.
3. Әрекеттер стратегиясының  IV-үстем бағытын жүзеге асыру үшін ең 
алдымен,  ІІІ үстем бағытты жүзеге асырудың маңыздылығын негізде. Мұнда 
әлеуметтік саланы дамыту үнемі көп қаржыны талап ететінін назардан тыс 
қалдырма.
4.Әрекеттер стратегиясының І, ІІІ,V үстем бағыттарын табысты жүзеге 
асыру үшін де ІІІ үстем бағыттың жетістігінің маңызды екенін негіздеуге 
әрекет жаса. 

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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1991 жылы республикамыз тәуелсiздiкке қол жеткiзiп, бұрынғы одақ 
бодандығынан азат болды. Ендi халқымыздың алдында егемендiк iргетасын 
нығайту, азат та еркiн азаматтық қоғам құру сияқты өте жауапкершiлiктi 
мiндет тұрды. Бұл мiндеттi орындаудың бiрегей жолы – бұл базар эконо- 
микасына өту едi.  Базар экономикасына өтуде Өзбекстанның ұлттық, 
өзіне тән ерекшеліктерін өзінде қамтыған базар экономикасына өтудің бес 
қағидаты негіз етіп алынды.

1.	 Экономиканың саясаттан үстемдiгi.
2.	 Мемлекет – бас реформатор. 
3.	 Заңдар және оларға мойынсұну үстемдiгi.
4.	 Белсендi әлеуметтiк саясат жүргiзу. 
5.	 Базар экономикасына басқышпа-басқыш өту.
Осы қағидаттарды басшылыққа ала отырып,  республикамызда  қысқа  

уақыт iшiнде көптеген өзгерiстер жүзеге асырылды. Республикамызда базар 
қатынастарына негiзделген ұлттық экономика негiздерi жасалды. Бұған 
мысал етiп, жеке меншiктiк, ауыл шаруашылығы, қаржы-несие, сыртқы 
экономикалық байланыстар және әлеуметтiк саладағы iске асырылған 
реформаларды айту мүмкiн. Бұл реформалар елімізде  базар қарым-қатынасын 
қалыптастыру үшін негіз болып қызмет етті. Атап айтқанда: 		

Меншiктi реформалау саласында мемлекет меншiгi саналған меншiктер 
жекешелендiрiлiп, қоғамдық немесе жекеменшiкке айналдырылады.

Ауыл шаруашылығындағы реформалар  адамдарға  жерді  тег iн 
пайдалану құқының берiлуi, жеке меншiк жерлердiң кеңейтiлуi, фермерлік 
және диқан шаруашылықтарының құрылуымен жүзеге асырылады. 

Қаржы-несие саласындағы реформалар республикамыз өз валютасын 
айналымға енгiзуi, бiрнеше коммерциялық банктердiң ашылуы, бағалы 
қағаздар базарының ұйымдастырылуы, жаңаша салық жүйесiн жасау сияқты 
бiрнеше базар талабына жауап беретiн қаржы жүйесiн жасау арқылы жүзеге 
асырылады.

С ы р т қ ы  э к о н о м и к а л ы қ  б а й л а н ы с т а р д а ғ ы  р е ф о р м а л а р 
республикамыздың сыртқы экономикалық байланыстарын еркiндiкке 
шығаруға қаратылған. 

Әлеуметтiк саладағы реформалар өту кезеңiнде пайда болған әртүрлi 
көңiлсiз жағдайлардан халықты қорғауға бағытталған. 

Соңғы екі жыл Өзбекстан экономикасы үшін түбегейлі реформалардың 
басталу кезеңі болды. Еліміз экономикасындағы бар болған, дегенмен 
пайдаланылмай жатқан үлкен мүмкіндіктерді іске қосу өзекті  міндет ретінде 
қойылды. Ол үшін алдыңғы жылдары жол қойылған қате-кемшіліктерді 

9 – Э. Сариқов, Б.Хайдаров
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мойындап, экономикалық реформаларды жүзеге асыруға жедел кірісті. Бұл 
реформалардың нәтижесінде қысқа кезеңде мемлекетіміз экономикасында 
мынадай өзгерістер пайда болды:

- мемлекеттің экономикалық көрсеткіштері  тура көрсетілді. Яғни, 
жылдық экономикалық өсудің  8 %-дан артық деп көрсетілуі  нақты емес, 
шындыққа сай келмейді деп мойындалып,  нақты экономикалық көрсеткіштер 
келтірілді. Бұл көрсеткіштердің  жариялылығы  қамтамасыз етілді;

- алдыңғы дәуірде Өзбекстанға тән болған глобал жүйеден бөлініп,  
жекешеленуге  бағытталған  экономикалық саясаттан  бас  тартылды, 
экономикамызды әлемдік жаһандану экономикалық жүйесіне интеграциялау 
бойынша жедел әрекеттер басталды;

-экономикаға мемлекеттің араласуын минималдандыру бойынша  шаралар 
қарастырыла бастады;

-валюта базарын либералдандыру бойынша жүйелі жұмыстар жүзеге 
асырылды. Нәтижеде қысқа мерзім ішінде валютаны еркін конвертациялау 
жолға қойылды;

- кәсіпкерлік қызметті қолдап-қуаттау мен кәсіпкерлік қызметіндегі 
кедергілерді жою бойынша жүйелі шаралар белгіленді;

-кедендік төлемдері едәуір деңгейде кемейтілді;
-сыртқы экономикалық қызмет бойынша кедергілер жойылды;
-шетелдермен, ең алдымен көршілес мемлекеттермен экономикалық 

байланыстарды жақсарту бойынша шаралар жасалды;
-салықты түбегейлі реформалау басталды;
-қаржы айналымы саласындағы реформалардың нәтижесінде нақтылай 

және нақтылай емес ақша құны арасындағы айырмашылық жойылды.
Сонымен қатар банк саласындағы, әкімшілік саласындағы, бәсекелестік 

ортаны жақсарту саласындағы, мемлекеттік тапсырыстардың базардағы орны 
бойынша реформаларға да түрткі берілді

Жоғарыда аталған, тағы бірқатар бағыттардағы реформаларды жүйелі 
түрде жүзеге асыру мақсатында Өзбекстан Республикасы  Президенті  
Шавкат Мирзияев  тарапынан   2017-2021  жылдары  Өзбекстанды 
дамытудың бес маңызды бастамасы бойынша әрекеттер стратегиясы 
алға қойылды.

Әрекеттер стратегиясына кіретін бес маңызды бастаманың негізгісі деп 
3-үстем бағыт — Экономиканы дамыту және либералдандырудың үстем 
бағыттаттарын қарауға болады. Өйткені тек экономикалық негіз, іргетас бар 
болса ғана, басқа төрт  маңызды бастаманы нәтижелі жүзеге асыру мүмкін 
болады.

Экономикалық реформаларды жүзеге асыру барысында мемлекетіміз htt
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тарапынан төмендегі міндеттерге ерекше назар аударылуда:
-	 Мемлекеттік компаниялардың басқару жүйесін түбегейлі реформалау;
-	 Мемлекет меншігін жекешелендіру бойынша жаңаша жанасуға 

негізделген қызметті жолға қою;
-	 Бағалы қағаздар базарын реформалау;
-	 Аграрлық саладағы реформаларды одан әрі жандандыру;
-	 Банк-кредит, салық кеден салаларындағы реформаларды жалғастыру;
-	 Цифрлы экономиканы дамыту;
-	 Экономикадағы инновациялардың, заманалық технологиялардың 

рөлін күшейту. 

         Тапсырма
“Әрекеттер стратегиясы өмірімізде” тақырыбында реферат дайында. Рефератты 

дайындау барысында Әрекеттер стратегиясын терең үйреніп шық. Оның әрбір 
бағыты өзіміздің, жақындарымыздың және айналадағылардың өміріне, тұрмысына, 
еңбек  қызметіне қандай және қай дәрежеде әсер ету мүмкіндігін баянда.

Мұны есiңде сақта!
Әрекеттер стратегиясы мемлекетіміз өмірінің барлық саласын қамтиды.

•	 Әрекеттер стратегиясы 5 бастамаға(бағыт) бөлінген.
•	 Ондағы І І І  бөлім (бағыт)  экономикалық саланы дамыту мен 

ырықтандыруға арналған.
•	 Экономикалық саланың дамуы еліміз өмірінің барлық салаларының 

дамуы үшін іргетас ретінде қызмет етеді.

1. Әрекеттер стратегиясының бағыттарын санап бер?
2.	 Әрекеттер стратегиясының  ІІІ бөліміндегі бағыттардың  қалған 4  бөлімдегі 

бағыттармен қандай байланысы бар?
3.	Ә рекеттер стратегиясының  өзектілігі неде деп ойлайсың?
4.	Ә рекеттер стратегиясының маңызы туралы не айта аласың?
5.	 Экономикалық реформаларды жүзеге асыру барысында мемлекетіміз 

тарапынан қандай міндеттерге ең көп назар аударылуда?
6.	Ә рекеттер стратегиясының нәтижелі жүзеге асырылуы жанұяңның 

тыныштығы, тұрақтылығы мен бақытты болуы үшін қай дәрежеде  
маңызды екені жөнінде өз пікіріңді айт.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!
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A. СҰРАҚТАР
1.	 Нелiктен базар экономикасы жағдайында бәсекесiз экономика дамы- 

майды?
2.	 Өндiрушiлер(сатушылар) арасындағы бәсеке нәтижесiнде тұтынушылар 

қандай пайда көредi? Мысалдармен түсiндiрiңдер.
3.	 Монополияның қандай экономикалық зияны бар?
4.	 Экономикада монополиялардың пайда болуы әрқашан жарамсыз 

зардаптарға алып келе бере ме?
5.	 Өзбекстанның базар экономикасына өтуiнен көзделген мақсат не?
6.	 Базар экономикасына өтудiң бес қағидаты туралы әңгiмелеп бер.
7.	 Базар экономикасына өтудегi мемлекеттiң рөлi жөнiнде не бiлесiң?
8.	 Елiмiзде жүргiзiлiп жатқан әлеуметтiк саясаттың мәнi неде?
9.	 Өткен уақыт iшiнде республикамызда базар экономикасына өту бары- 

сында қандай реформалар жүзеге асырылды?

V  ТАРАУДЫ ҚАЙТАЛАУҒА АРНАЛҒАН 
СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

Б. TАПСЫРМАЛАР
Әр ұғымға сай түсiнiктi табыңдар.

1.	 Базар экономикасы.
2.	 Бәсеке.
3.	 Баға құралынсыз бәсекелесу.
4.	 Бағалар құралымен бәсекелесу.
5.	 Аралас экономика.

АТАУЛАР:

ҰҒЫМДАР:
a) базар экономикасы және орталықтандырылған жоспарлы экономиканың 

үйлесiмдi жақтарын жинақтаған заманалық экономикалық жүйе;
б) жекеменшiкке негiзделген, барлық экономикалық шешiмдер базар ме- 

ханизмiнiң көмегiмен анықталатын жүйе;
в) мемлекеттiң (қоғам) экономикалық өмiрiн ұйымдастыру формасы;
г) белгiлi тауар түрi жеке өндiрушi немесе сатушы тарапынан сатылатын, 

басқа сатушылардың кiруi өте қиын болған базар;

6.	 Монополия. 
7.	 Олигополия.
8.	 Таза бәсеке базары.
9.	 Экономикалық жүйе.
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1. Дұрыс емесiн тап.
	 Таза бәсеке базарында ...

А. Cатушы	 тауар	 бағасын өз бiлгенiнше өзгерте алмайды.
Ә. Cатушылар арасында бәсеке пайда болады.
Б. Cатушылар тауар бағасын қалағанша өзгерте алады.
В. Cатушылар санының тез артып кетуi тауарлар бағасының төмендеуiне 

алып келедi.
2.	 Олигополиялық базарда:
А. Сатушы жалғыз болады. 
Ә. Тауарлар әртүрлi болады.
Б. Бағаны, негiзiнен, iрiрек және күштi фирмалар белгiлейдi.
В. Бәсеке болмайды.
3.	 Монополиялық базарда ...
А. Бiр түрлi тауарлар сатылады; 
Ә. Монополист сатушылар көп болады, өзара бәсекелеседi.
Б. Сатушы жалғыз болады.
В. Сатып алушы жалғыз болады.
4.	 Сатушылар бәсекелесуi нәтижесiнде ...
А. Тауар бағасы көтерiледi.
Ә.Тауар түрлері көбейеді.	
Б. Тауар бағасы түседi.
В. Тауардың сапасы түсiп кетедi.
5.	 Тауарға деген сұраныс мөлшерi ұсыныс мөлшерiнен жоғары 

болғанда, кiмдердiң арасында бәсеке пайда болады?
А. Сатып алушылар.
Ә. Сатушылар.
Б. Сатушылар мен сатып алушылар. 

Д ТЕСТТЕР

г) белгiлi тауар түрi өте көп сатушылар тарапынан сатылатын, басқа сату- 
шылардың кiруi оңай, бағалар еркiн болған базар;

ғ) тауар бағасын өзгертпестен, оның сапасын жақсарту, жарнаманы 
күшейту сияқты факторлар арқылы бәсекелестерге әсер ету;

д) бiрнеше iрi кәсiпорындар мен фирмалардың монополиясынан құралған 
базар;

е) тауар бағасын түсiру немесе көтерумен бәсекелестерге әсер ету;
ж) экономикада қызмет көрсетушi жақтың мүддесiнiң қақтығысуынан 

пайда болатын өзара күрес.
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В. Өндiрiсшiлер мен сатып алушылар.
6.	 Сатушылар арасындағы бәсеке нәтижесiнде тауарлар ...
А. Cапасы	нашарлайды,	бағасы көтерiледi.
Ә. Бағасы өзгермейдi, сапасы нашарлайды.
Б. Түрi көбеюi мүмкiн.
В. Баға төмендейдi, сапасы жақсарады.
7.	 Дұрыс емесiн тап.
А. Базар экономикасы монополияға қарсы күресе алады.
Ә. Мемлекет монополияларға әсер ете алады.
Б. Мемлекет монополиясы да пайда болуы мүмкiн.
В. Түрлi шектеулер нәтижесiнде де монополия пайда болуы мүмкiн.
8.	 Дұрыс емесiн тап:
А. Сатушылардың бәсекелесуi нәтижесiнде баға төмендейдi.
Ә. Қызмет көрсету саласында бәсеке болмайды.
Б. Сатушы мен сатып алушы бәсекелесуi мүмкiн.
В. Сатып алушылардың бәсекелесуi нәтижесiнде баға көтерiледi.
9.	 Қайсы қатарда базар аттары монополиялау дәрежесiнiң өсу 

тәртiбiмен орналасқан?
А) Таза бәсеке, олигополиялық бәсеке, монополиялық бәсеке, таза 

монополиялық бәсеке.
Ә) Таза бәсеке, монополиялық бәсеке, таза монополиялық бәсеке, 

олигополиялық бәсеке.
Б) Таза бәсеке, монополиялық бәсеке, олигополиялық бәсеке, таза 

монополиялық бәсеке.
В) Монополиялық бәсеке, таза монополиялық бәсеке, олигополиялық 

бәсеке,таза бәсеке.
10. Бәсеке ортасы болуы үшiн қандай жағдайлар болуы керек?
А. Сатушы мен сатып алушылардың көп болуы.
Ә. Тауар бағасына ешқандай фирма әсер ете алмауы.
Б. Базарға кiруге ешқандай тосқауылдың болмауы.
В. Жоғарыдағы жағдайлардың барлығы.	
11.Төмендегi ерекшелiктердiң қайсысы базар экономикасына сай емес?
А. Iскерлiк.
Ә. Жеке меншiктiк.
Б. Монополияны қолдап-қуаттау. 
В. Бәсеке.htt
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DAVLAT BYUDJETI

Салық жүгін кемейту, салық әкімшілігін жетілдіру 
экономиканы дамытудың ең маңызды факторларының бірі.

Шавкат Мирзияев

VI ТАРАУ. САЛЫҚ ЖҮЙЕСІ
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28- ТАҚЫРЫП САЛЫҚ ЖӘНЕ ОЛАРДЫҢ ТҮРЛЕРІ

1.	Салықтар мемлекет қазынасына өндiрiлетiн, заңда көрсетiлген мiндеттi 
төлемдер. Мемлекетiмiздің азаматтары салық төлеушi ретiнде мемлекетке 
қандай салықтарды төлейдi?

2.	 Салықтарды төлеу мiндеттi  екені дұрыс па, әлде дұрыс емес пе?
3.	 Салық төлемдері оларды төлеушiлерге қандай көрiнiстерде қайтып келедi? 
4. Салықтардың төленуiне бiрiншi кезекте кiм мүдделi?

Салық – азамат, фирма және кәсiпорындардан мемлекет бюджетiне өндi- 
рiлетiн, заңда көрсетiлген мәжбүрлi төлем. Салықтар мемлекет бюджетiнiң 
негiзгi табыс көзi боп есептеледi.

Салық – азамат, фирма және кәсiпорындардан мемлекет қазынасына 
өндiрiлетiн, заңда көрсетiлген мәжбүрлi төлем.

қауіпсіздік, жолдар, зейнетақы, төлемақылар.     Бiлiм, медициналық қызмет, қорғаныс,

Азаматтар
Мемлекет

Мемлекетте салықтарды енгiзудегі мақсат:
–	 әлеуметт iк  тауар  мен  қызметтерд i  i степ  шығаруды ақшамен 

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

       
       тағы басқаларТабыс салығы, меншiк салығы,
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қамтамасыз ету;
–	 халық табыстарын қайта бөлу;
–	 кейбiр өндiрiс салаларын қолдап-қуаттаудан құралады.
Мемлекет қоғам алдындағы бiрнеше әлеуметтiк мәселелердi өз мiндетiне 

алар екен,  оған үлкен мөлшердегi  ақша қаражаттары керек болады. 
Сондықтан, мемлекет көрсетiлетiн қызметтер үшiн өз азаматтарынан, фирма 
мен кәсiпорындардан салық көрiнiсiндегi төлемдердi өндiрiп алады. Демек, 
мемлекет азаматы ретiнде әрбiрiмiз бiзге көрсетiлiп жатқан медициналық 
қызмет,  бiлiм беру,  қорғаныс қызметi ,  қоғам тәртiбiн сақтау сияқты 
қызметтер үшiн мемлекетке салық көрiнiсiндегi ақы төлеймiз.

Екiншi жақтан, мемлекет белгiлi салада  қызмет  көрсетiп  жатқан фир- 
ма мен кәсiпорындар төлейтiн салықтар мөлшерiн кемейтiп, оларға белгiлi 
салық жеңiлдiктерiн беруi мүмкiн. Ал бұл кәсiпорындар қызметiн ынталан- 
дырып, өндiрiлiп жатқан өнiм көлемiнiн өсуiне алып келуi мүмкiн. Демек, 
салықтар көмегiнде мемлекет кәсiпорындарының экономикалық қызметiн 
ынталандырып тұруы мүмкiн екен.

Сондай-ақ, халықтың табысы аз бөлiгiнен кемiрек, бай бөлiгiнен көбiрек 
салық өндiрiп, халық табысының қайта бөлiнуiне үлес қосуы мүмкiн. 

Салықтар және басқа мiндеттi төлемдер мемлекет бюджетiне, мемлекеттiң 
мақсатты қорларына түседi. Салықтан түскен қаржы бiлiм беру, денсаулық 
сақтау, құқықты қамтамасыз ету жүйелерi,  мемлекеттiң  басқару  органда- 
ры қажеттiктерiне, қариялық жәрдемақылар және басқа төлемдердi жүзеге 
асыруға бағытталады.

Елімізде салық және міндетті төлемдер Өзбекстан Республикасының 
Салық кодексі деп аталатын құқықтық құжат негізінде белгіленеді. Салық 
және басқа  міндетті төлемдерді белгілеу, жариялау, есесптеу, сондай-ақ 
мемлекет қазынасына және мақсатты қорларға төлеумен байланысты қарым-
қатынастар  Өзбекстан Республикасының Салық кодексі негізінде жүзеге 
асырылады.

  Экономикалық құқық негiздерi
Салықтар және басқа мiндеттi төлемдер осы кодекспен белгiленедi, 
өзгертiледi не жоққа шығарылады.

Өзбекстан Респбликасының Салық кодексi, 2-бап

Салық қарым-қатынастарына байланысты ресми құжаттар Салық 
кодексіне қарама-қарсы болмауы тиіс. Өзбекстанда қазіргі күнге дейін салық 

Салық кодексi салыққа тарту жөнiндегi барлық заң құжаттарының негiзiн 
құрайды және салық қатынастарын реттейдi.
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Тiкелей салық – азамат және кәсiпорындардан мемлекет қазынасына 
өндiрiлетiн салық.

ставкаларын белгілеу Салық кодексінде емес, Өзбекстан Республикасы 
Президентінің қаулысы арқылы әр жылы ерекше белгіленді. Одан тыс 
түрлі заң құжаттары арқылы оңайластырылған салыққа тартатын қызмет 
түрлері, акцизге тартылатын  тауарлар сияқты тізімдер бекітіліп тұратын 
еді. Сондықтан да Салық кодексінен басқа кейбір құқықтық құжаттарды да 
салық заңдылығының маңызды құрамдық бөлігі деп айту тиіс.

Салық саясатын жетілдіру концепциясының қабылдануы еліміздегі 
салық жүйесінде үлкен өзгеріс жасауға себеп болды. 2019 жылдың басынан 
Өзбекстанның салық заңдылығында ондаған өзгеріс күшке енді. Мұндай 
өзгерістерге себеп мемлекетіміз өз дамуының жаңа — жедел басқышына 
өткені. Қазіргі дәуірдегі жаңа заманалық талаптарға жаңа “Салық кодексі” 
жауап береді.

Еліміздегі қолданыстағы салық заңдылығы негізінде азаматтар мен 
кәсіпорындар тарапынан төленетін салық түрлеріне мыналар кіреді:  пайда 
салығы, табыс салығы, акциз салығы, мүлік салығы, жер салығы, қосымша 
құн салығы, табиғи ресурстарды пайдаланғаны үшін төленетін салық, тағы 
басқалар.

Салықтардан тыс салықтарға теңестірілген кейбір міндетті төлемдер 
де бар, оларды төлеу де салық төлеушілер үшін міндетті. Оларға мыналар 
кіреді: әлеуметтік төлем, азаматтардың бюджеттен тыс қорларға сақтандыру 
өтемақысы, бюджеттен тыс сақтандыру қорларына міндетті аударымдар, 
мемлекеттік баж, кедендік төлемдер, түрлі жиымдар, тағы басқалар.

Кәсiпорындардан, яғни заңды тұлғалардан алынатын салық түрлерiне: 
кәсiпорын пайдасынан (табысынан) салық, акциз салығы, кәсiпорынның 
меншігінен төленетiн салық, жер салығы, қосымша құн салығы, табиғи 
ресурстарды пайдаланғандығы үшiн төленетiн салық және басқалар 
жатады. Республикамыз заңдарына сәйкес ұйымдастырылған кәсiпорындар, 
фирмалар, өндiрiс және қызмет көрсету мекемелерi заңды тұлғалар саналады.

Салықтар тiкелей және жанама салық түрлерiне бөлiнедi. Азамат пен 
кәсiпорындардан тiкелей мемлекет қазынасына өндiрiлетiн салықтар тiкелей 
салықтар деп аталады. Кәсiпорын пайдасынан (табысы) алынатын салық, 
жер салығы, табыс салығы секiлдiлер тiкелей салықтар қатарына кiредi.

Азаматтар тарапынан тiкелей мемлекетке емес, бәлкiм ең алдымен белгiлi 
тауарларды сатушы кәсiпорындарға төленетiн, ал одан соң кәсiпорын тара- 
пынан мемлекетке өткiзiлетiн салықтар жанама салықтар деп аталады. 
Жанама салықтарға қосымша құн салығы, акциз салығы сияқтылар кiредi. 	
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Жанама салық – азаматтар ең алдымен белгiлi тауарларды сатушы 
кәсiпорындарға төлейтiн, одан соң кәсiпорын мемлекетке өткiзетiн салық.

БIЛЕСIҢ БЕ?
Елiмiзде екi немесе одан көп табыс көздерiне ие жеке тұлғалар әр жылы 

1- сәуiрге дейiн өткен жыл үшiн салық декларациясын толтырып, салық 
инспекцияларына тапсыруы шарт. Декларацияда өткен жылғы барлық 
табыстар және одан төленген салық мөлшерi көрсетiлген болуы керек.

Мұны есiңде сақта!
• Мемлекеттік бюджеттің негізгі көзі саналатын салықтарсыз, мемле- 

кет өз міндеттерін толыққанды атқара алмайды.
• Салықтарды мемлекет азаматтардан, кәсіпорындар мен фирмалардан 

міндетті түрде өндіреді.
• Салықтардың тікелей және жанама түрлері бар.

1.	Салықтарды енгiзудегi мақсат не?
2.	 Салықтар көмегiнде қалай халық табыстары қайта бөлiнедi?
3.	 Кәсiпорындардан қандай салықтар алынады? Азаматтардан ше?
4.	 Тiкелей және жанама салықтардың бiр-бiрiнен  айырмашылығы қандай?
5.	 Салықтарды толық көлемде және өз уақытында төлеу шарт па?
6.	Ә рбiр салық төлеушi пайдасы адал болуы үшiн ең алдымен не iстеуi қажет 

деп ойлайсың?
7.	 Мемлекет салықтан жиналған қаржыны қандай мақсатарға бағыттайды?

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мемлекет азаматтарынан, жеке тұлғалардан табыс салығын, меншік салығын 
және жер салығын өндіреді. 

Кейбiр салықтар тiкелей мемлекет қазынасына келiп түсетiнiн атап өткен жөн. 
Мұндай салықтар мемлекеттік салықтар деп аталады. Мемлекет салықтарына 
қосымша құн салығы, акциз салығы, кәсiпорындар пайдасынан (табысынан) 
алынатын салықтар, азаматтардан алынатын табыс салығы сияқтылар жатады. 

Жергiлiктi әкiмшiлiк, облыс, аудандық басқару органдарына берiлетiн салық 
түрлерi жергiлiктi салықтар деп енгiзiледi. Мұндай салық түрлерiне жер 
салығы, мал-мүлiк салығы сияқты салықтар және бiрнеше жергiлiктi жинаулар 
және салықтан басқа кейбiр мiндеттi төлемдер кiредi.
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1.	Суреттегілерден салық төлеуі тиіс болған тұлғаларды көрсет?
2.	 Суреттегі заттардан қайсысы үшін оның иесі салық төлеуі керек деп 

ойлайсың?
3.	 Салық төлеу тиіс болған  және салық төлемеуі керек болған адам бір-

бірінен  несімен ерекшеленуі керек деп ойлайсың?
4.  Жинақталған салықтардан ең  алдымен пайда  көрет ін  адамдарды  

жоғарыдағы суреттерден көрсет және бұлай ойлайтыныңның себебін 
түсіндір?

29- ТАҚЫРЫП САЛЫҚҚА ТАРТУДЫҢ НЕГІЗДЕРІ  

Салық туралы барлық заң құжаттары төмендегi принциптерге 
негiзделедi:

–	 мiндеттi түрде ,  бұл қағидат бойынша салықтар барлық 
азаматтар үшiн мiндеттi төлем саналады.

–	 анықтық  қағидаты бойынша, салық және басқа мәжбүрлi 
төлемдердi қашан, қанша мөлшерде және қай тәртiпте төлеу түсiнікті 

БEЛСЕНДIЛIКТI  АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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етiп белгiленген болуы керек;
–	 әдiлеттiлiк қағидаты негiзiнен салық салу жалпы болып, салық 

жүйе- сiнде жеңiлдiктердi белгiлеу әлеуметтiк әдiлет қағидатына сай 
болуы және жеке тұлғаны кемсiтуге жол қойылмайды;

–	 бiрыңғайлық қағидаты бойынша, салық жүйесi  Өзбекстан 
Республикасының бүкiл аумағында барлық салық төлеушiлерге бiрдей;

–	 жариялылық  қағидаты бойынша, салық салу мәселелерiн 
ретке келтiрушi кез келген нормативтiк-аумақтық құжаттар ресми 
басылымдарда жариялануы шарт;

–	 салық төлеушiнiң құқықтылығы қағидаты бойынша, салыққа 
байланысты құжаттарда анықталған кез келген анықсыздықтар салық 
төлеушiнiң пайдасына шешiледi.

Салық қатынастарына екi жақ – салық төлеушiлер мен салық 
өндiрушiлер қатысады. Салық өндiрушi жақ та салық  қатынастары  
субъектi  болып,  оған мемлекет тарапынан салық өндiруге өкiлет 
берiлген органдар кiредi. Мемлекеттiк салық қызметi, кеден, қаржы 
ұйымдары мемлекеттiң өкiлеттi органдары. Салық объектi деп, салық 
төлеу қажет болған табыс, мал-мүлiк не тауарға айтылады.

Iс-жүзiнде салық төлеуi салық объектiне бағытталған болады. Ал 
салық объектiнiң иесi бұл салықты төлеуi шарт. Салықтың жалпы 
мөлшерi салық салу ставкасына байланысты. Салық салынатын 
объектiлер табыс, мүлiк не тауарлар әртүрлi өлшем бiрлiктерiнде 
өлшенедi. Мәселен, табыс пен пайда -ақша бiрлiгiнде, жер алаңы – 
шаршы метрде, тауар – данамен өлшенедi.

Cалық субъектiлерi – салық төлеушiлер мен салық өндiрушiлер
Cалық объектiлерi – салық төлеу қажет болған табыс, мүлiк немесе 

тауар.

Салық ставкасы деп салық объектiнiң әрбiр бiрлiгi үшiн мемлекет 
тарапынан белгiленген мөлшерге айтылады.

Салық ставкасы, тұрақты – ақша бiрлiгiнде,  салыстырмалы– 
пайыздарда берiлуi мүмкiн. Мәселен, бұрынғы жылдарда автотранспорт 
иелері сатып алған әрбір бензині үшін белгілі бір мөлшерде тұрақты 
салық төлеген. Ал қосымша құн салығы жалпы жасалған қосымша 
құн бағасының 20 пайызы мөлшерiнде, яғни салыстырмалы ставкада 
белгiленген.htt
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          Білесің бе?
Өзбекстан Республикасының 2018 жылғы 24 желтоқсандағы “Салық 

және бюджет саясатының 2019 жылға арналған негізгі бағыттарының 
қабылданғанына орай Өзбекстан Республикасының кейбір заң құжаттарына 
өзгерту мен қосымшалар енгізу туралы” заңы негізінде қолданыстағы 
“Салық кодексінің” ондаған бабына өзгерту және қосымшалар енгізілді, 
бірнеше бабы түгелдей шығарып жіберілді.

Салық ставкалары салыққа тартылатын табыс объектiнiң мөлшерiне 
қарай: пропорционалды, прогрессивтi, регрессивтi түрлерге бөлiнеді.

Пропорционал салық ставкасына салыққа тартылып жатқан объект 
қандай болуына тәуелсiз бiр үлесте салық төленедi. Мысалы, 2019 
жылдың 1 қаңтарынан бастап кәсіпорынның мүлкі көп немесе аз 
болуынан тыс өндірілетін салық ставкасы 2 %-ды құрайды.

Cалық ставкасы  –  салық объектiнiң әрбiр бiрлiгi  үшiн 
мемлекет тарапынан белгiленген мөлшер.

Прогрессивтi салық ставкасында табыс объектi көбеюiмен салық 
ставкасы да өседi. Бұл ставка 2019 жылға дейін елімізде тек жек 
тұлғалар табысынан өндірілетін салыққа қолданылатын еді. 2019 жыл 
1 қаңтардан бастап бұл салық ставкасы да өзгермейтін 12% ставкасына 
алмастырылды. 

Ал регрессивтi салық ставкасында табыс өсiп баруымен салық 
ставкасы кемейiп барады.

Салық төлеуші ретінде тек адамдарды ғана емес, кәсіпорындарды 
да ұғамыз. Өйткені олардың әрбіреуінен жеке өндіріледі.Азаматтар 
мен кәсіпорындар төлейтін салықтар бір-бірінен ерекшеленеді.

Төменде  олар төлейтін салықтардың түрлерін келтіреміз.
Мемлекет азаматтардан, яғни жеке тұлғалардан табыс салығын, 

мал-мүлік салығын және жер салығын өндіреді.
Кәсіпорындардан, яғни заңды тұлғалардан алынатын салық түрлеріне:
Кәсіпорын пайдасы (табысы)нан төленетін салық, акциз салығы, 

кәсіпорын мал-мүлкінен төленетін салық, жер салығы, қосымша құн 
салығы, табиғи ресурстардан пайдаланғандық үшін төленетін салық, 
тағы басқалар кіреді.Республикамыздың заңдарына сәйкес құрылатын 
кәсіпорындар, фирмалар, өндірістік және қызмет көрсету мекемелері  
заңды тұлғалар саналады.
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Мұны есiңде сақта!
• Мемлекетiмiздегi салық жүйесi мiндеттiлiк, анықтық, әдiлеттiлiк, 

бiрыңғайлық, жариялылық және салық төлеушiнiң құқықтылығы прин- 
циптерiне негiзделедi.

• Салық ставкалары салыққа тартылатын табыс объектiнiң ерекшелiгiне 
қарай: пропорционал, прогрессивтi, регрессивтi болады.

1.  Мемлекетiмiзде салық заңдылығы құжаттары неге негiзделедi?
2.	 Салыққа тартудың негiзгi принциптерiне шолу жаса.
3.	 Салық салу субъектi мен объектiнiң бiр-бiрiнен айырмашылығын айт.
4.	 Салық ставкасы деген не және ол қандай формаларда қолданылады?
5.	 Салық ставкасының түрлерiн атап көрсет және оларға мысал келтiр.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Сайыпқыран Әмір Темір өз салтанатында 
аса нәтижелі салық жүйесін қалыптастырған. 
Ол елдегі салық саясаты әділ болуына ерек-
ше мән берген. 

«Темір заңдарында» салық туралы былай 
жазады: «Хиражды жинау кезінде екі уәзір 
тағайындалсын. Бірі жиналған малды жазып, 
қара халықтың жағдайын тексеріп отырсын, 
баж өндірушілер қалың бұқараға зұлымдық 
жасап, олардың ахуалын нашарлатпасын. 
Уәлаяттарда жиналған тамам дүниемүлікті 
кірім дәптеріне жазуы тиіс. Ал екінші уәзір 
шығын дәптеріне жазып, жиналған малдар-
ды сипайлардың жалақысына бөлсін».

Әмір Темір мемлекетінің қазынасында 
есеп-қисап жұмыстары анық жолға қойылған. 
Бұл қазіргі заманғы мемлекеттердің                 

бюджеттік саясатына да ұқсап кетеді.

Әмір  Темір

(1336 — 1405)

Жеке тұлға – Өзбекстан Республикасының азаматтары, шет ел 
азаматтары және азаматтығы болмаған тұлғалар.
Заңды тұлға – Өзбекстан Республикасының заңдарына сәйкес түзiлген 

кәсiпорындар, фирмалар, өндiрiс және қызмет көрсету мекемелерi.
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1.	1-2 және 4-5 суреттерде бейнеленген азаматтардың салық төлеушi ретiнде 
қандай құқықтары мен мiндеттерi болуы мүмкiндігін шамалап көр?

2.	 4-суретте бейнеленген iскердiң салық төлеушi ретiнде құқықтары 
бұзылған жағдайда ол кiмге арыз жасауы керек деп ойлайсың?

3.	 2-суреттегі құрылысшының және 5-суреттегі тігіншінің міндеттерімен 
1- және 4-суреттегі  кәсіпкердің міндеттері арасында қандай ерекшелік 
болуы мүмкін? Құқықтары арасында ше? 

4.	 Салық төлеушiлердiң құқықтарына  кiм тарапынан кепiлдiк берiледi?
5.	 Салық төлеушінің міндеттерін орындауының 3- және 6-суреттердегі 

адамдардың өмірімен қандай байланысы бар деп ойлайсың?

30- ТАҚЫРЫП САЛЫҚ ТӨЛЕУШІЛЕРДІҢ 
ҚҰҚЫҚТАРЫ МЕН МІНДЕТТЕРІ 

Салық төлеушiлер бiрнеше құқықтар мен мiндеттерге ие. Олардың құқық 
және мiндеттерi қолданыстағы Салық кодексi, Өзбекстан Республикасының 
«Мемлекеттiк салық қызметi туралы» заңында, салық бойынша басқа 
құқықты құжаттарда белгiлеп қойылған.

Мемлекет салық төлеушiлердiң құқықтарын заң арқылы кепiлдiк берiп, 
салық төлеушiнiң мүддесiн корғаумен бiр қатарда салық жүйесiнде бо- 
луы мүмкiн болған әдiлетсiздiктердiң алдын алады. Салық төлеушiнiң өз 

1 2 3

5 64

БEЛСЕНДIЛIКТI АРТТЫРУШЫ СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР
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10 – Э. Сариқов, Б.Хайдаров

құқықтарын бiлуi оған өз мүдддесiн қорғау үшiн iргетас жасайды. Салық 
төлеушiлердiң құқықтарына мемлекет тарапынан кепiлдiк берiледi.

Салық төлеушiлердiң негiзгi құқықтары төмендегiлер:
–	 салыққа байланысты мәселелер бойынша салық органдарынан қажеттi 

кеңестер мен әртүрлi мәлiметтер алу;
–	 мемлекет тарапынан белгiленген салық жеңiлдiктерiнен пайдалану;
–	 белгiленгенiнен артықша төленген салықтарды қайтару бойынша 

салық органдарына арыз жасау;
–	 салық органдарынан өзiнiң бюджет алдында салықтар бойынша 

қарызы бар немесе жоқ екендiгi туралы қажеттi мәлiметтердi алу;
–	 өзiнiң салық төлеушi ретiнде құқықтары бұзылған жағдайда тиiстi 

орындарға арыз жасау;
–	 салықшы төленуi қажет болған салық жиындарын есептеуде қатеге 

жол қойған болса, сол қателердi өз қалауынша дербес түзету.
Жоғарыда атап өтiлген құқықтарға кепiлдiк берiлуi салық төлеушiнiң 

тыныш және ертеңгi күнге сенiммен қызмет көрсетуге мүмкiндiк жасайды. 
Нәтижеде, салық төлеушiнiң қызметiнен мемлекет және бүкiл қоғам қанағат 
алады.

Әрбiр жеке және заңды тұлға салық төлеушi ретiнде қоғамымыз бен 
мемлекетiмiз  алдында бiрнеше борыштарды өз мiндетiне алуы және 
орындауы шарт. Өйткенi салық төлеушiлер өз мiндеттерiн орындап, салық 
төлемдерiн өз уақытында жүзеге асырса бұдан қоғам мүдделi болады.

Салық төлеушiнiң мiндеттерi төмендегiлер:
–	 салық төлеушi жеке және заңды тұлға болуына тәуелсiз белгiленген 

мерзiмде салық органдарында тiзiмнен өту;
–	 кәсiпорын мекенжайы өзгерген уақытта жергiлiктi салық органдарын 

бұл жөнiнде хабардар ету;
–	 салықтардың заң бойынша белгiленген мөлшерiн өз уақытында төлеу;
–	 салық төлеушi жеке тұлға табыстары туралы декларацияны және 

заңды тұлғалар салықтар бойынша қажеттi есеп-қисап кiтаптарын салық 
органдарына өз уақытында тапсыруы;

–	 салық бойынша жеңiлдiктерді пайдаланған жағдайда осы жеңiлдiктер 
құқын бекiтушi құжаттарды жергiлiктi салық органдарына өз уақытында 
тапсыру;

–	 салық заңдылығы бұзылған жағдайда салық органдарының осы бұзылу 
жағдайын жою бойынша талаптарын орындау.

 Салық төлеушiнiң жоғарыда атап өтiлген мiндеттерiн орындауы салық 
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жүйесiнде заңсыз жағдайлар болуының алдын алады. Оның өз мiндеттерiн 
бiлуi және шын көңiлмен орындауы салық өндiрушi – мемлекет үшiн ғана 
емес, бәлкiм салық төлеушiнiң өзi үшiн де аса маңызға ие. Өйткенi, бұл оның 
көңiлсiз жағдайларға түсiп қалуының алдын алады және алаңсыз қызмет 
көрсетуi үшiн iргетас жасайды.

Салық тқлеушілер жоғарыда келтірілген міндеттерге мойынсұнбаған 
жағдайда, салық заңдарында белгіленген тәртіппен жауапқа тартылады.

Салыққа қатысты заңбұзушылықтар бірнеше түрлі жағдайларға алып 
келуі мүмкін.

Салықтарды және міндетті төлемдерді өз уақытында төлеу әрбір азаматтың  
және кәсіпорынның  киелі борыш. Тәртіпті салық төлеушіні мемлекет 
пен қоғам құрметтейді және жан-жақты қолдап-қуаттайды. Бірақ сондай 
жеке және заңды тұлғалар да бар, олар өз міндеттеріне жауапкершіліксіз 
жанасады.  Бұл өз кезегінде салыққа тарту саласындағы заңбұзушылыққа 
әкеледі. Мысалы, саудадағы түсімді  жасыру (кемейтіп көрсету) , кіріске 
енгізілмеген төлемдерді сақтау сияқты заңбұзушылық бірнеше санаттағы 
құқықбұзушылықтар деп қаралуы мүмкін:

а) салық құқықбұзушылығы ретінде
б) әкімшілік құқықбұзушылық ретінде
д) қылмыс ретінде
е) азаматтық-құқықтық іс-әрекет ретінде.
Мұнда құқықбұзушылықтардың көлемі, бірінші рет немесе қайталап 

жүзеге асыру, жазатайым немесе әдейі жүзеге асыру сияқты жағдайлар 
ескеріледі.

Бұл құқықбұзушылықтар үшін жазаның белгіленуімен  қатар жасырылған  
(кемейтілген) салық көлемі де, әрине өндіріледі.

Кейбір жағдайларда заңбұзушы  өз еркімен шығынды төлегенде, ол 
жауапкерліктен босатылуы мүмкін.

 Экономикалық құқық негiздерi
Жеке тұлғалардың салыққа байланысты құқықбұзушылық жасағандығы 

үшiн жауапкершiлiгi он алты жастан бастап iске асады.
Өзбекстан Республикасының салық кодексi, 107-бапhtt
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Ұлы бабамыз Әлiшер Науаи жай адамдарға «Салық төлеуден бас тарт- 
пауды кеңес бердi, өйткенi мұндай iс-әрекет «өз серiктерiне азап беруге 
тең» дейдi. Әлiшер Науаидың салық туралы, баж салығын төлеу жөнiндегi 
пiкiрлерi тәуелсiз мемлекетiмiздiң салық жүйесi туралы бiлiмдердiң тари- 
хи негiздерiн бiлiп алуға септiгiн тигiзуi табиғи.

 Әмір Темір өзінің экономикалық тұжырымдарында салық мәселесіне 
ерекше мән берген. Сайыпқыран өз заманында салық саясатын халық 
мүдделерін ескерген түрде жүргізген. Ол егер тұрғындар салық жүйесі 
арқылы кедейленсе, мемлекет те кедейленеді. Тұрғындардың ауқатты- 
дәулетті өмір сүруі үшін әділетті салық жүйесі қажет, деп санаған.

1.	 Салық төлеушiлердiң қандай құқықтары бар?
2.	 Бұл құқықтар кiм тарапынан және қалай кепiлдiк берiледi?
3.	 Мемлекеттен салық төлеушiнiң құқықтарына кепiлдiк берiлуiнiң себебi 

неде деп ойлайсың?
4.	 Салық төлеушi өз құқықтарын бiлуi оған қандай пайда келтiредi?
5.	 Салық төлеушiнiң мiндеттерiн санап бер.
6.	 Салық төлеушiнiң мiндеттерiн шын көңiлден орындауына кiмдер мүдделi?
7.	 Салық төлеу бойынша  заңбұзушылықтарға қандай шаралар қолданылуы 

мүмкін?

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР!

Мұны есiңде сақта!
•  Мемлекетіміздің  заңдарында салық төлеушілердің құқықтары 

қорғалады.
• Салық төлеушінің өз міндеттерін орындауына бүкіл қоғам мүдделі.
•  Салық төлеуші өз құқықтары мен міндеттерін білуі  және оған 

мойынсұнуы тиіс.
• Салық төлеу бойынша құқықбұзушылық жазаланады.

Тарихи көзқарас
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A. СҰРАҚТАР
1.	 Салық және басқа мiндеттi төлемдердi төлеу салық төлеушi ретiнде 

әрбiр жеке тұлға үшiн әрi қарыз, әрi парыз деген пiкiрдi сен қалай 
түсiндiресiң?

2.	 Салық төлеудiң сауап екендiгiн негiздеп бер.
3.	 Мәжбүрлi төлемдердiң қандай түрлерiн бiлесiң?
4.	 Салықтар және басқа мәжбүрлi төлемдерден түскен қаражаттар қандай 

мақсаттарда қолданылады?
5.	 Ұлы бабамыз Әлiшер Науаидың салық туралы пiкiрлерi жөнiнде әңгi- 

мелеп бер.
6.	 Салық кодексi туралы не бiлесiң?
7.	 Салыққа тартудың негiзгi қағидаттарын айтып бер.
8.	 Салық төлеушiнiң өзiне тән қасиеттерi нелерден құралады?
9.	 Салық төлеушiлердiң негiзгi  құқықтары мен мiндеттерi  туралы 

әңгiмелеп бер. 
10.Мемлекеттік және жергiлiктi салықтардың бiр-бiрiнен айырмашылығы 

неде?
11. Ұлы бабамыз Әмiр Темiрдiң салық туралы көзқарастары туралы 

нелердi бiлесiң?
12.Салық төлеушi заңды және жеке тұлғаның ерекшелігін түсiндiрiп бер.
13.Салықтардың қандай түрлерi бар?
14.Тiкелей және жанама салықтарға мысалдар келтiр.Олардың бiр-бiрiнен 

айырмашылығы неде?

VI  ТАРАУДЫ ҚАЙТАЛАУҒА АРНАЛҒАН 
СҰРАҚТАР МЕН ТАПСЫРМАЛАР

Б. TАПСЫРМАЛАР
Әрбiр ұғымға сай сипаттаманы тап.

1.	 Салық.
2.	 Салық кодексi.
3.	 Жеке тұлға.

АТАУЛАР:

ҰҒЫМДАР:
а) салық төлеу қажет болған табыс, мал-мүлiк не тауар;
б) Өзбекстан Республикасының азаматтары, шетел азаматтары және 

азаматтығы болмаған жеке тұлғалар;
в) салыққа тарту туралы барлық заң құжаттарының негiзiн құрайтын және 

4.	 Заңды тұлға.
5.	 Салық объектi.
6.	 Салық субъектiлерi.

7.	 Салық ставкасы
8.	 Салық төлеушiлер
9.	 Өкiлеттi органдар
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салық қатынастарын ретке келтiретін құжат;
г) салық төлеушiлер мен өкiлеттi органдар;
ғ) азаматтардан, фирма және кәсiпорындардан мемлекет қазынасына 

өндiрiлетiн, заңда көрсетiлген мәжбүрлi төлем;
д) салықтар және басқа мәжбүрлi төлемдердi жүзеге асыру мiндетi болған 

әрбiр жеке және заңды тұлғалар;
е) Өзбекстан Республикасының заңдарына сәйкес ұйымдастырылған, өз 

мүлкiмен сотта талапкер мен жауапкер бола алатын ұйым.
ж) мемлекет тарапынан заң негiзiнде салықтар және басқа мәжбүрлi 

төлемдердi өндiру мiндетi қойылған және өкiлетi берiлген мемлекеттік 
органдар мен ұйымдар;

з) салық объектiнiң әрбiр бiрлiгi үшiн мемлекет тарапынан белгiлеп 
қойылған мөлшер.

  1. Төленген  салықтар қайда түседi?
А. Зейнетақы қорына. 
Б. Мемлекет бюджетiне
Д. Кәсiпорындар есебiне. 
Е. Қорларға.
2.	 Салықтардан түскен қаражаттар қайсы салаларға бағытталады?
А. Бiлiм беру.
Б. Мемлекеттік басқару органдары. 
Д. Денсаулық сақтау.
Е. Барлық жауаптар дұрыс.
3.	 Салық төлемдерiн енгiзу, салық ставкаларын белгiлеу және 

салық төлеумен байланысты басқа қатынастар қайсы заң құжаты 
негiзiнде iске асырылады?

А. Азаматтық кодекс. 
Б. Салық кодексi.
Д.  Конституция. 
Е. Салық комитетiнiң қаулылары.	
4. Тiкелей мемлекет қазынасына келiп түсетiн салықтар қалай аталады?
А. Тiкелей салықтар; 
Б. Жанама салықтар;
Д. Мемлекеттік салықтар; 
Е. Жергiлiктi салықтар.

Д. ТЕСТТЕР
Берiлген сұраққа мәнi жағынан ең дұрыс жауапты белгiле.
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5.	 Мемлекетiмiзде өткен жылда екі және одан артық табыс көзiне 
ие болған азаматтар осы жылдың қайсы санасына дейiн салық 
декларацияларын толтырып салық инспекцияларына тапсыруы 
шарт?

А. 1 қаңтарға дейiн; 
Б. 1 наурызға дейiн; 
Д. 1 сәуiрге дейiн;
Е. 31 желтоқсанға дейiн.

6.	 Қайсы жауапта салық төлеушiлер құқықтарының бiрi келтiрiлген?
А. Салық жеңiлдiктерiн пайдалану.
Б. Салық органдарында тiзiмнен өту.
Д. Салықтарды өз уақытында төлеу. 
Е. Салық декларациясын өз уақытында тапсыру.

7.	 Қайсы жауапта тек мемлекеттiк салықтар келтiрiлген?
А. Заңды тұлғалардан алынатын табыс салығы, акциз салығы.
Б. Жеке тұлғалардан алынатын табыс салығы, қосымша құн салығы.
Д. Жерасты және су ресурстарды пайдаланғандығы үшiн салықтар.
Е. Барлық жауаптар дұрыс.

8.	 Қайсы жауапта тек жергiлiктi салықтар келтiрiлген?
А. Мал-мүлiк салығы.
Б. Жер салығы және қосымша құн салығы.
Д. Мал-мүлiк салығы мен жер салығы.
Е. Қосымша құн салығы, акциз салығы.

9.	 Егер халық салық жүйесi арқылы кедейленiп кетсе, мемлекетте  
соңында кедейленiп барады. Халықтың бай, дәулеттi жасауы үшiн 
әдiлеттi салық жүйесi қажет деп санаған ұлы бабамыз кiм?

А. Әлiшер Науаи.
Б. Әмiр Темiр.
Д. Мырза Ұлықбек.
Е. Захириддин Мұхаммед Бабур. 
10. Қайсы жауапта тек заңды тұлға статусына ие салық төлеушiлер 

келтiрiлген?
А. Республикамыздағы кәсiпорындар мен Өзбекстан азаматтары.
Б. Шет ел кәсiпорындары мен шет ел азаматы.htt
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Д. Өзбекстан азаматтары мен шетел азаматтары.
Е. Республикамыздағы кәсiпорындар мен шетел кәсiпорындары.

11. Өзбекстан Республикасында салық ставкасының қайсы 
түрлерi iс жүзiнде қолданылады?

А. Прогрессивтi. 
Б. Пропорционал.
Д. Дұрыс және қисық.
Е. Жоғарыдағылардың барлығы.

12.  Қайсы жауапта салық қатынастарының субъектiлерi 
келтiрiлген?

А. Салық төлеушiлер мен өкiлеттi органдар.
Б. Шетел азаматтары.
Д. Мемлекет азаматтары мен кәсіпорындар.
Е. Зейнеткерлер мен жұмысшылар.

13.Қайсы жауапта тек тікелей салықтар келтiрiлген?
А. Акциз және жер салығы.
Б. Қосымша құн салығы мен табыс салығы.
Д. Акциз және қосымша құн салығы.
Е. Табыс салығы мен мүлiк салығы.

14. Қайсы жауапта тек жанама салықтар келтiрiлген?
А. Акциз және жер салығы.
Б. Қосымша құн салығы мен табыс салығы.
Д. Акциз және қосымша құн салығы.
Е. Табыс салығы мен меншік салығы.

1 5 .  Қ а й с ы  ж ауап т а рд а  с а л ы қ  қ а р ы м - қ ат ы н а с т а р ы н ы ң 
субъектілері саналған өкілетті органдар берілген?

А. Мемлекеттік салық қызметі органдары.
Б. Кеден органдары.
Д. Қаржы органдары.
Е. Жоғарыдағы барша жауаптарда.htt
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1. Таңдаудың баламалы құны – бұл ...
A.	Мүмкiндiктер iшiнде пайдалылығы жағынан екiншi орында тұратыны.
Б. Таңдалған мүмкiндiктiң  өзi.
Д. Таңдау  нәтижесiнде  бас тартқан мүмкiндiктердiң барлығы. 
Е. Таңдау нәтижесiнде бас тартқан, өте үлкен пайдалы мүмкiндiк.
2.	 Дұрыс сөйлемдi тап. Адам қажеттiлiктері...
А. Шектелген, өйткенi адам шектелген уақыт аралығында өмiр кешiредi.
Б. Шексiз, өйткенi адамның арман-тiлектерiнiң шегi жоқ.
Д. Шектелген, өйткенi ресурстар шектелген.
Е. Шексiз, өйткенi бiз жасап жатқан мекеннiң шекарасы жоқ.
3.	 Экономиканы не себептi үйренемiз?
А. Экономиканы бiлген адам үнемдi болады.
Б. Экономиканы бiлген жақсы iскер болады.
Д. Экономиканы жақсы бiлген адам тиiмдi экономикалық шешiм 

қабылдай алады.
Е. Жоғарыдағылардың барлығы дұрыс.
4.	 Дұрыс емес сөйлемдi анықта. 
А. Барлық экономикалық құрылымдар таңдау дiлгiрлiгiне тап болады.
Б. Адам рухани қажеттiлiктерсiз жеткiлiктi өмiр сүре алмайды.
Д.  Адам шекс iз  мекенде  өмiр  сүред i ,  сол  үшiн  экономикалық 

ресурстардың да шегi жоқ.
Е. Адам қажеттiлiктерiнiң шегi жоқ.
5.	 Экономиканың негiзгi дiлгiрлiгi – бұл ...
А. Табиғи ресурстардың шектелгендiгi.
Б. Адам қажеттiлiктерiнiң шексiздiгi.
Д. Адам қажеттiлiктерiн қанағаттандыру.
Е. Адамның шексiз қажеттiлiктерiн қанағаттандыру үшiн қажеттi 

ресурстардың шектелгендiгi.
6.	 Өндiрiс факторлары – бұл ...
А. Еңбек бөлiнiсi және мамандану. 
Б. Тек қана ғимарат, құрал-сайман және станоктар.
Д. Тек қана жұмысшылардың тәжiрибесi мен технология.
Е. Табиғи фактор, еңбек факторы, капитал және iскерлiк факторлары.

БIЛIMIҢДI СЫНАП KӨР
8-сынып бойынша өтiлгендердi қайталауға арналған тест сұрақтары 

(қорытынды бақылау жұмысының үлгiсi)
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7.	 Қайсы сипаттама жалпылау келтiрiлген? Еңбек өнiмдiлiгi – бұл ...
А. Бiр ресурс бiрлiгiнен пайдаланып, өндiрiлген өнiм мөлшерi.
Б. Уақыт бiрлiгi iшiнде өндiрiлген тауардың мөлшерi.
Д. Бiр жұмысшы iстеп шығарған өнiмнiң көлемi.
Е. Бiр жұмысшы iстеп шығарған өнiмнiң ақшадағы құны.
8.	 Еңбек өнiмдiлiгi ...
А. Бағалардың өсуiне алып келедi. 
Б. Еңбек өнiмдiлiгiн кемейтедi.
Д. Табыстарды тегiсiрек үлестiру мүмкiндiгiн жасайды.
Е. Еңбек өнiмдiлiгiн арттырады.
9.	 Еңбек өнiмдiлiгiне не әсер етедi?
А Технологияларды қолдау.                  Б. Мамандану.
Д. Жұмысшылардың кәсiптiк шеберлiгi. Е. Жоғарыдағылардың барлығы. 
10.Жоғарыдағы қасиеттердiң қайсы бiрi орталықтанған жоспарлы 

экономикаға тән емес? 
А. Жоспарлы өндiрiс.                           Б. Белгiленген бағалар. 
Д. Бұйрықпаздық.                                 Е. Еркiн бағалар.
11. Базар экономикасы дегенде не түсiнiледi?
А. Базар қатынастары ережелерi негiзiнде басқарылатын экономика.
Б. Жанұя-үй шаруашылықтарын жүргiзуде базар қатынастарын есепке алу.
Д. Сатушы мен сатып алушы арасындағы бағаның базар тарапынан 

белгiленуi нәтижесiндегi экономика.
Е. Адамдар арасындағы еркiн экономикалық байланыс, айналым.
12.«Не, қандай және кiм үшiн өндiру керек?» деген дiлгiрлiкті
қайда кездестiресiң?
А. Тек дәстүрлi экономикада.
Б. Тек орталықтанған жоспарлы экономикада.
Д. Тек базар экономикасында.
Е. Кез келген экономикалық жүйеде.
13.Егер өндiрiстегi барлық ресурстарды iске қосса, артығымен 100 

дана А тауардан және 200 дана В тауардан өндiредi. А тауардан 
120 дана өндiруге қол жеткiзуге бола ма?

А. Ешбiр жағдайда бұған қол жеткiзiп болмайды.
Б. Үлкен үнемдеу негiзiнде қол жеткiзуге болады.
Д. В тауарды шығаруды кемейтудiң есесiне қол жеткiзуге болады.
Е.	Тек қосымша инвестиция жұмсап, қол жеткiзуге болады.
14.Аралас экономика қайсы экономикалық жүйелердiң элементтерiн 
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А. Тек орталықтанған және дәстүрлi экономиканың.
Б. Тек дәстүрлi және базар экономикасының.
Д. Барлық экономикалық жүйенiң.
Е. Орталықтанған және базар экономикасының.
1 5 . Т ө м е н д е  ке л т i р i л г е н  м ы с а л д ы ң  қ а й  б і р і н д е  ө н д i р i с т i 

ұйымдастыруда еңбек бөлiнiсi жүзеге асырылған?
А. Бiр фабрика асхана  мебелi,  ал екiншiсi жатақхана үшiн жұмсақ 

мебель шығарады.
Б. Бiр фирма компьютер, ал екiншiсi принтер шығарады.
Д. Бiр бояушы қабырғаны бояуға дайындайды, екiншiсi қабырғаны 

бояйды.
Е. Бразилия кофе, Үндiстан шай шығарады.
16. Базар – бұл...
А. Сатушы мен сатып алушы кездесетiн орын.
Б. Тауар мен қызметтер айырбастау орны.
Д. Өндiрiстi тұтынумен байланыстыратын құрал.
Е.  Дұрыс емес жауап жоқ.
17. Тауардың бағасы бұл...
А. Сатушының тауар үшiн алуы керек ақша мөлшерi.
Б. Сатып алушының тауар үшiн төлеуi керек ақша мөлшерi.
Д. Тауарды өндiруi үшiн жұмсалған барлық қаражат мөлшерi.
Е. Сатушы тауарды сатуға, ал сатып алушы тауар үшiн төлеуге разы 

болған ақша мөлшерi.
18. Ақша қандай қасиеттерге ие болуы керек?
А. Қолайлы және ықшам . 
Б. Төзімді және мықты.
Д. Сирек кездесетiн, боямалауға қиын.
Е. Жоғарыдағылардың барлығы.
19.Тауар өндiру үшiн қажет болатын ресурстардың бағасы өз

гергенде:
А. Ұсыныс мөлшерi өзгередi.
Б. Ұсыныс та, сұраныс та өзгермейдi.
Д. Тауарға деген сұраныс өзгередi. 
Е. Тауар ұсынысы өзгередi.
20.Төмендегi факторлардың қайсысы сұранысқа әсер етпейдi?
А. Тауарды тұтынушы халықтың санының өзгеруi.
Б. Тұтынушылардың табыстарының өзгеруi.
Д. Базарға тауардың көп мөлшерде әкелiнуi.
Е. тауар бағасы көтерілуінің болжамы.

10 – Э. Сариқов, Б.Хайдаров
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21. Ұсыныс мөлшерi бұл белгiлi уақыт өтуiмен...
А. Сатып алушылардың белгiлi бағамен сатып алуы мүмкiн болған 

тауар мөлшерi.
Б. Сатушылардың өндiруi мүмкiн болған тауар мөлшерi.
Д. Сатушылардың белгiлi бағамен сатуы мүмкiн болған тауар мөлшерi.
Е. Сатушылар базарға әкелген барлық тауар мөлшерi.
22.Тауарға деген сұраныс мөлшерi оның ұсыныс мөлшерiнен көп 

болса, базарда...
А. Тауар сатылмастан жиналып қалады.
Б. Тауар қатшылығы пайда болады.
Д. Тепе-теңдiк пайда болады.
Е. Сатушылар арасында бәсеке пайда болады.
23.Сатушылар арасындағы бәсеке нәтижесiнде тауарлар...
А. Сапасы нашарлайды, бағасы өседi.
Б. Бағасы өзгермейдi, ал сапасы нашарлайды.
Д Түрi көбеюi мүмкiн.
Е. Бағасы түсiп, ал сапасы жақсаруы мүмкiн.
24.Төмендегi ерекшелiктердiң қайсысы базар экономикасына тән 

емес?
А. Iскерлiк.
Б. Жеке меншiктiк.
Д. Монополияны қолдап-қуаттау. 
Е. Бәсеке.
25.«Экономиканың саясаттан үстемдiгi» қағидаты...
А. Мемлекеттiң бас реформатор болуы қажеттiгiн бiлдiредi.
Б. Заң және заңдарға бағыну үстем болу керектiгiн бiлдiредi.
Д. Әрi iшкi, әрi сыртқы экономикалық қатынастарды идеологиядан 

бөлек қою керектiгiн бiлдiредi.
Е. Күштi әлеуметтiк саясат жүргiзу бойынша ықпал етушi iсшаралар 

көрiлуiн бiлдiредi.
26.Экономикаға арналған алғашқы кiтапты кiм жазған?
А. Адам Смит.
Б. Арасту. 
Д. Ксенофонт.
Е. Альфред Маршалл. 
27.Тауарға деген сұраныс пен ұсыныс төмендегi кесте көрiнiсiнде 

берiлген. Тауардың тепе-тең бағасы (сум), мөлшерi (дана) және 
сату көлемiн анықта.htt
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А. 400 сум, 10 дана, 4 000 сум.
Б. 800 сум, 10 дана, 4 000 сум.
Д. 800 сум, 10 дана,  8 000 сум.
Е. 1200 сум, 10 дана, 8 000 сум
28.Cалыққа тартылатын табыс,  меншік немесе тауар қалай 

аталады?
А. Салық субъектi. 
Б. Салық объектi. 
Д. Салық ставкасы.
Е. Салық.
29.Жеке тұлға есептелген салық төлеушi қайсы жауапта келтiрiлген?
А. Аяқ киiм iстеп шығарушы жеке фирма.
Б. Ұн iстеп шығарушы зауыт. 
Д. Баспа қызметкерi.
Е. Барлық салық төлеушiлер.
30 .  Заңды тұлға  е с ептелген  с а лық төлеушi  қайсы жауапт а 

келтiрiлген?
А. Аяқ киiм iстеп шығарушы жеке фирма
Б. Оқытушы.
Д. Баспа қызметкерi
Е. Барлық салық төлеушiлер.
31.Қайсы жауапта салық төлеушiнiң мiндеттерiнiң бiрi келтiрiлген?
А. Мемлекет тарапынан белгiленген салық жеңiлдiктерiн пайдалану.
Б. Салықтардың белгiленген мөлшерiн өз уақытында төлеу.
Д. Өзiнiң толық төлеушi ретiнде құқықтары бұзылған жағдайда тиiстi 

орындарға арыз жасау.
Е. Салық органдарынан салықтан қарызы бар-жоқтығы жөнiнде мәлiмет 

алу.
32.Cалық объектiнiң әр бiрлiгi үшiн мемлекет тарапынан белгiлеп 

қойылған мөлшер?
А. Салық
Б. Салық ставкасы. 
Д. Салық объектi.
Е. Салық субъектi.

Тауар бағасы 

Сұраныс мөлшері   

Ұсыныс мөлшері 

400

15

8

800

10

10

1200

5

14

1600

0

20
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33.Әрбiр азамат өзiнiң 300 бiрлiк табысынан 36 бiрлiк, екiншi азамат 
440 бiрлiк табысынан 44 бiрлiк табыс салығын төлейдi. Онда 
салық салық ставкасы қандай?

А. Пропорционал. 
Б. Прогрессивтi. 
Д. Регрессивтi.
Е. Дұрыс жауап берiлмеген.
34. Базарда тауарға деген сұраныс мөлшерінің ұсыныс мөлшеріне 

тең болған жағдайдағы баға – ... деп аталады.
А. Тауардың тұрақты бағасы.
Б. Тауардың негізгі бағасы. 
Д. Тауардың еркін бағасы.
Е. Тауардың базардағы бағасы.
35. Тауардың бағасын өзгертпей оның сапасын жақсарту, жарнаманы 

күшейту сияқты факторлар арқылы бәсекеге әсер ету ... деп 
аталады.

А. Бәсеке.
Б. Бағалардан тыс бәсеке.
Д. Бағалар арқылы бәсекелесу. 
Е. Базарды реттеу.
36. Таза бәсеке базары, монополистік бәсеке базары, олигополистік 

базар, таза монополистік базар – ...
А. Монополия түрлері. 
Б. Базарлардың кімге тиісті екендігін білдіретін ұғымдар.
Д. Базар қатысушыларының базарға қатысты пікірлерін білдіретін 

ұғымдар.
Е. Тауардың базардағы бағасы.
37. Мемлекеттік маңызға ие және әдейі монополияландырылған 

кейбір өндіріс салалары, тармақтары немесе кәсіпорындар
... деп аталады.
А. Мемлекеттік монополиялар. 
Б. Әдейі жасалған монополиялар. 
Д. Табиғи монополиялар.
Е. Еркін монополиялар.
38. Еліміздегі монополияға қарсы заңдылықтың басты міндеті – ...
А. Монополияны жою, кәсіпкерлік пен бәсекені қолдап-қуаттау.
Б. Монополияларды шектеу.
Д. Базарда сұраныс пен ұсыныстың тепе-теңдігіне қол жеткізу.
Е. Базар қатынастарында мемлекеттің рөлін арттыру.htt
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39. Жекеменшікке негізделген, барлық экономикалық шешімдер 
базар механизмдері арқылы анықталған жүйе ... деп аталады.

А. Базар қатынастары. 
Б. Экономикалық жүйе. 
Д. Базар жүйесі.
Е. Базар экономикасы.
40.	 Базар экономикасында...
А. Жоспарлар – негізгі факторлар.
Б. Мемлекет базардың басты қатысушысы.
Д. Бағалар еркін болады. 
Е. Дұрыс жауап жоқ.
41. Қайсы жауапта  тек қана тікелей салықтар келтірілген?
А. Акциз және жер салығы.
Б. Қосымша құн салығы мен табыс салығы.
Д. Акциз және қосымша құн салығы.
Е. Табыс салығы мен мүлiк салығы.
42. Қайсы жауапта тек жанама салықтар келтірілген?
А. Акциз және жер салығы.
Б. Қосымша құн салығы мен табыс салығы.
Д. Акциз және қосымша құн салығы.
Е. Табыс салығы мен мүлiк салығы.
43. Қайсы жағдайда бір күндік еңбек өнімділігі жоғары?
А. 12 жұмысшы 120 деталь дайындайды.
Б. 8 жұмысшы 95 деталь дайындайды.
Д. 11 жұмысшы 105 деталь дайындайды.
Е. 20 жұмысшы 200 деталь дайындайды.
44. Төмендегі суреттерде суреттелген заттардың қай бірі ақша 

міндетін атқара алады?

A. Б.
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Оқулықтың пайдалануға алғаш берiлгендегi жағдайы

Мұқаба бүтiн, оқулықтың негiзгi бөлiгiнен  бөлектенбеген.
 Барлық бетi түгел, өшiрiлмеген,  жазу, сызық жоқ. 

Мұқаба езiлген, бiршама сызылып, беттерi  жемiрiлген, 
оқулықтың негiзгi бөлiгiнен  бөлектенуге жақын. Пайдаланушы 
бiршама  түптеп жыртылған беттерiн желiмдеген,  кей беттерi 
сызылған. 

Мұқаба сызылған, жыртылған, негiзгi бөлiгiнен  ажыралған 
немесе бүтiндей жоқ. Қанағаттанарсыз түптелген.  Беттерi 
жыртылған, парақтары жетпейдi, сызып, бояп тасталған, 
оқулықты қайта түптеу мүмкiн емес.

Оқушының аты, 
жөнi

Оқу 
жылы

Оқулықтың 
алынғандағы 

жағдайы

Сынып  
жетекшi-

сiнiң 
қолы

Оқулықты 
тапcырған-

дағы 
жағдайы

T/р 

 1

2

3

4

5

6

Сынып  
жетекшi-

сiнiң 
қолы

Оқулық жалға берiлгенде жəне  оқу жылы соңында қайтарып 
алынғанда жоғарыдағы таблица сынып жетекшiсiнiң қолымен 

төмендегi бағалау критерийлерiне негiзделiп толтырылады 

 Жаңа

Жақсы

Қанағаттанарлық

Қанағаттанарлықсыз  

Жалға берiлген  оқулық жағдайын көрсететiн таблица  

htt
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