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ÐÅÊÎÌÅÍÄÀÖÈÈ ÏÎ ÈÑÏÎËÜÇÎÂÀÍÈÞ Ó×ÅÁÍÈÊÀ
Ìàòåðèàëû ïî êàæäîé òåìå даны â îïðåäåëåííîé ïîñëåäîâà-

òåëüíîñòè,  à íåêîòîðûå ïóíêòû âûäåëåíû êîíêðåòíûìи óñëîâíûìи 
îáîçíà÷åíèями:

1. 	Ïîðÿäêîâûé íîìåð óðîêà è íàçâàíèå òåìû.
2.  Вспомогательная наглядная информация,  рисунки,  таблицы,  

диаграммы и другие материалы,  способствующие более 
детальному освещению темы урока.

3. 	Îñíîâíîé òåêñò ïî òåìå,  ïðåäíàçíà÷åííûé,  â îñíîâíîì,  äëÿ 
ñàìîñòîÿòåëüíîãî èçó÷åíèÿ.

4. 	Àêòèâèçèðóþùèå âîïðîñû è çàäàíèÿ äëÿ ðåøåíèÿ ñèòóàöèîííûõ 
çàäà÷.

5. Îïðåäåëåíèå êëþ÷åâûõ òåðìèíîâ,  èñïîëüçóåìûõ â ïðîöåññå 
óðîêà.

6. Âîïðîñû по óãëóáëåíèю çíàíèй,  ïîâòîðåíèÿ è ñàìîïðîâåðêè.
7. Практические задания и упражнения,  требующие вычислений 

и экономического мышления.
8. Самостоятельные творческие задания для персонального 

ведения изысканий и небольших исследований.
9. Задания на логическое мышление на основе усвоенных 

материалов или для работы в составе группы.
10. Ключевые идеи и мнения по изучаемой теме,  подлежащие 

запоминанию.
11. Используемый материал о национальных ценностях,  цитаты 

из произведений по истории науки,  вопросы и задания.
12. Дополнительная информация для развития экономического 

мышления,  рассчитанная на формирование экономической 
культуры и расширение кругозора.

13.  Ссылки.

14.   Ôîðìóëû,  ñâÿçûâàþùèå ìåæäó ñîáîé ýêîíîìè÷åñêèå ïîíÿòèÿ.
15.   Дополнительные материалы под рубрикой «Самостоятельная 

деятельность».htt
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Ìàòåðèàë ó÷åáíèêà для 8 го класса разделён на 30 тем. Êàæäóþ òåìó 
íåîáõîäèìî èçó÷àòü â òå÷åíèå îäíîãî óðîêà è äîìà.

Ïðè îñâåùåíèè íîâîé òåìû ñëåäóåò ìàêñèìàëüíî çàäåéñòâîâàòü  
ìàòåðèàëû âûøåóêàçàííûõ ïóíêòîâ 2—5. 

Ìàòåðèàëû ïóíêòà 3 ëó÷øå âñåãî èñïîëüçîâàòü äëÿ âíåêëàññíîãî èçó÷åíèÿ. 
Çàêðåïëåíèå ïðîéäåííîãî ìàòåðèàëà îñóùåñòâëÿòü ïðè ïîìîùè 

âîïðîñîâ è çàäàíèé ïóíêòà 6 è óïðàæíåíèé ïóíêòà 7. 
Задания пункта 8 предназначены для выполнения учащимися самосто-

ятельной работы в качестве небольших изысканий и исследования. 
Âîïðîñû,  êëþ÷åâûå ïîíÿòèÿ è öåííîñòè ïóíêòîâ 9-12 öåëåñîîáðàçíåå 

èñïîëüçîâàòü äëÿ ñàìîñòîÿòåëüíîãî ðàçìûøëåíèÿ è óãëóáëåíèÿ ó÷àùèìèñÿ 
ñâîèõ çíàíèé,  ïðèìåíåíèÿ èõ íà ïðàêòèêå,  à òàêæå â öåëÿõ ñàìîïðîâåðêè.

Âíèìàíèå ó÷åíèêîâ äîëæíî áûòü îáðàùåíî íà îñìûñëåíèå êëþ÷åâûõ 
ïîíÿòèé ïóíêòà 4 è îñíîâíûõ ïîëîæåíèé ïî òåìå ïóíêòà 10.

Äîìàøíèå çàäàíèÿ ïðåäïî÷òèòåëüíåå äàâàòü íà îñíîâå не использованных 
íà óðîêå âîïðîñîâ è çàäàíèé (ïóíêòû 9-10).

Â   öåëÿõ ñàìîñòîÿòåëüíîãî ïîâòîðения ïðîéäåííîãî,  à òàêæå ïîäãîòîâ-
êè ê ïðîìåæóòî÷íûì êîíòðîëüíûì ðàáîòàì,  ðåêîìåíäóåòñÿ èñïîëüçîâàòü 
âîïðîñû è çàäàíèÿ äëÿ ïîâòîðåíèÿ,  ïðèâåäåííûå â êîíöå êàæäîé ãëàâû.

Предложенные тесты помогут осуществлять промежуточный контроль. 
В  учебнике также даются материалы под рубрикой «Самостоятельная 

деятельность».  Изучение этих материалов целесообразно для учащихся во 
внеурочное время.  Эти материалы будут обучать учащихся самостоятельно 
мыслить,  быть в поиске и направлять на осуществление самостоятельных 
исследований.  Они также дадут им сведения об осуществляемых в нашей 
стране экономических реформах.  При работе с этими материалами обяза-
тельно нужно прибегать к помощи преподавателей и родителей.
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Ãëàâà I. Ââåäåíèå â ýêîíîìèêó

1

2 3 4

8765

Только активной предпринимательской деятельностью, 
непрестанным трудом и целеустремленностью мы сможем 
достичь прогресса и высокого уровня жизни.

Шавкат Мирзиёев
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1.	Происходящие в последние годы в нашей стране экономические 
изменения резко бросаются в глаза. Приведите несколько примеров этих 
изменений.

2.	Что вы понимаете, когда говорят «…для достижения прогресса в нашей 
стране прежде всего нужно развивать экономическую сферу»? Для 
обоснования вашего мнения воспользуйтесь приведенными выше 
рисунками.

ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Мы живем в постоянно и беспрерывно меняющемся и обновляющемся 
мире.  Если вы внимательно посмотрите вокруг,  то станете свидетелем по-
явления новых видов товаров и услуг,  изменения желания и вкуса людей,  
будете наблюдать за тем,  как приобретают новый облик улицы,  города и 
селения.  Так как вы живете в быстро изменяющемся мире,  вам предстоит 
выражать собственное отношение к каждому изменению,  а также необхо-
димо будет адаптироваться к новым условиям.

ÇÍÀÊÎÌÑÒÂÎ Ñ ÝÊÎÍÎÌÈÊÎÉÒÅÌÀ 1 
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Экономика — одна из быстро меняющихся сфер общественной жизни. 
Приходится повседневно создавать необходимые условия для лучшего суще-
ствования людей.  В  этом процессе принимают участие миллиарды людей,  
имеющих разные способности,  одаренность и другие личные качества. У 
каждого из нас появляется необходимость в принятии экономического 
решения,  так как мы участники экономической жизни.  Конечно,  каждый 
из нас хочет,  чтобы принимаемые нами решения были правильными.  Для 
этого,  прежде всего,  нам приходится проанализировать существующее 
экономическое состояние в стране.   А принятие решений конкретно влия- 
ет на нашу жизнь.  Так как без этого наша экономическая деятельность 
теряет свой смысл. 

Ãîòîâîãî õëåáà,  îäåæäû è æèëüÿ â ïðèðîäå íå ñóùåñòâóåò. Íå âñòðå-
÷àþùèåñÿ â ïðèðîäå,  íî òàê íåîáõîäèìûå äëÿ æèçíåäåÿòåëüíîñòè âåùè,  
÷åëîâåê âûíóæäåí ïðîèçâîäèòü ñàì. Ñ ýòîé öåëüþ им ñîçäàно îãðîìíîå 
õîçÿéñòâî íà основе ïðèðîäных богатств,  èìåíóåìîå ýêîíîìèêîé.   Ñåãîäíÿ â 
êà÷åñòâå ñèñòåìû âåäåíèÿ õîçÿéñòâà ýêîíîìèêà ïðåâðàòèëàñü â åäèíñòâåííîå 
ñðåäñòâî,  áëàãîäàðÿ êîòîðîìó æèâåò è ñîâåðøåíñòâóåòñÿ ÷åëîâåê.

Îñíîâíîé ñîñòàâëÿþùåé ýêîíîìèêè ÿâëÿþòñÿ ëþäè. Ñâîèì òðóäîì 
è èíòåëëåêòîì ÷åëîâåê ïðèâîäèò â äåéñòâèå ýêîíîìèêó è óïðàâëÿåò 
åþ. Ñëåäóþùåé ñîñòàâíîé ÷àñòüþ ýêîíîìèêè âûñòóïàåò ïðèðîäà. Îíà 
ÿâëÿåòñÿ èñòî÷íèêîì ñûðüÿ.  Òðåòüå çâåíî ýêîíîìèêè ñîñòàâëÿþò çäàíèÿ è 
ñîîðóæåíèÿ,  çàâîäû è ôàáðèêè,  ìîñòû è äîðîãè,  îáîðóäîâàíèå,  ìàøèíû 
è ìåõàíèçìû,  òî åñòü âñÿ èñêóññòâåííàÿ ñðåäà,  ñîçäàííàÿ ðóêàìè ÷åëîâåêà.

Экономика — система хозяйственной деятельности,  направленная на 
решение задач по производству,  распределению и потреблению необхо-
димых  различных благ для удовлетворения потребностей людей.

Â ðåçóëüòàòå îáúåäèíåíèÿ ýòèõ òðåõ ñîñòàâëÿþùèõ âîçíèêàåò ýêîíîìè÷åñêèé 
ïðîöåññ, ïðîõîäÿùèé â 4 ýòàïà. Ïåðâûé — ñîçäàíèå è ïðîèçâîäñòâî áëàã, òî 
åñòü òîâàðîâ è óñëóã, ïðèçâàííûõ óäîâëåòâîðèòü ïîòðåáíîñòè ÷åëîâåêà. Íà 
âòîðîì ýòàïå ïðîèñõîäèò ðàñïðåäåëåíèå ýòèõ òîâàðîâ è óñëóã. Íà ñëåäóþùåì 
ýòàïå ïðîèçâîäèòñÿ îáìåí òîâàðîâ è óñëóã, à íà çàêëþ÷èòåëüíîé ñòàäèè — èõ 
ïîòðåáëåíèå.

Ýêîíîìèêà, êàê íàóêà, èçó÷àåò äåÿòåëüíîñòü è âçàèìîîòíîøåíèÿ ëþäåé 
â ïðîöåññå ñîçäàíèÿ ýêîíîìè÷åñêèõ áëàã.htt
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Ñåãîäíÿ ïîä ýêîíîìèêîé ïîäðàçóìåâàåòñÿ íàóêà î ñïîñîáàõ è ìåòîäàõ 
âåäåíèÿ íå òîëüêî äîìàøíåãî õîçÿéñòâà,  íî è öåëîãî ãîñóäàðñòâà,  è 
äàæå ìèðîâîãî õîçÿéñòâà. Òàêèì îáðàçîì,  ýêîíîìèêà,  как íàóêа,  èçó÷àåò 
äåÿòåëüíîñòü è âçàèìîîòíîøåíèÿ ëþäåé â ïðîöåññå ñîçäàíèÿ ýêîíîìè÷åñêèõ 
áëàã. 

Современная экономическая наука подразделяется на разделы «Микро-
экономика» и «Макроэкономика».   Микроэкономика изучает экономику 
отдельно взятой семьи,  предприятия или отрасли.  Макроэкономика же 
изучает экономику целой страны или глобальные экономические отноше-
ния в масштабах  всего мира.  Мы начнем знакомиться с экономической 
наукой с микроэкономики.

Осуществляемые в нашей стране в последние годы грандиозные реформы 
в большей части касаются экономической сферы.  Резкая либерализация 
экономической сферы,  уменьшение вмешательства государства в экономи-
ческую деятельность,  создание благоприятных  условий  для экономической 
деятельности каждого лица являются результатом осуществляемых  реформ. 

Эти реформы также предусматривают гармонизацию экономики нашей 
страны с мировой экономикой.  В   результате наша страна вступает в новый 
этап экономического развития.

Ксенофонт (425—356 гг. до н.э.)  — древнегре-
ческий историк и философ. Ксенофонт написал 
несколько произведений по экономической науке.

Ксенофонт вошел в историю экономической 
мысли,  как личность,  первым указавшим значе-
ние разделения труда,  ее связь с объемом рынка,  
зависимость стоимости товара от его полезности 
и обменной способности,  а деньги выступают как 
специальный товар,  предоставляющий возможность 
для их накопления.

Âåäåíèå ýêîíîìèêè,  èíà÷å ãîâîðÿ,  óïðàâëåíèå ýêîíîìè÷åñêèìè  
ïðîöåññàìè — ïðîáëåìà,  ñ êîòîðîé ÷åëîâå÷åñòâî çíàêîìî åùå ñ äðåâíåéøèõ 
âðåìåí.  Áîëåå äâóõ  òûñÿ÷ ëåò íàçàä äðåâíåãðå÷åñêèì èñòîðèêîì и фило-
софом Êñåíîôîíòîì áûëà написана êíèãà «Ýêîíîìèêîñ» (â ïåðåâîäå — 
«èñêóññòâî âåäåíèÿ äîìàøíåãî õîçÿéñòâà»),  ÿâëÿþùàÿñÿ ñàìûì ðàííèì 
ýêîíîìè÷åñêèì èçäàíèåì.  Ýòèìîëîãèÿ ñëîâà «ýêîíîìèêà» ïðîèñõîäèò îò 
íàçâàíèÿ ýòîé êíèãè.
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1.  Составляющие части экономики как системы âåäåíèÿ õîçÿéñòâà?
2.  Ðàññêàæèòå îá èñòîðèè âîçíèêíîâåíèÿ ýêîíîìè÷åñêîé íàóêè.
3.  Ïåðå÷èñëèòå ýòàïû ýêîíîìè÷åñêîãî ïðîöåññà,  è ïðîêîììåíòèðóéòå èõ 

íà îñíîâå êонкретного ïðèìåðà.
4.  Ïðè ïîìîùè òðåõ  äîâîäîâ îáîñíóéòå,  ÷òî èçó÷åíèå ýêîíîìèêè ÿâëÿåòñÿ 

æèçíåííîé íåîáõîäèìîñòüþ äëÿ êàæäîãî ãðàæäàíèíà государства.
5. Êîãäà è â êàêèõ ñëó÷àÿõ ïîâñåäíåâíîé æèçíè ìîãóò ïîíàäîáèòüñÿ 

ýêîíîìè÷åñêèå çíàíèÿ? 
6.  ×òî èçó÷àåò ýêîíîìè÷åñêàÿ íàóêà? 
7.  Èç êàêèõ ÷àñòåé ñîñòîèò ýêîíîìèêà?

      ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈЯ!

 Çàïîìíèòå!
•	 Ýêîíîìèêà — åäèíñòâåííîå ñðåäñòâî äëÿ æèçíåäåÿòåëüíîñòè è 

ñîâåðøåíñòâîâàíèÿ ÷åëîâåêà.
•	 Ñîñòàâíûå ÷àñòè ýêîíîìèêè — ïðèðîäà,  ëþäè è âñå ñîçäàííîå 

÷åëîâåêîì.
•	 Ýêîíîìè÷åñêèå ïðîöåññû ñîñòîÿò èç четырех ýòàïîâ: ïðîèçâîäñòâо,  

ðàñïðåäåëåíèе,  îáìåí è ïîòðåáëåíèе.
•	 Микроэкономика и макроэкономика — составные части экономической 

науки.
•	 Экономическое образование – ключ вашего будущего благосостояния.

Конечно,  такие коренные изменения приводят к усложнению эконо-
мических отношений. Еще несколько лет назад,  когда мы слышали такие 
экономические термины как инновация,  цифровая экономика,  блокчейн,  
криптовалюта,  кластер,  нами это воспринималось,  как нечто относящееся 
лишь к зарубежной экономике.  В  наши же дни необходимость понимания 
этих и похожих на них сложных терминов и понятий,  внедрения их в нашу 
повседневную жизнь становится необходимой для таких  будущих  кадров 
как вы.   Вне зависимости от того,  какую профессию вы в будущем выбере-
те: предпринимателя,  врача или учителя,  будете ли работать на должности 
руководителя,  или простым служащим,  вы вынуждены в совершенстве 
овладеть экономической наукой. Потому что для обеспечения высокого 
уровня вашей жизни экономическая грамотность и экономический интел-
лект будет вашим путеводителем. 
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ÏÐÎÁËÅÌÀ ÎÃÐÀÍÈ×ÅÍÍÎÑÒÈÒÅÌÀ 2

1. Êàêèå ïîòðåáíîñòè èñïûòûâàåò ÷åëîâåê äëÿ ïîëíîöåííîé æèçíè? Â òå÷åíèå 
òðåõ ìèíóò ñîñòàâüòå ñïèñîê ýòèõ ïîòðåáíîñòåé. Êàêèå åùå ïîòðåáíîñòè 
âû äîïîëíèòåëüíî âêëþ÷èëè áû â ñïèñîê ïðè äîñòàòî÷íîм количестве 
âðåìåíè? È âîîáùå,  åñòü ëè ïðåäåë ÷åëîâå÷åñêèì ïîòðåáíîñòÿì? 

2.	Какие потребности может испытывать коконовод, запечатленный на 
снимке 1?

3.	Как вы думаете, какие потребности могут быть у уважаемого аксакала, у 
его сына фермера и у его маленького внука?

4. А у учащихся, запечатленных на снимке 3? Возможно ли удовлетворить 
их потребности в полном объеме?

5.	Какие вещи понадобятся младенецу (рис.  4),  пока он вырастет и 
достигнет совершеннолетия?

6.	Есть ли потребности у самых  богатых  людей в мире? В   некоторых  бедных 
странах мира люди голодают.  Как вы думаете,  в чем причина?  

ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ  ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

×åëîâåê — ñóùåñòâî ñîçíàòåëüíîå è âñåãäà ñòðåìèòñÿ ê îáåñïå÷åííîé 
è áëàãîïîëó÷íîé æèçíè. Ìåäâåäü,  íàñûòèâøèñü,  çàáèðàåòñÿ â áåðëîãó è 

2
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укладыâàåòñÿ ñïàòü. À ÷åëîâåê íåóêëîííî áóäåò ñòðåìèòüñÿ êà÷åñòâåííåå 
ïèòàòüñÿ,  îäåâàòüñÿ,  óëó÷øàòü óñëîâèÿ ñâîåé æèçíè,  çàíèìàòü áîëåå 
âûñîêîå ïîëîæåíèå в обществе,  ïîëó÷àòü ãëóáîêèå çíàíèÿ è ò.ä.  ×åëîâåê 
âñåãäà èñïûòûâàåò ïîòðåáíîñòü â ÷åì-ëèáî. Ñëåäîâàòåëüíî,  ìû ìîæåì 
óòâåðæäàòü,  ÷òî ÷åëîâå÷åñêèå ïîòðåáíîñòè áåçãðàíè÷íû.

Цитаты из произведений по истории науки
«Животные удовлетворяются благами и дарами природы.  А лю-

дям только благ природы недостаточно. Они испытывают потребности 
и нужду в пище,  одежде,  жилье.  Животные получают и осваивают дары 
природы в готовом виде.  А человек собственным трудом создает пищу,  
одежду,  жилье ради себя.  В   этих  целях  человеку необходимо заниматься 
земледелием и ремеслом».

Абу Али ибн Сино (Авиценна)

Â çàâèñèìîñòè îò ïðèíàäëåæíîñòè ê îïðåäåëåííîìó ëèöó èëè ãðóïïå,  
÷åëîâå÷åñêèå  ïîòðåáíîñòè äåëÿòñÿ íà ëè÷íûå è îáùåñòâåííûå.

Ïîä ëè÷íûìè ïîòðåáíîñòÿìè ïîíèìàþòся òàêèå ïîòðåáíîñòè 
(ñâîéñòâåííûå îòäåëüíî âçÿòîé ëè÷íîñòè),  êàê ñðåäñòâà ëè÷íîé ãèãèåíû,  
îäåæäà,  продукты питания è ò.ä.  Îáùåñòâåííûìè íàçûâàþò ïîòðåáíîñòè,  
óäîâëåòâîðÿåìûå ñîîáùåñòâîì ëþäåé,  ê ðÿäó êîòîðûõ ìû ìîæåì îòíåñòè 
îáó÷åíèå â øêîëå,  ïîëüçîâàíèå îáùåñòâåííûì òðàíñïîðòîì è др.

Ïîòðåáíîñòü — ýòî íóæäà ÷åëîâåêà â ÷åì-ëèáî,  îò ÷åãî çàâèñèò åãî 
íîðìàëüíàÿ æèçíåäåÿòåëüíîñòü è ñîâåðøåíñòâîâàíèå â îïðåäåëåííûõ 

óñëîâèÿõ.

Äëÿ óäîâëåòâîðåíèÿ ñâîèõ ïîòðåáíîñòåé ëþäÿì íåîáõîäèìû ðàçëè÷íûå 
áëàãà. Íåêîòîðûå èç íèõ ìîæíî ïîëó÷èòü ñîâåðøåííî áåçâîçìåçäíî ó 
ïðèðîäû,  ýòî — âîäà,  âîçäóõ,  ñîëíå÷íûé ñâåò,  òåïëî è äð.  Èõ íàçûâàþò 
ñâîáîäíûìè áëàãàìè. Îñòàëüíûå æå ÷åëîâåê ïîëó÷àåò в процессе òðóäа,  
ïîñðåäñòâîì ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè è ïðîèçâîäñòâà. Èõ ìû 
íàçûâàåì ýêîíîìè÷åñêèìè áëàãàìè.  ×åëîâå÷åñêèå ïîòðåáíîñòè ìîãóò áûòü 
óäîâëåòâîðåíû çà ñ÷åò êàêîé-ëèáî ìàòåðèàëüíîé âåùè — óïîòðåáëåíèÿ 
òîâàðà ëèáî èñïîëüçîâàíèÿ êàêîé-ëèáî óñëóãè.  

Äëÿ создания всех этих благ используется ïðèðîäíîå ñûðüå,  ôèçè÷åñêèå 
óñèëèÿ ÷åëîâåêà,  åãî çíàíèÿ,  ðàçëè÷íûå ìàøèíû è ìåõàíèçìû,  
îáîðóäîâàíèå,  çäàíèÿ è ñîîðóæåíèÿ,  îäíèì ñëîâîì,  ïîíàäîáÿòñÿ 
ïðîèçâîäñòâåííûå ðåñóðñû.  Íî îáúåì ýêîíîìè÷åñêèõ  ðåñóðñîâ,  ê 
ñîæàëåíèþ,  îãðàíè÷åí. 
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Рåñóðñû — âñå íåîáõîäèìоå äëÿ ñîçäàíèÿ продукции и óñëóã.
Ñâîáîäíûå áëàãà — áåçâîçìåçäíûå áëàãà,  ïðåäîñòàâëåííûå ÷åëîâåêó 

ïðèðîäîé.
Ýêîíîìè÷åñêèå áëàãà — áëàãà,  ñîçäàâàåìûå ïîñðåäñòâîì ýêîíî-

ìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè ÷åëîâåêà.

Источник природных ресурсов – это непосредственно природа.  
В  качестве примера природных  ресурсов можно привести землю и полезные 
ископаемые,  леса,  воду,  воздух,  солнце.

Некоторые из этих ресурсов не восстанавливаются (нефть,  газ,  уголь,  
железная руда и другие).  Некоторые же имеют свойства восстанавливаться. 
Например, если хорошо обработать и удобрить землю после ее использования,  
то плодородность почвы не только восстановиться,  но и возрастет.

Трудовые ресурсы – это часть населения,  которая является трудо-
способной.  Эти люди участвуют в процессе создания благ с применением 
своих  физических  и духовных  способностей.   Эта часть населения 
называется еще и экономически активным населением.

В современных условиях требования,  предъявляемые к трудовым 
ресурсам,  существенно превышают те,  что были в прежние времена.  В  том 
числе к их знаниям,  культуре,  профессиональной пригодности,  освоению 
современных технологий,  здоровью и т.д.

Ресурсы третьего вида – это ресурсы,  именуемые обобщенным 
названием – капитал,  в которые входят наряду с материальными – здания,  
сооружения,  технические средства,  сырьевые ресурсы,  также финансовые 
средства. Финансовые ресурсы,  относящиеся к капиталу,  включают 
иностранную валюту,  ценные металлы,  денежные средства населения и 
предприятий,  которые могут быть привлечены в процесс производства 
материальных благ.

В современной экономике возрастает значение таких специфических 
ресурсов как информация и время. Особенно безгранична ценность 
таких ресурсов в условиях развития информационно-коммуникационных 
технологий.  Как мы констатировали выше,  границ потребностей человека 
нет.  Они растут и становятся разнообразными.

Ïî ýòîé ïðè÷èíå óäîâëåòâîðèòü àáñîëþòíî âñå ïîòðåáíîñòè ÷åëîâåêà íå 
ïðåäñòàâëÿåòñÿ âîçìîæíûì.   Ýêîíîìèñòû íàçûâàþò ýòî ÿâëåíèå ïðîáëåìîé 
îãðàíè÷åííîñòè,  ÿâëÿþùåéñÿ îñíîâíîé ïðîáëåìîé ýêîíîìèêè.

Òàêèì îáðàçîì, ýêîíîìèêà èçó÷àåò ïóòè ðàöèîíàëüíîãî âåäåíèÿ 
õîçÿéñòâà,  íàïðàâëåííûå íà áîëåå ïîëíîå óäîâëåòâîðåíèå áåçãðàíè÷íûõ 
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1.	Ïî÷åìó ïîòðåáíîñòè ÷åëîâåêà áåçãðàíè÷íû? Êàêèì îáðàçîì óäîâ-
ëåòâîðÿþòñÿ áåçãðàíè÷íûå ïîòðåáíîñòè?

2.	  Â  ÷åì ïðè÷èíà ðàçëè÷èé â ïîòðåáíîñòÿõ ñåëüñêèõ è ãîðîäñêèõ ñåìåé?
3.	Â  ÷åì ñóòü ïðîáëåìû îãðàíè÷åííîñòè? Ïðèâåäèòå 5 ïðèìåðîâ.
4.	Óêàæèòå ýêîíîìè÷åñêèå ïðåèìóùåñòâà ñåìåéíîé æèçíè.
5.	Ïðèâåäèòå ïî òðè ïðèìåðà íà êàæäûé âèä ðåñóðñîâ è óêàæèòå èõ ðàçëè÷èÿ.
6. Как вы думаете, сколько вам понадобится денег, чтобы абсолютно все 

ваши потребности были удовлетворены?
7. Почему вам не выделяется столько денег, сколько вы хотите? Ответ 

обоснуйте ограниченностью ресурсов.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈЯ!

 Запомните это!
•	 Пока жив человек,  он всегда будет чувствовать в себе потребность и 

нужду в определенных благах.
•	 Потребности человека безграничны.
•	 Для того чтобы создавать какие-либо блага,  нам необходимы произ-

водственные ресурсы.
•	 В  отличие от потребностей производственные ресурсы ограничены.
•	 Главная проблема экономики заключается в неограниченности по-

требностей человека и нехватке производственных ресурсов для удов-
летворения этих потребностей.

•	 Экономическая наука изучает способы наиболее полного удовлетворе-
ния неограниченных  потребностей человека,  используя ограниченные 
ресурсы.

Ïðîáëåìà îãðàíè÷åííîñòè — íåñîîòâåòñòâèå ìåæäó áåçãðàíè÷íûìè 
ïîòðåáíîñòÿìè è îãðàíè÷åííûìè ðåñóðñàìè.

ïîòðåáíîñòåé ëþäåé,  èñïîëüçóÿ îãðàíè÷åííûå ðåñóðñû.
Кàêèì îáðàçîì âîñïîëüçîâàòüñÿ îãðàíè÷åííûìè ðåñóðñàìè,  âî ìíîãîì 

çàâèñèò îò óðîâíÿ êóëüòóðû ÷åëîâåêà. Íðàâñòâåííî áåäíûé ÷åëîâåê âñå 
âðåìÿ îçàáî÷åí ëèøü ìàòåðèàëüíûìè àñïåêòàìè.  À ýòî,  â êîíå÷íîì èòîãå,  
îòðèöàòåëüíî ñêàçûâàåòñÿ íà åãî îáðàçå æèçíè è ñòàòóñå â îáùåñòâå.  Ïî ýòîé 
ïðè÷èíå êàæäûé ÷åëîâåê äîëæåí ó÷èòûâàòü è ìàòåðèàëüíóþ,  è äóõîâíóþ 
ñòîðîíû ñâîèõ ïîòðåáíîñòåé.  Âûñîêîíðàâñòâåííûé ÷åëîâåê,  óäîâëåòâîðÿÿ 
ñâîè ìàòåðèàëüíûå ïîòðåáíîñòè,  ñòðåìèòñÿ íå íàíåñòè âðåäà îêðóæàþùèì 
ëþäÿì è îáùåñòâó.
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Íà ñâîé äåíü ðîæäåíèÿ Øîõäæàõîí ïîëó÷èë îò îòöà 100 000 сум íà ïîêóïêó 
ïîíðàâèâøåéñÿ åìó âåùè.  Øîõäæàõîí äàâíî ìå÷òàë î футбольной форме,  
íîâîé îáóâè (êðîññîâêàõ)  è ôóòáîëüíîì ìÿ÷å.  Îáîéäÿ ìàãàçèíû,  îí ïîíÿë,  
÷òî íà ýòè äåíüãè îí ìîæåò ïðèîáðåñòè òîëüêî îäèí èç ýòèõ ïðåäìåòîâ.  
Ïîýòîìó îí âûíóæäåí был ñäåëàòü âûáîð â ïîëüçó òîëüêî îäíîé âещи.  
Â  ýêîíîìèêå òàêèå âîçìîæíîñòè íàçûâàþòñÿ àëüòåðíàòèâíûìè.

Ïðåäïîëîæèì,  äëÿ Øîõäæàõîíà äàííûå âåùè âûñòðàèâàþòñÿ â 
ñëåäóþùåì ïîðÿäêå по мере потребности: 1)  êðîññîâêè; 2)  ôóòáîëüíûé 
ìÿ÷; 3)  футбольная форма.  Ïîтому îí ïðèîáðåë êðîññîâêè,  òàê êàê 
îáëàäàíèå èìè äàëî åìó ÷óâñòâî íàèáîëüøåãî óäîâëåòâîðåíèÿ.  Ïðèîáðåòåíèå 
ýòîé âåùè ñòîèëî Øîõäæàõîíó îòêàçà îò ôóòáîëüíîãî ìÿ÷à.  Ýêîíîìèñòû  
íàçûâàþò ýòî àëüòåðíàòèâíîé ñòîèìîñòüþ âûáîðà. Ñëåäîâàòåëüíî,  âûáîð 
Øîõäæàõîíа,  òî åñòü àëüòåðíàòèâíàÿ ñòîèìîñòü êðîññîâîê,  èçìåðÿåòñÿ 
ôóòáîëüíûì ìÿ÷îì.

1. Êàê âû äóìàåòå,  ïî êàêîé ïðè÷èíå Øîõäæàõîí îêàçàëñÿ ïåðåä 
íåîáõîäèìîñòüþ âûáîðà ìåæäó òðåìÿ âîçìîæíîñòÿìè?

2.  Ïî÷åìó îí âûáðàë êðîññîâêè?
3. Ïî÷åìó àëüòåðíàòèâíàÿ ñòîèìîñòü âûáîðà äëÿ Øîõäæàõîíà íå 

èçìåðÿåòñÿ в футбольной форме?
4.  Êàêîé âîçìîæíîñòüþ âû áû âîñïîëüçîâàëèñü íà ìåñòå Øîõäæàõîíà? 

Ïî÷åìó?
5.  Îïðåäåëèòå àëüòåðíàòèâíóþ ñòîèìîñòü âàøåãî âûáîðà.

ÒÅÌÀ 3 ÂÛÁÎÐ È ÅÃÎ ÀËÜÒÅÐÍÀÒÈÂÍÀß 
ÑÒÎÈÌÎÑÒÜ 

ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

  


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Ïåðåä ôèðìîé,  ñîáèðàþùåéñÿ âçÿòü êðåäèò â áàíêå,  ñòîèò ïðîáëåìà 
ïðèîáðåòåíèÿ íà ýòè äåíüãè íîâûх ñòàíêов,  ðàñøèðåíèÿ ïðîèçâîäñòâà èëè 
æå âîññòàíîâëåíèÿ ñòàðîãî îáîðóäîâàíèÿ,  ðåìîíò çäàíèé è ñîçäàíèе äëÿ 
ðàáîòíèêîâ áëàãîïðèÿòíûõ óñëîâèé òðóäà.  À ôåðìåðó,  âçÿâøåìó â àðåíäó 
ó ãîñóäàðñòâà 10 ãåêòàðîâ çåìëè,  ïðåäñòîèò âûáðàòü êàêóþ-ëèáî êóëüòóðó 
äëÿ âåñåííåãî ïîñåâà.  Õîêèìèяò ãîðîäà ðåøàåò,  êóäà íàïðàâèòü ñðåäñòâà,  
èìåþùèåñÿ â åãî ðàñïîðÿæåíèè: íà ðåìîíò äîðîã èëè íà благоустрой-
ство. Â ìàñøòàáàõ æå ãîñóäàðñòâà ìîãóò âîçíèêíóòü ñëåäóþùèå ñèòóàöèè: 
óâåëè÷èòü ôèíàíñèðîâàíèå çäðàâîîõðàíåíèÿ èëè íàïðàâèòü ýòè äåíüãè íà 
ñòðîèòåëüñòâî íåôòåïåðåðàáàòûâàþùåãî êîìïëåêñà.

Â âûøåïðèâåäåííûõ ïðèìåðàõ ñóòü ñâîäèòñÿ ê íåîáõîäèìîñòè âûáîðà 
îäíîé èç íåñêîëüêèõ âîçìîæíîñòåé. Ñàìàÿ âûãîäíàÿ èç âîçìîæíîñòåé,  
îò êîòîðûõ â ðåçóëüòàòå âûáîðà ïðèøëîñü îòêàçàòüñÿ,  íàçûâàåòñÿ 
àëüòåðíàòèâíîé ñòîèìîñòüþ âûáîðà. 

Но не во всех случаях приходится отказываться от остальных возмож-
ностей в пользу одной.  Áûâàþò ñèòóàöèè,  êîãäà âìåñòî âûáîðà ïðèõîäèòñÿ 
ñî÷åòàòü îáå âîçìîæíîñòè,  òî åñòü èñêàòü êîìïðîìèññíîå ðåøåíèå,  êîòîðîå 
ïðåäïîëàãàåò ÷àñòè÷íîå èñïîëüçîâàíèå âîçìîæíûõ âàðèàíòîâ.

×åëîâåê íå èìååò âîçìîæíîñòè ïðîèçâîäèòü òîâàðû è óñëóãè äëÿ 
óäîâëåòâîðåíèÿ âñåõ ñâîèõ íóæä â ïîëíîì îáúåìå èç-çà îãðàíè÷åííîñòè 
ýêîíîìè÷åñêèõ ðåñóðñîâ. Â ñâÿçè ñ  ýòèì ñ  ïðîáëåìîé îãðàíè÷åííîñòè 
ñòàëêèâàåòñÿ íå òîëüêî îòäåëüíî âçÿòàÿ ëè÷íîñòü,  íî и ïðåäïðèÿòèя,  ôèðìы,  
îáùåñòâо â öåëîì.  Êàæäîå ïðåäïðèÿòèå çàèíòåðåñîâàíî â ðàñøèðåíèè ñâîåé 
äåÿòåëüíîñòè,  âûïóñêå êà÷åñòâåííîé ïðîäóêöèè.   Ãîñóäàðñòâî,  â ñâîþ 
î÷åðåäü,  çàèíòåðåñîâàíî â òîì,  ÷òîáû óâåëè÷èòü ñðåäñòâà,  âûäåëÿåìûå 
íà îáðàçîâàíèå,  çäðàâîîõðàíåíèå è çàùèòó îêðóæàþùåé ñðåäû. Íî,  ê 
ñîæàëåíèþ, âîçìîæíîñòè,  âåðíåå,  ïðîèçâîäñòâåííûå ðåñóðñû,  îãðàíè÷åíû. 
Ïîñêîëüêó ñóùåñòâóåò ïðîáëåìà îãðàíè÷åííîñòè,  íåïðåìåííî ïðèõîäèòñÿ  
ñòàëêèâàòüñÿ ñ ïðîáëåìîé âûáîðà îäíîé èç èìåþùèõñÿ âîçìîæíîñòåé,  
òî åñòü íåîáõîäèìî ïðèéòè ê åäèíîìó ðåøåíèþ î òîì,  êàê èñïîëüçîâàòü 
îãðàíè÷åííûå ðåñóðñû.  Âûáîðîì íàçûâàåòñÿ одна из возможностей ис-
пользования ограниченных ресурсов.  

Âûáîð — одна из âîçìîæíîñòåé использования îãðàíè÷åííûõ 
ðåñóðñîâ.

Àëüòåðíàòèâíая âîçìîæíîñòь — âûáîð îäíîé èç âîçìîæíîñòи,  ïðè 
èñêëþ÷åíèè äðóãèõ.

Àëüòåðíàòèâíàÿ ñòîèìîñòü âûáîðà — ñàìàÿ âûãîäíàÿ èç âîçìîæíîñòåé,  
îò êîòîðûõ â ðåçóëüòàòå âûáîðà ïðèøëîñü îòêàçàòüñÿ.

2 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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Äîïóñòèì,  âëàäåëåö ÷àñòíîãî êîììåð÷åñêîãî ìàãàçèíà Ê. Àáäóëëàåâ 
ñîáèðàåòñÿ çàêóïèòü ó îïòîâîé ôèðìû крема и шампуня íà ñóììó 10 
800 000 сум.  Шампунь ñòîиò 27 000 сум çà штуку,  è íà 10 800 000 сум 
èõ ìîæíî ïðèîáðåñòè 400 шт. Крем ïðîäàåòñÿ ïî öåíå 18 000 сум,  òî 
åñòü íà 10 800 000 сум ìîæíî çàêóïèòü 600 шт. Íî äëÿ áîëåå ïîëíîãî 
óäîâëåòâîðåíèÿ ïîòðåáíîñòåé ñâîèõ êëèåíòîâ Àáäóëëàåâó íåîáõîäèìî 
çàêóïèòü è шампунь и крем.  Ïî ýòîé ïðè÷èíå ïðåäïðèíèìàòåëü íà 5 400 
000 сум,  òî åñòü íà ïîëîâèíó ñóììû,  ïðèîáðåòàåò 200 шт шампуня,  à íà 
îñòàëüíûå äåíüãè çàêóïàåò 300 шт крема.  Íàëèöî êîìïðîìèññíûé âûáîð,  
òî åñòü âîçìîæíîñòü ÷àñòè÷íî èñïîëüçîâàòü îáà âàðèàíòà.  Â  ýêîíîìèêå åãî 
íàçûâàþò êîìïðîìèññíûì (èëè ñìåøàííûì) âûáîðîì.

100 200 300 400 500 600
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1.	В  каких еще соотношениях Абдуллаев мог закупить шампунь и  мыло 
на 10 800 000 сум? Определите 4—5 таких возможностей и заполните 
таблицу.

2. Пользуясь таблицей,  найдите и соедините точки на координатной 
плоскости.  Область,  ограниченная осями координат и этой линией,  
называется областью производственных возможностей.

3.  Почему данная область называется именно так?
4.  Охарактеризуйте возможность,  которая соответствует точке (150;250),  

лежащей внутри этой области.  Эффективно ли в данной ситуации 
используются денежные средства? Обоснуйте свой ответ.

5.  Что вы можете сказать о возможности  соответствующей точке 
(250;350),  находящейся вне указанной области? Имеется ли такая 
возможность у Абдуллаева? Обоснуйте свой ответ.

6.  Укажите несколько точек наиболее полного использования денежных 
ресурсов и изобразите их на графике.
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Êîìïðîìèññíûé âûáîð — îäíîâðåìåííîå,  ÷àñòè÷íîå èïîëüçîâàíèå 
íåñêîëüêèõ âîçìîæíîñòåé.

1.	Вы зашли в книжный магазин. У вас в кармане имеется 1 000 сумов.  
Ваших денег хватит на покупку одной общей тетради,  или на одну 
ручку.  Что из этих предметов вы бы приобрели? По какой причине вы 
бы поступили так? Из чего состоит альтернативная (сравнительная)  
стоимость вашей покупки? 

2.	Почему человеку необходимо знать альтернативную (сравнительную)  
стоимость для выбора?

3.	Предположим,  в центре вашего района есть пустующая площадь земли. 
Хокимият может построить на этом месте больницу,  рынок,  теннисный 
корт или школу.  К  сожалению, на этой площади можно построить только 
одно учреждение.  С   другой стороны,  у хокимията имеются средства на 
строительство лишь одного объекта.  Если бы вам было предоставлено 
право выбора,  какой объект вы бы приняли в качестве решения по 
строительству? Обоснуйте свой выбор и определите его сравнительную 
стоимость.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈЯ!

Êëàäåçü ìóäðîñòè
1. ×òî âû ìîæåòå ñêàçàòü  î ñëåäóþùåì èçðå÷åíèè èçâåñòíîãî 

ïðîñâåòèòåëÿ Àáäóëëû Àâëîíè: «Ýêîíîìèêà — åñòü óìåíèå çíàòü èñòèííóþ 
öåííîñòü òàêèõ  áëàã,  êàê äåíüãè è èìóùåñòâî.   Ïîýòîìó çíàþùèå ëþäè  
íå ïîòðàòÿò áåç íóæäû è òèéèíà,  íî äëÿ äåëà íå ïîæàëåþò è ñóìà».

2. Êàê âû ïîíèìàåòå ñëîâà: «Íåâîçìîæíî ïîëó÷èòü âñе è ñðàçó».
3. Оáúÿñíèòе ñëîâосочетания «õëåá íàø íàñóùíûé» è слова 

«ïîòðåáíîñòü».

    Çàïîìíèòå!
• Ïðîáëåìà îãðàíè÷åííîñòè îáóñëîâëèâàåò âûáîð ëþäüìè òîëüêî 

íåêîòîðûõ — íàèáîëåå íåîáõîäèìûõ — òîâàðîâ è óñëóã äëÿ 
óäîâëåòâîðåíèÿ ñâîèõ ïîòðåáíîñòåé.

• Ïîäîáíî ëþäÿì,  è ãîñóäàðñòâî,  è îáùåñòâî ëþäåé ìîãóò èñïûòûâàòü 
íåõâàòêó ÷åãî-ëèáî,  òàê êàê èõ ïîòðåáíîñòè òîæå áåçãðàíè÷íû,  à 
ðåñóðñû — îãðàíè÷åíû.htt
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ÒÅÌÀ 4 ÏÐÎÈÇÂÎÄÑÒÂÎ È ÅÃÎ ÔÀÊÒÎÐÛ

ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

1.	 Определите,  на каком из рисунков возникли блага природы,  без 
вмешательства человека?

2.	 Через какие этапы прошел хлеб,  изображенный на втором рисунке,  до 
стадии готовности.

3.	Как  вы думаете,  при создании каких вещей,  приведенных на рисунках,  
участие человека наибольшее.

4.	 Что еще требуется,  кроме участия человека при создании вещей,  
изображенных на рисунках? 

1

4

2

5

3

6

Ïðîöåññ ñîçäàíèÿ òîâàðîâ è óñëóã â öåëÿõ  óäîâëåòâîðåíèÿ ïîòðåáíîñòåé 
÷åëîâåêà íàçûâàþò ïðîèçâîäñòâîì.   Ýêîíîìèñòû ïîä òåðìèíîì ïðîèçâîäèòåëè 
ïîäðàçóìåâàþò ïðåäïðèÿòèÿ,  ïðîèçâîäÿùèå ýêîíîìè÷åñêèå áëàãà,  à òåõ,  
êòî èõ ïîòðåáëÿåò,  íàçûâàþò ïîòðåáèòåëÿìè.

Молоко,  хлеб,  обувь,  мяч,  книга,  гостиничные услуги или парикма-
херские услуги — все это в настоящее время является всего лишь частью 
производимых товаров или оказанных услуг в сфере экономики.  Виды вы-
пускаемых товаров или предлагаемых услуг так многочисленны и разноо-
бразны,  что экономисты разделяют их на типы по следующим признакам:

1.  В  какой сфере экономики происходит производство:
— в первичной сфере экономики такие природные блага,  как полезные 

ископаемые,  вода,  газ,  нефть,  лес добываются в качестве сырья.  Эти блага 
мы называем естественными факторами производства;

3
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— во вторичной сфере экономики сырье перерабатывается и превращается 
в готовые изделия,  такие, как одежда,  конфеты,  тетради,  велосипеды и т.д.;

— в третичной сфере экономики или в сфере услуг оказываются такие 
услуги,  как туризм,  театральные представления,  медицинские услуги и т.д.

2.   Кем осуществляется производство:
— производство в государственном секторе;
— производство в частном секторе.
3.  Для кого предназначена выпущенная продукция:
— производство готовых изделий для потребителей;
— производство продукции для производителей.
4. По уровню использования производственных ресурсов:
— капиталоемкое производство.  Например,  в химической,  нефтегазовой,  

автомобильной промышленности больше используются сооружения,  
оборудование,  и их доля в составе факторов производства также является 
значительным;

— производство,  использующее большой объем рабочей силы. 
Например,  в таких сферах,  как туризм,  розничная торговля,  театральные 
представления, доля рабочий силы в составе производственных факторов 
очень значительна.

Ïðîèçâîäèòåëè — ïðåäïðèÿòèÿ èëè ëèöà,  ïðîèçâîäÿùèå 
ýêîíîìè÷åñêèå áëàãà.

  Ïîòðåáèòåëè — ïîòðåáèòåëè ýêîíîìè÷åñêèõ áëàã.

Рàçëè÷àþò ìàòåðèàëüíûå è íåìàòåðèàëüíûå ïðîèçâîäñòâåííûå ñôåðû. 
Â  ìàòåðèàëüíîé ñôåðå ïðîèçâîäÿòñÿ ìàòåðèàëüíàÿ ïðîäóêöèÿ è òîâàðû. Â 
÷àñòíîñòè,  çàâîäû è ôàáðèêè ðàçëè÷íûõ îòðàñëåé ïðîìûøëåííîñòè,  à â 
ñåëüñêîì õîçÿéñòâå — ôåðìåðñêèå è êðåñòüÿíñêèå ïðåäïðèÿòèÿ,  ÿâëÿþòñÿ 
ïðèìåðàìè ìàòåðèàëüíîé ïðîèçâîäñòâåííîé ñôåðû.

Ïðîèçâîäñòâî — ïðîöåññ  ñîçäàíèÿ ýêîíîìè÷åñêèõ áëàã â öåëÿõ 
óäîâëåòâîðåíèÿ ïîòðåáíîñòåé ÷åëîâåêà.

À â íåìàòåðèàëüíîé ñôåðå ïðîèçâîäñòâà îêàçûâàþòñÿ,  â îñíîâíîì,   
ðàçëè÷íîãî ðîäà óñëóãè. Ê  íèì îòíîñÿòñÿ,  íàïðèìåð,  ïðîñâåùåíèå,  
êóëüòóðà,  çäðàâîîõðàíåíèå,  áåçîïàñíîñòü äîðîæíîãî äâèæåíèÿ,  îáîðîíà,  
áûòîâûå è êîììóíàëüíûå óñëóãè.

Îòëè÷èòåëüíîé ÷åðòîé óñëóã ÿâëÿåòñÿ òî,  ÷òî èõ  íåëüçÿ копиòü про запас,  
ïîäîáíî ìàòåðèàëüíûì öåííîñòÿì.  Óñëóãè ïîòðåáëÿþòñÿ íåïîñðåäñòâåííî 
â ïðîöåññå ïðîèçâîäñòâà.
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Êàê èçâåñòíî, âñÿêîå ïðîèçâîäñòâî òðåáóåò 
ðåñóðñîâ. Ïðèâëå÷åííûå äëÿ ýòîé öåëè ðåñóðñû 
âûñòóïàþò íå òîëüêî â êà÷åñòâå èñòî÷íèêîâ è 
çàïàñîâ,  íî è ÿâëÿþòñÿ äâèæóùåé ñèëîé ñàìîãî 
ïðîèçâîäñòâà,  ôàêòîðîì,  âëèÿþùèì íà íåãî. 
Ïî ýòîé ïðè÷èíå ðåñóðñû,  çàäåéñòâîâàííûå 
â ïðîèçâîäñòâå,  èíà÷å íàçûâàþòñÿ ïðîèç-
âîäñòâåííûìè ôàêòîðàìè.

Êàê ïðàâèëî,  ðåñóðñû ïîäðàçäåëÿþòñÿ íà 
ïðèðîäíûå, êàïèòàëüíûå è òðóäîâûå.  Ê  ïðèðîäíûì 
ñëåäóåò îòíести âîçäóõ,  âîäó,  ñîëíå÷íîå òåïëî 
è ñâåò,  çåìåëüíóþ ïëîùàäü,  íåäðà,  æèâîòíûé è 
ðàñòèòåëüíûé ìèð, òî åñòü âñå ïðèðîäíûå áëàãà,  
íåîáõîäèìûå äëÿ óäîâëåòâîðåíèÿ ïîòðåáíîñòåé ÷åëîâåêà.

Ïîä êàïèòàëüíûìè ðåñóðñàìè ïîíèìàþò ðåñóðñû,  ñîçäàííûå ÷åëîâåêîì 
è èñïîëüçóþùèåñÿ äëÿ ïðîèçâîäñòâà äðóãèõ âèäîâ ïðîäóêöèè.  Ýêîíîìèñòû 
называют èõ èíà÷å — ñðåäñòâàìè ïðîèçâîäñòâà.  Ê  íèì îòíîñÿòñÿ çäàíèÿ 
è ñîîðóæåíèÿ,  îáîðóäîâàíèå,  ìàøèíû è ìåõàíèçìû,  ðàçëè÷íûå ñòàíêè,  
ñûðüå è ìíîãîå äðóãîå.  Òðóäîâûå ðåñóðñû — â öåëîì,  ýòî âñå òðóäîñïîñîáíîå 
íàñåëåíèå,  åãî çíàíèÿ,  îïûò è êâàëèôèêàöèÿ.

Производство

Экономические блага

Природные
ресурсы Капитал Òðóä

Предпринимательство

Ïðèðîäíûå ðåñóðñû  — âñå ïðèðîäíûå áëàãà,  íåïîñðåäñòâåííî 
èñïîëüçóåìûå äëÿ ïðîèçâîäñòâà òîâàðîâ è óñëóã.

Êàïèòàëüíûå ðåñóðñû — ðåñóðñû, ñîçäàííûå ÷åëîâåêîì è ïðèâëå÷åííûå 
äëÿ ïðîèçâîäñòâà äðóãèõ âèäîâ ïðîäóêöèè.

Òðóäîâûå ðåñóðñû — òðóäîñïîñîáíîå íàñåëåíèå,  åãî çíàíèÿ,  îïûò 
è êâàëèôèêàöèÿ.
В  последнее время наряду с природными,  капитальными и трудовыми 

факторами стал упоминаться и так называемый четвертый фактор — пред-
принимательство,  предполагающий деятельность человека,  связанную с 
принятием экономических решений и организацией производства.

Теперь определим производственные факторы на примере организации 
производства цемента,  так необходимого для строительства. 

Известно,  что для организации производства цемента необходимо на-
личие,  во-первых,  природного ресурса — земельной площади и горной 
породы,  из которой он добывается. Во-вторых,  необходимы трудовые 
ресурсы,  то есть люди — рабочая сила.  Без последних,  то есть без людей,  
их физической силы,  интеллекта и квалификации вести производство не 
представляется возможным.  В-третьих,  здесь обязательно необходимы ка-
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1. 	Ïåðå÷èñëèòå ïðåäïðèÿòèÿ ìàòåðèàëüíîãî è íåìàòåðèàëüíîãî ïðîèçâîäñòâà 
âàøåãî ðàéîíà.

2. 	Íà ïðèìåðå êàêîãî-ëèáî ïðåäïðèÿòèÿ,  ðàñïîëîæåííîãî â âàøåì ðàéîíå,  
ðàññêàæèòå î ðåñóðñàõ,  èñïîëüçóåìûõ  èì.  Êàê â äàííîì ñëó÷àå ïðîÿâëÿåò 
ñåáÿ ïðåäïðèíèìàòåëüñêèé ôàêòîð?

3. 	Óêàæèòå ðàçíèöó ìåæäó ïðåäïðèíèìàòåëüñêèì è òðóäîâûì ôàêòîðàìè.
4. 	Êàêèå èçìåíåíèÿ ïðîèçîøëè çà èñòåêøèå ãîäû â íàøåé ðåñïóáëèêå,  â 

ðåçóëüòàòå ââåäåíèÿ â ñòðîé àâòîìîáèëüíîãî çàâîäà â ãîðîäå Àñàêа? 
5.  Какие виды производства вы знаете?
6. 	Â  ïîñëåäíèå ãîäû áîëüøàÿ ÷àñòü õëîïêà,  ïðîèçâîäèìîãî â ðåñïóáëèêå,  

ïåðåðàáàòûâàåòñÿ è ýêñïîðòèðóåòñÿ çà ðóáåæ â âèäå ãîòîâîé ïðîäóêöèè. 
Êàê âû äóìàåòå,  â ÷åì ïðè÷èíà ïîäîáíîãî ðåøåíèÿ?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈЯ!

Запомните!
• В процессе производства создаются экономические блага.
• Существуют следующие факторы производства: природный, капитал,  

рабочая сила и предпринимательская способность, объединяющая 
все три вышеназванных фактора.

• Существуют несколько типов производства.

питальные ресурсы —  здания,  сооружения,  оборудование для переработки 
горной породы.

Объединение между собой этих факторов достигается за счет четвертого 
фактора — предпринимательства.   Для этого предприниматель,  прежде 
всего,  приступает к изучению возможностей для создания производства 
и берет инициативу в свои руки.  С  этой целью он объединяет эти три 
фактора,  то есть привлекает к делу все имеющиеся ресурсы: прикладывая 
усилия,  знания,  и,  не без определенной степени риска,  организует про-
изводство,  то есть запускает механизм предпринимательской деятельности.  
В  конечном итоге предпринятые им действия,  его предусмотрительность и 
предприимчивость становятся главной действующей силой,  обусловлива-
ющей налаживание производства цемента.  Следовательно,  производство 
— есть результат совокупного приложения природного,  капитального и 
предпринимательского фактора.  В  условиях рыночной экономики пред-
принимательский фактор приобретает особо важное значение.

Ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî — äåÿòåëüíîñòü ëþäåé,  ñâÿçàííàÿ ñ ïðèíÿòèåì 
ýêîíîìè÷åñêèõ  ðåøåíèé è íàïðàâëåííàÿ íà ïðîèçâîäñòвî òîâàðîâ è 
óñëóã.
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	Í à ñõåìå óêàçàíû ресурсы íåîáõîäèìûå äëÿ ïðèãîòîâëåíèÿ ìîðîæåíîãî,  èõ 
ïðîèñõîæäåíèå è ñòðàíû-èçãîòîâèòåëè.  Êàêèå åùå ресурсы íåîáõîäèìî 
ïðèâëå÷ü,  èç êàêèõ ñòðàí ñëåäóåò èõ äîñòàâëÿòü? Íàéäèòå ýòî è çàïîëíèòå 
ñõåìó (ïðè íåîáõîäèìîñòè ìîæíî äîáàâëÿòü äîïîëíèòåëüíûå ÿ÷åéêè).

1.  Êàêèå ïðåèìóùåñòâà âîçíèêàþò, êîãäà êàæäûé ðàáî÷èé âûïîëíÿåò ðàçëè÷íóþ ðàáîòó?
2.  Êàêèå èçìåíåíèÿ âíåñëè áû âû â äàííûé ïðîöåññ?

ÒÅÌÀ 5 ÐÀÇÄÅËÅÍÈÅ ÒÐÓÄÀ È ÑÏÅÖÈÀËÈÇÀÖÈß

Ïðîèçâîäñòâåííûé ïðîöåññ âîçíèêàåò â ðåçóëüòàòå ñëèÿíèÿ ðåñóðñîâ.  
Îáúåì ïðîäóêöèè,  ïðîèçâåäåííîé ïðè ïîìîùè åäèíèöû ðåñóðñà,  
íàçûâàåòñÿ ïðîèçâîäèòåëüíîñòüþ. Öåëüþ êàæäîãî ïðåäïðèÿòèÿ ÿâëÿåòñÿ 
ïîâûøåíèå ïðîèçâîäèòåëüíîñòè,  òî åñòü ïðîèçâîäñòâî ìàêñèìàëüíîãî 
îáúåìà ïðîäóêöèè ïðè ìèíèìàëüíûõ çàòðàòàõ. Оáúåì ïðîèçâîäèìîé 
ïðîäóêöèè çàâèñèò íå ñòîëüêî îò ÷èñëà ðàáî÷èõ,  сколько îò òîãî,  êàê îíè 
ðàáîòàþò. Ýòîò ïîêàçàòåëü îïðåäåëÿåòñÿ ñ ïîìîùüþ ïðîèçâîäèòåëüíîñòè 
òðóäà.

Производительность труда выражается в количестве товаров и услуг,  
произведенных за единицу времени.  То есть

U=Q : T 
где Q - количество произведенного продукта; Т-время,  затраченное на 
производство продукта; U-производительность труда.

Следующие факторы оказывают существенное влияние на произво-
дительность труда:

- квалификация работников предприятия,  их профессионализм;
- качество производимых машин и оборудования;
- точный выбор технологии производства;
- правильное разделение труда.

îáîðóäîâàíèå

компьютер

СШАэл. энергия

êîôå

øîêîëàä

Ìîðîæåíîå

Хорезм

сахар

молоко

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß
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ÏÎËÎÆÈÒÅËÜÍÛÅ ÑÒÎÐÎÍÛ: 
— ëþäè ñïåöèàëèçèðóþòñÿ íà òîì 

âèäå ðàáîò,  êîòîðûé èì ëó÷øå óäàåòñÿ;
— ïðîèçâîäèòñÿ äåøåâàÿ ïðîäóêöèÿ 

â áîëüøèõ îáúåìàõ;
—  ïîÿâëÿþòñÿ âîçìîæíîñòè çà-

äåéñòâîâàòü ñïåöèàëüíûå ìàøèíû è 
ñòàíêè;

— êàæäûé ðàáî÷èé ïîñòåïåííî ïî- 
âûøàåò ñâîé ïðîôåññèîíàëèçì è êâà-
ëèôèêàöèþ;

— âñëåäñòâèå èñ÷åçíîâåíèÿ íåîá-
õîäèìîñòè ïåðåìåùàòü ðàáî÷åãî íà 
äðóãîå ìåñòî äëÿ âûïîëíåíèÿ äðóãîãî 
âèäà ðàáîò ñîêðàùàåòñÿ âðåìÿ âûïóñêà 
ïðîäóêöèè;

— îáëåã÷àåòñÿ ïðîöåññ  îñâîåíèÿ 
ðàáî÷èìè îïðåäåëåííîé ïðîôåññèè.

ÎÒÐÈÖÀÒÅËÜÍÛÅ ÑÒÎÐÎÍÛ: 
— ìîíîòîííàÿ ðàáîòà óòîìëÿåò 

ðàáî÷èõ;
— âñÿ ïðîäóêöèÿ íà÷èíàåò ïðîèç- 

âîäèòüñÿ â íåèçìåííî ñòàíäàðòè-
çèðîâàííîì âèäå (îäèíàêîâûå àâòî-
ìîáèëè,  òåëåâèçîðû è ò.ä.);

— êâàëèôèêàöèÿ ðàáî÷èõ ñíè-
æàåòñÿ èç-çà âûïîëíåíèÿ èõ ðàáîòû 
ìàøèíàìè;

— ïîÿâëÿåòñÿ çàâèñèìîñòü ïðîèç-
âîäèòåëüíîñòè  îò ñêîðîñòè ðàáîòû 
âñåõ ðàáî÷èõ;

— èç-çà «óçêîé ñïåöèàëèçàöèè» 
ðàáî÷èõ  ìîæåò âîçíèêíóòü ïðîáëåìà 
áåçðàáîòèöû â ñëó÷àå èõ  óâîëüíåíèÿ.

ÐÀÇÄÅËÅÍÈÅ ÒÐÓÄÀ

Åñëè íàáëþäàòü çà ïðîèçâîäñòâåííûì ïðîöåññîì,  íàïðèìåð,  íà êàêîì-
ëèáî  çàâîäå,  òî ìîæíî çàìåòèòü,  ÷òî ïðîöåññ îáðàáîòêè äåòàëåé ðàñïðåäåëåí 
ñðåäè ðàáî÷èõ òàêèì îáðàçîì,  ÷òî êàæäûé âûïîëíÿåò ñòðîãî îòâåäåííûé 
åìó âèä ðàáîò. Òàêàÿ îðãàíèçàöèÿ òðóäà èëè ïîäîáíîå ðàñïðåäåëåíèå 
îáÿçàííîñòåé ñðåäè ðàáî÷èõ òàê è íàçûâàåòñя – ðàçäåëåíèåì òðóäà.  Â  åãî 
îñíîâå ëåæèò ñòðåìëåíèå ñêîðåéøåãî âûïîëíåíèÿ ðàáîòû, âûïóñêà áîëüøåãî 
îáúåìà ïðîäóêöèè ëó÷øåãî êà÷åñòâà ïðè íàèìåíüøèõ çàòðàòàõ ðåñóðñîâ. Â 
ðåçóëüòàòå ðàçäåëåíèÿ òðóäà ëþäè ñïåöèàëèçèðóþòñÿ ïî ðàçíûì îòðàñëÿì. 
È âñå ýòî ñëóæèò åäèíîé öåëè  — ïîâûøåíèþ ïðîèçâîäèòåëüíîñòè òðóäà.

Ïðîèçâîäèòåëüíîñòü — îáúåì ïðîäóêöèè,  ïðîèçâåäåííîé ïðè ïîìîùè 
åäèíèöû ðåñóðñà.
Òåõíîëîãèÿ — ïîñëåäîâàòåëüíîñòü,  àëãîðèòì è ìåòîäû èñïîëüçîâàíèÿ 

îïðåäåëåííûõ ðåñóðñîâ ïðè ïðîèçâîäñòâå ïðîäóêöèè.
Ïðîèçâîäèòåëüíîñòü òðóäà — îáúåì ïðîäóêöèè èëè óñëóãè,   ïðîèç-

âåäåííîé ïîñðåäñòâîì îäíîé åäèíèöû ðåñóðñà çà åäèíèöó âðåìåíè.

Ðàçäåëåíèå òðóäà — îðãàíèçàöèÿ ïðîöåññà ïðîèçâîäñòâà ïðîäóêöèè 
íà îñíîâå ðàçäåëåíèÿ îáÿçàííîñòåé ñðåäè ðàáî÷èõ.

Âñëåäñòâèå ðàçâèòèÿ ïðîèçâîäñòâà ïðîöåññ èçãîòîâëåíèÿ íåêîòîðûõ âèäîâ 
ïðîäóêöèè óñëîæíÿåòñÿ. Ýòó ïðîäóêöèþ ñòàëî íåâîçìîæíî ïðîèçâîäèòü â 
ìàñøòàáàõ ëèøü îäíîãî ïðåäïðèÿòèÿ. Ïî ýòîé ïðè÷èíå çàäåéñòâîâàííûå 
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Ñïåöèàëèçàöèÿ — ðàçäåëåíèå òðóäà ìåæäó ïðåäïðèÿòèÿìè ïî âûïóñêó 
îïðåäåëåííîãî âèäà ïðîäóêöèè èëè åå ÷àñòè.

Òåððèòîðèàëüíàÿ ñïåöèàëèçàöèÿ — âûïóñê êàêîé-ëèáî ïðîäóêöèè 
íà îïðåäåëåííîé òåððèòîðèè ñ ó÷åòîì ìåñòíûõ óñëîâèé,  òðàäèöèé è 
âîçìîæíîñòåé.
Хотя специализация имеет некоторые преимущества,  существуют такие 

факторы,  которые сводят на нет возможности реализации специализации. 
Это следующие:

1.  Как бы вы не расчленяли специализацию на мелкие процессы,  по-
сле определенного количества деления вы не сможете разбить ее на более 
мелкие части.   

2.  Обмен продукцией также влияет на специализацию.  Например,  в 
случае,  когда фермерские хозяйства специализируются на выращивании 
картофеля,  в то время как цена на картофель в течение нескольких  лет 

â âûïóñêå ïðîäóêöèè ïðåäïðèÿòèÿ ñòàëè ðàñïðåäåëÿòü ìåæäó ñîáîé 
ïðîöåññ åå ñîçäàíèÿ.  Â  ðåçóëüòàòå ðàçäåëåíèå òðóäà ïðîèñõîäèò óæå ìåæäó 
ïðåäïðèÿòèÿìè.  Òåïåðü ýòè ïðåäïðèÿòèÿ ïðèñïîñàáëèâàþòñÿ ïðîèçâîäèòü 
íå âñþ ïðîäóêöèþ,  à îïðåäåëåííóþ åå ÷àñòü,  òî åñòü îíè ñïåöèàëèçèðóþòñÿ.

Òàê îáðàçóþòñÿ öåëûå îòðàñëè,  ñîñòîÿùèå èç íåñêîëüêèõ ïðåäïðèÿòèé,  
ñïåöèàëèçèðóþùèõñÿ íà âûïóñêå îïðåäåëåííîãî âèäà ïðîäóêöèè.  Èçâåñòíî,  
÷òî àâòîìîáèëü ñîçäàåòñÿ èç áîëåå ñîòåí áîëüøèõ è ìàëûõ äåòàëåé,  ÷àñòåé. 
Ñêàæåì,  îäíè èç íèõ — ðåçèíîâûå ïîêðûøêè — ïðîèçâîäÿòñÿ íà îäíîì 
ïðåäïðèÿòèè,  à ñòåêëà — íà äðóãîì,  ìîòîð — íà òðåòüåì è ò.ä. Òî åñòü â 
ïðîöåññå ïðîèçâîäñòâà àâòîìîáèëя çàíÿò íå îäèí äåñÿòîê ïðåäïðèÿòèé. 
À íà ïîñëåäíåì,  ñáîðî÷íîì ïðåäïðèÿòèè,  ïðîèñõîäèò íåïîñðåäñòâåííî 
ïðîöåññ ñáîðêè àâòîìîáèëÿ. Òàêèì îáðàçîì,  ýòè ïðåäïðèÿòèÿ îáðàçóþò 
àâòîìîáèëåñòðîèòåëüíóþ îòðàñëü,  à êàæäîå èç íèõ ñïåöèàëèçèðóåòñÿ íà 
âûïóñêå îïðåäåëåííîé ïðîäóêöèè.  Îáúåäèíåíèå ïðåäïðèÿòèé ïî âûïóñêó 
îäíîãî âèäà ïðîäóêöèè â åäèíóþ îòðàñëü,  â êîíå÷íîì èòîãå,   íàïðàâëåíî 
íà ïîâûøåíèå ïðîèçâîäèòåëüíîñòè òðóäà.

Â ñâîþ î÷åðåäü îòðàñëè,  âûïóñêàþùèå îäíîðîäíóþ  ïðîäóêöèþ,  
îáúåäèíÿþòñÿ â áîëåå êðóïíûå,  êîòîðûå,  ñîîòâåòñòâåííî,  îáðàçóþò öåëûå 
ñôåðû ïðîèçâîäñòâà. 

Â íåêîòîðûõ ñëó÷àÿõ,  â ñâÿçè ñ  ìåñòíûìè óñëîâèÿìè,  òðàäèöèÿìè 
è âîçìîæíîñòÿìè öåëûå òåððèòîðèè,  äàæå ãîñóäàðñòâà,  ìîãóò ñïå-
öèàëèçèðîâàòüñÿ íà âûïóñêå îïðåäåëåííîé ïðîäóêöèè. Ê  ïðèìåðó,  â 
Áðàçèëèè ïðîèçâîäèòñÿ êîôå,  â Èíäèè — ÷àé. Ïîäîáíàÿ ñïåöèàëèçàöèÿ 
íàçûâàåòñÿ òåððèòîðèàëüíîé.
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1. ×òî òàêîå ïðîèçâîäèòåëüíîñòü òðóäà? Ïåðå÷èñëèòå ôàêòîðû,  âëèÿþùèå íà 
íåãî. 

2.  ×åì îòëè÷àåòñÿ ïðîдуктивíîñòü îò ïðîèçâîäèòåëüíîñòè òðóäà?
3. Â ÷åì çàêëþ÷àåòñÿ îñíîâíàÿ öåëü, ïðåñëåäóåìàÿ ðàçäåëåíèåì òðóäà è 

ñïåöèàëèçàöèåé?
4.   Ïåðå÷èñëèòå ïðåèìóùåñòâà è íåäîñòàòêè ðàçäåëåíèÿ òðóäà è ñïåöèàëèçàöèè.
5. Ðàçúÿñíèòå ñóòü  ñïåöèàëèçàöèè íà ïðèìåðå ïðåäïðèÿòèé,  îòðàñëåé è ñôåð 

ïðîèçâîäñòâà.
6. 	×ò î òàêîå òåððèòîðèàëüíàÿ ñïåöèàëèçàöèÿ? Перечислите îáëàñòè,  ðàéîíû è 

òåððèòîðèè ñòðàíû, ñïåöèàëèçèðóþùèåñÿ íà âûïóñêå êàêîé-ëèáî ïðîäóêöèè.
7. 	 Обоснуйте тот факт,  что налаживание специализации в производстве теле-

визоров легче,  чем оказании ресторанных услуг.
8.   Объяснуйте своими словами фразу «Специализация также влияет на существу-

ющий спрос на рынке».

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈЯ!

Çàïîìíèòå!
• Îñíîâîé ýêîíîìè÷åñêîãî ðàçâèòèÿ ÿâëÿåòñÿ ïîâûøåíèå ïðîèç-

âîäèòåëüíîñòè òðóäà.
• Íà ïðîèçâîäèòåëüíîñòü òðóäà âëèÿþò — ðàçäåëåíèå òðóäà,  

êâàëèôèêàöèÿ ðàáî÷èõ,  òåõíîëîãèÿ è ñîñòîÿíèå îáîðóäîâàíèÿ.
• Разделение труда имеет ряд положительных и отрицательных сторон.
• Основной целью специализации является повышение произ-

водительности и расширение возможностей производителей.

остается низкой,  то фермер на своем хозяйстве может перейти к выращи-
ванию другой сельскохозяйственной культуры.

3.  Специализация также влияет на существующий спрос на рынке. К  при-
меру,  автомобильная промышленность нашей страны меньше выпускает ав-
томобили марки «Малибу»,  чем автомобили марки «Спарк»,  так как «Спарк» 
экономичен и недорогой,  желающих его приобрести  много.

4.  При выпуске продукции в больших объемах и на одном месте доставка 
ее к потребителям требует много затрат и времени.

5. Часто встречаются случаи,  когда потребители предпочитают товары 
местных мастеров,  товарам,  произведенным большими заводами и фаб-
риками.  Например,  женщины, в некоторых случаях,  предпочитают покупать 
одежду,  сшитую на основе специального заказа в небольшом ателье,  чем 
одежду,  сшитую на фабрике. 

6. Такие виды услуг,  как туризм или парикмахерские услуги удобнее 
осуществлять малыми филиалами,  чем крупными предприятиями.
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ÒÅÌÀ 6 ÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÈÅ ÑÈÑÒÅÌÛ

 	 В стране господствует экономическая система,  называемая 
«натуральным хозяйством».  При этом:

—  вся необходимая продукция для населения страны производится 
на территории данной страны;

—	необходимую для потребления продукцию каждая семья обменяет 
на продукцию собственного производства,  так как в стране не 
существует денег.

—	в стране не существует безработица;
—	потребителей удовлетворяют немногочисленные виды благ.

 	В се экономические отношения в стране осуществляются на 
основе твердых планов. При этом:

—	объем производства,  цены на товары и услуги,  размеры 
заработной платы строго определяются государством;

—	продукция среди потребителей распределяется государством;
—	основная собственность принадлежит государству;
—	экономика на основе приказов и указаний управляется 

государством.

 	 Экономика страны построена на основе предпринимательства. 
При этом:

—	широко распространена частная собственность;
—	представлены широкие возможности для предпринимательства;
—	предприниматель сам решает,  какую продукцию и в каких 

объемах производить;
—	цена продукции определяется на рынке;
—	экономика управляется посредством рыночных факторов;

—	 государство влияет на экономику на минимальном уровне.

1.  Сопоставьте между собой экономические системы стран.  
2. В какой стране уровень экономической активности высок? По какой 

причине?
3.  В  какой стране в  настоящее время не возможно встретить экономичес-

кой систему? По какой причине?
4.  В  какой стране выпускаются более качественные товары? Почему?
5.  В  какой стране люди живут лучше?
6.  В  экономическую систему какой страны вы бы внесли изменения? Обос-

нуйте свое мнение.

АКТИВИЗИРУЮЩИЕ ВОПРОСЫ И ЗАДАНИЯ

A

B

D
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Êàê èçâåñòíî,  íàèâàæíåéøåé çàäà÷åé âñÿêîãî ãîñóäàðñòâà è îáùåñòâà â 
óñëîâèÿõ îãðàíè÷åííîñòè ðåñóðñîâ ÿâëÿåòñÿ áîëåå ïîëíîå óäîâëåòâîðåíèå 
ïîòðåáíîñòåé ñâîèõ  ãðàæäàí ïóòåì íàèáîëåå ýôôåêòèâíîãî è ðàöèîíàëüíîãî 
èñïîëüçîâàíèÿ äàííûõ ðåñóðñîâ.  Äëÿ äîñòèæåíèÿ ýòèõ öåëåé ïðàêòè÷åñêè 
âñåãäà ïðèõîäèòñÿ îòâå÷àòü íà òðè âàæíåéøèõ âîïðîñà ýêîíîìèêè: ×òî? 
Êàê? Äëÿ êîãî? 

Ýòè òðè âîïðîñà ÿâëÿþòñÿ îáùèìè äëÿ ýêîíîìè÷åñêèõ ñèñòåì âåäåíèÿ 
õîçÿéñòâà êàæäîãî ãîñóäàðñòâà (îáùåñòâà)  è êàæäàÿ ñèñòåìà ïî-ñâîåìó 
íàõîäèò íà íèõ îòâåòû. Èñõîäÿ èç òîãî,  êàêèì îáðàçîì ðåøàåòñÿ äàííàÿ 
ïðîáëåìà,  ñèñòåìû ìîæíî ïîäðàçäåëèòü íà ñëåäóþùèå: òðàäèöèîííóþ 
ýêîíîìèêó, ðûíî÷íóþ ýêîíîìèêó, öåíòðàëèçîâàííóþ ïëàíîâóþ ýêîíîìèêó è 
ñìåøàííóþ ýêîíîìèêó.

Ñëåäóåò 
ïðîèç-
âîäèòü

Êåì ïîêóïàåòñÿ ïðîèçâåäåííûé òîâàð è êàê 
ðàñïðåäåëÿåòñÿ ïðèáûëü?

Êåì è ñ ïðèìåíåíèåì êàêèõ òåõíîëîãèé è 
ðåñóðñîâ ïðîèçâîäèòñÿ òîâàð?

Êàêîé òîâàð è â êàêîì 
îáúåìå ïðîèçâîäèòñÿ?×òî?

Êàê?

Äëÿ 
êîãî?

Îñíîâíûå ýêîíîìè÷åñêèå ïðîáëåìû: ×òî? Êàê? Äëÿ êîãî? — òðàäèöèîííàÿ 
ýêîíîìèêà ðåøàåò íà îñíîâå ìíîãîëåòíèõ  òðàäèöèé è îáû÷àåâ.  Ïðîäóêöèÿ 
âûïóñêàåòñÿ ñîãëàñíî òðàäèöèîííûì ñïîñîáàì ïðîèçâîäñòâà è òàê 
æå ðàñïðåäåëÿåòñÿ. Äàííûé âèä ýêîíîìèêè ÿâëÿåòñÿ î÷åíü äðåâíèì è 
ñâÿçàí ñ ïîÿâëåíèåì íàòóðàëüíîãî õîçÿéñòâà. Ñåãîäíÿ îí èçæèë ñåáÿ è 
âñòðå÷àåòñÿ,  â îñíîâíîì, â îòñòàëûõ,  èçîëèðîâàííûõ îò ìèðîâîé ýêîíîìèêè 
òðóäíîäîñòóïíûõ ðàéîíàõ òóíäðû,  â Àôðèêå è äæóíãëÿõ  Àìàçîíêè,  òàеæíîé 
Ñèáèðè,  ìàëûõ  îêåàíè÷åñêèõ  îñòðîâàõ,  âûñîêîãîðíûõ  ïëåìåíàõ è îáùèíàõ.

Ïðè рыночной ýêîíîìè÷åñêîé ñèñòåìå ñðåäñòâà ïðîèçâîäñòâà 
ñêîíöåíòðèðîâàíû в руках  ÷àñòíûõ ïðåäïðèÿòèé è ëèö,  âñå ýêîíîìè÷åñêèå 
ðåøåíèÿ ïðèíèìàþòñÿ ñîâåðøåííî íåçàâèñèìî ñàìîñòîÿòåëüíî ëèöàìè,  

Ýêîíîìè÷åñêàÿ ñèñòåìà — ôîðìà îðãàíèçàöèè ýêîíîìè÷åñêîé æèçíè 
îáùåñòâà (ñòðàíû).

Òðàäèöèîííàÿ ýêîíîìèêà — ýêîíîìè÷åñêàÿ ñèñòåìà,  êîòîðàÿ îòâå-
÷àåò íà îñíîâíûå âîïðîñû ýêîíîìèêè,  îïèðàÿñü íà ñëîæèâøèåñÿ 
îáùåñòâåííûå îáû÷àè è òðàäèöèè.
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Ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà — ýêîíîìè÷åñêàÿ ñèñòåìà,  îñíîâàííàÿ íà 
÷àñòíîé ñîáñòâåííîñòè,  ãäå âñå ýêîíîìè÷åñêèå ðåøåíèÿ ïðèíèìàþòñÿ 
íåçàâèñèìî,  à ýêîíîìè÷åñêèå áëàãà ðàñïðåäåëÿþòñÿ ñ ïîìîùüþ ðûíêîâ.

Öåíòðàëèçîâàííàÿ ïëàíîâàÿ ýêîíîìèêà — ñèñòåìà,  ïðè êîòîðîé 
ïðàêòè÷åñêè âñå ñðåäñòâà ïðîèçâîäñòâà íàõîäÿòñÿ â ãîñóäàðñòâåííîé 
ñîáñòâåííîñòè,  ýêîíîìè÷åñêèå ðåøåíèÿ ïðèíèìàþòñÿ ãîñóäàðñòâîì â 
öåíòðàëèçîâàííîì ïëàíîâîì ïîðÿäêå.

âûñòóïàþùèìè â êà÷åñòâå ïîòðåáèòåëåé è ïðîèçâîäèòåëåé.  Êîëè÷åñòâî 
è âèä ïðîäóêöèè îïðåäåëÿåòñÿ ðûíî÷íûì ìåõàíèçìîì,  äåéñòâóþùèì íà 
îñíîâå ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ.  Ê  ïðèìåðó,  åñëè ó ïîòðåáèòåëÿ íå áóäåò 
ïîòðåáíîñòè ïðèîáðåòàòü òàáà÷íûå èçäåëèÿ,  ôåðìåð ïåðåñòàíåò âûðàùèâàòü 
òàáàê,  òàê êàê íåêîìó áóäåò åãî ïîêóïàòü.  Â  ìåñòî íåãî áóäóò âûðàùèâàòü 
ïîëåçíûå çåðíîâûå êóëüòóðû è ò.ä.

Ïðè ñìåøàííîé ýêîíîìèêå ÷àñòü ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà ïðèíàäëåæèò 
ãîñóäàðñòâó, à äðóãîé ÷àñòüþ ðàñïîðÿæàþòñÿ ÷àñòíûå ïðåäïðèÿòèÿ è ëèöà. 
Åñëè íåêîòîðûå âèäû òîâàðîâ è ïðîäóêöèè ïðîèçâîäèò ãîñóäàðñòâî, òî 
ïðîèçâîäñòâî îñòàëüíîé ÷àñòè áåðóò íà ñåáÿ ÷àñòíûå ïðåäïðèÿòèÿ. Òàêæå 
ïðè äàííîé ñèñòåìå ãîñóäàðñòâî âûñòóïàåò ðåãóëÿòîðîì ýêîíîìèêè,  
îäíîâðåìåííî îáåñïå÷èâàåò ýêîíîìè÷åñêóþ ñâîáîäó öåëîìó ðÿäó 
ïðîèçâîäèòåëåé. Ñëåäîâàòåëüíî,  ñìåøàííàÿ ýêîíîìèêà ÿâëÿåò ñîáîé 
ñèíòåç ðûíî÷íîé è öåíòðàëèçîâàííîé ïëàíîâîé ýêîíîìèêè. Ñåãîäíÿ 
ïîäîáíàÿ ýêîíîìè÷åñêàÿ ñèñòåìà ïðèñóùà ìíîãèì ãîñóäàðñòâàì,  òàêèì 
êàê Ãåðìàíèÿ,  Øâåöèÿ,  Íîðâåãèÿ,  Ôèíëÿíäèÿ è Êàíàäà. Èíòåðåñíî,  â 
ýòèõ ñòðàíàõ íàáëþäàåòñÿ ïîñòóïàòåëüíàÿ òåíäåíöèÿ ó÷àñòèÿ ãîñóäàðñòâà â 
ðåãóëèðîâàíèè ýêîíîìèêè.

Ïðè централизовенной плановой ýêîíîìè÷åñêîé ñèñòåìå âñå ñðåäñòâà 
ïðîèçâîäñòâà íàõîäÿòñÿ ó ãîñóäàðñòâà, âñå ýêîíîìè÷åñêèå ðåøåíèÿ, òî åñòü, 
ñêîëüêî è ÷åãî ïðîèçâîäèòü, ïðèíèìàþòñÿ ãîñóäàðñòâîì öåíòðàëèçîâàííî. 
Îïðåäåëåíèå îáúåìà ïðîèçâîäñòâà è ðàñïðåäåëåíèå ïðîèçâåäåííîé 
ïðîäóêöèè òàêæå îñóùåñòâëÿåòñÿ ãðóïïîé ñïåöèàëèñòîâ,  ðàáîòàþùèõ íà 
ãîñóäàðñòâî.  Ïðèáûëü îò ðåàëèçàöèè ïðîäóêöèè îñòàåòñÿ â ðàñïîðÿæåíèè 
ãîñóäàðñòâà è òàêæå ðàñïðåäåëÿåòñÿ ïëàíîâî.  Ïîäîáíàÿ ñèñòåìà ýêîíîìèêè 
áûëà ïðèñóùà áûâøåìó Ñîþçó è öåëîìó ðÿäó ñîöèàëèñòè÷åñêèõ ãîñóäàðñòâ.
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1. 	 Êàêèå ïðîáëåìû âêëþ÷àþò â ñåáÿ âîïðîñû — «×òî?»,  «Êàê?» è «Äëÿ êîãî?».
2. 	В  чем отличие ýêîíîìè÷åñêèх ñèñòåì?
3. 	Ïðîàíàëèçèðóéòå îòðèöàòåëüíûå è ïîëîæèòåëüíûå ñòîðîíû òðàäèöèîííîé 

ýêîíîìè÷åñêîé ñèñòåìû.
4. 	Îõàðàêòåðèçóéòå  ñóòü öåíòðàëèçîâàííîé ïëàíîâîé ýêîíîìèêè è óêàæèòå 

ïðè÷èíó,  ïî êîòîðîé îíà îêàçàëàñü íåæèçíåñïîñîáíîé.
5. 	Îõàðàêòåðèçóéòå ðûíî÷íóþ ýêîíîìèêó.
6. 	Ïðèâåäèòå ïðèìåð ïî êàæäîé экономической ñèñòåìå è ïðîêîììåíòèðóéòå 

åãî.
7. 	Êàê âû äóìàåòå,  ÷åì áûëî âûçâàíî ïîÿâëåíèå ñìåøàííîé ýêîíîìèêè?
8. 	Îñíîâó êàêîé ýêîíîìè÷åñêîé ñèñòåìû ìû ôîðìèðóåì â íàøåé 

ðåñïóáëèêå íà ñîâðåìåííîì ýòàïå?
9. Íèæå ïðèâîäÿòñÿ ïðîèçâîäñòâåííûå îòðàñëè è ñôåðû îêàçàíèÿ óñëóã. 

Êàêèå èç íèõ ñëåäóåò îòäàòü ãîñóäàðñòâó,  а êàêèå â ðàñïîðÿæåíèå ÷àñòíûõ 
ôèðì? Ïîïûòàéòåñü àðãóìåíòèðîâàòü ñâîé îòâåò.

Çàïîìíèòå!
• Ïðîèçâîäñòâî è ðàñïðåäåëåíèå ïðîäóêöèè ïðè òðàäèöèîííîé ñèñòåìå 

ýêîíîìèêè îïðåäåëÿåòñÿ ñîãëàñíî òðàäèöèÿì,  âåêàìè ñëîæèâøèìèñÿ 
ñïîñîáàìè.
• Ïðè öåíòðàëèçîâàííîé ïëàíîâîé ñèñòåìå ýêîíîìèêè îñíîâíûå 

ðåøåíèÿ ïðèíèìàþòñÿ öåíòðàëüíîé âëàñòüþ.
• Ïðè ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå ðåøåíèÿ ïî ïðîèçâîäñòâó è ðàñïðåäåëåíèþ 

ïðèíèìàþòñÿ èñõîäÿ èç èíòåðåñîâ è âûãîä äîìîõîçÿéñòâ è ôèðì.
• Íà íàñòîÿùåì ýòàïå ëþáàÿ èç ñîâðåìåííûõ ýêîíîìè÷åñêèõ 

ñèñòåì ÿâëÿåòñÿ «ñìåøàííîé» è îáëàäàåò ÷åðòàìè òðàäèöèîííîé,  
öåíòðàëèçîâàííîé ïëàíîâîé è ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè.

Смешанная экономика – это экономическая система,  которая сочетает 
в себе оптимальные аспекты всех экономических систем.

  ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈЯ!

à)  îáðàçîâàíèå; 
á)  òåëåâèäåíèå;
â)  ñêîðàÿ ìåäèöèíñêàÿ ïîìîùü;
ã)  àâòîìîáèëüíûå äîðîãè;
ä)  ýëåêòðîñåòü;

å)  ñåëüñêîå õîçÿéñòâî;
æ)  îáîðîíà страны;
ç)  æåëåçíûå äîðîãè;
è)  îõðàíà îêðóæàþùåé ñðåäû.
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В современное производство привлекается очень много ресурсов, людей 
предприятий. Например, взять изготовление печенья. В его состав входят 
мука, сахар, сливочное масло и многое другое сырье. Значит, процесс 
производства печенья без участия, фермеров – производителей сахарной 
свеклы, молока и производственных предприятий производящих муку, са-
хар, сливочное масло – невозможно осуществлять. Продукция еще многих 
предприятий имеет значение для производства печенья. 

Для организации эффективного производства требуется системати-
зация и координация деятельности предприятий участвующих на всех 
его этапах, что осуществляется внедрением экономических кластеров в 
производственный процесс. В экономический кластер включаются взаи-
мосвязанные предприятия, организации и учреждения, расположенные в 
одном определенном регионе. Они постоянно поддерживают друг друга 
посредством взаимной поставки продукции, оказания услуг, организацию 
инфраструктуры, осуществление научно-технической деятельности. Таким 
образом, у каждого участника кластера и всего кластера в целом, растет 
конкурентоспособность и расширяются возможности.

Экономический кластер – собранная на определенной территории 
группа организаций (предприятия,  научные и учебные учреждения и др.)  
взаимно обеспечивающие друг друга продукцией,  комплектующими,  
определенными услугами,  инфраструктурой,  участники которой 
увеличивают конкурентоспособность друг друга и всего кластера.

5 64

САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ
ЧТО ТАКОЕ КЛАСТЕР?

321
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В последние годы и в Узбекистане широко распространяются кластеры. 
Примерами могут служить организуемые хлопково-прядильные, рыбные, 
продовольственные кластеры.

Экономические кластеры имеют следующие свойства: географически 
близкое расположение; технологическая однотипность; общность сырьевой 
базы; наличие инновационной деятельности.

1.	 На основании вышеприведенных рисунков перечислите список 
предприятий, связанных производством разнообразной хлопковой 
продукции.

2.	Каки е еще предприятия можно добавить в список?
3.	 Постройте логическую последовательность производственной 

цепочки, начиная от посадки хлопковых семян до сдачи готовой продукции 
потребителю.

4.	 Определите какие ресурсы необходимы для производства мужских 
сорочек: а) природные, б) капитальные в) трудовые.

5.	 Изложите ваши мысли о том, каких преимуществ можно достичь, 
если объединить предприятия, приведенные на рисунках, в общую систему.

3 – Э. Сариков, Б. Хайдаров

Задача. Двое рабочих произвели за первую пятидневку 500 штук, во 
вторую пятидневку 750 штук продукции. Найдите производительность 
одного рабочего в день в первой пятидневке и во второй пятидневке, и 
сопоставьте их. 

Решение: общее затраченное время = количеству рабочих и затраченное 
время каждым рабочим = 2 рабочих х 5 дней = 10 дней.

Производительность одного рабочего в первой пятидневке:
U = Q : T = 500 : 10 = 50 штук.
Производительность же одного рабочего во второй пятидневке:
750 : 10 = 75 штук.
Теперь сопоставим их: 75 : 50 = 1,5, – то есть производительность од-

ного рабочего во второй пятидневке было в 1,5 раза выше, чем в первой 
пятидневке.

Задача 2. (для самостоятельного решения) На швейной фабрике ра-
ботают 120 рабочих по 5 дней в неделю. На фабрика с 1 марта по 31 мая 
2019 года сшили 95 040 рубашек. Процесс производства с 1 июня специ-
ализировался, а начиная с 1 сентября – перешли на систему кластера. На 
фабрике произвели с 1 июня по 31 августа 117 000 штук, с 1 сентября по 30 
ноября произвели 140 000 штук рубашек. Посчитайте производительность 
труда одного рабочего в условиях отсутствия специализации, в условиях 
специализированного производства и в условиях кластерного производства 
и сравните их. При решении задачи используйте календарь. Некоторые 
цифры, возможно, придется округлять.
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1. Ñ ÷åì ñâÿçàíî â ïîñëåäíåå âðåìÿ óâåëè÷åíèå ÷èñëà ëþäåé, æåëàþùèõ 
èçó÷аòü ýêîíîìèêó?

2. Êàê âû äóìàåòå, òîëüêî ëè ýêîíîìèñòàì íóæíà ýêîíîìèêà?
3. Ïðèâåäèòå ïðèìåðû èç ïîâñåäíåâíîé æèçíè, êîãäà âîçíèêàåò 

íåîáõîäèìîñòü â ýêîíîìè÷åñêèõ çíàíèÿõ. 
4. Ïî÷åìó ïîòðåáíîñòè ÷åëîâåêà áåçãðàíè÷íû?
5. Â ÷åì ñóòü ïðîáëåìû îãðàíè÷åííîñòè?
6. Ïðèâåäèòå 5 ïðèìåðîâ, èëëþñòðèðóþùèõ ïðîáëåìó îãðàíè÷åííîñòè.
7. ×òî òàêîå âûáîð è åãî àëüòåðíàòèâíàÿ ñòîèìîñòü?
8. Âîçìîæíî ëè ïóòåì ïîâûøåíèÿ ïðîèçâîäèòåëüíîñòè òðóäà ðåøèòü 

ïðîáëåìó îãðàíè÷åííîñòè?
9. 	Â ÷åì çàêëþ÷àåòñÿ ñóòü ïîâûøåíèÿ ïðîèçâîäèòåëüíîñòè òðóäà?
10. Ðàçúÿñíèòå ñóòü ðàçäåëåíèÿ òðóäà è ñïåöèàëèçàöèè.
11. ×òî âû çíàåòå î òðåõ îñíîâíûõ âîïðîñàõ ýêîíîìèêè?
12. Ñîïîñòàâüòå òðàäèöèîííóþ è öåíòðàëèçîâàííóþ ýêîíîìè÷åñêèå 

ñèñòåìû.
13.  Îáúÿñíèòå,  êàêèì îáðàçîì ñèñòåìà ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè îòâå÷àåò 

íà âîïðîñû: «×òî?»,  «Êàê?» è «Äëÿ êîãî?».  Ïåðå÷èñëèòå îñíîâíûå 
ñâîéñòâà ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè.

14.  Êàê âû äóìàåòå,  ÷òî ïîñëóæèëî ïðè÷èíîé âîçíèêíîâåíèÿ ñìåøàííîé 
ñèñòåìû ýêîíîìèêè?

À. ÂÎÏÐÎÑÛ.

ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß ÄËß ÏÎÂÒÎÐÅÍÈß 
I ÃËÀÂÛ

Á. ÇÀÄÀÍÈß.

Íèæå äàíû òåðìèíû,  à çàòåì èõ îïðåäåëåíèÿ. Ïîäáåðèòå ê öèôðå 
òåðìèíà ñîîòâåòñòâóþùóþ áóêâó îïðåäåëåíèÿ.

1.  Ïîòðåáíîñòè.
2.  Óñëóãè.
3.  Ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî.
4.  Ðåñóðñû.
5.  Ïðîèçâîäñòâî.
6.    Ïðîáëåìà îãðàíè÷åííîñòè.
7.  Ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà.

ТЕРМИНЫ:

8.  Àëüòåðíàòèâíàÿ ñòîèìîñòü âûáîðà.
9.  Ñïåöèàëèçàöèÿ.
10.  Ðàçäåëåíèå òðóäà.
11.  Ýêîíîìè÷åñêàÿ ñèñòåìà.
12.  Òðàäèöèîííàÿ ýêîíîìèêà.
13.  Âûáîð.htt
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à)  ïðîöåññ ñîçäàíèÿ ýêîíîìè÷åñêèõ áëàã;
á)  äåÿòåëüíîñòü ëþäåé,  ñâÿçàííàÿ ñ ïðèíÿòèåì ýêîíîìè÷åñêèõ ðåøåíèé 

è íàïðàâëåííàÿ íà ïðîèçâîäñòâî òîâàðîâ è óñëóã â öåëÿõ ïîëó÷åíèÿ 
ïðèáûëè;

â)  ñàìàÿ âûãîäíàÿ èç âîçìîæíîñòåé,  îò êîòîðûõ â ðåçóëüòàòå âûáîðà 
ïðèøëîñü îòêàçàòüñÿ;

ã)  âûáîð îäíîé èç âîçìîæíîñòåé èñïîëüçîâàíèÿ îãðàíè÷åííûõ ðåñóðñîâ;
ä)  ïîòðåáíîñòè ÷åëîâåêà â âåùàõ,  íåîáõîäèìûõ äëÿ æèçíåäåÿòåëüíîñòè 

è ñîâåðøåíñòâîâàíèÿ â êîíêðåòíûõ óñëîâèÿõ;
å)  íåõâàòêà ðåñóðñîâ äëÿ ïîëíîãî óäîâëåòâîðåíèÿ ïîòðåáíîñòåé;
æ)  âñå,  ÷òî óäîâëåòâîðÿåò ïîòðåáíîñòè ëþäåé;
ç)  äåÿòåëüíîñòü èëè äåéñòâèÿ,  íå íàïðàâëåííûå íà ñîçäàíèå ìàòåðèàëüíîãî 

ïðîäóêòà,  íî ðåçóëüòàòîì êîòîðûõ ÿâëÿåòñÿ óäîâëåòâîðåíèå ïîò-
ðåáíîñòåé;

è)  ðàçäåëåíèå òðóäà ìåæäó ïðåäïðèÿòèÿìè,  íàïðàâëåííîå íà âûïóñê 
êàêîé-ëèáî ïðîäóêöèè;

ê)  îðãàíèçàöèÿ ïðîöåññà ïðîèçâîäñòâà òîâàðà ïóòåì ðàçäåëåíèÿ òðóäà 
ñðåäè ðàáî÷èõ;

ë)  ýêîíîìè÷åñêàÿ ñèñòåìà,  îñíîâàííàÿ íà ÷àñòíîé ñîáñòâåííîñòè,  
ãäå âñå ýêîíîìè÷åñêèå ðåøåíèÿ ïðèíèìàþòñÿ ñàìîñòîÿòåëüíî,  à 
ýêîíîìè÷åñêèå áëàãà ðàñïðåäåëÿþòñÿ ñ ïîìîùüþ ðûíêîâ;

ì)  ôîðìà îðãàíèçàöèè ýêîíîìè÷åñêîé æèçíè îáùåñòâà (ñòðàíû);
í)  ýêîíîìè÷åñêàÿ ñèñòåìà,  ðåøàþùàÿ îñíîâíûå ýêîíîìè÷åñêèå 

ïðîáëåìû èñõîäÿ èç òðàäèöèé îáùåñòâà.

Â. ÒÅÑÒÛ.
Íàéäèòå íàèáîëåå ïðàâèëüíûå è ïîëíûå îòâåòû íà äàííûå âîïðîñû.

ÎÏÐÅÄÅËÅÍÈß:

1. Ïîòðåáíîñòè — ýòî:
À. Âñå òîâàðû, ðåàëèçóåìûå â ìàãàçèíå òîâàðîâ ïîâñåäíåâíîãî 

ïîòðåáëåíèÿ.
Á. 	Æåëàíèå ëþäåé âëàäåòü òîâàðàìè è óñëóãàìè.
Â. Ïîòðåáíîñòü ÷åëîâåêà â âåùàõ,  íåîáõîäèìûõ äëÿ åãî æèçíå-

äåÿòåëüíîñòè è ñîâåðøåíñòâîâàíèÿ.
Ã. 	Ìå÷òû ÷åëîâåêà,  êîòîðûå íåâîçìîæíî óäîâëåòâîðèòü.

2. В каком из вариантов ответов íàèáîëåå ïðàâèëüíî äàíî îïðåäåëåíèå 
ïðîáëåìû îãðàíè÷åííîñòè?
À. Â  ýêîíîìèêå ëþáîãî ãîñóäàðñòâà âñåãäà èìååò ìåñòî отсутствие 

чего-либо.
Á. Íå âñåãäà äëÿ óäîâëåòâîðåíèÿ ïîòðåáíîñòåé ÷åëîâåêà áóäåò 
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Â. ×åì ìåíüøå ðåñóðñîâ,  òåì áîëüøå îùóùàåòñÿ èõ ограниченность.
Ã. Ñåìüÿ — áåçäîííûé êîëîäåö,  â êîòîðîì ïîñòîÿííî ÷åãî-òî íå 

õâàòàåò.
3. Îïðåäåëèòå ãðóïïó, ãäå ïðåäñòàâëåíû òîëüêî äóõîâíûå ïîòðåáíîñòè:

À. Òåòðàäü,  õëåá,  êíèãà,  òåëåâèçîð è íàïèñàíèå ïèñüìà.
Á. Ìîðîæåíîå,  êîìïüþòåð,  îáó÷åíèå,  ñïîðò.
Â. Îáó÷åíèå,  ïðîñëóøèâàíèå ìóçûêè,  îáó÷åíèå ðåìåñëó,  îáóâü.
Ã. Èçó÷åíèå ÿçûêà, ÷òåíèå êíèãè, ðèñîâàíèå, ïðîñëóøèâàíèå ìóçûêè. 

4. Îïðåäåëèòå ãðóïïó, ãäå óêàçàíû òîëüêî ñîöèàëüíûå ïîòðåáíîñòè:
À.  Äîðîãà,  òðàíñïîðò,  øêîëà,  îäåæäà,  ÷àñû.
Á. Îáîðîíà, çäðàâîîõðàíåíèå,  òåëåôîííàÿ ñåòü,  áèáëèîòåêà,  ìóçåé.
Â. Èñòîðè÷åñêèå ïàìÿòíèêè,  áîëüíèöà,  ÷àñòíûé ìàãàçèí,  ìåòðî,  

âåëîñèïåä.
Ã. Çàïîâåäíèê,  ðåêà,  ñêâåð,  íàëîãîâàÿ ñëóæáà,  ëè÷íûé àâòîìîáèëü.

5.  Ñ ôåðìåðñêîãî ïîëÿ ìîæíî ñîáðàòü 40 òîíí ïøåíèöû èëè 80 òîíí ðèñà. 
×åìó ðàâíà àëüòåðíàòèâíàÿ ñòîèìîñòü 1 òонны ïøåíèöû?
À.  Íåâîçìîæíî îïðåäåëèòü,  òàê êàê íåèçâåñòåí îáúåì ïøåíèöû 

èëè ðèñà.
Á.  0,5 òîííû ðèñà.
Â.  4 òîííû ðèñà. 
Ã.  2 òîííû ðèñà.

6. Ïðîèçâîäñòâåííûå ôàêòîðû — ýòî:
À.	Ï ðîèçâîäèòåëüíîñòü è ýôôåêòèâíîñòü òðóäà.
Á.	Ð àçäåëåíèå òðóäà è ñïåöèàëèçàöèÿ.
Â.	Ò îëüêî çäàíèÿ,  ñîîðóæåíèÿ,  îáîðóäîâàíèå è ñòàíêè.
Ã.	Ï ðèðîäíûé,  òðóäîâîé,  êàïèòàëüíûé è ïðåäïðèíèìàòåëüñêèé 

ôàêòîðû.
7.  Â êàêîé èç íèæåïåðå÷èñëåííûõ ãðóïï óêàçàíû âñå òðè âèäà 

ïðîèçâîäñòâåííûõ ðåñóðñîâ?
À.	Ï îëå,  òðàêòîð,  õëîïîê.
Á.  Îôèñ,  ìåíåäæåð,  ðóêîâîäèòåëü.
Â.	Íåôò ü,  çàâîä,  ðàáî÷èé.
Ã.	 Êîìïüþòåð,  ïðîãðàììèñò,  ïðèíòåð.

8.   Îñíîâíàÿ ïðîáëåìà, ñòîÿùàÿ ïåðåä âñåìè ýêîíîìè÷åñêèìè ñèñòåìàìè 
— ýòî:
À.	Ï ðîèçâîäñòâî.		  Â. Ïîòðåáëåíèå.
Á.	Îã ðàíè÷åííîñòü.	Ã .  Ðàñïðåäåëåíèå.

9. Â óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè:
À.	Îñí îâíàÿ ÷àñòü ñîáñòâåííîñòè íàõîäèòñÿ â ðóêàõ ÷àñòíûõ ëèö.
Á. Ãîñóäàðñòâî ïðåâðàùàåòñÿ â åäèíîëè÷íîãî ñîáñòâåííèêà.
Â.	Îò äàåòñÿ ïðèîðèòåò ãîñóäàðñòâåííîé ñîáñòâåííîñòè.
Ã.	 Ñîáñòâåííîñòü òåðÿåò ñâîþ ñóùíîñòü.
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Ãëàâà II. Ðûíîê

Если  мы  действительно намерены внедрить принципы сво-
бодной рыночной экономики, то должны создать атмосферу здо-
ровой конкуренции за счёт реформирования и развития ведущих 
отраслей. 

Шавкат Мирзиёев
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	Ð àññìîòðèì ðèñóíîê.   Äîïóñòèì,  ñàïîæíèêó íóæåí õëåá,  ïåêàðþ — ìóêà,  
ìåëüíèêó — ïøåíèöà,  êðåñòüÿíèíó — ñåðï,  à êóçíåöó — ñàïîãè:

1.	 Êàê âû äóìàåòå,  êàêèì îáðàçîì ñàïîæíèê â öåëÿõ  óäîâëåòâîðåíèÿ ñâîåé 
ïîòðåáíîñòè ñìîæåò îáìåíÿòü ñøèòûå èì ñàïîãè íà õëåá?

2.   Êàê ìîæíî îáëåã÷èòü äàííûé ïðîöåññ îáìåíà?
3.	Í à êàêîé èç óêàçàííûõ âèäîâ òîâàðà ñîãëàñíû îáìåíÿòü ñâîé òîâàð âñå 

áåç èñêëþ÷åíèÿ ïðîèçâîäèòåëè?
4.	 Êàêèì îáðàçîì ñàïîæíèê ìîæåò óäîâëåòâîðèòü ñâîþ ïîòðåáíîñòü â 

õëåáå,  åñëè ïðåäñòàâèòü,  ÷òî îäèí èç âûøåóêàçàííûõ òîâàðîâ âûñòóïàåò  
â êà÷åñòâå óíèâåðñàëüíîãî ñðåäñòâà îáìåíà?

5. Îïðåäåëèòå îòðèöàòåëüíûå è ïîëîæèòåëüíûå ñòîðîíû èñïîëüçîâàíèÿ 
ïøåíèöû è õëåáà â êà÷åñòâå óíèâåðñàëüíîãî ñðåäñòâà îáìåíà?

Â äðåâíîñòè ëþäè æèëè ïëåìåíàìè. Êàæäîå ïëåìÿ ïðîèçâîäèëî 
íåîáõîäèìûå äëÿ ñåáÿ ïðîäóêòû ïèòàíèÿ, îäåæäó è ïðîñòåéøèå îðóäèÿ 
òðóäà, êîòîðûå ñàìî æå è ïîòðåáëÿëî. Òàêîå âåäåíèå õîçÿéñòâà ïðåäñòàâëÿëî 
ñîáîé ñàìûé ðàííèé âèä ýêîíîìèêè — íàòóðàëüíîå õîçÿéñòâî. Êàæäûé 
÷ëåí íàòóðàëüíîãî õîçÿéñòâà ïîñòåïåííî ïðèñïîñàáëèâàëñÿ ê ïðîèçâîäñòâó 
îïðåäåëåííîãî âèäà ïðîäóêöèè.  Ñî âðåìåíåì êàæäûé îáëàäàòåëü ïðî-
ôåññèè íà÷èíàë îáìåíèâàòü ñâîþ ïðîäóêöèþ íà äðóãóþ â îïðåäåëåííûõ 
ñîîòíîøåíèÿõ.  Таким образом был создан товарооборот.

   ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ÎÁÌÅÍ È ÄÅÍÜÃÈÒÅÌÀ 7
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Ïîñëå òîãî,  êàê ÷åëîâåê íàó÷èëñÿ ðàáîòàòü ñ  ìåòàëëîì,  ïîÿâèëèñü 
ìåòàëëè÷åñêèå äåíüãè,  âïîñëåäñòâèè âûïîëíåííûå óæå èç ñïëàâîâ 
äðàãîöåííûõ ìåòàëëîâ,  çîëîòà è ñåðåáðà.

Ïðè èñïîëüçîâàíèè â òîðãîâûõ îïåðàöèÿõ öåëüíûõ êóñêîâ çîëîòà è ñåðåáðà 
ðàçëè÷íîãî ðàçìåðà ïîÿâèëàñü íåîáõîäèìîñòü ïîñòîÿííî èõ âçâåøèâàòü. Ýòà 
ïðîáëåìà áûëà ðåøåíà ïóòåì ââîäà â îáðàùåíèå ðàçëè÷íûõ ïî ìàññå, ôîðìå 
è ÷åêàíêå ìîíåò. Âïîñëåäñòâèè ñòàëè îùóùàòüñÿ è èõ íåäîñòàòêè. Çîëîòûå 
è ñåðåáðÿíûå ìîíåòû â ïðîöåññå óïîòðåáëåíèÿ ñòàëè ñòèðàòüñÿ è òåðÿòü 
âåñ. Ýòî, â ñâîþ î÷åðåäü,  ïðèâåëî ê ñíèæåíèþ èõ íà÷àëüíîé ñòîèìîñòè, 
òî åñòü ê ñïîñîáíîñòè îáìåíà íà äðóãèå òîâàðû.  Â ðåçóëüòàòå äåéñòâèé,  
íàïðàâëåííûõ íà ðàçðåøåíèå ýòîé ïðîáëåìû,  ïîÿâèëèñü áóìàæíûå äåíüãè,  
èçãîòîâëåííûå â 812 ãîäó â Êèòàå,  à âïîñëåäñòâèè îíè ñòàëè âûïóñêàòüñÿ 
è â äðóãèõ ãîñóäàðñòâàõ.

Исторически в каждой стране формируется своя денежная система. 
Денежная система – это форма организации государством денежного 
обращения. В денежной системе можно выделить и показать следующие 
элементы:

- Денежная единица – это название денег, принятое в государстве 
(сумы, доллары, йены и другие). Денежная единица – это денежный знак, 
который используется для определения стоимости товаров. Денежная 
единица Соединенных Штатов – это доллары. Денежная единица может 
еще делиться на мелкие части. Например, 1 доллар США равен 100 центам.

Диапазон цен – это способ измерения стоимости товаров. Другими 
словами, через диапазон цен выражается функция денег измерения 
стоимости.

- Виды денег и способы выпуска их в обращение. Виды денег – это 
номиналы денег, находящиеся в обращении в бумажном виде и в монетах. 
Выпускаемые Центральным банком Узбекистана сумы могут быть примером 
видов денег. 

Äåíüãè — îñîáîå ñðåäñòâî îáìåíà,  ïðåäíàçíà÷åííîå äëÿ îïëàòû çà 
ïðîäóêöèþ èëè óñëóãè.

Îáìåí — êóïëÿ èëè ïðîäàæà îäíîé ïðîäóêöèè, ëèáî îáìåí íà äðóãóþ.
Òîâàð — ýòî ïðîäóêöèÿ,  ïðîèçâåäåííàÿ â öåëÿõ îáìåíà.
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Таким же образом деньги можно подразделять на наличные (бумажные 
и монеты) и безналичные ( в виде записей на расчетных счетах в банках).

— Система эмиссии денег – это порядок выпуска денежных знаков 
и их обращение. Эмиссия денег осуществляется Центральным банком. 
Центральный банк выполняет также работу по ограничению и упорядочению 
денежного обращения.

Денежный оборот – это движение денег в обращении по обслуживанию 
купли-продажи товаров, без товарных платежей и других различных 
взаиморасчетов.

Из составных частей денежного оборота можно выделить следующее:
— Платежный оборот: это выплата заработной платы, приобретение 

ценных бумаг, платежи налогов и других обязательных платежей.
— Безналичный денежный оборот: это часть денежного оборота без 

участия наличных денег, путем осуществления записей на банковских 
расчетных счетах.

— Наличный денежный оборот: это часть денежного оборота 
осуществляемое в наличной форме.

Вñå,  ÷òî èñïîëüçóåòñÿ â êà÷åñòâå äåíåã,  äîëæíî áûòü:
— óäîáíûì,  êîìïàêòíûì;
— ïðî÷íûì,  ñäåëàííûì èç êà÷åñòâåííîãî ìàòåðèàëà,  äîëãîâå÷íûì;
— ðåäêèì,  ÷òî îãðàíè÷èâàåò ÷èñëî îáëàäàòåëåé;
— îòðàæàòü íîìèíàëû äëÿ âûðàæåíèÿ ðàçëè÷íîé ñòîèìîñòè;
— ëåãêî óçíàâàåìûì è òðóäíî ïîääàþùèìñÿ ïîääåëêå. 

Êàê ìû îòìå÷àëè âûøå, âî-ïåðâûõ,  äåíüãè — ýòî ñðåäñòâî îáðàùåíèÿ.  Íà 
íèõ îáìåíèâàþò òîâàðû,  â ðåçóëüòàòå ïðîèñõîäèò ïðîöåññ: òîâàð — äåíüãè. 

Âî-âòîðûõ,  äåíüãè — ýòî ñðåäñòâî îïðåäåëåíèÿ ñòîèìîñòè òîâàðà. 
Ñòîèìîñòü êàæäîãî òîâàðà îïðåäåëÿåòñÿ äåíüãàìè. Âûðàæåíèå ñòîèìîñòè 
òîâàðà â äåíüãàõ íàçûâàåòñÿ öåíîé òîâàðà.

Â-òðåòüèõ,  äåíüãè — ýòî ñðåäñòâî íàêîïëåíèÿ áîãàòñòâà.  Îáìåíÿâ òîâàð 
íà äåíüãè,  ìîæíî íå ïðèîáðåòàòü òîâàð,  à êîïèòü èõ îïðåäåëåííîå âðåìÿ.

В международной торговле деньги выполняют функцию мировых денег. 
Когда оплачивают товар, деньги выполняют функцию средства платежа.

В современном мире деньги выступают в виде наличных – монетных 
и бумажных знаков, в виде кредитных векселей, банкнот и чеков, в виде 
безналичных денег, в виде кредитных и платежных пластиковых карт, в 
виде электронных денег.

Денежная масса – это общий объем, находящийся в обращении у 
физических и юридических лиц, а также в распоряжении государства 
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наличных и безналичных денег на счетах банков. Денежная масса – очень 
важный индикатор, показывающий, как используются деньги. В условиях 
современной денежной системы скорость циркуляции денег  повышается, 
а рост денежной массы замедляется. То есть работа денег улучшается.

Джон Мейнард Кейнс обосновал необходимость широкого вмешательства 
государства в экономику в условиях рыночной экономики и предложил 
свою модель по денежно-кредитной политике. Согласно его модели, 
сочетание жесткой налоговой политики с легкой денежной политикой 
обеспечит стабильный экономический рост.

1.  Ðàññêàæèòå î ïðîöåññå îáìåíà ïðîäóêöèè âî âðåìåíà îòñóòñòâèÿ äåíåã.
2. 	Îïèøèòå,  êàêóþ  ôóíêöèþ âûïîëíÿëè â êà÷åñòâå äåíåã çîëîòûå ìîíåòû.
3. 	Âñå ëè ìîæåò âûïîëíÿòü ôóíêöèþ äåíåã? 
4. 	Ïðèâåäèòå ðåàëüíûå ïðèìåðû,  ÷åòêî îòðàæàþùèå âñå ôóíêöèè äåíåã.
5.	Как  вы думаете,  какие функции имеют деньги?
6.	Каки е виды денег вы знаете?
7.	 Что такое денежная система? Расскажите о ее элементах.
8.	 Расскажите о составных частях денежного оборота.
9.	 Что такое денежная масса?
10.	 Что вы знаете о свойствах и функциях денег?
11.	 Назовите общие идеи модели Кейнса.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß

Çàïîìíèòå!
• Äåíüãè — ýòî îñîáûé òîâàð,  êîòîðûé ìîæíî îáìåíÿòü ëþáîé òîâàð 

èëè óñëóãó;
• Äåíüãè — îäíî èç âåëè÷àéøèõ èçîáðåòåíèé ÷åëîâå÷åñòâà;
• Äåíüãè — ýòî ñðåäñòâî îáðàùåíèÿ,  èçìåðåíèÿ è íàêîïëåíèÿ;
• Ëþäè îáìåíèâàþò òîâàðû è óñëóãè,  ïðåñëåäóÿ ïðè ýòîì ñâîè 

îïðåäåëåííûå öåëè è èíòåðåñû.htt
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ÒÅÌÀ 8 ÐÛÍÎÊ È ÅÃÎ ÂÈÄÛ

1. Íà êàêèå äâå êàòåãîðèè ìîæíî ðàçäåëèòü ëþäåé íà äåõêàíñêîì ðûíêå,  
èçîáðàæåííîì íà ñíèìêå 1? Êòî íà ðûíêå âûñòóïàåò â ðîëè ïðîäàâöîâ 
è ïîêóïàòåëåé? Â  ÷åì èõ îòëè÷èå? Â  ÷åì çàêëþ÷àåòñÿ èõ öåëü?

2. 	Можно ли назвать рынком изображения под номером 2 и 3?
3. 	Êàêèå,  ïî-âàøåìó,  ôóíêöèè âûïîëíÿåò ðûíîê? Ïîÿñíèòå ñâîþ ìûñëü 

ïðè ïîìîùè ðåàëüíûõ ïðèìåðîâ.
4. 	Êàê âû äóìàåòå,  íà êàêèõ  ðûíêàõ  ðåàëèçóþòñÿ èëè ïðèîáðåòàþòñÿ òîâàðû 

è óñëóãè,  ïðèâåäåííûå âûøå на снимках 4,  5,  6? 

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Âû õîðîøî çíàåòå äåõêàíñêèé, àâòîìîáèëüíûé, âåùåâîé ðûíêè,  на ко-
торых îñóùåñòâëÿåòñÿ òîðãîâëÿ, òî åñòü îòâåäåííûå òåððèòîðèè, íà êîòîðûõ 
âñåãäà ìíîãîëþäíî. Ðûíîê — ïðîñòðàíñòâî, ãäå âñòðå÷àþòñÿ ïîêóïàòåëü è 
ïðîäàâåö ñ öåëüþ îñóùåñòâëåíèÿ ïðîöåññà êóïëè-ïðîäàæè. Íî äëÿ ýòîãî 
íåîáÿçàòåëüíî íàëè÷èå îòäåëüíî âûäåëåííîãî ìåñòà. Ïðîöåññ êóïëè-ïðîäàæè 
òàêæå ìîæåò îñóùåñòâëÿòüñÿ ïî òåëåôîíó è Èíòåðíåòó.

Ðûíîê âûïîëíÿåò ñëåäóþùèå ôóíêöèè: 
— ñâîäèò âîåäèíî ïðîöåññû ïðîèçâîäñòâà è ïîòðåáëåíèÿ,  à òàêæå 

âûïîëíÿåò ðîëü ïîñðåäíèêà ìåæäó íèìè;
— ïîñðåäñòâîì ïðîöåññà êóïëè-ïðîäàæè îïðåäåëÿåò ñòîèìîñòü òîâàðà;
— ðåãóëèðóåò ýêîíîìèêó è ïðîèçâîäñòâî. 
— устанавливает связи между странами.

1
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Продавец,  продавший свой товар ниже запланированный цены,  или 
покупатель купивший его  дороже чем предполагал – никто не может 
предъявлять претензию,  так как рынок – самый объективный арбитр,  
определяющий цену товара.

Только рынок отвечает на вопросы: «Что производить?», «Как 
производить?», «Для кого производить?». Путем увеличения или 
уменьшения стоимости товара рынок представляет производителям 
информацию о том, какую продукцию и сколько нужно выпустить. 
Когда товар продается, его производство увеличивается, если товар не 
продается по целевой цене, производство приостанавливается или затраты 
снижаются, а цена товара уменьшается.

Каждый выигрывает от взаимовыгодного сотрудничества, то есть рынок 
не знает границ. В настоящее время товары, импортируемые практически 
из всех стран на наши рынки, являются ярким тому подтверждением.

Ðûíêè,  â çàâèñèìîñòè îò ðåàëèçóåìûõ íà íèõ òîâàðîâ,  äåëÿòñÿ íà ðûíîê 
ïîòðåáèòåëüñêèõ òîâàðîâ,  ðûíîê ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà, ôèíàíñîâûé ðûíîê, 
ðûíîê òðóäà è ðûíîê èíòåëëåêòóàëüíûõ òîâàðîâ.

Íåîáõîäèìûå íàñåëåíèþ òîâàðû è óñëóãè ðåàëèçóþòñÿ íà ðûíêå 
ïîòðåáèòåëüñêèõ òîâàðîâ. Åãî â ñîâîêóïíîñòè ñîñòàâëÿþò: äåõêàíñêèé,  
ñêîòíûé, àâòîìîáèëüíûé, âåùåâîé ðûíêè, à òàêæå ðûíîê æèëüÿ,  ìàãàçèíû,  
ñóïåðìàðêåòû, ñòîëîâûå,  ïåêàðíè, òðàíñïîðò,  ñâÿçü,  ïðåäïðèÿòèÿ ýëåêòðî-,  
âîäî-,  ãàçî- è òåïëîñíàáæåíèÿ,  ïàðèêìàõåðñêèå,  ó÷ðåæäåíèÿ êóëüòóðû,  
çäðàâîîõðàíåíèÿ è îáðàçîâàíèÿ.

На рынке средств производства продается оборудование, техника 
для производства, строительная техника, сырьё и материалы. Продажи и 
маркетинг товаров осуществляются прямо или косвенно через прямые связи 
между производителями и потребителями или через товарные биржи и 
торговые компании. Товарные биржи – это посреднические организации, 
которые организуют большое количество товаров, осуществляют оптовую 
и розничную продажу.

Ïðîöåññ êóïëè-ïðîäàæè — ïðîöåññ îáìåíà òîâàðîâ è óñëóã íà äåíüãè,  
è íàîáîðîò.

Ðûíîê — ïðåäñòàâëÿåò ñîáîé ïðîñòðàíñòâî,  ãäå âñòðå÷àþòñÿ 
ïîêóïàòåëü è ïðîäàâåö ñ öåëüþ îñóùåñòâëåíèÿ ïðîöåññà êóïëè-ïðîäàæè.

Ðûíîê ïîòðåáèòåëüñêèõ òîâàðîâ — ýòî ðûíîê,  ãäå ïðîäàþòñÿ òîâàðû 
è óñëóãè,  íåîáõîäèìûå äëÿ óäîâëåòâîðåíèÿ ïîòðåáíîñòåé íàñåëåíèÿ è 
äîìàøíåãî õîçÿéñòâà.
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Êàê óæå óïîìèíàëîñü,  äåíüãè — îñîáûé óíèâåðñàëüíûé òîâàð. 
Ñëåäîâàòåëüíî,  îíè òîæå äîëæíû èìåòü ñâîé òàê íàçûâàåìûé ôèíàíñîâûé 
ðûíîê. Íà ôèíàíñîâûõ ðûíêàõ äåíüãè âûäàþòñÿ èëè ïðèíèìàþòñÿ â äîëã. 
Ïîäîáíûå óñëóãè îêàçûâàþò áàíêè.  Íà ýòèõ  ðûíêàõ,  ïîìèìî îáû÷íûõ 
äåíåã,  ïðîäàþò èëè ïîêóïàþò «öåííûå áóìàãè» — òî åñòü îñîáîãî ðîäà 
äåíüãè â âèäå àêöèé,  îáëèãàöèé è âåêñåëåé.  Îðãàíèçàöèåé òîðãîâ 
öåííûìè áóìàãàìè çàíèìàþòñÿ ôîíäîâûå áèðæè.  Íà ôèíàíñîâûõ ðûíêàõ 
ïîìèìî ýòîãî îñóùåñòâëÿåòñÿ êóïëÿ-ïðîäàæà âàëþòû — äåíåæíûõ ñðåäñòâ 
èíîñòðàííûõ ãîñóäàðñòâ.  Äàííóþ äåÿòåëüíîñòü îñóùåñòâëÿþò áàíêè è èõ 
ïóíêòû ïî îáìåíó âàëþòû.

Ðàáî÷àÿ ñèëà,  êàê è ñàì òðóä,  ÿâëÿÿñü îñîáûì òîâàðîì,  ðåàëèçóåòñÿ íà 
ðûíêàõ òðóäà.  Íà òàêèõ ðûíêàõ  îñóùåñòâëÿþò ñâîþ äåÿòåëüíîñòü áèðæè 
òðóäà,  ïðåäïðèÿòèÿ è îðãàíèçàöèè,  çàíèìàþùèåñÿ òðóäîóñòðîéñòâîì 
íàñåëåíèÿ.   Áèðæè òðóäà âûïîëíÿþò ïîñðåäíè÷åñêóþ ðîëü  ìåæäó 
íàåìíûìè ðàáî÷èìè è ïðåäïðèÿòèÿìè,  íóæäàþùèìèñÿ â ðàáî÷åé ñèëå.

Ðûíîê ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà — ýòî ðûíîê,  ãäå ðåàëèçóþòñÿ òîâàðû è 
óñëóãè,  íåîáõîäèìûå äëÿ óäîâëåòâîðåíèÿ ïîòðåáíîñòåé ïðåäïðèÿòèé è 
ôèðì.

Òîâàðíàÿ áèðæà — ïîñðåäíè÷åñêàÿ îðãàíèçàöèÿ,  çàíèìàþùàÿñÿ 
îïòîâîé òîðãîâëåé òîâàðîâ â êðóïíûõ îáúåìàõ.

Ðûíîê òðóäà — ðûíîê,  ãäå îñóùåñòâëÿåòñÿ ïðîöåññ êóïëè-ïðîäàæè 
ðàáî÷åé ñèëû.

Áèðæà òðóäà — îðãàíèçàöèÿ,  îñóùåñòâëÿþùàÿ ïîñðåäíè÷åñêóþ 
äåÿòåëüíîñòü ìåæäó ïðåäïðèÿòèÿìè è ëþäüìè,  èùóùèìè ðàáîòó.

Ôèíàíñîâûé ðûíîê  — ðûíîê,  íà êîòîðîì îñóùåñòâëÿþò ïðîöåññû 
êóïëè-ïðîäàæè äåíåã è öåííûõ áóìàã.

Öåííàÿ áóìàãà — äîêóìåíò â âèäå îñîáûõ äåíåã, ïîäòâåðæäàþùèé 
ïðàâî íà âëàäåíèå îïðåäåëåííûì îáúåìîì ñðåäñòâ èëè ñîáñòâåííîñòè, èëè 
îòíîøåíèå ê íèì.

Ôîíäîâàÿ áèðæà — ïîñðåäíè÷åñêàÿ ñòðóêòóðà,  çàíèìàþùàÿñÿ 
îðãàíèçàöèåé êóïëè-ïðîäàæè öåííûõ áóìàã. 
Íà ðûíêå èíòåëëåêòóàëüíûõ òîâàðîâ ïðîäàþòñÿ è ïîêóïàþòñÿ òîâàðû è 

óñëóãè,  ÿâëÿþùèåñÿ ïðîäóêòîì óìñòâåííîãî òðóäà.   Ê  íèì îòíîñÿòñÿ íàó÷íûå 
èäåè è ïðîèçâåäåíèÿ èñêóññòâ,  ðàçëè÷íàÿ èíôîðìàöèÿ,  òåõíè÷åñêèå 
ïðîåêòû è èçîáðåòåíèÿ,  êîìïüþòåðíûå ïðîãðàììû,  êèíîôèëüìû è 
êîíöåðòíûå ïðåäñòàâëåíèÿ,  òî åñòü âñå òîâàðû è óñëóãè,  êîòîðûå ïîÿâèëèñü 
â ðåçóëüòàòå óìñòâåííîãî òðóäà.
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ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

1.  Âñåãäà ëè äëÿ ôóíêöèîíèðîâàíèÿ ðûíêà íåîáõîäèìî íàëè÷èå îòäåëüíî 
îòâåäåííîãî ìåñòà?

2.  Êàêèå ôóíêöèè âûïîëíÿåò ðûíîê? Перечислите èõ ïî ïîðÿäêó.
3.  Ïåðå÷èñëèòå âèäû ðûíêîâ.  Â  ÷åì îòëè÷èå ðûíêà ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà 

îò ðûíêà ïîòðåáèòåëüñêèõ òîâàðîâ?
4.  ×òî ïðîäàåòñÿ íà ðûíêå èíòåëëåêòóàëüíûõ òîâàðîâ?
5.  Ïðèâåäèòå ïðèìåðû ðûíêà òðóäà.
6.  Êàêèå òîðãè îñóùåñòâëÿþòñÿ íà ôèíàíñîâîì ðûíêå?
7. Ïðèâåäèòå ïðèìåðû ìåñòíîãî,  ðåãèîíàëüíîãî,  íàöèîíàëüíîãî è 

ìåæäóíàðîäíîãî ðûíêîâ.
8.  Êàêèå áèðæè âû çíàåòå? Óêàæèòå èõ îòëè÷èÿ è îáùèå ÷åðòû.

Рынок интеллектуальных товаров – это рынок, на котором продаются 
и покупаются товары, являющиеся продуктом умственного труда. 
Ïîìèìî ýòîãî,  ñóùåñòâóþò ðûíêè îòäåëüíûõ òîâàðîâ,  íàïðèìåð — 

ðûíîê íåôòè,  õëîïêà,  ïøåíèöû,  öâåòíûõ ìåòàëëîâ è ò.ä. Â çàâèñèìîñòè 
îò òåððèòîðèàëüíîãî äåëåíèÿ ðûíêè áûâàþò ìåñòíûìè,  ðåãèîíàëüíûìè,  
íàöèîíàëüíûìè è ìåæäóíàðîäíûìè.

Îáû÷íî ðûíêè äåëÿò íà äâà áîëüøèõ êëàññà: ýòî ðûíîê òîâàðîâ è óñëóã 
è ðûíîê ôàêòîðîâ ïðîèçâîäñòâà.

Великий ученый-энциклопедист Востока,  внес-
ший своими научными трудами огромный вклад в 
развитие экономической науки.  В  том числе,  он дал 
определение человеческим потребностям,  уточнил 
место труда в создании материальных благ,  выразил 
свои взгляды и мнения относительно таких  понятий,  
как «разделение труда»,  «потребительская корзина»,  
а также влияние человеческого фактора.   

Àáó Àëè èáí Ñèíо
(980 —1037)

Çàïîìíèòå!
• Ðûíîê ñîçäàåò âîçìîæíîñòè äëÿ âçàèìíîãî îáìåíà òîâàðîâ.
• Ðûíîê îïðåäåëÿåò öåíó òîâàðà.
• Ðûíîê ðåãóëèðóåò ýêîíîìèêó.
•  Ðûíêè, â çàâèñèìîñòè îò òîâàðîâ, ðåàëèçóåìûõ íà íèõ, ïîäðàçäåëÿþòñÿ 

íà ðûíêè ïîòðåáèòåëüñêèõ òîâàðîâ, ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà, òðóäà, 
ôèíàíñîâ, èíòåëëåêòóàëüíûõ òîâàðîâ.htt
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1. Посмотрите на картинки и установте примерную цену товаров 
изображённых на картинках с точки зрения продавца.

2. Назовите цену на этот товар в качестве покупателя.
3. Чем вы руководствовались, когда устанавливали цену?
4. Какую информацию вам нужно знать при ценообразовании?
5. Спросите о текущей цене конкретного товара в магазине и попытайтесь 

объяснить, почему этот бренд продается по данной цене.

Как было отмечено в предыдущей главе, рынок представляет собой 
взаимоотношения между покупателями и продавцами в процессе обмена 
товарами и услугами. Цена – это сумма денег, которую клиент заплатит 
за конкретный товар или услугу. Например, 30 000 сумов за килограмм 
масла, 4500 сумов за пакетик чая, 1 200 000 сумов за один велосипед и так 
далее.

   ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ÐÛÍÊÈ È ÖÅÍÛÒÅÌÀ 9
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Öåíû âñåãäà ñðàâíèâàþòñÿ ìåæäó ñîáîé. Ïóòåì сравнивания öåí íà 
òîâàðû ïîòðåáèòåëè ïîêóïàþò èõ.  Ïóòåì ñîïîñòàâëåíèÿ ñòîèìîñòè ðåñóðñîâ 
ôèðìû ïðèîáðåòàþò îïðåäåëåííûå òîâàðû è óñëóãè. Ñðàâíèâàÿ öåíû íà 
ðàçëè÷íûõ ðûíêàõ,  ïîòðåáèòåëè èìåþò âîçìîæíîñòü âûÿâèòü öåíó òîâàðà.  
Cîïîñòàâëÿÿ öåíû íà ðàçëè÷íûõ ðûíêàõ,  нужно îòâåòèòü íà следующие 
три îñíîâíûå âîïðîñа ýêîíîìèêè: 

Êàêèå òîâàðû íåîáõîäèìî ïðîèçâîäèòü?
Ñëåäóåò ïðîèçâîäèòü òå òîâàðû è óñëóãè,  êîòîðûå ïðèíîñÿò íàèáîëüøóþ 

ïðèáûëü.
Êàêèì îáðàçîì ñëåäóåò èõ ïðîèçâîäèòü?
Ïî âîçìîæíîñòè ñ íàèìåíüøèìè çàòðàòàìè.
Äëÿ êîãî èõ ñëåäóåò ïðîèçâîäèòü?
Òîâàðû è óñëóãè ñëåäóåò ïðîèçâîäèòü äëÿ ëþäåé,  æåëàþùèõ  è ñïîñîáíûõ 

ïðèîáðåòàòü èõ çà óñòàíîâëåííóþ öåíó.
Âåñüìà âàæíî ïîíÿòü òî,  ÷òî ïðîèçâîäñòâî è ïîñòàâêà ëþáîãî òîâàðà 

èëè óñëóãè â ëþáîì êîëè÷åñòâå è â ëþáîå âðåìÿ ïî âçàèìîñâÿçàííûì 
ðûíî÷íûì öåíàì ïðîèñõîäèò áåç öåíòðàëèçîâàííîãî ïëàíèðîâàíèÿ èëè æå 
áåç íåïîñðåäñòâåííîãî êîíòðîëÿ çà ðåøåíèåì ÷àñòíûõ ïðîèçâîäèòåëåé è 
ïîêóïàòåëей.  Ýòî âîçìîæíî  ïðè óñëîâèè выïîëíåíèÿ öåíàìè òðåõ ôóíêöèé 
â ñòðóêòóðå ðûíêà: 

1)  èíôîðìàöèîííîé; 
2)  ïîîùðåíèÿ; 
3)  ðàñïðåäåëåíèÿ.

Öåíû è èõ ñîîòíîøåíèå ñíàáæàþò ïîòðåáèòåëåé,  ïðîèçâîäèòåëåé è 
âëàäåëüöåâ ðåñóðñîâ îñíîâíûìè ñâåäåíèÿìè,  íåîáõîäèìûìè äëÿ ïðèíÿòèÿ 
èìè ðåøåíèÿ î òîì,  ÷òî è â êàêîì êîëè÷åñòâå ñëåäóåò êóïèòü.  Äëÿ áîëåå 
ïîëíîãî ïîíèìàíèÿ çíà÷åíèÿ èíôîðìàöèîííîé ôóíêöèè öåí ïðåäñòàâüòå 
ñåáå ñëåäóþùóþ ñèòóàöèþ: â ñóïåðìàðêåòå íè íà îäíîì èç ïðèëàâêîâ íå 
âûñòàâëåíû öåíû íà òîâàðû.  Èëè æå,  åñëè áû âàì ïðèøëîñü âûáðàòü îäíó 
èç äâóõ ðàáîò,  íå çíàÿ ïðè ýòîì ïîëîæåííóþ çà ýòó ðàáîòó ïëàòó. Ëèáî 
íàíèìàòü ìàëÿðà,  íå çíàÿ çàðàíåå,  ñêîëüêî çàïðîñèò îí çà ñâîþ ðàáîòó,  è 
íå èìåÿ ïðåäñòàâëåíèÿ î öåíå êðàñîê,  êèñòåé è äðóãèõ ìàòåðèàëîâ,  ëèáî 
âû íàìåðåâàåòåñü ïðèíÿòü ðåøåíèå î òîì,  ÷òîáû ñàìîìó âçÿòüñÿ çà ýòî äåëî. 

Öåííîñòè!
Îáðàùàëè ëè âû âíèìàíèå íà òî,  ÷òî ìû íåïðåðûâíî ñòàðàåìñÿ 

âûÿñíèòü öåíó,  ñòîèìîñòü  покупки êåì-ëèáî ïðèîáðåòåííîé èç íàøèõ 
çíàêîìûõ? Äëÿ ÷åãî íàì ìîæåò ïîíàäîáèòüñÿ ïîäîáíàÿ èíôîðìàöèÿ?
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Â   êàæäîì èç ýòèõ ñëó÷àåâ íåèìîâåðíî òðóäíî ïðèíÿòü ðåøåíèå,  íå èìåÿ 
çàðàíåå ñâåäåíèé î ðàñöåíêàõ.

Èçìåíåíèå öåí â ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå ñîçäàåò áëàãîïðèÿòíûå âîç-
ìîæíîñòè äëÿ ïåðåìåùåíèÿ èëè ïåðåðàñïðåäåëåíèÿ ðåñóðñîâ.  Ðîñò öåí íà 
ñîþ,  ïî ñðàâíåíèþ ñ êóêóðóçîé,  ïðèâîäèò ê òîìó,  ÷òî ôåðìåðû íà÷èíàþò 
âûðàùèâàòü áîëüøèå îáúåìû ñвеклы.  Áîëåå íèçêàÿ çàðïëàòà þðèñòà,  ïî 
ñðàâíåíèþ ñ çàðïëàòîé áóõãàëòåðà,  ïîäòàëêèâàåò áîëüøåå ÷èñëî ëþäåé 
ê èçó÷åíèþ áóõãàëòåðèè. Ðîñò ïðèáûëè â ñâîáîäíîì ðûíêå ïðèâëåêàåò 
ðåñóðñû,  è íàîáîðîò: óâåëè÷åíèå óáûòêîâ ïðèâîäèò ê èõ îòòîêó.  Ïðèáûëü 
— ñëîâíî çåëåíûé ñâåò â ýêîíîìè÷åñêîé æèçíè,  à óáûòêè —  êðàñíûé.  Íî 
êàê äëÿ èñïðàâíîé ðàáîòû äîðîæíîé ñèñòåìû ñîâåðøåííî íåîáõîäèì è 
çåëåíûé,  è êðàñíûé ñâåò,  òàê è äëÿ ñòàáèëüíî ôóíêöèîíèðóþùåãî ðûíêà 
âàæíû è ïðèáûëü,  è óáûòêè.  В каждом из приведенных выше примеров 
проявляется функция стимулирования цен.

Еще одна важная задача цен – это их задача распределения. Ïðè 
íåèçìåííûõ ïðî÷èõ óñëîâèÿõ â ñëó÷àå ðîñòà öåí íà êàêèå-ëèáî âèäû òîâàðîâ 
îíè áóäóò ïîêóïàòüñÿ óæå â ìåíüøèõ îáúåìàõ, è íàîáîðîò, ÷åì íèæå áóäåò 
öåíà íà òîâàð, òåì ñêîðåå îí áóäåò ðàñïðîäàí. Ïðè ïîìîùè öåí äåôèöèòíûå 
ðåñóðñû ðàñïðåäåëÿþòñÿ ñðåäè ïîòðåáèòåëåé ñ íàèáîëüøèì æåëàíèåì è 
âîçìîæíîñòÿìè óïëàòèòü óñòàíîâëåííóþ öåíó. Åñëè âëàäåëåö çäàíèÿ â öåíòðå 
ãîðîäà ïðåäîñòàâèò åãî â àðåíäó ïîä îôèñ, è èìååò ïðè ýòîì âîçìîæíîñòü 
ïîëó÷èòü â èòîãå áîëåå âûñîêóþ öåíó, íåæåëè îíî áóäåò ñäàíî ïîä ãàðàæ 
èëè ñêëàä, ñëåäîâàòåëüíî, îíî áóäåò îòäàíî ïîä îôèñ. Åñëè 50 000 çðèòåëåé 
õîòÿò ïðèñóòñòâîâàòü íà êîíöåðòå â çàëå, âìåùàþùåì 5 000 ÷åëîâåê, öåíà 
áèëåòà ìîæåò ïîâûøàòüñÿ äî òîãî óðîâíÿ, êîãäà åãî ìîãóò ïðèîáðåñòè 5 000 
÷åëîâåê, îñòàëüíûå 45 000 ÷åëîâåê èç-çà äîðîãîâèçíû áèëåòà îòêàæóòñÿ îò 
êîíöåðòà.

Адам Смит считал,  что рыночная система сможет установить «справед-
ливую» цену на товар без вмешательства человека. Он также считал,  что 
все товары имеют собственную определенную цену,  а эта цена зависит от 
усилий для производства данного товара.  По его мнению, необходима плата 
в виде ренты за землю,  использованной для производства определенного 
товара.  Следует уплатить определенную сумму за использование капитала,  
привлеченного при производстве товара.  Привлеченной рабочей силе также 
следует платить определенную сумму. 

По мнению Адама Смита,  эти затраты формируют цену товара.  Однако,  
в то же время он считал,  что цена в некоторых случаях,  например,  при 
возникновение дефицита,  может изменяться.
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Çàïîìíèòå!
• Öåíà — äåíåæíîå âûðàæåíèå ñòîèìîñòè òîâàðà.
• Â  óñëîâèÿõ ðûíêà öåíû âûïîëíÿþò ôóíêöèè ïî èíôîðìèðîâàíèþ,  

ñòèìóëèðîâàíèþ è ðàñïðåäåëåíèþ,  è ýòèì äàþò îòâåò íà òðè îñíîâíûõ 
âîïðîñà ýêîíîìèêè: ÷òî,  êàê è äëÿ êîãî ïðîèçâîäèòü.
• Â ñòðóêòóðå ðûíêà öåíû ïðåäîñòàâëÿþò ïîòðåáèòåëþ è ïðîèçâîäèòåëþ 

öåííóþ èíôîðìàöèþ î ïðîèçâîäñòâå è ðàñïðåäåëåíèè òîâàðà.

1.  ×òî íàçûâàåòñÿ öåíîé òîâàðà?
2. Ïðîêîììåíòèðóéòå âàøè äåéñòâèÿ íà ðûíêå â ìîìåíò ïðèîáðåòåíèÿ 

òîâàðà.  Ïî÷åìó âû íå ñòàíåòå ïîêóïàòü åãî ñðàçó ó «ïåðâîãî âñòðå÷íîãî» 
ïðîäàâöà?

3.  Êàêîâû çàäà÷è öåí â óñëîâèÿõ ðûíêà?
4.  Î ÷åì èíôîðìèðóåò öåíà òîâàðà на рынке?
5.  Ïðèâåäèòå êîíêðåòíûå ïðèìåðû îòíîñèòåëüíî âûïîëíÿåìûõ öåíàìè 

çàäà÷ ïî èíôîðìèðîâàíèþ,  ñòèìóëèðîâàíèþ è ðàñïðåäåëåíèþ.
6.   Î ÷åì èíôîðìèðóåò ïðîèçâîäèòåëÿ ïðèáûëü èли óáûòоê при ïðîèçâîäñòâå 

òîâàðà?
7.  Вы полностью присоединяетесь к мнению Адама Смита?
8.   По-вашему,  на что не обратил внимание Адам Смит?
9.  Сопоставьте условия времени Адама Смита и настоящего времени,  

перечислите те факторы,  которые смогут оказать воздействие на фор-
мирование цены товаров в настоящее время.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈЯ!

Шотландского ученого-экономиста Адама Смита 
многие считают основателем современной экономичес-
кой науки.  Он внес большой вклад в развитие эконо-
мической науки своим произведением «Исследования о 
природе и причин богатства народов» и другими трудами. 

По мнению Адама Смита,  богатство нации зависит 
от объемов производства.   Он был сторонником резкого 
сокращения вмешательства государства в экономичес-
кую деятельность.  А также указывал на экономическую 

заинтересованность,  как самый главный фактор экономического развития. 
В  экономическую науку он внес понятие «невидимой руки».

Адам Смит
(1723 —1790)

4 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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   ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Ó×ÀÑÒÍÈÊÈ ÐÛÍÊÀÒÅÌÀ 10

Завод на снимке 1 и музыкальная школа на снимке 3 принадлежат 
государству.  Фабрика на снимке 2 принадлежит частному предпринима-
телю. На снимке 4 запечатлена семья.  Каждая семья имеет свое хозяйство,  
собственную маленькую экономику. Поэтому,  когда речь заходит о них 
употребляется понятие «Домашнее хозяйство (домохозяйство)».
1. 	Откуда берет государство материалы,  рабочую силу и оснащение для 

строительства музыкальной школы? Каким способом нанимаются пре-
подаватели и сотрудники,  работающие там?

2.  Откуда берет текстильная фабрика сырье и рабочую силу? Где она реа-
лизует свою готовую продукцию?

3.  	Откуда нанимает рабочую силу государство для своего завода  и где 
реализует свою продукцию?

4. 	Откуда берет домохозяйство товары для собственного потребления? Что 
сможет предложить домохозяйство на рынке рабочей силы?
Не забудьте употреблять при ответах  термин «рынок».  Расскажите о 

месте и значении рынка в деле обеспечения рабочий силой,  сырьем,  
материалами,  оснащения,  а также при реализации продукции объектов,  
изображенных на снимках.  

1

3

РЫНОК
2

1

3

4
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Ïðîèçâîäèòåëè  — ïðåäïðèÿòèÿ, ñîçäàþùèå òîâàðû è óñëóãè.   Ïðåäïðèÿòèå,  
ïîêóïàÿ íà ðûíêå ïðèðîäíûå ðåñóðñû,  ñðåäñòâà ïðîèçâîäñòâà,  ðàáî÷óþ 
ñèëó,  ñ  îäíîé ñòîðîíû,  âûñòóïàåò íà ðûíêå ïîêóïàòåëåì,  à ñ äðóãîé,  
ïðîèçâîäÿ è ïðîäàâàÿ òîâàðû è óñëóãè è ðåàëèçóÿ íà ðûíêå ñâîþ 
ñîáñòâåííîñòü,  âûñòóïàåò â êà÷åñòâå ïðîäàâöà.  Ê  ïðèìåðó,  ìóêîìîëüíûé 
çàâîä äëÿ îðãàíèçàöèè ïðîèçâîäñòâà ïðèîáðåòàåò íà ðûíêå íåîáõîäèìîå 
çäàíèå,  ìåëüíè÷íîå îáîðóäîâàíèå,  ïøåíèöó è ðàáî÷óþ ñèëó,  òî åñòü 
âûñòóïàåò  êàê ïîêóïàòåëü.  Îäíîâðåìåííî,  ïðîèçâîäÿ è ðåàëèçóÿ ãîòîâóþ 
ïðîäóêöèþ,  òî åñòü ìóêó,  âûñòóïàåò íà ðûíêå è â êà÷åñòâå ïðîäàâöà.

Ïîòðåáèòåëè — íàñåëåíèå,  äîìîõîçÿéñòâà â êà÷åñòâå ïîêóïàòåëåé 
ïðèîáðåòàþò íà ðûíêå íåîáõîäèìûå èì óñëóãè,  ïîòðåáèòåëüñêèå òîâàðû 
è ðàçëè÷íîå èìóùåñòâî.  Ñ  äðóãîé ñòîðîíû,  íàñåëåíèå ðåàëèçóåò íà ðûíêå 
ñâîþ ñîáñòâåííîñòü,  à òàêæå ëþäè,  ðàáîòàÿ íà ðàçëè÷íûõ ïðåäïðèÿòèÿõ,  
ïîëó÷àþò çàðàáîòíóþ ïëàòó,  òî åñòü â êà÷åñòâå ïðîäàâöà ïðîäàþò ñâîþ 
ðàáî÷óþ ñèëó.  Ñëåäîâàòåëüíî,  ïîòðåáèòåëè — íàñåëåíèå è äîìîõîçÿéñòâà  
— ó÷àñòâóþò íà ðûíêå êàê â ðîëè ïðîäàâöîâ,  òàê è ïîêóïàòåëåé.

Ïðîèçâîäèòåëè — ïðåäïðèÿòèÿ,  ñîçäàþùèå òîâàðû è óñëóãè.

Ïîòðåáèòåëè — íåïîñðåäñòâåííî ïîòðåáëÿþùèå èëè ïîëüçóþùèåñÿ 
ñîçäàííûìè òîâàðàìè è óñëóãàìè.  Òàê êàê ïîòðåáèòåëè æèâóò â îñíîâíîì 
ñåìüÿìè,  èõ  òàêæå íàçûâàþò äîìîõîçÿéñòâàìè. 

Â  êà÷åñòâå îðãàíà,  óïðàâëÿþùåãî îáùåñòâîì,  ñîáñòâåííèêà ïðèðîäíûõ 
ðåñóðñîâ,  ãîñóäàðñòâî çàíèìàåò íà ðûíêå îñîáîå ìåñòî òðåòüåãî ó÷àñòíèêà. 
Îíî îäíîâðåìåííî ðåàëèçóåò íà ðûíêå ïðèðîäíûå ðåñóðñû,  óñëóãè 
ãîñóäàðñòâåííûõ  служб è ó÷ðåæäåíèé,  òîâàðû, ïðîèçâåäåííûå íà ðàçëè÷íûõ  
ãîñóäàðñòâåííûõ  ïðåäïðèÿòèÿõ,   ãîñóäàðñòâåííóþ ñîáñòâåííîñòü.  С  äðóãîé 
ñòîðîíû,  â öåëÿõ óäîâëåòâîðåíèÿ íóæä ãîñóäàðñòâåííûõ ïðåäïðèÿòèé,  
ïðèîáðåòàåò äëÿ íèõ  íà ðûíêå òîâàðû,  óñëóãè è ðàáî÷óþ ñèëó.  Îêàçûâàÿ 
ïîñðåäñòâîì ñâîèõ ó÷ðåæäåíèé и предприятий óñëóãè íàñåëåíèþ è ÷àñò
íûì ïðåäïðèÿòèÿì,  âçèìàåò ñ íèõ  ïëàòó â âèäå îáÿçàòåëüíûõ  ïëàòåæåé è 
íàëîãîâ.  Íàïðèìåð,  çà áåñïëàòíîå ìåäèöèíñêîå îáñëóæèâàíèå ãîñóäàðñòâî 
ñ íàñåëåíèÿ óäåðæèâàåò ïëàòó â âèäå íàëîãîâ.

Ïîìèìî ïðî÷åãî, êàæäûé ó÷àñòíèê ðûíêà — ãîñóäàðñòâî, ïðîèçâîäèòåëè 
è ïîòðåáèòåëè — ïîñðåäñòâîì ðûíêà ïðåäîñòàâëÿþò è ïîëó÷àþò â äîëã 
äåíüãè,  ïîêóïàþò è ïðîäàþò ïðèíàäëåæàùèå èì öåííûå áóìàãè. Òàêèì 
îáðàçîì,  ìåæäó ýòèìè òðåìÿ ó÷àñòíèêàìè ðûíêà ïðîèñõîäèò ïðîöåññ 
êóïëè-ïðîäàæè,  ïðèâîäÿùèé ðûíîê â êðóãîâîå äâèæåíèå.
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Кто бы ни участвовал, основная задача рынка заключается в том, чтобы 
установить отношения купли-продажи между продавцом и покупателем. 
То есть, рынок – это совокупность сделок купли-продажи товаров и услуг, 
осуществляемых с помощью денег. С такой точки зрения экономических 
отношений можно привести простейшую формулу товарно-денежных 
отношений по одной сделке на рынке:

ПРОДАВЕЦ – ТОВАР – ДЕНЬГИ – ПОКУПАТЕЛЬ

Эта формула выражает устройство рыночной «клеточки». Весь же 
организм рынка образован из таких клеточек. Значит, товарные отношения 
в условиях рынка также состоят из связей, приведенных в формуле.

ßâëÿþùèåñÿ ó÷àñòíèêàìè ðûíêà ãîñóäàðñòâî, ïðîèçâîäèòåëè è 
ïîòðåáèòåëè (ñåìüÿ, äîì) ðåãóëÿðíî ïîêóïàþò è ðåàëèçóþò íà ðûíêå ñâîè 
òîâàðû è óñëóãè. Ïî ýòîé ïðè÷èíå ðåñóðñû, òîâàðû, óñëóãè è äåíåæíûå 
ñðåäñòâà íàõîäÿòñÿ íà ðûíêå â íåïðåðûâíîì êðóãîâîì äâèæåíèè (ñì.  ñõåìó).

ПОТРЕБИТЕЛИГОСУДАРСТВО

РЫНОК  
РЕСУРСОВ

РЫНОК  ТОВАРОВ 
И УСЛУГ

ФИРМЫ

Äîìîõîçÿéñòâà,  òî åñòü ïîòðåáèòåëè,  ðåàëèçóþò ãîñóäàðñòâó,  à òàêæå 
ïðîèçâîäñòâåííûì ôèðìàì è ïðåäïðèÿòèÿì ñâîå èìóùåñòâî,  ðàáî÷óþ ñèëó 
çà ñ÷åò òàêèõ  äåíåæíûõ  äîõîäîâ,  êàê çàðàáîòíàÿ ïëàòà,  âûïëàòû ïðîöåíòîâ 
è ïðèáûëè.  À çà ñ÷åò ïîëó÷åííîé ïðèáûëè,  â öåëÿõ  óäîâëåòâîðåíèÿ ñâîèõ 
ïîòðåáíîñòåé,  ïðèîáðåòàþò íà ðûíêå íåîáõîäèìûå óñëóãè,  ïîòðåáèòåëüñêèå 
òîâàðû è ðàçëè÷íîå èìóùåñòâî. Â ñâîþ î÷åðåäü, íà âûðó÷åííûå äåíüãè 
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Çàïîìíèòå!
• Ó÷àñòíèêàìè ðûíêà ÿâëÿþòñÿ ãîñóäàðñòâî, ïðîèçâîäèòåëè è 

äîìîõîçÿéñòâà. 
• Íà ðûíêå ìåæäó ãîñóäàðñòâîì, ïðîèçâîäèòåëÿìè è ïîòðåáèòåëÿìè 

ïðîèñõîäèò íåïðåðûâíûé êðóãîîáîðîò ðåñóðñîâ, òîâàðîâ, óñëóã è 
äåíåæíûõ ñðåäñòâ.

ãîñóäàðñòâî ïðèîáðåòàåò ó ïðèçâîäèòåëåé è äîìîõîçÿéñòâ íåîáõîäèìûå äëÿ 
ñåáÿ òîâàðû è óñëóãè. À ïðîèçâîäèòåëè,  íà âûðó÷åííûå ó äîìîõîçÿéñòâ 
ñðåäñòâà,  ïðèîáðåòàþò ó íàñåëåíèÿ è ãîñóäàðñòâà íåîáõîäèìûå ðåñóðñû è 
òàê äàëåå.  Òàêèì îáðàçîì,  â ýêîíîìèêå ïðîèñõîäèò íåïðåðûâíûé êðóãî
îáîðîò ðåñóðñîâ,  òîâàðîâ,  óñëóã è äåíåæíûõ ñðåäñòâ.

Ïðåäïðèÿòèÿ, îðãàíèçàöèè è ó÷ðåæäåíèÿ, íå ïðèíèìàþùèå íå-
ïîñðåäñòâåííîе ó÷àñòèе â ïðîöåññå îñóùåñòâëåíèÿ çàäà÷ ðûíêà, íî 
âûïîëíÿþùèå âñïîìîãàòåëüíóþ â ýòîì ïðîöåññå ðîëü, íàçûâàþòñÿ ðûíî÷íûìè 
èíôðàñòðóêòóðàìè. Ê íèì îòíîñÿòñÿ áàíêè, ñòðàõîâûå êîìïàíèè, òîâàðíûå, 
ôîíäîâûå è äðóãèå âèäû áèðæ, òîðãîâûå äîìà, òàìîæåííûå ó÷ðåæäåíèÿ, 
îðãàíèçàöèè, îêàçûâàþùèå áóõãàëòåðñêèå, ôèíàíñîâûå, þðèäè÷åñêèå 
óñëóãè, ó÷ðåæäåíèÿ è îðãàíèçàöèè, îñóùåñòâëÿþùèå ðàçëè÷íîãî ðîäà 
ñïåöèàëüíûå òîðãè.

Ðûíî÷íûå èíôðàñòðóêòóðû  — ïðåäïðèÿòèÿ,  îðãàíèçàöèè è 
ó÷ðåæäåíèÿ,  íå ïðèíèìàþùèå íåïîñðåäñòâåííîå ó÷àñòèå â ïðîöåññå 
îñóùåñòâëåíèÿ ðûíî÷íûõ çàäà÷,  íî âûïîëíÿþùèå â ýòîì ïðîöåññå 
âñïîìîãàòåëüíóþ ðîëü.

1.   Îáúÿñíèòå âçàèìîîòíîøåíèÿ ó÷àñòíèêîâ ðûíêà ñ òî÷êè çðåíèÿ ïðîöåññîâ 
êóïëè-ïðîäàæè.

2.   Êòî è èç êàêèõ èñòî÷íèêîâ ïëàòèò çà ýëåêòðîýíåðãèþ,  ðàñõîäóåìóþ íà 
îñâåùåíèå óëèö â íî÷íîå âðåìÿ?

3. Êòî â ïåðâóþ î÷åðåäü äîëæåí áûòü îñîáî çàèíòåðåñîâàí â ýêîíîìèè 
ãîñóäàðñòâåííîé ñîáñòâåííîñòè?

4.  Расскажите о товарно-денежных отношениях в условиях рынка.
5. Îáúÿñíèòå,  êàê ïðîèñõîäèò êðóãîîáîðîò ðåñóðñîâ,  òîâàðîâ,  óñëóã è 

äåíåæíûõ ñðåäñòâ â ýêîíîìèêå?
6.  ×òî âû çíàåòå î ñîâðåìåííîé ðûíî÷íîé èíôðàñòðóêòóðå íàøåé ñòðàíû? 

Îáúÿñíèòå íà конкретных ïðèìåðàõ.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈЯ!
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САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ.
АЛЬТЕРНАТИВНАЯ ПЛАТЕЖНАЯ СИСТЕМА

По мере развития экономики и технологий, во всем мире, включая и 
Узбекистан, ускоренно развивается электронная торговля. А это в свою 
очередь, предопределяет необходимость перехода от традиционных форм 
платежей на современные, основанные на технологических инновациях, 
быстрые, надежные платежи. То есть, альтернативные новые платежные 

В результате развития компьютерных технологий 
в настоящее время в качестве платежных средств 
применяются пластиковые карты. Пластиковые 
карты – это современные платежные средства. 
Карточки являются электронными устройствами, 
и владелец денег вносит в него информацию о 
количестве денег, и в каком банке они хранятся. 
Пластиковая карта вставляется в специальное 
устройство (терминал) и необходимая сумма 
переводится со счета покупателя из его банка, 
на счет в банке учреждения, являющегося 
получателем денег. Для того, чтобы уберечь карту 
от ее использования другими лицами, карточка 
снабжается ее владельцем специальным ключом 
– секретным кодом. Ее можно открыть лишь с 
помощью этого ключа.

Если вам понадобятся, используя устройство, 
называемое банкоматом, вы можете снять с карты 
и наличные деньги.

В наши дни осуществление платежа с помощью пластиковых карт 
становится для каждого гражданина обычным делом. Причиной этого 
является то, что они являются удобным средством для клиентов и 
существенно снижают потребности в наличных деньгах. В нашей стране 
имеется возможность не только осуществлять платежи с помощью 
пластиковых карт, но также и получать кредиты. 

Ценности!
Еще в IV–III веках до нашей эры на территории нашей страны из 

золота, серебра и меди начали чеканить монеты, называемые драхмы и 
тетрадрахмы. Эти деньги были обнаружены во время археологических 
раскопок, осуществленных на территории Термеза, Тахтасангина, Денова, 
Кампиртепа, Афросиаба. 
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системы, вместо традиционных, становятся важным требованием 
повседневности.

Самым удобным из альтернативных платежных систем становится 
система, основанная на мобильных средствах связи, отвечающая всем 
финансовым требованиям.

По этой системе клиент для оплаты приобретаемого товара или 
услуги может воспользоваться своим мобильным телефоном, вместо 
использования наличных денег, выписки чека или пластиковой карты.

Причиной возникновения и развития таких систем является их всеобщая 
доступность, простота и надежность. А это, в свою очередь, служит причи-
ной возникновения огромного рынка мобильной финансовой службы. 

Посредством средств такой системы каждый человек вместо 
специального расчетного счета в банке может использовать так называемый 
«электронный кошелек» для хранения и использования своих денег.

То, что мобильный телефон из обычного средства связи и информации 
может превратиться в средство хранения, перевода, приеёмки, приобретения 
товара, осуществления обязательных и социальный платежей в 
форме наличных и безналичных денег – также является свойствами 
альтернативной платежной системы.

В этом направлении в Узбекистане в последние годы предпринимают-
ся непрерывные, последовательные действия. В том числе, принимаются 
соответствующие законодательные документы и развивается инфраструк-
тура в этой сфере. То, что уже осуществляются коммунальные платежи и 
перевод денег за некоторые виды услуг средствами мобильных телефонов, 
также является проявлением действия альтернативных платежных систем.

Ценности!
Выскажите ваше отношение к народным пословицам: «Деньги – это 

грязь на руках», «Устрани деньги – и уничтожишь войны». 

1.	Что вы знаете о пластиковых картах? Чем они отличаются и в чем их 
преимущества перед бумажными деньгами?

2.	В чем причина появления потребностей в альтернативных платежных 
системах?

3.	В чем причина использования мобильных телефонов в качестве 
платежных инструментов?

4.	Узнайте у старших в вашей семье: какие платежи они осуществляют 
через мобильные телефоны.
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ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈЯ ÄËЯ ÏÎÂÒÎÐÅÍÈЯ 
II ÃËÀÂÛ

À. ÂÎÏÐÎÑÛ
1. Îáúÿñíèòå è ïåðå÷èñëèòå òðóäíîñòè,  ñ  êîòîðûìè ïðèõîäèëîñü 

ñòàëêèâàòüñÿ â ïðîöåññå îáìåíà ïðîäóêöèè âî âðåìåíà îòñóòñòâèÿ 
äåíåã.

2.	Ëþáàÿ ëè âåùü ìîæåò âûïîëíÿòü ôóíêöèþ äåíåã?
3.	Ïðèâåäèòå ðåàëüíûå ïðèìåðû âûïîëíåíèÿ äåíåæíûõ ôóíêöèé.
4.	Îõàðàêòåðèçóéòå âûãîäó ïðîäàâöîâ è ïîêóïàòåëåé â ïðîöåññå êóïëè-

ïðîäàæè.
5.	Âî âñåõ  ëè ñëó÷àÿõ íåîáõîäèìî îñîáîå ìåñòî äëÿ ñóùåñòâîâàíèÿ 

ðûíêà? Îáîñíóéòå îòâåò ïðèìåðàìè.
6.	Ïåðå÷èñëèòå ôóíêöèè ðûíêà è ïðèâåäèòå ïðèìåðû.
7.	Êàê âîçäåéñòâóåò ïîâûøåíèå öåí íà ðûíêå ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà íà 

öåíû òîâàðîâ íà ðûíêå ïîòðåáèòåëüñêèõ òîâàðîâ?
8. Â ÷åì ñõîäñòâî è îòëè÷èå ðûíêà ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà îò ðûíêà 

ïîòðåáèòåëüñêèõ òîâàðîâ?
9.  ×òî ïîêóïàåò è ïðîäàåò ãîñóäàðñòâî íà ðûíêå?
10.  Ñ  ïîìîùüþ ïðèìåðîâ îáúÿñíèòå ïðîöåññ îáîðîòà ðåñóðñîâ,  òîâàðîâ,  

óñëóã è äåíåæíûõ ñðåäñòâ â ýêîíîìèêå.

à)  ðûíîê òîâàðîâ è óñëóã,  íåïîñðåäñòâåííî ïîòðåáëÿåìûõ íàñåëåíèåì 
è äîìîõîçÿéñòâàìè,  à òàêæå óäîâëåòâîðÿþùèõ èõ ïîòðåáíîñòè;

á)  óíèâåðñàëüíîå (ñïåöèàëüíîå,  îñîáîå)  ñðåäñòâî îáìåíà,  ïðåä-
íàçíà÷åííîå äëÿ îñóùåñòâëåíèÿ ïëàòåæåé çà óñëóãè èëè òîâàð;

ÎÏÐÅÄÅËÅÍÈß

1.  Îáìåí.
2.  Äåíüãè.
3.  Öåíà.
4.  Ðûíîê.
5.  Ðûíîê пîòðåáèòåëüñêèõ 
òîâàðîâ.
6.  Ó÷àñòíèêè ðûíêà.

ÒÅÐÌÈÍÛ
7.  Ðûíîê ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà.
8.  Ïðîèçâîäèòåëè.
9.  Ïîòðåáèòåëè.
10.  Öåííàÿ áóìàãà.
11.  Áèðæà òðóäà.
12.  Ðûíî÷íàÿ èíôðàñòðóêòóðà.

Á. ÇÀÄÀÍÈß
Íèæå äàíû òåðìèíû,  à çàòåì èõ îïðåäåëåíèÿ. Ïîäáåðèòå ê öèôðå 

òåðìèíà ñîîòâåòñòâóþùóþ áóêâó îïðåäåëåíèÿ.
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Â. ÒÅÑÒÛ

1. Îáû÷íî îáìåí...
À. Äëÿ îäíîé ñòîðîíû áûâàåò âûãîäíûì, à äëÿ äðóãîé — íåò;
Á. Âûãîäåí îáåèì ñòîðîíàì;
Â. Â çàâèñèìîñòè îò âèäà îáìåíèâàåìîãî òîâàðà – âûãîäåí îáåèì 

ñòîðîíàì;
Ã. Â çàâèñèìîñòè îò âèäà îáìåíèâàåìîãî òîâàðà – íå âûãîäåí îáåèì 

ñòîðîíàì.
2. Ðûíîê – ýòî:

À. Ìåñòî, ãäå âñòðå÷àþòñÿ ïðîäàâåö è ïîêóïàòåëü;
Á. Ìåñòî, ãäå ïðîèçâîäèòñÿ îáìåí òîâàðîâ è óñëóã;
Â. Ñðåäñòâî, ñâÿçûâàþùåå ìåæäó ñîáîé ïðîèçâîäñòâî è ïîòðåáëåíèå;
Ã. Все ответы верны.

3. Öåíà òîâàðà – ýòî:
À. Êîëè÷åñòâî äåíåã, êîòîðîå õî÷åò çàïëàòèòü ïîêóïàòåëü çà òîâàð;
Á. Îáùèå ðàñõîäû, çàòðà÷åííûå íà ïðîèçâîäñòâî òîâàðà;
Â. Îáùèé îáúåì äåíåæíûõ ðàñõîäîâ, ñâÿçàííûõ ñ ïðîèçâîäñòâîì, 

õðàíåíèåì è ðåàëèçàöèåé òîâàðà; 
Ã. Äåíåæíîå âûðàæåíèå ñòîèìîñòè îäíîé åäèíèöû òîâàðà.

â)  îðãàíèçàöèÿ,  âûïîëíÿþùàÿ ïîñðåäíè÷åñêóþ ðîëü ìåæäó ïðåä-
ïðèÿòèÿìè è ëþäüìè,  èùóùèìè ðàáîòó;

ã)  êóïëÿ èëè ïðîäàæà îäíîé ïðîäóêöèè,  ëèáî îáìåí íà äðóãóþ;
ä)  ìåñòî,  ãäå âñòðå÷àþòñÿ ïîêóïàòåëü è ïðîäàâåö äëÿ îñóùåñòâëåíèÿ 

ïðîöåññà êóïëè-ïðîäàæè;
å)  äåíåæíîå âûðàæåíèå ñòîèìîñòè îäíîé åäèíèöû òîâàðà;
æ)  îñîáûé äîêóìåíò â âèäå äåíåã,  ïîäòâåðæäàþùèé ïðàâî íà âëàäåíèå 

îïðåäåëåííûì îáúåìîì ñðåäñòâ èëè ñîáñòâåííîñòè,  èëè îòíîøåíèå 
ê íèì;

ç)  äîìîõîçÿéñòâà,  ïîëüçóþùèåñÿ (ïîòðåáëÿþùèå)  ñîçäàííûìè  
òîâàðàìè è óñëóãàìè;

è)  ðûíîê,  íà êîòîðîì ðåàëèçóþòñÿ òîâàðû,  íåîáõîäèìûå äëÿ 
óäîâëåòâîðåíèÿ ïîòðåáíîñòåé ïðåäïðèÿòèé è ôèðì;

ê)  ïðåäïðèÿòèÿ,  ïðîèçâîäÿùèå òîâàðû è óñëóãè;
ë)  ãîñóäàðñòâî,  ïðîèçâîäèòåëè è äîìîõîçÿéñòâà;
ì)  ïðåäïðèÿòèÿ,  îðãàíèçàöèè è ó÷ðåæäåíèÿ,  íå ïðèíèìàþùèå 

íåïîñðåäñòâåííîå ó÷àñòèå â ïðîöåññå îñóùåñòâëåíèÿ ôóíêöèé ðûíêà,  
íî âûïîëíÿþùèå ïðè ýòîì âñïîìîãàòåëüíóþ ðîëü.

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



58

4. Àíâàð ïðîäàë телеôîí çà 2 000 000 сум, èç êîòîðûõ 1 500 000  сум îí 
ïîëîæèë â áàíê, à íà îñòàâøèåñÿ äåíüãè êóïèë ñåáå òóôëè. Êàêóþ ðîëü 
â ýòèõ ñèòóàöèÿõ âûïîëíÿþò äåíüãè?
À. Ñðåäñòâî èçìåðåíèÿ è íàêîïëåíèÿ;
Á. Ñðåäñòâî îáðàùåíèÿ è èçìåðåíèÿ;
Â. Ñðåäñòâî îáðàùåíèÿ è íàêîïëåíèÿ; 
Ã. Ñðåäñòâî èçìåðåíèÿ, íàêîïëåíèÿ è îáðàùåíèÿ.

5. Â êàêèõ öåëÿõ èñïîëüçóþò ïîòðåáèòåëüñêèå òîâàðû?
À. Ïðîèçâîäñòâî ñòàíêîâ;
Á. Ïðîèçâîäñòâî è ïåðåðàáîòêà ïðî÷åé ïðîäóêöèè;
Â. Óäîâëåòâîðåíèå íóæä íàñåëåíèÿ è äîìîõîçÿéñòâ;
Ã.	Âûðàùèâàíèå ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîé ïðîäóêöèè.

6. Äëÿ ÷åãî ñëóæàò ñðåäñòâà ïðîèçâîäñòâà?
À. Äëÿ ðåìîíòà ïðîèçâîäñòâåííûõ ñòàíêîâ;
Á. Äëÿ îáðàáîòêè ñûðüÿ íà ïðîèçâîäñòâå è ïðîèçâîäñòâà ïðîäóêöèè;
Â. Äëÿ ðåàëèçàöèè íà ðûíêå;
Ã. Äëÿ îáåñïå÷åíèÿ ïðîèçâîäñòâà ñûðüåì.

7. Íà ðûíêå...
À. Ñòàòóñ ïðîäàâöà âñåãäà âûøå ñòàòóñà ïîêóïàòåëÿ;
Á. Ñòàòóñ ïîêóïàòåëÿ âñåãäà âûøå ñòàòóñà ïðîäàâöà;
Â. Âî âñåõ ñëó÷àÿõ èõ ñòàòóñû ðàâíû;
Ã. Íåò âîçìîæíîñòè îïðåäåëèòü ñòàòóñ ïðîäàâöà ïî îòíîøåíèþ ê 

ïîêóïàòåëþ.
8. Íà êàêîì ðûíêå ðåàëèçóþòñÿ àêöèè?

À. Ðûíîê ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà;
Á. Ôèíàíñîâûé ðûíîê;
Â. Ðûíîê òðóäà; 
Ã. Ðûíîê èíòåëëåêòóàëüíûõ òîâàðîâ.

9. ×òî â ýêîíîìèêå ñîâåðøàåò íåïðåðûâíûé îáîðîò?
À. Òîëüêî äåíåæíûå ñðåäñòâà;
Á. Òîëüêî äåíåæíûå ñðåäñòâà è òîâàðû;
Â. Òîëüêî òîâàðû è óñëóãè;
Ã. Ðåñóðñû, òîâàðû, óñëóãè è äåíåæíûå ñðåäñòâà.

10. Êàêèìè ñâîéñòâàìè äîëæíû îáëàäàòü äåíüãè?
À. Óäîáñòâî è êîìïàêòíîñòü;
Á. Ïðî÷íîñòü è ñòàáèëüíîñòü;
Â. Òðóäíîñòü äëÿ ïîääåëêè;
Ã. Âñå âûøåïåðå÷èñëåííîå.
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Ãëàâà III. Семья – эêîíîìèêà 
äîìàøíåãî õîçÿéñòâà

Для повышения уровня жизни нашего народа нужно 
сформировать систему достойной оплаты труда и повышения 
реальных доходов населения.

Шавкат Мирзиёев
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ÒÅÌÀ 11  ÂÈÄÛ ÄÎÕÎÄÎÂ È ÐÀÑÕÎÄÎÂ 
ÏÎÒÐÅÁÈÒÅËÅÉ

1.  Êàêèå доõîäû ìîãóò áûòü ó ñåìüè на рисунке?
2. Êàêèå ðàñõîäû ìîãóò áûòü ó ýòîé ñåìüè â òå÷åíèå ìåñÿöà? 
3.  Может ли отдельный член семьи в одиночку удовлетворить все свои  

потребности? Что для этого ему может не хватать?
4.  Кроме личных расходов каждого члена семьи,  осуществление каких общих 

расходов необходимо семье чтобы вести домашнее хозяйство?

ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Потребитель – это покупатель товаров и услуг для своих нужд или для 
нужд своей семьи, либо лицо, дающее заказы. В этом смысле под заказчиком 
кроме отдельно взятой личности, подразумевают также и всю семью. В 
качестве потребителей, в экономике под семьей во многих случаях принято 
использовать понятие домашнее хозяйство.

Âñå ìàòåðèàëüíûå è äåíåæíûå ñðåäñòâà,  ïðèîáðåòåííûå ÷åëîâåêîì 
(ñåìüåé)  çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè (çà ìåñÿö,  ãîä),  íàçûâàþò 
äîõîäîì.   Äîõîä íåïîñðåäñòâåííî ñâÿçàí ñ òðóäîì èëè æå ñ èñïîëüçîâàíèåì 
êàêîé-ëèáî ñîáñòâåííîñòè (ñîñòîÿíèÿ).   Îñòàíîâèìñÿ ïîäðîáíåå íà äîõîäàõ,  
êîòîðûå ôîðìèðóþòñÿ íåïîñðåäñòâåííî çà ñ÷åò âûïîëíåííîãî òðóäà. 
Çàðàáîòíàÿ ïëàòà,  ÿâëÿÿñü äîõîäîì,  ïîëó÷àåìûì çà ñ÷åò òðóäà,  ñîñòàâëÿåò 
îñíîâíóþ ÷àñòü äîõîäîâ ïîòðåáèòåëåé.

Îïëàòà òðóäà ìîæåò áûòü ñëåäóþùèõ âèäîâ:
— ñòðîãî ôèêñèðîâàííîå êîëè÷åñòâî äåíåã,  âûïëà÷èâàåìûõ ðàáîòíèêó 

çà òðóäîâóþ äåÿòåëüíîñòü â òå÷åíèå ìåñÿöà — ìåñÿ÷íый оклад;htt
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— äåíüãè,  âûïëà÷èâàåìûå ðàáîòíèêó çà âûïóùåííûé îáúåì ïðîäóê-
öèè — ñäåëüíàÿ îïëàòà òðóäà;

— äåíüãè,  âûïëà÷èâàåìûå ðàáîòíèêó çà îòðàáîòàííûé îáúåì âðåìå-    
íè — ïîâðåìåííàÿ îïëàòà òðóäà;

— ñìåøàííàÿ îïëàòà òðóäà.
Ñëóæàùèå ãîñóäàðñòâåííûõ ïðåäïðèÿòèé ïîëó÷àþò äîõîä,  â îñíîâíîì,  

â âèäå åæåìåñÿ÷íîé çàðàáîòíîé ïëàòû; ðàáî÷èì çàâîäîâ è ôàáðèê çà÷àñòóþ 
óñòàíàâëèâàåòñÿ ñäåëüíàÿ îïëàòà òðóäà; ó÷èòåëÿ,  êàê ïðàâèëî,  ïîëó÷àþò 
ïîâðåìåííóþ çàðàáîòíóþ ïëàòó çà êîëè÷åñòâî ïðîвеäåííûõ   óðîêîâ.  Ïîìèìî 
ýòîãî íà  íåêîòîðûõ  ïðåäïðèÿòèÿõ  è îðãàíèçàöèÿõ  ïðàêòèêóåòñÿ ñìåøàí-
íàÿ îïëàòà òðóäà,  òî åñòü,  íàðÿäó ñ ôèêñèðîâàííîé ìåñÿ÷íîé çàðàáîòíîé 
ïëàòîé âûïëà÷èâàåòñÿ è äîïîëíèòåëüíàÿ ñäåëüíàÿ îïëàòà â çàâèñèìîñòè 
îò âûïîëíåííîãî îáúåìà ðàáîòû.

Äîõîäû ñåìüè íå âî âñåõ ñëó÷àÿõ áûâàþò â âèäå äåíåã. Ê ïðèìåðó, ñåìüÿ 
èìååò ïîäñîáíûé ó÷àñòîê,  íà êîòîðîì âûðàùèâàåò îâîùíûå êóëüòóðû. Â 
ýòîì ñëó÷àå îíà получает äîõîä â âèäå íåïîñðåäñòâåííûõ ìàòåðèàëüíûõ 
áëàã — ñåëüõîçïðîäóêòîâ.

Пожилые люди ежемесячно получают пенсию по старости. Стипендии 
выплачиваются студентам во время их учебы. Пособия по безработице, 
по причине болезни или по каким-то другим причинам временно не 
работающим лицам, многодетным и малообеспеченным семьям со стороны 
государства и предприятий выплачивается в качестве денежной помощи.

По-другому, денежная помощь выделяемая государством, называется 
трансфертами.

Îïëàòà òðóäà — äåíüãè,  âûïëà÷èâàåìûå ïðåäïðèÿòèåì íàåìíîìó 
ðàáî÷åìó çà âûïîëíåííóþ èì ðàáîòó.
Ìåñÿ÷íàÿ çàðàáîòíàÿ ïëàòà  — ñòðîãî ôèêñèðîâàííîå êîëè÷åñòâî 

äåíåã çà òðóäîâóþ äåÿòåëüíîñòü ðàáî÷åãî â òå÷åíèå ìåñÿöà.
Ñäåëüíàÿ îïëàòà òðóäà — êîëè÷åñòâî äåíåã,  âûïëà÷èâàåìîå ðàáîòíèêó 

çà âûïóùåííûé îáúåì ïðîäóêöèè.
Ïîâðåìåííàÿ îïëàòà òðóäà — êîëè÷åñòâî äåíåã,  âûïëà÷èâàåìîå 

ðàáîòíèêó çà ôàêòè÷åñêè îòðàáîòàííîå âðåìÿ.
Каждый человек  для жизнеобеспечения вынужден нести расходы в 

разной степени. Например, для еды, одежды, средств личной гигиены  
и другие. Для членов семьи, кроме расходов на личные нужды, есть 
необходимость осуществления общих расходов для ведения всего хозяйства. 
Например, обеспечение дома мебелью, совместное проведение досуга, 
приобретение автомобиля и другие.
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Отдельное домашнее хозяйство считается потребителем. Для сравнения 
его доходов и расходов составляется специальная таблица. Эта таблица 
называется семейным бюджетом.

Если доходы семьи, как это показано в таблице выше, больше ее расходов – 
это хорошо. Превышающую сумму доходов над расходами, семья может 

Ïîòðåáèòåëüñêèå ðàñõîäû ìîãóò áûòü äâóõ âèäîâ: îáÿçàòåëüíûå è 
ñâîáîäíûå. Îáÿçàòåëüíûå ðàñõîäû — ïåðâè÷íûå ðàñõîäû íà óäîâëåòâîðåíèå 
æèçíåííî íåîáõîäèìûõ ïîòðåáíîñòåé: ïðîäîâîëüñòâèå,  áûòîâûå óñëóãè,  
îäåæäà è òðàíñïîðòíûå ðàñõîäû. Îíè òàêæå íàçûâàþòñÿ ïîòðåáèòåëüñêîé 
êîðçèíîé. Ïðî÷èå ðàñõîäû íàçûâàþòñÿ ñâîáîäíûìè ðàñõîäàìè. Â ñëó÷àå,  
åñëè äîõîäû ÷åëîâåêà èëè ñåìüè íå ïðåâûøàþò îáÿçàòåëüíûе ðàñõîäы,  
òî íà ñâîáîäíûå ðàñõîäû ñðåäñòâ íå îñòàåòñÿ. ×åì áîëüøå äîõîä ñåìüè,  
òåì ìåíüøàÿ его ÷àñòü áóäåò ðàñõîäîâàòüñÿ íà ïðîäîâîëüñòâèå è äðóãèå 
îáÿçàòåëüíûå íóæäû. Äàííàÿ çàêîíîìåðíîñòü áûëà îòêðûòà íåìåöêèì 
ýêîíîìèñòîì Ýðíñòîì Ýíãåëåì.

Ñåìåéíûé áþäæåò  — ôèíàíñîâûé ïëàí ñåìüè,  îòðàæàþùèé äîõîäû 
è ðàñõîäû ñåìüè çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä.

   Виды доходов семьи     В сумах    В %          Виды расходов семьи             В сумах      В %  
1. Зарплата отца         1 750 000   35
2. Зарплата матери      1 250 000     25
3. Арендная плата		    500 000	     10
4. Пенсия дедудшки      750 000	    15
5. Пенсия бабушки	       500 000	    10
6. Проценты по вкладу     250 000	     5

1. Ïðîäîâîëüñòâåííûå òîâàðû
2. Îäåæäà
3. Òðàíñïîðòíûå ðàñõîäû
4. Êâàðòïëàòà
5. Êîììóíàëüíûå ïëàòåæè
6. Áûòîâûå ïðåäìåòû
7. Êóëüòóðíûé îòäûõ
8. Íàëîãè
9. Ïðî÷èå ðàñõîäû

Всего:                      5 000 000	 100% Всего:                                            4 000 000   100 %

1 200 000	   30
 600 000     15
 160 000      4
 320 000      8
 240 000      6
 200 000      5
 280 000      7
 600 000     15
 400 000     10

Îáÿçàòåëüíûå ðàñõîäû — ïåðâè÷íûå ðàñõîäû, íåîáõîäèìûå â 
ïîâñåäíåâíîé æèçíè.

Ñâîáîäíûå ðàñõîäû — ðàñõîäû íà óäîâëåòâîðåíèå ïîòðåáíîñòåé,  íå 
ÿâëÿþùèõñÿ ïåðâè÷íûìè.

Потребительская корзина — количество обязательных расходов,  за-
трачиваемых в течение одного месяца для потребления одного человека.
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1.  Êàêèìè ñâîéñòâàìè ïîòðåáèòåëÿ âû îáëàäàåòå?
2.  Êàê âëèÿåò ïðîáëåìà îãðàíè÷åííîñòè íà äåéñòâèÿ ïîòðåáèòåëÿ?
3.  ×òî âû ïîíèìàåòå ïîä äîõîäàìè ïîòðåáèòåëÿ? À ïîä åãî ðàñõîäàìè?
4.  Êàêèå ìîãóò áûòü ó ïîòðåáèòåëÿ èñòî÷íèêè äîõîäîâ?
5. Ïðèâåäèòå ïî ÷åòûðå âèäà ïðîôåññèé,  îáëàäàòåëè êîòîðûõ ïîëó÷àþò: 

ìåñÿ÷íóþ,  ïîâðåìåííóþ,  ñäåëüíóþ è ñìåøàííóþ çàðàáîòíûå ïëàòû.
6. Ïåðå÷èñëèòå ðàñõîäû ñåìüè. Îïðåäåëèòå â èõ ñîñòàâå îáÿçàòåëüíûå è 

ñâîáîäíûå çàòðàòû.
7. 	Ïðîàíàëèçèðóéòå âèä çàðàáîòíîé ïëàòû ïðåïîäàâàòåëåé è îïðåäåëèòå 

ïîðÿäîê åå íà÷èñëåíèÿ. 
8. Объясните суть закона Энгеля с помощью примеров из жизни. 

Постарайтесь прокомментировать увеличение веса материальных и 
нематериальных расходов.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Ценности!
Êàê âû ïîíèìàåòå ïîñëîâèöó: «Ïî ïðèõîäó è ðàñõîä»?

Íåìåöêèé ó÷åíûé-ýêîíîìèñò Ýðíñò Ýíãåëü íà îñíîâå ìíîãîëåòíèõ 
èññëåäîâàíèé ïðèøåë  ê âûâîäó,  ÷òî ñ  ïîâûøåíèåì ñåìåéíûõ 
äîõîäîâ èçìåíÿåòñÿ è êà÷åñòâåííûé ñîñòàâ ñåìåéíûõ ðàñõîäîâ: äîëÿ 
ïðîäîâîëüñòâèя â îáùèõ ðàñõîäàõ íåèçìåííî ñíèæàåòñÿ,  òðàòа íà îäåæäó,  
æèëüå è ýíåðãîíîñèòåëè îñòàþòñÿ áåç èçìåíåíèé,  à äîëÿ êóëüòóðíûõ è 
íåìàòåðèàëüíûõ ðàñõîäîâ,  íàïðîòèâ,  ïîâûøàåòñÿ.

Çàïîìíèòå!
• Будет целесообразным,  когда каждая семья составляет свой бюджет,  

а расходы осуществляет согласно ожидаемым  доходам.
•  Ïîòðåáèòåëè èìåþò ïåðâè÷íûå ðàñõîäû,  êîòîðûå äîëæíû áûòü  

óäîâëåòâîðåíû â îáÿçàòåëüíîì ïîðÿäêå,  è âòîðè÷íûå — ñâîáîäíûå 
ðàñõîäû.
• Íà ðûíêå ïîòðåáèòåëü ñëåäóåò следующим ïðàâèëàì:
1.  Äåéñòâóåò ìàêñèìàëüíî ðàöèîíàëüíî,  ò.ê.  åãî äîõîäû îãðàíè÷åíû.
2.  Ñòàðàåòñÿ áîëåå ïîëíî óäîâëåòâîðèòü ñâîè ïîòðåáíîñòè,  ïîëó÷èâ 

ïðè ýòîì ìàêñèìàëüíóþ âûãîäó.

сберегать и расходовать в будущем. Наоборот, если расходы превышают ее 
доходы, это плохо. Семье придется брать в долг, или получить необходимые 
средства за счет продажи чего-нибудь небходимого.
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Ñóùåñòâóþò ðàçëè÷íûå âåùè,  äîìàøíÿÿ óòâàðü,  ïðèíàäëåæàùèå îäíîìó 
ëèöó,  ñåìüå — îäåæäà,  îáóâü,  ìåáåëü,  êóëüòóðíî-áûòîâûå è õîçÿéñòâåííûå 
òîâàðû,  òåëåâèçîð,  õîëîäèëüíèê,  ñòèðàëüíàÿ ìàøèíà,  ïîñóäà è  äð.

Ìíîãèå ëþäè ÿâëÿþòñÿ âëàäåëüöàìè êâàðòèð,  ó÷àñòêîâ,  àâòîìîáèëåé,  
ìàãàçèíîâ,  ñòîëîâûõ,  ðàçëè÷íûõ ïðîèçâîäñòâåííûõ ïðåäïðèÿòèé è 
ôèðì. Ýòè ðàçíîîáðàçíûå îáúåêòû,  îáîðóäîâàíèå è ðåñóðñû íàçûâàþòñÿ 
èìóùåñòâîì èëè ñîáñòâåííîñòüþ. Âëàäåëüöåì èìóùåñòâà ÿâëÿåòñÿ 
ñîáñòâåííèê. Èìè ìîãóò áûòü êàê îòäåëüíî âçÿòûå ëè÷íîñòè,  ñåìüÿ,  òàê 
è ôèðìà,  ïðåäïðèÿòèå è îáùåñòâåííûå îðãàíèçàöèè. Ê  ïðèìåðó,  ôèðìå 
ìîãóò ïðèíàäëåæàòü ïðîèçâîäñòâåííûå çäàíèÿ,  ìàøèíû è ìåõàíèçìû,  
îáîðóäîâàíèå,  òðàíñïîðò è ïð. Òàêæå âëàäåëüöåì èìóùåñòâà ìîæåò 
áûòü è ãîñóäàðñòâî. Åìó ìîãóò ïðèíàäëåæàòü çåìåëüíûå ïëîùàäè,  íåäðà 
è íàçåìíûå ïðèðîäíûå áîãàòñòâà,  çäàíèÿ è ñîîðóæåíèÿ,  òðàíñïîðòíûå 
ñðåäñòâà,  çàïîâåäíèêè,  ìóçåè è öåëûé ðÿä äðóãîé ñîáñòâåííîñòè. 

1.  Êòî ìîæåò áûòü âëàäåëüöåì èìóùåñòâà,  èçîáðàæåííîãî íà ñíèìêàõ?
2. Êàêèì îáðàçîì ìîæíî îïðåäåëèòü, ïðèíàäëåæèò ëè èìóùåñòâî êîìó-

íèáóäü èëè íåò?
3.  Ïî÷åìó øêîëы ïðèíàäëåæаò в основном ãîñóäàðñòâó?
4.  Â  ÷åì ðàçëè÷èå ãîñóäàðñòâåííîé è ÷àñòíîé ïîëèêëèíèê?
5. Êàêàÿ ðàçíèöà â óñëîâèÿõ òðóäà ìåæäó âîäèòåëÿìè ìèêðîàâòîáóñîâ–

ìàðøðóòíûõ òàêñè ãîñóäàðñòâåííîãî è ÷àñòíîãî ïðåäïðèÿòèé?

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ÒÅÌÀ 12 ÑÎÁÑÒÂÅÍÍÎÑÒÜ È ÏÐÈÂÀÒÈÇÀÖÈß

Поликлиника. Аптека. Земельный участок.

Жилье. Автобус.Школа.
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Îñíîâû ýêîíîìè÷åñêîãî ïðàâà
Êàæäûé èìååò ïðàâî íà ñîáñòâåííîñòü.

Êîíñòèòóöèÿ Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí,  ñò. 36.

Объектами имущества являются материальные и нематериальные блага: 
земля и подземные богатства, здания и сооружения, машины, оборудова-
ние и инструменты, готовая продукция, деньги, ценные бумаги, произве-
дения искусства и литературы, изобретения и другое.

Лица, владеющие имуществом, считаются субъектами имущества. 
Примерами субъектов имущества могут быть отдельные люди, семьи, со-
общества людей или государство.

Различаются личное, общественное, государственное и частное виды 
имущества.

Личное имущество используется для удовлетворения личных нужд его 
владельца. Например, одежда, портфель, очки и другие.

Ñîáñòâåííîñòü — âñå, ÷òî îñâîåíî ëþäüìè è ÷åì îíè ìîãóò âëàäåòü.
Ñîáñòâåííèê  — ëèöî,  îáëàäàþùåå ïðàâîì ñîáñòâåííîñòè íà èìóùåñòâî.

Под коллективным (общим) имуществом подразумевается имущество, кото-
рым владеет группа лиц. Например, телевизор, ковер, утюг – имущество всей 
семьи.

Çåìëÿ, åå íåäðà, âîäà, ðàñòèòåëüíûé è æèâîòíûé ìèð è äðóãèå ïðèðîäíûå 
ðåñóðñû ÿâëÿþòñÿ îáùåíàöèîíàëüíûì äîñòîÿíèåì. Ñëåäóåò ðàöèîíàëüíî 
èñïîëüçîâàòü èõ,  îíè íàõîäÿòñÿ ïîä îõðàíîé ãîñóäàðñòâà. Ñîáñòâåííîñòü 
ãîñóäàðñòâåííûõ îðãàíèçàöèé,  ïðåäïðèÿòèé è ó÷ðåæäåíèé,  êóëüòóðíûå è 
èñòîðè÷åñêèå öåííîñòè,  ïàìÿòíèêè,  èìåþùèå ãîñóäàðñòâåííîå çíà÷åíèå,  
ãîñóäàðñòâåííûé áþäæåò,  çàïàñû çîëîòà,  âàëþòíûé ôîíä è äðóãîå 
èìóùåñòâî,  ñîçäàííîå èëè ïðèîáðåòåííîå çà ñ÷åò ãîñóäàðñòâåííûõ ñðåäñòâ,  
ÿâëÿåòñÿ ãîñóäàðñòâåííîé ñîáñòâåííîñòüþ. 

Ãîñóäàðñòâåííîå èìóùåñòâî çàêðåïëÿåòñÿ çà ãîñóäàðñòâåííûìè 
ïðåäïðèÿòèÿìè,  ó÷ðåæäåíèÿìè è îðãàíèçàöèÿìè â öåëÿõ îñóùåñòâëåíèÿ 
õîçÿéñòâåííîé    äåÿòåëüíîñòè   èëè   óïðàâëåíèÿ.       Наïðèìåð,  
èìóùåñòâî   øêîëû öåëèêîì ÿâëÿåòñÿ ãîñóäàðñòâåííîé ñîáñòâåííîñòüþ,  
ïðàâî ïîëüçîâàíèÿ åþ ïðèíàäëåæèò êîëëåêòèâó øêîëû,  ïðàâî 
âëàäåíèÿ — ðàéîííîìó õîêèìèяòó,  à ïðàâî ðàñïîðÿæåíèÿ ýòîé 
ñîáñòâåííîñòüþ âîçëîæåíî íà îñîáûé îðãàí — Агентство по управлению 
государственными активами. Çà ïðàâî ïîëüçîâàíèÿ èìóùåñòâîì 
øêîëû,  øêîëüíîãî çäàíèÿ â èíûõ,  êðîìå îáðàçîâàòåëüíîé,  öåëÿõ,  
àäìèíèñòðàöèÿ øêîëû äîëæíà ïîëó÷èòü  ðàçðåøåíèå õîêèìèяòà. 

5 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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Ресурсы – это то, чем владеет конкретный собственник: вещи, деньги, ценные 
бумаги и права на имущество. Права же на имущество – это право на получение у 
кого-либо предметов и услуг и принадлежат также владельцу имущества.

В качестве ресурсов можно привести личностный потенциал, движимые или 
недвижимые ресурсы, ресурсы предприятия.

В числе объектов имущества особыми свойствами обладает интеллектуальное 
имущество. Будучи продуктом умственного труда человека, право на владение ин-
теллектуальным имуществом закрепляется законодательством за этим человеком 
на определенное время. То есть, без разрешения этого человека его использование 
запрещается.

В качестве примеров интеллектуального имущества можно привести следу-
ющие: литературные, художественные, научные произведения, звуковые записи, 
радио и телевизионные произведения, изобретения, открытия, компьютерные 
программы, товарные знаки, ноу-хау и другие.

Èçìåíåíèå ôîðìû ñîáñòâåííîñòè èç ãîñóäàðñòâåííîé â ÷àñòíóþ íàçûâàåòñÿ 
ïðèâàòèçàöèåé. Îáðàòíûé ïðîöåññ,  òî åñòü ïðåâðàùåíèå ÷àñòíîé ñîáñòâåííîñòè â 
ãîñóäàðñòâåííóþ,  íàçûâàåòñÿ íàöèîíàëèçàöèåé. Êàê èçâåñòíî,  äî íåçàâèñèìîñòè 
ïðàêòè÷åñêè âñå ñðåäñòâà ïðîèçâîäñòâà,  çàâîäû è ôàáðèêè áûëè â ñîáñòâåííîñòè 
ãîñóäàðñòâà. Ïîñëå îáðåòåíèÿ íåçàâèñèìîñòè Óçáåêèñòàí âûáðàë  ïóòü,  
îðèåíòèðîâàííûé íà ðûíî÷íóþ ýêîíîìèêó.  Ìíîãèå ãîñóäàðñòâåííûå ïðåäïðèÿòèÿ 

Ãîñóäàðñòâåííîå èìóùåñòâî — ñîáñòâåííîñòü,  ïðèíàäëåæàùàÿ 
ãîñóäàðñòâó è ãîñóäàðñòâåííûì ïðåäïðèÿòèÿì.

×àñòíàÿ ñîáñòâåííîñòü — èìóùåñòâî,  ïðèíàäëåæàùåå îòäåëüíîìó ëèöó 
èëè êîëëåêòèâó ëèö.

Наиболее значимой собственностью в рыночной экономике является частная 
собственность.

Âëàäåëüöåì ÷àñòíîé ñîáñòâåííîñòè ìîæåò áûòü îòäåëüíî âçÿòîå ëèöî. Â ýòîì 
ñëó÷àå ïðàâî ïîëüçîâàíèÿ,  âëàäåíèÿ è ðàñïîðÿæåíèÿ áóäóò ñîñðåäîòî÷åíû òàêæå 
â ðóêàõ äàííîãî ëèöà.  Äàííîå ÷àñòíîå èìóùåñòâî íàçûâàåòñÿ ÷àñòíîé ñîáñòâåí-
íîñòüþ îäíîãî èíäèâèäóàëüíîãî ëèöà.  Åñëè æå âëàäåëüöàìè ñîáñòâåííîñòè 
ÿâëÿþòñÿ íåñêîëüêî ëèö (â ÷àñòíîñòè,  ëþäè,  ïðåäïðèÿòèÿ è ôèðìû),  òî ïðàâà 
ïîëüçîâàíèÿ,  âëàäåíèÿ è ðàñïîðÿæåíèÿ äàííîé ñîáñòâåííîñòüþ ðàñïðåäåëÿþòñÿ 
íà îñíîâå êîíêðåòíîãî ñîãëàøåíèÿ ìåæäó íèìè. Èíîãäà äàííûé âèä ÷àñòíîé 
ñîáñòâåííîñòè èìåíóåòñÿ êîëëåêòèâíîé ñîáñòâåííîñòüþ. 

Частное имущество – самая древняя форма имущества. Однако в нашей стране 
за годы, предшествовавшие независимости, в условиях плановой экономики – его 
значение утрачено. В условиях же рыночной экономики его значение восстанав-
ливается. 
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ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

1.	Что хорошего в наличии собственника – владельца всех вещей?
2.	Перечислите все формы собственности и приведите примеры.
3.	Какая форма собственности считается основной в условиях рыночной 

экономики?
4.	Что такое – «интеллектуальная собственность»?
5.  Ïðèâåäèòå ïî òðè ïðèìåðà ãîñóäàðñòâåííîãî èìóùåñòâà, ñîáñòâåííîñòè 

îäíîãî èíäèâèäóàëüíîãî ëèöà è êîëëåêòèâíîé ñîáñòâåííîñòè.
6.	Расскажите о процессах приватизации в Республике Узбекистан.

Ïðèâàòèçàöèÿ — ïåðåâîä ãîñóäàðñòâåííîé ñîáñòâåííîñòè â ÷àñòíóþ.
Íàöèîíàëèçàöèÿ — ïåðåâîä ÷àñòíîé ñîáñòâåííîñòè â ãîñóäàðñòâåííóþ.

áûëè ïðèâàòèçèðîâàíû,  è ýòîò ïðîöåññ ïðîäîëæàåòñÿ è â íàñòîÿùåå âðåìÿ.  Â  
ðåçóëüòàòå ïðèâàòèçàöèè ìàëûå ïðåäïðèÿòèÿ,  ìàãàçèíû,  æèëèùа,  ìàñòåðñêèå áûëè 
ïðåâðàùåíû â ÷àñòíóþ ñîáñòâåííîñòü.

Особенно в последние годы в нашей стране процесс приватизации ускорился. 
В результате создания Государственного комитета Республики Узбекистан по со-
действию приватизированным предприятиям и развитию конкуренции, процесс 
приватизации принял системный характер. При этом, основной целью приватиза-
ции в Республике Узбекистан обозначены привлечение средств частных инвесто-
ров на модернизацию и обновление современными технологиями приватизиро-
ванных предприятий, производство импортозамещающих и ориентированной на 
экспорт продукции, создание новых рабочих мест.
   Приватизация в Узбекистане осуществляется на следующих принципах:
• Все государственные объекты продаются через открытый аукцион;
• Процесс приватизации простой и прозрачный;
• Все инвесторы могут получить исчерпывающую информацию о продаваемых 
объектах;
• Инвесторам гарантируется надежное законодательное обеспечение.

Через экономические реформы, осуществляемые в настоящее время, 
приватизируются даже самые крупные предприятия. В нашей стране 
предпринимаются меры даже по приватизации земель.

Запомните!
•  Каждый человек или предприятие имеет собственность.
•  Различаются личная, коллективная, государственная и частные формы 

собственности.
•  Государственная и общенациональная собственность служат интересам 

населения страны.
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 ÒÅÌÀ 13 ÄÎÕÎÄ È ÁÎÃÀÒÑÒÂÎ

Показатели предпринимателя Солиевой

В 2017 году произведено 
5 500 женских костюмов, 
продан каждый по цене                 
50 000 сумов.

В 2018 году произведено 
6 200 женских костюмов в 
новом дизайне и продано по 
цене 80 000 сумов.

Îáû÷íî â ðåçóëüòàòå òðóäîâîé äåÿòåëüíîñòè êàæäûé ÷åëîâåê ïîëó÷àåò 
äîõîä âçàìåí îñíîâíîãî äîñòîÿíèÿ — ñâîåãî òðóäà.  Óì,  çíàíèÿ,  èíòåëëåêò,  
çäîðîâüå,  òðóäîâîé îïûò,  ïðîôåññèîíàëüíîå ìàñòåðñòâî,  ïîòåíöèàë 
è äóõîâíûé ìèð ñîñòàâëÿþò åãî ÷åëîâå÷åñêèé êàïèòàë.  ×åëîâå÷åñêèé 
êàïèòàë — âåëè÷èíà,  îïðåäåëÿþùàÿ ýêîíîìè÷åñêóþ öåííîñòü ÷åëîâåêà.  
Åãî äóõîâíîå áîãàòñòâî — ýòî ìèðîâîççðåíèå,  ïîâåäåíèå,  êóëüòóðà,  òî 
åñòü,  êà÷åñòâà,  ñâÿçàííûå ñ äóõîâíûì ìèðîì ÷åëîâåêà и они ÿâëÿþòñÿ 
îñíîâíûìè ñîñòàâëÿþùèìè ÷åëîâå÷åñêîãî êàïèòàëà.

1.	Какой доход получила Солиева в 2017 году? А в 2018?
2.	 На сколько больше дохода она получила в 2018 году по сравнению с 2017?
3.	Как вы думаете, за счет чего она получила дополнительный доход?

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Òðóäîâûå ðåñóðñû ãîñóäàðñòâà ñëàãàþòñÿ èç ñóììû ÷åëîâå÷åñêèõ 
êàïèòàëîâ âñåõ åãî ãðàæäàí. Â ßïîíèè ïðàêòè÷åñêè íåò ïðèðîäíûõ 
áîãàòñòâ. Íî ïîñðåäñòâîì ðàçâèòèÿ è îáîãàùåíèÿ ÷åëîâå÷åñêîãî êàïèòàëà 
ñâîèõ ãðàæäàí ñòðàíà ñòàëà îáëàäàòü ìîùíîé ýêîíîìèêîé, îáøèðíûìè 
ìàòåðèàëüíûìè ðåñóðñàìè. Â çàâèñèìîñòè îò âîçðàñòàíèÿ óðîâíÿ 
÷åëîâå÷åñêîãî êàïèòàëà, åãî äóõîâíîãî ðàçâèòèÿ, ñîîòâåòñòâåííî â ïðÿìîé 

×åëîâå÷åñêèé êàïèòàë  — óì,  çíàíèÿ,  èíòåëëåêò,  îïûò ðàáîòû,  
íàâûêè,  ïðîôåññèîíàëüíîå ìàñòåðñòâî,  ôèçè÷åñêîå çäîðîâüå è 

äóõîâíûé ìèð ÷åëîâåêà.
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Такое имущество человека,  как частные заводы и фабрики,  сданные в 
аренду автомобиль или жилье,  банковские вклады,  ценные бумаги,  сос-
тавляющие материальный капитал человека,  приносят дополнительный 
доход в виде выплачиваемых по ним арендной платы (ренты),  процентов 
по вкладам,  дивидендов и предпринимательской прибыли.

Экономические отношения в обществе, а также социальная среда в 
обществе оказывают значимое влияние на структуру доходов людей и 
всего общества. До обретения независимости Республики Узбекистан, 
предпринимательская прибыль практически отсутствовала в доходах 
населения. С обретением независимости предпринимательские доходы 
превращаются в один из самых значимых в доходах населения и всего 
общества. 

Ìàòåðèàëüíûé êàïèòàë  — ÷àñòü íàêîïëåííûõ  äîõîäîâ,  ïðåâðàùåí-
íàÿ â ìàòåðèàëüíîå èìóùåñòâî è äåíåæíûå ñðåäñòâà.

Áîãàòñòâî — ñîâîêóïíîñòü âñåõ ÷åëîâå÷åñêèõ è ìàòåðèàëüíûõ êàïèòàëîâ.

ïðîïîðöèè ðàñòåò è ïîëó÷àåìûé èì äîõîä. Â äàííûé ìîìåíò, íàïðèìåð, 
â öåëÿõ óâåëè÷åíèÿ ñâîåãî ÷åëîâå÷åñêîãî êàïèòàëà âû îáó÷àåòåñü â øêîëå. 
Â äàëüíåéøåì âû ïðèóìíîæèòå åãî, îáó÷àÿñü â àêàäåìè÷åñêèõ ëèöåÿõ  
èëè высших учебных заведениях. Âñå âàøè ïîìûñëû è äåéñòâèÿ áóäóò 
íàïðàâëåíû â ýòîì îòíîøåíèè íà óâåëè÷åíèå ÷åëîâå÷åñêîãî êàïèòàëà, ÷òî, 
â êîíå÷íîì èòîãå, ïðèâåäåò ê ðîñòó âàøèõ äîõîäîâ, òî åñòü к óâåëè÷åíèþ 
âàøåãî ìàòåðèàëüíîãî êàïèòàëà. 

Â ðåçóëüòàòå ðîñòà äîõîäîâ ïîÿâëÿåòñÿ âîçìîæíîñòü èõ íàêîïëåíèÿ. Åñëè 
÷àñòü ïîëó÷åííîãî äîõîäà ðàñõîäóåòñÿ ñðàçó æå, òî äðóãàÿ — íàêàïëèâàåòñÿ 
êàê ÷àñòíàÿ ñîáñòâåííîñòü: â âèäå ðàçìåùåííûõ â áàíêå âêëàäîâ, 
ïðèîáðåòåííûõ öåííûõ áóìàã, çàâîäîâ, ôàáðèê, àâòîìîáèëåé, æèëüÿ è 
äðàãîöåííîñòåé. Âñå ýòî èìóùåñòâî ñîñòàâëÿåò ìàòåðèàëüíûé êàïèòàë 
÷åëîâåêà,  à ÷åëîâå÷åñêèé è ìàòåðèàëüíûé êàïèòàë ëè÷íîñòè îáðàçóåò â 
èòîãå åго áîãàòñòâî.

Обычно людей, которые обладают большими благами – называют 
богатыми. В экономике же таковыми считаются те, кто за определенное 
время получил доходов больше, чем произвел расходов.

Обобщая вышесказанное, богатство можно трактовать следующим 
образом: богатство – это наличие у человека или у общества денег, средств 
производства, ресурсов и подобных материальных и нематериальных 
ресурсов, которых больше, чем в них имеется потребность. Конечно же, 
понастоящему богатым человеком мы называем тех, у которых духовный 
мир достоин восхищения.
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  Àðåíäíàÿ ïëàòà (ðåíòà) — ïëàòà çà èñïîëüçîâàíèå ÷óæîé ñîáñòâåííîñòè.
Ïðîöåíòû ïî âêëàäàì — ïëàòà çà èñïîëüçîâàíèå äåíåæíûõ ñðåäñòâ,  

ðàçìåùåííûõ â âèäå âêëàäà.
Ïðåäïðèíèìàòåëüñêàÿ ïðèáûëü  — äîõîä,  ïîëó÷åííûé â ðåçóëüòàòå 

ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé äåÿòåëüíîñòè.

Êàæäûé ÷åëîâåê â òîé èëè èíîé ñòåïåíè îáëàäàåò èíäèâèäóàëüíûìè 
ñïîñîáíîñòÿìè,  èíòåëëåêòîì è ïîòåíöèàëîì. Ñëåäîâàòåëüíî,  è äîõîäû,  
ïîëó÷àåìûå ëþäüìè,  ðàçëè÷íû. Äàííîå íåðàâåíñòâî äîõîäîâ ÿâëÿåòñÿ 
òèïè÷íîé îñîáåííîñòüþ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè,  êîòîðàÿ è ñòèìóëèðóåò 
ëþäåé ðàáîòàòü â öåëÿõ ïîëó÷åíèÿ áîëüøåãî äîõîäà.

Öåííîñòè
Âûðàçèòå ñâîå îòíîøåíèå ê выражению: «Ñ÷àñòüå íå â äåíüãàõ».

Ðåçêîå óâåëè÷åíèå ðàçíèöû ìåæäó äîõîäàìè íå ïðèâîäèò ê ïîëîæèòåëüíûì 
ðåçóëüòàòàì. Ïî ýòîé ïðè÷èíå îíà ðåãóëèðóåòñÿ ãîñóäàðñòâîì ïóòåì 
íàëîãîîáëîæåíèÿ äîõîäîâ ãðàæäàí,  âûïëàòîé ïîñîáèé ìàëîîáåñïå÷åííûì 
ñåìüÿì è äðóãèìè ìåðàìè.

Êàê èçâåñòíî,  â óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè öåíû ïîñòîÿííî 
ìåíÿþòñÿ.  Êàê ïðàâèëî,  êîãäà èäåò ñîïîñòàâëåíèå äîõîäîâ çà ðàçíûå ãîäû,  
ñðàâíèâàþòñÿ íå îáúåìû,  òî åñòü íîìèíàëüíîå âûðàæåíèå,  à ñòîèìîñòü 
òîâàðîâ ïî îòíîøåíèþ ê öåíàì  êîíêðåòíîãî ãîäà,  ðåàëüíàÿ ñòîèìîñòü. 
Òàêèì îáðàçîì,  íîìèíàëüíûé äîõîä — âûðàæåíèå äîõîäà â öåíàõ òåêó-
ùåãî ãîäà. À ðåàëüíûé äîõîä — ýòî âåëè÷èíà äîõîäîâ ïî îòíîøåíèþ ê 
öåíàì êîíêðåòíîãî ãîäà.  Ðåàëüíûé äîõîä âû÷èñëÿåòñÿ ïóòåì äåëåíèÿ 
íîìèíàëüíîãî äîõîäà íà ñîîòâåòñòâóþùèé èíäåêñ ïîòðåáèòåëüñêèõ öåí.

Èíäåêñ ïîòðåáèòåëüñêèõ öåí (ÈÏÖ)  îòðàæàåò èçìåíåíèå îáùåé öåíû 
ïîòðåáèòåëüñêîé êîðçèíû ïðèîáðåòàåìûõ  íàñåëåíèåì îïðåäåëåííûõ òîâà-
ðîâ è óñëóã îòíîñèòåëüíî öåí  çà îïðåäåëåííûé íà÷àëüíûé ïåðèîä.  Èíà÷å 
åãî ìîæíî íàçâàòü ñòåïåíüþ èçìåíåíèÿ öåí çà ðàññìàòðèâàåìûé ïåðèîä. 

Расмотрим рост средних доходов населения условной страны в 2018 
году в равнении с 2017 годом,  а сум – пусть будет условной денежной 
единицей.  В  2018 году в сравнении с 2017 годом íîìèíàëüíûé äîõîä 
íàñåëåíèÿ âîçðîñ íà 36,4%.  Åñëè â 2017 ãîäó íàñåëåíèå ïîëó÷èëî â ñðåäíåì 
1000000 сум äîõîäà íà äóøó íàñåëåíèÿ,  òî в 2018 году äîõîä ñîñòàâëÿë óæå 
1364000 сум.  Êîíå÷íî æå,  ýòî íå îçíà÷àåò,  ÷òî ê êîíöó 2018 ãîäà óðîâåíü 
æèçíè ãðàæäàíèíà âîçðîñ â 1,364 ðàçà â ñðàâíåíèè ñ 2017 ãîäîì.  Если çà 
ýòîò ïåðèîä цены âûðîñëè  на 7,5%,  т.е. â 1,075 ðàç,  тогда ìû âåëè÷èíó htt
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R
n 
— íîìèíàëüíûé äîõîä;

R
r 
— ðåàëüíûé äîõîä; 

I — ñòåïåíü èçìåíåíèÿ èíäåêñà ïîòðåáèòåëüñêèõ öåí. =    
Rn
I

Rr

      Ôîðìóëà

Íîìèíàëüíûé äîõîä — îáúåì äîõîäà êîíêðåòíîãî ëèöà èëè ñåìüè çà 
îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè. 
Ðåàëüíûé äîõîä — ñòîèìîñòü íîìèíàëüíîãî äîõîäà ïî îòíîøåíèþ ê 

èçìåíåíèÿì öåí çà êîíêðåòíûé ïåðèîä.

Запомните!
• Ýêîíîìè÷åñêàÿ öåííîñòü ëè÷íîñòè èçìåðÿåòñÿ ñîâîêóïíîñòüþ åå 

÷åëîâå÷åñêèõ è ìàòåðèàëüíûõ êàïèòàëîâ.
• Òðóäîâûå ðåñóðñû ïðèíîñÿò äîõîä â âèäå çàðïëàòû,  ïðèðîäíûå 

ðåñóðñû — ðåíòû,  êàïèòàëüíûå ðåñóðñû — ïðîöåíòîâ (äèâèäåíäîâ),  
ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî — â âèäå ïðèáûëè.
• Номинальный доход выражается в ценах  текущего года,  а реальный 

доход вычисляется по отношению к ценам конкретного года.
• Реальный размер доходов помогает при определении уровня и его 

изменения по годам.

1. ×åì èçìåðÿåòñÿ ýêîíîìè÷åñêàÿ öåííîñòü ÷åëîâåêà? 
2. ×òî ìû ïîäðàçóìåâàåì,  ãîâîðÿ î äóõîâíîì áîãàòñòâå ÷åëîâåêà? ×òî âû 

ìîæåòå ñêàçàòü î åãî ÷åëîâå÷åñêîì êàïèòàëå — ýêîíîìè÷åñêîé öåííîñòè?
3. ×òî òàêîå áîãàòñòâî? Êîãî ìîæíî íàçâàòü áîãàòûì ÷åëîâåêîì?
4.  Ïðèâåäèòå ïðèìåðы íà âèäû äîõîäîâ,  ïîëó÷àåìûõ  çà ñ÷åò ìàòåðèàëüíîãî 

êàïèòàëà — ÷àñòíîé ñîáñòâåííîñòè.
5.  Объясните,  в  ÷åì ðàçíèöà между íîìèíàëüíым è ðåàëüíым äîõîäами? 
6.  Ïåðå÷èñëèòå ïðåèìóùåñòâà è íåäîñòаòêè íåðàâåíñòâà äîõîäîâ íàñåëåíèÿ.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

íîìèíàëüíîãî äîõîäà ðàçäåëèì íà óðîâåíü ðîñòà öåí,  и ïîëó÷èì âåëè÷èíó 
роста ðåàëüíîãî äîõîäà íàñåëåíèÿ: 136,4 : 1,075 = 126,9.  Следовательно,  по 
сравнению с 2017 годом в конце 2018 года доходы гражданина возросли 
примерно в 1,27 раза.
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Ðàçìåùàéòå âàøè âêëàäû 
â «Èïîòåêà-áàíêå». Ýòèì 
âû ïолучиòå âîçìîæíîñòü 
ïîñòðîèòü èëè ïðèîáðåñòè 
æèëüå.

Âû ìîæåòå ïðèîáðåñòè 
àóäèîòåõíèêó â íàøåì ìà- 
ãàçèíå çà íàëè÷íûé è áåç-
íàëè÷íûé ðàñ÷åò.

Íàöèîíàëüíûé áàíê Óçáåêèñòàíà 
ïðèóìíîæèò âàøè âêëàäû ïóòåì âûïëàòû 
18 ïðîöåíòîâ ãîäîâûõ.  Ïðîöåíòû 
íà÷èñëÿþòñÿ åæåìåñÿ÷íî è ïðèáàâëÿþòñÿ 
ê âàøåìó âêëàäó.

ÒÅÌÀ 14 ÑÁÅÐÅÆÅÍÈß È ÑÒÐÀÕÎÂÀÍÈÅ

Ïðèâåäåííûå âûøå íà снимках  ðàçëè÷íûå ó÷ðåæäåíèÿ ïðåäëàãàþò ñâîè 
óñëóãè â ðàçìåùåíèè âàøèõ ñðåäñòâ íà âûãîäíûõ äëÿ âàñ óñëîâèÿõ. Ñêàæåì, 
ó âàñ åñòü 2 000 000 сум è âû æåëàåòå âûãîäíî èõ ðàçìåñòèòü.
1. Èçó÷èòå êàæäîå èç ïðåäëîæåíèé,  ïðîàíàëèçèðóéòå èõ положительные è 

îòðèöàòåëüíûå ñòîðîíû.
2. 	Êàêîå ïðåäëîæåíèå обещает íàèáîëüøèé äîõîä (прибыль)?
3. Îöåíèòå ëè÷íî è ñ  òî÷êè çðåíèÿ îáùåñòâà êàæäûé èç âîçìîæíûõ 

èñòî÷íèêîâ äîõîäîâ. (прибыли)
4. 	Êàêîå èç ïðåäëîæåíèé êàæåòñÿ âàì íàèáîëåå выгодным?
5. 	Ñîñòàâüòå òàáëèöó ïî ïðèíÿòèþ ðåøåíèÿ,  îöåíèòå êàæäîå ïðåäëîæåíèå 

ïî óñòðàèâàþùèì âàñ êðèòåðèÿì,  îãëàñèòå è îáîñíóéòå свой âûáîð.

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Õðàíèòå äåíüãè 
â êîøåëüêå!

Если вы приобретете акции «Ипо-
тека-банка», òî áóäåòå ïîëó÷àòü 
äîïîëíèòåëüíûé äîõîä  â  âèäå 
äèâèäåíäîâ â ðàçìåðå 20% åæåãîäíî.

Ëþäè, êàê ïðàâèëî, íå ñòðåìÿòñÿ ïîòðàòèòü ñâîè äîõîäû ñðàçó æå ïîñëå 
их  ïîëó÷åíèÿ, à ñòàðàþòñÿ îòëîæèòü îïðåäåëåííóþ ÷àñòü â âèäå íàêîïëåíèé. 
Íàêîïëåííûå òàêèì îáðàçîì äåíüãè íàçûâàþò ñáåðåæåíèÿìè. Ñáåðåæåíèÿ 
— ýòî äåíåæíûå ñðåäñòâà,  îòêëàäûâàåìûå äëÿ óäîâëåòâîðåíèÿ ñâîèõ 
ïîòðåáíîñòåé â áóäóùåì.
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Áîãàòñòâà ìîãóò íàêàïëèâàòüñÿ â âèäå êàêîãî-ëèáî ìàòåðèàëüíîãî òîâàðà: 
íåäâèæèìîñòè (æèëüÿ è çäàíèé), äðàãîöåííûõ ìåòàëëîâ è êàìíåé, èçäåëèé èç 
íèõ, óêðàøåíèé èëè æå íåïîñðåäñòâåííî â âèäå äåíåæíûõ ñðåäñòâ. Ñåãîäíÿ 
íåâûãîäíî õðàíèòü äåíüãè â «÷óëêå», òàê êàê â òàêîì ñëó÷àå îíè íå ïðèíåñóò 
ïîëüçû ñâîåìó âëàäåëüöó. Ïðàâèëüíîå è âûãîäíîå ðàçìåùåíèå äåíåã òîæå 
òðåáóåò îò ÷åëîâåêà îïðåäåëåííûõ çíàíèé.

Ñóùåñòâóåò ìíîæåñòâî ó÷ðåæäåíèé,  ñïåöèàëèçèðóþùèõñÿ íà õðàíåíèè 
äåíåæíûõ ñðåäñòâ. Ê  íèì îòíîñÿòñÿ ñáåðåãàòåëüíûå áàíêè,  ôîíäîâûå 
áèðæè,  ïåíñèîííûå ôîíäû,  ñòðàõîâûå êîìïàíèè,  ðàçëè÷íûå êðåäèòíûå 
îáùåñòâà,  ðåàëèçóþùèå òîâàðû è æèëüå â êðåäèò.

Наиболее приемлемым способом распоряжения накопленными 
средствами являются инвестиции, то есть для создания новых или 
модернизации существующих предприятий. Купив на бирже корпоративную 
акцию, вы можете получать прибыль в виде дивидендов от годовой 
прибыли предприятия. Отличительной особенностью инвестиционной 
деятельности является то, что только успешная деятельность в ней 
позволяет получать прибыль. В противном случае вы потеряете не только 
прибыль, но и свои собственные средства.

Ñáåðåæåíèÿ — äåíüãè, íàêàïëèâàåìûå äëÿ óäîâëåòâîðåíèÿ ïîòðåáíîñòåé 
â áóäóùåì.

Вкладом называют деньги, вложенные на хранение в банк на определенный 
срок и за определенную дополнительную плату с целью накопления в виде 
процентов (начисляемые банками на вложенную сумму). Начисляемые 
проценты за вклад можно посчитать по следующей формуле:

Годовая прибыль по депозиту =
 Сумма вклада • годовая процентная ставка

                                                                        100%
Если депозит в банке сделан на один месяц, то прибыль по депозиту 

можно посчитать по следующей формуле.
Прибыль по депозиту =  годовая прибыль : 12.
Если депозит в банке сделан на несколько месяцев, то тогда прибыль 

по депозиту можно посчитать, умножая на количество месяцев. Например, 
если депозит сделан на 3 месяца, то прибыль, по депозиту полученную 
за один месяц нужно умножить на 3. При выборе банка для вложений 

Инвестиции (англ. investments) — это средства, направленные на 
создание новых предприятий, модернизацию существующих, освоение 
новых технологий и техники, расширение производства.
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депозита необходимо обращать внимание на два критерия: доходность по 
депозитам и надежность банка.

Ãëàâíåéøèé âðàã âêëàäîâ — ýòî èíôëÿöèÿ.  Èíôëÿöèÿ — íåïðåðûâíûé 
ðîñò ñðåäíèõ  öåí â ñòðàíå è ñâÿçàííûé ñ ýòèì ïðîöåññ îáåñöåíèâàíèÿ äåíåã.

Åñëè â ñòðàíå öåíû íà ïîòðåáèòåëüñêèå òîâàðû âûðîñëè â 3 ðàçà,  
çíà÷èò è ñáåðåæåíèÿ íàñåëåíèÿ îáåñöåíèëèñü ðîâíî â òðè ðàçà.  Â ãîäû 
æåñòî÷àéøåãî êðèçèñà áûëî íåöåëåñîîáðàçíî õðàíèòü ñâîè ñáåðåæåíèÿ â 
âèäå äåíåã,  äðóãîå äåëî — â âèäå òîâàðîâ,  êîòîðûå ìîæíî áûëî â áóäóùåì 
ðåàëèçîâàòü ïî âûñîêîé öåíå.

Ñåãîäíÿ,  åñëè ëè÷íûå äåíåæíûå ñðåäñòâà ïîòðåáèòåëåé õðàíÿòñÿ â 
ñîîòâåòñòâóþùèõ  ó÷ðåæäåíèÿõ,  ýòî âûãîäíî è ïîòðåáèòåëþ,  è ãîñóäàðñòâó,  
è ïðîèçâîäñòâåííûì ôèðìàì,  òàê êàê ýòè ñðåäñòâà áóäóò âêëàäûâàòüñÿ â 
ïðîèçâîäñòâî,  ÷òî ïðèâåäåò ê ðîñòó îáúåìà òîâàðîâ è óñëóã.  Êàê ñëåäñòâèå 
— ê îæèâëåíèþ ýêîíîìèêè.   Ïî ýòîé ïðè÷èíå ñáåðåæåíèÿ ÿâëÿþòñÿ îäíèì 
èç îñíîâíûõ ôóíäàìåíòîâ ðàçâèòèÿ ýêîíîìèêè.

Èíôëÿöèÿ — îáåñöåíèâàíèå äåíåã â ðåçóëüòàòå íåïðåðûâíîãî ðîñòà 
ñðåäíèõ öåí â ñòðàíå.

Âêëàä — ðàçìåùåíèå ñðåäñòâ â áàíêå â öåëÿõ íàêîïëåíèÿ è 
ïðåóìíîæåíèÿ çà ñ÷åò ïîëó÷åíèÿ îïðåäåëåííûõ íàäáàâîê – ïðîöåíòîâ.

Ñòðàõîâàíèåì íàçûâàþò çàùèòó îò ôèíàíñîâûõ ïðîáëåì,  êîòîðûå 
âîçíèêàþò â ðåçóëüòàòå ðàçëè÷íûõ  íåïðåäâèäåííûõ  ÷ðåçâû÷àéíûõ  ñèòóàöèé.

Íà ñåãîäíÿøíèé äåíü ñóùåñòâóþò òàêèå âèäû: ñòðàõîâàíèå èìóùåñòâà,  
ñòðàõîâàíèå æèçíè,  ìåäèöèíñêîå ñòðàõîâàíèå. Ïðè ýòîì â ñòðàõîâûå 
êîìïàíèè ïðîèçâîäÿòñÿ ðåãóëÿðíûå ñòðàõîâûå âçíîñû. Â ñëó÷àå âîç-
íèêíîâåíèÿ êàêîé-ëèáî ñèòóàöèè,  ôèíàíñîâûå ïîòåðè,  ïðè÷èíåííûé 
óùåðá âîçìåùàþòñÿ ñòðàõîâûìè êîìïàíèÿìè.  Ê  ïðèìåðó,  ïðè ñòðàõîâàíèè 
æèëüÿ åæåãîäíî ïðîèçâîäèòñÿ ñòðàõîâîé âçíîñ â îïðåäåëåííîì îáúåìå.  
Ïðè âîçíèêíîâåíèè êàêîãî-ëèáî íåñ÷àñòíîãî ñëó÷àÿ,  ê ïðèìåðó,  ïîæàðà,  
ïðè÷èíåííûé ôèíàíñîâûé óùåðá áóäåò âîçìåùåí ñòðàõîâîé êîìïàíèåé.

Основы экономического права
Òàéíà áàíêîâñêèõ âêëàäîâ è ïðàâî íàñëåäîâàíèÿ ãàðàíòèðóþòñÿ 

çàêîíîì.
Êîíñòèòóöèÿ Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí, ñò. 36.
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Упражнение
Один из коммерческих банков в 2018 году объявил, что будет взимать 

дополнительную плату с годовой процентной ставкой в течение 1 месяца 
— 18%; в течение 2 месяцев — 21%; в течение 3 месяцев — 24%.

1. Ïî÷åìó ìåíÿåòñÿ ïðîöåíòíàÿ ñòàâêà áàíêà â çàâèñèìîñòè îò ñðîêà 
âêëàäîâ?

2. Åñëè ãîäîâàÿ ïðîöåíòíàÿ ñòàâêà ñîñòàâëÿåò 24%,  òî êàêîâà áóäåò 
ïðîöåíòíàÿ ñòàâêà çà îäèí ìåñÿö?

3. Ïîäñ÷èòàéòå ñóììó,  êîòîðóþ ìîæíî ïîëó÷èòü â ñëó÷àå ðàçìåùåíèÿ 
500 000 000 сум ñðîêîì íà 1,  2,  3 ìåñÿöà.

Ñòðàõîâàíèå — çàùèòà îò ðàçëè÷íûõ  ôèíàíñîâûõ  ïðîáëåì, âîçíèêøèõ 
â ðåçóëüòàòå íåïðåäâèäåííûõ ñèòóàöèé.

1.   Ïî÷åìó ëþäè ñòðåìÿòñÿ íàêàïëèâàòü äåíåæíûå ñðåäñòâà?
2.   Êàêèå ñïîñîáû äåíåæíûõ  íàêîïëåíèé âû çíàåòå,  êàêîé èç íèõ íàèáîëåå 

ïðèåìëåì äëÿ âàñ? Ïî÷åìó?
3. Êòî åùå,  ïîìèìî âëàäåëüöà äåíåæíûõ ñðåäñòâ,  çàèíòåðåñîâàí â èõ 

íàêîïëåíèè?
4. Ïðîáîâàëè ëè âû êîïèòü äåíüãè? Ëåãêî ëè ýòî èëè òðóäíî? Êàêèå 

íåóäîáñòâà âû èñïûòûâàëè â ïðîöåññå íàêîïëåíèÿ?
5.  Â  êàêèõ  ñëó÷àÿõ  áåñïîëåçíî,  äàæå ìîæåò áûòü,  âðåäíî êîïèòü äåíåæíûå 

ñðåäñòâà? Êàêèå äåéñòâèÿ íåîáõîäèìî ïðåäïðèíèìàòü â òàêèõ ñëó÷àÿõ?
6.  Что такое инфляция? Почему ее называют самым большим врагом на-

коплений?
7.  Что такое страхование? Для чего оно нужно?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Çàïîìíèòå!
• Â  ñëó÷àå óâåëè÷åíèÿ äîõîäîâ ïîòðåáèòåëè ñòàíîâÿòñÿ ñêëîííûìè ê 

íàêîïëåíèþ èõ ÷àñòè.
• Â îñíîâíîì íàêîïëåííûå ñðåäñòâà íàïðàâëÿþòñÿ íà óâåëè÷åíèå 

ìàòåðèàëüíîãî êàïèòàëà.
• Îñíîâíûì «âðàãîì» íàêîïëåíèé ÿâëÿåòñÿ èõ îáåñöåíèâàíèå — 

èíôëÿöèÿ.
•  Ñáåðåæåíèÿ ÿâëÿþòñÿ çàëîãîì ýêîíîìè÷åñêîãî ðàçâèòèÿ â áóäóùåì.htt
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1. 	Ïðîáëåìà: ïðåäïîëîæèì,  â äåíü ðîæäåíèÿ îòåö äàë âàì 800 000 сум,  è 
âû çàäóìàëèñü,  êàê ñ íèìè ïîñòóïèòü.

2. 	Àëüòåðíàòèâíûå ðåøåíèÿ: ïðåäñòàâèì, ÷òî  íà ýòè äåíüãè âû ìîæåòå ïðèîáðåñòè 
âåùè,  ïåðå÷èñëåííûå â âåðõíåé òàáëèöå: 1)  âåëîñèïåä; 2)  êîñòþì;  3)  
àóäèîïëååð; 4)  ïîñåùåíèå íà ïðîòÿæåíèè 6 ìåñÿöåâ ñåêöèè êàðàòå;  
5)  ïîñåùåíèå òðåõìåñÿ÷íûõ êóðñîâ àíãëèéñêîãî ÿçûêà; 6)  íà âàøå 
óñìîòðåíèå.  Ïåðåðèñóéòå òàáëèöó â òåòðàäü è çàïîëíèòå 6 ãðàôó.

3. Êðèòåðèè îöåíêè: ïîëüçà îò ïðèîáðåòåíèÿ òîé èëè èíîé âåùè èëè 
óñëóãè,  íàñêîëüêî îíè îòâå÷àþò âàøèì çàïðîñàì è íàñêîëüêî ïîëíî 
óäîâëåòâîðÿþò âàøè ïîòðåáíîñòè,  òî åñòü çàïîëíèòå ÿ÷åéêè «Íàëè÷èå 
äåíåã»,  «Ïîòðåáíîñòü»,  «Ïîëüçà îò ïðèîáðåòåííûõ çíàíèé». Â ïóñòûå 
ÿ÷åéêè âû ìîæåòå âíåñòè è äðóãèå,  âàæíûå,  íà âàø âçãëÿä,  êðèòåðèè.

4. 	Îöåíêà êàæäîãî àëüòåðíàòèâíîãî ðåøåíèÿ ïî êðèòåðèÿì: îöåíèòå êàæäîå 
ðåøåíèå ïî ïðèâåäåííûì êðèòåðèÿì çíà÷êîì «+»,  åñëè ïî íåìó âû 
èìååòå ïîëîæèòåëüíîå ìíåíèå,  è çíà÷êîì «—»,  åñëè — îòðèöàòåëüíîå; 
åñëè íåò íèêàêîãî ìíåíèÿ,  ñòàâüòå çíà÷îê «0»,  åñëè çàòðóäíÿåòåñü 
îòâåòèòü,  òî çíàê «?».

5. 	Âûáîð: îïðåäåëèòå âåùü,  êîòîðàÿ â ðåçóëüòàòå ïîëó÷èëà наибольшие 
ïîëîæèòåëüíûå îöåíêè.  Èìåííî îíà ÿâëÿåòñÿ íàèáîëåå âûãîäíîé äëÿ 
âàñ.

6. 	Ñðàâíèòå âàøå ðåøåíèå ñ ðåøåíèåì òîâàðèùà.  Ïî÷åìó îíè ðàçíûå?

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ÒÅÌÀ 15 ÏÐÈÍßÒÈÅ ÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÈÕ ÐÅØÅÍÈÉ

Àëüòåðíàòèâíûå 
âîçìîæíîñòè 

(íàèìåíîâàíèå 
âîçìîæíûõ 
ïîêóïîê)

Êðèòåðèè îöåíêè (êðèòåðèè öåëåñîîáðàçíîñòè ïðèîáðåòåíèé 
è ïîëó÷àåìûõ ïðè ýòîì âûãîä)

Íàëè÷èå 
äåíåã

Ïîòðåáíîñòü
Ïîëüçà îò 
ïðèîáðåòå-
íèÿ çíàíèé

Ïîëüçà äëÿ 
çäîðîâüÿ

Ñîãëàñèå 
ðîäèòåëåé

1. Âåëîñèïåä

2. Êîñòþì 

3. Àóäèîïëååð		

4. Ñåêöèÿ êàðàòå	

5. Êóðñû àíãë. ÿçûêà	

6. ...		
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Ðóêîâîäèòåëü  ôåðìåðñêîãî õîçÿéñòâà «Áóñòîí» Êàìîë Àáäóëëàåâ 
ðåøèë ïîñòðîèòü â ðîäíîì ñåëå öåõ ïî ïåðåðàáîòêå ìîëîêà.

 Прежде чем принять такое решение, Абдуллаев внимательно сравнил 
все альтернативные возможности. У него были также и возможности стро-
ительства консервного завода, предприятия по производству фруктовых со-
ков, предприятия по переработке мясных продуктов. Однако он принял во 
внимание по каждому из возможностей ряд критериев, такие как «сколько 
потребуется средств», «какой спрос на продукцию», «какой доход и прибыль 
оно будет приносить», «сезонность». С помощью этих критериев, оценил 
возможности и выбрал наиболее в экономическом отношении подходящее 
для себя решение – предприятие по переработке молока. То есть, при при-
нятии такого экономического решения, пройдены несколько проблемных 
этапов, таких как: анализ альтернативных возможностей, выбор критериев 
оценки, сама оценка, выбор подходящего решения.

Ценностными критериями каждого принимаемого решения являет-
ся польза, которую оно принесет каждому человеку и всему обществу. 
Решение, принимаемое Абдуллаевым по строительству предприятия по 
переработке молока, определяется сравнением его личных ценностных 
ориентаций, прибыли и чувства удовлетворения, которое он получит в 
результате деятельности этого предприятия с расходами на строительство 
и упущенных возможностей, связанных с отказом от других проектов. С 
другой стороны, в ее определении используется и сопоставление ее со-
циальной значимости как выгоды, связанные с созданием новых рабочих 
мест на селе и удовлетворение потребности в молочных продуктах с обще-
ственными расходами и упущенными альтернативными возможностями. 
Таким образом, каждый человек, принимая решение, должен сопоставлять 
между собой выгоды, имеющие как личные, так и социальные последствия 
приобретаемых выгод и упускаемых возможностей.

Когда Камол Абдуллаев принимал решение о строительстве предприятия 
по переработке молока, решение принималось с точки зрения экономич-
ности и рациональности.

Èíäèâèäóàëüíàÿ öåííîñòü ðåøåíèÿ î ñòðîèòåëüñòâå öåõà ïî ïåðåðàáîòêå 
ìîëîêà Àáäóëëàåâûì îïðåäåëÿåòñÿ â ðåçóëüòàòå âçàèìíîãî ñîïîñòàâëåíèÿ 
ïîëüçû è âûãîäû, êîòîðóþ ïîëó÷èò, ïðåæäå âñåãî, ñàì âëàäåëåö, 
÷óâñòâà óäîâëåòâîðåíèÿ, à òàêæå ðàñõîäîâ íà ñòðîèòåëüñòâî öåõà è 
óïóùåííûõ âîçìîæíîñòåé. Ñ äðóãîé ñòîðîíû, ñóùåñòâóåò è ñîöèàëüíàÿ, htt
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îòðàæàþùàÿ ïîëüçó äëÿ îáùåñòâà, öåííîñòü ïðèíÿòîãî ðåøåíèÿ: ñîçäàíèå 
äîïîëíèòåëüíûõ ðàáî÷èõ ìåñò â ñåëå, óäîâëåòâîðåíèå ïîòðåáíîñòåé ëþäåé 
â ìîëî÷íûõ ïðîäóêòàõ, êîòîðàÿ òàêæå ñîïîñòàâëÿåòñÿ ñ ðàñõîäàìè îáùåñòâà 
è äðóãèìè óïóùåííûìè âîçìîæíîñòÿìè. Òàêèì îáðàçîì, êàæäîå ëèöî, ïðè 
ïðèíÿòèè ðåøåíèÿ, äîëæíî áóäåò ñîïîñòàâëÿòü ñî ñâîåé è ñ ñîöèàëüíîé 
òî÷åê çðåíèÿ ïðèîáðåòàåìóþ âûãîäó è óïóñêàåìûå âîçìîæíîñòè.

Любое экономическое решение, будь оно на уровне малого предпри-
нимательства, или оно принято на государственном уровне, это решение  
должно отличаться свое рациональностью и максимизацией выгод.

Теперь давайте познакомимся с одним решением, принимаемым на 
государственном уровне.

Правительство Узбекистана приняло решение к 2025 году полностью 
прекратить экспорт хлопкового волокна из страны и обеспечить его полную 
переработку в стране.

К 2025 году в нашей стране планируется увеличить объем прядильного 
производства в 2,6 раза, а объем экспорта увеличить в 4,7 раза, то есть до-
вести его экспорт до 7,1 миллиардов долларов США. 

С первого взгляда экспорт хлопкового волокна приносит стране в боль-
ших объемах приток иностранной валюты. С другой стороны, по сравнению 
с выручкой одной тонны хлопкового волокна, экспорт готовой продукции, 
полученной от переработки хлопка-сырца приносит в несколько раз больше 
выручки. Принимая это во внимание, наше правительство приняло такое 
решение. Значит, и в этом случае принятие решения имеет свойство ра-
циональности и максимизации выгод. 

Задание
Ïîäñ÷èòàéòå,  â êàêóþ ñóììó îáõîäèòñÿ âàøå ãîäîâîå îáó÷åíèå â 

øêîëå: à)  âàøèì ðîäèòåëÿì; 
        á)  ãîñóäàðñòâó.
Âûÿñíèòå,  êàêóþ ïîëüçó ïðèíîñèò îáó÷åíèå â øêîëå: 
à)  ëè÷íî âàì;
á)  îáùåñòâó,  è ñîïîñòàâüòå ýòó âûãîäó ñ  îïðåäåëåííûìè âûøå 

ðàñõîäàìè. Îïðàâäûâàåòå ëè âû ýòè ðàñõîäû?

Ðàöèîíàëüíîñòü  — ñâîéñòâî ýêîíîìíîãî èñïîëüçîâàíèÿ êàêîãî-ëèáî 
ðåñóðñà.
Ìàêñèìàëüíîñòü  — äîñòèæåíèå ñàìûõ âûñîêèõ îïòèìàëüíûõ ðå-

çóëüòàòîâ ïî êàêîìó-ëèáî ïîêàçàòåëþ.
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Êëàäåçü ìóäðîñòè
Êàê âû ïîíèìàåòå ïîñëîâèöû: «Ñåìü ðàç îòìåðü,  îäèí ðàç îòðåæü»,  

«Ïðåæäå ÷åì äîáðàòüñÿ äî ñóòè äåëà,  íóæíî ïîðàáîòàòü».

1.	 Êàêèå âû çíàåòå ýòàïû è êðèòåðèè ïðèíÿòèÿ ýêîíîìè÷åñêîãî ðåøåíèÿ? 
Ïîÿñíèòå íà êàêîì-либо ïðèìåðå.

2.	 Êàêóþ ëè÷íîñòü âû ïðåäñòàâëÿåòå ñåáå, êîãäà ðå÷ü çàõîäèò î ðàöèîíàëüíîì 
÷åëîâåêå?

3.	Ð àñïèøèòå ïî ÷àñàì ñâîé â÷åðàøíèé äåíü ñ óòðà äî âå÷åðà.  Ðàöèîíàëüíî 
ëè âû îðãàíèçîâàëè ñâîé äåíü? Ñìîãëè ëè âû ïðîâåñòè åãî ìàêñèìàëüíî 
âûãîäíî? Ïðîâåëè ëè âû åãî ñîäåðæàòåëüíî è ïðèÿòíî?

4.	 Êàê âû äóìàåòå,  êàêóþ âûãîäó âû ïðèíåñëè ñåáå,  ñåìüå è îáùåñòâó çà 
последние äíè? Êàêèå ðàñõîäû ïðè ýòîì âû ïîíåñëè?

5.	Ï ðèâåäèòå ïðèìåð ðåøåíèÿ,  â êîòîðîì ÷àñòíàÿ è îáùåñòâåííàÿ öåííîñòè 
ïðîòèâîïîñòàâëÿþòñÿ äðóã äðóãó,  âûðàçèòå âàøå ìíåíèå ïî ýòîìó âîïðîñó.

6.	Ï ðåäñòàâüòå,  ÷òî âû ïîøëè íà ðûíîê äëÿ ïîêóïêè îäåæäû.  Ïðåæäå ÷åì 
ïðèîáðåñòè ïîíðàâèâøóþñÿ âåùü,  âû ïåðåñìîòðåëè íåñêîëüêî äðóãèõ 
âåùåé. Ñìîæåò ëè ýòî èçìåíèòü âàøå ðåøåíèå? Àðãóìåíòèðóéòå ñâîé 
îòâåò.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Çàïîìíèòå!
• Áóäåò ëè ÷åëîâåê æèòü â äîñòàòêå,  âî ìíîãîì çàâèñèò îò òîãî,  êàêîå 

ðàöèîíàëüíîå ýêîíîìè÷åñêîå ðåøåíèå îí ïðèìåò.
• Êàæäûé ÷åëîâåê îáÿçàòåëüíî äîëæåí ñîïîñòàâèòü ìåæäó ñîáîé âûãîäó 

è óïóñêàåìûå âîçìîæíîñòè îò ïðèíèìàåìîãî ðåøåíèÿ.
• Ýòàïû ïðèíÿòèÿ ðåøåíèÿ (âûáîð ðåøåíèÿ):
à)  îïðåäåëåíèå ïðîáëåìû;
á)  ïåðå÷èñëåíèå âñåõ àëüòåðíàòèâíûõ ðåøåíèé;
â)  îïðåäåëåíèå êðèòåðèåâ îöåíêè;
ã)  îöåíêà âñåõ ðåøåíèé ïî êðèòåðèÿì;
ä)  âûáîð îïòèìàëüíîãî ðåøåíèÿ ïî èòîãàì îöåíêè.htt
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1.  Âûðàçèòå âàøå îòíîøåíèå ê ñèòóàöèè,  îòðàæåííîé íà ñíèìêå 1. Êòî 
ïðàâ,  ïðîäàâåö èëè ïîêóïàòåëü? Ïî÷åìó? Êòî ìîæåò ðàçðåøèòü äàííîå 
ðàçíîãëàñèå?

2. Îïðåäåëèòå,  êàêàÿ èíôîðìàöèÿ îòðàæåíà íà óïàêîâêå òîâàðà,  
èçîáðàæåííîãî íà ðèñóíêах 2 и 3.  Кàêóþ âû ñ÷èòàåòå íàèáîëåå âàæíîé?

3. Êàêóþ ðîëü èãðàåò â âàøåé æèçíè ðåêëàìà? Какие фразы вы использовали 
бы, если бы вы хотели рекламировать продукт кефира на картинках 2 и 3?

Ïîêóïàòåëü: «ß áû õîòåëà 
âåðíóòü ïëàòüå».

Ïðîäàâåö: «Ïðîäàííûé òîâàð 
âîçâðàòó íå ïîäëåæèò».

ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ТЕМА 16 ÏÐÀÂÀ И ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 
ÏÎÒÐÅÁÈÒÅËÅÉ

Êàæäûé èç íàñ âûñòóïàåò íà ðûíêå â êà÷åñòâå ïîòðåáèòåëÿ. Íà ÷òî 
æå âî âðåìÿ ïðèîáðåòåíèÿ òîâàðà ìû äîëæíû îáðàùàòü âíèìàíèå êàê 
ïîòðåáèòåëè? Êàêèìè ïðàâàìè ìû îáëàäàåì? Íà ýòè è äðóãèå âîïðîñû 
ìû ìîæåì íàéòè îòâåòû â Çàêîíå Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí «Î çàùèòå ïðàâ 
ïîòðåáèòåëåé».  Íèæå ìû ïðèâåäåì êðàòêóþ èíôîðìàöèþ ïî ýòèì ïðàâàì:

1. Ïîòðåáèòåëè èìåþò ïðàâî íà ñëåäóþùóþ ïîëíóþ è äîñòîâåðíóþ 
èíôîðìàöèþ î òîâàðå è ïðåäïðèÿòèè, åãî ïðîèçâîäÿùåì: íàëè÷èå äîêóìåíòà 
(ñåðòèôèêàòà),  ïîäòâåðæäàþùåãî ñîîòâåòñòâèå òîâàðà îïðåäåëåííûì 
ïîêàçàòåëÿì êà÷åñòâà;  ïåðå÷åíü ïîòðåáèòåëüñêèõ è õàðàêòåðíûõ îñîáåí-
íîñòåé òîâàðà; ñòîèìîñòü òîâàðà; äàòà èçãîòîâëåíèÿ òîâàðà; ïðàâèëà 
è óñëîâèÿ ïîëüçîâàíèÿ òîâàðîì; ñðîê ñëóæáû (èëè õðàíåíèÿ)  òîâàðà; 
ãàðàíòèéíûå îáÿçàòåëüñòâà ïðîèçâîäèòåëÿ îòíîñèòåëüíî ïîëüçîâàíèÿ 
òîâàðîì; ñïîñîáû è ïðàâèëà õðàíåíèÿ òîâàðà.

2.  Òîâàð äîëæåí îòâå÷àòü ñàíèòàðíî-ãèãèåíè÷åñêèì òðåáîâàíèÿì,  áûòü 
áåçîïàñíûì äëÿ çäîðîâüÿ ÷åëîâåêà è îêðóæàþùåé ñðåäû. Ïðîèçâîäèòåëü 

321

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



81

îáÿçàí îáåñïå÷èòü ïîëíóþ áåçîïàñíîñòü òîâàðà íà ïðîòÿæåíèè ñðîêà 
ýêñïëóàòàöèè,  à åñëè îí íå óêàçàí,  òî â òå÷åíèå 10 ëåò ñî äíÿ åãî 
ïðèîáðåòåíèÿ.

3. Â ñëó÷àå,  åñëè ïîòðåáèòåëü ïðèîáðåë íåêà÷åñòâåííûé òîâàð,  òî ïî 
ñâîåìó óñìîòðåíèþ îí âïðàâå òðåáîâàòü ñëåäóþùåå: îáìåí íåêà÷åñòâåííîãî 
òîâàðà íà îáëàäàþùóþ íåîáõîäèìûìè ñâîéñòâàìè èäåíòè÷íóþ ïðîäóêöèþ; 
îáìåí íà ïîäîáíûé òîâàð ïóòåì ïðîâåäåíèÿ íåîáõîäèìûõ ðàñ÷åòîâ 
ñòîèìîñòè ïðîäóêöèè; áåñïëàòíîå óñòðàíåíèå íåäîñòàòêîâ ïðîèçâîäèòåëåì 
èëè æå êîìïåíñàöèþ ðàñõîäîâ íà ðåìîíò òîâàðà; ñíèæåíèå ñòîèìîñòè 
íåêà÷åñòâåííîãî òîâàðà íà ñîîòâåòñòâóþùóþ ñóììó; âîçâðàò íåêà÷åñòâåííîãî 
òîâàðà ïðîèçâîäèòåëþ íà óñëîâèÿõ ïîëíîãî âîçâðàòà åãî ñòîèìîñòè.

4.  Ïîòðåáèòåëü ìîæåò ïîëüçîâàòüñÿ ïðåäîñòàâëåííûìè åìó ïðàâàìè ñî 
äíÿ ïðèîáðåòåíèÿ òîâàðà äî ñëåäóþùèõ ñðîêîâ îáíàðóæåíèÿ íåäîñòàòêîâ 
ïðîäóêöèè: â òå÷åíèå ãàðàíòèéíîãî ñðîêà èëè æå ñðîêà ãîäíîñòè; â ñëó÷àå,  
åñëè ãàðàíòèéíûé ñðîê èëè æå ñðîê ãîäíîñòè òîâàðà íå óñòàíîâëåíû,  òî â 
òå÷åíèå 6 ìåñÿöåâ,  äëÿ íåäâèæèìîñòè — 2 ãîäà (åñëè â äîãîâîðå íå óêàçàíû 
äðóãèå ñðîêè).

5. Ïðåòåíçèè ïîòðåáèòåëåé ðàññìàòðèâàþòñÿ ëèøü â òîì ñëó÷àå,  åñëè 
ïðåäоñòàâëÿåòñÿ äîêóìåíò (íàïðèìåð,  êàññîâûé ÷åê,  äîêóìåíòû íà 
òîâàð),  óäîñòîâåðÿþùèé,  ÷òî òîâàð áûë ïðèîáðåòåí èìåííî ó äàííîãî 
ïðîèçâîäèòåëÿ (ïðîäàâöà).

6. Â  ñëó÷àå íàðóøåíèÿ ýòèõ ïðàâ,  åñëè ñòîðîíû íå ïðèøëè ê 
êîìïðîìèññó,  îíè ìîãóò îáðàòèòüñÿ äëÿ ðàçðåøåíèÿ ñïîðîâ â ñóä èëè æå 
äðóãèå êîìïåòåíòíûå ãîñóäàðñòâåííûå îðãàíû.

7. Äëÿ çàùèòû ïðàâ ïîòðåáèòåëåé íà ìåñòàõ ìîãóò áûòü ñîçäàíû 
îáùåñòâåííûå îðãàíèçàöèè.

Конечно купля-продажа товара и услуги осуществляется по взаимному 
согласию продавца и потребителя. При этом права потребителя особо за-
щищаются. Так же существуют у потребителя и определенные обязаности. 
Самые основные из них следующие: своевременно оплачивать стоимость 
товара; при возврате товара соблюдать сроки; если товар изготовлен по спе-
циальному заказу,  то принять его своевременно; при возврате или обмене 
товара (например,  из-за размера или цвета)  вернуть купленный товар без 
порчи качества.

Ðåêëàìà — это ìåðîïðèÿòèÿ ïî ïðîäâèæåíèþ òîâàðà íà ðûíêå ïóòåì 
ïðåäîñòàâëåíèÿ èíôîðìàöèè î íåì è ïðîïàãàíäû ÷åðåç ñðåäñòâà ìàññîâîé 
èíôîðìàöèè ñ öåëüþ ïîâûøåíèÿ ñïðîñà íà äàííûé òîâàð (ðåêëàìà — îò 
ëàò.  — ïðèçûâàòü,  çàçûâàòü).

Ïðåèìóùåñòâà ðåêëàìû: ñëóæèò èíòåðåñàì ïîòðåáèòåëåé,  òàê êàê 
îíà èíôîðìèðóåò èõ î öåíàõ è íîâèíêàõ íà ðûíêå; îáû÷íî ñïîñîáñòâóåò 
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ñíèæåíèþ öåí; ñòèìóëèðóåò êîíêóðåíöèþ,  îò÷åãî â êîíå÷íîì èòîãå 
âûèãðûâàþò ïîòðåáèòåëè è îáùåñòâî â öåëîì;  äîõîäû îò ðåêëàìû ïîêðûâàþò 
áîëüøóþ ÷àñòü ðàñõîäîâ íà ñðåäñòâà ìàññîâîé èíôîðìàöèè; ñïîñîáñòâóåò 
óâåëè÷åíèþ ïîòðåáèòåëüñêîãî ñïðîñà,  ðîñòó ïðèáûëè ïðîèçâîäèòåëåé,  ÷òî 
â èòîãå ïðèâîäèò ê ðîñòó ýêîíîìèêè.

Íåäîñòàòêè ðåêëàìû:  èíîãäà ðåêëàìà ïðåäîñòàâëÿåò íåäîñòîâåðíóþ 
èíôîðìàöèþ î òîâàðå,  âíîñèò ïóòàíèöó; ðåêëàìà òðåáóåò áîëüøèõ 
êàïèòàëîâëîæåíèé,  ÷òî âåäåò ê óäîðîæàíèþ òîâàðà; ìîæåò ñêëîíèòü 
ïîòðåáèòåëåé ê ïðèîáðåòåíèþ íåíóæíîãî èì òîâàðà; ñðåäñòâà ìàññîâîé 
èíôîðìàöèè ìîãóò ïîïàñòü â ïðÿìóþ çàâèñèìîñòü îò ðåêëàìîäàòåëåé,  ÷òî 
íåçàìåäëèòåëüíî ñêàæåòñÿ íà èõ ñâîáîäå è íåçàâèñèìîñòè.

Ðåêëàìà — это ìåðîïðèÿòèÿ ïî ïðîäâèæåíèþ òîâàðà íà ðûíêå ïóòåì 
ïðåäîñòàâëåíèÿ èíôîðìàöèè î íåì è ïðîïàãàíäû ÷åðåç ñðåäñòâà 
ìàññîâîé èíôîðìàöèè ñ öåëüþ ïîâûøåíèÿ ñïðîñà ïîòðåáèòåëåé íà 
äàííûé òîâàð.

Øòðèõ-êîä òîâàðà ïðåäñòàâëÿåò ñîáîé îñîáûé èñòî÷íèê èíôîðìàöèè, 
îòðàæàþùèé äàííûå î ñòðàíå-èçãîòîâèòåëå, ïðåäïðèÿòèè, ãäå áûë ïðîèçâåäåí 
òîâàð, à òàêæå íåïîñðåäñòâåííî õàðàêòåðèñòèêó ñàìîãî òîâàðà. Ê ïðèìåðó, â 
øòðèõ-êîäå, ñîñòîÿùåì èç 13 öèôð — 8710335230431, ïåðâûå äâå öèôðû — 87 
îáîçíà÷àþò ñòðàíó-èçãîòîâèòåëÿ — Íèäåðëàíäû, ñëåäóþùèå ïÿòü öèôð — 
10335 - ðåãèñòðàöèîííûé íîìåð ôèðìû-èçãîòîâèòåëÿ â ñòðàíå, ïîñëåäóþùèå 
ïÿòü öèôð — 23043 — èíôîðìèðóþò îá îñîáåííîñòÿõ òîâàðà. Ïîñëåäíÿÿ öèôðà 
1 ÿâëÿåòñÿ êîíòðîëüíîé äëÿ êîäà. Ïðè ïîìîùè íåñëîæíûõ àðèôìåòè÷åñêèõ 
ðàñ÷åòîâ, èñïîëüçóÿ êîä, ìîæíî óñòàíîâèòü, ÿâëÿåòñÿ ëè òîâàð îðèãèíàëüíûì 
èëè æå ïîääåëüíûì. Ðàññìîòðèì ýòî íà ïðèìåðå ïðèâåäåííîãî êîäà.

Øòðèõ-êîä òîâàðà  — îñîáàÿ ñèñòåìà îáîçíà÷åíèé,  ñîäåðæàùàÿ â ñåáå 
èíôîðìàöèþ î òîâàðå,  êîòîðàÿ íàíîñèòñÿ íà óïàêîâêе òîâàðà â âèäå 
ïîñëåäîâàòåëüíых ãîðèçîíòàëüíûõ ëèíååê è öèôð.

Страны Коды Страны Коды
ÑØÀ, Êàíàäà 00 – 09 Òóðöèÿ 869
Ôðàíöèÿ 30 – 37 Ðîññèÿ 460
Ãåðìàíèÿ 400 – 440 Óçáåêèñòàí 46 – 47
ßïîíèÿ 49 Âåëèêîáðèòàíèÿ 50htt
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Развитие цифровых технологий привело к созданию 
кодировки под названием QR-кода – изображению черных 
квадратов внутри белого квадрата. Такое изображение 
в последнее время можно увидеть на кассовых чеках, 
билетах, в музеях и в метро, в ресторанах и представлениях, 
на товарных знаках. QR означает, сокращенное от 
английского выражения (quick response) быстрый ответ. 

1. 	Перечислите некоторые из прав потребителей. Какие права имеют 
производители и продавцы? Что вы думаете по поводу защиты прав 
потребителей и придания ему большого значения?

2. 	Êàêóþ èíôîðìàöèþ î òîâàðå âû,  â êà÷åñòâå ïîòðåáèòåëÿ,  âïðàâå 
ïîòðåáîâàòü ïðè åãî ïîêóïêå?

3. 	Êàêîå çíà÷åíèå èìååò ÷åê íà ïðèîáðåòåííûé âàìè òîâàð?
4. 	Êàêóþ êîíêðåòíî ïîëüçó îò ðåêëàìû âû ïîëó÷àåòå? Êòî áîëüøå âñåõ 

çàèíòåðåñîâàí â ðåêëàìå?
5. 	Âîçüìèòå óïàêîâêó êàêîãî-ëèáî òîâàðà è ïðîàíàëèçèðóéòå îòðàæåííóþ 

íà íåé èíôîðìàöèþ.
6. 	Äëÿ ÷åãî íóæåí øòðèõ-êîä?
7.  Чем товарный QR-код отличается от обычного штрих кода? 

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Çàïîìíèòå!
• Права потребителей защищены Законом Республики Узбекистан «О 

защите прав потребителей». 
• Штрих код товар или QR-код – обеспечивают полную информацию 

о товаре. 
• Реклама имеет позитивные и негативные стороны.

QR-код – это двухмерный штрих код, который можно быстро распознать 
с помощью соответствующего программного обеспечения, используя камеру 
мобильного телефона.

По сравнению с обычным кодом, QR-код может предоставить гораздо 
больше информации. Он вводится через сканирование со специальным 
программным обеспечением, может быть считан с помощью обычного 
мобильного телефона.

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



84

Á. ÇÀÄÀÍÈß.
Ïîäáåðèòå ê öèôðå òåðìèíà ñîîòâåòñòâóþùóþ áóêâó îïðåäåëåíèÿ.

1.  Ïðèâàòèçàöèÿ.
2.  Ìàòåðèàëüíûé êàïèòàë.
3. Ïðåäïðèíèìàòåëüñêàÿ 
ïðèáûëü.	

ÎÏÐÅÄÅËÅÍÈß:

ÒÅÐÌÈÍÛ:
4.  Ñåìåéíûé áþäæåò.
5.  Ðåàëüíûé äîõîä.
6.  Íîìèíàëüíûé äîõîä.	
7.  Ñáåðåæåíèÿ.

À. ÂÎÏÐÎÑÛ
1.	Ï ðèâåäèòå ïî îäíîìó ïðèìåðó ïðîÿâëåíèÿ ïîòðåáèòåëåì òàêèõ êà÷åñòâ,  

êàê ñàìîñòîÿòåëüíîñòü,  ðàöèîíàëüíîñòü è ìàêñèìàëизм.
2.	 Êàêèìè èñòî÷íèêàìè äîõîäîâ ìîæåò îáëàäàòü ïîòðåáèòåëü?
3.	Ó  êàæäîé âåùè åñòü âëàäåëåö — ñîáñòâåííèê,  ïåðå÷èñëèòå ïðåèìóùåñòâà 

è íåäîñòàòêè,  ïîëîæèòåëüíûå è îòðèöàòåëüíûå ñòîðîíû äàííîãî ñòàòóñà.
4.	 Êàê âû ñ÷èòàåòå,  ê êàêèì ïîëîæèòåëüíûì è íåãàòèâíûì ïîñëåäñòâèÿì 

ìîæåò ïðèâåñòè ïðèâàòèçàöèÿ ýëåêòðîýíåðãåòè÷åñêîé ñåòè â íàøåé ñòðàíå?
5.	Ó êàæèòå íà îòëè÷èÿ ìåæäó ãîñóäàðñòâåííîé,  ÷àñòíîé è îáùåñòâåííîé 

ñîáñòâåííîñòüþ.
6.	×ò î âû ïîíèìàåòå ïîä ýêîíîìè÷åñêîé öåííîñòüþ ÷åëîâåêà?
7.   ×òî âû ïîíèìàåòå ïîä ìàòåðèàëüíûì è äóõîâíûì áîãàòñòâîì ÷åëîâåêà?
8.   Óêàæèòå ðàçíèöó ìåæäó äîõîäîì è áîãàòñòâîì.
9.  	Ïåðå÷èñëèòå èñòî÷íèêè äîõîäîâ ïîòðåáèòåëåé. Âñåãäà ëè äîõîäû 

âûðàæàþòñÿ äåíüãàìè?
10.  Êàêèå âû çíàåòå âèäû ïîòðåáèòåëüñêèõ ðàñõîäîâ?

ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß ÄËß ÏÎÂÒÎÐÅÍÈß  
III ÃËÀÂÛ

à)  äîõîä,  ïîëó÷àåìûé â ðåçóëüòàòå ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé äåÿòåëüíîñòè;
á)  ôèíàíñîâûé ïëàí,  îòðàæàþùèé èñòî÷íèêè äîõîäîâ è ðàñõîäîâ ñåìüè 

çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè.
â)  îáúåì äîõîäà,  ïîëó÷åííîãî èíäèâèäóàëüíûì ÷àñòíûì ëèöîì èëè 

ñåìüåé çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè;
ã) äåíåæíûå ñáåðåæåíèÿ, ïðåäíàçíà÷åííûå äëÿ óäîâëåòâîðåíèÿ 

ïîòðåáíîñòåé â áóäóùåì;
ä)  ïðîöåññ ïåðåâîäà ãîñóäàðñòâåííîé ñîáñòâåííîñòè â ÷àñòíóþ;
å)  ñòîèìîñòü íîìèíàëüíîãî äîõîäà îòíîñèòåëüíî èçìåíåíèÿ öåí çà 

êîíêðåòíûé ïåðèîä;
ж)  часть сбереженного дохода в материальном или денежном виде.
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Â. ÒÅÑÒÛ
Укажите íàèáîëåå ïðàâèëüíûå ïî ñîäåðæàíèþ è ïî ñóòè îòâåòû.
1. Íàéäèòå íåâåðíûé îòâåò. ×òî âõîäèò â èñòî÷íèêè äîõîäîâ ïîòðåáèòåëåé?

À. Ñòèïåíäèÿ,  ïîñîáèå.		  Â. Çàðàáîòíàÿ ïëàòà,  äèâèäåíä. 
Á. Ñòðàõîâàíèå,  ñáåðåæåíèÿ.	Ã . Ðåíòà,  ïðîöåíò.

2. Â êàêèõ íèæåïðèâåäåííûõ ñëó÷àÿõ èçìåíÿåòñÿ ôîðìà ñîáñòâåííîñòè?
À. Ïîæèëîé ÷åëîâåê çàâåùàåò ñûíó äом.
Á. Ãîñóäàðñòâåííàÿ îðãàíèçàöèÿ ïîäàðèëà äåòñêîìó äîìó êîìïüþòåð.
Â. Ôåðìåð ïðîäàë íà ðûíêå ñâîþ êîðîâó.
Ã. Îãðîìíûé ó÷àñòîê Îëãèðîâà áûë êîíôèñêîâàí,  çàòåì òàì áûë 

ðàçìåùåí Äâîðåö øêîëüíèêîâ.
3. ×òî ïîíèìàåòñÿ ïîä ïðàâîì ïîëíîãî âëàäåíèÿ ñîáñòâåííîñòüþ?

À. Ïðàâî åå äàðèòü.
Á. Åå ïðîäàæà èëè îáìåí.
Â. Ïîëüçîâàíèå åþ â öåëÿõ óäîâëåòâîðåíèÿ ñâîèõ íóæä.
Ã. Âñå ïåðå÷èñëåííîå.

4. Â êàêîé ãðóïïå äîõîäû áûëè ïîëó÷åíû çà ñ÷åò èñïîëüçîâàíèÿ 
ìàòåðèàëüíûõ áîãàòñòâ?
À. Àðåíäà,  ïåíñèÿ,  äèâèäåíäы.		 Â.   Ïðèáûëü, ïåíñèÿ, äèâèäåíäы.
Á. Ðåíòà,  ïðîöåíò,  îêëàä.		Ã  . Ðåíòà,  äèâèäåíäы,  ïðîöåíò.

5. Â ñåìåéíîì áþäæåòå:
À. Íå äîëæíî áûòü äåôèöèòà.
Á. Îòðàæåíû òîëüêî ñåìåéíûå ðàñõîäû.
Â. Îòðàæåíû òîëüêî ñåìåéíûå äîõîäû.
Ã. Îòðàæåíû çàïëàíèðîâàííûå èñòî÷íèêè äîõîäîâ è ðàñõîäû ñåìüè 

çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè.

6. Â êàêîì âèäå ïîñòóïàåò äîõîä îò òðóäîâûõ ðåñóðñîâ?
À. Ðåíòà.		
Á. Ïðîöåíò.
Â. Çàðàáîòíàÿ ïëàòà.
Ã. Ïðèáûëü.

7.  Êàêèå èç äîõîäîâ ïðåäîñòàâëÿþòñÿ â âèäå ïîìîùè òîëüêî ãîñóäàðñòâîì?
À. Ïðåìèÿ.
Á. Ïîñîáèå ïî áåçðàáîòèöå.
Â. Äèâèäåíäû.
Ã. Ñòèïåíäèÿ.htt
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САМОСТОЯТЕЛЬНАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ.
ЭКОНОМИЧЕСКИЙ ПРАКТИКУМ

Товары

Пластмассовые игрушки (тысяча штук)
Пластмассовые трубы (тысяча метров)

Возможности

A
15
0

B
14
1

D
12
2

E
9
3

F
5
4

G
0
5

G

F

E

D

B

A

5

4

3

2

1

0 3 6 9 12 15

Игрушки

тысяча 
штук

тысяча метров

И
гр

уш
ки

M(9;5)

N

В  районе будет построен завод по производству пластмассовых изделий. 
Для того,  чтобы деятельность завода протекала успешно,  руководители 
завода должны найти ответы на такие вопросы: Что производить? Каким 
способом производить? Для кого производить?

Так как завод является частной собственностью,  то на такие вопросы 
должны находить ответы владельцы и специалисты данного предприятия. 
Предположим,  они нашли следующие ответы: 

1.  Завод будет производить игрушки и трубы из пластмассы.
2.  Предстоит производить продукцию на основе современных  технологий.
3.  Для населения района,  области и для экспорта.
Завод должен определить объемы производства,  так как возможности 

завода ограничены.
В   представленной таблице приведены сведения об однодневной про-

изводственной возможности завода.

На основе приведенных данных в таб-
лице рисуем область однодневной произ-
водственной возможности завода.  На схеме 
эта область закрашена.

Как видно из схемы,  завод может вы-
пускать максимум 15 тысяч игрушек в день 
(точка А).  Завод может выпускать 1 тысячу 
метров пластмассовых труб и 14 тысяч штук 
игрушек (точка В). Значит,  для выпуска 1 
тысячи метров труб придется отказаться 
от 1 тысячи штук игрушек. А выполнить 
объем производства завод  сможет лишь из 
производственных возможностей.  Например,  в схеме отмечаем точку М с  
координатами (9;5). Точка М лежит за пределами области производствен-
ных возможностей.  Именно поэтому завод не сможет производить 9 тысяч 
игрушек и 5 тысяч метров труб одновременно. А сейчас отмечаем точки 
N с  координатами (3;4). Точка N находится в области производственных 
возможностей. То есть,  это означает,  что завод сможет выпускать 3 тысяч 
игрушек и 4 тысячи метров пластмассовых труб.  В  этом случае возможности 
завода будут использованы не полностью.
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Ãëàâà IV. Ñïðîñ è ïðåäëîæåíèå

Q

P

Активное предпринимательство – это такое экономическое 
направление, когда бизнес-деятельность организуется на 
основе инновационных, то есть современных подходов, 
передовых технологий и методов управления.

Шавкат Мирзиёев.
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Цена (p) Спрос (q)

800
700
600
500

400
500
600
700

Ñïðîñ íà òîâàð îòðàæàåò âîçìîæíîñòè è æåëàíèå 
ïîêóïàòåëåé ïðèîáðåñòè íåîáõîäèìîå êîëè÷åñòâî 
òîâàðà ïî ðàçëè÷íûì öåíàì íà ïðîòÿæåíèè 
îïðåäåëåííîãî ïåðèîäà. Âåëè÷èíîé ñïðîñà íàçûâàþò 
îáúåì òîâàðà, ïðèîáðåòàåìîãî ïîêóïàòåëÿìè ïî 
îïðåäåëåííîé öåíå â òå÷åíèå îïðåäåëåííîãî 
âðåìåíè. Ñïðîñ íà êàêîé-ëèáî òîâàð îáû÷íî 
âûðàæàåòñÿ â âèäå òàáëèöû. Ïîñòðîåíèå êðèâîé 
íà îñíîâå òàáëèöû îáðàçóåò êðèâóþ ñïðîñà. Äëÿ 
ýòîãî âûñòðàèâàþòñÿ âåðòèêàëüíàÿ îñü Op  è 
ãîðèçîíòàëüíàÿ îñü Oq. Íà îñíîâå ñòîèìîñòè 
òîâàðà ïî îñè Oð è âåëè÷èíû ñïðîñà ïî îñè Oq 
íà ïëîñêîñòè îòìå÷àþòñÿ ñîîòâåòñòâóþùèå òî÷êè. 
Ñîåäèíåíèå ýòèõ òî÷åê äàåò íàì êðèâóþ (ëèíèþ) 
ñïðîñà, êîòîðàÿ îáû÷íî îáîçíà÷àåòñÿ áóêâîé D 
– íà÷àëüíîé áóêâîé àíãëèéñêîãî ñëîâà «demand» 
(ñïðîñ). Èíîãäà ñïðîñ ìîæåò áûòü âûðàæåí 

1. Попробуйте проанализировать, какой продавец и какого товар сможет 
продать побольше.  Скажите, почему вы так предполагаете.

2. Какой из продавцов в течение дня сможет получить больше выручки? 
При ответе на вопросы не забудьте учесть, какие из продуктов больше 
используются в хозяйстве.

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ÑÏÐÎÑ È ÇÀÊÎÍ ÑÏÐÎÑÀÒÅÌÀ 17

q

p

O 400 500 600700

500

600

700

800
D

Название продукта 1-й продавец 2-й продавец 3-й продавец

Рис «Лазер» 13 500 13 000 14 000

Рис «Аланга»  9 000  8 500 10 000

Горох  7 500  9 000  7 000

Маш 11 000 12 000 12 500

Свекла  8 000  8 500  7 200

ôóíêöèåé p=–aq+b, (a>0, b>0).
Ñïðîñ  íà òîâàð íàõîäèòñÿ ïîä ïîñòîÿííûì âëèÿíèåì ôàêòîðîâ,  

ñâÿçàííûõ è íå ñâÿçàííûõ ñî ñòîèìîñòüþ òîâàðà. Èçìåíåíèå ñïðîñà íà htt
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òîâàð ïîä âëèÿíèåì íå ñâÿçàííûõ ñî ñòîèìîñòüþ ôàêòîðîâ áóäåò íàìè 
ðàññìîòðåíî íà ñëåäóþùåì çàíÿòèè.  

Ýòîò  óðîê ïîñâÿòèì èçó÷åíèþ ñâîéñòâ ñïðîñà íà òîâàð,  èìåþùèõ 
íåïîñðåäñòâåííîå îòíîøåíèå ê åãî ñòîèìîñòè.   Äàííîå ñâîéñòâî âûðàæàåòñÿ 
â çàêîíå ñïðîñà: 

«Ïðè ïðî÷èõ ðàâíûõ óñëîâèÿõ, ÷åì íèæå ñòîèìîñòü òîâàðà, òåì âûøå 
âåëè÷èíà ñïðîñà íà íåãî, è ÷åì âûøå ñòîèìîñòü òîâàðà, òåì íèæå âåëè÷èíà 
ñïðîñà íà íåãî».

Âåëè÷èíà ñïðîñà — îáúåì òîâàðà,  ïðèîáðåòàåìîãî ïîêóïàòåëÿìè ïî 
îïðåäåëåííîé öåíå â òå÷åíèå îïðåäåëåííîãî âðåìåíè.

Ñïðîñ — îòíîøåíèå ìåæäó öåíîé òîâàðà è âåëè÷èíîé ñïðîñà,  êîòîðîå 
îòðàæàåò æåëàíèå è âîçìîæíîñòè ïîêóïàòåëåé ïðè ïðèîáðåòåíèè òîâàðà 
ïî ðàçëè÷íûì öåíàì íà ïðîòÿæåíèè îïðåäåëåííîãî ïåðèîäà.

Çàêîí ñïðîñà ïîêàçûâàåò,  ÷òî âåëè÷èíà ñïðîñà îáðàòíî ïðîïîðöèîíàëüíà  
ñòîèìîñòè òîâàðà.  Ýòó îñîáåííîñòü ìîæíî îáúÿñíèòü òðåìÿ ôàêòîðàìè.

1. Ôàêòîð äîõîäà. Âñå áåç èñêëþ÷åíèÿ ïîêóïàòåëè ñêëîííû ïîêóïàòü 
òîâàðû ïî áîëåå íèçêîé öåíå,  òàê êàê ñíèæåíèå ñòîèìîñòè òîâàðà ïîâûøàåò 
ïîêóïàòåëüñêóþ ñïîñîáíîñòü ïîòðåáèòåëåé.  Ê  ïðèìåðó,  åñëè öåíà íà ìÿñî 
ñíèçèëàñü,  îíè ìîãóò ïîïîëíèòü  ïîòðåáèòåëüñêóþ êîðçèíó íåîáõîäèìûìè 
ïðîäóêòàìè ñ íàèìåíüøèìè çàòðàòàìè. Â  èòîãå åùå îñòàíåòñÿ íåêîòîðàÿ 
ñóììà,  íà êîòîðóþ äîïîëíèòåëüíî ìîæíî êóïèòü ìÿñî èëè äðóãîé òîâàð.

2. Ôàêòîð çàìåùåíèÿ. Ïîêóïàòåëü âìåñòî äîðîãîãî òîâàðà ïðèîáðåòàåò 
àíàëîãè÷íûé,  íî ïî áîëåå íèçêîé öåíå,  òî åñòü çàìåùàåò íà äðóãîé 
òîâàð. Ê  ïðèìåðó,  ñíèæåíèå öåí íà ÿáëîêè â ëåòíåå âðåìÿ ñïîñîáñòâóåò 
óäîâëåòâîðåíèþ íóæä ïîòðåáèòåëåé âî ôðóêòàõ ïîñðåäñòâîì ïðèîáðåòåíèÿ 
ÿáëîê,  òàê êàê â ýòî âðåìÿ ãîäà èõ ñòîèìîñòü ñòàíîâèòñÿ ãîðàçäî íèæå 
ñòîèìîñòè áàíàíîâ èëè,  ñêàæåì,  àïåëüñèíîâ. Ïî ýòîé ïðè÷èíå ëåòîì 
äîðîãèå áàíàíû è àïåëüñèíû «çàìåùàþòñÿ» ÿáëîêàìè.

Èçìåíåíèå ñòîèìîñòè òîâàðà ïðèâîäèò ê âîçíèêíîâåíèþ âûøå-
îïèñàííûõ äâóõ ôàêòîðîâ, è â ðåçóëüòàòå èõ âçàèìîâëèÿíèÿ ôîðìèðóåòñÿ 
âåëè÷èíà ñïðîñà íà òîâàð.

Ñïðîñ îòäåëüíî âçÿòîãî ëèöà íà êàêîé-ëèáî òîâàð âî ìíîãîì ñâÿçàí 
ñ  òåì,  êàêîé è íàñêîëüêî ïîëíîé èíôîðìàöèåé î òîâàðå îí îáëàäàåò. 
Äåéñòâèòåëüíî,  äëÿ ïîâûøåíèÿ ñïðîñà íà òîâàð íåäîñòàòî÷íî òîëüêî 
êà÷åñòâåííî åãî ïðîèçâîäèòü. Â ýòîì ñëó÷àå íàèáîëåå âàæíîå çíà÷åíèå 
ïðèîáðåòàåò äîâåäåíèå äî ïîòðåáèòåëÿ èíôîðìàöèè î êà÷åñòâåííîì 
ïðîèçâîäñòâå òîâàðà.
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  Практическое исследование
Данное практическое исследование занимает 6 месяцев для сбора 

данных. Прежде всего выясните, какие фрукты и овощи употребляются 
в вашей семье и где они главным образом приобретаются.

После этого запишите цены фруктов и овощей в магазине в течение 
недели. В этом списке также запишите количество фруктов и овощей, 
приобретенных вашей семьей. Проанализируйте данные, собранные за 
6 месяцев. Для этого составьте график спроса. В графике точками от-
мечайте количество и цены фруктов и овощей по каждому виду отдель-
но купленных за неделю. Затем по полученной кривой изложите свое 
мнение в письменном виде.

1. В каком месяце и на какой продукт спрос резко увеличивался (со-
кратился)? Как вы думаете, в чем причина этого?
2. В каком месяце цена какого продукта была самой высокой (низкой)? 
Как вы думаете, по какой причине случилась именно так?
3. Какие причины послужили основой для столь высокого (низкого) 
уровня цен и величины спроса? 
4. Используя график, попробуйте предположить (прогнозировать), ка-
кие изменения будут происходить в спросе на данную продукцию за 
следующие 2—3 месяца?
5. Как вы думаете, что еще необходимо сделать для совершенствования 
исследования? Какая польза от проведения подобных исследований?

Çàäàíèå
Àíãëèéñêèé ýêîíîìèñò Ðîáåðò Ãèôôåí íàáëþäàë  èíòåðåñíîå 

ýêîíîìè÷åñêîå ÿâëåíèå. Íåñìîòðÿ íà òî,  ÷òî â XIX âåêå â Èðëàíäèè 
âî âðåìÿ ãîëîäà öåíû íà êàðòîôåëü âçëåòåëè ââåðõ,  åãî ïîòðåáëåíèå 
òîæå âûðîñëî.  Êàðòîôåëü â òî âðåìÿ áûë îñíîâíûì ïðîäóêòîì ïèòàíèÿ 
áåäíÿêîâ,  è ïîâûøåíèå ñòîèìîñòè ðåçêî ñíèçèëî èõ ðåàëüíûå äîõîäû. 
Ïîýòîìó âìåñòî ïðèîáðåòåíèÿ ñðàâíèòåëüíî äîðîãèõ  ïðîäóêòîâ ïèòàíèÿ 
ëþäè áûëè âûíóæäåíû ïîêóïàòü êàðòîôåëü. Êàêèå åùå òîâàðû ìîãóò 
îáëàäàòü ïîäîáíûìè ñâîéñòâàìè? Îáîñíóéòå âàø îòâåò.htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



91

Çàïîìíèòå!
×åì íèæå ñòîèìîñòü òîâàðà,  òåì âûøå âåëè÷èíà ñïðîñà íà íåãî,  è 

÷åì âûøå ñòîèìîñòü òîâàðà,  òåì íèæå âåëè÷èíà ñïðîñà íà íåãî. 

1.  Ìîãóò ëè âûñòóïàòü â êà÷åñòâå ñïðîñà îäíè ëèøü æåëàíèÿ,  ïîòðåáíîñòü 
ïðèîáðåñòè òîâàð ïî êàêîé-ëèáî öåíå? Â  êàêîì ñëó÷àå îíè ñòàíîâÿòñÿ 
ñïðîñîì?

2.  Çàâèñÿò ëè ñïðîñ è âåëè÷èíà ñïðîñà îò âðåìåííîãî îòðåçêà,  â êîòоðîì 
îíè ðàññìàòðèâàþòñÿ?

3.  Êàêàÿ ñóùåñòâóåò ðàçíèöà ìåæäó ñïðîñîì è âåëè÷èíîé ñïðîñà?
4.  Íà îñíîâå ïðèìåðîâ ðàçúÿñíèòå çàêîí ñïðîñà.
5. Ïðè ïîìîùè ïðèìåðîâ ïðîàíàëèçèðóéòå òðè ôàêòîðà,  îòðàæàþùèõ îáðàòíóþ 

ïðîïîðöèîíàëüíîñòü ìåæäó âåëè÷èíîé ñïðîñà è ñòîèìîñòüþ òîâàðà.
6. Ñïðîñ íà òîâàð ïðèâåäåí íèæå â òàáëèöå. Ñ åå ïîìîùüþ ïîñòðîéòå 

êðèâóþ ñïðîñà.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Öåíà (p),  Âåëè÷èíà ñïðîñà 
(q),  ò

1000 8

2000 5

4000 2

Öåíà (p),  Âåëè÷èíà ñïðîñà 
(q),  ò

800 70

1600 60

2400 50

a) б)

Алишер Навои 
(1441 —1501)

 Наш великий предок Алишер Навои в своих произ-
ведениях уделял большое внимание экономическим воп- 
росам. Уделяя большое внимание торговле, ремеслен-
ничеству и сельскому хозяйству, он показывал, что они 
играют основную роль в экономическом развитии стра-
ны. Как государственный деятель и первый министр, 
Алишер Навои внес весомый вклад в формирование 
экономической политики страны. При этом он разви-
вал идеи о том, что государство должно обеспечивать 
развитие экономики и заботиться о народе.

Навои являлся успешным предпринимателем в своей эпохе и вла-
дельцем большого имущества. Значительную часть своего имущества он 
тратил на благотворительность и благие дела. Экономические взгляды 
А.Навои получили отражение в таких его произведениях, как «Хилолия», 
«Вакфия», «Махбуб ул-кулуб», Хотами Тойи», «Садди Искандари».
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Íà ðûíêå,  ïîìèìî öåí,  ñóùåñòâóåò ðÿä ôàêòîðîâ,  êîòîðûе âëèÿюò íà 
ñïðîñ íà òîâàð.  Ýòî ñëåäóþùèå ôàêòîðû:

ÒÅÌÀ 18 ÔÀÊÒÎÐÛ, ÂËÈßÞÙÈÅ 
ÍÀ ÑÏÐÎÑ

Стоимость 
гуммы, 

сум

Количества 
проданных 

гуммы

1-é ìåñÿö 1500 5000

2-é ìåñÿö 1600 4500

3-é ìåñÿö 1700 4000

Ñòîèìîñòü 
ñàìñû, 

ñóì

Êîë-âî 
ïðîäàííîé 
ñàìñû, øò.

1-é ìåñÿö 1700 5000

2-é ìåñÿö 1700 5500

3-é ìåñÿö 1700 6000

  Спрос на товар может измениться под влиянием различных факторов 
даже в том случае, если цена товара не изменится. Мы увидим это в 
следующем примере:

I.	Ïðåäñòàâèì,  ÷òî â øêîëüíîé ñòîëîâîé ïðîäàþò самсу è гумму.  Ñàìñà è 
гумма ÿâëÿþòñÿ âçàèìîçàìåíÿåìûìè òîâàðàìè. 

1.	Îáðàòèòå âíèìàíèå íà ïðèâåäåííûå äîïîëíèòåëüíî â òàáëèöå öåíû 
íà ñàìñó è âåëè÷èíó ñïðîñà íà íåå.  Ïî÷åìó,  ïðè íåèçìåííîé öåíå íà 
гумму,  èçìåíèëàñü âåëè÷èíà ñïðîñà íà íåå?

2.	Êàêèì îáðàçîì â òîâàðíîé ïàðå âçàèìîçàìåíÿåìûõ  òîâàðîâ ïîâûøåíèå 
öåíû íà îäèí òîâàð ñêàçûâàåòñÿ íà âåëè÷èíå ñïðîñà íà äðóãîé òîâàð?

II.Òîâàðû,  ïðè èñïîëüçîâàíèè äîïîëíÿþùèå äðóã äðóãà,  íàçûâàþòñÿ 
âçàèìîäîïîëíÿþùèìè òîâàðàìè. Ïðèìåðàìè ïîäîáíûõ òîâàðîâ ìîãóò 
ñëóæèòü àâòîìîáèëü è áåíçèí. Êàê èçìåíèòñÿ ñïðîñ íà áåíçèí ïðè 
ïîâûøåíèè ñòîèìîñòè àâòîìîáèëÿ? Êàêèå åùå âû çíàåòå òîâàðû,  
îáëàäàþùèå ïîäîáíûìè ñâîéñòâàìè? 

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß
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Èçìåíåíèå öåí íà âçàèìîñâÿçàííûå òîâàðû. Èçìåíåíèå öåíû íà îäèí 
òîâàð ìîæåò ïðèâåñòè ê èçìåíåíèþ ñïðîñà íà äðóãîé òîâàð.  Òàêèå òîâàðíûå 
ïàðû íàçûâàþòñÿ âçàèìîñâÿçàííûìè òîâàðàìè. Ïðèìåðàìè âçàèìîñâÿçàííûõ 
òîâàðîâ ìîãóò áûòü ðàññìîòðåííûå íàìè âûøå âçàèìîçàìåíÿåìûå 
(íàïðèìåð,  гуммы è ñàìñà)  è âçàèìîäîïîëíÿþùèå (íàïðèìåð,  àâòîìîáèëü 
è áåíçèí)  òîâàðû.

Èçìåíåíèå öåí íà òîâàðû â áëèæàéøåé ïåðñïåêòèâå. Â ñëó÷àå,  åñëè â 
áëèæàéøåå âðåìÿ  îæèäàåòñÿ óâåëè÷åíèå äîõîäîâ íàñåëåíèÿ,  îíî íà÷èíàåò 
áîëåå ñâîáîäíî ðàñïîðÿæàòüñÿ ñðåäñòâàìè,  ïðåäíàçíà÷åííûìè äëÿ 
óäîâëåòâîðåíèÿ ïîâñåäíåâíûõ  ðàñõîäîâ,  è ïîýòîìó çàêóïàåò âñå áîëüøå 
òîâàðîâ,  è íàîáîðîò.

Еñëè â áëèæàéøåå âðåìÿ îæèäàåòñÿ ïîâûøåíèå öåí íà íåêîòîðûå 
òîâàðû,  ïîòðåáèòåëè áóäóò ñòðåìèòüñÿ çàêóïàòü â áîëüøèõ êîëè÷åñòâàõ è 
âïðîê.  

Åñëè â áóäóùåì îæèäàåòñÿ ïîíèæåíèå öåí íà íåêîòîðûå îòäåëüíûå 
òîâàðû,  ïîòðåáèòåëè çàêóïàют èõ â ìåíüøèõ êîëè÷åñòâàõ.

 Íîðìàëüíûå òîâàðû — òîâàðû, íà êîòîðûå ñ ðîñòîì äîõîäîâ íàñåëåíèÿ 
ïîâûøàåòñÿ  ñïðîñ.
   Òîâàðû íèçêîé êàòåãîðèè — òîâàðû, íà êîòîðûå ñ óìåíüøåíèåì äîõîäîâ 
íàñåëåíèÿ ïîâûøàåòñÿ ñïðîñ.

Èçìåíåíèå âêóñà ïîòðåáèòåëåé è ñåçîííîñòü.  Ïîä âîçäåéñòâèåì èçìåíåíèÿ 
âêóñîâ ïîòðåáèòåëåé,  ìîäû,  âðåìåí ãîäà ìîãóò íàáëþäàòüñÿ êàê ïîâûøåíèå 
ñïðîñà íà òîâàðû,  òàê è åãî ïîíèæåíèå.  Например,  с èçìåíåíèåì ñåçîíà 
ñïðîñ íà ïàëüòî ëåòîì ñíèæàåòñÿ. 

Èçìåíåíèå ÷èñëà ïîòðåáèòåëåé íà ðûíêå.  Êàê èçâåñòíî,  ñ  óâåëè÷åíèåì 
êîëè÷åñòâà ïîòðåáèòåëåé ïîâûøàåòñÿ è èõ ïîòðåáíîñòü â êàêîì-ëèáî òîâàðå,  
è íàîáîðîò.  Ê  ïðèìåðó,  óâåëè÷åíèå ãîðîäñêîãî íàñåëåíèÿ ïðèâîäèò ê 
ïîâûøåíèþ ñïðîñà íà ìåäèöèíñêèå óñëóãè.

Èçìåíåíèå äîõîäîâ ïîòðåáèòåëåé. Îáû÷íî ñ  óâåëè÷åíèåì äîõîäîâ 
íàñåëåíèÿ ñïðîñ ïðàêòè÷åñêè íà âñå òîâàðû ïîâûøàåòñÿ. Òàêèå òîâàðû 
íàçûâàþòñÿ íîðìàëüíûìè òîâàðàìè. Íî ñóùåñòâóåò è òàêàÿ êàòåãîðèÿ 
òîâàðîâ,  ñïðîñ íà êîòîðûå ïîâûøàåòñÿ ñ óìåíüøåíèåì äîõîäîâ íàñåëåíèÿ. 
Ýêîíîìèñòû ïîäîáíûå òîâàðû íàçûâàþò òîâàðàìè íèçêîé êàòåãîðèè. Ê  
ïðèìåðó,  ñíèæåíèå äîõîäîâ íàñåëåíèÿ ïðèâîäèò ê óâåëè÷åíèþ ñïðîñà íà 
äåøåâûå è ïîäåðæàííûå àâòîìîáèëè.
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1. Ïðèâåäèòå ïî äâà ïðèìåðà âçàèìîçàìåíÿåìûõ è âçàèìîäîïîëíÿþùèõ 
òîâàðîâ è ïðîàíàëèçèðóéòå èçìåíåíèÿ ñïðîñà íà ýòè òîâàðû.

2. Îïðåäåëèòå ñäâèãè êðèâîé ñïðîñà ïîä âîçäåéñòâèåì ñëåäóþùèõ ôàêòîðîâ: 
à) ðîñò ÷èñëåííîñòè íàñåëåíèÿ; á)  ñíèæåíèå äîõîäîâ ïîòðåáèòåëåé;  
â)  ñíèæåíèå öåíû íà âçàèìîçàìåíÿþùèé òîâàð; ã)  ïîâûøåíèå öåíû 
íà âçàèìîäîïîëíÿþùèé òîâàð; ä)  îæèäàåìîå ïîâûøåíèå öåíû òîâàðà;  
å)  îæèäàåìîå ïîâûøåíèå äîõîäîâ ïîòðåáèòåëåé.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Ïðîâåäåì àíàëèç èçìåíåíèÿ ñîñòîÿíèÿ êðèâîé ñïðîñà ïîä âîçäåéñòâèåì 
ôàêòîðîâ,  íå ñâÿçàííûõ ñ öåíîé. Äîïóñòèì,  íà íà÷àëüíîì ýòàïå âåëè÷èíà 
ñïðîñà íà òîâàð  äàíà,  êàê óêàçàíî â òàáëèöå 1,  ñîîòâåòñòâåííî êðèâàÿ 
ñïðîñà íà ãðàôèêå îáîçíà÷åíà êàê D0. Ïðåäïîëîæèì,  ÷òî ïîä âîçäåéñòâèåì 
êàêîãî-ëèáî ôàêòîðà,  íå ñâÿçàííîãî ñ öåíîé,  ñïðîñ íà òîâàð ïîâûñèëñÿ,  
è âûãëÿäèò,  êàê óêàçàíî â òàáëèöå 2.  Åñëè íà îñíîâàíèè äàííûõ òàáëèöû 
âûñòðîèì íà÷àëüíóþ è ïîñëåäóþùóþ êðèâóþ 
ñïðîñà,  òî ìîæåì ïðîñëåäèòü,  êàê êðèâàÿ 
ñïðîñà îòíîñèòåëüíî íà÷àëüíîãî ïîëîæåíèÿ 
D0,  ñäâèãàåòñÿ âïðàâî,  â ïîëîæåíèå D1. Òî÷íî 
òàêèì æå îáðàçîì,  åñëè ïîä âîçäåéñòâèåì 
êàêîãî-ëèáî, íå ñâÿçàííîãî ñ öåíîé ôàêòîðà,  
ñïðîñ  íà òîâàð ñíèçèòñÿ,  êàê óêàçàíî â 
òàáëèöå 3,  êðèâàÿ ñïðîñà,  îòíîñèòåëüíî 
ïîëîæåíèÿ D0,  ñäâèíåòñÿ âëåâî,  çàíèìàÿ 
ïîëîæåíèå D2.   
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Òàáëèöà 2
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ñóì

Âåëè÷èíà íà÷àëüíîãî 
ñïðîñà,  ò

400
600
800

400
300
200

Òàáëèöà 1

   Âçàèìîñâÿçàííûå òîâàðû — ïàðà òîâàðîâ,  ãäå èçìåíåíèå öåíû íà 
îäèí òîâàð âåäåò ê èçìåíåíèþ ñïðîñà íà äðóãîé òîâàð.

Âçàèìîçàìåíÿåìûå òîâàðû — òîâàðû,  áëèçêèå ïî ñâîéñòâàì,  
ñïîñîáíûå çàìåíèòü äðóã äðóãà.

Âçàèìîäîïîëíÿþùèå òîâàðû — òîâàðû,  êîòîðûå èñïîëüçóþòñÿ âìåñòå 
è äîïîëíÿþò äðóã äðóãà.
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Практические исследования

Объясните, на каком уровне и по какой причине изменяется спрос на 
товар в следующих ситуациях:
I. Наименование товара: дорогой футбольный мяч.
Цена: 140 000 сум.
1. Доходы всех потребителей выросли на 20%;
2. В два раза увеличилась плата за пользование футбольной площадкой;
3. Начался показ по телевидению матчей чемпионата мира по футболу;
4. В городе введены в строй несколько теннисных кортов;
5. Лето было обильно осадками.
II. Наименование товара: дешевый футбольный мяч.
Цена: 30 000 сум.
1. Доходы всех потребителей выросли на 20%;
2. В два раза увеличилась плата за пользование футбольной площадкой;
3. Начался показ по телевидению матчей чемпионата мира по футболу;
4. В городе введены в строй несколько теннисных кортов;
5. Лето было обильно осадками.
III. Наименование товара: велосипед.
Цена: 850 000 сум.
1. Доходы всех потребителей сократились на 10%;
2. На 30 % увеличилась плата за пользование городским общественным 
транспортом;
3. Среди молодежи стало обычным катание на роликовых коньках;
4. По телевидению начался беспрерывный показ рекламы велосипеда;
5. Резко увеличились цены на продукты питания.
В какую сторону произойдет сдвиг кривой спроса для каждого из вы-
шеприведенных случаев?

Çàïîìíèòå!
 Íà ðûíêå,  ïîìèìî öåí,  ñóùåñòâóåò ðÿä ôàêòîðîâ,  êîòîðûå âëèÿþò 

íà ñïðîñ  íà òîâàð. Ýòî ñëåäóþùèå ôàêòîðû: 1)  èçìåíåíèå âêóñà 
ïîòðåáèòåëåé è ñåçîííîñòü. 2)  èçìåíåíèå êîëè÷åñòâà ïîòðåáèòåëåé 
íà ðûíêå. 3)  èçìåíåíèå äîõîäîâ ïîòðåáèòåëåé. 4)  èçìåíåíèå öåí íà 
âçàèìîñâÿçàííûå òîâàðû.  5)  èçìåíåíèå äîõîäîâ ïîòðåáèòåëåé è öåí íà 
òîâàðû â áëèæàéøåé ïåðñïåêòèâå.htt
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Ñòîèìîñòü 
ðèñà (p), ñóì

Âåëè÷èíà 
ïðåäëîæåíèÿ ðèñà 

(q), ò

8 800
8 600
8 400
8 200
8 000
7 800

8
7
6
5

4
3

ÏÐÅÄËÎÆÅÍÈÅ È ÇÀÊÎÍ ÏÐÅÄËÎÆÅÍÈßÒÅÌÀ 19

p

0

7 400

8 000
7 800

1 2 3

8 200

8 400

8 600
8 800

4

7 600

5 6 7 8 9 q

Стоимость риса на Андижанском дехканском рынке составляет  
8 600 сумов. На Ферганском дехканском рынке – 7 200 сумов.
1.	Êàêîé ðûíîê áîëåå ïðèâëåêàòåëåí äëÿ ðåàëèçàöèè ðèñà äåõêàíàìè è 

ïî÷åìó?
2.	Êàê âû äóìàåòå,  êàêàÿ âçàèìîñâÿçü ñóùåñòâóåò ìåæäó îáúåìîì 

ðåàëèçóåìîãî íà ðûíêå òîâàðà è åãî öåíîé? 
3.	Íà îñíîâàíèè òàáëèöû, ãäå ïðèâåäåíû äàííûå î öåíå ðèñà è âåëè÷èíå 

ïðåäëîæåíèÿ, â êîîðäèíàòíîé ïëîñêîñòè îòìåòüòå  ñîîòâåòñòâóþùèå òî÷êè 
è ñîåäèíèòå èõ ïîñëåäîâàòåëüíî. Ïîëó÷åííóþ ëèíèþ ýêîíîìèñòû íàçûâàþò 
êðèâîé ïðåäëîæåíèÿ.

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Íà äâóõ ïðåäûäóùèõ çàíÿòèÿõ ìû ðàññìàòðèâàëè îáúåì ðåàëèçàöèè 
òîâàðà ñ  òî÷êè çðåíèÿ ïîêóïàòåëåé. Ýòîò óðîê ìû ïîñâÿòèì èçó÷åíèþ 
îáúåìà ðåàëèçàöèè òîâàðà ñ òî÷êè çðåíèÿ ïðîäàâöà.         

Ïðåäëîæåíèå òîâàðà îïðåäåëÿåò âîçìîæíîñòè ïðîäàâöà ðåàëèçîâàòü 
íåîáõîäèìîå êîëè÷åñòâî òîâàðà ïî ðàçëè÷íûì öåíàì â òå÷åíèå îïðåäåëåííîãî 
âðåìåíè.  Âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ – îáúåì òîâàðà,  êîòîðûé ìîãóò ðåàëèçîâàòü 
ïðîäàâöû ïî îïðåäåëåííîé öåíå çà îïðåäåëåííûé îòðåçîê âðåìåíè. Когда 
речь идет о предложении, рассматривается отдельное, личное предложение 
(предложение определенного продавца) или общий объем предложения 
(общее предложение всех продавцов на базаре). Но в экономике в основном 
изучается величина общих предложений на определенный товар. htt
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Âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ — îáúåì òîâàðà, êîòîðûé ìîãóò ðåàëèçîâàòü 
ïðîäàâöû ïî îïðåäåëåííîé öåíå çà îïðåäåëåííûé îòðåçîê âðåìåíè.

Ïðåäëîæåíèå — îòíîøåíèå ìåæäó öåíîé òîâàðà è îáúåìîì 
ïðåäëîæåíèÿ, êîòîðîå îïðåäåëÿåò æåëàíèå è âîçìîæíîñòè ïðîäàâöîâ 
îòíîñèòåëüíî òîãî, какой товар и по какой цене продавать за опреде-
ленный промежуток времени.

Îáû÷íî ïðåäëîæåíèå òîâàðà èìååò âèä 
òàáëèöû,  ñîãëàñíî êîòîðîé âûñòðàèâàåòñÿ 
êðèâàÿ ïðåäëîæåíèÿ. Êðèâàÿ ïðåäëîæåíèÿ 
îáîçíà÷àåòñÿ áóêâîé S îò àíãëèéñêîãî ñëîâà 
«supply» (ïðåäëîæåíèå). Èíîãäà ïðåäëîæåíèå 
ìîæåò áûòü âûðàæåíî ôóíêöèåé p=aq+b,  (a>0).

Ïðåäëîæåíèå òîâàðà ïîäâåðæåíî âëèÿíèþ 
ôàêòîðîâ,  ñâÿçàííûõ è íå ñâÿçàííûõ ñ  öåíîé 
íà òîâàð. Ñâîéñòâî ïðåäëîæåíèÿ,  ñâÿçàííîãî 
òîëüêî ñ öåíîé,  íàøëî ñâîå îòðàæåíèå â çàêîíå 
ïðåäëîæåíèÿ.

Çàêîí ïðåäëîæåíèÿ ïîêàçûâàåò,  ÷òî âåëè÷èíà 
ïðåäëîæåíèÿ ïðÿìî ïðîïîðöèîíàëüíà öåíå 
òîâàðà,  òî åñòü чем выше цена товара,  тем больше 
величина предложения.

Ïîäîáíî òîìó,  êàê ìû çíàêîìèëèñü ñ ïîíÿ-
òèåì ñïðîñà,  èçìåíåíèå îáúåìà ïðåäëîæåíèÿ 

Адам Смит в своем учении свободу экономической деятельности рас-
сматривал в качестве фактора развития и прогресса. По его мнению, каж-
дый участник рынка будет отстаивать собственные интересы. Личные 
интересы толкают его на деятельность, приводящую к максимально высо-
кой выгоде. В этих целях он старается больше производить продукции и 
меньше тратить средств для этого. В результате на рынок выводятся каче-
ственные и относительно недорогие товары и услуги. А от этого большую 
выгоду получают покупатели и общество в целом.

âî ìíîãîì çàâèñèò îò èíôîðìèðîâàííîñòè ïðîèçâîäèòåëåé îòíîñèòåëüíî 
ðàçëè÷íîé ïðîäóêöèè.

Цена (p) Предложение (q)
800
700
600
500

700
600
500
400

Q

p

0 400 500 600700

500

600

700

800
S

7 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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Каждый участник рынка осу-
ществляет деятельность пре-
следуя собственные выгоды.

Это, в свою очередь, создает бес-
порядочное смешение продукции и 
цен. Однако...

…... и другие участники рынка также составляют 
конкуренцию ему, преследуя собственные выгоды.

Если каждый произво-
дитель начинает получать 
самую большую выгоду…...

Если каждый производитель на-
чинает очень мало платить своим 

работникам...

... другой производитель снижает цены 
своей продукции и товары первого про-

изводителя остаются непроданными.

... другой производитель 
привлекает его работников к 
себе и первая фирма терпит 

банкротство. 

Деятельность фирмы может успешно продолжаться при 
условии, если  рабочей силе выплачивается заработная плата 
как на рынке, и предприятие сможет выпускать продукцию 
по цене, которую потребители готовы оплатить как товар 

имеющий спрос на рынке.

«Невидимая рука» рынка продолжает управлять дея-
тельностью на рынке и служит интересом  

общества.

Этим процессом не могут управлять ни государство, ни отдельно взя-
тая личность. Свободная деятельность участников на рынке координирует 
спрос и предложение. Спрос и предложение Адам Смит назвал «неви-
димой рукой» рынка, эта «невидимая рука» координирует отношения на 
рынке, управляет деятельностью участников, подтвердил он. 
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ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

1.	Ñ  ïîìîùüþ ïðèìåðîâ îáúÿñíèòå ñóùíîñòü ïîíÿòèÿ ïðåäëîæåíèе.
2.	Что такое величина предложений?
3. Какие сведения необходимы для составления кривой линии предложения?
4. В 2016 году в Узбекистане был собран большой урожай картофеля, в 

результате чего ее цена на рынках была очень низкой. А к осени 2017 
года картофель значительно подорожал. В чем, по-вашему, кроется при-
чина этого?

5.	Êàê èçìåíèòñÿ íà ðûíêàõ âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ íà êóêóðóçó ïðè 
îæèäàåìîì â áëèæàéøåì áóäóùåì ïîâûøåíèè öåí íà íåå?

6.	Объясните закон предложения на примерах.
7. В отношении к какому экономическому процессу использовано понятие 

«невидимая рука» рынка Адамом Смитом? В чем сущность этого понятия?

Запомните!
 ×åì íèæå öåíà òîâàðà,  òåì ìåíüøå âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ è,  ÷åì 

âûøå öåíà òîâàðà,  òåì áîëüøå  âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ.
 При изучении рынка одновременно с понятием спрос имеет большое 

значение понятие предложение.
 Спрос и предложение Адам Смит назвал «невидимой рукой» рынка и 

рынок осуществляет управление посредством «невидимой руки». 

Задание
1. Выберите какую-либо сельскохозяйственную продукцию на зна-

комом вам дехканском рынке. Подсчитав, приблизительно определите 
предложение, существующее на этот продукт в данное время и составьте 
таблицу предложения.

Öåíà (p),
ñóì

Âåëè÷èíà 
ïðåäëîæåíèÿ (q), ò

800 40
1600 50
2400 60
3200 70

2. Величина предложения задана в виде следующих таблиц. На ее 
основе составьте кривую предложения. 

Öåíà (p),
ñóì

Âåëè÷èíà 
ïðåäëîæåíèÿ (q), ò

1000 100
2000 150
3000 200
4000 250

a) б)
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Ïðåäëîæåíèå òîâàðà ìîæåò ìåíÿòüñÿ è ïîä âîçäåéñòâèåì ñëåäóþùèõ,  íå 
ñâÿçàííûõ ñ öåíîé,  ôàêòîðîâ:

ÔÀÊÒÎÐÛ, ÂËÈßÞÙÈÅ 
ÍÀ ÏÐÅÄËÎÆÅÍÈÅ

ÒÅÌÀ 20

ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

1. Â âåðõíåé òàáëèöå îòðàæåíî ïðåäëîæåíèå íà ÷àéíèê èç ðûíêà 
ôàðôîðîâûõ èçäåëèé. Ïîëüçóÿñü äàííîé òàáëèöåé,  ïîñòðîéòå êðèâóþ 
ïðåäëîæåíèÿ íà ÷àéíèê.

2. Â íàøåé ðåñïóáëèêå íàëàæåíî ïðîèçâîäñòâî äåøåâîãî ñûðüÿ äëÿ 
èçãîòîâëåíèÿ ôàðôîðîâûõ èçäåëèé. Êàêèå èçìåíåíèÿ ñ ó÷åòîì äàííîãî 
ôàêòà ìîãóò ïðîèçîéòè íà ðûíêå ôàðôîðîâûõ èçäåëèé? Êàê ýòî ñêàæåòñÿ 
íà ïðîèçâîäñòâå ÷àéíèêîâ – óâåëè÷èòñÿ îíî èëè ñíèçèòñÿ? Êàê èçìåíèòñÿ 
êðèâàÿ ïðåäëîæåíèÿ? Îòîáðàçèòå âîçìîæíûå  èçìåíåíèÿ ãðàôè÷åñêè.

3.  Èç Êèòàÿ äåøåâûå ÷àéíèêè èç ôàðôîðà çàâîçÿòñÿ áîëüøèìè ïàðòèÿìè 
è ìíîãèå ïðîäàâöû çàíèìàþòñÿ èõ ðåàëèçàöèåé. Ê  êàêèì èçìåíåíèÿì íà 
ðûíêå ôàðôîðîâûõ èçäåëèé ìîæåò ïðèâåñòè äàííîå ïîëîæåíèå âåùåé? 
Êàê èçìåíèòñÿ êðèâàÿ ïðåäëîæåíèÿ íà ÷àéíèêè? Îòîáðàçèòå âîçìîæíûå 
èçìåíåíèÿ ãðàôè÷åñêè.

Ñòîèìîñòü ÷àéíèêà 
(p),  ñóì

Âåëè÷èíà 
ïðåäëîæåíèÿ íà 

÷àéíèê (q),  òûñ. øò.

30 000 10
40 000 30
50 000 60

q

p

0

Сделано
в Китае

Сделано в
Узбекистане

10 000

10 20 30 40 50 60

20 000

30 000

40 000

50 000
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1. Èçìåíåíèå öåí íà ðåñóðñû. Åñëè öåíû íà ðåñóðñû ïîâûñÿòñÿ,  óâåëè÷àòñÿ 
è ðàñõîäû ïðîèçâîäèòåëåé òîâàðîâ. Åñëè ðàíüøå îíè ïðîèçâîäèëè òîâàð â 
êàêîì-òî êîëè÷åñòâå,  çàòðà÷èâàÿ ïðè ýòîì îïðåäåëåííóþ ñóììó,  òî òåïåðü 
íà òå æå ñðåäñòâà îíè ñìîãóò ïðîèçâåñòè ìåíüøå товара,  ÷åì ïðåæäå.  Òàêèì 
îáðàçîì íà ðûíêå óìåíüøàåòñÿ ïðåäëîæåíèå òîâàðà.

2. Èçìåíåíèå òåõíîëîãèè ïðîèçâîäñòâà. Êàê ïðàâèëî,  èçìåíåíèå òåõíîëîãèè 
ñíèæàåò çàòðàòû,  íåîáõîäèìûå äëÿ ïðîèçâîäñòâà òîâàðà.  Ïîýòîìó ïîâûøàåòñÿ 
ïðåäëîæåíèå òîâàðà.

3. Èçìåíåíèå  ãîñóäàðñòâîì ñòàâîê íàëîãîâ è ëüãîò â îòíîшåíèè 
ïðîèçâîäèòåëåé. ×åì âûøå íàëîãè,  òåì âûøå ïðîèçâîäñòâåííûå çàòðàòû,  ÷òî 
ïðèâîäèò ê ñíèæåíèþ ïðåäëîæåíèÿ òîâàðà è íàîáîðîò.

4. Îæèäàíèå èçìåíåíèÿ öåí. Åñëè íà ðûíêå îæèäàåòñÿ ïîâûøåíèå öåí íà 
òîâàðû,  ïðîäàâöû áóäóò ïðèäåðæèâàòü ñâîé òîâàð äî 
âðåìåíè,  êîãäà îíè ñìîãóò ðåàëèçîâàòü åãî ïî áîëåå 
âûñîêîé öåíå. Â  ðåçóëüòàòå ïðîèсõîäèò ñíèæåíèå 
ïðåäëîæåíèÿ òîâàðà è íàîáîðîò.

5. Èçìåíåíèå íà ðûíêå êîëè÷åñòâà ïðîäàâöîâ òàêæå 
âåäåò ê èçìåíåíèþ ïðåäëîæåíèÿ òîâàðà.

6. Другие источники получения прибыли. Многих 
товаропроизводителей не удовлетворяет производство 
одинаковых видов товаров. Они производят другие 
виды товаров и получают прибыль. Привлечение части этой прибыли может 
привести к увеличению предложения и наоборот, использование большой 
части капитала на производство других товаров может привести к уменьше-
нию предложения. 

7. Цены других товаров. Часто изменение цен других товаров может по-
влиять на предложения рассматриваемого товара. Если при воздействии этих 
факторов увеличится предложение, линия предложения будет продвигаться 
в правую сторону (S1), если число предложений уменьшится, то линия пред-
ложения сдвинется в левую сторону (S2).

На рынке спрос может изменяться под воздействием многих факторов. 
На изменение спроса рынок реагирует изменением предложения. Для этого 
не требуется чье-то вмешательство или планирование со стороны. Для этого 
достаточно того, чтобы участники действовали, преследуя собственные цели. 

Здесь под понятием «участники рынка» имеются в виду не только фирмы, 
но и рабочие и сотрудники, занятые на производстве. Интерес фирм проя-
вляется в получении выгоды, а  интерес рабочих и сотрудников состоит из 
получения более высокой заработной платы. И именно эти интересы явля-
ются силой, приводящей в действие механизм изменения предложения.
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В дождливом летнем сезоне...

Увеличивается спрос на 
зонтики

…Сокращается спрос на 
солнцезащитные очки

Фирмы, производящие зонтики, 
принимают на работу новых сотруд-
ников и будут имет дополнительную 
прибыль

Сотрудники, фирм произво-
дящих очки уходят с работы 
из-за низких размеров зара-
ботной платы

Цены зонтиков и прибыль 
фирм увеличивается

Снижаются цены на очки 
и прибыль фирм

Но такая ситуации продлится до прихода новых фирм на рынок и сниже-
ния цен до своих «натуральных» уровней.

Сотрудники фирм, производя-
щие очки, переходят на работу в 
фирмы, производящие зонтики

1.  Êàêèå âû çíàåòå ôàêòîðû,  âëèÿþùèå íà ïðåäëîæåíèå è íå ñâÿçàííûå  
ñ öåíîé? Îáúÿñíèòå èõ âëèÿíèå íà ïðåäëîæåíèå ïðè ïîìîùè ïðèìåðîâ.

2.  ×òî îçíà÷àåò,  åñëè êðèâàÿ ïðåäëîæåíèÿ íà ìàêàðîíû îòíîñèòåëüíî íà÷àëà 
ãîäà: à)  ñäâèíóëàñü  âëåâî; á)  ñäâèíóëàñü  âïðàâî.  Ïîä âîçäåéñòâèåì êàêèõ  
èç âûøåïåðå÷èñëåííûõ ïÿòè ôàêòîðîâ ìîãóò ïðîèñõîäèòü ïîäîáíûå 
èçìåíåíèÿ?

3. Íà êîíäèòåðñêîé ôàáðèêå «Ëàççàò» áûëî óñòàíîâëåíî ñîâðåìåííîå 
ïðîèçâîäñòâåííîå  îáîðóäîâàíèå. Êàê ýòî ïîâëèÿåò íà ïðåäëîæåíèå 
êîíäèòåðñêèõ èçäåëèé?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Çàäàíèå
Своим одноклассникам условно предложите работу. Выясните, ка-

кую работу они согласны выполнять, то есть определите стоимость их 
рабочей силы, создайте таблицу предложения и постройте кривую пред-
ложения. При составлении таблицы примите во внимание тот факт, что 
рабочий, согласившийся с каким-либо размером оплаты труда, может 
работать и за большую плату.

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



103

Работы, осуществленные в экономической и 
социальной сфере великим мыслителем, государ-
ственным деятелем и ученым-энциклопедистом 
Захириддином Мухаммадом Бабуром, его идеи 
и мысли вызвали признание и уважение многих 
ученых Запада.

З. Бабур совершал великие дела, в особенно-
сти в области налоговой и денежной политики. В 
его время придавалось большое значение мерам 
по повышению продуктивности производства, 
улучшения урожайности земельных угодий. Ли-
берализация рынков постоянно находилась под 

постоянным вниманием Бабура.
Экономические взгляды нашли своё отражение в его энциклопеди-

ческих произведениях «Бабур-наме», «Мубайин», «Большой книге о за-
кяте».

Достижения З.Бабура в области экономики были достойно продол-
жены его потомками, особенно Хумаюном (1508—1556) и Акбаршахом 
(1542—1605).

Запомните!
• Предложение на товар может измениться под влиянием факторов, не 

связанных с ценами.  
• На изменение спроса рынок отвечает изменениями предложения. Для 

этого не нужно вмешательство кого-либо со стороны. 
• На изменение предложений на товар могут повлиять следующие 

факторы: изменение цен ресурсов; изменение производственных 
технологий; изменение облагаемых налогов и льгот для производителей 
со стороны государства; введение изменений цен; другие источники 
получения прибыли; изменение цен на другие товары.
• А. Смит назвал спрос и предложение «невидимой рукой» рынка и 

отметил что «невидимая рука» управляет рынком.  

4.  Êàê èçìåíèòñÿ ïðåäëîæåíèå òîâàðà,  åñëè ãîñóäàðñòâî ñíèçèò íàëîãè è 
ïðåäîñòàâèò ëüãîòû ïðîèçâîäèòåëÿì íà âûïóñê ýòîãî òîâàðà?

5.  Как реагирует рынок на изменение спроса?
6.  Какой фактор влияет на изменение предложения в зависимости от 

величины спроса?
7.  Прокомментируйте схему,  изображающую механизм изменения пред-

ложения зонтиков и солнцезащитных очков.
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ÒÅÌÀ 21 ÐÛÍÎ×ÍÀß ÑÒÎÈÌÎÑÒÜ ÒÎÂÀÐÀ

Êàæäîå óòðî â ñòîëè÷íîé ìàõàëëå «Õèñëàò» ôóíêöèîíèðóåò ðûíîê ïî 
ðåàëèçàöèè ìîëîêà è ìîëî÷íûõ ïðîäóêòîâ, ïîñòàâëÿåìûõ  èç ïðèãîðîäíûõ 
õîçÿéñòâ. Ïðè îïðîñå ïðîäàâöîâ è ïîêóïàòåëåé получаåòñÿ ñëåäóþùàÿ 
òàáëèöà èíäèâèäóàëüíîãî ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ çà äåíü.

Ñòîèìîñòü 
ìîëîêà,  
(ñóì)

Èíäèâèäóàëüíûå ïîòðåáíîñòè ïîêóïàòåëåé (ë)

Äíåâíîé 
îáúåì ñïðîñà 
íà ìîëîêî,  

(ë)

À
áä

óë
ëà

åâ

Á
óð

õà
íî

â

Ä
àâ

ðà
íî

â

Ý
ðã

àø
åâ

Ô
àð

ì
àí

îâ

Ã
óë

ÿì
îâ

Õ
àé

äà
ðî

â

È
ëõ

àì
îâ

Ä
æ

óð
àå

â

Ê
àì

àë
îâ

4 000 2 4 3 6 3 5 2 4 3 4
4 200 2 3 3 6 2 4 1 4 3 3
4 400 0 2 2 4 0 1 0 3 3 3
4 600 0 2 2 3 0 1 0 3 2 2

Ñòîèìîñòü 
ìîëîêà,  
(ñóì)

Âåëè÷èíà èíäèâèäóàëüíîãî ïðåäëîæåíèÿ 
ïðîäàâöîâ, (ë)

Äíåâíîé îáúåì 
ïðåäëîæåíèÿ íà ðûíêå,  

(ë)

1-é ïðîäàâåö 2-é ïðîäàâåö 3-é ïðîäàâåö

4 000 0 10 10
4 200 6 15 10
4 400 11 20 15
4 600 16 25 20

1. Îïðåäåëèòå ïî òàáëèöå åæåäíåâíûé ñïðîñ è ïðåäëîæåíèå ìîëîêà è 
çàïîëíèòå ïîñëåäíèé ñòîëáик.

2.  Êàêова âåëè÷èíà ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ ïðè öåíå ìîëîêà â 4000 ñóì?
3. Êàêàÿ ñèòóàöèÿ âîçíèêíåò â ñëó÷àå óñòàíîâëåíèÿ ãîñóäàðñòâîì 

ôèêñèðîâàííîé öåíû íà ìîëîêî â 4000 ñóì? Ñêîëüêî ëèòðîâ ìîëîêà 
áóäåò íå õâàòàòü?

    ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß
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Êàê îïðåäåëÿåòñÿ ðûíî÷íàÿ ñòîèìîñòü òîâàðà? Â óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé 
ýêîíîìèêè ðûíî÷íàÿ ñòîèìîñòü òîâàðà îïðåäåëÿåòñÿ â çàâèñèìîñòè îò 
âåëè÷èíû ñïðîñà íà íåãî è ïðåäëîæåíèÿ.

Êàê èçâåñòíî, ñïðîñ íà òîâàð ïîêóïàòåëåé âûðàæàåò îáîáùåííîå èõ 
ìíåíèå – ñêîëüêî необходимо ïðèîáðåñòè äàííîãî òîâàðà ïî ðàçëè÷íûì 
öåíàì. Òî÷íî òàêèì æå îáðàçîì, ðûíî÷íîå ïðåäëîæåíèå òîâàðà ÿâëÿåòñÿ 
îáîáùåííûì ìíåíèåì âñåõ ïðîäàâöîâ íà ðûíêå, îòðàæàþùåå èõ æåëàíèå 
è âîçìîæíîñòè îòíîñèòåëüíî òîãî, ñêîëüêî ïðîäàòü òîâàðà ïî ðàçëè÷íûì 
öåíàì. Äàâàéòå ïðîàíàëèçèðóåì ìîìåíòû, ïðè êîòîðûõ æåëàíèÿ è 
âîçìîæíîñòè ïðîäàâöîâ è ïîêóïàòåëåé ñîâïàäóò. Ïðåäñòàâèì, ÷òî ñïðîñ 
è ïðåäëîæåíèå íà ðèñ ïðåäñòàâëåíы â âèäå ñëåäóþùåé òàáëèöû. Åñëè, 
ñîãëàñíî òàáëèöå, îòðàçèòü ñïðîñ è ïðåäëîæåíèе íà îäíîé ïëîñêîñòè 
êîîðäèíàò, òî â ðåçóëüòàòå áóäåì èìåòü ñëåäóþùèé ãðàôèê.

Ïîëó÷åííîå èçîáðàæåíèå, íàïîìèíàþùåå íîæíèöû, â ÷åñòü çíàìåíèòîãî 
ó÷åíîãî-ýêîíîìèñòà Àëüôðåäà Ìàðøàëëà ïîëó÷èëî íàçâàíèå «Íîæíèöû 
Ìàðøàëëà».

Äîïóñòèì, íà ðûíêå óñòàíîâëåíà ôèêñèðîâàííàÿ öåíà íà ðèñ – 8400 ñóì. 
Ïðè ýòîì âåëè÷èíà ñïðîñà íà ðèñ ñîñòàâèò 6 òîíí,  à âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ 
2 òîííû. Çíà÷èò,  ïðåäëàãàåìûé îáúåì â 2 òîííû áûñòðî ðåàëèçóåòñÿ,   
à ñïðîñ â 4 òîííû îñòàíåòñÿ íåóäîâëåòâîðåííûì, òî åñòü âîçíèêàåò íåõâàòêà 
ïðîäóêöèè. Òàêîå ñîñòîÿíèå ðûíêà íàçûâàåòñÿ äåôèöèòíûì ðûíêîì.

4. 	Êàêова âåëè÷èíà ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ ïðè öåíå ìîëîêà 4400 ñóì?
5. 	Êàêàÿ ñèòóàöèÿ âîçíèêíåò â ñëó÷àå óñòàíîâëåíèÿ ôèêñèðîâàííîé öåíû 

íà ìîëîêî â 4400 ñóì? Ñêîëüêî ëèòðîâ ìîëîêà îñòàíåòñÿ â èçëèøêå?
6. 	Êàêова âåëè÷èíà ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ ïðè öåíå ìîëîêà 4200 ñóì?
7. 	Êàêîé,  óäîâëåòâîðÿþùåé îáå ñòîðîíû – ïðîäàâöà è ïîêóïàòåëåé – 

äîëæíà áûòü öåíà â äàííîé ñèòóàöèè?

p

О

8 400

9 000
8 800

1 2 3

9 200

5 6 7 8 9

S

D

M
8 600

4

Ñòîèìîñòü 
ðèñà (p), 

(ñóì)

Âåëè÷èíà 
ñïðîñà íà 
ðèñ (qD), 

(ò)

Величина 
ïðåäëîæåíèÿ 

ðèñà (qs), 
(ò)

9 000 0 8
8 800 2 6
8 600 4 4
8 400 6 2htt
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Íàîáîðîò, åñëè öåíà ðèñà áóäåò óñòàíîâëåíà íà óðîâíå 8800 ñóì, âåëè÷èíà 
ñïðîñà íà íåãî áóäåò 2 òîííû,  à âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ ñîñòàâèò 6 òîíí. 
Â ðåçóëüòàòå,  èç ïðåäëîæåííûõ  6 òîíí ðèñà áóäåò ðåàëèçîâàíî òîëüêî 2 
òîííû,  à 4 òîííû îñòàíóòñÿ íåðàñïðîäàííûìè. Òàêîå ñîñòîÿíèå ðûíêà 
íàçûâàþò íàñûùåííûì ðûíêîì.

	 Íàñûùåííûé ðûíîê – ïîëîæåíèå, êîãäà âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ 
òîâàðà íà ðûíêå ïðåâàëèðóåò íàä âåëè÷èíîé ñïðîñà íà äàííûé òîâàð.

	 Ðûíî÷íàÿ (ðàâíîâåñíàя) öåíà òîâàðà – öåíà òîâàðà, ïðè êîòîðîé 
âåëè÷èíà ñïðîñà íà ðûíêå ðàâíà âåëè÷èíå ïðåäëîæåíèÿ.

	 Ðàâíîâåñíîå êîëè÷åñòâî – âåëè÷èíà ñïðîñà (ïðåäëîæåíèÿ), 
ñîîòâåòñòâóþùàÿ ðàâíîâåñíîé öåíå òîâàðà íà ðûíêå.

	Ä åôèöèòíûé ðûíîê – ïîëîæåíèå, êîãäà âåëè÷èíà ñïðîñà íà ðûíêå 
ïðåобладает íàä âåëè÷èíîé ïðåäëîæåíèÿ íà äàííûé òîâàð. 

	 Ôèêñèðîâàííûå öåíû – ýòî óñòàíàâëèâàåìûå ãîñóäàðñòâîì твердые 
öåíû, êîòîðûå îòëè÷àþòñÿ îò ðûíî÷íûõ öåí.

Êàê ìû âèäèì,  â îáîèõ ðàññìîòðåííûõ ñëó÷àÿõ íà ðûíêå îòñóòñòâóåò 
ðàâíîâåñèå.  Ñëåäîâàòåëüíî,  óñòàíîâëåíèå ïîäîáíûõ  ôèêñèðîâàííûõ  ñâåðõó 
öåí íåöåëåñîîáðàçíî.

Åñëè öåíà íà ðèñ ñîñòàâèò 8600 ñóì, âåëè÷èíà ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ íà 
ðèñ áóäóò ðàâíû è ñîñòàâÿò 4 òîííû.  Â  ýòîì ñëó÷àå ïðåäëîæåííûé íà ðûíîê 
îáúåì ðèñà â 4 òîííû áóäåò ðåàëèçîâàí ïîëíîñòüþ ïî öåíå 8600 ñóì çà 
êèëîãðàìì,  ÷òî áóäåò íàèáîëåå îïòèìàëüíûì ðåøåíèåì è äëÿ ïðîäàâöîâ è 
äëÿ ïîêóïàòåëåé.  Òàêîå ñîñòîÿíèå öåíû íà òîâàð,  êîãäà êîëè÷åñòâî ñïðîñà 
è ïðåäëîæåíèÿ ðàâíîå,  íàçûâàþò ðàâíîâåñíîé èëè ðûíî÷íîé öåíîé òîâàðà. 
À îáúåì òîâàðà,  ñîïîñòàâèìûé ñ öåíîé òîâàðà,  íàçûâàåòñÿ ðàâíîâåñíûì 
êîëè÷åñòâîì.   Â    ðàññìîòðåííîì ñëó÷àå ðàâíîâåñíàÿ èëè æå ðûíî÷íàÿ öåíà ðèñà 
ñîñòàâëÿåò 8600 ñóì,  à ðàâíîâåñíîå êîëè÷åñòâî ñîîòâåòñòâåííî ñîñòàâëÿåò  
4 òîííû. Òî÷êà ïåðåñå÷åíèÿ êðèâûõ ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ íàçûâàåòñÿ 
òî÷êîé ðàâíîâåñèÿ (òî÷êà Ì).  Îðäèíàòà òî÷êè Ì îáîçíà÷àåò ðàâíîâåñíóþ 
öåíó,  à àáñöèññà – ðàâíîâåñíîå êîëè÷åñòâî.

Если величина товаров, которые имеют спрос на постоянную 
определенную цену, равна величине предлагаемых товаров точно с такими 
ценами, то такая состояние рынка называется равновесием рынка. Такой 
рынок в экономике называется сбалансированным рынком. 

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



107

Упражнение

Ñïðîñ  è ïðåäëîæåíèå íà òîâàð 
îòðàæåíû â òàáëèöå. 

1. Íà åå îñíîâå ñîñòàâüòå êðèâûå 
ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ. 

2.  Íàéäèòå в ãðàôèêå ðûíî÷íóþ öåíó 
è ðàâíîâåñíóþ âåëè÷èíó òîâàðà. 

3. Ïîäñ÷èòàéòå ñóììó òîâàðà,  ðåàëè-
çîâàííîãî â äàííîé ñèòóàöèè.  

Âåëè÷èíà 
ñïðîñà íà 
òîâàð (qD),  

øòóê

Âåëè÷èíà 
ïðåäëîæå-
íèÿ òîâàðà 

(qS),  
(øòóê)

Ñòîèìîñòü 
òîâàðà (p),  

(ñóì)

400
500
600
700

200
150
100
50

20
60
100
140

1. Какое взаимное равновесие имеет спрос и предложение?
2. Почему дано условное название «Ножницы Маршалла»?
3. ×òî íàçûâàåòñÿ ðûíî÷íîé èëè ðàâíîâåñíîé ñòîèìîñòüþ òîâàðà è êàê 

îíà îïðåäåëÿåòñÿ?
4. Что такое величина равновесия?
5. ×òî òàêîå äåôèöèòíûé ðûíîê è â êàêèõ ñëó÷àÿõ âîçíèêàåò òàêîå 

ñîñòîÿíèå ðûíêà?
6. ×òî òàêîå ñîñòîÿíèå íàñûùåííîãî ðûíêà è êîãäà îíî âîçíèêàåò?
7. Какая ситуация на рынке называется «равновесием рынка»?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Альфред 
Маршалл 

(1842—1924) 

Основная идея Альфреда Маршалла состоит в том, 
что взаимное влияние предложения и спроса приводит 
к формированию рыночных цен. 

Маршаллу удалось по-новому найти подход к пред-
ложению и спросу. Он смог увидеть, что при формиро-
вании рыночной цены предложение и спрос двигаются 
вместе. 

Он применил математику к экономической теории 
и составил график, получивший название «Ножницы 
Маршалла». 

"При всех случаях чем больше товара на рынке, тем ниже цена по 
которой этот товар найдет своего покупателя".

Альфред Маршал. 

8.	Êàêîå ñîñòîÿíèå âîçíèêíåò â âûøåóêàçàííîì óïðàæíåíèè íà ðûíêå, 
при зафиксированной цене íà òîâàð â 400 ñóì. À при цене в 700 ñóì?
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1. Îïðåäåëåíèå ðàâíîâåñíîé öåíû ïî òàáëèöå ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ.   
Äîïóñòèì,   ñïðîñ è ïðåäëîæåíèå íà òîâàð îòðàæåíû â ñëåäóþùåé òàáëèöå:

4 0 0

p

0

300

1 200

900

1 2 3

1 500

5 6 7 8

S

D

M

4

600

q

A

B

C

Öåíà òîâàðà (p),  
(ñóì)

Âåëè÷èíà ñïðîñà íà 
òîâàð (qD),  (øòóê)

1 200
900
600
300

0
2
4

8
6
4
26

Âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ 
òîâàðà (qS),  (øòóê)

ÒÅÌÀ 22
ÏÐÀÊÒÈ×ÅÑÊОÅ ÇÀÍßÒÈЕ ÏÎ ÇÀÊÎÍÀÌ 

ÑÏÐÎÑÀ È ÏÐÅÄËÎÆÅÍÈß

Äëÿ îïðåäåëåíèÿ равновесной öåíы ïî ýòîé òàáëèöå äîñòàòî÷íî íàéòè 
ñòðîêó, ãäå ïîêàçàòåëè âåëè÷èíû ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ ðàâíû. Ýòî òðåòüÿ 
ñòðîêà, ãäå íàïðîòèâ öåíû òîâàðà – 600 ñóìîâ, óêàçàíû îäèíàêîâûå âåëè÷èíû 
ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ. Ñëåäîâàòåëüíî, 600 ñóì ÿâëÿþòñÿ ðàâíîâåñíîé 
ðûíî÷íîé öåíîé, à âåëè÷èíà òîâàðà ñîñòàâëÿåò 4 åäèíèöû. Ñêàæåì, 
ãîñóäàðñòâîì óñòàíîâëåíà ôèêñèðîâàííàÿ öåíà â 300 ñóì. Òîãäà òîâàð ñ 
âåëè÷èíîé ñïðîñà â 2 åäèíèöû áóäåò áûñòðî ðåàëèçîâàí, à íà ðûíêå ñëîæèòñÿ 
ñèòóàöèÿ дефицита äàííîãî òîâàðà íà 4 åäèíèöû: 6–2=4.

2. Ïîñòðîåíèå êðèâûõ ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ íà îñíîâå òàáëèö ñïðîñà è 
ïðåäëîæåíèÿ.

Âíà÷àëå, íà îñíîâå òàáëèöû ñïðîñà,  íàéäåì òî÷êè, ëåæàùèå íà êðèâîé 
ñïðîñà. Öèôðû ïåðâîé ñòðîêè òàáëèöû – 1200 è 0 ñîîòâåòñòâóþò ïåðâîé òî÷êå 
êðèâîé ñïðîñà À (0; 1200); âòîðîé ñòðîêè – 900 è 2 – âòîðîé òî÷êå B (2;900); 
òðåòüåé ñòðîêè – 600 è 4 – òðåòüåé òî÷êå Ñ (4;600); ÷åòâåðòîé ñòðîêè – 300 è 

6 – ÷åòâåðòîé òî÷êå D (6;300). Îïðåäåëèì 
ðàñïîëîæåíèå ýòèõ òî÷åê íà ïëîñêîñòè. 
Ñîåäèíèâ òî÷êè,  ïîëó÷èì êðèâóþ 
ñïðîñà.  Ïîäîáíûì æå îáðàçîì ñòðîèòñÿ 
è êðèâàÿ ïðåäëîæåíèÿ. Åñëè ýòè äâà 
ãðàôèêà ñâåñòè â îäèí,  òî ïîëó÷èì 
èçîáðàæåíèå,  óêàçàííîå ñëåâà. Òî÷êà 
ïåðåñå÷åíèÿ ýòèõ êðèâûõ íàçûâàåòñÿ 
òî÷êîé ðàâíîâåñèÿ.  Â  íàøåì ñëó÷àå åþ 
ÿâëÿåòñÿ òî÷êà Ì. Ïåðâàÿ êîîðäèíàòà 
(àáñöèññà)  ýòîé òî÷êè âûðàæàåò htt
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ðàâíîâåñíîå êîëè÷åñòâî,  à âòîðàÿ êîîðäèíàòà (îðäèíàòà),  ñîîòâåòñòâåííî 
– ðûíî÷íóþ èëè ðàâíîâåñíóþ öåíó. Â äàííîì ñëó÷àå ðûíî÷íàÿ,  òî åñòü 
ðàâíîâåñíàÿ öåíà òîâàðà ñîñòàâëÿåò 600 ñóì,  à ðàâíîâåñíîå êîëè÷åñòâî – 4 
åäèíèöû.

3. Îïðåäåëåíèå ðûíî÷íîé öåíû ïðè ïîìîùè ôóíêöèé ñïðîñà è 
ïðåäëîæåíèÿ. Ñïðîñ è ïðåäëîæåíèå ìîãóò áûòü äàíû è â âèäå ôóíêöèè. 
Ñêàæåì,  íà ðûíêå ñïðîñ íà òîâàð è åãî ïðåäëîæåíèå äàíû â âèäå ôóíêöèé 
qD=400–p è qS=2p+100,  ãäå p – öåíà òîâàðà (â ñóìàõ),  qD – îáúåì ñïðîñà 
íà òîâàð (òûñ. øòóê),  qS – îáúåì ïðåäëîæåíèÿ òîâàðà (òûñ. øòóê). Íàéäèòå 
ðàâíîâåñíóþ öåíó è ðàâíîâåñíûé îáúåì òîâàðà.

Решение. Так как при равновесной цене величина спроса и 
педложения равны, то имеем: 

    	qD=qS ⇒ 400– p =2p +100 ⇒ 3p =300, p =100 ⇒ q =400–p =300.

Значит, цена равновесия товара равна 100 сум, а величина равновесия 
300 штук.

     Óïðàæíåíèå
1.  Íà îñíîâå ïðедставленных  òàáëèö ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ 

íàéäèòå ðûíî÷íóþ ñòîèìîñòü òîâàðà. Êàêîå ïîëîæåíèå ñëîæèòñÿ,  åñëè 
öåíà òîâàðà áóäåò фиксированной â 1800 ñóì? А в 1000 ñóì?

2.  Íà îñíîâå ïðåäñòàâëåííых  òàáëèö ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ 
ïîñòðîéòå ãðàôèêè êðèâûõ ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ,  íàéäèòå ðûíî÷íóþ 
ñòîèìîñòü òîâàðà.

Ñïðîñ íà òîâàð íà ðûíêå âûðàæåí ôóíêöèåé – qD=4p+800,  à 
ïðåäëîæåíèå – qS= p+100. Íàéäèòå ðûíî÷íóþ öåíó è ðàâíîâåñíîå 
êîëè÷åñòâî òîâàðà íà ðûíêå.

3. Предложение на рынке выражен функцией qs = 2p + 4000.
Если функция спроса qD = kp + 30000 и равновесная цена товара 

равна 10 000 сум, то нарисуйте кривые предложения и спроса.

Цена товара (p)
в сумах

Величина 
предложения (qS), 

(тонн)
2 200
1 800
1 400
1 000

2 000
1 500
1 000
500

Цена товара (p)
в сумах

2 200
1 800
1 400
1 000

0
500

1 000
1 500

Величина 
спроса (qS), 

(тонн)
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Ñèòóàöèÿ 2. Êðèâûå ñïðîñà íà ïàëüòî è åãî ïðåäëîæåíèе ðàííåé âåñíîé 
äàíû íà ãðàôèêå 2.
1.	Êàê èçìåíèòñÿ ñïðîñ íà ïàëüòî â ëåòíåå âðåìÿ?
2.	Â êàêóþ ñòîðîíó â ðåçóëüòàòå ýòîãî ïðîèçîéäåò 

ñäâèã êðèâîé ñïðîñà? Îòðàçèòå ýòî íà ãðàôèêå.
3.	Îáîçíà÷üòå íà ãðàôèêå íîâóþ ðàâíîâåñíóþ öåíó 

на ïàëüòî. Âûðîñëà îíà èëè ñíèçèëàñü?
4.	Îïðåäåëèòå ïî ãðàôèêó ðîñò èëè ñíèæåíèå îáúåìîâ 

ïðèîáðåòåíèÿ ïàëüòî íàñåëåíèåì. 
5.	Íà îñíîâå ýòèõ ðàçìûøëåíèé ñäåëàéòå âûâîäû î 

âëèÿíèè времени ãîäà íà ðûíî÷íóþ öåíó è ðàâíîâåñíîå êîëè÷åñòâî.

Ñèòóàöèÿ 1. Ñïðîñ íàñåëåíèÿ ñòðàíû íà ëåãêîâûå 
àâòîìîáèëè «Matiz» è ïðåäëîæåíèå ýòèõ àâòîìîáèëåé 
íà ðûíêå îòîáðàæåíû íà ãðàôèêå 1. Äîïóñòèì, äîõîäû 
íàñåëåíèÿ âîçðîñëè, òîãäà:
1.	Êàê èçìåíèòñÿ ñïðîñ íà ýòè àâòîìîáèëè ïîä 

âëèÿíèåì ðîñòà äîõîäîâ íàñåëåíèÿ?
2.	Â êàêóþ ñòîðîíó ïðîèçîéäåò ñäâèã êðèâîé ñïðîñà? 

Èçîáðàçèòå êðèâóþ ñïðîñà â ýòîé ñèòóàöèè.
3.	Îáîçíà÷üòå íà ãðàôèêå íîâóþ ðàâíîâåñíóþ öåíó 

íà àâòîìîáèëü. Âûðîñëà îíà èëè ñíèçèëàñü?
4.	Îïðåäåëèòå ïî ãðàôèêó ðîñò èëè ñíèæåíèå îáúåìîâ ïðîäàæ àâòîìîáèëåé. 
5.	Íà îñíîâå ýòèõ ðàññóæäåíèé ñäåëàéòå âûâîäû îá èçìåíåíèÿõ ðûíî÷íîé 

öåíû è ðàâíîâåñíîãî êîëè÷åñòâа ïîä âëèÿíèåì èçìåíåíèÿ äîõîäîâ 
íàñåëåíèÿ.

Íà ïðîøëîì óðîêå ìû ðàññìîòðåëè âîïðîñû ôîðìèðîâàíèÿ ðûíî÷íîé 
öåíû òîâàðà îòíîñèòåëüíî åãî ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ. Òåïåðü ðàññìîòðèì 
ñëó÷àè,  êîãäà â ðåçóëüòàòå âëèÿíèÿ ôàêòîðîâ ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ,  
íå ñâÿçàííûõ ñ öåíîé òîâàðà,  меняется ðûíî÷íàÿ öåíà è ðàâíîâåñíîå 
êîëè÷åñòâî.  Àíàëèç ïðîèçâåäåì íà ïðèìåðå ñëåäóþùèõ ñèòóàöèé.

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

 ÂËÈßÍÈÅ ÈÇÌÅÍÅÍÈÉ ÑÏÐÎÑÀ È 
ÏÐÅÄËÎÆÅÍÈß ÍÀ ÐÛÍÎ×ÍÛÅ ÖÅÍÛ

ÒÅÌÀ 23
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Ñèòóàöèÿ 4. Íà ãðàôèêå 4 îòðàæåíî íà÷àëüíîå 
ïîëîæåíèå êðèâûõ ñïðîñà íà õèâèíñêèå êîâðû è åãî 
ïðåäëîæåíèе:
1.	Íà ôàáðèêå óñòàíîâèëè âûñîêîòåõíîëîãè÷íîå è 

âûñîêîïðîäóêòèâíîå îáîðóäîâàíèå ïî âûïóñêó 
êîâðîâ. Êàê ýòî ïîâëèÿåò íà ñïðîñ è ïðåäëîæåíèå?

2.	Ñíèçèòñÿ ли â ðåçóëüòàòå ýòîãî ïðåäëîæåíèå òîâàðà 
èëè  æå ïîâûñèòñÿ?

3.	Â êàêóþ ñòîðîíó îòíîñèòåëüíî ïåðâîíà÷àëüíîãî 
ïîëîæåíèÿ ñäâèíåòñÿ êðèâàÿ ïðåäëîæåíèÿ? Îòîáðàçèòå ýòî íà ãðàôèêå.

4.	Îïðåäåëèòå ïî ãðàôèêó íîâóþ ðàâíîâåñíóþ öåíó. Âûðîñëà îíà èëè 
ñíèçèëàñü?

5.	Êàê èçìåíèòñÿ ðàâíîâåñíîå êîëè÷åñòâî â ðåçóëüòàòå ïðèìåíåíèÿ íîâûõ 
òåõíîëîãèé?

6.	Ñäåëàéòå âûâîäû îá èçìåíåíèÿõ ðûíî÷íîé öåíû è êîëè÷åñòâà товара â 
ðåçóëüòàòå ïðèìåíåíèÿ íîâûõ òåõíîëîãèé.

q

p

0 q0

p0

4 график

S

D

Ñèòóàöèÿ 3. Ïåðåä ïîâûøåíèåì íàëîãîâ êðèâûå 
ñïðîñà íà òîâàð è åãî ïðåäëîæåíèÿ âûãëÿäåëè, так êàê 
ïîêàçàíî íà ãðàôèêå 3.
1.	Åñëè â îòíîøåíèè ïðîèçâîäèòåëåé ïîäíÿëè íà- 

ëîãè, òî êàêèì îáðàçîì ýòî îòðàçèòñÿ íà ïðåä-
ëîæåíèе òîâàðà è ñïðîñа íà íåãî?

2.	Êàê â ðåçóëüòàòå ïîâûøåíèÿ íàëîãîâ èçìåíèòñÿ 
ïðåäëîæåíèå òîâàðà?

3.	Â êàêóþ ñòîðîíó â ðåçóëüòàòå ýòîãî ñäâèíåòñÿ êðèâàÿ ïðåäëîæåíèÿ? 
Îòîáðàçèòå ïîëîæåíèå êðèâîé ñïðîñà íà ãðàôèêå.

4.	Ïî ãðàôèêó îïðåäåëèòå íîâóþ ðàâíîâåñíóþ öåíó. Âûðîñëà îíà èëè 
ñíèçèëàñü?

5.	Îïðåäåëèòå ïî ãðàôèêó èçìåíåíèå îáúåìà ïðîäàæ, òî åñòü ðàâíîâåñíîãî 
êîëè÷åñòâà â ðåçóëüòàòå ïîâûøåíèÿ íàëîãîâ â îòíîøåíèè ïðîèçâîäèòåëåé. 

6.	Сäåëàéòå âûâîäû îá èçìåíåíèÿõ ðûíî÷íîé öåíû è ðàâíîâåñíîãî 
êîëè÷åñòâà â ðåçóëüòàòå ïîâûøåíèÿ íàëîãîâ îòíîñèòåëüíî ïðîèçâîäèòåëåé.

q

p

0 q0

p0

3 график

S
D

Óïðàæíåíèå
Â ïðèâåäåííîé òàáëèöå óêàçàíû ñèòóàöèè íà ðàçëè÷íûõ òîâàðíûõ 

ðûíêàõ. Îïðåäåëèòå èçìåíåíèÿ, êîòîðûå êîñíóòñÿ êðèâûõ ñïðîñà è 
ïðåäëîæåíèÿ è çàïîëíèòå ãðàôèêè â òðåòüåé êîëîíêå. Ðîñò èëè ñíèæåíèå htt
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1. Îïðåäåëèòå âëèÿíèå ñëåäóþùèõ ôàêòîðîâ íà ñïðîñ è ïðåäëîæåíèå, 
ïðîàíàëèçèðóéòå èçìåíåíèÿ, êîòîðûå ìîãóò ïðîèçîéòè ñ ðûíî÷íîé 
öåíîé òîâàðà ïîä âëèÿíèåì äàííûõ ôàêòîðîâ è îòîáðàçèòå ýòî 
ãðàôè÷åñêè: à) ðîñò ÷èñëà íàñåëåíèÿ; á) èçìåíåíèå öåí íà ðåñóðñû; 
â) ñíèæåíèå äîõîäîâ ïîòðåáèòåëåé; ã) óìåíüøåíèå öåíû íà 
âçàèìîçàìåíÿþùèé òîâàð; ä) èçìåíåíèå ñî ñòîðîíû ãîñóäàðñòâà 
íàëîãîâ è ëüãîò îòíîñèòåëüíî ïðîèçâîäèòåëåé; å) ïîâûøåíèå öåíû 
íà âçàèìîäîïîëíÿþùèé òîâàð; æ) îæèäàåìûé ðîñò öåí íà òîâàð;  
ç) èçìåíåíèå ÷èñëà ïðîäàâöîâ íà ðûíêå.

2. Ïðîàíàëèçèðóéòå èçìåíåíèÿ, êîòîðûå êîñíóòñÿ ðûíî÷íîé öåíû òîâàðà 
ïод âëèÿíèем ôàêòîðîâ á è ã îäíîâðåìåííî íà ñïðîñ è ïðåäëîæåíèå, 
îáîñíóéòå ýòî íà ãðàôèêå.

Ðûíîê òîâàðà Ïîëîæåíèå Ãðàôèêè
Èçìåíåíèå 

ðàâíîâåñíîé öåíû è 
êîëè÷åñòâà

 Êîæàíàÿ 
êóðòêà

Òåòðàäü

Óñëóãè 
òðàìâàéíîãî 
òðàíñïîðòà 

Ôàðôîðîâàÿ 
ïîñóäà

Ìíîãèå ôèðìû 
ïðèñòóïèëè ê 
ïðîèçâîäñòâó 
ìîðîæåíîãî

Öåíà íà êîæó 
ïîâûñèëàñü

Íà÷àëèñü ëåòíèå 
øêîëüíûå êàíèêóëû

Электричество 
ïîäîðîæàëо

Çàâîäû ïî ïðîèçâîäñòâó 
ôàðôîðà îñâîèëè íîâûå,  

áîëåå ïðîäóêòèâíûå 
òåõíîëîãèè

q
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0

p

0

p

0
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0
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p↓ q↑

p  q

p  q

p  q

p  q

Îáðàçåö:
ìîðîæåíîå

ðàâíîâåñíîé öåíû è ðàâíîâåñíîãî êîëè÷åñòâà ïîä âîçäåéñòâèåì 
ïðèâåäåííûõ ôàêòîðîâ îòìåòüòå â ÷åòâåðòîé êîëîíêå ïðè ïîìîùè 
ñîîòâåòñòâóþùèõ ñòðåëîê.
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1.	 Ìîæåò ëè áûòü ñïðîñîì òîëüêî ëèøü æåëàíèå ïðèîáðåñòè òîâàð ïî êàêîé-ëèáî 
öåíå? Â êàêîì ñëó÷àå ýòî æåëàíèå ñòàíîâèòñÿ ñïðîñîì?

2.	 Â ÷åì ðàçëè÷èå ìåæäó ñïðîñîì è âåëè÷èíîé ñïðîñà? Îáúÿñíèòå íà ïðèìåðàõ.
3.	Ï îäòâåðäèòå ñ ïîìîùüþ ïðèìåðîâ ôàêò, ÷òî âåëè÷èíà ñïðîñà îáðàòíî 

ïðîïîðöèîíàëüíà öåíå òîâàðà.
4.	Ï îä âîçäåéñòâèåì êàêèõ ôàêòîðîâ ìîæåò èçìåíÿòüñÿ ñïðîñ íà òîâàð?
5.	Ï ðèâåäèòå ïðèìåð âçàèìîçàìåíÿþùèõ è âçàèìîäîïîëíÿþùèõ òîâàðíûõ ïàð.
6.	Îá úÿñíèòå íà ïðèìåðàõ ñóòü ïîíÿòèÿ ïðåäëîæåíèÿ.
7.	Ï îä âîçäåéñòâèåì êàêèõ åùå ôàêòîðîâ ìîæåò èçìåíÿòüñÿ âåëè÷èíà ïðåä-

ëîæåíèÿ? Ïðèâåäèòå ïðèìåðû.
8.	 Êîãäà âîçíèêàþò äåôèöèòíûé è íàñûùåííûé ðûíêè?
9. ×òî íàçûâàåòñÿ ðûíî÷íîé èëè ðàâíîâåñíîé öåíîé òîâàðà è êàê îíà îïðåäåëÿåòñÿ?
10.Объясните влияние изменений спроса и предложения на рыночную цену.

À. ÂÎÏÐÎÑÛ

IV. TAKRORLASH UCHUN SAVOL VA 
TOPSHIRIQLAR

IV. TAKRORLASH UCHUN SAVOL VA 
TOPSHIRIQLAR

ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß ÄËß ÏÎÂÒÎÐÅÍÈß 
 IV ÃËÀÂÛ

Á. ÇÀÄÀÍÈß
Íèæå äàíû òåðìèíû, à çàòåì èõ îïðåäåëåíèÿ. Ïîäáåðèòå ê öèôðå 

òåðìèíà ñîîòâåòñòâóþùóþ áóêâó îïðåäåëåíèÿ.

1. Âåëè÷èíà ñïðîñà.
2. Ñïðîñ.
3. Äåôèöèòíûé ðûíîê.

ÎÏÐÅÄÅËÅÍÈß:

ÒÅÐÌÈÍÛ:
4. Âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ.
5. Ïðåäëîæåíèå.
6. Ðûíî÷íàÿ öåíà òîâàðà.

à) îáúåì òîâàðà, ðåàëèçóåìûé ïðîäàâöîì çà îïðåäåëåííóþ öåíó â 
îïðåäåëåííûé îòðåçîê âðåìåíè;

á) âîçìîæíîñòè ïðèîáðåòåíèÿ ïîêóïàòåëÿìè òîâàðà ïî ðàçëè÷íîé öåíå â 
òå÷åíèå îïðåäåëåííîãî âðåìåíè;

â) îáúåì òîâàðà, ðåàëèçóåìîãî íà ðûíêå ïî ðàâíîâåñíîé öåíå; 
ã) îáúåì òîâàðà, êîòîðûé ìîãóò ïðèîáðåñòè ïîêóïàòåëè ïî îïðåäåëåííîé 

öåíå çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè;
ä) ïîëîæåíèå, êîãäà âåëè÷èíà ñïðîñà íà ðûíêå ïðåâàëèðóåò íàä 

âåëè÷èíîé ïðåäëîæåíèÿ äàííîãî òîâàðà;
å) âîçìîæíîñòè ðåàëèçàöèè ïðîäàâöàìè òîâàðà ïî ðàçëè÷íîé öåíå â òå÷åíèå 

îïðåäåëåííîãî âðåìåíè;
æ) öåíà, ïðè êîòîðîé âåëè÷èíà ñïðîñà íà òîâàð ñîîòâåòñòâóåò âåëè÷èíå 

ïðåäëîæåíèÿ; 
з) предложение, когда величина предложения на рынке превалирует 

над спросом;

7. Íàñûùåííûé ðûíîê.	
8. Ðàâíîâåñíîå êîëè÷åñòâî.

8 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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1. Åñëè áåíçèí ïîäîðîæàë â òðè ðàçà, òî öåíà íà àâòîìîáèëü:
À. Ïîâûñèòñÿ.						      Â. Íå èçìåíèòñÿ.
Á. Ìîæåò ïîâûñèòüñÿ, ìîæåò è íå ïîâûñèòüñÿ.	Ã . Ñíèçèòñÿ.

2. Â ñëó÷àå èçìåíåíèÿ ñòîèìîñòè ðåñóðñîâ, íåîáõîäèìûõ äëÿ ïðîèçâîäñòâà 
òîâàðîâ:
À. Èçìåíèòñÿ îáúåì ïðåäëîæåíèÿ.	 Â. Èçìåíèòñÿ ñïðîñ íà òîâàð. 
Á. Èçìåíèòñÿ îáúåì ñïðîñà.	      Ã. Èçìåíèòñÿ ïðåäëîæåíèå òîâàðà.

3. Ê ÷åìó ïðèâåäåò îäíîâðåìåííîå ñíèæåíèå ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ òîâàðà?
À. Ê ñíèæåíèþ ðàâíîâåñíîé öåíû.
Á. Ê ïîâûøåíèþ ðàâíîâåñíîé öåíû.
Â. Ê óâåëè÷åíèþ ðàâíîâåñíîãî êîëè÷åñòâà.
Ã. Ê ñíèæåíèþ ðàâíîâåñíîé öåíû è óìåíüøåíèþ ðàâíîâåñíîãî 

êîëè÷åñòâà.
4. Ïðè ïîâûøåíèè öåíû íà òîâàð:

À. Óâåëè÷èòñÿ âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ.   Â. Ïðåäëîæåíèå óâåëè÷èòñÿ.	
Á. Óìåíüøèòñÿ âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ.  Ã. Ïðåäëîæåíèå óìåíüøèòñÿ.

5. Ïðè ïîâûøåíèè öåíû òîâàðà:
À. Ïîâûñèòñÿ ñïðîñ íà âçàèìîçàìåíÿåìûé òîâàð.
Á. Ïîíèçèòñÿ ñïðîñ íà âçàèìîçàìåíÿåìûé òîâàð.
Â. Ïîâûñèòñÿ ñïðîñ íà âçàèìîäîïîëíÿåìûé òîâàð.
Ã. Ïîíèçèòñÿ ñïðîñ íà âçàèìîäîïîëíÿåìûé òîâàð.

6. Êàêîé èç ïåðå÷èñëåííûõ ôàêòîðîâ íå âëèÿåò íà ñïðîñ?
À. Èçìåíåíèå ÷èñëà íàñåëåíèÿ, ïîòðåáëÿþùåãî òîâàð.
Á. Èçìåíåíèå äîõîäîâ ïîòðåáèòåëåé.
Â. Äîñòàâêà íà ðûíîê òîâàðîâ â áîëüøèõ îáúåìàõ.
Ã. Îæèäàåìûé ðîñò öåí íà òîâàð.

7. Ïîä âëèÿíèåì êàêîãî ôàêòîðà ìîæåò ïðîèçîéòè ñäâèã âëåâî êðèâîé 
ñïðîñà íà ìîðîæåíîå?
À. Ðîñò äîõîäîâ íàñåëåíèÿ.	 Â. Ñíèæåíèå ïðåäëîæåíèÿ íà ìîðîæåíîå.
Á. Ñíèæåíèå öåíû íà ìîðîæåíîå.	Ã. Çèìíåå âðåìÿ ãîäà.

8. Âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ — ýòî ... çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè.
À. Îáúåì òîâàðà, êîòîðûé ìîæåò áûòü ïðèîáðåòåí ïîêóïàòåëÿìè çà 

îïðåäåëåííóþ öåíó.
Á. Îáúåì òîâàðà, êîòîðûé ìîãóò ïðîèçâåñòè ïðîèçâîäèòåëè.
Â. Îáúåì òîâàðà, êîòîðûé ìîãóò ðåàëèçîâàòü ïðîäàâöû ïî îïðåäåëåí

íîé öåíå.
Ã. Îáùèé îáúåì òîâàðà, äîñòàâëåííûé ïðîäàâöîì íà ðûíîê.

D. ТЕСТЫ
Укажите íàèáîëåå ïðàâèëüíûå ïî ñîäåðæàíèþ è ïî ñóòè îòâåòû.
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Ãëàâà V. Êîíêóðåíöèÿ 
è ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà

KAMAZ MAN

Требование рыночной экономики таково, что доступ к 
ресурсам и возможностям должен быть одинаковым для 
всех, без каких-либо преимуществ.

Шавкат Мирзиёев.
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Ìàñòåðñêàÿ «Êàôîëàò-ñåðâèñ»

ÒÅÌÀ 24 ÊÎÍÊÓÐÅÍÖÈß

Ïðåäñòàâèì,  ÷òî âû ÿâëÿåòåñü âëàäåëüöåì ìàñòåðñêîé «Êàôîëàò-
ñåðâèñ».  Ïîìèìî âàøåãî ïðåäïðèÿòèÿ,  â ãîðîäå ñóùåñòâóþò òàêæå ÷àñòíûå 
ìàñòåðñêèå «Àâòîñåðâèñ» è «Àâòîìàñòåð». Èçâåñòíî,  ÷òî ìåæäó âàìè 
ñóùåñòâóåò êîíêóðåíöèÿ çà ïðàâî îáñëóæèòü áîëüøåå ÷èñëî êëèåíòîâ çà 
ñ÷åò ïðåäîñòàâëåíèÿ èì äîïîëíèòåëüíûõ óñëóã.

Êàêèå ìåðû â ïðèâîäèìîé íèæå ñèòóàöèè ïðåäïðèìеòå âû,  ÷òîáû 
ñîõðàíèòü ñâîé ñòàòóñ? Îáîñíóéòå ñâîå ðåøåíèå.

Ñèòóàöèÿ 1. Ìàëîå ïðåäïðèÿòèå «Àâòîñåðâèñ» â öåëÿõ ïðèâëå÷åíèÿ 
êëèåíòîâ ñíèçèëî ñâîè öåíû íà 10% (â ýêîíîìèêå äàííîå ïîëîæåíèå 
íàçûâàåòñÿ öåíîâîé êîíêóðåíöèåé).

Ñèòóàöèÿ 2. Ïðåäïðèÿòèå «Àâòîìàñòåð» íà÷àëî ðåêëàìíóþ êàìïàíèþ 
ïî ìåñòíîìó ðàäèî è òåëåâèäåíèþ.

Ñèòóàöèÿ 3. Ñîâñåì íåäàâíî ÑÏ «GM-Óçáåêèñòàí» îòêðûëî â 
ãîðîäå ñòàíöèþ òåõîáñëóæèâàíèÿ. Ýòî óñèëèëî ìåæäó ïðåäïðèÿòèÿìè 
êîíêóðåíòíóþ áîðüáó çà êëèåíòîâ. Îñíàùåíèå íîâûì îáîðóäîâàíèåì 
ñòàíöèè òåõîáñëóæèâàíèÿ ïîâûñèëî ïðîèçâîäèòåëüíîñòü òðóäà è êà÷åñòâî 
îáñëóæèâàíèÿ.  Êëèåíòàì îêàçûâàþòñÿ óñëóãè ñ ãàðàíòèåé äî 6 ìåñÿöåâ (â 
ýêîíîìèêå ñèòóàöèè 2 è 3 íàçûâàþòñÿ íåöåíîâîé êîíêóðåíöèåé).

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Â  ðåçóëüòàòå íåõâàòêè ðåñóðñîâ ñòàëêèâàþòñÿ èíòåðåñû ó÷àñòíèêîâ ðûíêà è 
ìåæäó íèìè âîçíèêàåò ïðîòèâîáîðñòâî — êîíêóðåíöèÿ. Êàê èçâåñòíî,  êàæäûé 
ïðîäàâåö æåëàåò ðåàëèçîâàòü êàê ìîæíî áîëüøå òîâàðà è ïîëó÷èòü ìàêñèìàëüíóþ 
ïðèáûëü. Ýòè æåëàíèÿ ïðîäàâöîâ íà ðûíêå ñòàëêèâàþòñÿ ìåæäó ñîáîé,  
÷òî ïðèâîäèò ê âîçíèêíîâåíèþ ìåæäó íèìè êîíêóðåíöèè.  Ïðîèçâîäèòåëè 
çàèíòåðåñîâàíû в том,  чтобы äåøåâëå ïðèîáðåñòè ñûðüå è äðóãèå ðåñóðñû.  Èõ  
htt

p:e
du

po
rta

l.u
z



117

èíòåðåñû â êà÷åñòâå ïîêóïàòåëåé ñòàëêèâàþòñÿ íà ðûíêå ðåñóðñîâ. Â  ðåçóëüòàòå 
ìåæäó ïðîèçâîäèòåëÿìè òàêæå âîçíèêàåò áîðüáà – êîíêóðåíöèÿ.

Êîíêóðåíöèÿ â öåëÿõ ñîõðàíåíèÿ ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè çàñòàâëÿåò 
ïðîäàâöîâ è ïðîèçâîäèòåëåé çàäåéñòâîâàòü âñå ñâîè âîçìîæíîñòè,  
âîñïîëüçîâàòüñÿ ðåêëàìîé äëÿ ïðèâëå÷åíèÿ êëèåíòîâ.  Äëÿ âîçíèêíîâåíèÿ 
êîíêóðåíòíîé ñðåäû íåîáõîäèìî íàëè÷èå ñëåäóþùèõ óñëîâèé:

– íà ðûíêå äîëæíî áûòü áîëüøîå êîëè÷åñòâî ôèðì-ïðîèçâîäèòåëåé è 
ïîêóïàòåëåé;

– ôèðìû äîëæíû ñïåöèàëèçèðîâàòüñÿ íà ïðîèçâîäñòâå îäèíàêîâûõ  òîâàðîâ;
– íè îäíà ôèðìà íå äîëæíà îêàçûâàòü âëèÿíèе íà ôîðìèðîâàíèå ðûíî÷íîé 

öåíû;
– îòñóòñòâèå âñÿêèõ ïðåïÿòñòâèé íà ïóòè ïðîíèêíîâåíèÿ íà ðûíîê äðóãèõ 

ôèðì.
Конкуренция на рынке регулируется определенными законами и правила-

ми. В этих целях государство принимает специальные законы. Конкуренция, 
ведущаяся на основе установленных законов и правил, называется здоровой 
(честной) конкуренцией, а конкуренция, ведущаяся против установленных 
законов и правил, называется нечестной конкуренцией. 

На рынке конкурент использует разнообразные способы для победы 
над своим соперником. Конкуренция посредством цен — самый основной 
вид конкурентной борьбы. При этом одна фирма старается путем уста-
новления относительно низких цен на свои товары, чем у другой фирмы, 
продавать больше продукции, чем фирмы, располагающие идентичным 
товаром. А при неценовой конкуренции фирма посредством улучшения 
качества продукции, более красивой упаковки, более мощной рекламы и 
подобными средствами, не связанными с ценами, вступает в конкурент-
ные отношения с другими участниками рынка.

Êîíêóðåíöèÿ – ñîïåðíè÷åñòâî ìåæäó ó÷àñòíèêàìè ðûíêà, âîç-
íèêàþùåå èç-çà ñòîëêíîâåíèÿ èíòåðåñîâ ñòîðîí.

Öåíîâàÿ êîíêóðåíöèÿ – âèä êîíêóðåíòíîé áîðüáû, âåäóùåéñÿ ñ 
ïîìîùüþ ñíèæåíèÿ èëè ïîâûøåíèÿ öåí.

Íåöåíîâàÿ êîíêóðåíöèÿ – ñèòóàöèÿ, êîãäà îêàçûâàåòñÿ âëèÿíèå íà 
êîíêóðåíòîâ ïîñðåäñòâîì óëó÷øåíèÿ êà÷åñòâà òîâàðà, óñèëåíèÿ ðåêëàìû 
è äðóãèõ ôàêòîðîâ áåç èçìåíåíèÿ öåíû òîâàðà.

Â öåëÿõ ïðèâëå÷åíèÿ ïîêóïàòåëåé ïðèîáðåñòè êàêîé-ëèáî òîâàð è 
ïîëó÷åíèÿ áîëüøå ïðèáûëè,  ïðîäàâöû âñòóïàþò â êîíêóðåíòíóþ áîðüáó 
друг с другом. Ïîäîáíàÿ êîíêóðåíöèÿ îò÷åòëèâо âèäíà â ñëó÷àå,  êîãäà 
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     Ïîäóìàéòå íàä ýòèì!
Â 1997 ãîäó àíòèìîíîïîëüíûé êîìèòåò ïðè Ìèíèñòåðñòâå þñòèöèè 

ÑØÀ ïîäàë â ñóä íà êîðïîðàöèþ «Ìicrosoft»,  îáâèíèâ åå â íàðóøåíèè 
ïðàâèë ñâîáîäíîé êîíêóðåíöèè. Îíà íàêðåïêî ïðèâÿçàëà âñå íîâûå 
ïðîãðàììû ê ñâîåé îïåðàöèîííîé ñèñòåìå «Windows-95»,  èñïîëüçóåìîé 
âî ìíîãèõ ñòðàíàõ ìèðà,  õîòÿ ïðîäóêöèÿ äðóãèõ ôèðì â êà÷åñòâåííîì 
îòíîøåíèè íå óñòóïàëà èì.  Êàê âû äóìàåòå,  êàêèå ïðèíöèïû êîíêóðåíöèè 
áûëè íàðóøåíû ôèðìîé «Microsoft»?

âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ òîâàðà ïðåâûøàåò âåëè÷èíó ñïðîñà íà òîâàð.  Ðûíîê 
ïðåäëàãàåò äàííûé òîâàð ñâåðõ íåîáõîäèìîãî è òîâàðû çàëåæèâàþòñÿ íà 
ïðèëàâêàõ. Â ýòîì ñëó÷àå ïðîäàâöû âñòóïàþò â êîíêóðåíòíóþ áîðüáó è 
ïðèíèìàþò ìåðû ïî ñíèæåíèþ öåí,  óñèëåíèþ ðåêëàìû,  ïîâûøåíèþ 
êà÷åñòâà òîâàðà,  åãî äèçàéíà è óëó÷øåíèþ ñåðâèñíîãî îáñëóæèâàíèÿ 
êëèåíòîâ. Êîíêóðåíöèÿ ìåæäó ïðîäàâöàìè âåäåò ê ñíèæåíèþ öåí. Â 
ðåçóëüòàòå ïîäîáíîé êîíêóðåíöèè âûèãðûâàåò ïîêóïàòåëü è в целом,  âñå 
ïîòðåáèòåëè. 

Ïîêóïàòåëè òàêæå âñòóïàþò â êîíêóðåíòíóþ áîðüáó,  ñòðåìÿñü  ïðèîáðåñòè 
îïðåäåëåííûé òîâàð.  Òàêîé âèä êîíêóðåíöèè íàáëþäàåòñÿ îò÷åòëèâî,  êîãäà 
âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ òîâàðà ìåíüøå âåëè÷èíû ñïðîñà íà íåãî. Òàêîå 
ïîëîæåíèå âûçûâàåò ñîñòîÿíèå äåôèöèòíîãî ðûíêà. 

Ïîêóïàòåëè âûíóæäåíû æäàòü ïîÿâëåíèÿ íà ðûíêå äàííîãî òîâàðà. 
Ñîçäàâøèåñÿ î÷åðåäè ñâèäåòåëüñòâóþò î âîçíèêíîâåíèè êîíêóðåíöèè 
ìåæäó ïîêóïàòåëÿìè.  Â ðåçóëüòàòå ïîäîáíîé êîíêóðåíöèè öåíû ðàñòóò,  
êà÷åñòâî òîâàðà ñíèæàåòñÿ,  ñåðâèñ óõóäøàåòñÿ.  

Àóêöèîíû óñòðàèâàþòñÿ ïðîäàâöîì èëè ñïåöèàëüíûìè ôèðìàìè-
ïîñðåäíèêàìè.  Íà àóêöèîíàõ ïîêóïàòåëÿì çàðàíåå ïðåäîñòàâëÿåòñÿ âñÿ 
èíôîðìàöèÿ î òîðãàõ,  òî åñòü ÷òî,  ãäå,  êîãäà è ïî êàêîé ñòàðòîâîé öåíå 
áóäåò ïðîäàâàòüñÿ.  Æåëàþùèå ïðèîáðåñòè òîâàð äåëàþò âçíîñ,  äàþùèé 
ïðàâî ïðèíèìàòü ó÷àñòèå â òîðãàõ,  è ïîñëå óïëàòû âçíîñà â определенный 
äåíü è назначенном ìåñòå íà÷èíàþòñÿ òîðãè.   Îáúÿâëÿåòñÿ êàæäûé ëîò,  
âûñòàâëåííûé íà òîðãè,  è íàçûâàåòñÿ åãî îáúåì è ñòàðòîâàÿ öåíà.  Ïîñëå 
ýòîãî ïîêóïàòåëè,  êàæäûé èç êîòîðûõ çàðàíåå èìååò ñâîé ïîðÿäêîâûé 
íîìåð,  ñòðåìÿòñÿ ïðèîáðåñòè òîâàð ïî áîëåå âûñîêîé öåíå,  ñòàðàÿñü 
îïåðåäèòü äðóãèõ. Àóêöèîíèñò (ëèöî,  êîòîðîå ïðîâîäèò àóêöèîí),  ïîñëå 
êàæäîé íàçâàííîé öèôðû òðèæäû ïîâòîðÿåò åå. Åñëè â ýòî âðåìÿ êòî-ëèáî 
íàçûâàåò áîëåå âûñîêóþ öåíó,  ñ÷åò èäåò çàíîâî.  Òîðãè ïðîäîëæàþòñÿ äî 
òåõ ïîð,  ïîêà íå îñòàíåòñÿ îäèí ïîêóïàòåëü,  æåëàþùèé çàïëàòèòü çà òîâàð 
ñàìóþ âûñîêóþ öåíó. 
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Задание
 Проследите за конкуренцией между продавцами на рынке, который 

вы знаете, и обсудите результаты своих наблюдений с одноклассниками.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

1. Êîíêóðåíöèÿ îêàçûâàåò íåãàòèâíîå âîçäåéñòâèå íà ýêîíîìèêó,  òàê 
êàê â ðåçóëüòàòå ìíîãèå ôèðìû ðàçîðÿþòñÿ,  íàðóøàåòñÿ ñòàáèëüíàÿ 
äåÿòåëüíîñòü,  ôèðìû íà÷èíàþò âðàæäîâàòü äðóã ñ äðóãîì,  èíà÷å ãîâîðÿ,  
íà ÷òî òîëüêî íå ïîéäóò,  ÷òîáû ïîëó÷èòü ìàêñèìàëüíóþ ïðèáûëü. ×òî 
âû ñêàæåòå îá ýòîì?

2. 	Ïî÷åìó â óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè íåèçáåæíà êîíêóðåíöèÿ?
3. 	Íà ÷òî äîëæíû îáðàùàòü îñîáîå âíèìàíèå:
à)  ôåðìåðñêèå õîçÿéñòâà ïî çàãîòîâêå ìÿñà;
á)  ôàáðèêà ïî ïîøèâó ìóæñêèõ ñîðî÷åê;
â)  áàíê,  îêàçûâàþùèé ðàçëè÷íûå óñëóãè,  âñòóïàÿ â êîíêóðåíòíóþ áîðüáó 

ñ ñîïåðíèêàìè â êàæäîé èç ñâîèõ îòðàñëåé
4. 	Êàêóþ ïîëüçó ïîëó÷àþò ïîòðåáèòåëè â ðåçóëüòàòå êîíêóðåíöèè ìåæäó 

ïðîèçâîäèòåëÿìè (ïðîäàâöàìè)? Ðàçúÿñíèòå íà ïðèìåðàõ.
5. 	 Çà ñ÷åò ÷åãî â ðåçóëüòàòå êîíêóðåíöèè ïðîäàâöû ñíèæàþò öåíû íà ñâîé 

òîâàð?
6. 	Ïðèâåäèòå ïðèìåðû íå÷åñòíîé êîíêóðåíöèè.
7. 	Ïî÷åìó íåò íеобходимости â êîíêóðåíöèè â öåíòðàëèçîâàííîé ïëàíîâîé 

ýêîíîìèêå?
8. 	Ê  êàêîé êîíêóðåíöèè ìîæíî îòíåñòè «àóêöèîí»?

     Çàïîìíèòå!
• Отстаивание своих интересов между участниками рынка приводит 

к появлению конкурентной среды на рынке. 
• Íå áûâàåò ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè áåç êîíêóðåíöèè.  
• Êîíêóðåíöèÿ ìåæäó ïðîäàâöàìè âåäåò ê ñíèæåíèþ öåí,  à êîí-

êóðåíöèÿ ìåæäó ïîêóïàòåëÿìè,  íàîáîðîò,  âåäåò ê ïîâûøåíèþ öåí íà 
òîâàðû.
•  При конкуренции между собой участники рынка могут пойти на 
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Îáúåäèíèâ âñå àâòîáóñíûå ïàðêè ãîðîäà,  âû ñîçäàëè åäèíóþ ÷àñòíóþ 
òðàíñïîðòíóþ ôèðìó «Àñèëáåê» è ñòàëè åäèíûì ìîíîïîëèñòîì,  
îêàçûâàþùèì íàñåëåíèþ òðàíñïîðòíûå óñëóãè (ìîíîïîëèÿ – îò 
ãðå÷åñêîãî – ïðîäàþ òîëüêî ÿ).

Êàê âû ðàçðåøèòå ñëåäóþùèå ñèòóàöèè â êà÷åñòâå âëàäåëüöà ôèðìû? 
Îáîñíóéòå âàøè ïðåäïîëîæåíèÿ.

Ñèòóàöèÿ 1. Ïî ìíåíèþ Ãîðîäñêîãî êîìèòåòà ïî çàùèòå îêðóæàþùåé 
ñðåäû ïîâûøåíèå öåí çà ïðîåçä â ãîðîäñêîì òðàíñïîðòå ñïîñîáñòâóåò 
óâåëè÷åíèþ ÷èñëà ÷àñòíîãî àâòîòðàíñïîðòà. À ýòî â ñâîþ î÷åðåäü âåäåò 
ê äàëüíåéøåìó çàãðÿçíåíèþ àòìîñôåðû ãîðîäà. Âàñ ïðîñÿò â ýòîé ñâÿçè 
ñíèçèòü ðàñöåíêè çà ïðîåçä. Êàêîâû âàøè äåéñòâèÿ?

Ñèòóàöèÿ 2. Îäèí èç âîäèòåëåé àâòîáóñà ðåøèë êîíêóðèðîâàòü ñ âàìè. 
Ïðèîáðåòÿ ñòàðûé àâòîáóñ,  îí íà÷àë êóðñèðîâàòü ïî ñàìîìó îæèâëåííîìó 
ìàðøðóòó.  Âàøè äåéñòâèÿ.

Ñèòóàöèÿ 3. Â  âàø àäðåñ ñòàëè ïðèõîäèòü ìíîãî÷èñëåííûå æàëîáû,  â 
êîòîðûõ ãîâîðèòñÿ î íåñâîåâðåìåííîì êóðñèðîâàíèè àâòîáóñîâ,  íèçêîì 
êà÷åñòâå îáñëóæèâàíèÿ,  ÷òî ïîðîæäàåò ìàññó íåóäîáñòâ,  íàåìíûå âîäèòåëè 
ãðóáû ñ ïàññàæèðàìè. Êàêèå ìåðû âû ïðèìåòå?

Íà ïðîøëîì çàíÿòèè ìû ãîâîðèëè î êîíêóðåíöèè è íåîáõîäèìûõ äëÿ 
åå âîçíèêíîâåíèÿ óñëîâèÿõ. 

Ê  ðûíêó ÷èñòîé êîíêóðåíöèè ìîæíî îòíåñòè äåõêàíñêèå ðûíêè 
ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîé ïðîäóêöèи и ìàãàçèíû ðîçíè÷íîé òîðãîâëè 
òîâàðов ïîâñåäíåâíîãî ñïðîñà. Íà ïîäîáíûõ ðûíêàõ îïðåäåëåííûå òîâàðû 

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ÒÅÌÀ 25 ÌÎÍÎÏÎËÈß È 
ÌÎÍÎÏÎËÈÇÈÐÎÂÀÍÍÛÅ ÐÛÍÊÈ
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×èñòûé 
êîíêóðåíòíûé 

ðûíîê

Ðûíîê 
ìîíîïîëèñòè÷åñêîé 

êîíêóðåíöèè
Îëèãîïîëèÿ  Ìîíîïîëèÿ

Ìîíîïîëèçèðîâàííûì êîíêóðåíòíûì ðûíêîì íàçûâàþò ðûíîê,  íà êîòîðîì 
ìíîãèå ïðîäàâöû ïðîäàþò ñõîæèå,  îäíîðîäíûå òîâàðû,  ëåãêî ïðîíèêàþò 
äðóãèå ïðîäàâöû,  à òàêæå óñòàíàâëèâàåòñÿ îïðåäåëåííàÿ öåíà çà òîâàð. 
Íàïðèìåð,  ðûíîê ðàçëè÷íûõ áûòîâûõ óñëóã,  ïóíêòû îáùåñòâåííîãî 
ïèòàíèÿ,  ðûíîê îáóâè è ò.ä.

Îëèãîïîëèÿ – ìîíîïîëüíûé ðûíîê íåñêîëüêèõ êðóïíûõ ôèðì. Íà òàêîì 
ðûíêå öåíû êîíòðîëèðóþòñÿ íåñêîëüêèìè ôèðìàìè, è ïðîíèêíîâåíèå 
íà íåãî äðóãèõ ïðîäàâöîâ çàòðóäíåíî. Ïðèìåðàìè îëèãîïîëèè â íàøåé 
ðåñïóáëèêå ÿâëÿþòñÿ ðûíîê óñëóã ñîòîâîé ñâÿçè, ðûíîê ïðîõëàäèòåëüíûõ 
íàïèòêîâ, ðûíîê ìîðîæåíîãî è ò.ä.

Íà ðûíêå ÷èñòîé ìîíîïîëèè ïðîäàâåö-ìîíîïîëèñò îñóùåñòâëÿåò ïîëíûé 
êîíòðîëü íàä öåíàìè. Òàê êàê ó ïîêóïàòåëåé íåò âûáîðà, îíè âûíóæäåíû 
çàêóïàòü òîâàðû ïî öåíàì, óñòàíîâëåííûì ìîíîïîëèñòîì. Îí, ÿâëÿÿñü 
åäèíñòâåííûì âëàäåëüöåì ðûíêà, ïåðåñòàåò èíòåðåñîâàòüñÿ êà÷åñòâîì 
òîâàðà, íîâûìè òåõíîëîãèÿìè, óëó÷øåíèåì òîâàðà. Ñëåäîâàòåëüíî, 
ïîÿâëåíèå ìîíîïîëèçèðîâàííîãî ðûíêà íàíîñèò óäàð íå òîëüêî ïî êàðìàíó 
ïîêóïàòåëÿ è ïîòðåáèòåëÿ, à ÿâëÿåòñÿ ñåðüåçíûì ïðåïÿòñòâèåì íà ïóòè 
ýêîíîìè÷åñêîãî ðàçâèòèÿ â öåëîì.

ðåàëèçóþòñÿ ìíîæåñòâîì ïðîäàâöîâ.  Öåíû çäåñü ñâîáîäíûå,  íèêòî 
èç ïðîäàâöîâ íå ñìîæåò êîíòðîëèðîâàòü èõ. Òàêæå íè÷òî íå ìåøàåò 
ïðîíèêíîâåíèþ товаров íà òàêîé ðûíîê,  â ëþáîå âðåìÿ êàæäûé æåëàþùèé 
ìîæåò íà÷àòü çäåñü ñâîþ äåÿòåëüíîñòü.

Ìîíîïîëèÿ (îò ãðå÷. «ïðîäàþ òîëüêî ÿ») – ðûíîê, ãäå êîíêðåòíûé 
òîâàð ðåàëèçóåòñÿ îäíèì ïðîäàâöîì, ïðîíèêíîâåíèå íà ýòîò ðûíîê 
äðóãèõ ïðîäàâöîâ çàòðóäíåíî.

Î÷åíü ðåäêî íà ðûíêàõ öàðèò ÷èñòàÿ êîíêóðåíöèÿ. Â  êàêîé-òî ñòåïåíè 
ðûíêè ìîíîïîëèçèðîâàíû. 

Ðûíîê ÷èñòîé êîíêóðåíöèè – ðûíîê, ãäå êîíêðåòíûé òîâàð 
ðåàëèçóåòñÿ ìíîãèìè ïðîäàâöàìè, öåíû ñâîáîäíûå, äðóãèå ïðîäàâöû 
ïðîíèêàþò áåç îñëîæíåíèé è òðóäíîñòåé.

Ïî ñòåïåíè ìîíîïîëèçèðîâàííîñòè ðûíêè äåëÿòñÿ íà 4 âèäà.
Ïî íàðàñòàþùåé ýòа ìîíîïîëèçàöèя âûãëÿäèò ñëåäóþùèì îáðàçîì:
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Ìîíîïîëèçèðîâàííûì êîíêóðåíòíûì ðûíêîì íàçûâàþò ðûíîê,  íà 
êîòîðîì ìíîãèå ïðîäàâöû ïðîäàþò îäíîðîäíûå òîâàðû,  ïðîíèêíîâåíèå 
íà íåãî äðóãèõ ïðîäàâöîâ íå çàòðóäíåíî,  à òàêæå åñòü âîçìîæíîñòü ó 
ïðîäàâöîâ óñòàíîâèòü îïðåäåëåííóþ öåíó íà òîâàð.

Îëèãîïîëèÿ – ìîíîïîëüíûé ðûíîê íåñêîëüêèõ êðóïíûõ ôèðì.

Â  Óçáåêèñòàíå ñîçäàí Ãîñóäàðñòâåííûé êîìèòåò ïî äåìîíîïîëèçàöèè,  
ïîääåðæêå êîíêóðåíöèè è ïðåäïðèíèìàòåëüñòâà. Еãî задача çàêëþ÷àеòñÿ 
â ïðîòèâîñòîÿíèè ìîíîïîëèçàöèè ýêîíîìèêè,  ïîääåðæêå êîíêóðåíöèè è 
ïðåäïðèíèìàòåëüñòâà.

Â   íàøåé ðåñïóáëèêå áîëüøîå âíèìàíèå óäåëÿåòñÿ ñîçäàíèþ íåîáõîäèìûõ 
óñëîâèé äëÿ ðàçâèòèÿ êîíêóðåíöèè,  ÷òî ÿâëÿåòñÿ ñîñòàâëÿþùåé ðûíî÷íûõ 
ðåôîðì â äåëå àíòèìîíîïîëüíîé áîðüáû.  Èçäàíû óêàçû Ïðåçèäåíòà ñòðàíû,  

Íåêîòîðûå ïðîèçâîäñòâåííûå îòðàñëè è ñôåðû, èìåþùèå ãîñóäàðñòâåííîå 
çíà÷åíèå,  ñïåöèàëüíî ìîíîïîëèçèðóþòñÿ. Ïîäîáíûå ìîíîïîëüíûå 
ïðåäïðèÿòèÿ è ñôåðû íàçûâàþòñÿ åñòåñòâåííûìè ìîíîïîëèÿìè. Ê  
íèì îòíîñÿòñÿ æåëåçíîäîðîæíûé òðàíñïîðò,  àâèàöèîííûé òðàíñïîðò,  
òåëåôîííî-òåëåãðàôíàÿ ñâÿçü,  ýëåêòðîýíåðãåòè÷åñêàÿ ñåòü,  ãàçî- è 
âîäîñíàáæåíèå è ò.ä.  Åñòåñòâåííûå ìîíîïîëèè ðåãóëèðóþòñÿ ãîñóäàðñòâîì. 
Äëÿ íèõ óñòàíàâëèâàåòñÿ âåðõíèé ïðåäåë  öåí,  è ãîñóäàðñòâî íå äîïóñêàåò 
ðîñòà öåí è óìåíüøåíèÿ êîëè÷åñòâà óñëóã.

Åñòåñòâåííàÿ ìîíîïîëèÿ – ñïåöèàëüíàÿ ìîíîïîëèçàöèÿ íåêîòîðûõ 
ïðîèçâîäñòâåííûõ  îòðàñëåé è ñôåð,  èìåþùèõ  ãîñóäàðñòâåííîå çíà÷åíèå.

Знаете ли вы!
В Узбекистане по результатам 2018 года официально объявлено 

о существовании 140 естественных монополий. Это означает, что по 
сравнению с 2017 годом число таких монополий уменьшилось на 
8. Состояние естественной монополии – это состояние конкретной 
отрасли или сферы, в которой нет конкуренции, а требования или спрос 
потребителей удовлетворяются лучше, чем в условиях конкуренции. 

Но в результате сегодняшних реформ некоторые крупные ком-
пании, а также предприятия со статусом естественных монополий 
рационализируются и частично приватизируются. Например, в 
соответствии с указом Президента Республики Узбекистан авиакомпанию 
«Узбекистон хаво йуллари» решили разделить на несколько компаний. 
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ðåøåíèÿ ïðàâèòåëüñòâà î ðàçâèòèè êîíêóðåíöèè,  ïðèíÿòû íåîáõîäèìûå 
çàêîíû. Â ÷àñòíîñòè,  â Зàêîíå «Îá îãðàíè÷åíèè ìîíîïîëèñòè÷åñêîé 
äåÿòåëüíîñòè» çàïðåùåíû äåéñòâèÿ,  íàïðàâëåííûå íà:

– èñêóññòâåííîå ñîçäàíèå äåôèöèòà òîâàðîâ;
– óñòàíîâëåíèå ñâîåãî êîíòðîëÿ íàä öåíàìè;
– ïðåïÿòñòâèå ïðîíèêíîâåíèя íà ðûíîê äðóãèõ êîíêóðèðóþùèõ ôèðì.
Äàííûé çàêîí ïðåäóñìàòðèâàåò âозмещение â ïîëüçó ïîòåðïåâøèõ 

óáûòêов, íàëîæåíèå øòðàôîâ, ëèøåíèå ïðèáûëè, äîáûòîé â ðåçóëüòàòå 
íå÷åñòíîé êîíêóðåíöèè.

1. Êàêèìè ÷åðòàìè,  îòëè÷èòåëüíûìè îò ðûíêà ÷èñòîé êîíêóðåíöèè,  
îáëàäàåò ðûíîê ìîíîïîëüíîé êîíêóðåíöèè?

2. Â  ÷åì îòëè÷èå ÷èñòîé ìîíîïîëèè îò îëèãîïîëèè?
3.  Ïî êàêîé ïðè÷èíå íà íåêîòîðûõ ðûíêàõ âîçíèêàþò ìîíîïîëèè?
4.  Íàçîâèòå ýêîíîìè÷åñêèé âðåä ìîíîïîëèé.
5.  Óêàæèòå ïðè÷èíó ïîÿâëåíèÿ àíòèìîíîïîëüíîãî çàêîíîäàòåëüñòâà.
6.  Ïðèâåäèòå ïðèìåðû åñòåñòâåííûõ ìîíîïîëèé.
7.  Êàêîâî çíà÷åíèå àíòèìîíîïîëüíîãî çàêîíîäàòåëüñòâà ïðè ïåðåõîäå 

íàøåé ñòðàíû ê ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå?
8 Â êàêèõ îòðàñëÿõ ñëåäóåò сохранить ãîñóäàðñòâåííóþ ìîíîïîëèþ,  а â 

êàêèõ åå ñëåäóåò èçáåãàòü? Àðãóìåíòèðóéòå ñâîå ìíåíèå.
9. Â êàêèõ èç ïåðå÷èñëåííûõ íèæå ñôåð ìîãóò ñóùåñòâîâàòü ìîíîïîëèÿ,  

îëèãîïîëèÿ,  ìîíîïîëüíàÿ êîíêóðåíöèÿ è ÷èñòàÿ êîíêóðåíöèÿ:  
à)  ñàìîëåòîñòðîåíèå; á)  ïðîèçâîäñòâî ìèíåðàëüíîé âîäû; â)  ïðîèçâîäñòâî 
îáóâè; ã)  àâòîìîáèëåñòðîåíèå; ä)  ïðîèçâîäñòâî êîíäèòåðñêèõ èçäåëèé; 
å)  óñëóãè ñîòîâîé ñâÿçè; æ)  âûïå÷êà õëåáà?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Запомните!
•  На рынке чистой конкуренции много продавцов и не существует 

никаких барьеров для проникновения новых продавцов.
•  В условиях монополии число продавцов незначительно, существуют 

искусственные барьеры для проникновения на рынок новых продавцов.
•  По степени монополизированности рынки делятся на чистый кон-

курентный рынок, рынок монополистической конкуренции, олигопо-
листический рынок, чистый монополистический рынок.htt
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ÐÛÍÎ×ÍÀß ÝÊÎÍÎÌÈÊÀÒÅÌÀ 26





Ñâîáîäíàÿ ýêîíîìè÷åñêàÿ äåÿòåëüíîñòü

Ýêîíîìè÷åñêàÿ âûãîäà è ñòðåìëåíèå 
ê ïîëó÷åíèþ ïðèáûëè

×àñòíàÿ 
ñîáñòâåííîñòü

Êîíêóðåíöèÿ
Ñâîáîäíûå 

öåíû

Отказ от
монополии

Îñíîâíûå 
õàðàêòåðèñòèêè 

ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè
 

	Ï îëüçóÿñü ñõåìîé, ïîñòàðàéòåñü îòâåòèòü íà ñëåäóþùèå âîïðîñû:
à) êàêîâî çíà÷åíèå ÷àñòíîé ñîáñòâåííîñòè è ñâîáîäíîé ýêîíîìè÷åñêîé 

äåÿòåëüíîñòè â ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå? á) íàñêîëüêî âàæíûì â ðûíî÷íîé 
ýêîíîìèêå ñ÷èòàåòñÿ ñòðåìëåíèå ó÷àñòíèêîâ ðûíêà ê ýêîíîìè÷åñêîé 
âûãîäå, æåëàíèþ ïîëó÷èòü ïðèáûëü â óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè?  
â) â ÷åì çàêëþ÷àåòñÿ ðîëü êîíêóðåíöèè â óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè? 
ã) ïî÷åìó ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà îòâåðãàåò ìîíîïîëèè.

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Â óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè íà âîïðîñû «×òî ïðîèçâîäèòü?», «Êàê 
ïðîèçâîäèòü?», «Äëÿ êîãî ïðîèçâîäèòü?» îòâå÷àåò, â îñíîâíîì, ðûíîê. Ïî 
ýòîé ïðè÷èíå ýòó ñèñòåìó íàçûâàþò ðûíî÷íîé ýêîíîìèêîé.

Îñíîâíûå ñâîéñòâà ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè: 1. Ñâîáîäíàÿ ýêîíîìè÷åñêàÿ 
äåÿòåëüíîñòü. 2. ×àñòíàÿ ñîáñòâåííîñòü. 3. Ñâîáîäíûå öåíû. 4. 
Ýêîíîìè÷åñêàÿ âûãîäà è ñòðåìëåíèå ïîëó÷èòü ïðèáûëü. 5. Îòêàç îò 
ìîíîïîëèè. 6. Êîíêóðåíöèÿ.

Îñíîâíûå õàðàêòåðíûå ñâîéñòâà ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè – ýòî ÷àñòíàÿ 
ñîáñòâåííîñòü è ñâîáîäíàÿ ýêîíîìè÷åñêàÿ äåÿòåëüíîñòü. Â óñëîâèÿõ 
ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè ñóùåñòâóþò ðàçëè÷íûå âèäû ñîáñòâåííîñòè: 
htt
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÷àñòíàÿ, êîëëåêòèâíàÿ è ãîñóäàðñòâåííàÿ, êîòîðûå ðàçâèâàþòñÿ íà îñíîâå 
ðàâíîïðàâèÿ. Áîëüøàÿ ÷àñòü ïðîèçâîäñòâåííûõ ñðåäñòâ ñîñðåäîòî÷åíà â 
ðóêàõ ÷àñòíûõ ëèö, êîòîðûå îñóùåñòâëÿþò ñâîþ ýêîíîìè÷åñêóþ äåÿòåëüíîñòü 
ñàìîñòîÿòåëüíî è ñâîáîäíî. Â ýòîé ñèñòåìå è ïðîäàâöû è ïîêóïàòåëè 
ïðèíèìàþò ýêîíîìè÷åñêèå ðåøåíèÿ, èñõîäÿ  èç ðûíî÷íûõ îòíîøåíèé 
è ðûíî÷íûõ çàêîíîâ. Öåíû ÿâëÿþòñÿ ñâîáîäíûìè, ñôîðìèðîâàííûìè íà 
îñíîâå âçàèìîäåéñòâèÿ ñïðîñà íà òîâàð è åãî ïðåäëîæåíèÿ.

Åùå îäíà èç âàæíåéøèõ îñîáåííîñòåé ðûíêà – ýòî ñòðåìëåíèå åãî 
ó÷àñòíèêîâ ê ýêîíîìè÷åñêîé âûãîäå, æåëàíèå ïîëó÷èòü ïðèáûëü. Æåëàíèå 
ïîëó÷èòü áîëüøóþ ïðèáûëü, ïðèñóùåå êàæäîìó ãðàæäàíèíó, ñòèìóëèðóåò 
åãî ýêîíîìè÷åñêóþ è ïðåäïðèíèìàòåëüñêóþ äåÿòåëüíîñòü. À â êîíå÷íîì 
ñ÷åòå, ïðèâîäèò ê âîçíèêíîâåíèþ ìåæäó ïðîèçâîäèòåëÿìè è ïîòðåáèòåëÿìè 
êîíêóðåíöèè, ÿâëÿþùåéñÿ îäíîé èç âàæíåéøèõ îñîáåííîñòåé ðûíî÷íîé 
ýêîíîìèêè. Ïî ýòîé æå ïðè÷èíå ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà îòâåðãàåò ìîíîïîëèþ, 
òàê êàê â óñëîâèÿõ ìîíîïîëèè íåò ìåñòà ñâîáîäíîé ýêîíîìè÷åñêîé 
äåÿòåëüíîñòè è êîíêóðåíöèè.

Íà îñíîâå ïðèâåäåííûõ âûøå îñîáåííîñòåé ôîðìèðóþòñÿ ðûíî÷íûå 
îòíîøåíèÿ, ñîçäàþòñÿ óñëîâèÿ äëÿ ôóíêöèîíèðîâàíèÿ ðûíî÷íîé 
ýêîíîìèêè è åå ðåãóëèðîâàíèÿ.

К ХХ веку сформировался целый ряд государств с централизованной 
плановой экономикой. В итоге, между двумя действующими системами 
возникло соперничество, взаимное соревнование, то есть конкуренция. 
Рыночная экономика, в ответ на изменения в жизни общества, энергично 
вобрала в себя позитивные качества, смогла быстро приспособиться к 
этим изменениям, превратилась в фундамент экономического прогресса. 
Напротив, неповоротливая, неуклюжая плановая экономика стала 
тормозить прогресс и «душить» его. К концу ХХ века страны с экономикой, 
основанной на рыночных отношениях, стали процветающими, опережали 
всех по пути экономического развития. Государства с централизованной 
плановой экономикой подверглись кризису и значительно отстали от 
мирового прогресса. Сегодня переход этих стран к рыночной экономике 
является исторической и жизненной необходимостью.

Êîíå÷íî,  è ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà íå èäåàëüíà. Â  èñòîðèè ÷åëîâå÷åñòâà 
åñòü ìíîãî ñâèäåòåëüñòâ ýòîìó. Ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà при îòñóòñòâèè 
êîíòðîëÿ ñî ñòîðîíû ãîñóäàðñòâà ïðèâåëà ê ïîÿâëåíèþ ÷ðåçâû÷àéíî áîãàòûõ 

Ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà – ýêîíîìè÷åñêàÿ ñèñòåìà,  îñíîâàííàÿ íà 
÷àñòíîé ñîáñòâåííîñòè,  ãäå âñå ýêîíîìè÷åñêèå ðåøåíèÿ ïðèíèìàþòñÿ 
ïðè ïîìîùè ðûíî÷íûõ ìåõàíèçìîâ.
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ëþäåé è î÷åíü  áåäíîé ïðîñëîéêè íàñåëåíèÿ,  êîíöåíòðàöèè ñîáñòâåííîñòè 
â îäíèõ ðóêàõ,  ïîÿâëåíèþ êðóïíûõ ìîíîïîëèé,  à òàêæå ñîöèàëüíîìó è 
ýêîíîìè÷åñêîìó äèñáàëàíñó. Ñòàëî ÿñíî,  ÷òî ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà íå 
â ñèëàõ ýôôåêòèâíî áîðîòüñÿ ñ  èíôëÿöèåé è áåçðàáîòèöåé. Ïîÿâèëàñü 
íåîáõîäèìîñòü  ðåãóëèðîâàíèÿ ýêîíîìèêè ñî ñòîðîíû ãîñóäàðñòâà,  êàê 
ñèëû,  â êàêîé-òî ìåðå ïðîòèâîñòîÿùåé âñåìó ýòîìó. Âìåøàòåëüñòâî 
ãîñóäàðñòâà â ýêîíîìè÷åñêóþ æèçíü áûëî ïðèçíàíî ïîëîæèòåëüíûì 
ÿâëåíèåì. Íà íåãî áûëè âîçëîæåíû ôóíêöèè ïî ñîçäàíèþ íåîáõîäèìûõ 
ïðåäïîñûëîê è ýêîíîìè÷åñêèõ çàêîíîâ äëÿ ñîçäàíèÿ íåîáõîäèìûõ 
ýêîíîìè÷åñêèõ  óñëîâèé,  êîíòðîëÿ çà èõ âûïîëíåíèåì,  ðåãóëèðîâàíèÿ 
ýêîíîìèêè,  çàùèòû ðûíî÷íîé ñèñòåìû.  Â  óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè 
ãîñóäàðñòâî ïðåâðàòèëîñü â îäíîãî èç îñíîâíûõ ó÷àñòíèêîâ ýêîíîìèêè. 
Îòêðûëàñü âîçìîæíîñòü äëÿ âîçíèêíîâåíèÿ ñìåøàííîé ýêîíîìèêè,  
ÿâëÿþùåéñÿ ëîãè÷åñêèì ïðîäîëæåíèåì ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè.

Ñìåøàííàÿ ýêîíîìèêà îòëè÷àåòñÿ ñâîåé íàïðàâëåííîñòüþ íà ñî-
öèàëüíóþ çàùèòó ìàëîèìóùèõ ñëîåâ íàñåëåíèÿ è îáåñïå÷åíèÿ âñåîáùåãî 
áëàãîïîëó÷èÿ. Ïîä ïðîöåññîì ïåðåõîäà ê ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå â íàøåé 
ñòðàíå ïîäðàçóìåâàåòñÿ ïåðåõîä ê ñîöèàëüíî íàïðàâëåííîé ðûíî÷íîé 
ýêîíîìèêå,  òî åñòü ñìåøàííîé ýêîíîìèêå,  îáëàäàþùåé òåìè æå êà÷åñòâàìè.

Д. Кейнс – знаменитый английский ученый-практик, 
повлиявший на коренной поворот в области экономичес-
ких знаний, обосновавший роль государства в стабилиза-
ции экономики.

Д. Кейнс обосновал трудность улучшения ситуации при 
возникновении экономического кризиса без вмешатель-
ства государства. В своем труде «Общая теория занятости, 
процентов и денег» доказывал, что безработица существу-
ет и при достижении баланса спроса и предложения. Для 

Джон 
Мейнард 
Кейнс 

сокращения безработицы и создания новых рабочих мест государство 
должно принимать меры по увелечению спроса. 

Этот взгляд во многом противоположен мнению Адама Смита о том, 
что «рынок стабильно может действовать на основе спроса и предложе-
ния и без вмешательства государства» («невидимая рука»).

В тоже время данная идея Кейнса и в настоящее время не теряет 
своей актуальности. Именно Кейнса называют теоретиком, который от-
крыл путь к экономике ХХ века.htt
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Упражнение
Представим, что вы директор мебельной фабрики. В каких условиях 

вам было бы легче осуществлять свою деятельность: централизованной 
плановой экономики, рыночной экономики, смешанной экономики? 
В каких условиях ваш интерес к работе был бы наиболее сильным? 
Обоснуйте ваши ответы.

1. 	Îáúÿñíèòå,  êàêèì îáðàçîì ñèñòåìà ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè ìîæåò îòâåòèòü 
íà âîïðîñû: «×òî?»,  «Êàê?» è «Äëÿ êîãî?» Ïåðå÷èñëèòå îñíîâíûå 
îñîáåííîñòè ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè.

2. 	×òî âû ïîíèìàåòå ïîä ñâîáîäíîé ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòüþ?
3.  Â  ÷åì çàêëþ÷àåòñÿ ðîëü ÷àñòíîé ñîáñòâåííîñòè â ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå?
4.  Ïî÷åìó ìîíîïîëèè îòâåðãàþòñÿ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêîé?
5.  Ïî÷åìó ïî÷òè âñå ñòðàíû ìèðà ïåðåøëè ê ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå?
6.  Ìîæåò ëè áûòü ÷èñòàÿ ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà? Ïî÷åìó?
7.  Êàê âû äóìàåòå,  â ÷åì äîëæíà ñîñòîÿòü ðîëü ãîñóäàðñòâà â óñëîâèÿõ 

ñìåøàííîé ýêîíîìèêè? Àðãóìåíòèðóéòå ñâîé îòâåò.
8.  Ïåðå÷èñëèòå ýêîíîìè÷åñêèå ïðîáëåìû,  ñ  êîòîðûìè íå â ñèëàõ 

ñïðàâèòüñÿ ÷èñòàÿ ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà.  Êàêèå ñóùåñòâóþò ïóòè ðåøåíèÿ 
ýòèõ ïðîáëåì?

9.   Ïîñòàðàéòåñü íà ïðèìåðå äåÿòåëüíîñòè çíàêîìîãî âàì ïðåäïðèíèìàòåëÿ 
ðàçúÿñíèòü îñíîâíûå ñâîéñòâà ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè. 

10.  В  чем отличие рыночной и смешаной экономики? Сравните их.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Çàïîìíèòå!
• Â  óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè íà три âîïðîñа:  «×òî ïðîèçâîäèòü?»,  

«Êàê ïðîèçâîäèòü?»,  «Äëÿ êîãî ïðîèçâîäèòü?» îòâå÷àåò,  â îñíîâíîì,  
ðûíîê. 
•  Îñíîâíûå ñâîéñòâà ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè: à)  ñâîáîäíàÿ 

ýêîíîìè÷åñêàÿ äåÿòåëüíîñòü; á)  ÷àñòíàÿ ñîáñòâåííîñòü; â)  ñâîáîäíûå 
öåíû; ã)  ýêîíîìè÷åñêàÿ âûãîäà è ñòðåìëåíèå ê ïîëó÷åíèþ ïðèáûëè; 
ä)  îòêàç îò ìîíîïîëèè; å)  êîíêóðåíöèÿ.
• Ñìåøàííàÿ ýêîíîìèêà ÿâëÿåòñÿ ñèñòåìîé âåäåíèÿ õîçÿéñòâà,  

âîáðàâøåé â ñåáÿ íàèëó÷øèå êà÷åñòâà âñåõ ýêîíîìè÷åñêèõ ñèñòåì,  èíà÷å 
åå íàçûâàþò ñîöèàëüíî îðèåíòèðîâàííîé ðûíî÷íîé ýêîíîìèêîé.htt
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УЗБЕКИСТАН НА ПУТИ  К 
ÐÛÍÎ×ÍÎÉ ÝÊÎÍÎÌÈÊЕÒÅÌÀ 27

Cтратегия действий по пяти приоритетным направлениям 
развития Республики Узбекистан в 2017-2021 годах

I. Приоритетные направления совершенствования 
системы государственного и общественного строительства.

II.Приоритетные нап-
равления обеспечения вер-
ховенства закона и даль-
нейшего реформирования 
судебно-правовой системы.

III. Приоритетные нап-
равления развития и либе-
рализации экономики.

IV.  Приоритетные нап-
равления развития соци-
альной сферы.

V. Приоритетные направ-
ления в сфере обеспечения 
безопасности, межнациональ-
ного согласия и религиозной 
толерантности, а также осу-
ществления взвешенной, взаи-
мовыгодной и конструктивной 
внешней политики.

Изучите тексты каждого приоритетного направления Стратегии действий. 
1. Выразите свое мнение о необходимости принятия Стратегии действий, 
с учетом усложнения экономических отношений на мировом рынке, при 
усилении конкуренции в международном масштабе в условиях глобализации. 
2. Изложите свое мнение о значимости и актуальности осуществляемых 
работ по III приоритетному направлению развития и либерализации 
экономики. 
3. Обоснуйте важность осуществления III приоритетного направления для 
осуществления IV приоритетного направления Стратегии действий. При 
этом не упустите из виду то, что для развития социальной сферы постоянно 
требуются большие средства. 
4. Постарайтесь обосновать значение успешного осуществления III 
приоритетного направления для успеха I, II, V приоритетных направлений 
Стратегии действий. 

АКТИВИЗИРУЮЩИЕ ВОПРОСЫ И ЗАДАНИЯ
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В 1991 году наша республика избавилась от зависимости от бывшего 
союза и достигла независимости. Теперь перед народом стоят такие важные 
задачи, как укрепление основ независимости, построение свободного 
гражданского общества. Один из путей выполнения этих задач – это 
переход на рыночную экономику. При переходе на рыночную экономику 
выбран основанный на пяти принципах переход на рыночную экономику, 
отражающий специфические национальные черты Узбекистана. 

Ниже приводим эти принципы:
1. Приоритет экономики над политикой.
2. Государство – главный реформатор. 
3. Верховенство законов и их выполнение.
4. Ведение активной социальной политики.
5. Поэтапный переход к рыночной экономике. 
Последние два года для экономики Узбекистана стали началом периода 

коренных реформ. В качестве актуальной задачи поставлено использование 
существующих в экономике страны, но неиспользованных огромных 
возможностей. Для этого нужно признать ошибки и недостатки, допущенные 
в предыдущих годах и приступить к ускоренному осуществлению 
экономических реформ. В результате этих реформ за короткое время 
произошли следующие изменения в экономике нашей страны:

В сфере реформирования имущества: некоторые государственные 
имущества приватизируются и становятся коллективной или частной 
собственностью.

Реформы в сельском хозяйстве: осуществляются путем передачи людям 
земель в  бесплатное пользование, расширения земельных участков для 
собственных усадьб, создания фермерских и дехканских хозяйств.

Реформы в финансово-кредитной сфере: осуществляются путем введения 
в оборот валюты нашей страны, открытием ряда коммерческих банков, 
организацией рынка ценных бумаг. 

Реформы во внешней экономической связи: направлены на частичную 
либерализацию внешних экономических связей нашей страны.

Реформы в социальной сфере: направлены на защиту населения от разных 
непредвиденных обстоятельств, возникающих в переходном периоде. 

В результате этих реформ за короткое время произошли следующие 
изменения в экономике нашей страны:

- упорядочены экономические показатели страны.  То есть, показание 
годового экономического роста выше 8% признано нереальным, далеким 
от истины и приведены реальные экономические показатели. Решено и 
далее обеспечивать прозрачность этих показателей;

9 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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- отказавшись от экономической политики, направленной на 
изолированность от глобальной системы, характерной для Узбекистана 
в предыдущем периоде, начато ускоренное продвижение по интеграции 
экономики в мировую глобальную экономическую систему;

- приняты меры по минимизации вмешательства государства в 
экономику;

- проведены системные работы по либерализации валютного рынка, 
в результате за короткое время налажена свободная конвертация валют;

- установлены системные меры по поддержке предпринимательской 
деятельности и устранению существующих преград в предпринимательской 
деятельности;

- значительно снизились таможенные платежи; 
- устранены преграды во внешней экономической деятельности;
- приняты жесткие меры по улучшению экономических отношений с 

иностранными государствами, прежде всего с соседними странами;
- начаты коренные налоговые реформы;
- исключена разница между наличной и безналичной денежной 

стоимостью.

Также начались реформы в банковской и административной сферах, в 
сфере улучшения среды конкуренции, по месту на рынке государственных 
закупок.

В целях системного осуществления вышеперечисленных реформ и 
в ряде других направлений Президент Узбекистана Шавкат Мирзиёев 
предложил Стратегию действий по пяти приоритетным направлениям 
развития Республики Узбекистан на 2017-2021 годы. 

Среди пяти приоритетных направлений, включенных в Стратегию 
действий, можно показать в качестве основного 3-е направление – развития 
и либерализация экономики. Потому что только при наличии прочной 
экономической основы, фундамента можно успешно осуществить остальные 
четыре приоритетные направления.  

Государство уделяет особое внимание следующим задачам в ходе 
проведения экономических реформ:

- резко повысить объем инвестиций в отраслях экономики, особенно 
нужно нужно обращать особое внимание к привлечению иностранных 
инвестиций;

- провести коренную реформу системы управления государственными 
компаниями; htt
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- осуществление деятельности, основанной на новом подходе по 
приватизации государственного имущества;

- провести реформы на рынке ценных бумаг;
- усиление реформ в аграрной сфере;
- продолжить реформы в банковско-кредитной, налоговой, таможенной 

сферах;
- развитие сферы цифровой экономики;
- усиление роли инноваций, современных технологий в экономике.

           Задание!
Подготовьте реферат на тему «Стратегия действий в нашей жизни». 

В  ходе подготовки реферата внимательно изучите стратегию действий. 
Изложите,  какое действие и на каком уровне может оказать каждое 
направление на вашу жизнь,  на жизнь близких и окружающих,  в  их 
трудовой деятельности. 

 Запомните!
•	 Стратегия действий охватила все сферы нашей страны.
•	 Стратегия действий разделена на 5 частей (направлений).
•	 III часть (направление) посвящена развитию и либерализации 
экономики. 
•	 Развитие экономической сферы  будет служить основой для развития 
всех отраслей нашей страны.

1. Перечислите направления Стратегии действий.
2. Каким образом связаны направления III части Стратегии действий с 

направлениями остальных четырех частей? 
3. В чем актуальность Стратегии действий?
4. Что вы можете сказать о значении Стратегии действий?
5. Каким заданиям уделяется большое внимание со стороны государства в 

ходе осуществления экономических реформ?
6. Выразите свое мнение: какое значение имеет успешное осуществление 

Стратегии действий для спокойствия, процветания и счастья вашей 
семьи?

ПРОВЕРЬТЕ ВАШИ ЗНАНИЯ!
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À. ÂÎÏÐÎÑÛ
1. Ïî÷åìó â óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè íå ïðîèñõîäèò ðàçâèòèå 

ýêîíîìèêè áåç êîíêóðåíöèè?
2.  Êàêóþ ïîëüçó ïîëó÷àþò ïîòðåáèòåëè â ðåçóëüòàòå êîíêóðåíöèè ìåæäó 

ïðîèçâîäèòåëÿìè (ïðîäàâöàìè)? Ðàçúÿñíèòå íà ïðèìåðàõ.
3.  Êàêèå âû çíàåòå íåãàòèâíûå ýêîíîìè÷åñêèå ñòîðîíû ìîíîïîëèè?
4. Âñåãäà ëè ïðèâîäèò ê íåãàòèâíûì ïîñëåäñòâèÿì ïðèñóòñòâèå â 

ýêîíîìèêå ìîíîïîëèé?
5.  Óêàæèòå ïðè÷èíó,  ïî êîòîðîé Óçáåêèñòàí âñòàë íà ïóòü ïîñòðîåíèÿ 

ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè?
6.  Ðàññêàæèòå î ïÿòè ïðèíöèïàõ ïåðåõîäà ê ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå.
7.  Êàêîâà ðîëü ãîñóäàðñòâà ïðè ïåðåõîäå ê ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå?
8.  Â  ÷åì ñóòü ñîöèàëüíîé ïîëèòèêè,  ïðîâîäèìîé â ñòðàíå?
9.  Êàêèå ìåðû áûëè ïðèíÿòû â íàøåé ðåñïóáëèêå çà ïðîøåäøåå âðåìÿ 

â äåëå ïåðåõîäà ê ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå?
10.  Êàê âû äóìàåòå,  êàêèå ñóùåñòâóþò îòðèöàòåëüíûå ñòîðîíû ðûíî÷íîé 

ýêîíîìèêè? Ïîÿñíèòå âàøó ìûñëü íà ïðèìåðå.

ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß ÄËß ÏÎÂÒÎÐÅÍÈß 
V ÃËÀÂÛ

Á. ÇÀÄÀÍÈß
Íèæå äàíû òåðìèíû,  à çàòåì èõ îïðåäåëåíèÿ. Ïîäáåðèòå ê öèôðå 

òåðìèíà ñîîòâåòñòâóþùóþ áóêâó îïðåäåëåíèÿ.

1.	Ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà.
2.	Êîíêóðåíöèÿ.
3.	Íåöåíîâàÿ êîíêóðåíöèÿ.
4.	Öåíîâàÿ êîíêóðåíöèÿ.
5. Ñìåøàííàÿ ýêîíîìèêà.

ÒÅÐÌÈÍÛ:

ÎÏÐÅÄÅËÅÍÈß:

à) ñîâðåìåííàÿ ýêîíîìè÷åñêàÿ ñèñòåìà, âîáðàâøàÿ â ñåáÿ ïîëîæèòåëüíûå 
êà÷åñòâà ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè è öåíòðàëèçîâàííîé ïëàíîâîé 
ýêîíîìèêè;

á) îñíîâàííàÿ íà ÷àñòíîé ñîáñòâåííîñòè ýêîíîìè÷åñêàÿ ñèñòåìà, â 
êîòîðîé âñå ýêîíîìè÷åñêèå ðåøåíèÿ îïðåäåëÿþòñÿ ñ ïîìîùüþ 
ðûíî÷íîãî ìåõàíèçìà;

â) ôîðìà îðãàíèçàöèè ýêîíîìè÷åñêîé æèçíè îáùåñòâà (ñòðàíû);
ã) ðûíîê, ãäå îïðåäåëåííûé òîâàð ðåàëèçóåòñÿ èíäèâèäóàëüíûì 

6.	Ìîíîïîëèÿ
7.	Îëèãîïîëèÿ.
8.	Ðûíîê ÷èñòîé êîíêóðåíöèè 
9. Ýêîíîìè÷åñêàÿ ñèñòåìà.
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1. Íàéäèòå íåâåðíîå îïðåäåëåíèå. Íà ðûíêå ÷èñòîé êîíêóðåíöèè:
À. Ïðîäàâåö íå ìîæåò ñàìîñòîÿòåëüíî èçìåíèòü öåíó òîâàðà.
Á. Ìåæäó ïðîäàâöàìè ñóùåñòâóåò êîíêóðåíöèÿ.
Â. Ïðîäàâåö ìîæåò ñàìîñòîÿòåëüíî ìåíÿòü öåíó íà òîâàð.
Ã. Ðåçêîå óâåëè÷åíèå ÷èñëà ïðîäàâöîâ ïðèâîäèò ê ñíèæåíèþ öåí íà 

òîâàðû.
2. Íà îëèãîïîëüíîì ðûíêå:

À. Åñòü îäèí ïðîäàâåö.
Á. Åñòü ðàçíîîáðàçèå òîâàðîâ.
Â. Öåíû â îñíîâíîì óñòàíàâëèâàþòñÿ êðóïíûìè è ñèëüíûìè ôèðìàìè.
Ã. Íåò êîíêóðåíöèè.

3. Íà ìîíîïîëüíîì ðûíêå:
À. Ðåàëèçóþòñÿ îäèíàêîâûå òîâàðû.
Á. Ìíîæåñòâî ïðîäàâöîâ-ìîíîïîëèñòîâ êîíêóðèðóþò ìåæäó ñîáîé.
Â. Åñòü îäèí ïðîäàâåö.
Ã. Åñòü îäèí ïîêóïàòåëü.

4. Â ðåçóëüòàòå êîíêóðåíöèè ïðîäàâöîâ:
À. Öåíà òîâàðà ïîâûøàåòñÿ.		  Â. Öåíà òîâàðà ñíèæàåòñÿ.
Á. Âèäû òîâàðîâ íå óâåëè÷èâàþòñÿ.	Ã . Êà÷åñòâî òîâàðà ñíèæàåòñÿ.

5. Ìåæäó êåì âîçíèêàåò êîíêóðåíöèÿ, åñëè âåëè÷èíà ñïðîñà ïðåâûøàåò 
âåëè÷èíó ïðåäëîæåíèÿ?
À. Ìåæäó ïîêóïàòåëÿìè.	 Â. Ìåæäó ïðîäàâöàìè è ïîêóïàòåëÿìè.
Á. Ìåæäó ïðîäàâöàìè.		Ã  . Ïðîèçâîäèòåëÿìè è ïîêóïàòåëÿìè.

Â. ÒÅÑÒÛ

ïðîèçâîäèòåëåì èëè ïðîäàâöîì, è ïðîíèêíîâåíèå íà êîòîðûé äðóãèõ 
ïðîäàâöîâ çàòðóäíåíî;

ä) ðûíîê, ãäå îïðåäåëåííûé òîâàð ðåàëèçóåòñÿ ìíîãèìè ïðîäàâöàìè ïî 
ñâîáîäíîé öåíå, è íà êîòîðûé äðóãèå ïðîäàâöû ïðîíèêàþò áåç òðóäà;

å) íå ìåíÿÿ öåíó òîâàðà, óëó÷øая åãî êà÷åñòâо, óñèëèâàÿ ðåêëàìó 
îêàçûâàòü âëèÿíèå íà êîíêóðåíòîâ;

æ) ðûíîê, ñîñòîÿùèé èç ìîíîïîëèè íåñêîëüêèõ êðóïíûõ ïðåäïðèÿòèé 
è ôèðì;

ç) ñíèæàÿ èëè ïîâûøàÿ öåíó òîâàðà, îêàçûâàòü âîçäåéñòâèå íà êîí-
êóðåíòîâ;

è) ïîëîæåíèå âçàèìíîãî ïðîòèâîáîðñòâà, âîçíèêàþùåå èç-çà ñòîëê- 
íîâåíèÿ èíòåðåñîâ ñòîðîí, çàíèìàþùèõñÿ ýêîíîìè÷åñêîé äåÿ-
òåëüíîñòüþ.
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6. Òîâàðû â ðåçóëüòàòå êîíêóðåíöèè:
À. Òåðÿþò êà÷åñòâî, ðàñòóò öåíû.
Á. Öåíà íåèçìåííà, êà÷åñòâî ñíèæàåòñÿ.
Â. Âîçìîæíî óâåëè÷åíèå âèäîâ. 
Ã. Âîçìîæíî ñíèæåíèå öåíû è óëó÷øåíèå êà÷åñòâà.

7. Íàéäèòå íåâåðíîå ïðåäëîæåíèå:
À. Ðûíî÷íàÿ ýêîíîìèêà áîðåòñÿ ñ ìîíîïîëèåé.
Á. Ãîñóäàðñòâî ìîæåò âëèÿòü íà ìîíîïîëèè.
Â. Сóùåñòâóåò ãîñóäàðñòâåííàÿ ìîíîïîëèÿ.
Ã. Ðàçëè÷íûå îãðàíè÷åíèÿ òàêæå ìîãóò ïðèâåñòè ê ñîçäàíèþ ìîíîïîëèé.

8. Íàéäèòå íåâåðíîå ïðåäëîæåíèå:
À. Êîíêóðåíöèÿ ìåæäó ïðîäàâöàìè âåäåò ê ñíèæåíèþ öåí.
Á. Â ñôåðå îáñëóæèâàíèÿ íåò êîíêóðåíöèè.
Â. Ïðîäàâåö ìîæåò êîíêóðèðîâàòü ñ ïîêóïàòåëåì.
Ã. Êîíêóðåíöèÿ ìåæäó ïîêóïàòåëÿìè âåäåò ê ðîñòó öåí.

9. Â êàêîì âàðèàíòå ñòåïåíü ìîíîïîëèçàöèè ðûíêîâ óêàçàíà ïî íàðàñòàþ
ùåé?
À. ×èñòàÿ êîíêóðåíöèÿ, îëèãîïîëèÿ, ìîíîïîëèñòè÷åñêàÿ êîíêóðåíöèÿ, 

÷èñòàÿ ìîíîïîëèÿ.
Á. ×èñòàÿ êîíêóðåíöèÿ, ìîíîïîëèñòè÷åñêàÿ конкуренция, ÷èñòàÿ 

ìîíîïîëèÿ, îëèãîïîëèÿ.
Â. ×èñòàÿ êîíêóðåíöèÿ, ìîíîïîëèñòè÷åñêàÿ конкуренция, îëèãîïîëèÿ, 

÷èñòàÿ ìîíîïîëèÿ.
Ã. Ìîíîïîëèñòè÷åñêàÿ êîíêóðåíöèÿ, ÷èñòàÿ ìîíîïîëèÿ, îëèãîïîëèÿ, 

÷èñòàÿ êîíêóðåíöèÿ.
10. Êàêèå óñëîâèÿ íåîáõîäèìû äëÿ ñîçäàíèÿ êîíêóðåíòíîé ñðåäû?

À. Ìíîæåñòâåííîå ÷èñëî ïîêóïàòåëåé è ïðîäàâöîâ.
Á. Íè îäíà ôèðìà íå ìîæåò ïîâëèÿòü íà öåíó òîâàðà.
Â. Íåò íèêàêèõ ïðåïÿòñòâèé ïðîíèêíîâåíèþ íà ðûíîê. 
Ã. Âñå âûøåïåðå÷èñëåííûå óñëîâèÿ.

11. Êàêèå èç ïåðå÷èñëåííûõ óñëîâèé íå õàðàêòåðíû äëÿ ðûíî÷íîé 
ýêîíîìèêè:
À. Ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî.
Á. ×àñòíàÿ ñîáñòâåííîñòü.
Â. Ïîääåðæêà ìîíîïîëèè.
Ã. Êîíêóðåíöèÿ.htt
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Ãëàâà VI. Íàëîãîâàÿ ñèñòåìà

DAVLAT BYUDJETI

Снижение налогового бремени, совершенствование нало-
гового администрирования является одним из важнейших 
факторов развития экономики.

Шавкат Мирзиёев. 
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ÒÅÌÀ 28 ÍÀËÎÃÈ È ÈÕ ÂÈÄÛ

1. Èçâåñòíî,  ÷òî íàëîãè – ýòî ïðåäóñìîòðåííûå çàêîíîì îáÿçàòåëüíûå 
ïëàòåæè â áþäæåò ãîñóäàðñòâà. Êàêèå íàëîãè âûïëà÷èâàþò ãîñóäàðñòâó 
â êà÷åñòâå íàëîãîïëàòåëüùèêîâ ãðàæäàíå íàøåé ñòðàíû?

2.  Ïî÷åìó óïëàòà íàëîãîâ ÿâëÿåòñÿ îáÿçàòåëüíîé?
3.  Â  êàêîì âèäå âîçâðàùàþòñÿ íàëîãîïëàòåëüùèêó íàëîãîâûå âûïëàòû?
4.   Êòî áîëüøå çàèíòåðåñîâàí â ñâîåâðåìåííîé óïëàòå íàëîãîâ: ãîñóäàðñòâî 

èëè íàëîãîïëàòåëüùèêè?

ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÏÎÍßÒÈß

Íàëîãè – ýòî ïðåäóñìîòðåííûå çàêîíîì îáÿçàòåëüíûå ïëàòåæè ãðàæäàí,  
ôèðì è ïðåäïðèÿòèé,  âçèìàåìûå â ïîëüçó ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà.  
Íàëîãè ÿâëÿþòñÿ îñíîâíûì èñòî÷íèêîì äîõîäîâ ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà.

Íàëîãè – ýòî ïðåäóñìîòðåííûå çàêîíîì îáÿçàòåëüíûå ïëàòåæè 
ãðàæäàí,  ôèðì è ïðåäïðèÿòèé,  âçèìàåìûå â ïîëüçó ãîñóäàðñòâåííîãî 
áþäæåòà. 

      безопасность, дороги, пособия, пе
нси

и
     Образование, медицина, обор

она
,

Граждане

Подо
ход

ный налог, налог на имущество

Государство

и д
руги

е виды налогов
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Öåëü ââåäåíèÿ íàëîãîâ â ãîñóäàðñòâå:
– îáåñïå÷åíèå äåíåæíûìè ñðåäñòâàìè ïðîèçâîäèòåëåé îáùåñòâåííûõ 

òîâàðîâ è óñëóã;
– ïåðåðàñïðåäåëåíèå äîõîäîâ íàñåëåíèÿ;
– ïîääåðæêà íåêîòîðûõ îòðàñëåé ïðîèçâîäñòâà.
Ãîñóäàðñòâî,  взяв íà ñåáÿ ðÿä ñîöèàëüíûõ  îáÿçàòåëüñòâ ïåðåä îáùåñòâîì,  

íóæäàåòñÿ â áîëüøåì îáúåìå äåíåæíûõ  ñðåäñòâ.  Ïîýòîìó îíî óäåðæèâàåò ñî 
ñâîèõ ãðàæäàí,  ôèðì è ïðåäïðèÿòèé ïëàòåæè â âèäå íàëîãîâ çà îêàçàííûå 
èì ãîñóäàðñòâåííûå óñëóãè.  Ñëåäîâàòåëüíî,  êàê ãðàæäàíå ñâîåé ñòðàíû,  ìû 
ïëàòèì ãîñóäàðñòâó â âèäå íàëîãîâ çà òàêèå óñëóãè,  êàê çäðàâîîõðàíåíèå,  
îáðàçîâàíèå,  îáîðîíà,  îõðàíà îáùåñòâåííîãî ïîðÿäêà è ò.ä.

Ñ   äðóãîé ñòîðîíû,  ãîñóäàðñòâî ìîæåò óìåíüøèòü  îáúåì íàëîãîâ,  
êîòîðûìè îáëàãàþòñÿ ôèðìû è ïðåäïðèÿòèÿ,  îñóùåñòâëÿþùèå ñâîþ 
äåÿòåëüíîñòü â êîíêðåòíîé îòðàñëè, ïðåäîñòàâëÿÿ èì îïðåäåëåííûå íàëîãîâûå 
ëüãîòû.  Ïîäîáíûå äåéñòâèÿ ãîñóäàðñòâà ìîãóò ñòèìóëèðîâàòü äåÿòåëüíîñòü 
ïðåäïðèÿòèÿ è ñïîñîáñòâîâàòü óâåëè÷åíèþ îáúåìà ïðîèçâîдñòâà. Çíà÷èò,  
ïîñðåäñòâîì íàëîãîâ ãîñóäàðñòâî ìîæåò ñòèìóëèðîâàòü ýêîíîìè÷åñêóþ 
äåÿòåëüíîñòü ïðåäïðèÿòèÿ.

Óäåðæèâàÿ ñ ìàëîîáåñïå÷åííûõ ñëîåâ ìåíüøèé îáúåì íàëîãîâ,  â òî 
âðåìÿ êàê ñ  îáåñïå÷åííûõ ãðàæäàí âçèìàÿ íàëîãè â áîëüøåì îáúåìå,  
ãîñóäàðñòâî ìîæåò ïåðåðàñïðåäåëÿòü äîõîäû íàñåëåíèÿ.

Íàëîãè è ïðî÷èå îáÿçàòåëüíûå ïëàòåæè ïîñòóïàþò â ãîñóäàðñòâåííûé 
áþäæåò èëè öåëåâûå ôîíäû ãîñóäàðñòâà. Íàëîãîâûå ïîñòóïëåíèÿ 
íàïðàâëÿþòñÿ íà íóæäû îáðàçîâàíèÿ, çäðàâîîõðàíåíèÿ, ïðàâîîõðàíèòåëüíîé 
ñèñòåìû,  îðãàíîâ ãîñóäàðñòâåííîãî óïðàâëåíèÿ,  äëÿ âûïëàò ïîñîáèé ïî 
ñòàðîñòè è äðóãèõ ïëàòåæåé.

Ê  íàëîãàì ñ ïðåäïðèÿòèé,  òî åñòü,  þðèäè÷åñêèõ ëèö,  îòíîñÿòñÿ: íàëîã 
íà ïðèáûëü ïðåäïðèÿòèÿ (äîõîä),  àêöèçíûé íàëîã,  íàëîã íà èìóùåñòâî 
ïðåäïðèÿòèÿ,  çåìåëüíûé íàëîã,  íàëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü,  íàëîã 
çà ïîëüçîâàíèå ïðèðîäíûìè ðåñóðñàìè è ïð. Ïðåäïðèÿòèÿ,  ôèðìû,  
ïðîèçâîäñòâåííûå è îáñëóæèâàþùèå ó÷ðåæäåíèÿ,  ñîçäàííûå â ñîîòâåòñòâèè 
ñ çàêîíîäàòåëüñòâîì íàøåé ðåñïóáëèêè,  ÿâëÿþòñÿ þðèäè÷åñêèìè ëèöàìè.

  Основы экономических знаний
Налоги и другие обязательные платежи устанавливаются, изменяются 

или отменяются этим Кодексом.
Статья 2 Налогового кодекса Республики Узбекистан. htt
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Ïðÿìûå íàëîãè — íàëîãè, âçèìàåìûå ñ ãðàæäàí è ïðåäïðèÿòèé 
íåïîñðåäñòâåííî â êàçíó ãîñóäàðñòâà. 

Все официальные документы о налоговых отношениях не должны про-
тиворечить Налоговому кодексу. В Узбекистане в настоящее время ставки 
налога устанавливаются не Налоговым кодексом,  а постановлением Пре-
зидента Республики Узбекистан,  отдельно на каждый год.  Кроме этого,  
разными подзаконными актами утверждаются виды деятельности облагае-
мых упрощенными налогами.  Поэтому следует отметить,  что помимо На-
логового кодекса некоторые другие правовые акты также являются важной 
составной частью налогового законодательства.

Принятие Концепции совершенствования налоговой политики стали 
причиной больших изменений в налоговой системе нашей страны. С на-
чала 2019 года в налоговом законодательстве Узбекистана вступают в силу 
десятки изменений. Причина этих изменений в переходе на новый – уско-
ренный этап развития нашей страны.  Налоговый кодекс в новой редакции 
призван ответить на новые современные требования нынешнего периода. 

Кроме налогов, есть и определенные обязательные платежи, приравненные 
к налогам, и уплата их обязательна для налогоплательщиков. К ним 
относятся: социальные платежи, страховые взносы граждан во внебюджетные 
фонды, обязательные отчисления во внебюджетные страховые фонды, 
государственные пошлины, таможенные платежи, разные сборы и т.д.

Íàëîãè áûâàþò ïðÿìûìè è êîñâåííûìè.  Íàëîãè,  âçèìàåìûå ñ ãðàæäàí 
è ïðåäïðèÿòèé íåïîñðåäñòâåííî â ãîñóäàðñòâåííóþ êàçíó,  íàçûâàþòñÿ 
ïðÿìûìè íàëîãàìè.  Ê  íèì îòíîñÿòñÿ íàëîã íà ïðèáûëü (äîõîä)  
ïðåäïðèÿòèÿ,  çåìåëüíûé íàëîã è ïîäîõîäíûé íàëîã. 

Íàëîãè,  âûïëà÷èâàåìûå ãðàæäàíàìè ïðåäïðèÿòèþ,  ðåàëèçóþùåìó 
êîíêðåòíûå òîâàðû,  è ëèøü çàòåì ïåðåâîäèìûå èì ãîñóäàðñòâó,  íàçûâàþòñÿ 
êîñâåííûìè.  Ê  íèì îòíîñÿòñÿ íàëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü,  àêöèçíûé 
íàëîã.

Ãîñóäàðñòâî óäåðæèâàåò ñ  ãðàæäàí,  òî åñòü,  ñ  ôèçè÷åñêèõ ëèö,  
ïîäîõîäíûé íàëîã,  íàëîã íà èìóùåñòâî è çåìåëüíûé íàëîã.

Íåêîòîðûå íàëîãè ïîñòóïàþò íåïîñðåäñòâåííî â ãîñóäàðñòâåííóþ êàçíó. 
Ýòè íàëîãè íàçûâàþòñÿ ãîñóäàðñòâåííûìè íàëîãàìè.  Ê  íèì îòíîñÿòñÿ íàëîã 
íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü,  àêöèçíûé íàëîã,  íàëîã íà ïðèáûëü (äîõîä)  
ïðåäïðèÿòèÿ,  ïîäîõîäíûé íàëîã ñ ãðàæäàí.htt

p:e
du

po
rta

l.u
z



139

Êîñâåííûå íàëîãè – íàëîãè, âûïëà÷èâàåìûå ãðàæäàíàìè ïðåäïðèÿòèþ, 
ðåàëèçóþùåìó êîíêðåòíûå òîâàðû, è ëèøü çàòåì ïåðåâîäèìûå 
ïðåäïðèÿòèåì ãîñóäàðñòâó.

Çàïîìíèòå!
• Áåç íàëîãîâ,  ñ÷èòàþùèõñÿ îñíîâíûì èñòî÷íèêîì доходов áþäæåòà,  

ãîñóäàðñòâî íå ìîæåò ýôôåêòèâíî îñóùåñòâëÿòü ñâîè ôóíêöèè.
• Налоги в обязательном порядке взимаются государством у граждан, 

предприятий и фирм.
• Налоги бывают прямыми и косвенными.

1.  Â  ÷åì ñóòü ââåäåíèÿ íàëîãîâ?
2.  Êàêèì îáðàçîì ïðè ïîìîùè íàëîãîâ ïåðåðàñïðåäåëÿþòñÿ äîõîäû 

íàñåëåíèÿ?
3.  Êàêèå íàëîãè âçèìàþòñÿ ñ ïðåäïðèÿòèé? À ñ ãðàæäàí?
4.  Óêàæèòå ðàçëè÷èÿ ìåæäó ïðÿìûìè è êîñâåííûìè íàëîãàìè. 
5.  Îáÿçàòåëüíî ëè ïëàòèòü íàëîãè â ïîëíîì îáúåìå è ñâîåâðåìåííî?
6.  ×òî íóæíî ïðåäïðèíÿòü â ïåðâóþ î÷åðåäü,  ÷òîáû ó íàëîãîïëàòåëüùèêà 

íå âîçíèêàëî æåëàíèÿ ñêðûòü ñâîè äîõîäû?
7.  Íà êàêèå öåëè íàïðàâëÿåò ãîñóäàðñòâî íàëîãîâûå ïîñòóïëåíèÿ?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈЯ!

     Çíàåòå ëè âû?
Ôèçè÷åñêèå ëèöà â íàøåì ãîñóäàðñòâå,  èìåþùèå äâà è áîëåå 

èñòî÷íèêîâ äîõîäà,  åæåãîäíî äî 1 àïðåëÿ äîëæíû çàïîëíèòü íàëîãîâóþ 
äåêëàðàöèþ è ïðåäñòàâèòü åå â íàëîãîâóþ èíñïåêöèþ.  Â  íåé äîëæíû 
áûòü óêàçàíû âñå äîõîäû çà ìèíóâøèé ãîä è óïëà÷åííûå ñ íèõ íàëîãè.

Ìåñòíûå íàëîãè – ýòî âèäû íàëîãîâ,  ïðåäîñòàâëÿåìûå â ðàñïîðÿæåíèå 
îðãàíîâ óïðàâëåíèÿ ìåñòíîãî õîêèìèяòà,  îáëàñòè è ðàéîíà.  Ýòî çåìåëüíûé 
íàëîã,  íàëîã íà èìóùåñòâî,  à òàêæå ðÿä ìåñòíûõ ñáîðîâ è íåêîòîðûå 
íåíàëîãîâûå îáÿçàòåëüíûå ïëàòåæè.
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1. Укажите, кто из изображенных на снимках лиц обязан платить налоги.
2. Как вы думаете, за какие предметы, изображенные на снимках, должен 

платить налог владелец?
3. Как вы думаете, чем отличается налогоплательщик и неплательщик 

налогов?
4. Покажите на вышеприведенных рисунках лиц, которые заинтересованы 

в сборе налогов и объясните, почему?

ÒÅÌÀ 29 ÎÑÍÎÂÛ ÍÀËÎÃÎÎÁËÎÆÅÍÈЯ

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Â íàøåé ñòðàíå íàëîãè è äðóãèå îáÿçàòåëüíûå ïëàòåæè ðåãóëèðóþòñÿ 
íà îñíîâå çàêîíîäàòåëüíîãî äîêóìåíòà – Íàëîãîâîãî êîäåêñà Ðåñïóáëèêè 
Óçáåêèñòàí. Îòíîøåíèÿ,  ñâÿçàííûå ñ  îïðåäåëåíèåì,  âíåäðåíèåì è 
èñ÷èñëåíèåì íàëîãîâ è ïðî÷èõ îáÿçàòåëüíûõ ïëàòåæåé,  à òàêæå èõ óïëàòà 
â ãîñóäàðñòâåííóþ êàçíó è öåëåâûå ôîíäû,  îñóùåñòâëÿþòñÿ íà îñíîâå 
Íàëîãîâîãî êîäåêñà Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí.htt
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Ñóáúåêòû íàëîãà – íàëîãîïëàòåëüùèêè è íàëîãîâûå îðãàíû.
Îáúåêò íàëîãà – äîõîäû, èìóùåñòâî èëè òîâàð, ïîäëåæàùèå 

íàëîãîîáëîæåíèþ.

Íàëîãîâûé êîäåêñ ñîñòàâëÿåò îñíîâó âñåõ çàêîíîäàòåëüíûõ äîêóìåíòîâ,  
ñâÿçàííûõ ñ íàëîãîîáëîæåíèåì,  è ðåãóëèðóåò íàëîãîâûå îòíîøåíèÿ.

Âñå çàêîíîäàòåëüíûå äîêóìåíòû â ñôåðå íàëîãîîáëîæåíèÿ îñíîâàíû 
íà ñëåäóþùèõ ïðèíöèïàõ:

– îáÿçàòåëüíîñòü – íàëîãè ÿâëÿþòñÿ îáÿçàòåëüíûìè ïëàòåæàìè äëÿ 
âñåõ ãðàæäàí;

– îïðåäåëåííîñòü – ñîãëàñíî ýòîìó ïðèíöèïó,  äîëæíû áûòü ÷åòêî è 
ïîíÿòíî ñôîðìóëèðîâàíû âðåìÿ,  ðàçìåð,  ïîðÿäîê óïëàòû íàëîãîâ;

– ñïðàâåäëèâîñòü – íàëîãîîáëîæåíèå ÿâëÿåòñÿ îáùèì äëÿ âñåõ,  ëüãîòû 
â íàëîãîâîé ñèñòåìå äîëæíû áûòü îñíîâàíû íà ïðèíöèïå îáùåñòâåííîé 
ñïðàâåäëèâîñòè,  áåç óùåìëåíèÿ ïðàâ ãðàæäàí;

– åäèíîñòü – îïðåäåëåíèå íàëîãîâ îñóùåñòâëÿåòñÿ åäèíûì îáðàçîì äëÿ 
âñåõ íàëîãîïëàòåëüùèêîâ íà âñåé òåððèòîðèè Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí.

– ãëàñíîñòü – âñå íîðìàòèâíî-ïðàâîâûå äîêóìåíòû,  ðåãóëèðóþùèå 
âîïðîñû íàëîãîîáëîæåíèÿ,  äîëæíû áûòü îïóáëèêîâàíû â îôèöèàëüíûõ 
èçäàíèÿõ. 

– ïðåçóìïöèÿ ïðàâîòû íàëîãîïëàòåëüùèêà – ëþáàÿ íåòî÷íîñòü â 
íàëîãîâîì äîêóìåíòå òîëêóåòñÿ â ïîëüçó íàëîãîïëàòåëüùèêà.

Â   íàëîãîâûõ  îòíîøåíèÿõ  ó÷àñòâóþò äâå ñòîðîíû – íàëîãîïëàòåëüùèêè 
è íàëîãîâûå îðãàíû,  ÿâëÿþùèåñÿ óïîëíîìî÷åííûìè ãîñóäàðñòâîì 
ñóáúåêòàìè íàëîãîâûõ  îòíîøåíèé.  Ê  íèì îòíîñÿòñÿ ãîñóäàðñòâåííàÿ 
íàëîãîâàÿ ñëóæáà,  òàìîæíÿ è ôèíàíñîâûå ó÷ðåæäåíèÿ. 

Îáúåêòîì íàëîãà ÿâëÿþòñÿ äîõîäû,  èìóùåñòâî èëè òîâàð,  ñ  êîòîðûõ 
óäåðæèâàåòñÿ íàëîã.

Íà ïðàêòèêå óïëàòà íàëîãà íàïðàâëåíà íà îáúåêò íàëîãà. À âëàäåëåö 
îáúåêòà íàëîãà îáÿçàí óïëàòèòü ýòîò íàëîã.  Îáùèé îáúåì íàëîãà çàâèñèò 
îò ñòàâêè íàëîãîîáëîæåíèÿ. Äîõîäû,  èìóùåñòâî èëè òîâàðû îáúåêòîâ,  
îáëàãàåìûõ íàëîãîì,  èçìåðÿþòñÿ â ðàçëè÷íûõ  åäèíèöàõ.  Ê  ïðèìåðó,  äîõîä 
è ïðèáûëü – â äåíåæíîì èçìåðåíèè,  çåìåëüíàÿ ïëîùàäü – â êâàäðàòíûõ 
ìåòðàõ,  òîâàðû – â øòóêàõ. 

Íàëîãîâîé ñòàâêîé íàçûâàþò íîðìó,  óñòàíîâëåííóþ ãîñóäàðñòâîì çà 
êàæäóþ åäèíèöó îáúåêòà íàëîãà.htt
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Ñòàâêà íàëîãà – íîðìà, óñòàíîâëåííàÿ ãîñóäàðñòâîì çà êàæäóþ    
åäèíèöó îáúåêòà íàëîãà.

          Знаете ли вы?
На основании закона «О внесении изменений и дополнений в 

некоторые законодательные акты Республики Узбекистан в связи с 
принятием основных направлений, предусмотренных в налоговой и 
бюджетной политике на 2019 год», внесены изменения и дополнения во 
многие статьи действующего «Налогового кодекса», несколько статей 
вообще исключено. 

Ñòàâêà íàëîãà ìîæåò óñòàíàâëèâàòüñÿ ôèêñèðîâàнíî – â äåíåæíîì 
âûðàæåíèè,  è îòíîñèòåëüíî – â ïðîöåíòàõ.  Ê  ïðèìåðó,  раньше âëàäåëüöû 
àâòîòðàíñïîðòà ïëàтиëè ôèêñèðîâàííûé íàëîã çà êàæäûé ëèòð áåíçèíà. 
Îáúåì íàëîãà íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü за бензин áûë óñòàíîâëåí â ðàçìåðå 
20% îò äîáàâëåííîé ñòîèìîñòè.

Â çàâèñèìîñòè îò îáúåìà äîõîäà,  îáëàãàåìîãî íàëîãîì,  ðàçëè÷àþò 
ïðîïîðöèîíàëüíóþ,  ïðîãðåññèâíóþ è ðåãðåññèâíóþ âèäû ñòàâîê íàëîãà.

Ïðè ïðîïîðöèîíàëüíîé ñòàâêå,  íàëîã óäåðæèâàåòñÿ â ôèêñèðîâàííîì 
âèäå,  âíå çàâèñèìîñòè îò âèäà íàëîãîîáëàãàåìîãî îáúåêòà.  Ê  ïðèìåðó,  с  
1 января 2019 года âíå çàâèñèìîñòè îò ñòîèìîñòè èìóùåñòâà ïðåäïðèÿòèÿ,  
ñòàâêà âçèìàåìîãî íàëîãà íà èìóùåñòâî ñîñòàâëÿåò 2%.

Ïðè ïðîãðåññèâíîé ñòàâêå íàëîãà ñ óâåëè÷åíèåì îáúåìà äîõîäà ïîâûøàåòñÿ 
è ñòàâêà íàëîãà.  Ïîäîáíàÿ ñòàâêà íàëîãà â íàøåé ñòðàíå до 2019 года 
ïðèìåíÿлась òîëüêî ïðè óäåðæàíèè ïîäîõîäíîãî íàëîãà ñ ôèçè÷åñêèõ ëèö. 

Ïðè ðåãðåññèâíîé ñòàâêå íàëîãà – ñ ïîâûøåíèåì äîõîäîâ ñòàâêà íàëîãà 
ñíèæàåòñÿ.

Налогоплательщиками называют не только граждан,  но и предприятия. 
Потому что каждый из них отдельно облагается налогом.  Налоги,  которые 
платят граждане и предприятия,  отличаются друг от друга. 

Ниже приводим виды налогов,  которые они уплачивают. 
Государство взимает с физических лиц подоходный налог,  налог на 

имущество и земельный налог. 
Виды налогов взимаемых с предприятий,  то есть юридических лиц: налог 

уплачиваемый с прибыли (доходов)  предприятия; акцизный налог; налог 
уплачиваемый с имущества предприятий; земельный налог; налог на до-
бавленную стоимость; налог,  уплачиваемый за пользование природными 
ресурсами и другие.  Предприятия,  фирмы,  организации и учреждения,  за-
нятые в производстве или оказывающие услуги,  созданные в соответствии 
с законами нашей республики – являются юридическими лицами. 
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Çàïîìíèòå!
• Â íàøåé ñòðàíå íàëîãîâàÿ ñèñòåìà îñíîâàна íà ñëåäóþùèõ 

ïðèíöèïàõ: îáÿçàòåëüíîñòü,  îïðåäåëåííîñòü,  ñïðàâåäëèâîñòü,  åäèíîñòü,  
ïðîçðà÷íîñòü è ïðåçóìïöèÿ ïðàâîòû íàëîãîïëàòåëüùèêà.
• Â çàâèñèìîñòè îò îáúåìà äîõîäà,  îáëàãàåìîãî íàëîãîì,  ðàçëè÷àþò 

ïðîïîðöèîíàëüíóþ,  ïðîãðåññèâíóþ è ðåãðåññèâíóþ âèäû ñòàâîê íàëîãà.

1. 	Í à ÷åì îñíîâàíû äîêóìåíòû íàëîãîâîãî çàêîíîäàòåëüñòâà â íàøåé 
ñòðàíå?

2. 	Ïðîêîììåíòèðóéòå îñíîâíûå ïðèíöèïû íàëîãîîáëîæåíèÿ.
3. 	Íàçîâèòå îòëè÷èÿ ñóáúåêòîâ è îáúåêòîâ íàëîãîîáëîæåíèÿ.
4. 	×òî òàêîå ñòàâêà íàëîãà è â êàêèõ ôîðìàõ îíà ïðèìåíÿåòñÿ?
5.   Ïåðå÷èñëèòå âèäû ñòàâîê íàëîãà è ïðèâåäèòå ïðèìåðû.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Сахибкиран Амир Темур в своем госу-
дарстве сформировал очень эффективную 
налоговую систему. Большое значение он 
придавал справедливому осуществлению 
налоговой политики. В «Уложении Тему-
ра» он пишет так: «Во время сбора хараджа 
следует назначать двух везирей (министров). 
Один из них заносит в список имущество, 
проверяет состояние подданных, сборщи-
ки пошлины должны не допустить гнет от-
носительно подданных, не наносить вреда 
и ущерба им. Все имущество, собранное в 
областях, заносится в книги по приходам.  
А второй везир записывает в книге по рас-
ходам, распределяет собранное имущество 
для финансирование армии».

В казне государства Амир Темура была 
правильно и верно налажена работа по учету. Это совпадает с бюджет-
ной политикой современного государства.

Амир Темур

(1336 — 1405)

Ôèçè÷åñêиå ëèöа — ãðàæäàíå Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí, èíîñòðàííûå 
ãðàæäàíå, à òàêæå ëèöà áåç ãðàæäàíñòâà.

Þðèäè÷åñêиå ëèöа – ïðåäïðèÿòèÿ, ôèðìû, ñîçäàííûå â ñîîòâåòñòâèè 
ñ çàêîíîäàòåëüñòâîì Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí.
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1. 	Êàêèìè ïðàâàìè è îáÿçàííîñòÿìè ìîãóò îáëàäàòü  ãðàæäàíå, èçîáðàæåííûå 
íà ñíèìêàõ 1–2 и 4–5?

2. 	Ê  êîìó ìîæåò îáðàòèòüñÿ ïðåäïðèíèìàòåëü,  èçîáðàæåííûé íà ñíèìêå 
4,  â ñëó÷àå íàðóøåíèÿ åãî ïðàâ íàëîãîïëàòåëüùèêà?

3.  Как вы думаете,  какими обязанностями обладают запечатленные на 
снимках  2 строитель и на 5 швея,  по сравнению с предпринимателями 
на 1 и 4 снимках? А правами?

4.  Êåì ãàðàíòèðîâàíû ïðàâà íàëîãîïëàòåëüùèêîâ?
5. 	Какая зависимость между своевременностью и аккуратностью уплаты 

налогов налогоплатильщиками и жизнью,  благосостоянием,  а также 
спокойствием лиц на снимках 3 и 6?

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ÒÅÌÀ 30 ÏÐÀÂÀ È ÎÁßÇÀÍÍÎÑÒÈ 
ÍÀËÎÃÎÏËÀÒÅËÜÙÈÊÎÂ

Íàëîãîïëàòåëüùèêè îáëàäàþò ðÿäîì ïðàâ è îáÿçàííîñòåé, êîòîðûå 
çàêðåïëåíû â äåéñòâóþùåì Íàëîãîâîì êîäåêñå Республике Узбекистан,  в 
Çàêîíå Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí «Î ãîñóäàðñòâåííîé íàëîãîâîé ñëóæáå» è 
äðóãèõ íàëîãîâûõ ïðàâîâûõ äîêóìåíòàõ. 

Ãîñóäàðñòâî ïîñðåäñòâîì çàêîíà ãàðàíòèðóåò ïðàâà íàëîãîïëàòåëüùèêîâ è 
îäíîâðåìåííî çàùèòу åãî èíòåðåñîâ,  ïðåäóïðåæäàåò ñëó÷àè íåñïðàâåäëèâîãî 

1 2 3

5 64
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îòíîøåíèÿ,  êîòîðûå ìîãóò âîçíèêíóòü â íàëîãîâîé ñèñòåìå. À çíàíèå 
íàëîãîïëàòåëüùèêîì ñâîèõ ïðàâ ñîçäàåò îñíîâó äëÿ çàùèòû åãî èíòåðåñîâ.  
Ïðàâà íàëîãîïëàòåëüùèêîâ ãàðàíòèðóþòñÿ ãîñóäàðñòâîì. 

Îñíîâíûå ïðàâà íàëîãîïëàòåëüùèêîâ:
– ïîëó÷åíèå â íàëîãîâûõ îðãàíàõ  íåîáõîäèìûõ êîíñóëüòàöèé è 

ðàçëè÷íîé èíôîðìàöèè ïî íàëîãîâûì âîïðîñàì;
– èñïîëüçîâàíèå óñòàíîâëåííûõ ãîñóäàðñòâîì íàëîãîâûõ ëüãîò;
– ïðàâî îáðàùåíèÿ â íàëîãîâûå îðãàíû ïî âîïðîñàì âîçâðàòà íàëîãîâ,  

óïëà÷åííûõ âûøå óñòàíîâëåííûõ ðàçìåðîâ;
– ïðàâî îáðàùåíèÿ â íàëîãîâûå îðãàíû ïî âîïðîñàì óòî÷íåíèÿ íàëè÷èÿ 

èëè îòñóòñòâèÿ çàäîëæåííîñòè ïåðåä áþäæåòîì;
– ïðàâî îáðàùåíèÿ ñ æàëîáîé â ñîîòâåòñòâóþùèå îðãàíû ïðè íàðóøåíèè 

åãî ïðàâ êàê íàëîãîïëàòåëüùèêà;
– ïðè äîïóùåíèè íåòî÷íîñòè èëè îøèáêè â ïðîöåññå ïîäñ÷åòà íàëîãîâûõ 

ñáîðîâ,  ïîäëåæàùèõ óïëàòå,  ñàìîñòîÿòåëüíî âíîñèòü íåîáõîäèìûå 
èñïðàâëåíèÿ.

Ãàðàíòèðîâàíèå âûøåïåðå÷èñëåííûõ  ïðàâ ñîçäàåò ó íàëîãîïëàòåëüùèêà 
÷óâñòâî ñïîêîéñòâèÿ è óâåðåííîñòè â áóäóùåì.  Â   ðåçóëüòàòå,  äåÿòåëüíîñòüþ 
íàëîãîïëàòåëüùèêà áóäóò óäîâëåòâîðåíû è ãîñóäàðñòâî,  è îáùåñòâî â öåëîì.

Êàæäîå ôèçè÷åñêîå èëè þðèäè÷åñêîå ëèöî â êà÷åñòâå íàëîãîïëàòåëüùèêà 
äîëæíî âûïîëíÿòü ðÿä îáÿçàòåëüñòâ ïåðåä îáùåñòâîì è ãîñóäàðñòâîì,  èáî 
â ñâîåâðåìåííîé óïëàòå íàëîãîâ çàèíòåðåñîâàíî îáùåñòâî â öåëîì.

Îñíîâíûå îáÿçàííîñòè íàëîãîïëàòåëüùèêîâ:
– âíå çàâèñèìîñòè îò òîãî,  ÿâëÿåòñÿ ëè îí ôèçè÷åñêèì èëè þðèäè÷åñêèì 

ëèöîì,  íàëîãîïëàòåëüùèê îáÿçàí ïðîéòè ðåãèñòðàöèþ â íàëîãîâûõ  îðãàíàõ;
– â ñëó÷àå èçìåíåíèÿ àäðåñà ïðåäïðèÿòèÿ ñâîåâðåìåííî èçâåñòèòü îá 

ýòîì ìåñòíûå íàëîãîâûå îðãàíû;
– ñâîåâðåìåííî è â ïîëíîì îáúåìå âíîñèòü óñòàíîâëåííûå çàêîíîì 

ðàçìåðû íàëîãîâ;
– ñâîåâðåìåííî ïðåäñòàâëÿòü â ìåñòíûå íàëîãîâûå îðãàíû äåêëàðàöèþ 

î äîõîäàõ (äëÿ ôèçè÷åñêèõ ëèö)  è íåîáõîäèìûå íàëîãîâûå îò÷åòû (äëÿ 
þðèäè÷åñêèõ ëèö);

– â ñëó÷àå ïîëüçîâàíèÿ íàëîãîâûìè ëüãîòàìè ïðåäñòàâèòü â ìåñòíûå 
íàëîãîâûå îðãàíû äîêóìåíò,  ïîäòâåðæäàþùèé ýòî ïðàâî;

– â ñëó÷àå íàðóøåíèÿ íàëîãîâîãî çàêîíîäàòåëüñòâà èñïîëíÿòü 
ñîîòâåòñòâóþùèå òðåáîâàíèÿ íàëîãîâûõ îðãàíîâ.htt
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Èñïîëíåíèå íàëîãîïëàòåëüùèêîì óêàçàííûõ îáÿçàííîñòåé ïðåäóïðåæäàåò 
íàðóøåíèå íàëîãîâîãî çàêîíîäàòåëüñòâà. Çíàíèå è äîáðîñîâåñòíîå 
èñïîëíåíèå ñâîèõ îáÿçàííîñòåé èìååò âàæíîå çíà÷åíèå äëÿ ñàìîãî 
íàëîãîïëàòåëüùèêà.  Èáî ýòî ïðåäîõðàíÿåò åãî îò íåæåëàòåëüíûõ ñèòóàöèé 
è ñîçäàåò îñíîâó äëÿ ñïîêîéíîé äåÿòåëüíîñòè.

Â ñëó÷àå íåñîáëþäåíèÿ íàëîãîïëàòåëüùèêîì óêàçàííûõ âûøå îáÿ-
çàòåëüñòâ, îí, â ïðåäóñìîòðåííîì íàëîãîâûì çàêîíîäàòåëüñòâîì ïîðÿäêå, 
ïðèâëåêàåòñÿ ê îòâåòñòâåííîñòè.

Налоговые правонарушения могут привести к разным последствиям.
Своевременная оплата налогов и обязательных платежей является  

священным обязательством каждого гражданина и предприятий. 
Порядочному налогоплательщику государство и общество проявляет 

уважение и всестороннюю поддержку. Но бывают и такие физические 
и юридические лица, которые подходят к своим обязательствам без-
ответственно. Это, в свою очередь, приводит к правонарушениям в сфере 
налогообложения. Например, скрывать (показывать с уменьшением) 
выручку от торговли, хранить неоприходованные платежи. Такого рода 
правонарушения могут квалифицироваться по различным категориям:

а) в качестве налоговых правонарушений;
б) в качестве административных правонарушений;
в) в качестве преступления; 
г) в качестве гражданского-правового действия.
При этом следует принимать во внимание то, что правонарушения, 

совершенное впервые или повторно, возможно, были совершены в 
результате небрежности или умышлено.

Одновременно, с определением санкций за эти правонарушения  
скрытый (уменьшенный) налог будет взиматься в полном объеме. 

В некоторых случаях, когда правонарушитель возмещает причиненный 
ущерб по собственному желанию, он освобождается от ответственности. 

    Îñíîâû ýêîíîìè÷åñêîãî ïðàâà
Îòâåòñòâåííîñòü ôèçè÷åñêèõ ëèö çà ñîâåðøåíèå íàëîãîâûõ 

ïðàâîíàðóøåíèé íàñòóïàåò ñ øåñòíàäöàòèëåòíåãî âîçðàñòà.
Íàëîãîâûé êîäåêñ Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí, ñòàòüÿ 107.htt
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1. Êàêèìè ïðàâàìè îáëàäàåò íàëîãîïëàòåëüùèê?
2. Êåì è êàê îíè ãàðàíòèðóþòñÿ?
3. Â ÷åì, ïî-âàøåìó ìíåíèþ, ïðè÷èíà, ïî êîòîðîé ãàðàíòèðóþòñÿ ïðàâà 

íàëîãîïëàòåëüùèêîâ?
4. Êàêóþ ïîëüçó ïîëó÷àåò íàëîãîïëàòåëüùèê, îáëàäàÿ çíàíèÿìè î ñâîèõ 

ïðàâàõ?
5. Ïåðå÷èñëèòå îáÿçàííîñòè íàëîãîïëàòåëüùèêà.
6. Êòî çàèíòåðåñîâàí â äîáðîñîâåñòíîì выïîëíåíèè нàëîãîïëàòåëüùèêîì 

ñâîèõ îáÿçàííîñòåé?
7. Какие санкции могут применяться за правонарушения по уплате    

налогов?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Àëèøåð Íàâîè ïðèçûâàë íå óêëîíÿòüñÿ îò íàëîãîâ, ïîñêîëüêó «ýòî 
ñðîäíè ïðè÷èíåíèþ áëèæíåìó ñòðàäàíèé». Âïîëíå åñòåñòâåííî, ÷òî 
ñëîâà Àëèøåðà Íàâîè î íàëîãàõ è óïëàòå ïîøëèí ïîìîãóò ïîçíàòü 
èñòîðè÷åñêèå îñíîâû çíàíèé î íàëîãîâîé ñèñòåìå íàøåé ñòðàíû.

Àìèð Òåìóð óäåëÿë íàëîãàì îñîáîå âíèìàíèå. Îí îñóùåñòâëÿë 
íàëîãîâóþ ïîëèòèêó, èñõîäÿ èç èíòåðåñîâ íàðîäà, ñ÷èòàÿ, ÷òî îáíèùàíèå 
íàñåëåíèÿ â ðåçóëüòàòå íàëîãîâ ïðèâåäåò ê îñëàáëåíèþ ãîñóäàðñòâà, 
ñëåäîâàòåëüíî, äëÿ состоятельной жизни íàñåëåíèÿ íåîáõîäèìà 
ñïðàâåäëèâàÿ íàëîãîâàÿ ñèñòåìà.

Ýêñêóðñ â èñòîðèþ

      Запомните!
• Законодательство нашего государства защищает права налогопла-

тельщика. 
• Целое общество заинтересовано в том, чтобы налогоплательщик вы-
полнил свои обязательства. 
• Налогоплательщик должен знать и соблюдать свои права и обязан-
ности. 
• Штраф за нарушение по уплате налогов неизбежен.htt
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À. ÂÎÏÐÎÑÛ

1.	 Êàê вы îòíîñèòåñü ê óòâåðæäåíèþ,  ÷òî óïëàòà íàëîãîâ è îáÿçàòåëüíûõ 
ïëàòåæåé – äîëã è îáÿçàííîñòü êàæäîãî íàëîãîïëàòåëüùèêà?

2.	 Àðãóìåíòèðóéòå ôàêò,  ÷òî óïëàòà íàëîãîâ – äåëî áëàãîðîäíîå.
3.	 Êàêèå âû çíàåòå âèäû îáÿçàòåëüíûõ ïëàòåæåé?
4.	Í à êàêèå öåëè íàïðàâëÿþòñÿ ïîñòóïëåíèÿ îò íàëîãîâ è äðóãèõ 

îáÿçàòåëüíûõ ïëàòåæåé?
5.	Ð àññêàæèòå îá îòíîøåíèè ê íàëîãàì Àëèøåðà Íàâîè.
6.	×ò î âû çíàåòå î Íàëîãîâîì êîäåêñå Республике Узбекистан?
7.	Ïå ðå÷èñëèòå îñíîâíûå ïðèíöèïû íàëîãîîáëîæåíèÿ.
8.	 Â  ÷åì çàêëþ÷àþòñÿ îñîáåííîñòè íàëîãîâûõ ïëàòåæåé?
9.	Ð àññêàæèòå îá îñíîâíûõ ïðàâàõ è îáÿçàííîñòÿõ íàëîãîïëàòåëüùèêîâ.
10.	 Â   ÷åì îòëè÷èå ãîñóäàðñòâåííûõ è ìåñòíûõ íàëîãîâ?
11. ×òî âû çíàåòå î âçãëÿäàõ íàøåãî âåëèêîãî ïðåäêà Àìèðà Òåìóðà íà 

íàëîãè?
12.   Óêàæèòå ðàçíèöó ìåæäó íàëîãîïëàòåëüùèêàìè – þðèäè÷åñêèìè è 

ôèçè÷åñêèìè ëèöàìè.
13.  Êàêèå ñóùåñòâóþò âèäû íàëîãîâ?
14.  Ïðèâåäèòå ïðèìåðû ïðÿìîãî è êîñâåííîãî íàëîãîâ.  Â  ÷åì èõ îòëè÷èå?

ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß ÄËß ÏÎÂÒÎÐÅÍÈß 
VI ÃËÀÂÛ

Á. ÇÀÄÀÍÈß
Íèæå äàíû òåðìèíû,  à çàòåì èõ îïðåäåëåíèÿ. Ïîäáåðèòå ê öèôðå 

òåðìèíà ñîîòâåòñòâóþùóþ áóêâó îïðåäåëåíèÿ.

1. Íàëîã.
2. Íàëîãîâûé êîäåêñ.
3. Ôèçè÷åñêîå ëèöî.

ÒÅÐÌÈÍÛ:

ÎÏÐÅÄÅËÅÍÈß:

a)  äîõîä,  èìóùåñòâî èëè òîâàð,  ïîäëåæàùèå íàëîãîîáëîæåíèþ;
á)  ãðàæäàíå Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí,  èíîñòðàííûå ãðàæäàíå è ëèöà áåç 

ãðàæäàíñòâà;

4. Þðèäè÷åñêîå ëèöî.
5. Îáúåêò íàëîãà.
6. Ñóáúåêò íàëîãà.

7. Ñòàâêà íàëîãà.
8. Íàëîãîïëàòåëüùèê.
9. Óïîëíîìî÷åííûå 
   îðãàíû.htt

p:e
du

po
rta

l.u
z



149

â)  äîêóìåíò,  ñîñòàâëÿþùèé îñíîâó âñåõ çàêîíîäàòåëüíûõ äîêóìåíòîâ â 
ñôåðå íàëîãîîáëîæåíèÿ è ðåãóëèðóþùèé íàëîãîâûå îòíîøåíèÿ;

ã) 	íàëîãîïëàòåëüùèêè è óïîëíîìî÷åííûå îðãàíû;
ä) 	ïðåäóñìîòðåííûå çàêîíîì îáÿçàòåëüíûå ïëàòåæè,  âçèìàåìûå ñ 

ãðàæäàí,  ôèðì è ïðåäïðèÿòèé â ãîñóäàðñòâåííóþ êàçíó;
å)  âñÿêîå ôèçè÷åñêîå èëè þðèäè÷åñêîå ëèöî,  âçÿâøåå íà ñåáÿ 
îáÿçàòåëüñòâî ïî óïëàòå íàëîãîâ è äðóãèõ îáÿçàòåëüíûõ ïëàòåæåé;
æ)  îðãàíèçàöèÿ,  ñîçäàííàÿ â ñîîòâåòñòâèè ñ  çàêîíîäàòåëüñòâîì 
Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí,  èìåþùàÿ ïðàâî âûñòóïàòü â ñóäå èñòöîì è 
îòâåò÷èêîì;
ç)  ãîñóäàðñòâåííûå îðãàíû è îðãàíèçàöèè,  óïîëíîìî÷åííûå âçèìàòü 
íàëîãè è äðóãèå îáÿçàòåëüíûå ïëàòåæè;
è)  óñòàíîâëåííàÿ ãîñóäàðñòâîì íîðìà äëÿ êàæäîé åäèíèöû îáúåêòà 
íàëîãà.

1. Êóäà ïîñòóïàþò íàëîãîâûå ïëàòåæè:
À. Ïåíñèîííûé ôîíä.
Á. Ãîñóäàðñòâåííûé áþäæåò.
Â. Íà ñ÷åò ïðåäïðèÿòèé.
Ã. В различные фонды.

2. Â êàêèå ñôåðû íàïðàâëÿþòñÿ íàëîãè?
À. Îáðàçîâàíèå.
Á. Îðãàíû ãîñóäàðñòâåííîãî óïðàâëåíèÿ.
Â. Çäðàâîîõðàíåíèå.
Ã. Âñå îòâåòû âåðíû.

3. Íà îñíîâå êàêîãî çàêîíîäàòåëüíîãî äîêóìåíòà ââîäèòñÿ óïëàòà íàëîãîâ, 
îïðåäåëåíèå ñòàâêè íàëîãà è ïðî÷èõ îòíîøåíèé, ñâÿçàííûõ ñ íàëîãî
îáëîæåíèåì?
À. Ãðàæäàíñêèé êîäåêñ.
Á. Íàëîãîâûé êîäåêñ.
Â. Êîíñòèòóöèÿ.
Ã. Ïîñòàíîâëåíèÿ Íàëîãîâîãî êîìèòåòà.

Â. ÒÅÑÒÛ

Íàéäèòå íàèáîëåå ïðàâèëüíûå ïî ñîäåðæàíèþ è ïî ñóòè îòâåòû.
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4. Êàê íàçûâàþòñÿ íàëîãè, ïîñòóïàþùèå íåïîñðåäñòâåííî â ãîñóäàðñòâåííóþ 
êàçíó?
À. Ïðÿìûå íàëîãè.
Á. Êîñâåííûå íàëîãè.
Â. Ãîñóäàðñòâåííûå íàëîãè.
Ã. Ìåñòíûå íàëîãè.

5. Äî êàêîãî ÷èñëà è êàêîãî ìåñÿöà äîëæíû ïðåäñòàâèòü â íàëîãîâûå îðãàíû 
äåêëàðàöèþ î äîõîäàõ ëèöà, èìåþùèå äâà è áîëåå èñòî÷íèêà äîõîäîâ?
À. Äî 1 ÿíâàðÿ.
Á. Äî 1 ìàðòà.
Â. Äî 1 àïðåëÿ.
Ã. Äî 31 äåêàáðÿ.

6. Â êàêîì îòâåòå óêàçàíî îäíî èç ïðàâ íàëîãîïëàòåëüùèêà?
À. Èñïîëüçîâàíèå íàëîãîâûõ ëüãîò.
Á. Ðåãèñòðàöèÿ â íàëîãîâûõ îðãàíàõ.
Â. Ñâîåâðåìåííàÿ óïëàòà íàëîãîâ. 
Ã. Ñâîåâðåìåííîå ïðåäîñòàâëåíèå íàëîãîâîé äåêëàðàöèè.

7. Â êàêîì îòâåòå óêàçàíû òîëüêî ãîñóäàðñòâåííûå íàëîãè?
À. Âçèìàåìûé ñ þðèäè÷åñêèõ ëèö íàëîã íà ïðèáûëü, àêöèçíûé íàëîã.
Á. Âçèìàåìûé ñ ôèçè÷åñêèõ ëèö ïîäîõîäíûé íàëîã, íàëîã íà 

äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü.
Â. Íàëîãè çà èñïîëüçîâàíèå íåäð è âîäíûõ ðåñóðñîâ.
Ã. Âñå îòâåòû âåðíû.

8. Â êàêîì îòâåòå óêàçàíû òîëüêî ìåñòíûå íàëîãè?
À. Íàëîã íà èìóùåñòâî è àêöèçíûé íàëîã.
Á. Çåìåëüíûé íàëîã è íàëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü.
Â. Íàëîã íà èìóùåñòâî è çåìåëüíûé íàëîã.
Ã. Íàëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü è àêöèçíûé íàëîã.

9. Êòî èç íàøèõ âåëèêèõ ïðåäêîâ ñ÷èòàë, ÷òî îáíèùàíèå íàñåëåíèÿ â 
ðåçóëüòàòå íàëîãîâ ïðèâåäåò ê îñëàáëåíèþ ãîñóäàðñòâà, ñëåäîâàòåëüíî, 
считал îí, äëÿ состоятельной жизни íàñåëåíèÿ íåîáõîäèìà ñïðàâåäëèâàÿ 
íàëîãîâàÿ ñèñòåìà?
À. Àëèøåð Íàâîè.
Á. Àìèð Òåìóð.
Â. Ìèðçî Óëóãáåê.
Ã. Çàõиðèääèí Ìóõàììàä Áàáóð.htt
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10. Â êàêîì îòâåòå óêàçàíû òîëüêî íàëîãîïëàòåëüùèêè – þðèäè÷åñêèå 
ëèöà?
À. Ïðåäïðèÿòèÿ è ãðàæäàíå ðåñïóáëèêè.
Á. Èíîñòðàííûå ïðåäïðèÿòèÿ è ãðàæäàíå.
Â. Ãðàæäàíå ÐÓç è èíîñòðàííûå ãðàæäàíå.
Ã. Ïðåäïðèÿòèÿ ðåñïóáëèêè è èíîñòðàííûå ïðåäïðèÿòèÿ.

11. Êàêèå èç âèäîâ íàëîãîâûõ ñòàâîê ïðèìåíÿþòñÿ íà ïðàêòèêå â ÐÓç?
À. Ïðîãðåññèâíûé.
Á. Ïðîïîðöèîíàëüíûé.
Â. Ïðÿìîé è êîñâåííûé.
Ã. Âñå óêàçàííûå.

12. Â êàêîì îòâåòå óêàçàíû ñóáúåêòû íàëîãîâûõ îòíîøåíèé?
À. Íàëîãîïëàòåëüùèêè è óïîëíîìî÷åííûå îðãàíû.
Á. Èíîñòðàííûå ãðàæäàíå.
Â. Ãðàæäàíå ñòðàíû è ïðåäïðèÿòèÿ.
Ã. Ïåíñèîíåðû è ðàáî÷èå.

13. Â êàêîì îòâåòå óêàçàíû òîëüêî ïðÿìûå íàëîãè?
À. Àêöèçíûé è çåìåëüíûé íàëîãè.
Á. Íàëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü è ïîäîõîäíûé íàëîã.
Â. Àêöèçíûé íàëîã è íàëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü .
Ã. Ïîäîõîäíûé íàëîã è íàëîã íà èìóùåñòâî.

14. Â êàêîì îòâåòå óêàçàíû òîëüêî êîñâåííûå íàëîãè?
À. Àêöèçíûé è çåìåëüíûé íàëîã.
Á. Íàëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü è ïîäîõîäíûé íàëîã.
Â. Àêöèçíûé íàëîã è íàëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü.
Ã. Ïîäîõîäíûé íàëîã è íàëîã íà èìóùåñòâî.

15. В каких ответах приведены компетентные органы, являющиеся 
субъектами налоговых отношений?
А. Органы государственной налоговой службы.
Б. Таможенные органы.
В. Финансовые органы.
Г. Во всех ответах,  приведенных выше. htt

p:e
du

po
rta

l.u
z



152

1. Àëüòåðíàòèâíàÿ ñòîèìîñòü âûáîðà — ýòî:
À. Ñàìàÿ âûãîäíàÿ âîçìîæíîñòü.
Á. Âûáðàííàÿ âîçìîæíîñòü.
Â. Âñå âîçìîæíîñòè, îò êîòîðûõ ïðèøëîñü îòêàçàòüñÿ â ðåçóëüòàòå 

âûáîðà.
Ã. Ñàìàÿ âûãîäíàÿ âîçìîæíîñòü, îò êîòîðîé ïðèøëîñü îòêàçàòüñÿ â 

ðåçóëüòàòå âûáîðà.

2. Íàéäèòå âåðíîå îïðåäåëåíèå. ×åëîâå÷åñêèå ïîòðåáíîñòè ...
À. Îãðàíè÷åíû, ïîñêîëüêó æèçíü ÷åëîâåêà îãðàíè÷åíà.
Á. Áåçãðàíè÷íû, ïîñêîëüêó æåëàíèÿ ÷åëîâåêà áåçãðàíè÷íû.
Â. Îãðàíè÷åíû, ïîñêîëüêó îãðàíè÷åíû ðåñóðñû.
Ã. Áåçãðàíè÷íû, ïîñêîëüêó ïðîñòðàíñòâî íàøåãî ñóùåñòâîâàíèÿ íå 

èìååò ãðàíèö.

3. Ïî÷åìó ìû èçó÷àåì ýêîíîìèêó?
À. ×òîáû áûòü ýêîíîìíûìè.
Á. Ýêîíîìè÷åñêèå çíàíèÿ ïîìîãóò ñòàòü õîðîøèì ïðåäïðèíèìàòåëåì.
Â. Ýêîíîìè÷åñêèå çíàíèÿ ïîìîãóò ïðèíÿòü ðàöèîíàëüíîå ýêîíî-

ìè÷åñêîå ðåøåíèå.
Ã. Âñå îòâåòû âåðíû.

4. Íàéäèòå íåïðàâèëüíîå âûñêàçûâàíèå.
À. Âñå ýêîíîìè÷åñêèå ñèñòåìû ñòàëêèâàþòñÿ ñ ïðîáëåìîé âûáîðà.
Á. Áåç óäîâëåòâîðåíèÿ äóõîâíûõ ïîòðåáíîñòåé ÷åëîâåê íå ìîæåò æèòü 

ïîëíîöåííîé æèçíüþ.
Â. ×åëîâåê æèâåò â áåçãðàíè÷íîì ïðîñòðàíñòâå, ñëåäîâàòåëüíî, è 

ýêîíîìè÷åñêèå ðåñóðñû òàêæå áåçãðàíè÷íû.
Ã. ×åëîâå÷åñêèå ïîòðåáíîñòè áåçãðàíè÷íû.

5. Îñíîâíàÿ ïðîáëåìà ýêîíîìèêè – ýòî ...
À. Îãðàíè÷åííîñòü ïðèðîäíûõ ðåñóðñîâ.
Á. Áåçãðàíè÷íîñòü ÷åëîâå÷åñêèõ ïîòðåáíîñòåé.
Â. Óäîâëåòâîðåíèå ÷åëîâå÷åñêèõ ïîòðåáíîñòåé.
Ã. Óäîâëåòâîðåíèå áåçãðàíè÷íûõ ïîòðåáíîñòåé ÷åëîâåêà ñ ïîìîùüþ 

îãðàíè÷åííûõ ðåñóðñîâ.

6. Ïðîèçâîäñòâåííûå ôàêòîðû — ýòî:

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈЯ
Òåñòîâûå âîïðîñû äëÿ ïîâòîðåíèÿ è çàêðåïëåíèÿ ïðîéäåííîãî ìàòåðèàëà çà 

8-é êëàññ (îáðàçåö çàêëþ÷èòåëüíîé êîíòðîëüíîé ðàáîòû).
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À. Ðàçäåëåíèå òðóäà è ñïåöèàëèçàöèÿ. 
Á. Òîëüêî çäàíèÿ, ñîîðóæåíèÿ, îáîðóäîâàíèå è ñòàíêè.
Â. Òîëüêî êâàëèôèêàöèÿ ðàáî÷èõ è òåõíîëîãèè.
Ã. Ïðèðîäíûé, òðóäîâîé, êàïèòàëüíûé è ïðåäïðèíèìàòåëüñêèé 

ôàêòîðû.
7. Êàêîå îïðåäåëåíèå íàèáîëåå îáîáùàþùåå? Ïðîèçâîäèòåëüíîñòü òðóäà — ýòî ...

À. Îáúåì ïðîäóêöèè, ïðîèçâåäåííîé ïðè ïîìîùè îäíîé åäèíèöû 
ðåñóðñà.

Á. Îáúåì òîâàðà, ïðîèçâåäåííûé â åäèíèöó âðåìåíè.
Â. Îáúåì ïðîäóêöèè, ïðîèçâåäåííîé îäíèì ðàáî÷èì .
Ã. Äåíåæíîå âûðàæåíèå ïðîäóêöèè, ïðîèçâåäåííîé îäíèì ðàáî÷èì

8. Ðàçäåëåíèå òðóäà ...
À. Ïðèâîäèò ê ïîâûøåíèþ öåí.
Á. Ñíèæàåò ïðîèçâîäèòåëüíîñòü òðóäà.
Â. Ñîçäàåò âîçìîæíîñòü äëÿ áîëåå ðàâíîìåðíîãî ðàñïðåäåëåíèÿ 

äîõîäîâ.
Ã. Ïîâûøàåò ïðîèçâîäèòåëüíîñòü òðóäà.

9. ×òî âëèÿåò íà ïðîèçâîäèòåëüíîñòü òðóäà?
À. Èñïîëüçîâàíèå òåõíîëîãèé.		 Â. Êâàëèôèêàöèÿ ðàáî÷èõ.
Á. Ñïåöèàëèçàöèÿ.			Ã   . Âñå ïåðå÷èñëåííîå.

10. Êàêèå èç ïåðå÷èñëåííûõ ñâîéñòâ íå îòíîñиòñÿ ê öåíòðàëèçîâàííîé 
ïëàíîâîé ýêîíîìèêå?
À. Ïëàíîâîå ïðîèçâîäñòâî.		  Â. Êîìàíäíàÿ ñèñòåìà.
Á. Ôèêñèðîâàííûå öåíû.		Ã  . Ñâîáîäíûå öåíû.

11. Ïîä ðûíî÷íîé ýêîíîìèêîé ïîíèìàåòñÿ:
À. Ýêîíîìèêà, ðåãóëèðóåìàÿ íà îñíîâå ðûíî÷íûõ îòíîøåíèé.
Á. Ðûíî÷íûå îòíîøåíèÿ ïðè âåäåíèè äîìîõîçÿéñòâà.
Â. Ýêîíîìèêà, ïðè êîòîðîé îòíîøåíèÿ ïðîäàâöà è ïîêóïàòåëÿ ñòðîÿòñÿ 

íà ôèêñèðîâàííûõ ðûíêîì öåíàõ.
Ã. Ñâîáîäíûå ýêîíîìè÷åñêèå îòíîøåíèÿ ìåæäó ëþäüìè.

12. Ãäå ñòàëêèâàþòñÿ ñ âîïðîñàìè ×òî? Êàê? è Äëÿ êîãî ïðîèçâîäèòü?
À. Òîëüêî ïðè òðàäèöèîííîé ýêîíîìèêå.
Á. Òîëüêî ïðè öåíòðàëèçîâàííîé ïëàíîâîé ýêîíîìèêå.
Â. Òîëüêî ïðè ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå.
Ã. Ïðè ëþáîé ýêîíîìè÷åñêîé ñèñòåìå

13. Åñëè ïðîèçâîäèòåëü çàäåéñòâóåò âñå ñâîè ðåñóðñû, îí ñìîæåò ïðîèçâåñòè 
ìàêñèìóì 100 åäèíèö òîâàðà À è 200 åäèíèö òîâàðà Á. Êàê ìîæíî htt
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äîáèòüñÿ ïðîèçâîäñòâà 120 åäèíèö òîâàðà À?
À. Íè ïðè êàêèõ óñëîâèÿõ äîáèòüñÿ ýòîãî íåëüçÿ.
Á. Âîçìîæíî ïðè ìàêñèìàëüíîé ýêîíîìèè.
Â. Çà ñ÷åò ñíèæåíèÿ ïðîèçâîäñòâà òîâàðà Á.
Ã. Âîçìîæíî òîëüêî ïðè ïðèâëå÷åíèè äîïîëíèòåëüíûõ ñðåäñòâ.

14. Ýëåìåíòû êàêèõ ñèñòåì âêëþ÷åíû â ñìåøàííóþ ýêîíîìèêó?
À. Òîëüêî öåíòðàëèçîâàííîé ïëàíîâîé è òðàäèöèîííîé.
Á. Òîëüêî òðàäèöèîííîé è ðûíî÷íîé.
Â. Âñåõ ýêîíîìè÷åñêèõ ñèñòåì.
Ã. Öåíòðàëèçîâàííîé ïëàíîâîé è ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè.

15. Â êàêîì âàðèàíòå îòâåòà çàäåéñòâîâàíî ðàçäåëåíèå òðóäà ïðè 
îðãàíèçàöèè íèæåïåðå÷èñëåííîãî ïðîèçâîäñòâà?
À. Îäíà ôàáðèêà ïðîèçâîäèò ìåáåëü, äðóãàÿ – ìÿãêóþ ìåáåëü äëÿ 

îáùåæèòèÿ.
Á. Îäíà ôèðìà ïðîèçâîäèò êîìïüþòåðû, äðóãàÿ – ïðèíòåðû.
Â. Îäèí ìàëÿð ãîòîâèò ñòåíó äëÿ ïîêðàñêè, âòîðîé – êðàñèò.
Ã. Áðàçèëèÿ ïðîèçâîäèò êîôå, Èíäèÿ – ÷àé. 

16. Ðûíîê — ýòî... :
À. Ìåñòî, ãäå âñòðå÷àþòñÿ ïðîäàâåö è ïîêóïàòåëü;
Á. Ìåñòî, ãäå ïðîèçâîäèòñÿ îáìåí òîâàðîâ è óñëóã;
Â. Ñðåäñòâî, ñâÿçûâàþùåå ìåæäó ñîáîé ïðîöåññû ïðîèçâîäñòâà è 

ïîòðåáëåíèÿ; 
Ã. Íåâåðíîãî îòâåòà íåò.

17. Öåíà òîâàðà — ýòî... :
À. Êîëè÷åñòâî äåíåã, êîòîðîå æåëàåò âûðó÷èòü ïðîäàâåö çà ñâîé òîâàð;
Á. Êîëè÷åñòâî äåíåã, êîòîðîå æåëàåò çàïëàòèòü ïîêóïàòåëü çà òîâàð;
Â. Îáùèå ðàñõîäû, çàòðà÷åííûå íà ïðîèçâîäñòâî òîâàðà;
Ã. Êîëè÷åñòâî äåíåã, êîòîðîå ñîãëàñåí óïëàòèòü çà òîâàð ïîêóïàòåëü 

è çà êîòîðîå ñîãëàñåí ýòîò òîâàð ðåàëèçîâàòü ïðîäàâåö.

18. Êàêèìè îñîáåííîñòÿìè äîëæíû îáëàäàòü äåíüãè?
À. Óäîáíûå è êîìïàêòíûå;
Á. Ïðî÷íûå è äîëãîâå÷íûå;
Â. Ðåäêèå è òðóäíûå äëÿ ïîääåëêè;
Ã. Âñå âûøåïåðå÷èñëåííîå.

19. Â ñëó÷àå èçìåíåíèÿ ñòîèìîñòè ðåñóðñîâ, íåîáõîäèìûõ äëÿ ïðîèçâîäñòâà 
òîâàðîâ:
À. Èçìåíèòñÿ âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ.

10 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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Á. È ñïðîñ, è ïðåäëîæåíèå íå èçìåíÿòñÿ.
Â. Èçìåíèòñÿ ñïðîñ íà òîâàð.
Ã. Èçìåíèòñÿ ïðåäëîæåíèå òîâàðà.

20. Êàêèå èç ôàêòîðîâ íå âëèÿþò íà ñïðîñ?
À. Èçìåíåíèå ÷èñëà íàñåëåíèÿ, ïîòðåáëÿþùåãî òîâàð.
Á. Èçìåíåíèå äîõîäîâ ïîòðåáèòåëåé.
Â. Ïîñòàâêà òîâàðîâ íà ðûíîê â áîëüøèõ îáúåìàõ.
Ã. Îæèäàåìûé ðîñò öåí íà òîâàð.

21. Âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ — ýòî ... çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè.
À. Îáúåì òîâàðà, êîòîðûé ïðèîáðåòàþò ïîêóïàòåëè çà îïðåäåëåííóþ 

öåíó.
Á. Îáúåì òîâàðà, êîòîðûé ìîãóò ïðîèçâåñòè ïðîäàâöû.
Â. Îáúåì òîâàðà, êîòîðûé ìîæåò áûòü ðåàëèçîâàí ïðîäàâöîì ïî 

îïðåäåëåííîé öåíå.
Ã. Âåñü îáúåì òîâàðà, ïîñòàâëяемый ïðîäàâöàìè íà ðûíîê.

22. Â ñëó÷àå ïðåâûøåíèÿ âåëè÷èíы ñïðîñà íàä âåëè÷èíîé ïðåäëîæåíèÿ 
íà ðûíêå:
À. Ñêîïèòñÿ íåðàñïðîäàííûé òîâàð.
Á. Áóäåò íàáëþäàòüñÿ äåôèöèò òîâàðà.
Â. Ñëîæèòñÿ ðàâíîâåñèå.
Ã. Ìåæäó ïðîäàâöàìè áóäåò íàáëþäàòüñÿ êîíêóðåíöèÿ.

23. Òîâàðû â ðåçóëüòàòå êîíêóðåíöèè между продавцами:
À. Ïîòåðÿþò â êà÷åñòâå, öåíû ïîâûñÿòñÿ.
Á. Öåíû останутся ïðåæíèми, а êà÷åñòâî óõóäøиòñÿ.
Â. Ìîæåò óâåëè÷èòьñÿ êîëè÷åñòâî âèäîâ òîâàðов.
Ã. Öåíû ìîãóò ñíèçèòьñÿ, à êà÷åñòâî — ïîâûñèòьñÿ.

24. Êàêèå èç ïåðå÷èñëåííûõ îñîáåííîñòåé íå ñâîéñòâåíнû ðûíî÷íîé 
ýêîíîìèêå?
À. Ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî.
Á. ×àñòíàÿ ñîáñòâåííîñòü.
Â. Ïîääåðæêà ìîíîïîëèй.
Ã. Êîíêóðåíöèÿ.

25. Ïðèíöèï «ïðèîðèòåò ýêîíîìèêè íàä ïîëèòèêîé» îçíà÷àåò, ÷òî:
À. Ãîñóäàðñòâî – ãëàâíûé ðåôîðìàòîð.
Á. Íåîáõîäèìîñòü ïðèîðèòåòíîñòè çàêîíîâ è èõ ñîáëþäåíèя.
Â. Íåîáõîäèìî è âíóòðåííþþ,  è âíåøíþþ ýêîíîìèêó îñâîáîäèòü îò 
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Ã. Â öåëÿõ âåäåíèÿ ñèëüíîé ýêîíîìè÷åñêîé ïîëèòèêè íåîáõîäèìî 
îñóùåñòâëåíèå äåéñòâåííûõ ìåð.

26. Êòî àâòîð ïåðâîé êíèãè ïî ýêîíîìèêå?
À. Àäàì Ñìèò.		  Â. Êñåíîôîíò.
Á. Àðèñòîòåëü.		Ã  . Àëüôðåä Ìàðøàëë.

27. Â ñëåäóþùåé òàáëèöå ïðåäñòàâëåíû ñïðîñ íà òîâàð è ïðåäëîæåíèå 
òîâàðà. Íàéäèòå ðàâíîâåñíóþ öåíó (â ñóìàõ), êîëè÷åñòâî (â øòóêàõ) 
è îáúåì ïðîäàæ.

À. 400 ñóìîâ, 10 øòóê, 4000 ñóìîâ.
Á. 800 ñóìîâ, 10 øòóê, 4000 ñóìîâ.
Â. 800 ñóìîâ, 10 øòóê, 8000 ñóìîâ.
Ã. 1200 ñóìîâ, 10 øòóê, 8000 ñóìîâ.

28. Êàê íàçûâàåòñÿ äîõîä, èìóùåñòâî èëè òîâàð, îáëàãàåìûé íàëîãîì?
À. Ñóáúåêò íàëîãà.	 Â. Ñòàâêà íàëîãà.
Á. Îáúåêò íàëîãà.	Ã . Íàëîã.

29. Â êàêîì îòâåòå óêàçàí íàëîãîïëàòåëüùèê – ôèçè÷åñêîå ëèöî?
À. ×àñòíàÿ ôèðìà ïî ïîøèâó îáóâè.		  Â. Ñîòðóäíèê èçäàòåëüñòâà.
Á. Ìóêîìîëüíûé çàâîä.				Ã   . Âñå íàëîãîïëàòåëüùèêè.

30. Â êàêîì îòâåòå óêàçàí íàëîãîïëàòåëüùèê – þðèäè÷åñêîå ëèöî?
À. ×àñòíàÿ ôèðìà ïî ïîøèâó îáóâè.		  Â. Ñîòðóäíèê èçäàòåëüñòâà.
Á. Ó÷èòåëü.					Ã     . Âñå íàëîãîïëàòåëüùèêè.

31. Â êàêîì îòâåòå óêàçàíà îäíà èç îáÿçàííîñòåé íàëîãîïëàòåëüùèêà?
À. Ïîëüçîâàòüñÿ ïðåäóñìîòðåííûìè ãîñóäàðñòâîì íàëîãîâûìè 

ëüãîòàìè.
Á. Ñâîåâðåìåííî âíîñèòü óñòàíîâëåííûé ðàçìåð íàëîãîâ.
Â. Ïðè íàðóøåíèè ïðàâ íàëîãîïëàòåëüùèêà îáðàùàòüñÿ â ñîîò-

âåòñòâóþùèå èíñòàíöèè.
Ã. Ïîëó÷àòü â íàëîãîâûõ îðãàíàõ èíôîðìàöèþ î íàëè÷èè èëè 

îòñóòñòâèè  çàäîëæåííîñòè.

32. Íîðìà, óñòàíîâëåííàÿ ãîñóäàðñòâîì çà êàæäóþ åäèíèöó îáúåêòà 
íàëîãà, — ýòî...

Ñòîèìîñòü òîâàðà

Âåëè÷èíà ñïðîñà

Âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ
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À. Íàëîã.			   Â. Îáúåêò íàëîãà.
Á. Ñòàâêà íàëîãà.		Ã . Ñóáúåêò íàëîãà.

33. Îäèí ãðàæäàíèí èç äîõîäà â 300 åäèíèö äåíåã âûïëà÷èâàåò 36 åäèíèö, 
äðóãîé ãðàæäàíèí èç äîõîäà â 440 åäèíèö äåíåã âûïëà÷èâàåò 44 åäèíèöû 
ïîäîõîäíîãî íàëîãà. Ê êàêîìó òèïó îòíîñèòñÿ ýòà ñòàâêà íàëîãà?
À. Ïðîïîðöèîíàëüíàÿ.		  Â. Ðåãðåññèâíàÿ.
Á. Ïðîãðåññèâíàÿ.		Ã  . Âåðíîãî îòâåòà íåò.

34. Как называется цена, когда величина спроса на товар на рынке равна 
величине его предложения?
А. Фиксированная цена товара.	В . Независимая цена товара.
Б. Исконная цена товара.		  Г. Рыночная цена товара.

35. Как называется ситуация, когда оказывается влиения на конкурентов 
посредством улучшения качества товара, усиления рекламы и других 
факторов без изменения цены товара?
А. Конкуренция посредством цен.	В . Конкуренция.
Б. Неценовая конкуренция.		  Г. Регулирования рынка.

36. Чистый конкурентный рынок, рынок монополистический конкуренции, 
ологиполистический рынок, чисто монополистический рынок — это?
А. Разновидность монополии.
Б. Термины, означающие кому принадлежать рынки.
В. Термины, означающие мнения участников рынка относительно 

рынка.
Г. Рыночная цена товара.

37. Специальная монополизация некоторых производственных отраслей, 
сфер и предприятий, имеющих государственное значение называется?
А. Государственные монополии.
Б. Специальные монополии.
В. Естественные монополии.
Г. Свободные монополии.

38. Что является основной задачей антимонопольного законодательства в 
нашей стране?
А. Устранение монополии, поддержка конкуренции и предпринима-

тельства.
Б. Ограничение монополий.
В. Достижение баланса спроса и предложения на рынке.
Г. Повышение роли государства в рыночных отношениях.htt

p:e
du

po
rta

l.u
z



158

39. Как называется система, основанная на частной собственности, в ко-
торой все экономические решения определяются с помощью рыночных 
механизмов?
А. Рыночное отношение.	В . Рыночная система.
Б. Экономическая система.	 Г. Рыночная экономика.

40.  При рыночной экономике...
А. Планы являются главными факторами.
Б. Государство — основной участник рынка.
В. Цены бывают свободными.
Г. Верного ответа нет.

41. В каких ответах приводятся только косвенные налоги?
А. Акцизный налог и земельный налог.
Б. Налог на добавленную стоимость и подоходный налог.
В. Акцизный налог и налог на добавленную стоимость.
Г. Подоходный налог и налог на имущество.

42. В каких ответах приводятся прямые налоги?
А. Акцизный налог и земельный налог.
Б. Налог на добавленную стоимость и подоходный налог.
В. Акцизный налог и налог на добавленную стоимость.
Г. Подоходный налог и налог на имущество.

43. В каком случае производительность труда за один день выше?
А. 12 рабочих производят 120 деталей.
Б. 8 рабочих производят 95 деталей.
В. 11 рабочих производят 105 деталей.
Г. 20 рабочих производят 200 деталей.

44. Что из изображенного на рисунках может выполнять функцию денег? 

A. Б.
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Ïðè ñäà÷å ó÷åáíèêà êëàññíûé ðóêîâîäèòåëü îöåíèâàåò 
åãî ñîñòîÿíèå ïî ïîêàçàòåëÿì, çàïîëíÿÿ òàáëèöó 

Ôàìèëèÿ,
èìÿ ó÷åíèêà

Ó÷åáíûé 
ãîä

1

2

3

4

5

6

Òàáëèöà ñîñòîÿíèÿ àðåíäóåìîãî ó÷åáíèêà

Íîâîå

Õîðîøåå

Óäîâëåòâî-
ðèòåëüíîå

Ïëîõîå

Ñîñòîÿíèå ó÷åáíèêà,  ïîëó÷åííîãî â ïåðâûé ðàç

Îáëîæêà â õîðîøåì ñîñòîÿíèè,  ïåðåïëåò öåëûé. Âñå ñòðàíèöû â 
íàëè÷èè,  íå ïîðâàíû è íå èñïèñàíû.

Îáëîæêà íåìíîãî ïîâðåæäåíà,  ïåðåïëåò êíèãè íàðóøåí,  óãîëêè 
ñòðàíèö çàãíóòû,  íåêîòîðûå ñòðàíèöû èñïèñàíû. Îòîðâàííûå 
ñòðàíèöû çàíîâî ïðèêëååíû.

Îáëîæêà èñïèñàíà è ïîðâàíà,  ïåðåïëåò îòñóòñòâóåò. Ìíîãèå 
ñòðàíèöû ïîðâàíû,  íåêîòîðûå îòñóòñòâóþò. Ó÷åáíèê íå ïîäëåæèò 
âîññòàíîâëåíèþ.

¹
ï/ï

Ïîäïèñü 
êëàññ.ðó- 
êîâîäè-

òåëÿ

Ñîñòîÿíèå 
ó÷åáíèêà 
ïðè ñäà÷å

Ñîñòîÿíèå 
ó÷åáíèêà 

ïðè 
ïîëó÷åíèè

Ïîäïèñü 
êëàññ.ðó-
 êîâîäè-

òåëÿ
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