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ÐÅÊÎÌÅÍÄÀÖÈÈ ÏÎ ÈСÏÎËÜÇÎÂÀÍÈÞ Ó×ÅÁÍÈÊА
Ìàòåðèàëû ïî êàæäîé òåìå ðàçäåëåíû íà ïóíêòû è ðàçìåùåíû â îïðå-

äåëåííîé ïîñëåäîâàòåëüíîñòè íà ñòðàíèöàõ ó÷åáíèêà, íåêîòîðûå ïóíêòû 
âûäåëåíû êîíêðåòíûì óñëîâíûì îáîçíà÷åíèåì:

1.	Ï îðÿäêîâûé íîìåð óðîêà è íàçâàíèå òåìû.

2.	 Âñïîìîãàòåëüíàÿ íàãëÿäíàÿ èíôîðìàöèÿ,  ðèñóíêè,  òàáëèöû,  
äèàãðàììû è другие материалы ïî ñèòóàтивнîé çàäà÷å, ñïîñîáñòâóþùèå 
áîëåå äåòàëüíîìó îñâåùåíèþ òåìû óðîêà.

3.	Îñí îâíîé òåêñò ïî òåìå,  ïðåäíàçíà÷åííûé,  â îñíîâíîì,  äëÿ äîìàø- 
íåãî чтения.

4.	 Àêòèâèçèðóþùèå âîïðîñû è çàäàíèÿ ïî ñèòóàтивнîé çàäà÷å.

5.	Îï ðåäåëåíèÿ êëþ÷åâûõ òåðìèíîâ,  èñïîëüçóåìûõ â ïðîöåññå óðîêà.

6.	 Âîïðîñû и çàäàíия äëÿ óãëóáëåíèÿ,  ïîâòîðåíèÿ è ñàìîïðîâåðêè 
óñâîåííûõ çíàíèé.

7.	Ï ðàêòè÷åñêèå çàíÿòèÿ è óïðàæíåíèÿ,  òðåáóþùèå ïðîâåäåíèÿ âû÷èñ- 
ëåíèé и экономического мышления.

8.	 Ñàìîñòîÿòåëüíûå çàäàíèÿ,  ïîðó÷àåìûå êàæäîìó ó÷енику â îòäåëü-
íîñòè,  äëÿ âåäåíèÿ èì èçûñêàíèé è íåáîëüøèõ èññëåäîâàíèé.

9.	Зада ния äëÿ ðàçâèòèÿ логического ìûøëåíèÿ или работы в группах 
на основе усвоенных знаний.

10.	 Îñíîâíûå термины ïî èçó÷àåìîé òåìå,  ïîäëåæàùèå çàïîìèíàíèþ.

11.	Вîïðîñû è çàäàíèÿ,  связанные с обычаями и традициями нашей 
страны,  цитаты из научно-исторических произведений.

12.	 Äîïîëíèòåëüíàÿ èíôîðìàöèÿ для ðàñøèðения êðóãîçîðа ó÷àùèõñÿ,  
развитие экономического мышления и формирования экономической 
культуры.

13.  Цитаты

14.	 Ôîðìóëû,  ñâÿçûâàþùèå ìåæäó ñîáîé ýêîíîìè÷åñêèå ïîíÿòèÿ.
15.  Дополнительные материалы по рубрике «Самостоятельная дея-

тельность».htt
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В  учебнике курс предмета «Основы экономических знаний» для 9 класса  

разделен на 30 тем.  Ìàòåðèàëû ïî êàæäîé òåìå íåîáõîäèìî èçó÷àòü â 

òå÷åíèå îäíîãî óðîêà è при выполнении домашнего задания.

Ïðè îñâåùåíèè íîâîé òåìû,  â îñíîâíîì ñëåäóåò ðàáîòàòü ñ ìàòåðèàëàìè 

âûøåîïèñàííûõ ïóíêòîâ 2–5. 

Ìàòåðèàëû ïóíêòà 3 ñëåäóåò èñïîëüçîâàòü для ÷òåíèя è èçó÷åíèя äîìà. 

Çàêðåïëåíèå ïðîéäåííîãî ìàòåðèàëà ëó÷øå îñóùåñòâëÿòü ïðè ïîìîùè 

âîïðîñîâ è çàäàíèé ïóíêòà 6,  а также заданий è óïðàæíåíèé ïóíêòà 7. 

Çàäàíèÿ ïóíêòà 8 ïðåäíàçíà÷åíû äëÿ ñàìîñòîÿòåëüíîé ðàáîòû ó÷àùèõñÿ 

â âèäå íåáîëüøèõ èçûñêàíèé è èññëåäîâàíèé.

Âîïðîñû, êëþ÷åâûå ôðàçû è öåííîñòè ïóíêòîâ 9–12 ñëåäóåò èñïîëüçîâàòü 

äëÿ ñàìîñòîÿòåëüíîãî ðàçìûøëåíèÿ,  îáîãàùåíèÿ ó÷àùèìèñÿ ñâîèõ  çíàíèé,  

ïðèìåíåíèÿ èõ íà ïðàêòèêå,  à òàêæå â öåëÿõ ñàìîïðîâåðêè.

Âíèìàíèå ó÷åíèêîâ äîëæíî áûòü îáðàùåíî íà îñìûñëåíèå êëþ÷åâûõ 

ïîíÿòèé ïóíêòà 4 è îñíîâíûõ ïîëîæåíèé ïî òåìå ïóíêòà 10.

Äîìàøíèи çàäàíèÿ ïðåäïî÷òèòåëüíåå äàâàòü íà îñíîâå íåîáñóæäåííûõ 

íà óðîêå âîïðîñîâ è çàäàíèé ïóíêòîâ 9–10.

Â   öåëÿõ ñàìîñòîÿòåëüíîãî ïîâòîðения ïðîéäåííîãî,  à òàêæå ïîäãîòîâêè 

ê ïðîìåæóòî÷íûì êîíòðîëüíûì ðàáîòàì,  ðåêîìåíäóåòñÿ èñïîëüçîâàòü 

âîïðîñû è çàäàíèÿ äëÿ ïîâòîðåíèÿ,  ïðèâåäåííûå â êîíöå êàæäîé ãëàâû. 

Данные тесты служат примером при подготовке тестов для проведения 

промежуточных контрольных.

В учебнике также даются материалы под рубрикой «Самостоятельная 

деятельность». Эти материалы предназначены для изучения учениками в 

свободное от школьных занятий время.  Они призывают учеников к само-

стоятельному мышлению,  творческим изысканиям,  исследованиям,  дают 

информацию об экономических реформах,  реализуемых сегодня в нашей 

стране.  При работе с ними необходимо использовать помощь и советы 

учителей и родителей. htt
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Ãëàâà I. Ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî 

è ïðîèçâîäñòâî
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6 7
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Будет активно продолжена работа по поддержке 
предпринимательской деятельности.

Шавкат Мирзиёев
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Ïîä ïðåäïðèíèìàòåëüñòâîì ïîíèìàåòñÿ äåÿòåëüíîñòü  ëþäåé,  îñíîâàííàÿ 
íà èñïîëüçîâàíèè ñâîèõ ñðåäñòâ,  ñîáñòâåííîñòè,  çíàíèé è âîçìîæíîñòåé 
äëÿ ïðîèçâîäñòâà òîâàðîâ è óñëóã íà óñëîâèÿõ ðèñêà,  ñ  öåëüþ ïîëó÷åíèÿ 
ïðèáûëè. Çà÷àñòóþ ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî íàçûâàþò è áèçíåñîì.  Ëþäåé,  
çàíèìàþùèõñÿ ýòèì âèäîì äåÿòåëüíîñòè,  íàçûâàþò ïðåäïðèíèìàòåëÿìè 
èëè áèçíåñìåíàìè. 

ÏÐÅÄÏÐÈÍÈÌÀÒÅËÜÑÒÂÎТЕМА 1

1.  Какими видами предпринимательства занимаются люди,  запечатленные 
на снимках? Как вы думаете,  какие общие и специфические качества и 
черты характера присущи этим людям?

2.  Кого из предпринимателей вы знаете? Каким видом деятельности они 
занимаются? Какими чертами характера обладают эти люди?

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Ïðåäïðèíèìàòåëè – ëþäè, ïðèâëåêàþùèå ñðåäñòâà ïðîèçâîäñòâà äëÿ 
ñîçäàíèÿ òîâàðîâ è óñëóã â öåëÿõ  ïîëó÷åíèÿ ïðèáûëè íà óñëîâèÿõ ðèñêà.

Ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî – äåÿòåëüíîñòü ëþäåé,  îñíîâàííàÿ íà 
èñïîëüçîâàíèè ñâîèõ  ñðåäñòâ,  ñîáñòâåííîñòè,  çíàíèé è âîçìîæíîñòåé 
äëÿ ïðîèçâîäñòâà òîâàðîâ è îêàçàíèÿ óñëóã íà óñëîâèÿõ  ðèñêà ñ öåëüþ 
ïîëó÷åíèÿ ïðèáûëè.

Äëÿ ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé äåÿòåëüíîñòè îò ÷åëîâåêà òðåáóþòñÿ òàêèå 
êà÷åñòâà,  êàê:

–	  âëîæåíèå â äåëî частной ñîáñòâåííîñòè è ïåðâîíà÷àëüíîãî êàïèòàëà;
–	  âåäåíèå ñâîáîäíîé ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè;
–	  ñòðåìëåíèå ê ïîëó÷åíèþ ïðèáûëè и готовность к риску;
–	  òðóäîëþáèå è ýíåðãè÷íîñòü,  èíèöèàòèâíîñòü;
–	  ãîòîâíîñòü âçÿòü íà ñåáÿ âñþ îòâåòñòâåííîñòü;
–	  ãîòîâíîñòü ê ðèñêó;
–	  îñóùåñòâëåíèå ñâîåé äåÿòåëüíîñòè â ñîîòâåòñòâèè ñ çàêîíàìè;
–	  ó÷àñòèå â ÷åñòíîé êîíêóðåíöèè.

1 2 3
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Îäíèì èç âàæíåéøèõ óñëîâèé ðàçâèòèÿ ïðåäïðèíèìàòåëüñòâà ÿâëÿåòñÿ 
ñîçäàíèå ñðåäû ñâîáîäíîé êîíêóðåíöèè,  îñíîâàííîé íà ÷àñòíîé 
ñîáñòâåííîñòè.

Ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî ÿâëÿåòñÿ õàðàêòåðíîé äëÿ ðûíîчíîé ýêîíîìèêè 
äåÿòåëüíîñòüþ.  Â  óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè,  íàðÿäó ñ ïðèðîäíûìè,  
òðóäîâûìè ôàêòîðàìè è êàïèòàëîì,  ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî ïðåâðàùàåòñÿ 
â îäèí èç îñíîâíûõ ôàêòîðîâ ïðîèçâîäñòâà,  ïîñêîëüêó èìåííî ïðåä-
ïðèíèìàòåëüñòâî,  êàê ôàêòîð,  ïîìîãàåò ñâÿçàòü  òðè äðóãèх ôàêòîðа âîåäèíî.   
Ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî íåîáõîäèìî äëÿ îáùåñòâà,  òàê êàê áëàãîäàðÿ åìó 
ñîçäàþòñÿ íîâûå,  äîïîëíèòåëüíûå ðàáî÷èå ìåñòà.  

Â êîíå÷íîì èòîãå ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî ÿâëÿåòñÿ äåÿòåëüíîñòüþ,  
íåîáõîäèìîé è ïîëåçíîé íå òîëüêî äëÿ ïîòðåáèòåëåé,  íî è äëÿ ãîñó-
äàðñòâà.  Îòêðûâàÿ øèðîêóþ äîðîãó ïðåäïðèíèìàòåëüñòâó,  ãîñóäàðñòâî â 
îïðåäåëåííîé ñòåïåíè îñâîáîæäàåò ñåáÿ îò задач îáåñïå÷åíèÿ çàíÿòîñòè 
íàñåëåíèÿ,  à òàêæå ïðîèçâîäñòâà òîâàðîâ øèðîêîãî ïîòðåáëåíèÿ è óñëóã.  
Íàðÿäó ñ ýòèì,  íàëîãè,  ïîëó÷åííûå â ðåçóëüòàòå ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé 
äåÿòåëüíîñòè,  ïîïîëíÿþò áþäæåò ãîñóäàðñòâà,  ÷åì è îáúÿñíÿåòñÿ его 
çàèíòåðåñîâàííîñòü âî âñåñòîðîííåé ïîääåðæêå ïðåäïðèíèìàòåëüñòâà.

Ïðîêîììåíòèðóéòå ñëåäóþùåå èçðå÷åíèå Ñàõèáêèðàíà Àìèðà 
Òåìóðà: «Îñìîòðèòåëüíûé,  ìóæåñòâåííûé è ñòîéêèé ïðåäïðèèì÷èâûé 
÷åëîâåê ïðåäïî÷òèòåëüíåå òûñÿ÷è áåçðàññóäíûõ è áåçðàçëè÷íûõ ëþäåé».

Ценности

Ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî íà÷èíàåòñÿ ñ áèçíåñ-èäåè. Ïðàâèëüíûé âûáîð áèçíåñ-
èäåè – îäèí èç îñíîâíûõ è íà÷àëüíûõ ôàêòîðîâ óäà÷íîãî îñóùåñòâëåíèÿ 
áèçíåñà. Îäíàêî íàëè÷èå áèçíåñ-èäåè åùå íå ÿâëÿåòñÿ äîñòàòî÷íîé ãàðàíòèåé 
óñïåõà â áèçíåñå. Íåîáõîäèìî ñîñòàâèòü ïëàí äåéñòâèé, îñíîâàííûé íà 
òî÷íûõ ðàñ÷åòàõ. 

Áèçíåñ-ïëàí   –  ýòî äîêóìåíò, ñîñòîÿùèé èç ïðîãðàììû  âçàèìîñîãëàñîâàííûõ 
äåéñòâèé,  íåîáõîäèìûõ äëÿ óñïåøíîãî îñóùåñòâëåíèÿ áèçíåñ-èäåè. 
Äîïóñòèì, âàñ «îçàðèëà» âåëèêîëåïíàÿ áèçíåñ-èäåÿ.   À äëÿ åå îñóùåñòâëåíèÿ 
âàì ïîòðåáóþòñÿ äåíåæíûå ñðåäñòâà.  Èõ âû ìîæåòå âçÿòü â áàíêå,  èëè æå 
ïîçàèìñòâîâàòü ó ñâîèõ çíàêîìûõ,  ñäåëàâ èõ ïàðòíåðàìè.  Îäíàêî îíè ïîä 
«ïóñòûå» ñëîâà äåíåã íå äàäóò.  Âû äîëæíû èçëîæèòü ñâîþ èäåþ íà áóìàãå,  
ïîäñ÷èòàòü ðàñõîäы и ïðèõîäы è äîêàçàòü ðåàëüíóþ ïðèáûëüíîñòü вашей 
идеи. Èíà÷å ãîâîðÿ,  ïðåæäå âñåãî âû ñàìè äîëæíû ïîâåðèòü è çàñòàâèòü 
ïîâåðèòü äðóãèõ â óñïåøíîñòü ñîñòàâëåííîãî âàìè áèçíåñ-ïëàíà. Áèçíåñ-
ïëàí,  â ïåðâóþ î÷åðåäü,  âàæåí äëÿ ñàìîãî ïðåäïðèíèìàòåëÿ.

Êàê ïðàâèëî,  áèçíåñ-ïëàí ñîñòîèò èç ñëåäóþùèõ ðàçäåëîâ:
– êðàòêàÿ õàðàêòåðèñòèêà ïðåäïðèÿòèÿ;
– õàðàêòåðèñòèêà ïðîèçâîäèìûõ òîâàðîâ èëè óñëóã;
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Рис. 1.1 Рис. 1.2

Коммерческий вид предпринимательства имеет важное место в эко-
номике. Коммерсанты облегчают взаимосвязь между производителями 
и потребителями, ускоряют отношения купли-продажи. Как видно из 
рисунков взаимосвязи между производителями и потребителями ведутся: 
на рис. 1.1 без коммерсантов, на рис. 1.2 – с помощью коммерсантов. 
На рисунках изображено положение, в которое включены по четыре 
потребителя. Теперь представьте такое положение, когда их количество 
будет десять, сто или еще больше. 

Финансовый вид ïðåäïðèíèìàòåëüñòâà âåñüìà ñõîæ ñ êîììåð÷åñêèì. Íî 
âìåñòî êóïëè-ïðîäàæè òîâàðà çäåñü ïðîèñõîäèò êóïëÿ-ïðîäàæà äåíåã è öåííûõ 

Áèçíåñ-ïëàí – ïðîãðàììà âçàèìîñîãëàñîâàííûõ äåéñòâèé,  íåîá-
õîäèìûõ äëÿ óñïåøíîãî îñóùåñòâëåíèÿ áèçíåñ-èäåè.

Êîììåðöèÿ – ïðåäïðèíèìàòåëüñêàÿ äåÿòåëüíîñòü,  ñâÿçàííàÿ ñ 
ïðèîáðåòåíèåì òîâàðà è ïîñëåäóþùåé åãî ðåàëèçàöèåé ïîòðåáèòåëÿì.

– ïðèíöèïû îðãàíèçàöèè è óïðàâëåíèÿ ïðîèçâîäñòâîì;
– ïðîèçâîäñòâåííûå ðàñõîäû, âûðó÷êà, çàïëàíèðîâàííàÿ ïðèáûëü è åå 

ðàñïðåäåëåíèå;
– анализ рынка производимых товаров или услуг;
– итоговая и обобшающая информация. 

Мы познакомимся с некоторыми из них.
Ïðåäïðèíèìàòåëè çàíèìàþòñÿ ïî÷òè âñåìè âèäàìè ýêîíîìè÷åñêîé 

äåÿòåëüíîñòè. Èñõîäÿ èç ñóùíîñòè ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé äåÿòåëüíîñòè,  ìîæíî 
âûäåëèòü ñëåäóþùèå åå âèäû: ïðîèçâîäñòâî,  êîììåðöèÿ,  ôèíàíñîâîå 
ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî,  ïîñðåäíè÷åñòâî,  ñòðàõîâàíèå.

Ïðè ïðåäïðèíèìàòåëüñòâå,  îñíîâàííîì íà ïðîèçâîäñòâåííîé äåÿòåëü-
íîñòè,  îáúåäèíÿþòñÿ è ïðèводятся â äåéñòâèå ïðèðîäíûå,  ôèíàíñîâûå è 
òðóäîâûå ôàêòîðû ïðîèçâîäñòâà.  Ïðåäïðèíèìàòåëü ïðèîáðåòàåò ñðåäñòâà 
ïðîèçâîäñòâà – çåìëþ,  çäàíèÿ,  ñîîðóæåíèÿ,  îáîðóäîâàíèå,  ñûðüå è 
íàíèìàåò ðàáî÷èõ. Îí ïðîèçâîäèò ðàçëè÷íûå âèäû òîâàðîâ è ïðîäàåò 
ïîòðåáèòåëÿì. Êàê ïðàâèëî,  ïîäîáíûì âèäîì ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé 
äåÿòåëüíîñòè çàíèìàþòñÿ ëþäè, îáëàäàþùèå ïîòåíöèàëîì è àâòîðèòåòîì 
â áèçíåñå.
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áóìàã. Äåíåæíûå ñðåäñòâà ïðåäîñòàâëÿþòñÿ â äîëã, ïðîèçâîäèòñÿ ïîêóïêà 
è ïðîäàæà âàëþòû, àêöèé è äðóãèõ âèäîâ öåííûõ áóìàã. Ïðè ôèíàíñîâîì 
ïðåäïðèíèìàòåëüñòâå çà ïðåäîñòàâëåíèå äåíåã â äîëã âçèìàåòñÿ ïðîöåíò çà 
ïîëüçîâàíèå, à ïðè ïîêóïêå è ïðîäàæå öåííûõ áóìàã îáðàçóåòñÿ ðàçíèöà ìåæäó 
öåíîé ñêóïêè è ïðîäàæè, êîòîðàÿ è îñâàèâàåòñÿ â âèäå ïðèáûëè.

Этот вид ïðåäïðèíèìàòåëüñòâà ñåé÷àñ широко ðàñïðîñòðàíåí. Ýòîé 
äåÿòåëüíîñòüþ çàíèìàþòñÿ ïðåäïðèíèìàòåëè с солидным капиталом, òàê 
êàê íà ýòî òðåáóåòñÿ áîëüøîé ïåðâîíà÷àëüíûé êàïèòàë. Ïðåäïðèíèìàòåëü 
âûñòóïàåò â êà÷åñòâå ãàðàíòà, ïîêðûâàþùåãî çà îïðåäåëåííóþ ïëàòó ðàñõîäû, 
âûçâàííûå ðàçëè÷íûìè íåïðåäâèäåííûìè îáñòîÿòåëüñòâàìè. 

Â íàñòîÿùåå âðåìÿ ñóùåñòâóþò òàêèå ôîðìû ñòðàõîâàíèÿ, êàê ñòðàõîâàíèå 
ññóäû, ñòðàõîâàíèå èìóùåñòâà, ñòðàõîâàíèå æèçíè, ñòðàõîâàíèå ãðàæäàíñêîé 
îòâåòñòâåííîñòè âëàäåëüöåâ àâòîìàøèí,  à òàêæå ìåäèöèíñêîå ñòðàõîâàíèå. 
Ïðè ïîäîáíûõ âèäàõ ñòðàõîâàíèÿ çà ñ÷åò ðåãóëÿðíûõ ñòðàõîâûõ âçíîñîâ 
ìîãóò ïîêðûâàòüñÿ óáûòêè èëè ïîòåðè,  âûçâàííûå íåïðåäâèäåííûìè 
îáñòîÿòåëüñòâàìè.

1.	 ×òî âû ïîíèìàåòå ïîä понятием «ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî»?
2. Опишите характерные черты предпринимателя.
3. Как вы думаете, в чем причина роста количества предпринимателей? 
4. Всегда ли приносит прибль предпринимательство?
5. Перечислите виды предпринимательской деятельности.
6.	 Êàêèå îáùèå ÷åðòû è ðàçëè÷èÿ ñóùåñòâóþò ìåæäó êîììåðöèåé è фи-

нансовым предпринимательством?
7.   Что такое страхование и его роль в нашей жизни?
8.	Êàê âû ñ÷èòàåòå,  êàêîé èç âèäîâ ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé äåÿòåëüíîñòè 

âàæåí äëÿ íàøåãî îáùåñòâà?
9. Ïåðå÷èñëèòå âûãîäó,  êîòîðóþ ïîëó÷àþò îò ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé 

äåÿòåëüíîñòè ãîñóäàðñòâî,  ñàì ïðåäïðèíèìàòåëü è ïîòðåáèòåëü.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Ôèíàíñîâîå ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî – äåÿòåëüíîñòü,  ñâÿçàííàÿ ñ 
êóïëåé-ïðîäàæåé äåíåã è öåííûõ áóìàã.

Ñòðàõîâàíèå – äåÿòåëüíîñòü,  ñâÿçàííàÿ ñ çàùèòîé îò ôèíàíñîâûõ 
ïðîáëåì,   âûçâàííûõ  ðàçëè÷íûìè íåïðåäâèäåííûìè îáñòîÿòåëüñòâàìè.

Запомните!
• Предпринимательская деятельность направлена на получение 

прибыли и предполагает наличие риска.htt
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ТЕМА 2 ФИРМЫ И ИХ ВИДЫ

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

1. Какие из видов предпринимательской деятельности,  показанных на 
снимках 1—4,  наиболее труднее организовать? По какой причине?

2.  Какие из них могут быть организованы одним человеком?
3.	Каки е из них следует организовать совместно с партнером? Почему?
4.  Как вы думаете,  какие организационные работы необходимо осущест-

влять для организации предприятий,  изображенных на снимках 5 и 6?

Èçâåñòíî,  ÷òî ïðîèçâîäñòâî òîâàðîâ è ïðîöåññ îêàçàíèÿ óñëóã îñó-
ùåñòâëÿþòñÿ íà ïðåäïðèÿòèÿõ.   Ïðåäïðèÿòèÿ, îñíîâàííûå íà ãîñóäàðñòâåííîé 
ñîáñòâåííîñòè,  íàçûâàþòñÿ ãîñóäàðñòâåííûìè,  à îñíîâàííûå íà ÷àñòíîé 
ñîáñòâåííîñòè – ÷àñòíûìè ïðåäïðèÿòèÿìè. Òàêæå ìîãóò ñóùåñòâîâàòü 
ïðåäïðèÿòèÿ ñìåøàííîãî òèïà,  îñíîâàííûå íà ãîñóäàðñòâåííîé è ÷àñòíîé 
ôîðìàõ ñîáñòâåííîñòè. 

3

21

5

4

6
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Ïðåäïðèÿòèå,  çàíèìàþùååñÿ ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé äåÿòåëüíîñòüþ,  
íàçûâàåòñÿ ôèðìîé.  Ôèðìû ïðîèçâîäÿò ðàçëè÷íûå òîâàðû è óñëóãè ñ 
öåëüþ ïîëó÷åíèÿ ïðèáûëè.  Çà÷àñòóþ ôèðìû îñíîâûâàþòñÿ íà ÷àñòíîé 
ñîáñòâåííîñòè.   Ôèðìû (ïðåäïðèÿòèÿ)  â çàâèñèìîñòè îò ôîðì ñîáñòâåííîñòè,  
à òàêæå è îò òîãî,  êåì è êàê îíè óïðàâëÿþòñÿ,  êàê ðàñïðåäåëÿåòñÿ ïðèáûëü,  
êòî è êàêóþ íåñåò îòâåòñòâåííîñòü çà ðåçóëüòàòû äåÿòåëüíîñòè,  ìîãóò èìåòü 
ðàçëè÷íûå ôîðìû.

Èíäèâèäóàëüíàÿ ÷àñòíàÿ ôèðìà ñîçäàåòñÿ íà îñíîâå ñîáñòâåííîñòè 
è ñðåäñòâ îäíîãî ëèöà,  êîòîðîå è óïðàâëÿåò ôèðìîé. Âëàäåëüöó ôèð-
ìû ïðèíàäëåæèò ïðèáûëü,  ïîëó÷åííàÿ â ðåçóëüòàòå äåÿòåëüíîñòè. 
Îòâåòñòâåííîñòü çà óáûòêè è ðåçóëüòàòû äåÿòåëüíîñòè òàêæå ïîëíîñòüþ 
âîçëàãàåòñÿ íà âëàäåëüöà ôèðìû.

Кîîïåðàòèâîì (øèðêàòîì) íàçûâàåòñÿ ôèðìà,  îáúåäèíÿþùàÿ ñîá-
ñòâåííîñòü äâóõ èëè áîëåå ëèö ñ  öåëüþ îñóùåñòâëåíèÿ ñîâìåñòíîé 
äåÿòåëüíîñòè. Êîîïåðàòèâ ñëóæèò èíòåðåñàì åãî участников. ×ëåíû 
êîîïåðàòèâà äîëæíû ðàáîòàòü â ôèðìå è âìåñòå äåëèòü ðåçóëüòàò îáùåé 
äåÿòåëüíîñòè – ïîëó÷åííóþ ïðèáûëü â ñîîòâåòñòâèè ñ  âçàèìíûì 
ñîãëàøåíèåì.  Íàðÿäó ñ  ýòèì,  участники êîîïåðàòèâà â ïîëíîé ìåðå 

Ïðåäïðèÿòèå – õîçÿéñòâåííàÿ îðãàíèçàöèÿ,  çàíèìàþùàÿñÿ ïðîèç-
âîäñòâîì òîâàðîâ è îêàçàíèåì óñëóã.

Ôèðìà – ïðåäïðèÿòèå,  îñóùåñòâëÿþùåå ïðåäïðèíèìàòåëüñêóþ 
äåÿòåëüíîñòü.

Èíäèâèäóàëüíàÿ ÷àñòíàÿ ôèðìà – ôèðìà,  ñîçäàííàÿ íà îñíîâå 
ñîáñòâåííîñòè îäíîãî ëèöà è им óïðàâëÿåìàÿ.

Экономические взгляды великого ученого и 
мыслителя Абу Райхон Беруни нашли свое отражение 
в его многочисленных произведениях. Он считал,  
что в основе экономической деятельности,  то 
есть человеческого созидательного труда, лежит  
стремление людей удовлетворить потребности 
человека. В своих трудах Беруни особо подчеркнул 
важность интеллектуального,  умственного труда, 
наряду с физическим. Он также особо подчеркнул 
мысль о том,  что плата за работу должна зависеть 
от тяжести труда и его производительности. В трудах 
ученого отведено место также мыслям о разделении 
труда.  Беруни также выразил ценные мысли о 
значении человеческого фактора в сфере экономики.

Абу Райхон 
Мухаммад бин 

Ахмад 
аль-Беруни 
(973—1048)
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Èçâåñòíî,  ÷òî ïðåäïðèíèìàòåëüñêàÿ äåÿòåëüíîñòü â áîëüøèõ ìàñøòàáàõ 
òðåáóåò áîëüøîãî ïåðâîíà÷àëüíîãî êàïèòàëà. Äëÿ ýòîãî ïðèõîäèòñÿ 
îáúåäèíÿòü ñîáñòâåííîñòü è óñèëèÿ íåñêîëüêèõ ëèö èëè ïðåäïðèÿòèé. Ñ 
ýòîé öåëüþ ñîçäàþòñÿ òîâàðèùåñòâà. Îðãàíèçàòîðû,  ñîçäàâøèå ôèðìó íà 
îñíîâå òîâàðèùåñòâà,  íàçûâàþòñÿ ó÷ðåäèòåëÿìè.  Ïåðâîíà÷àëüíûé êàïèòàë  
– óñòàâíоé ôîíä ôèðìû ñîñòîèò èç äåíåæíûõ ñðåäñòâ è ñîáñòâåííîñòè 
ó÷ðåäèòåëåé â âèäå äîëåâîãî ó÷àñòèÿ. Ó÷ðåäèòåëè,  ÿâëÿÿñü âëàäåëüöàìè 
ôèðìû,  íåïîñðåäñòâåííî ìîãóò è íå ó÷àñòâîâàòü â åå ïîâñåäíåâíîé 
äåÿòåëüíîñòè  è óïðàâëåíèè.  Ïðèáûëü  èëè óáûòîê,  ïîëó÷åííûé â ðåçóëüòàòå 
äåÿòåëüíîñòè ôèðìû,  ðàñïðåäåëÿåòñÿ ìåæäó íèìè ñîãëàñíî ó÷ðåäèòåëüíîìó 
äîãîâîðó.

Ôèðìû,  ñîçäàííûå íà îñíîâå òîâàðèùåñòâà,  èìåþò òàêæå ñïåöèàëüíîå 
íàçâàíèå, â çàâèñèìîñòè îò òîãî,  êàêèì ñïîñîáîì áóäåò ïîêðûâàòüñÿ 
âîçìîæíûé óáûòîê.  Åñëè ôèðìû áóäóò ïîêðûâàòü óáûòîê â îáúåìå,  ðàâíîì 
äîëåâîìó ó÷àñòèþ â óñòàâíîì êàïèòàëå,  òî îíè íàçûâàþòñÿ îáùåñòâом ñ 
îãðàíè÷åííîé îòâåòñòâåííîñòüþ.   Îáû÷íî ê íàçâàíèþ ïîäîáíûõ  ïàðòíåðñêèõ 
ôèðì ïðèñîåäèíÿåòñÿ ñëîâî «Ltd» (îò àíãë  limited – îãðàíè÷åííûé). 
Ó÷ðåäèòåëè îáùåñòâà ñ  íåîãðàíè÷åííîé îòâåòñòâåííîñòüþ ïîëó÷åííûé 
óáûòîê ïîêðûâàþò â ïîëíîì îáúåìå ñîâìåñòíî.  Ïðè íåîáõîäèìîñòè îíè 
ïðîäàþò äàæå ñâîþ ñîáñòâåííîñòü è ýòèì âîñïîëíÿþò óáûòîê.  Такие фирмы 
называются обществом с ограниченной отвественностью.

Тîâàðèùåñòâî (îáùåñòâî) – ôèðìà,  îðãàíèçîâàííàÿ íà îñíîâå 
ñðåäñòâ äâóõ è áîëåå ëèö (ëþäåé èëè ïðåäïðèÿòèé),  îòâå÷àþùèõ çà 
ðåçóëüòàòû ñâîåé äåÿòåëüíîñòè ñîãëàñíî ó÷ðåäèòåëüíîìó äîãîâîðó.

Óñòàâíîé ôîíä ôèðìû – ñîâîêóïíàÿ ñóììà ñîáñòâåííîñòè è ñðåäñòâ 
ñîó÷ðåäèòåëåé ôèðìû,  âíåñåííя èìè â âèäå äîëè,  íåîáõîäèìîé äëÿ 
äåÿòåëüíîñòè ôèðìû.

íåñóò îòâåòñòâåííîñòü по îáÿçàòåëüñòâàì кооператива. Ýòî îçíà÷àåò, что, 
åñëè êîîïåðàòèâ èìååò äîëã è â èòîãå ñòàíîâèòñÿ áàíêðîòîì,  òî ýòîò äîëã 
âûïëà÷èâàåòñÿ çà ñ÷åò ñîâìåñòíîé ñîáñòâåííîñòè è полученной прибыли,  
Еñëè æå ýòîãî íåäîñòàòî÷íî,  òî ïðîèçâîäèòñÿ äîïëàòà çà ñ÷åò ëè÷íîé 
ñîáñòâåííîñòè ÷ëåíîâ êîîïåðàòèâà.  Â  êà÷åñòâå ïðèìåðà êîîïåðàòèâà ìîæíî 
ïðèâåñòè äåõêàíñêèå è ôåðìåðñêèå õîçÿéñòâà â ñåëüñêîé ìåñòíîñòè.

Ширкат – образуется несколькими лицами,  которые работают 
вместе и несут полную ответственность за результат.

Ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé äåÿòåëüíîñòüþ ìîæíî çàíèìàòüñÿ,  äàæå íå 
îòêðûâàÿ ôèðìû.  Äëÿ ýòîãî íóæíî ïîëó÷èòü â õîêèìèяòå ñòàòóñ «×àñòíîãî 
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1.	Ï î êàêèì ñâîéñòâàì ôèðìû äåëÿòñÿ íà âèäû?
2.	Ï ðèâåäèòå ïðèìåðû ïî êàæäîìó âèäó ôèðì,  îñóùåñòâëÿþùèõ ñâîþ 

äåÿòåëüíîñòü â âàøåì ðàéîíå.
3.	Ïå ðå÷èñëèòå ïðåèìóùåñòâà è íåäîñòàòêè êàæäîãî âèäà ôèðì.
4.	 Êàêèå îáùèå ÷åðòû è ðàçëè÷èÿ ïðîèçâîäñòâåííîãî êîîïåðàòèâà è 

õîçÿéñòâåííîãî òîâàðèùåñòâà âû çíàåòå?
5.	 Â  ÷åì ðàçëè÷èе ãîñóäàðñòâåííûõ ïðåäïðèÿòèé è ÷àñòíûõ ôèðì?
6.	 ×åì îòëè÷àþòñÿ äðóã îò äðóãà îáùåñòâо ñ îãðàíè÷åííîé è íåîãðàíè÷åííîé 

îòâåòñòâåííîñòüþ? 

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

1.  Перенесите в свою тетрадь таблицу и на основе ответов на вопросы 
первого столбика заполните пустые клетки таблицы.

2.  В случае,  если вы собрались открыть: а)  магазин; б)  малую пекарню; 
в)  большой кондитерский цех; г)  большое предприятие по производству 
хлебопродуктов. Какой вид фирмы вы бы выбрали в этих случаях? 

Задание

ïðåäïðèíèìàòåëÿ» è â óñòàíîâëåííîì ïîðÿäêå ñâîåâðåìåííî ïëàòèòü íàëîãè 
â ñîîòâåòñòâèè ñ ïîëó÷åííûìè ðåçóëüòàòàìè.

Существуют фирмы и других видов. Исходя из экономических условий, 
виды фирм могут совершенствоваться и приспосабливаться. 

По данным Государственного комитета по статистике Республики 
Узбекистан, по состоянию на 1 января 2019 года количество учреждений 
и организаций в нашей стране составляет 323 тысячи. Из них 72,4 тысячи 
– частные предприятия, 15,5 семейные предприятия, 170,2 тысячи – 
общества с ограниченной ответственностью и 64,6 тысячи составляют 
другие предприятия и организации.

Вопросы о фирме
Частная 
фирма

Шир-
кат

Товарищество

а) кто является владельцем фирмы?
б) как формируется собственность 
фирмы?
в)	как управляется фирма?
г) как распределяется прибыль? 
д) какая ответственность возлагается 

за результаты деятельности? 
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ÀÊÖÈÎÍÅÐÍÎÅ ÎÁÙÅÑÒÂÎТЕМА 3

   ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

1. 	На снимке 1 изображены акции.  Какие это бумаги? Расскажите об этом 
одноклассникам.

2. 	Сможете ли вспомнить информацию,  переданную по телевидению о 
фондовых индексах,  изображенных на снимке 2?

3.    Как вы думаете, с какими трудностями могут столкнуться предприниматели 
при организации деятельности таких крупных компаний как завод, 
изображенный на рисунке 3, и банк на рисунке 4 и управлении ими.

1
2

3 4

На крупных предприятиях оáùåñòâà ñ îãðàíè÷åííîé îòâåòñòâåííîñòüþ 
ñîçäàþòñÿ â âèäå àêöèîíåðíûõ îáùåñòâ.   Àêöèîíåðíîå îáùåñòâî âûïóñêàåò 
è ïðîäàåò àêöèè â ðàçìåðå,  ðàâíîì ïåðâîíà÷àëüíîìó óñòàâíîìó ôîíäó.   
Êàæäûé ïîêóïàòåëü àêöèé ñòàíîâèòñÿ ÷ëåíîì îáùåñòâà.  Îáùåñòâî,  â 
çàâèñèìîñòè îò ïîëó÷åííîé ãîäîâîé ïðèáûëè,  åæåãîäíî âûïëà÷èâàåò 
àêöèîíåðó äèâèäåíäû. 

Çà ðóáåæîì àêöèîíåðíîå îáùåñòâî íàçûâàþò àêöèîíåðíîé êîìïàíèåé èëè 
êîðïîðàöèåé.  Åñëè àêöèè àêöèîíåðíîãî îáùåñòâà áóäóò ïðîäàâàòüñÿ ëþáîìó 
æåëàþùåìó,  òî òàêîå îáùåñòâî áóäåò íàçûâàòüñÿ àêöèîíåðíûì îáùåñòâîì 
îòêðûòîãî òèïà. Еñëè æå àêöèè ïðîäàþòñÿ òîëüêî îïðåäåëåííîé ãðóïïå 
ëèö (ê ïðèìåðó,  ó÷ðåäèòåëÿì èëè ðàáîòíèêàì ïðåäïðèÿòèÿ),  òî îíî áóäåò 
íàçûâàòüñÿ àêöèîíåðíûì îáùåñòâîì çàêðûòîãî òèïà.
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Àêöèÿ – öåííàÿ áóìàãà,  íà ëèöåâîé ñòîðîíå êîòîðîé óêàçàíà öåíà – 
åå íîìèíàëüíàÿ ñòîèìîñòü.  Àêöèîíåð ìîæåò ïðîäàòü èëè ïîäàðèòü àêöèþ 
äðóãîìó ëèöó. Îáû÷íî àêöèè ïîêóïàþò è ïðîäàþò íà ôîíäîâûõ áèðæàõ. Â 
çàâèñèìîñòè îò ïîëó÷àåìîãî âëàäåëüöåì äîõîäà – íèçêîãî èëè âûñîêîãî 
äèâèäåíäà – ìåíÿåòñÿ ðûíî÷íàÿ ñòîèìîñòü – êóðñ àêöèè. Íàïðèìåð: àêöèÿ 
íîìèíàëüíîé ñòîèìîñòüþ â 10 000 ñóì ìîæåò áûòü ðåàëèçîâàíà íà ðûíêå 
öåííûõ áóìàã ïî öåíå 12 000 ñóì èëè 9 000 ñóì. Â  òàêèõ ñëó÷àÿõ ðå÷ü 
èäåò î ïîâûøåíèè èëè ñíèæåíèè êóðñà àêöèé. Èçìåíåíèå êóðñà àêöèé 
îïðåäåëÿåòñÿ óðîâíåì ðûíî÷íîé ñòîèìîñòè ïî îòíîøåíèþ ê íîìèíàëüíîé 
ñòîèìîñòè â ïðîöåíòàõ.  Â  âûøå ïðèâåäåííîì ïðèìåðå â ïåðâîì ñëó÷àå êóðñ 
àêöèé ñîñòàâèò 120%,  à âî âòîðîì – 90%.

Àêöèè áûâàþò ïðîñòûìè è ïðèâèëåãèðîâàííûìè. Ïðîñòûå àêöèè íå 
ãàðàíòèðóþò ïîëó÷åíèÿ äîõîäà – äèâèäåíäîâ.  Ïðèâèëåãèðîâàííûå æå àêöèè 
ãàðàíòèðóþò ïîëó÷åíèå åæåãîäíîãî äèâèäåíäà â âèäå îïðåäåëåííîãî 

Àêöèîíåðíîå îáùåñòâî – êðóïíàÿ ôèðìà ñ îãðàíè÷åííîé îòâåò-
ñòâåííîñòüþ,  ñôîðìèðîâàâøàÿ ñâîé óñòàâíоé ôîíä çà ñ÷åò ïðîäàæè 
àêöèé.

Àêöèÿ – öåííàÿ áóìàãà,  äîêóìåíò,  ïîäòâåðæäàþùèé äîëåâîå ó÷àñòèå 
â óñòàâíîì ôîíäå ôèðìû è äàþùèé ïðàâî íà ïîëó÷åíèå îïðåäåëåííîé 
÷àñòè äîõîäà.

Àêöèîíåðíîå îáùåñòâî îòêðûòîãî òèïà – îáùåñòâî,  ðåàëèçóþùåå 
ñâîè àêöèè âñåì æåëàþùèì.

Àêöèîíåðíîå îáùåñòâî çàêðûòîãî òèïà – îáùåñòâî,  êîòîðîå ïðîäàåò 
àêöèè òîëüêî îïðåäåëåííîé ãðóïïå ëèö (ó÷ðåäèòåëÿì èëè ÷ëåíàì 
îáùåñòâà).

2 – Э. Сариков, Б. Хайдаров

Ïåðâîå àêöèîíåðíîå îáùåñòâî «Îñò-Èíäская компания» áûëî ñîçäàíî 
â XVI âåêå â Íèäåðëàíäàõ,  îíî âåëî òîðãîâûå äåëà ñ Èíäèåé.

Ïî êîëè÷åñòâó àêöèé,  ïðèîáðåòåííûõ àêöèîíåðîì,  ìîæíî ñóäèòü î 
åãî ïðàâå ãîëîñà â óïðàâëåíèè îáùåñòâîì. Îò êîëè÷åñòâà àêöèé çàâèñèò 
÷èñëî ãîëîñîâ,  äàþùèõ ïðàâî íà ó÷àñòèå â îáùåì ñîáðàíèè àêöèîíåðíîãî 
îáùåñòâà è âîçìîæíîñòü âëèÿíèÿ ñâîèì ãîëîñîì íà âûáîð ðóêîâîäèòåëåé 
ïðàâëåíèÿ,  íà ïðèíÿòèå òîãî èëè èíîãî ðåøåíèÿ. Ñëåäîâàòåëüíî,  ÷åì 
áîëüøå àêöèé ó àêöèîíåðà,  òåì øèðå ó íåãî âîçìîæíîñòè âîçäåéñòâèÿ 
â âîïðîñàõ óïðàâëåíèÿ ïðåäïðèÿòèåì.  Åñëè àêöèîíåð âëàäååò áîëüøåé 
÷àñòüþ àêöèé (áîëüøå ïîëîâèíû),  òî åìó ïðèíàäëåæèò êîíòðîëüíûé ïàêåò 
àêöèé,  è îí ôàêòè÷åñêè ñòàíîâèòñÿ âëàäåëüöåì ïðåäïðèÿòèÿ,  à çíà÷èò,  
ïðèíÿòèå êàæäîãî ðåøåíèÿ íà îáùåì ñîáðàíèè àêöèîíåðîâ áóäåò çàâèñåòü 
îò åãî ãîëîñà.
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1.	Îõ àðàêòåðèçóéòå àêöèîíåðíîå îáùåñòâî.
2.	 Â   ÷åì îòëè÷èå ìåæäó àêöèîíåðíûìè îáùåñòâàìè îòêðûòîãî è çàêðûòîãî 

òèïîâ?
3.	 Êàêèå ïðåèìóùåñòâà è íåäîñòàòêè èìåþò ïðîñòûå è ïðèâèëåãèðîâàííûå 

àêöèè?
4.	 Êàêîâû ïðåèìóùåñòâà è íåäîñòàòêè àêöèîíåðíîãî îáùåñòâà ïî ñðàâíåíèþ 

ñ òîâàðèùåñòâîì – îáùåñòâîì ñ îãðàíè÷åííîé îòâåòñòâåííîñòüþ?
5.	 Êàêèå àêöèîíåðíûå îáùåñòâà,  ðàñïîëîæåííûå â âàøåì ðàéîíå,  âû 

ìîæåòå íàçâàòü?
6.	Ìîãóò ëè ïðèîáðåñòè àêöèè àêöèîíåðíîãî îáùåñòâà ãîñóäàðñòâî èëè 

èíîñòðàííûå ôèðìû?
7.	 Êàêîå âîçäåéñòâèå ìîæåò îêàçàòü àêöèîíåð íà óïðàâëåíèå àêöèîíåðíûì 

îáùåñòâîì?
8.	 Êòî áîëüøå çàèíòåðåñîâàí â ïîëó÷åíèè àêöèîíåðíûì îáùåñòâîì  

áîëüøîé ïðèáûëè – âëàäåëåö ïðîñòîé àêöèè èëè æå ïðèâèëåãèðîâàííîé?
9. 	Êòî ïîòåðïèò áîëüøèé óáûòîê â ñëó÷àå áàíêðîòñòâà ôèðìû – âëàäåëåö 

ïðîñòîé àêöèè èëè ïðèâèëåãèðîâàííîé?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Àáäóëëàåâ – âëàäåëåö 16-òè ïðîñòûõ  àêöèé àêöèîíåðíîãî îáùåñòâà.  Ïî 
èòîãàì ãîäà îáùåñòâî ïîëó÷èëî 20  000 000 ñóì ïðèáûëè è ïîñòàíîâèëî 
ðàñïðåäåëèòü åå â êà÷åñòâå äèâèäåíäîâ.   Åñëè áóäåò èçâåñòíî,  ÷òî îáùåñòâî 
ïðîäàëî âñåãî 2 000 ïðîñòûõ  àêöèé,  òî êàêèå äèâèäåíäû îò àêöèé ïîëó÷èò 
Àáäóëëàåâ?

Упражнение

Íîìèíàëüíàÿ ñòîèìîñòü àêöèè – öåíà,  óêàçàííàÿ íà àêöèè.
Êóðñ àêöèè – ðûíî÷íàÿ ñòîèìîñòü àêöèè.
Äèâèäåíä – ÷àñòü (äîëÿ)  ïðèáûëè ôèðìû,  ïîëó÷àåìàÿ âëàäåëüöåì 

àêöèè.

ïðîöåíòà îò èõ ñòîèìîñòè. Âëàäåëåö ïðèâèëåãèðîâàííых àêöèй íå ìîæåò 
ó÷àñòâîâàòü â óïðàâëåíèè îáùåñòâîì,  òàê êàê íå èìååò ïðàâà ãîëîñà 
íà îáùåì ñîáðàíèè àêöèîíåðîâ. Íàèáîëåå âàæíûå âîïðîñû,  ñâÿçàííûå 
ñ  äåÿòåëüíîñòüþ àêöèîíåðíîãî îáùåñòâà,  ðåøàåò Ñîâåò äèðåêòîðîâ,  
èçáèðàåìûé íà îáùåì ñîáðàíèè àêöèîíåðîâ. Ðóêîâîäñòâî оáùåñòâîì 
îñóùåñòâëÿåòñÿ íàåìíûìè ìåíåäæåðàìè. 
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• Акционерное общество — крупная фирма с ограниченной ответ-
ственностью,  сформировавшая свой уставной фонд за счет продажи 
акций,  бывает открытого или закрытого типа.

• Акционерное общество выплачивает владельцу акций – акционеру 
дивиденды из своей прибыли.

• Акции можно свободно продать на фондовой бирже.
• Дивиденды по простым акциям выплачиваются только в случае 

получения прибыли акционерным обществом.
• По привилегированным акциям гарантируется определенный размер 

дивидендов.

  Запомните!

Акционерное общество «Ziyo-LTD»

Уставной фонд 			     — 40 000 000 000 сум.
Вид акций — простой.
Номинальная стоимость акций  — 10 000 сум.
Количество акций 		    — 4 000 000 штук.
Акционеры: 
— Дилором	  		    — владелица 10% акций;
— Дильшод 			     — владелец 20 % акций;
— Батыр 				      — владелец 35 % акций;
— другие (20 человек)  		   — владельцы — 35 % акций.
Годовая чистая прибыль 	   — 5 000 000 000 сум.

Акционеры акционерного общества «Ziyo» обсуждают вопрос о 
распределении годовой чистой прибыли.   По мнению Дилором всю 
прибыль следует распределять в виде дивидендов.   Дильшод придержи-
вается такого же мнения.   А мнение Батыра: половину прибыли следует 
направить на расширение производства,  а остальную часть распределить 
между акционерами.
1.  Как вы думаете,  чье мнение более выгоднее? Почему?
2.   Сколько дивидендов получит каждый из основных акционеров обще-

ства при распределении всей прибыли?
3.  Сколько приносит доход в виде дивидендов каждая акция?
4.  Что можете сказать о рыночном курсе акций этого предприятия?

Задание
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Фондовый рынок (англ. «Stock market») – это вид финансового рынка, 
на котором торгуют ценными бумагами. Наиболее распространенными 
ценными бумагами являются акции.

Наиболее важные институты фондового рынка – это фондовые биржи.
Иногда, из средств массовых информаций мы узнаем, что индексы на 

Нью-Йоркской фондовой бирже резко подскочили, или наоборот, «снизи-
лись». При этом чаще всего упоминаются такие индексы как Доу-Джонса 
(Dow Jons), Никкей (Nikkey), Дакса (Dax), Ксанг-Сенга (Xang Seng). Что 
означают эти индексы?

Первый индекс был придуман американцами Эдвардом Джонсом и 
Чарльзом Доу. Они рассчитали среднеарифметические индексы по ценам 
акций 12 самых крупных акционерных компаний США на Нью-Йоркской 
фондовой бирже и назвали их индексами Доу-Джонса (Dow Jones). С тех 
пор порядок расчета этого индекса существенно изменился, усовершен-
ствовался. Сейчас количество компаний, по которым рассчитывается этот 
индекс, доведен до 30. В этот индекс входят самые знаменитые компании, 
такие как: Coca Cola, IBM, Intel, General Motors. 

Для осуществления анализа экономической ситуации сами показатели 
биржевых индексов не так важны, но важны показатели изменений этих 
индексов.

Например, если биржевые индексы растут, значит акции учреждений 
к которому они относятся – дорожают, значит в этой сфере экономики 
происходит рост. Если наоборот, индекс понижается, значит и в этом 
секторе идет снижение. Существуют такие индексы, которые отражают 
положение дел не только в конкретной сфере экономики, но и положение 
дел всей экономики страны. Например, в индекс S&P 500 входят 500 са-
мых крупных компаний США, и они охватывают все секторы экономики. 
То есть, изменение этого индекса отражает в себе все изменения, проис-
ходящие в экономике США.

По интернету: 1. Определите текущую стоимость акций и ежедневные 
изменения конкретной компании.

2. Определите текущую стоимость и однодневное изменение индексов 
компаний, приведенных выше.

3. Определите текущую стоимость и однодневное изменение стоимости 
акции конкретного учреждения на Ташкентской Республиканской фон-
довой бирже.

   ВОПРОСЫ И ЗАДАНИЯ

 ИНДЕКСЫ ФОНДОВОГО РЫНКАСАМОСТОЯТЕЛЬНОЕ ЗАНЯТИЕ
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Кîîïåðàòèâ 
(øèðêàò)

Àêöèîíåðíîå 
îáùåñòâî

×àñòíàÿ 
ôèðìà

Îáùåñòâî ñ 
íåîãðàíè÷åííîé 
îòâåòñòâåííîñòüþ

Èíäèâèäóàëü-
íûé ÷àñòíûé 

ïðåäïðèíèìàòåëü

Îáùåñòâî ñ 
îãðàíè÷åííîé 

oòâåòñòâåííîñòüþ

ÏÎÐßÄÎÊ ÎÒÊÐÛÒÈß ÔÈÐÌÛТЕМА 4

ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

1. Выразите свое отношение к мнению: «Нужно обязательно отразить 
в каких-то документах то, что фирма существует и осуществляет свою 
деятельность».

2. Какие негативные последствия могут возникнуть в противном случае?
3. Создание и оформление документов, каких из вышеуказанных фирм 

будет сложнее, по вашему мнению? А каких, наоборот, будет легче?

Äëÿ îòêðûòèÿ ôèðìû ïðåæäå âñåãî íåîáõîäèìî ïîäãîòîâèòü ñëå-
äóþùèå äîêóìåíòû: óñòàâ ôèðìû è ó÷ðåäèòåëüíûé äîãîâîð. Â óñòàâå 
ôèðìû óêàçûâàþò íàçâàíèå ôèðìû,  ìåñòîíàõîæäåíèå,  öåëü îòêðûòèÿ htt

p:e
du

po
rta

l.u
z



22

ôèðìû,  ñôåðà äåÿòåëüíîñòè,  êåì îíà ñîçäàíà (êàêèìè ó÷ðåäèòåëÿìè),  
îðãàíèçàöèîííàÿ ñòðóêòóðà,  ñóììà ïåðâîíà÷àëüíîãî êàïèòàëà – óñòàâíоé 
ôîíä,  íåîáõîäèìûé äëÿ ñòàíîâëåíèÿ ôèðìû,  äîëåâîå ó÷àñòèå ó÷ðåäèòåëåé 
ôèðìû â óñòàâíîì ôîíäå,  ñîñòàâ è ïîðÿäîê ôîðìèðîâàíèÿ èìóùåñòâà. 

Êàæäàÿ ñòàòüÿ óñòàâà ôèðìû íå äîëæíà íàõîäèòüñÿ â ïðîòèâîðå÷èè ñ 
äåéñòâóþùèìè çàêîíîäàòåëüñòâîì страны è ïîëîæåíèÿìè î äåÿòåëüíîñòè 
ïðåäïðèíèìàòåëåé. Óñòàâ ôèðìû,  êàê ïðàâèëî,  îòðàæàåò ïîëîæåíèå è 
ïîðÿäîê äåéñòâèé ïðåäïðèíèìàòåëåé,  ïðèñóùèõ ýòîé ôèðìå,  êîòîðàÿ 
äîëæíà â áóäóùåì îñóùåñòâëÿòü ñâîþ äåÿòåëüíîñòü â ïîëíîì ñîîòâåòñòâèè 
ñ íàñòîÿùèì óñòàâîì.

У фирмы должны быть  названия и печать. С ними фирма проходить 
регистрацию и получает статус юридического лица в качестве участника 
экономической деятельности. Фирма дает заявку на изготовление круглых 
и угловых печатей, рабочей документации, и этим приступает к ведению 
своей деятельности. Все денежные работы фирмы осуществляются через 
банк. В соответствии с указом Президента с 1 января 2018 года центры, 
предоставляющие услуги субъектам предпринимательства через «единое 
окно», превратились в Центры государственных услуг. 

Услуги по регистрации фирмы, также будут осуществляться через этот 
Центр. 

С 1 апреля 2017 года запущен сервис онлайн-регистрации субъектов 
предпринимательства через Единый портал интерактивных государственных 

Óñòàâ ôèðìû – íîðìàòèâíûé äîêóìåíò,  èìåþùèé þðèäè÷åñêóþ 
ñèëó è ðåãóëèðóþùèé âíóòðåííþþ è âíåøíþþ äåÿòåëüíîñòü ôèðìû.

Ó÷ðåäèòåëüíûé äîãîâîð ôèðìû – ñîãëàøåíèå,  ñîñòàâëåííîå ìåæäó 
ó÷ðåäèòåëÿìè î ñîâìåñòíîé äåÿòåëüíîñòè ôèðìû.

Ó÷ðåäèòåëüíûé äîãîâîð ñîñòàâëÿåòñÿ ïðè íàëè÷èè äâóõ èëè áîëåå 
ó÷ðåäèòåëåé ôèðìû. Â ó÷ðåäèòåëüíîì äîãîâîðå ôèðìû äîëæíû áûòü 
îòðàæåíû ïðèíöèïû è ìåõàíèçìû îðãàíèçàöèè ôèðìû,  äåÿòåëüíîñòè è 
óïðàâëåíèÿ ôèðìîé,  ñîñòàâ óñòàâíîãî ôîíäà è äîëåâîå ó÷àñòèå ó÷ðåäèòåëåé,  
ïîðÿäîê ðàñïðåäåëåíèÿ ïðèáûëè ìåæäó íèìè,  âíóòðåííèå ïîäðàçäåëåíèÿ 
óïðàâëåíèÿ,  èçìåíåíèÿ ñòàòóñà ôèðìû,  ñïîñîáû åå çàêðûòèÿ,  à òàêæå 
ñîãëàøåíèÿ ìåæäó ó÷ðåäèòåëÿìè. 
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услуг (my.gov.uz). С помощью этой услуги определено время регистрации 
предпринимателей, которое составляет 30 минут. 

Íàçâàíèå,  ëîãîòèï èëè òîâàðíûé çíàê ôèðìû ñ÷èòàþòñÿ åå ôèðìåííûìè 
çíàêàìè. Ïðè èõ âûáîðå ñëåäóåò ó÷èòûâàòü ïðèñóùèå ôèðìå õàðàêòåðíûå 
îñîáåííîñòè. Ëîãîòèï èëè òîâàðíûé çíàê ôèðìû ñëóæèò äëÿ îòëè÷èÿ 
ïðîäóêöèè äàííîé ôèðìû îò òàêîâîé äðóãèõ ôèðì.  Òîâàðíûé çíàê ôèðìû 
ñîçäàåò óäîáñòâà è äëÿ ïîòðåáèòåëåé.   Îíè áûñòðî îòëè÷àþò òîâàðû ðàçëè÷íûõ 
ôèðì íà ïðèëàâêàõ,  â ðåêëàìå,  îáúÿâëåíèÿõ áëàãîäàðÿ òîâàðíûì çíàêàì. 
Ôèðìà òàêæå äîëæíà çàðåãèñòðèðîâàòü ñâîå íàçâàíèå и òîâàðíûé çíàê â 
óñòàíîâëåííîì ïîðÿäêå,  â íàäëåæàùèõ îðãàíàõ,  ïîòîìó ÷òî èñïîëüçîâàíèå 
íàçâàíèé è òîâàðíûõ çíàêîâ äðóãèõ ôèðì çàïðåùåíî ïî âñåìó ìèðó.

Лицо, желающее открыть фирму, может зайти на официальный сайт 
Госкомстата и зарезервировать название фирмы по своему выбору.

Правовые основы ведения бизнеса в Узбекистане отражены в 
Конституции Республики Узбекистан. В частности, статья 53 Конституции 
гласит: «Государство гарантирует свободу экономической деятельности, 
предпринимательства и труда с учетом правовых приоритетов потребителей, 
равных прав и правовой защиты всех форм собственности».

В нашей стране для улучшения предпринимательской среды, создания 
еще больших возможностей для предпринимателей, в целях стимулирования 
малого бизнеса и частных предпринимателей осуществляются широко- 
масштабные реформы. За последние годы приняты ряд законов, десятки 
указов и постановлений Президента. Все это служит правовой основой для 
развития предпринимательства. 

По состоянию на 1 января 2019 года количество зарегистрированных 
предприятий и организаций в Узбекистане составило около 323,5 
тысячи. Это на 38 тысяч (13,3%) больше, чем в предыдущем году. Также 
количество предприятий с иностранным капиталом в нашей стране за 
год увеличилось на 39,3% и составило 7,8 тыс. При этом большинство 
предприятий создано с участием капитала из таких стран как Россия, 
Китай, Турция, Южная Корея и Казахстан.

Знаете ли вы?
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• Чтобы открыть фирму,  прежде всего необходимо выбирать тип и 
название фирмы.

• В Уставе фирмы приводятся сведения о виде ее деятельности,  цели 
создания,  о ее реквизитах,  учредителях и ее Уставном фонде.

• Учредительный договор фирмы определяет взаимоотношения ее 
учредителей.

• Фирменные знаки — это наименования фирмы,  ее товарные знаки 
и т.п. 

   Запомните!

1.	 Расскажите о ïîðÿäêе îòêðûòèÿ ôèðìû.
2.	 Äëÿ ÷åãî ôèðìå íóæåí óñòàâ è ÷òî â íåì äîëæíî áûòü îòðàæåíî?
3.	 Ìîæåò ëè ôèðìà çàíèìàòüñÿ äåÿòåëüíîñòüþ,  íå îòðàæåííîé â óñòàâå?
4.	 Â   êàêèõ  ñëó÷àÿõ  ñîñòàâëÿåòñÿ ó÷ðåäèòåëüíûé äîãîâîð è ÷òî îí ñîäåðæèò?
5.	Ã äå ôèðìà ïðîõîäèò ãîñóäàðñòâåííóþ ðåãèñòðàöèþ?
6.	 Äëÿ ÷åãî ôèðìå íóæåí òîâàðíûé çíàê?
7.  Ïî÷åìó ôèðìàì íå ðàçðåøàåòñÿ èñïîëüçîâàòü ôèðìåííûå знака äðóã 

äðóãà?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

1. 	Придумайте новую бизнес-идею. Исходя из этого, выберите одну из 
форм компании и создайте подрядчика только с вами или со своими 
товарищами.

2. 	Придумайте название для фирмы.
3. 	Составьте устав компании. В уставе укажите такую ​​информацию: 

цель открытия фирмы, ее организационно-правовая форма, состав 
учредителей, размер уставного капитала и местонахождение.

4. 	Составьте и подпишите учредительный договор между учредителями 
компании. Для этого обсудите такие вопросы: размер уставного фонда, 
кто и сколько вносит средств в уставной фонд, кто управляет фирмой,  
как распределяется прибыль.

5. Нарисуйте и прокомментируйте товарный знак компании.

ОТКРЫВАЕМ ФИРМУ
Задание
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ТЕМА 5 ÑÐÅÄÑÒÂÀ È ÐÀÑÕÎÄÛ ÔÈÐÌÛ

1.  На приведенной схеме изображен кругооборот (оборот)  средств фирмы. 
Внимательно изучите его и прокомментируйте.

2.  Проанализируйте и выразите свое мнение о том,  в каком виде на-
ходятся средства фирмы в каждом из этапов оборота.

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

   МАГАЗИН

СРЕДСТВА

РЫНОК ПРОИЗВОДСТВО

ТОВАР

Äëÿ îñóùåñòâëåíèÿ ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè ôèðìå íåîáõîäèìû 
ñðåäñòâà. Êàê ïðàâèëî, ñðåäñòâà ôèðìû ôîðìèðóþòñÿ èç äåíåæíûõ ñðåäñòâ 
åå âëàäåëüöåâ. Ñðåäñòâà ôèðìû,  â çàâèñèìîñòè îò òîãî,  êàê îíè áóäóò 
èñïîëüçîâàòüñÿ è ÷òî íà íèõ áóäåò ïðèîáðåòåíî,  äåëÿòñÿ íà äâà âèäà.  
Ñðåäñòâà,  çàòðà÷åííûå íà ïðèîáðåòåíèå çäàíèé,  ñîîðóæåíèé,  èíñòðóìåíòîâ 
è îáîðóäîâàíèÿ,  íàçûâàþòñÿ îñíîâíûìè ñðåäñòâàìè (îñíîâíîé êàïèòàë).  
Îñíîâíûå ñðåäñòâà – ýòî ñðåäñòâà,  âëîæåííûå â ïîêóïêó ñðåäñòâ 
ïðîèçâîäñòâà,  êîòîðûå â òå÷åíèå ìíîãèõ ëåò èñïîëüçóþòñÿ ìíîãîêðàòíî.

Ñðåäñòâà, çàòðà÷èâàåìûå íà ïîêóïêó ñûðüÿ, òîïëèâà, ýíåðãèè, 
ðàçëè÷íûõ ìàòåðèàëîâ è íàåì ðàáî÷åé ñèëû, íàçûâàþòñÿ îáîðîòíûìè 
ñðåäñòâàìè (îáîðîòíûé êàïèòàë).  Îáîðîòíûå ñðåäñòâà ñîñòîÿò èç ñðåäñòâ,  
çàòðà÷èâàåìûõ íà ðåñóðñû,  èñïîëüçóåìûå â ïðîèçâîäñòâå.   Ôèðìà íà ñâîè 
îáîðîòíûå ñðåäñòâà ïðèîáðåòàåò íà ðûíêå ðåñóðñîâ ñûðüå è ðàçëè÷íûå 
ìàòåðèàëû,  íàíèìàåò ðàáî÷óþ ñèëó,  è òåì ñàìûì ïðåâðàùàåò îáîðîòíûå 
ñðåäñòâà äåíåæíîé ôîðìû â ìàòåðèàëüíóþ.  Èç ýòèõ  ðåñóðñîâ ôèðìà 
ïðîèçâîäèò òîâàðû.  Ïîñëå èõ ðåàëèçàöèè ñðåäñòâà âíîâü â äåíåæíîé ôîðìå 
âîçâðàùàþòñÿ â ôèðìó. htt
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Такие средства фирмы называются оборотными средствами. Примером 
оборотных средств могут служить семена, минеральные удобрения, горюче-
смазочные материалы фермера.

Îñíîâíûå ñðåäñòâà òîæå íàõîäÿòñÿ «â îáîðîòå». Ïåðèîä èõ îáîðîòà 
ñâÿçàí ñî ñðîêîì ýêñïëóàòàöèè îñíîâíûõ ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà. Îáû÷íî 
ñðîê èñïîëüçîâàíèÿ çäàíèé è ñîîðóæåíèé óñòàíàâëèâàåòñÿ â 20 ëåò,  à 
îáîðóäîâàíèÿ – â 5–7 ëåò. Â òå÷åíèå ýòîãî âðåìåíè îíè èçíàøèâàþòñÿ,  
ïðîèñõîäèò åæåãîäíûé ïåðåíîñ ÷àñòè ïåðâîíà÷àëüíîé ñòîèìîñòè îñíîâíûõ 
ïðîèçâîäñòâåííûõ ñðåäñòâ â ñòîèìîñòü âíîâü ñîçäàííîé ïðîäóêöèè,  òåì 
ñàìûì îíè ñòàíîâÿòñÿ äåøåâëå.   Ñòîèìîñòü èçíîøåííîé ÷àñòè îáîðóäîâàíèÿ, 
ïîñëå ðåàëèçàöèè òîâàðîâ, âîçâðàùàåòñÿ â ôèðìó â äåíåæíîé ôîðìå. Ýòè 
äåíüãè íàçûâàþòñÿ àìîðòèçàöèîííûìè îò÷èñëåíèÿìè. Êàê ïðàâèëî,  ãîäîâûå 
àìîðòèçàöèîííûå îò÷èñëåíèÿ îïðåäåëÿþòñÿ äåëåíèåì ñòîèìîñòè çäàíèé 
èëè îáîðóäîâàíèÿ íà ñðîê èõ ñëóæáû. 

Îñíîâíûå ñðåäñòâà – äåíåæíûå ñðåäñòâà,  ïðåäíàçíà÷åííûå äëÿ 
ïðèîáðåòåíèÿ ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà,  èñïîëüçóåìûõ  ìíîãîêðàòíî â 
òå÷åíèå ìíîãèõ ëåò.

Îáîðîòíûå ñðåäñòâà – äåíåæíûå ñðåäñòâà,  çàòðà÷èâàåìûå íà 
ïîêóïêó ñûðüÿ,  ðàçëè÷íûõ ìàòåðèàëîâ è íàåì ðàáî÷åé ñèëû.

Àìîðòèçàöèîííûå îò÷èñëåíèÿ – ÷àñòü ñòîèìîñòè îñíîâíûõ ñðåäñòâ 
ïðîèçâîäñòâà,  ïîñòåïåííî ïåðåõîäÿùàÿ â ðåçóëüòàòå èçíîñà â ñòîèìîñòü 
ïðîäóêöèè.

Например,  стоимость здания,  в котором расположено предприятие,  
составляет 160 млн. сум,  а срок службы этого здания,  допустим,  20 лет. 
Следовательно,  ежегодно стоимость здания снижается на 160:20=8 млн 
сум,  эти деньги переходят в цену продукции,  которая после продажи 
пополняет амортизационный фонд. Ïðèâëå÷åíèå äåíåã â äåÿòåëüíîñòü 
ôèðìû íàçûâàåòñÿ òàêæå ôèíàíñèðîâàíèåì áèçíåñà. Ó ôèðìû èìåþòñÿ 
âíóòðåííèå è âíåøíèå èñòî÷íèêè ôèíàíñîâûõ ñðåäñòâ. Ê  èñòî÷íèêàì 
âíóòðåííèõ ôèíàíñîâûõ ñðåäñòâ îòíîñÿòñÿ ñëåäóþùèå:

A = 
p A –	ãîäîâûå àìîðòèçàöèîííûå îò÷èñëåíèÿ;

p –	ñòîèìîñòü îáîðóäîâàíèÿ;
n –	ñðîê ñëóæáû.

n
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1. ×èñòàÿ ïðèáûëü ôèðìû. ×àñòü ïðèáûëè,  îñòàþùàÿñÿ ïîñëå âû÷åòà 
âñåõ íàëîãîâ è òåêóùèõ ïëàòåæåé,  íàçûâàåòñÿ ÷èñòîé ïðèáûëüþ ôèðìû. 
Îáû÷íî ÷èñòàÿ ïðèáûëü ïðåäïðèÿòèÿ ðàñïðåäåëÿåòñÿ ñðåäè ó÷ðåäèòåëåé. 
Îäíàêî ó÷ðåäèòåëè ôèðìû îïðåäåëåííóþ ÷àñòü ïðèáûëè ìîãóò íàïðàâèòü 
íà åå äàëüíåéøåå ðàçâèòèå.

2. Àìîðòèçàöèîííûé ôîíä. Ýòîò ôîíä ðàñõîäóåòñÿ òîëüêî íà ïðèîáðåòåíèå 
îñíîâíûõ ñðåäñòâ.

3. Óñòàâíîé ôîíä. Èñïîëüçóåòñÿ â íà÷àëüíîé ñòàäèè äåÿòåëüíîñòè ôèðìû.
Åñëè ôèðìå áóäåò íåäîñòàòî÷íî ñâîèõ ñðåäñòâ,  òî åé íåîáõîäèìî íàéòè 

âíåøíèé èñòî÷íèê ôèíàíñîâûõ  ñðåäñòâ.  Ê  âíåøíèì èñòî÷íèêàì îòíîñÿòñÿ:
1. Ëè÷íûå ñáåðåæåíèÿ âëàäåëüöåâ ôèðìû.
2. Çàåìíûå ñðåäñòâà, ïðåäîñòàâëåííûå áàíêîì èëè äðóãèìè ôèðìàìè.
3. Äåíüãè, âûðó÷åííûå îò ïðîäàæè öåííûõ áóìàã ôèðìû.
Âíåøíèå èñòî÷íèêè ôèíàíñèðîâàíèÿ îòëè÷àþòñÿ îò âíóòðåííèõ òåì,  

÷òî îíè ïîäëåæàò îáÿçàòåëüíîìó âîçâðàòó.
Ðàñõîäû ôèðìû çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä íà ïðîèçâîäñòâî ïðîäóêöèè,  

íàçûâàþòñÿ îáùèìè ðàñõîäàìè è îáîçíà÷àþòñÿ êàê ÒÑ – îò àíãëèéñêîãî 
«total costs» (îáùèå çàòðàòû). Â  ñâîþ î÷åðåäü,  îáùèå çàòðàòû ñëàãàþòñÿ èç 
ïîñòîÿííûõ è ïåðåìåííûõ çàòðàò.

Çàòðàòû,  íåçàâèñÿùèå îò îáúåìà ïðîèçâîäñòâà,  íàçûâàþòñÿ ïîñòîÿííûìè 
ðàñõîäàìè è îáîçíà÷àþòñÿ êàê FC (îò àíãëèéñêîãî – «fixed costs»). Ê  
íèì îòíîñÿò ñòîèìîñòü àðåíäû,  ïðîöåíòû êðåäèòà,  ñóììó ñòðàõîâàíèÿ,  
àìîðòèçàöèîííûå îò÷èñëåíèÿ è àäìèíèñòðàòèâíûå ðàñõîäû.  Äàííûé âèä 
çàòðàò íå çàâèñèò îò îáúåìà ïðîäóêöèè,  òî åñòü ôèðìà íåñåò ýòè ðàñõîäû 
äàæå åñëè ïðîäóêöèÿ è íå ïðîèçâîäèëàñü.

Çàòðàòû,  çàâèñÿùèå îò îáúåìà ïðîèçâåäåííîé ïðîäóêöèè,  íàçûâàþò 
ïåðåìåííûìè ðàñõîäàìè è îáîçíà÷àþòñÿ îíè êàê VC (îò àíãëèéñêîãî – «variable 
costs»).   Îíè âêëþ÷àþò â  ñåáÿ òàêèå  âèäû ðàñõîäîâ, êàê çàòðàòû íà ñûðüå, îïëàòà 
òðóäà,  òîïëèâî,  èñòî÷íèêè ýíåðãèè,  ïðèîáðåòåíèå ðàçëè÷íûõ ìàòåðèàëîâ. 
×åì áîëüøå ïðîäóêöèè ïðîèçâîäèòñÿ,  òåì áîëüøå ïåðåìåííûå çàòðàòû.

Êàê îòìå÷åíî âûøå,  ñîâîêóïíîñòü ïîñòîÿííûõ è ïåðåìåííûõ ðàñõîäîâ 
ñîñòàâëÿåò îáùèå ðàñõîäû.
    Îáùèå ðàñõîäû:   TC = FC + VC    TC — îáùèå ðàñõîäû; FC — 
ïîñòîÿííûå ðàñõîäû; VC — ïåðåìåííûå ðàñõîäû.

Âî ìíîãèõ ñëó÷àÿõ ïðîèçâîäèòåëя и ïðåäïðèíèìàòåëÿ èíòåðåñóþò íå 
îáùèå ðàñõîäû çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä ïðîèçâîäñòâà,  à ñðåäíèå ðàñõîäû, 
îáîçíà÷àåìûå êàê AC  (îò àíãëèéñêîãî average cost),  êîòîðûå áûëè çàòðà÷åíû 
íà ïðîèçâîäñòâî îäíîé åäèíèöû ïðîäóêöèè. Èíîãäà èõ åùå íàçûâàþò 
ñåáåñòîèìîñòüþ ïðîäóêöèè.
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     Ñðåäíèå ðàñõîäû:  AC = TC : q    AC —  ñðåäíèå ðàñõîäû; q — 
êîëè÷åñòâî ïðîäóêöèè.

Âåëè÷èíà ñðåäíèõ ðàñõîäîâ âû÷èñëÿåòñÿ ïóòåì äåëåíèÿ îáùèõ çàòðàò íà îáúåì 
ïðîèçâåäåííîé ïðîäóêöèè:

Äîïóñòèì, ôèðìà äëÿ ïðîèçâîäñòâà 5000 åäèíèö ïðîäóêöèè çàïëà-
íèðîâàëà 350 000 000 ñóì â âèäå îáùèõ ðàñõîäîâ â òå÷åíèå ìåñÿöà.  
Â  ýòîì ñëó÷àå îáùèå ðàñõîäû íà ïðîèçâîäñòâî îäíîé åäèíèöû ïðîäóêöèè 
ñîñòàâëÿþò â ñðåäíåì 70 000 ñóì.  (AC = TC : q = 350 000 000 : 5000 
= 70 000). Ýòî îçíà÷àåò,  ÷òî ïðåäïðèíèìàòåëþ,  ÷òîáû ïîëó÷èòü äîõîä,  
ñëåäóåò ðåàëèçîâàòü ñâîþ ïðîäóêöèþ ïî öåíå íå ìåíåå 70 000 ñóì. 

То есть, условная, производственная цена равна размеру полученной 
после добавления определенной прибыли на 70 000 сумов. 

Â  íåêîòîðûõ ñëó÷àÿõ ïîÿâëÿåòñÿ âîçìîæíîñòü ñíèçèòü ñðåäíèå ðàñõîäû 
íà åäèíèöó ïðîäóêöèè ïóòåì óâåëè÷åíèÿ îáúåìà âûïóñêà.  Íî åñòü ïðåäåë,  
çà êîòîðûì óâåëè÷åíèå îáúåìà ïðîäóêöèè íå ñíèæàåò åå ñòîèìîñòü,  à 
íàîáîðîò,  ïðèâîäèò ê óâåëè÷åíèþ ñðåäíèõ ðàñõîäîâ.  Îáúåì ïðîèçâîäñòâà 
ïðîäóêöèè,  óêëàäûâàþùèéñÿ â ýòè ðàìêè,  ÿâëÿåòñÿ äëÿ ôèðìû ñàìûì 
îïòèìàëüíûì ïîêàçàòåëåì.

1. Определите основные и оборотные активы компании.
2. Определите внутренние и внешние источники финансирования фирмы.
3. Что такое амортизационные отчисления?
4. Какие переменные и постоянные затраты производятся на буханку хлеба?
5. Какова ее средняя стоимость?
6. Проблема: компания потратила 400 000 000 сумм в целом. Из них 38% 

являются переменными затратами. Найдите регулярные и переменные 
расходы.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

• Существуют основные и оборотные средства фирмы.
• Бывают внутренние и внешние источники средств фирмы.
• Для обновления основных средств фирмы и пополнения основных 

средств создается амортизационный фонд.

 Запомните!
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ТЕМА 6 ÂÀËÎÂÎÉ ÄÎÕÎÄ, ÏÐÈÁÛËÜ È ÓÁÛÒÎÊ

Анвар-ака и Джамиля-опа для того чтобы выбрать каким видом 
предпринимательства заняться, изучили результаты деятельности нескольких 
фирм и сравнили их между собой. 

Анвар-ака сказал: «Фотостудия принесла немного дохода, но полученная 
прибыль намного лучше, доход кондитерского цеха значительно больше, но 
при этом затрат тоже много». А Джамиля-опа присоединилась к обсуждению 
и сказала: «Расходы салона свадебных платьев тоже большие, но и доход 
будет большой. Расходы салона красоты небольшие, но там прибыль гораздо 
выше».  
1. Что вы поняли из разговора между ними? Какой вид предпринимательской 

деятельности лучше: в котором доходов много и расходов много, или 
расходов мало, но и доходов тоже мало? 

2. Почему они отмечают некоторые виды предприятий доходными, а 
некоторые прибыльными?

3. Знаете ли вы, что означают слова, в которых подчеркивается то, что 
некоторые виды предпринимательства приносят «своему хозяину убыток»?

4. Что бы вы посоветовали Анвару-ака и Джамиле-опа исходя из условий 
той местности, где вы живете?

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß
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Â óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè ïðèáûëü ñ÷èòàåòñÿ âàæíåéøèì 
ïîêàçàòåëåì äåÿòåëüíîñòè ôèðìû,  îòðàæàþùèì åå ýêîíîìè÷åñêóþ 
ñîñòîÿòåëüíîñòü.  Дîñòàòî÷íî вспоìíèòü,  ÷òî îäíîé èç âàæíåéøèõ öåëåé 
ïðåäïðèíèìàòåëüñòâà ÿâëÿåòñÿ ïîëó÷åíèå ïðèáûëè.  Ïðèáûëü  – ýòî,  îáðàçíî 
ãîâîðÿ,  íàãðàäà ïðåäïðèíèìàòåëþ çà åãî ðèñê ñâîèìè ñðåäñòâàìè.   Ñ  äðóãîé 
ñòîðîíû,  ïðèáûëü èãðàåò ðîëü ñâîåãî ðîäà «òåðìîìåòðà» ïðåäïðèÿòèÿ. 
Ïðåäïðèÿòèå ïîëó÷àåò áîëüøóþ ïðèáûëü,  çíà÷èò îíî «çäîðîâî». Åñëè 
æå îíî óáûòî÷íî – «болеет».  Â-òðåòüèõ,  ïðèáûëü îðèåíòèðóåò íà òî,  
êàêóþ,  â êàêèõ îáúåìàõ è êàêèì ïóòåì ñëåäóåò ïðîèçâîäèòü ïðîäóêöèþ.  

Ñîâîêóïíîñòü äåíåæíûõ ñðåäñòâ,  âûðó÷åííûõ ïðåäïðèÿòèåì îò ïðîäàæè 
òîâàðîâ è óñëóã çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè,  íàçûâàþò Валовой вы-
ручкой è îáîçíà÷àþò áóêâàìè TR (îò ïåðâûõ áóêâ àíãëèéñêîãî – «total 
revenue» – Вàëîâая выручка).  Åñëè èçâåñòíû êîëè÷åñòâî òîâàðà (q) è 
ñðåäíÿÿ öåíà ðåàëèçàöèè åäèíèöû òîâàðà (p),  òî îáùèé äîõîä âû÷èñëÿåòñÿ 
ñëåäóþùèì îáðàçîì:

= -Вàëîâая выручкаÏðèáûëü Оáùèå ðàñõîäû

Например, если кондитерская фирма за месяц изготовила 8 000 тортов 
и продала их по 45 000 сум, то ежемесячный доход фирмы будет равен  
360 000 000 сум. То есть валовая вқққыручка - 45 000 . 8 000=360 000 000 сум.

Ïðèáûëü – это ðàçíèöà ìåæäó валовой выручкой è îáùèìè çàòðàòàìè 
ïðåäïðèÿòèÿ çà îïðåäåëåííûé îòðåçîê âðåìåíè и îáîçíà÷àåòñÿ áóêâîé P 
(îò àíãëèéñêîãî «profit» – ïðèáûëü).  Åñëè ýòа ðàçíèöà îòðèöàòåëüíàÿ,  òî 
ðå÷ü èäåò íå î ïðèáûëè,  à îá óáûòêå.

Если стоимость валовой выручки вышеперечисленной кондитерской 
фирмы за тот же месяц составила 240 000 000 сум, то фирма за месяц 
получила прибыль в размере 120 000 000 сум. То есть прибыль=360 000 000 
сум - 240 000 000 сум=120 000 000 сум.

Например, в месяц, в котором указанная выше фирма, выручила с- не 
240 000 000 сум, а 390 000 000 сум. Тогда: валовая выручка – общие расходы 
=360 000 000 - 390 000 000 – получим отрицательный результат равный – 
30 000 000 сум. Это означает, что фирма в том же месяце получила убыток 
на 30 000 000 сумов.

= X  ñðåäíÿÿ öåíà ðåàëèçàöèè òîâàðà Âàëîâая выручка êîëè÷åñòâî ïðîäàííîãî òîâàðà

Âàëîâая выручка – это äåíåæíûå ñðåäñòâà,  âûðó÷åííûå îò ïðîäàæè 
òîâàðà.

Ïðèáûëü – ïîëîæèòåëüíàÿ ðàçíèöà ìåæäó âàëîâûì äîõîäîì è 
îáùèìè ðàñõîäàìè ïðåäïðèÿòèÿ çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè. 

Убыток – это отрицательная разница между валовой выручкой 
предприятия и его совокупными расходами.
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Â   óñëîâèÿõ  ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè ñðåäñòâà íàïðàâëÿþòñÿ 
áîëüøå íà ïðèáûëüíîå ïðîèçâîäñòâî è íàîáîðîò. 
Ïðèâëå÷åíèå ñðåäñòâ íà ðàçâèòèå îïðåäåëåííîé 
îòðàñëè ýêîíîìèñòû íàçûâàþò èíâåñòèðîâàíèåì èëè 
ôèíàíñèðîâàíèåì.

График денежных поступлений двух фотостудий за август месяц.

1-фотостудия
Наименование продукции

2-фотостудия
Количест-
во, штук

Цена, в 
сумах

Количест-
во, штук

Цена, в 
сумах

280 1 200 Фото для документов 350 1 000

480 800 Фото по размерам: малый 
формат 

200 700

120 3 000 Портрет (30x40 см) 80 3 000
4 250 000 Свадебные фотоальбомы 10 150 000
80 20 000 Виньетки выпускников 120 12 000
20 50 000 Услуги на мероприятиях (час) 30 35 000

___________ сум Всего ___________ сум
График расходов фотостудии за август месяц.

Цена, в сумах Наименование продукции Цена, в сумах
1 500 000 Аренда помещения 800 000
1 200 000 Фотоматериалы 1 650 000
180 000 Коммунальные платежи 160 000

1 500 000 Заработная плата сотрудников 1 250 000
100 000 Реклама 250 000
450 000 Другие расходы 350 000

___________ сум Всего ___________ сум

1.  Вычислите все денежные поступления и расходы обеих фотостудий,  со-
поставьте  результаты их деятельности.

2.  Сопоставьте состав,  номенклатуру услуг и цены обеих фотостудий. 
Прокомментируйте причины различий.

3.  Проанализируйте состав затрат обеих фотомастерских.
4.  Как вы думаете,  что должны делать руководители каждой из фотостудий 

для улучшения результатов своей деятельности?
5. Рассчитайте прибыль каждой фотостудии и сравните их между собой. 

Первая фотостудия расположена в центре города, а вторая на окраине.

Âàëîâîé äîõîä

TR = p . q

Ïðèáûëü

P = TR — TC

  Ôîðìóëà
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1.  Â  ÷åì îòëè÷èå ïðèáûëè îò äîõîäà?
2.  Íàçîâèòå äâà ôàêòîðà,  îòðàæàþùèõ çíà÷åíèå ïðèáûëè äëÿ ïðåäïðèíè-

ìàòåëüñòâà.
3.  Âñåãäà ëè ðîñò äîõîäà îçíà÷àåò óâåëè÷åíèå ïðèáûëè? Ïî÷åìó?
4. Ïî êàêèì ïîêàçàòåëÿì ìîæíî ñóäèòü îá ýêîíîìè÷åñêîì ñîñòîÿíèè 

ôèðìû?
5.  Ìîæíî ëè óâåëè÷èòü ïðèáûëü ïóòåì ñíèæåíèÿ себеñòîèìîñòè òîâàðà? 

Êàêèì îáðàçîì?
6.   Â  êàêèõ öåëÿõ èñïîëüçóåòñÿ äîõîä ôèðìû?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

На протяжении недели фирма реализовала 2 000 единиц продукции,  
из них 25 % по цене 1000 сум,  45 % — по 1200 сум,  а оставшуюся часть по 
900 сум.  Êàêîâ äîõîä ôèðìû çà ýòó íåäåëþ? Ïî êàêîé öåíå â ñðåäíåì áûëà 
ðåàëèçîâàíà åäèíèöà òîâàðà? Åñëè ôèðìà çà íåäåëþ ïîëó÷èëà 56 000 ñóì â 
âèäå ïðèáûëè,  òî êàêóþ ñóììó ñîñòàâÿò åå îáùèå ðàñõîäû çà íåäåëþ? Êàêàÿ 
ñóììà áûëà çàòðà÷åíà â ñðåäíåì íà ïðîèçâîäñòâî åäèíèöû òîâàðà?

Óïðàæíåíèå

Öåëüþ êàæäîé ôèðìû ÿâëÿåòñÿ íå ïðîñòî ïîëó÷åíèå ïðèáûëè,  à ìàêñèìàëüíîå 
åå èçâëå÷åíèå из производства. À ïðèáûëü ìîæíî óâåëè÷èòü äâóìÿ ïóòÿìè. Âî-
ïåðâûõ,  ïóòåì óâåëè÷åíèÿ âàëîâîãî äîõîäà,  à âî-âòîðûõ,  çà ñ÷åò ñíèæåíèÿ 
îáùèõ ðàñõîäîâ. Ïðèáûëü ôèðìû èñïîëüçóåòñÿ â ñëåäóþùèõ öåëÿõ:

– îïðåäåëåííàÿ ÷àñòü ïðèáûëè óïëà÷èâàåòñÿ ãîñóäàðñòâó â îáÿçàòåëüíîì 
ïîðÿäêå – â âèäå íàëîãîâ;

– äëÿ ðàñøèðåíèÿ ïðîèçâîäñòâåííîé äåÿòåëüíîñòè ôèðìû: ïðèîáðåòåíèÿ 
ðàçëè÷íîãî îáîðóäîâàíèÿ,  ñòðîèòåëüñòâà íîâûõ çäàíèé è ñîîðóæåíèé;

– îñòàâøàÿñÿ ÷àñòü ïðèáûëè ïðèñâàèâàåòñÿ âëàäåëüöàìè ïðåäïðèÿòèÿ â 
êà÷åñòâå ïðèáûëè è ðàñïðåäåëÿåòñÿ ñðåäè àêöèîíåðîâ â âèäå äèâèäåíäîâ.

Инвестирование — это расходование средств на развитие 
производства. 

 Çàïîìíèòå!
•  Прибыль является основным стимулом, который заставляет пред-

принимателей действовать, несмотря на убытки в бизнесе и риск, который 
они могут понести через риск.

•  Для владельца фирмы важнее не делать больше прибыли, а получать 
больше прибыли.htt
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ТЕМА 7 ÀÍÀËÈÇ ÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÎÉ 
ÄÅßÒÅËÜÍÎÑÒÈ 

АКТИВИЗИРУЮЩИЕ ВОПРОСЫ И ЗАДАНИЯ
В  2012 году обувной цех получил 20 миллионов сум,  в 2015 году 23 

миллиона сум,  а в 2018 году — 30 миллионов сум прибыли.
В  сравнении с 2012 годом цены подорожали в 2015 году на 18%,  в 2018 

году – на 30%. 
1.  Может ли приобрести предприниматель в 2015 году за 23 миллиона 

сум столько же товаров и услуг,  сколько можно было купить за 20 млн.  сум 
в 2012 году? Почему так?

2.  Может ли приобрести он столько же товаров и услуг в 2018 году за 
30 млн.  сум.  А сколько товаров и услуг можно было купить в 2015 году за 
23 млн.  сум?

3.  Принимая во внимание все это,  можно ли сказать о том,  что в 2015 
году прибыль фирмы действительно увеличилась? А в 2018 году?

В ходе вычисления поступлений,  полученных фирмой от реализации 
товаров,  количество проданных товаров следует умножить на рыночные 
цены товаров в момент их сбыта.   А годовой доход фирмы состоит из общей 
суммы  подобных поступлений.  В  случае,  если мы собираемся сравнивать 
доходы фирмы за текущий год с доходами прежних  лет,  каким же образом 
мы можем поступить? 

В  результате инфляции цена товара изменилась.  А это в свою очередь,  
привело к изменению доходов фирмы,  даже в случае не изменения вели-
чины произведенного товара.  В   результате этого изменяется и величина 
прибыли фирмы.  Поэтому необходимо вывести такие понятия как реальные 
доходы и реальная прибыль.  Доходы или прибыль фирмы в текущих ценах 
называется номинальным доходом или номинальной прибылью фирмы.   Доходы 
фирмы или величина прибыли с учетом изменения цен является реальным 
доходом или реальной прибылью.  Показатель,  определяющий уровень изме-

3 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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Здесь:	 Pr — реальная величина прибыли;            	
      	 Pn — номинальная величина прибыли;	
               I   — уровень роста цен. 

P
r
=

Pn
I

Здесь: 	 R  — рентабельность;
		          Pr  — объем прибыли;
		         TC — объем расходов.

Pr
. 100 %

TC
R =

Ôèðìà,  çàòðàòèâ â ïåðâûé ãîä 20 000 000 ñóì,  ïîëó÷èëà                                         
2 500 000 ñóì ïðèáûëè.  Âî âòîðîé ãîä,  çàòðàòèâ 25 000 000 ñóì,  ïîëó÷èëà  
3  000 000 ñóì прибыли.  Â  êàêîì ãîäó ðåíòàáåëüíîñòü ôèðìû áûëà âûøå?

Çàäàíèå

Ñóùåñòâóþò ïîêàçàòåëè,  îòðàæàþùèå äåÿòåëüíîñòü ôèðìû çà îïðå-
äåëåííûé ïåðèîä. Îäíèì èç íèõ ÿâëÿåòñÿ ïîíÿòèå ðåíòàáåëüíîñòè 
(ýôôåêòèâíîñòè). Ðåíòàáåëüíîñòüþ äåÿòåëüíîñòè ôèðìû íàçûâàåòñÿ 
îòíîøåíèå îáúåìîâ ïðèáûëè,  ïîëó÷åííîé çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä,  è 
îáùèõ ðàñõîäîâ çà òîò æå ïåðèîä,  âûðàæåííое â ïðîöåíòàõ.

Íîìèíàëüíûé îáúåì ïðèáûëè – ïîêàçàòåëü ïðèáûëè,  âûðàæåííûé â 
òåêóùèõ öåíàõ.

Ðåàëüíûé îáúåì ïðèáûëè – ïîêóïàòåëüная ñïîñîáíîñòü ïðèáûëè ïî 
îòíîøåíèþ ê öåíàì îïðåäåëåííîãî ãîäà.

Íàïðèìåð,  ôèðìà «Sherdor»,  çàòðàòèâ â òå÷åíèå îäíîãî ìåñÿöà 30 000 
000 ñóì,  ïîëó÷èëà 7 500 000 ñóì ïðèáûëè. Ñëåäîâàòåëüíî,  ïðèáûëüíîñòü 
ôèðìû â ýòîì ìåñÿöå ñîñòàâèëà R= Pr: ТÑ = 7 500 000 : 30 000 000 = 
0,25,  èëè 25%.  Êàê ïðàâèëî,  ðåíòàáåëüíîñòü âûðàæàåòñÿ â ïðîöåíòàõ.  
Ðåíòàáåëüíîñòü èëè æå ïðèáûëüíîñòü ïðåäïðèÿòèÿ ñîñòàâèëà 25%,  ÷òî 
ñ÷èòàåòñÿ õîðîøèì ïîêàçàòåëåì.

Результаты экономической деятельности фирмы за определенный период 
отражаются в ее отчете о прибылях и убытках. 

Â ðàçâèòèè ïðîèçâîäñòâåííîé äåÿòåëüíîñòè ïðåäïðèÿòèÿ âàæíîå çíà÷åíèå 
èìååò ñòàáèëüíûé êðóãîîáîðîò îáîðîòíûõ ñðåäñòâ. Ýòî òðåáóåò ðàçóìíîãî 
óïðàâëåíèÿ ïðîöåññîì,  êîòîðûé íà÷èíàåòñÿ ñ ïðîèçâîäñòâà è çàêàí÷èâàåòñÿ 
ïðîäàæåé ïðîäóêöèè. Óìåíüøåíèå îáúåìà îáîðîòíûõ ñðåäñòâ âëå÷åò çà 
ñîáîé óìåíüøåíèå îáúåìîâ ïðîèçâîäñòâà.  ×åì áûñòðåå áóäåò ïðîèñõîäèòü 
ïðîöåññ обðàùåíèÿ îáîðîòíûõ ñðåäñòâ,  òåì áîëüøå ïðèáûëè ïîëó÷àåò 

нения цен — это индекс изменения цен.  Этот индекс является специальным 
коэффициентом,  обозначающим соотношение средних цен текущего года 
к средним ценам года взятого для сравнения. Реальная величина прибыли 
фирмы вычисляется при помощи следующей формулы:
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Ðåíòàáåëüíîñòü – ñîîòíîøåíèå îáúåìîâ ïðèáûëè,  ïîëó÷åííîé çà 
îïðåäåëåííûé ïåðèîä è îáùèõ ðàñõîäîâ çà òîò æå ïåðèîä,  âûðàæåííîå 
â ïðîöåíòàõ.

Èçâåñòíî,  ÷òî ïðåäïðèÿòèå,  íåçàâèñèìî îò òîãî,  ïðîèçâîäèò îíî òîâàðû 
èëè íåò,  äîëæíî ðàñõîäîâàòü îïðåäåëåííûå ñðåäñòâà.  Ïîýòîìó,  ïåðåðûâ íà 
ïðîäîëæèòåëüíûé ñðîê íåìèíóåìî âåäåò ê ðîñòó çàäîëæåííîñòè,  êîòîðàÿ 
äîñòèãàåò òàêîãî óðîâíÿ,  êîãäà ïðåäïðèÿòèå íå â ñîñòîÿíèè åå ïîãàñèòü. Â 
òàêèõ  ñèòóàöèÿõ  ôèðìà îáúÿâëÿåòñÿ áàíêðîòîì.   Ñîáñòâåííîñòü ïðåäïðèÿòèÿ 
îáû÷íî âûñòàâëÿåòñÿ íà ïðîäàæó,  через àóêöèîí. Ñðåäñòâà,  âûðó÷åííûå 
îò ïðîäàæè èìóùåñòâà ôèðìû,  íàïðàâëÿþòñÿ íà ïîêðûòèå äîëãîâ ïåðåä 
ãîñóäàðñòâîì è äðóãèìè ôèðìàìè. 

Çàêîí «Î áàíêðîòñòâå» â íàøåé ðåñïóáëèêå áûë ïðèíÿò â 1994 ãîäó. Â 
íåì îïðåäåëåíû ïðàâèëà îáúÿâëåíèÿ «áàíêðîòàìè» íåïëàòåæåñïîñîáíûõ 
ïðåäïðèÿòèé.

Ïî ðåøåíèþ ñîâåòà ó÷ðåäèòåëåé èëè â ñëó÷àå îáúÿâëåíèÿ ïðåäïðèÿòèя 
èли ôèðìы áàíêðîòîì, îíè ïîäëåæàò ëèêâèäàöèè. Ëèêâèäàöèÿ ôèðìû 
îñóùåñòâëÿåòñÿ â óñòàíîâëåííîì ïîðÿäêå ñîãëàñíî ïîëîæåíèÿì, óêàçàííûì 
â åå óñòàâå è ïðåäóñìîòðåííûì äåéñòâóþùèì çàêîíîäàòåëüñòâîì. Â ïåðèîä 
ëèêâèäàöèè ôèðìû, ïîñëå ðàñ÷åòîâ ïî äîëãàì ïåðåä ãîñóäàðñòâîì è äðóãèìè 
ïðåäïðèÿòèÿìè, îñòàâøàÿñÿ ÷àñòü ñîáñòâåííîñòè è äåíåã â óñòàíîâëåííîì 
ïîðÿäêå ðàñïðåäåëÿåòñÿ ìåæäó ó÷ðåäèòåëÿìè. Ïðåäïðèÿòèå ñ÷èòàåòñÿ 
ëèêâèäèðîâàííûì ïîñëå âûíåñåíèÿ ðåøåíèÿ õîêèìèяòîì ãîðîäà (ðàéîíà) î 
ëèêâèäàöèè.

Áàíêðîòñòâî – ïîëîæåíèå,  ïðè êîòîðîì ôèðìà íå ìîæåò ïîãàñèòü 
çàäîëæåííîñòü ïåðåä äðóãèìè ôèðìàìè è ãîñóäàðñòâîì.

1. Что такое реальный размер прибыли фирмы? Как он рассчитывается?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

ïðåäïðèÿòèå. Åñëè æå ýòîò ïðîöåññ çàìåäëÿåòñÿ èëè âîâñå îñòàíîâèòñÿ,  
ëèáî óìåíüøèòñÿ îáúåì îáîðîòíûõ ñðåäñòâ,  òî ïîäîáíîå ïîëîæåíèå äåë 
äëÿ ïðåäïðèÿòèÿ ñ÷èòàåòñÿ óáûòî÷íûì.

Èòàê,  ñàìîé áîëüøîé ïðîáëåìîé ïðåäïðèíèìàòåëÿ ÿâëÿåòñÿ îáåñïå÷åíèå 
ñòàáèëüíîãî êðóãîîáîðîòà îáîðîòíûõ ñðåäñòâ è íàðàùèâàíèå èõ îáúåìîâ,  à 
òàêæå,  ïî ìåðå âîçìîæíîñòè,  óñêîðåíèå ýòîãî ïðîöåññà.  Íî,  â ðåçóëüòàòå 
ïðèíÿòèÿ íåäàëüíîâèäíûõ  ðåøåíèé,  ïðåäïðèÿòèå ìîæåò ëèøèòüñÿ îáîðîò-
íûõ ñðåäñòâ.  Åñëè â ýòîé ñèòóàöèè íå ïðèíÿòü ñðî÷íûõ ìåð,  íå ââåñòè â 
оборот äðóãèå ôèíàíñîâûå ðåñóðñû,  ïðîèçâîäñòâåííàÿ äåÿòåëüíîñòü ôèðìû 
ìîæåò îñòàíîâèòüñÿ. 
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Годовые показатели фирмы, в сумах 1- й год 2- й год         3- й год

Валовой доход  300 млн  450 млн  600 млн

Общие расходы  150 млн  200 млн  300 млн

Íîìèíàëüíûé îáúåì ïðèáûëè

Индекс изменения цен    1,0    1,25     1,5

Реальная величина прибыли

В  выше приведенной таблице:
1. Реальная величина дохода определяется путем деления его номи-

нальной стоимости на уровень роста цен.  Используя это правило,  
заполните пустые клетки таблицы.

2.  В  каком году фирма лучше осуществляла свою деятельность?
3.   Вычислите рентабельность  деятельности фирмы за каждый год и 

сопоставьте их.
4.  Что стало причиной ежегодного увеличения общих затрат фирмы? 
5.  За счет каких средств увеличиваются общие затраты?

Задание

  Запомните!
• Реальная величина прибыли фирмы вычисляется с учетом изме-

нения цен.
• В   процессе вычисления рентабельности работы фирмы принимается 

во внимание величина прибыли и затрат.
• Замедление кругооборота оборотных  средств считается негативным  

и убыточным для фирмы.

2.	 Äëÿ ÷åãî íåîáõîäèì àíàëèç ðåçóëüòàòîâ äåÿòåëüíîñòè ôèðìû?
3.	 Êàê ìîæíî ïî-äðóãîìó íàçâàòü ðåíòàáåëüíîñòü?
4.	 Объÿñíèòå çíà÷åíèå îáîðîòíûõ ñðåäñòâ äëÿ ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè 

ôèðìû.
5.	Ï î èòîãàì ãîäà ïðèáûëü ôèðìû ñîñòàâèëà 23 000 000 ñóì,  ðåíòàáåëüíîñòü 

äåÿòåëüíîñòè – 20%. Íàéäèòå âåëè÷èíó ãîäîâûõ ðàñõîäîâ ôèðìû.
6.	 ×òî äîëæíà ïðåäïðèíÿòü ôèðìà,  ÷òîáû èçáåæàòü áàíêðîòñòâà?
7.	 Â êàêîì ïîðÿäêå ïîãàøàåòñÿ çàäîëæåííîñòü ôèðìû,  îáúÿâëåííîé 

áàíêðîòîì?
8.	 Êîãäà ôèðìà ñ÷èòàåòñÿ ëèêâèäèðîâàííîé?
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ТЕМА 8 ÓÏÐÀÂËÅÍÈÅ ÔÈÐÌÎÉ – ÌÅÍÅÄÆÌÅÍÒ

Äåÿòåëüíîñòü êàæäîé ôèðìû íàïðàâëåíà íà äîñòèæåíèå îïðåäåëåííîé 
öåëè.   ×òîáû äîñòè÷ü åå,  ôèðìîé íåîáõîäèìî óïðàâëÿòü.   Ïðîöåññ óïðàâëåíèÿ 
íàçûâàåòñÿ òàêæå ìåíåäæìåíòîì (ñëîâî «management» îò àíãëèéñêîãî 
«óïðàâëåíèå»).   Íàóêà îá óïðàâëåíèè íîñèò íàçâàíèå ìåíåäæìåíòà è èçó÷àåò 
ñïîñîáû,  ôîðìû è ñðåäñòâà óïðàâëåíèÿ.

Ïðîèçâîäñòâî ôèðìîé òîâàðîâ ÿâëÿåòñÿ ïðîöåññîì ìíîãîãðàííûì è 
ïîýòîìó òðåáóåò óïðàâëåíèÿ êàæäûì åãî çâåíîì. Íàïðèìåð,  óïðàâëåíèå 
ðàáî÷èìè è ñëóæàùèìè,  óïðàâëåíèå ñðåäñòâàìè ïðîèçâîäñòâà,  óïðàâëåíèå 
ìàòåðèàëüíûìè ðåñóðñàìè,  óïðàâëåíèå èíôîðìàöèåé,  óïðàâëåíèå ôèíàí-
ñîâûìè ðåñóðñàìè è т.д.

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

В  кондитерском цехе (фото 1)  работают 6 человек,  в банке (фото 2)  — 
35 человек,  на текстильной фабрике (фото 3)  — 300 работников и сотруд-
ников,  а на заводе (фото 4)  трудятся 2000 рабочих. 
1.  Как вы думаете,  каким образом эти предприятия управляются?
2.  Как вы считаете,  от чего зависит численность сотрудников,  занимаю-

щихся управлением этих предприятий?
3.  Знаете ли вы смысл и значение терминов «менеджмент» и «менеджер»?
4.  Как вы думаете,  насколько важно существование системы управления 

для предприятия?

3

21

4
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Óïðàâëåíèå íåïîñðåäñòâåííî îñóùåñòâëÿåòñÿ ÷åëîâåêîì – ìåíåäæåðîì – 
ðóêîâîäèòåëåì èëè óïðàâëÿþùèì,  îâëàäåâøèì ñïåöèàëüíûìè çíàíèÿìè 
â îáëàñòè óïðàâëåíèÿ è ðàáîòàþùèì íà ôèðìå.  Êàæäûé ðóêîâîäèòåëü èëè 
ìåíåäæåð 70-80% ñâîåãî ðàáî÷åãî âðåìåíè уделяет îáùåíèю ñ ëþäüìè. 
Òàêèì îáðàçîì,  â ïîëíîì ñìûñëå ñëîâà,  ìåíåäæìåíòîì òàêæå ìîæíî 
íàçâàòü óïðàâëåíèå äåÿòåëüíîñòüþ ïîä÷èíåííûõ ñ ïîìîùüþ îáùåíèÿ. 

Ìåíåäæåð äëÿ äîñòèæåíèÿ ïîñòàâëåííîé ïåðåä íèì öåëè äîëæåí 
ïîñëåäîâàòåëüíî âûïîëíÿòü ñëåäóþùèå ôóíêöèè: 1. Ïëàíèðîâàíèå.  
2. Îðãàíèçàöèÿ.  3. Ðóêîâîäñòâî.  4. Êîíòðîëü.

Íà ñòàäèè ïëàíèðîâàíèÿ ìåíåäæåðû, èñõîäÿ èç öåëåé ïðåäïðèÿòèÿ, 
äîëæíû ðàçðàáîòàòü ïåðñïåêòèâíûå ïëàíû è ïðîãðàììû. Äëÿ îñóùåñòâëåíèÿ 
ïëàíà êîîðäèíèðóåòñÿ ðàáîòà âñåõ ïîäðàçäåëåíèé ïðåäïðèÿòèÿ. Îðãàíèçóåòñÿ 
èõ ðàáîòà, îñóùåñòâëÿåòñÿ íåïîñðåäñòâåííîå ðóêîâîäñòâî è êîíòðîëèðóåòñÿ 
âûïîëíåíèå ðàáîòû. Ìåíåäæåðû – ýòî ëþäè, ïðèçûâàþùèå ñîòðóäíèêîâ ê 
äîñòèæåíèþ îïðåäåëåííûõ öåëåé, ñòîÿùèõ ïåðåä ïðåäïðèÿòèåì, ìîáèëèçóþùèå 
è íàïðàâëÿþùèå èõ â ïðàâèëüíîå ðóñëî äåÿòåëüíîñòè.

Ïðè óïðàâëåíèè ôèðìîé âàæíåéøåå çíà÷åíèå ïðèîáðåòàþò âûñîêèé 
ïîòåíöèàë,  ãëóáîêèå ýêîíîìè÷åñêèå çíàíèÿ,  îáëàäàíèå особым èìèäæåì,  
âûñîêàÿ íðàâñòâåííîñòü,  êóëüòóðà ðå÷è è îáùåíèÿ ìåíåäæåðîâ.

Â çàâèñèìîñòè îò ìàñøòàáà ôèðìû ñîçäàþòñÿ ðàçëè÷íûå ñòðóêòóðû 
óïðàâëåíèÿ. Ïðåäñòàâèì, ÷òî â íåáîëüøîì ìàãàçèíå ðàáîòàþò åãî âëàäåëåö 
è åùå îäèí ÷åëîâåê. Â ýòîì ñëó÷àå âçàèìîîòíîøåíèÿ ìåæäó óïðàâëÿþùèì è 
óïðàâëÿåìûì ñêëàäûâàþòñÿ так, êàê óêàçàíî íà ðèñ. 8.1. Òàêàÿ îðãàíèçàöèîííàÿ 
ñòðóêòóðà íàçûâàåòñÿ ïðîñòîé. Åñëè ìû ïðåäñòàâèì ñòðóêòóðó управления 
ñóïåðìàðêåòà, ñîñòîÿùóþ èç íåñêîëüêèõ ïîäðàçäåëåíèé, òî эта структура 
áóäеò íåñêîëüêî ñëîæíåå. Ýòó ñòðóêòóðó ìîæíî изобразить â âèäå ñõåìû 
(ðèñ. 8.2). Îñíîâíîå îòëè÷èå этой структуры ñîñòîèò íå òîëüêî â óâåëè÷åíèè 
количества ñëóæàùèõ, íî è â наличии íåñêîëüêèõ çâåíüåâ íèçøåãî óðîâíÿ. 
Òåïåðü îäíà ÷àñòü ðàáî÷èõ è ñëóæàùèõ ïîä÷èíÿåòñÿ âëàäåëüöó ìàãàçèíà íå 
íåïîñðåäñòâåííî, à ðóêîâîäèòåëÿì ìàëûõ ïîäðàçäåëåíèé – ìåíåäæåðàì.

Ìåíåäæìåíò – это íàóêà,  èçó÷àþùàÿ ñïîñîáû,  ôîðìû и ñðåäñòâà 
äîñòèæåíèÿ êàêîé-ëèáî öåëè è ïðèíöèïû óïðàâëåíèÿ.

Ìåíåäæåð – это ðóêîâîäèòåëü èëè óïðàâëÿþùèé,  âëàäåþùèé 
ñïåöèàëüíûìè çíàíèÿìè â îáëàñòè óïðàâëåíèÿ.
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1.  ×òî âû ïîíèìàåòå ïîä понятием ìåíåäæìåíò?
2.   Какой профессией владеют менеджеры? Расскажите о их деятельности.
3.	 Âàì äàíî çàäàíèå ïðîâåñòè â øêîëå ïðàçäíèê «Íàâðóç». Ñ ÷åãî áû âû 

íà÷àëè эту ðàáîòó è ÷åì åå çàêîí÷èëè?
4.	 Êàê âû ïîíèìàåòå îäíî èç îñíîâíûõ ïðàâèë óïðàâëåíèÿ – «Öåëü 

îïðåäåëÿåò íàïðàâëåíèå äâèæåíèÿ»? Ïî÷åìó â óïðàâëåíèè ÷ðåçâû÷àéíî 
âàæíîå ìåñòî îòâîäèòñÿ öåëè управления?

5.   Составьте è ïðîêîììåíòèðóéòå ñòðóêòóðó óïðàâëåíèÿ øêîëîé.
6.   Ðàññêàæèòå î ïðåèìóùåñòâàõ è íåäîñòàòêàõ êàæäîãî ìåòîäà óïðàâëåíèÿ.
7.   Êàêîé ìåòîä óïðàâëåíèÿ âû âûáðàëè áû â âîèíñêîé ÷àñòè? Ïî÷åìó?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Ðèñ.  8.1

Âëàäåëåö 
ìàãàçèíà

Íàåìíûé 
ðàáîòíèê

Íà÷àëüíèê 
îòäåëà

Íà÷àëüíèê 
îòäåëà

Главный 
менеджер 

супер-
маркета

Íàåìíûé ðàáîòíèê

Íàåìíûé ðàáîòíèê

Íàåìíûé ðàáîòíèê

Íàåìíûé ðàáîòíèê

Ðèñ.  8.2

Владелец 
супер-
маркета

Àâòîêðàòèческий, т.е.  ìåòîä основанный на åäèíîíà÷àëèи.   Â   ýòîé 
ñèòóàöèè ðóêîâîäèòåëü,  íå ñïðàøèâàÿ ìíåíèÿ ïîä÷èíåííûõ,  äàеò 
ðàñïîðÿæåíèÿ è êîíòðîëèðóåò èõ  âûïîëíåíèå.   Ïðè ýòîì ìåòîäå ïðîèñõîäèò 
öåíòðàëèçàöèÿ óïðàâëåíèÿ ôèðìîé è ïðàêòè÷åñêè îòñóòñòâóþò ñâÿçè ìåæäó 
ñîòðóäíèêàìè.

Áþðîêðàòический метод. Ýòîò ìåòîä ÿâëÿåòñÿ одной из радновидностей  
âûøå íàçâàííîãî ìåòîäà.  При этом методе óïðàâëåíèе ôèðìîé осущест-
вляется íà îñíîâå ïðèêàçîâ,  ðàñïîðÿæåíèé è îôèöèàëüíûõ áóìàã. Íà 
ýòîì ïðåäïðèÿòèè áîëüøå âíèìàíèÿ óäåëÿåòñÿ áóìàæíîé переписке,  à íå 
èíèöèàòèâíîñòè.

Äåìîêðàòèческий метод. Ýòî ìåòîä ïðåäïîëàãàåò âêëþ÷åíèå âñåõ  ÷ëåíîâ 
êîëëåêòèâà â ïðîöåññ ïðèíÿòèÿ ðåøåíèé. Êîëëåêòèâ ó÷èòûâàåò ìíåíèå 
êàæäîãî åãî ÷ëåíà,  члены коллектива испытывают удовлетворения от того,  
÷òî â îáùåì äåëå åñòü è èõ äîëÿ âêëàäà. Îáû÷íî â ïîäîáíûõ êîëëåêòèâàõ 
ëþäè îñòàþòñÿ âåðíûìè ñâîåé ïðîôåññèè.   Îñíîâíàÿ ôóíêöèÿ ðóêîâîäèòåëÿ 
ïîäîáíîãî ïðåäïðèÿòèÿ çàêëþ÷àåòñÿ â ïîîùðåíèè èíèöèàòèâíîñòè ÷ëåíîâ 
êîëëåêòèâà. 
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Допустим,  вы — руководитель фирмы,  в магазине которого прода-
ется три вида произведенных вами кондитерских изделий.  Под вашим 
руководством работают 30 сотрудников. Организационная структура 
вашей фирмы приведена на схеме 8.3. При помощи схемы расскажите,  
как организован процесс производства на предприятии. 
1. Из каких подразделений состоит фирма?
2. Сколько рабочих работает в каждом подразделении?
3. Кто руководит рабочими этих подразделений?
4. Кому подчиняются руководители подразделений?
5. Составьте схему структуры управления,  подобную приведенной на 

рис. 8.4 и прокомментируйте.

Рис  8.4

Директор

Запомните!
• Чем фирма крупнее и имеет много подразделений, тем сложнее и ее 

система управления.
• Существует автократический,  бюрократический и демократический 

стили управления.
• Управляющие фирмами люди называются менеджерами.
• Менеджмент — это наука об управлении производством. 

Склад 
сырья

1-производственный цех

Склад готовой продукции

Автопарк
 (автомобильный парк)Магазин

2-производственный цех

3-производственный цех

Офис

Бухгалтерия

Рис  8.3

Задание
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Ñëîâî «ìàðêåòèíã» проиñõîäèò от àíãëèéñêîго «market» è îçíà÷àåò 
«äåÿòåëüíîñòü,  ñâÿçàííая ñ  ðûíêîì». Â ýêîíîìèêå ìàðêåòèíãîì íàçû-
âàåòñÿ äåÿòåëüíîñòü,  íà÷èíàÿ îò èçó÷åíèÿ çàïðîñîâ ïîòðåáèòåëåé äî 
ïðåäîñòàâëåíèÿ èì òîâàðîâ è óñëóã â óñëîâèÿõ  ðûíêà.   Äëÿ ôèðìû îñíîâíàÿ 
öåëü ìàðêåòèíãîâîé äåÿòåëüíîñòè ñîñòîèò â ïîëó÷åíèè áîëüøåé ïðèáûëè çà 
ñ÷åò èçó÷åíèÿ ïîòðåáíîñòåé ïîêóïàòåëåé è èõ  áîëåå ïîëíîãî óäîâëåòâîðåíèÿ. 
Ñïåöèàëèñòîâ,  çàíèìàþùèõñÿ ìàðêåòèíãîì,  íàçûâàþò ìàðêåòîëîãàìè.

ТЕМА 9 ÌÀÐÊÅÒÈÍÃ

1.  Из товаров,  представленных  на выше приведенных фото,  выберите один 
из товаров. Как вы думаете,  какие мероприятия должна осуществить 
производственная фирма для выгодной продажи этого товара?

2.  Какие из этих мероприятий необходимо осуществить до производства 
товара,  а какие — после?

3.  Как бы вы разрекламировали этот товар?

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Ìàðêåòèíã – это äåÿòåëüíîñòü,  íàïðàâëåííàÿ íà èçó÷åíèå спроса 
у ïîòðåáèòåëåé è èõ óäîâëåòâîðåíèå â óñëîâèÿõ ðûíêà.

Ìàðêåòîëîã – это ñïåöèàëèñò,  îáëàäàþùèé ñïåöèàëüíûìè çíà-
íèÿìè â ñôåðå ìàðêåòèíãîâîé äåÿòåëüíîñòè.

Âñþ ïðîèçâîäñòâåííóþ äåÿòåëüíîñòü ôèðìû íåîáõîäèìî ñòðîèòü íà 
îñíîâå ìàðêåòèíãîâûõ èññëåäîâàíèé. Öåëü ìàðêåòèíãîâûõ èññëåäîâàíèé 
– íàõîæäåíèå îòâåòà íà âîïðîñû, ÷òî èìåííî íàäî ïðîèçâîäèòü, â êàêîì 
êîëè÷åñòâå, äëÿ êîãî, ïî êàêîé öåíå ïðîäàâàòü, íà êàêèå êîíêðåòíî 
ðûíêè äîñòàâèòü òîâàð è êàê îðãàíèçîâàòü òîðãîâëþ. Ìàðêåòèíãîâûå 
èññëåäîâàíèÿ, â îñíîâíîì, äåëÿòñÿ íà ÷åòûðå ñòàäèè: èçó÷åíèå ïðîäóêöèè 
(ðûíêà), öåíîîáðàçîâàíèå, ðåêëàìà, ðàçìåùåíèå íà ðûíêå.
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Íà первой ñòàäèè ìàðêåòèíãîâîé äåÿòåëüíîñòè îïðåäåëÿþòñÿ âèäû 
òîâàðîâ,  êîòîðûå õîòåëè áû ïðèîáðåñòè ïîòðåáèòåëè,  èçó÷àåòñÿ ðûíîê,  
ïðîâîäèòñÿ àíêåòèðîâàíèå,  óñòíûå îïðîñû,  ïëàíèðóåòñÿ è ðàçâèâàåòñÿ 
âûïóñê òîâàðîâ,  îòâå÷àþùèõ çàïðîñàì ïîòðåáèòåëåé.

Íà ñòàäèè ценообразования  ìàðêåòèíãîâîãî èññëåäîâàíèÿ îïðåäåëÿåòñÿ 
öåíà ïðîäàæè òîâàðà.  Öåíó ïðîäàæè íåîáõîäèìî îïðåäåëèòü òàêèì îáðàçîì,  
÷òîáû òîâàð ñâîåâðåìåííî ðàñêóïàëñÿ,  òî åñòü åãî öåíà áûëà áû ïðèåìëåìîé 
äëÿ ïîêóïàòåëåé.  Íàðÿäó ñ ýòèì,  ôèðìà,  ïðîèçâîäÿùàÿ èëè ïðîäàþùàÿ 
òîâàð,  òàêæå äîëæíà ïîëó÷èòü îïðåäåëåííóþ äîëþ ïðèáûëè.

Íà ñòàäèè ðåêëàìû ñâåäåíèÿ î ôèðìå è òîâàðå äîâîäяòñÿ äî ïîò-
ðåáèòåëåé ÷åðåç ñðåäñòâà èíôîðìàöèè è äðóãèå ìåðîïðèÿòèÿ.  Ïðàâèëüíî 
îðãàíèçîâàííàÿ ðåêëàìíàÿ êàìïàíèÿ ìîæåò ðåçêî óâåëè÷èòü îáúåì ïðîäàæ. 
Ðåêëàìà ìîæåò îñóùåñòâëÿòüñÿ ðàçëè÷íûìè ïóòÿìè.  Â  íåé ðå÷ü ìîæåò èäòè 
íåïîñðåäñòâåííî î ñàìîì òîâàðå,  ôèðìå èëè î êàêîì-ëèáî ìåðîïðèÿòèè.  Â   
ÿðêîé, çàïîìèíàþùåéñÿ ôîðìå,  ñâåäåíèÿ î òîâàðå,  ôèðìå èëè î êàêîì-ëèáî 
ìåðîïðèÿòèè ìîãóò áûòü äîâåäåíû äî ïîòðåáèòåëÿ ïî ðàäèî,  òåëåâèäåíèþ,  
Èíòåðíåòó,  ïî äðóãèì âèäàì ñâÿçè,  ÷åðåç ãàçåòû è æóðíàëû,  áàííåðû íà 
óëèöàõ è стенах çäàíèé,  îáúÿâëåíèÿ,  ïëàêàòû è äð.  Îòíîñèòåëüíî íèçêàÿ 
öåíà,  óäîáíàÿ è àêêóðàòíàÿ óïàêîâêà è íàäïèñè íà ÿðëûêàõ òîâàðîâ òîæå 
ÿâëÿþòñÿ ñâîåîáðàçíîé ðåêëàìîé.

 Ðåêëàìà – это àãèòàöèîííàÿ äåÿòåëüíîñòü,  íàïðàâëåííàÿ íà óâåëè÷åíèå 
ïîòðåáèòåëüñêîãî ñïðîñà ïóòåì ïðåäîñòàâëåíèÿ èíôîðìàöèè î òîâàðå.

Îñíîâíàÿ öåëü ðåêëàìèðîâàíèÿ òîâàðà:
–  äîâåäåíèå èíôîðìàöèè î òîâàðå äî ïîòðåáèòåëÿ;
–  èíôîðìàöèÿ îá óäîâëåòâîðåíèè çàïðîñîâ ïîòðåáèòåëåé  â äàííîì òîâàðå;

–  убедить ïîòðåáèòåëÿ в необходимости ïðèîáðåòåíèя òîâàðà.   
Íà çàâåðøàþùåé ñòàäèè íåîáõîäèìî âûáðàòü ïîäõîäÿùåå ìåñòî è âðåìÿ,  

óäîáíîå äëÿ ïðîäàæè òîâàðà è äëÿ ïîêóïàòåëÿ.  Íàðÿäó ñ ýòèì,  ôèðìà,  íàéäÿ 
íà ðûíêå ñâîþ íèøó, äîëæíà ñ ó÷åòîì ïåðñïåêòèâû ïðîâîäèòü ìåðîïðèÿòèÿ,  
ñïîñîáñòâóþùèå çàêðåïëåíèþ íà ðûíêå.  Îïðåäåëÿþòñÿ êàíàëû äîñòàâêè 
òîâàðà íà ðûíîê,  ìåñòà åãî õðàíåíèÿ è ïðîäàæè.  Ïîêóïàòåëåé çíàêîìÿò 
ñ âèäàìè ñåðâèñà (íàáîðîì óñëóã)  äî è ïîñëå ïîêóïêè òîâàðîâ äëÿ òîãî,  
÷òîáû ïðèâëå÷ü èõ âíèìàíèå,  ïîâûñèòü èíòåðåñ ê ïðîäóêöèè ôèðìû,  
ñïðîñ íà íåå èëè ñîõðàíèòü åãî íà ïðåæíåì óðîâíå.   Ðàçâèòèå ñîâðåìåííûõ 
èíôîðìàöèîííûõ òåõíîëîãèé,  â ÷àñòíîñòè,  ðàñøèðåíèå ñåòè Èíòåðíåòà,  
ñòàëî ìîùíûì òîë÷êîì äëÿ ðàçâèòèÿ ìàðêåòèíãà. Â íàñòîÿùåå âðåìÿ 
óñêîðåíèå ìàðêåòèíãîâîé äåÿòåëüíîñòè ïîâûøàåò åå îòäà÷ó.

Обычно предприятие-продавец применяет два вида стратегии. Первый 
из них – это стратегия PUSH (на английском PUSH – означает продвигать, 
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Ñìîòðèòå ëè âû ðåêëàìó íà òåëåâèäåíèè? ×òî ìîæåòå ñêàçàòü î åå 
êà÷åñòâå? Êàêàÿ èç óâèäåííûõ ðåêëàì ïîáóäèëà âàñ êóïèòü êàêîé-ëèáî 
òîâàð â ýòè äíè?

  Ïîäóìàéòå íàä ýòèì!

При применении маркетинговой PUSH стратегии – доставкой товаров 
от производителя потребителю могут заниматься и торговые предприятия- 
посредники. Покупающие товаров у производителей и продающие его в 
больших объемах называются оптовыми торговыми организациями. Они 
продают товары по оптовым ценам. Продавцы товара поштучно или мелкими 
партиями потребителям называются организациями розничной торговли. 
Торгующие магазины – это организации розничной торговли. Когда 
производитель продаёт свою продукцию непосредственно потребителю 
или оптовому покупателю, он добавляет к себестоимости товаров свою 
наценку и продает по производственной цене. Оптовый продавец, в свою 
очередь, к этой цене добавляет свою наценку и продает по оптовой цене. 
Розничный же продавец к этой цене добавляет еще свою наценку и продаёт 
по розничной цене.  Таким образом, цена растет. Обычно розничная цена 
бывает выше чем оптовая, а оптовая цена выше производственной цены. 

Организация продаж по второму способу (стратегии) – это PULL 
маркетинг. (PULL – на английском означает тянуть). Основной целью 
маркетинговой PULL стратегии  является привлечение покупателей к 
продавцам. Вы много раз видели по телевизору, как расхваливают товары, 
описываются их качества. Например, детское белье, продукция парфюмерии 
и косметики. У потребителя, изучившего такую информацию, возникает 
желание приобрести такую продукцию и желание посетить места продажи 
таких товаров. После того как потребитель пользуется этими товарами и 
узнает качество этих товаров, он начинает привязываться к товарам этих 
марок и этому бренду. В следующий раз он опять стремится купить товары 
именно под этим знаком.

   Применение технологии Blockchain в маркетинге.
Будучи базой данных различной информации Blockchain всю 

информацию распределяет и хранит в различных блоках, связанных в 
единую цепочку. Все это осуществляется через систему компьютеров 
и Интернета. Не допускается уничтожение, стирание или изменение 

толкать). При применении PUSH стратегии товар представляется 
непосредственно потребителю продукции, и таким образом делаются 
попытки продвигать продукцию. Примером маркетинговой PUSH 
стратегии  можно представить выставление товаров на витринах магазинов, 
предоставление скидок на товары.
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1. Раскройте сущность понятия «маркетинг».
2.	Ïå ðå÷èñëèòå îñíîâíûå öåëè ìàðêåòèíãîâîé äåÿòåëüíîñòè.
3.	 Перечислите стадии маркетинговых исследований и прокомментируйте 

их на примере одной фирмы.
4.	 Перечислите основные цели,  полученные от правильной рекламы товара.
5. Расскажите преимущества и недостатки рекламы.
6.	Как  воздействует на маркетинговую систему развитие современных ин-

формационных технологий?
7.  Что вы знаете о каналах продажи товара?
8.  Как вы понимаете термин «закрепление на рынке»?
9. Что вы знаете об организациях оптовой и розничной торговли?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Запомните!
• Маркетинг — это деятельность, организованная для выявления спроса  

потребителя и его удовлетворения.
•  Маркетинговой деятельностью занимается специалист — маркетолог,  

обладающий специальными знаниями.
• Маркетинговые исследования включают в себя стадии изучения рынка 

продукции,  ценообразования,  рекламы и размещения на рынке.

информации введенную в Blockchain. Эта технология обеспечивает быс-
трый, точный и прозрачный обмен информацией. Например, продажу 
какого-либо товара, перевод за него денег и сопутствующих операций. 
Именно поэтому в современном маркетинге применение технологии 
Blockchain быстро расширяется.

В 2018 году 2 октября в нашей стране впервые Фондом «Цифро-
вое доверие» совместно с Российским «Блокчейн Индастриал Альян-
сом» внед-рена технология Blockchain на базе продукции лекарственных 
средств, медицинских принадлежностей и медицинской техники. С этой 
информацией могут знакомиться и пользоваться ей все специалисты, 
врачи, поставщики товаров и пациенты. В дальнейшем на платформе 
Blockchain предусмотрено отражение всего жизненного цикла товаров.

Принимая во внимание важность этой современной технологии, 
впервые в регионе, между Республиканской высшей школой экономики 
и Компанией «Кореан групп» подписан меморандум об организации 
Blockchain-Академии в нашей стране. 
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В результате экономической деятельности людей в былые времена 
природе удавалось восстановление нарушенного баланса, нейтрализации 
нанесенного ей вреда.

За последние столетия развитие экономической деятельности в мире 
привело к использованию непомерных объемов природных ресурсов. 
Вмешательство человечества в природу достигло такого уровня, что 
природа оказалась неспособной к самовосстановлению. Потому, что 
производственные технологии развивались, совершенствовались, однако 
выброс в природу в огромных объемах вредных газов, сточных вод, 
(производственных и бытовых) отходов не контролировалось должным 
образом.

Ýêîëîãèÿ – ýòî íàóêà,  èçó÷àþùàÿ âçàèìîîòíîøåíèå ÷åëîâåêà с îêðó-
æàþùåé åãî ñðåäой.  Îíà èçó÷àåò ïðîáëåìû ðàöèîíàëüíîãî èñïîëüçîâàíèÿ 
ðåñóðñîâ ïðèðîäû,  áåðåæнîãî ê íèì îòíîøåíèÿ è èõ âîññòàíîâëåíèе. 
Êàê èçâåñòíî,  ïîòðåáíîñòè ÷åëîâåêà áåçãðàíè÷íû,  è â ïðîöåññå èõ 
óäîâëåòâîðåíèÿ îí èñïîëüçóåò ïðèðîäíûå ðåñóðñû.  Ðàíнåå ïðèðîäà êîðìèëà 
÷åëîâåêà,  âïîñëåäñòâèè,  ïî ìåðå óâåëè÷åíèÿ ñâîèõ íóæä,  человек,  íå 

ТЕМА 10 ÏÐÎÈÇÂÎÄÑÒÂÎ È ÝÊÎËÎÃÈß 

1.  Выпишите отдельно в столбик положительные и отрицательные послед-
ствия для общества и экономики от деятельности указанного на фото 
производственного предприятия.

2.  Каким образом функционирование этого предприятия оказывает отри-
цательное влияние,  связанное с его деятельностью?

3.  Каким образом можно предотвратить эти последствия?

   ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß
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îãðàíè÷èâàÿñü åå äàðàìè,  ñòàë ïîëó÷àòü âñå íåîáõîäèìîå îò ïðèðîäû,  
ïåðåøåë ê ïðîèçâîäñòâó ðàçëè÷íûõ òîâàðîâ èç ïðèðîäíûõ ðåñóðñîâ.  È ýòèì 
ëþäè ñòàëè îêàçûâàòü çàìåòíîå âîçäåéñòâèå íà ïðèðîäíîå ðàâíîâåñèå,  ÷òî 
â êîíå÷íîì èòîãå ñòàëî ïðè÷èíîé âîçíèêíîâåíèÿ ýêîëîãè÷åñêèõ ïðîáëåì.

Â   íà÷àëå òàêîé äèñáàëàíñ è óùåðá,  âîçíèêøèå â ðåçóëüòàòå ÷åëîâå÷åñêîé 
äåÿòåëüíîñòè,  óñòðàíÿëèñü ïðèðîäîé ïóòåì ñàìîâîññòàíîâëåíèÿ.

Ïî ìíåíèþ ó÷åíûõ, ãàç ôðåîí, èñïîëüçóþùèéñÿ â ïðîìûøëåííîñòè,  
â îõëàæäàþùèõ óñòàíîâêàõ,  ðàçúåäàåò îçîíîâûé ñëîé àòìîñôåðû,  
çàùèùàþùèé íàñ îò ðàäèàöèè ñîëíå÷íûõ ëó÷åé.  Åñëè òàê áóäåò èäòè è 
äàëüøå,  òî ïî ïðîãíîçàì,  â áëèæàéøåì áóäóùåì òåìïåðàòóðà àòìîñôåðû 
Зåìëè ïîâûñèòñÿ,  ïðèðîäíîå ðàâíîâåñèå áóäåò íàðóøåíî,  áîëüøàÿ ÷àñòü 
ñóøè óéäåò ïîä âîäó.

   À çíàåòå ëè âû?

В настоящее время мàñøòàá âìåøàòåëüñòâà ÷åëîâåêà â ïðèðîäíûå 
ïðîöåññû äîñòèã огромных ðàçìåðîâ,  â ðåçóëüòàòå ÷åãî ïðîöåññû 
ñàìîâîññòàíîâëåíèÿ â ïðèðîäå ïðàêòè÷åñêè ïðåêðàòèëèñü. Ñåãîäíÿ 
÷åëîâå÷åñòâî ñòîëêíóëîñü ñ àêòóàëüíûìè ïðîáëåìàìè,  êîòîðûå òðåáóþò 
íåçàìåäëèòåëüíîãî ðåøåíèÿ è áåðåæíîãî îòíîøåíèÿ ê ïðèðîäå,  ê åå 
ðåñóðñàì è âîïðîñàì èõ âîññòàíîâëåíèÿ,  â ÷èñëå êîòîðûõ:

– çàãðÿçíåíèå âîçäóõà;
– çàãðÿçíåíèå ðåê è âîäîåìîâ;
– èçìåíåíèå ñîñòàâà ïî÷âû è åå çàñîëåíèå;
– óìåíüøåíèå êîëè÷åñòâà ýêîëîãè÷åñêè ÷èñòûõ ïèùåâûõ ïðîäóêòîâ;
– ðàçðóøåíèå îçîíîâîãî ñëîÿ àòìîñôåðû;
– øèðîêîå èñïîëüçîâàíèå òåõíè÷åñêèõ  ïðèñïîñîáëåíèé ñ ïîâûøåííûì 

øóìîîáðàçîâàíèåì,  îêàçûâàþùèõ  íåáëàãîïðèÿòíîå âîçäåéñòâèå íà 
çäîðîâüå ÷åëîâåêà.

Ïðîáëåìàìè îõðàíû îêðóæàþùåé ñðåäû,  â îñíîâíîì,  çàíèìàþòñÿ 
ãîñóäàðñòâåííûå îðãàíû íàäçîðà. Âî ìíîãèõ ñòðàíàõ â öåëÿõ çàùèòû 
îêðóæàþùåé ñðåäû ïðîâîäÿòñÿ ðàçëè÷íûå ìåðîïðèÿòèÿ,  ïðèíèìàþòñÿ 
çàêîíû. Íàïðèìåð,  óñòàíîâêà ðàçëè÷íûõ î÷èñòíûõ ñîîðóæåíèé è 
óëàâëèâàòåëåé âðåäíûõ âåùåñòâ íà òðóáàõ çàâîäîâ,  çàïðåùåíèå ñáðîñà 
ñòî÷íûõ âîä â ðåêè è дð.  

Íàðÿäó ñ  ãîñóäàðñòâåííûìè îðãàíèçàöèÿìè,  ñâîй вклад â îõðàíó 
îêðóæàþùåé ñðåäû âíîñÿò ðàçëè÷íûå íåãîñóäàðñòâåííûå îðãàíèçàöèè,  
êîòîðûå îñóùåñòâëÿþò ñâîþ äåÿòåëüíîñòü íå òîëüêî â ïðåäåëàõ  ãîñóäàðñòâà,  
íî è â ìèðîâûõ ìàñøòàáàõ.   Ê  íèì ìîæíî îòíåñòè ìåæäóíàðîäíóþ 
îðãàíèçàöèþ «Greenpeace»,  общественное движение «Ýêîëîãè÷åñêîå 
äâèæåíèå Óçáåêèñòàíà».  Ýòè îðãàíèçàöèè ïðîâîäÿò öåëûé êîìïëåêñ 
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В последний период и в Узбекистане накопились 
большие экологические проблемы. В их числе 
загрязнение воздуха, отравление почвы и засоление, 
промышленные отходы, проблемы со сточными 
водами. Наибольшие проблемы в Узбекистане свя-
заны с водопользованием. Нарушение экосистемы 
вокруг Хайдаркуля, проблемы дефицита воды в южных 
областях – могут быть примерами этого. Но проблема 
глобального значения в нашей стране – это проблема 
Арала. 

Воды, вливающиеся в Аральское море, настолько 
уменьшились, что на сегодняшний день Аральское море 
уменьшилось до величины небольшого озера. Соли, 
находящиеся на дне высохшего моря, поднимаются 
ветром и начинают покрывать окружающие регионы. 
На территории тугаев и кустарников образуются 
пустыни и популяции животных, проживавших на 
этих территориях резко уменьшились. Ухудшились условия проживания 
населения из-за загрязнения воздуха и питьевой воды. Резкое уменьшение 
воды Аральского моря негативно отразилось и на экономике региона 
Приаралья. Важность решения проблемы Аральского моря и ее глобальное 
значение отмечалось в докладе нашего Президента Шавката Мирзиёева на 
72-й Генеральной Ассамблее Организации Объединенных Наций.

Для решения экологических проблем в нашей стране проводится 
системная работа. В частности, по Указу Президента Республики Узбекистан 
от 21 апреля 2017 года Государственных комитет Республики Узбекистан 
по охране природы реорганизован в Государственный комитет экологии и 
защиты окружающей среды. На Комитет возложены задачи осуществления 
государственного управления по экологии и защите окружающей среды, 
рациональному использованию природных ресурсов и их восстановлению. 
Создана Экологическая партия Узбекистана и 8 января 2019 года прошел 
ее учредительный съезд.

В числе примеров по улучшению экологической ситуации в стране 
в последние годы можно привести переработку отходов, расширение 
использования энергии солнца, ветра и биологического топлива, озеленение 
пустынь путем лесопосадок, посадки кустарников вокруг озер.

ìåðîïðèÿòèé ïî îçäîðîâëåíèþ ýêîëîãè÷åñêîé ñèòóàöèè,  îõðàíå çäîðîâüÿ 
íàñåëåíèÿ,  îõðàíå îêðóæàþùåé ñðåäû íå òîëüêî â íàøåé ðåñïóáëèêå,  íî 
è ïî âñåìó öåíòðàëüíîàçèàòñêîìó ðåãèîíó.
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Особое внимание уделяется со стороны государства решению 
проблемы Арала. Только в 2019 году в пустыне «Аралкумы» на площади 
500 000 гектаров осуществлены защитные лесопосадки, ведутся работы по 
извлечению пресной воды путем бурения множества артезианских колодцев,  
таким образом ведутся работы по восстановлению Аральского региона. 

Еще один громадный по экологическому значению проект – это 
совместное в Узбекистане с Россией начало строительства атомной 
электростанции. Потому что атомная энергия является одной из наиболее 
экологически чистых энергий, предотвращающей выброс в атмосферу 
вредных газов. Вводом в действие атомной электростанции, будет 
сэкономлено 3,7 млрд. кубических метров газа.

   Запомните!
• Âñå ýêîëîãè÷åñêèå ïðîáëåìû,  â îñíîâíîì,  ÿâëÿþòñÿ ðåçóëüòàòîì 

÷åëîâå÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè.
•	 Íà ãîñóäàðñòâî âîçëîæåíà îáÿçàííîñòü ïî ñìÿã÷åíèþ ïðîòèâîðå÷èé 

ìåæäó ýêîíîìèêîé è ïðèðîäîé,  à òàêæå по îõðàíå îêðóæàþùåé ñðåäû.
• Îõðàíà îêðóæàþùåé ñðåäû – ñâÿùåííûé äîëã êàæäîãî èç íàñ.

1.	Ï î÷åìó ýêîëîãè÷åñêèå ïðîáëåìû ñòàëè ñåãîäíÿ àêòóàëüíûìè?
2.	 Âñåãäà ëè ýêîíîìè÷åñêîå ðàçâèòèå âåäåò ê ýêîëîãè÷åñêèì ïðîáëåìàì?
3.	Ï ðèâåäèòå ïî äâà ïðèìåðà ýêîëîãè÷åñêèõ ïðîáëåì,  ñâÿçàííûõ ñ 

çàãðÿçíåíèåì âîçäóõà,  âîäû,  èçìåíåíèåì ñîñòàâà ïî÷âû.
4.	Ï î÷åìó ìû ïðîäîëæàåì ïîëüçîâàòüñÿ àâòîìîáèëÿìè,  çíàÿ,  ÷òî 

âûõëîïíûå ãàçû çàãðÿçíÿþò âîçäóõ?
5.	 Ê  êàêèì ýêîëîãè÷åñêèì ïîñëåäñòâèÿì ìîæåò ïðèâåñòè ïîëíîå выñûõàíèå 

Àðàëüñêîãî ìîðÿ?
6.	Ï î÷åìó ïðîáëåìàìè çàùèòû îêðóæàþùåé ñðåäû çàíèìàåòñÿ,  â îñíîâíîì,  

ãîñóäàðñòâî?
7.	 Êàêèå ñðåäñòâà èñïîëüçóåò ãîñóäàðñòâî äëÿ îõðàíû îêðóæàþùåé ñðåäû?
8.	 Êàêîé âêëàä â äåëî çàùèòû îêðóæàþùåé ñðåäû ìîæåòå âíåñòè âû?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Èçó÷èòå è îïðåäåëèòå ýêîëîãè÷åñêèå ïðîáëåìû âàøåãî ðàéîíà è 
ïîäãîòîâüòå êðàòêèé ðåôåðàò. Âûÿñíèòå ïðè÷èíû âîçíèêíîâåíèÿ 
проблем è ïðåäëîæèòå ïóòè èõ решения и ïðåäóïðåæäåíèÿ. 
Ñôîðìóëèðóéòå âîçìîæíûé âàø âêëàä è âàøèõ ñâåðñòíèêîâ â äåëî 
ïðåäîòâðàùåíèÿ ýòèõ ïðîáëåì.

Задание
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1. 	Дайте характеристику человеку с предпринимательской способностью.
2.	 Êàêîâà ðîëü ïðåäïðèíèìàòåëüñòâà â ðûíî÷íîé ýêîíîìèêå?
3.	 Êàêèå ïðèñóùèå ïðåäïðèíèìàòåëüñòâó âèäû ýêîíîìè÷åñêîé äåÿ-

òåëüíîñòè âû çíàåòå?
4.	 Â    ÷åì ïðåèìóùåñòâà è íåäîñòàòêè êàæäîãî èç âèäîâ ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé 

äåÿòåëüíîñòè?
5.	 Êàêие âèäû ôèðì вы знаете,  à òàêæå îðãàíèçàöèîííî-ïðàâîâûå ôîðìû 

èõ ñîçäàíèÿ?
6.	 Â  ÷åì îðãàíèçàöèîííàÿ ñóùíîñòü àêöèîíåðíîãî îáùåñòâà è êàêèå åãî 

âèäû âû çíàåòå?
7.	Í à êàêèå âèäû äåëÿòñÿ ñðåäñòâà ôèðìû?
8.	 Êàêèå âû çíàåòå âèäû ïðîèçâîäñòâåííûõ ðàñõîäîâ?
9.	 ×åì îòëè÷àþòñÿ ïîñòîÿííûå ðàñõîäû îò ïåðåìåííûõ?
10.  Какие отношения существуют между совокупным доходом,  прибылью,  

убытком и чистой прибылью? Обоснуйте их в простых примерах.
11.   Â    ÷åì çàêëþ÷àåòñÿ ñòèìóëèðóþùàÿ ðîëü  ïðèáûëè â ïðåäïðèíèìàòåëüñòâå?
12.  Êàê вычисляется ðåíòàáåëüíîñòü ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè ôèðìû?
13. Êàêîâà ñóùíîñòü,  çàäà÷è è öåëè ìåíåäæìåíòà?
14.  Êàêîâà ñóùíîñòü,  çàäà÷è ìàðêåòèíãà è åãî ìåñòî â äåÿòåëüíîñòè ôèðìû?
15. Îáîñíóéòå òîò ôàêò,  ÷òî ýêîëîãè÷åñêèå ïðîáëåìû ÿâëÿþòñÿ ïðÿìûì 

ñëåäñòâèåì ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè ÷åëîâåêà.

A. ВОПРОСЫ 

 ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß ÄËß ÏÎÂÒÎÐÅÍÈß 
I ÃËÀÂÛ

à) 	íîðìàòèâíûé äîêóìåíò,  èìåþùèé þðèäè÷åñêóþ ñèëó è ðåãóëèðóþùèé 
âíóòðåííþþ è âíåøíþþ äåÿòåëüíîñòü ôèðìû;

1. Ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî.
2. Ôèðìà.
3. Íîìèíàëüíàÿ ñòîèìîñòü àêöèè.
4. Óñòàâ ôèðìû.
5. Îáîðîòíûå ñðåäñòâà.
6. Êîììåðöèÿ.
7. Ïîñòîÿííûå ðàñõîäû.
8. ×èñòàÿ ïðèáûëü.

ОПРЕДЕЛЕНИЕ:

ТЕРМИНЫ:
9. Îáùèå ðàñõîäû.
10. Áàíêðîòñòâî.
11. Ìåíåäæìåíò.
12. Ìàðêåòèíã.
13. Êóðñ àêöèé.
14. Àìîðòèçàöèîííûå îò÷èñëåíèÿ.
15. Ñðåäíèå ðàñõîäû.
16. Èíäèâèäóàëüíàÿ ÷àñòíàÿ ôèðìà.

B. ЗАДАНИЕ

4 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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D. Задания по рисункам на титуле странице 7, I главы.
Скажите, к какой теме этой главы относятся эти рисунки. Расскажите 

на основе этих рисунков содержание темы.

E. ТЕСТЫ
1.	 Â ðåçóëüòàòå ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé äåÿòåëüíîñòè ôèðìû ïîëó÷àþò äîõîä 

â âèäå:
	À)  ïðîöåíòà;		   Â)  çàðàáîòíîé ïëàòû;
	Á)  ðåíòû;			    Ã)  ïðèáûëè.

2.	 Ïðèáûëü ôèðìû, ñîçäàííîé íà îñíîâå òîâàðèùåñòâà:
	À) 	 ðàñïðåäåëÿåòñÿ â ðàâíîì îáúåìå ìåæäó ó÷ðåäèòåëÿìè; 
	Á) 	 ðàñïðåäåëÿåòñÿ â ñîîòâåòñòâèè ñ äîëåé, âëîæåííîé â óñòàâíоé ôîíä;
	Â) 	 ðàñõîäóåòñÿ òîëüêî íà ðàñøèðåíèå ôèðìû;
	Ã) 	 ðàñïðåäåëÿåòñÿ íà îñíîâå ïîëîæåíèé,  óêàçàííûõ â ó÷ðåäèòåëüíîì   
        äîãîâîðå. 

á) 	äåíåæíûå ñðåäñòâà,  çàòðà÷èâàåìûå íà ïîêóïêó ñûðüÿ,  ðàçëè÷íûõ  ìàòå-
ðèàëîâ è íàåì ðàáî÷åé ñèëû;

â) 	÷àñòü ïðèáûëè,  îñòàâøàÿñÿ ïîñëå âû÷åòà âñåõ íàëîãîâ è ïëàòåæåé;
ã) 	ñîâîêóïíîñòü ïîñòîÿííûõ è ïåðåìåííûõ ðàñõîäîâ;
ä) 	ïðåäïðèÿòèå,  îñóùåñòâëÿþùåå ïðåäïðèíèìàòåëüñêóþ äåÿòåëüíîñòü;
å) 	öåíà,  óêàçàííàÿ íà àêöèè;
æ)  äåÿòåëüíîñòü,  íàïðàâëåííàÿ íà èçó÷åíèå çàïðîñîâ ïîòðåáèòåëåé è èõ 

óäîâëåòâîðåíèå â óñëîâèÿõ ðûíêà;
ç) 	äåÿòåëüíîñòü ëþäåé,  îñíîâàííàÿ íà èñïîëüçîâàíèè ñâîèõ ñðåäñòâ,  

ñîáñòâåííîñòè,  çíàíèé è âîçìîæíîñòåé äëÿ ïðîèçâîäñòâà òîâàðîâ è 
óñëóã íà óñëîâèÿõ ðèñêà ñ öåëüþ ïîëó÷åíèÿ ïðèáûëè;

è)  íàóêà,  èçó÷àþùàÿ ñïîñîáû,  ôîðìû,  ñðåäñòâà äîñòèæåíèÿ êàêîé-ëèáî 
öåëè è ïðèíöèïû óïðàâëåíèÿ;

ê) 	ïîëîæåíèå,  ïðè êîòîðîì ôèðìà íå â ñîñòîÿíèè ïîãàñèòü çàäîëæåííîñòü 
ïåðåä äðóãèìè ôèðìàìè è ãîñóäàðñòâîì;

ë) 	ðûíî÷íàÿ ñòîèìîñòü àêöèè;
ì)  ðàñõîäû,  íå ñâÿçàííûå ñ îáúåìîì ïðîèçâîäñòâà;
í)  ïðåäïðèíèìàòåëüñêàÿ äåÿòåëüíîñòü,  ñâÿçàííàÿ ñ ïðèîáðåòåíèåì òîâàðà 

è ðåàëèçàöèåé åãî ïîòðåáèòåëÿì;
î) 	÷àñòü ñòîèìîñòè îñíîâíûõ ñðåäñòâ ïðîèçâîäñòâà,  ïîñòåïåííî 

ïåðåõîäÿùàÿ â ðåçóëüòàòå èçíîñà â ñòîèìîñòü ïðîäóêöèè;
ï)  ðàñõîäû íà ïðîèçâîäñòâî îäíîé åäèíèöû ïðîäóêöèè;
ð) 	ôèðìà,  ñîçäàííàÿ è óïðàâëÿåìàÿ íà îñíîâå ñîáñòâåííîñòè îäíîãî ëèöà.
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3.	 Èñòî÷íèêàìè ôèíàíñîâûõ ñðåäñòâ ôèðìû ìîãóò áûòü:
À)  ÷èñòàÿ ïðèáûëü;									      
Á)  àìîðòèçàöèîííûå îò÷èñëåíèÿ;	
Â)  óñòàâíоé ôîíä;
Ã)  âñå óêàçàííûå ñðåäñòâà.

4.	 Âëàäåëåö ïðîñòîé àêöèè â óïðàâëåíèè ôèðìû:
	À)  íå ó÷àñòâóåò;
	Á)  ìîæåò ó÷àñòâîâàòü ïóòåì ãîëîñîâàíèÿ íà îáùåì ñîáðàíèè;
	Â)  îáÿçàí ó÷àñòâîâàòü;
	Ã)	  ìîæåò ó÷àñòâîâàòü, åñëè òîëüêî ÿâëÿåòñÿ âëàäåëüöåì ïàêåòà àêöèé.

5.	 Âàëîâая выручка àêöèîíåðíîãî îáùåñòâà ñîñòàâëÿåò 5 ìлрд. ñóì, îáùèå 
ðàñõîäû — 3 ìлрд. ñóì, à îáúåì íàëîãîâ — 1 ìлрд. ñóì è äèâèäåíäû 
— 500 млн. ñóì. ×åìó áóäåò ðàâíà ÷èñòàÿ ïðèáûëü?
	À)  500 ìëí.  ñóì;   	  Á)  2 ìлрд.  ñóì; 
	Â)  3 ìлрд.  ñóì;   	 	  Ã)  1 ìлрд.  ñóì. 

6.	 Ôèðìà â òå÷åíèå ãîäà èçðàñõîäîâàëà 5 000 000 000 ñóì, ïîëó÷èëà ÷èñòîé 
ïðèáûëè â ðàçìåðå 1 250 000 000 ñóì. Íàéäèòå ðåíòàáåëüíîñòü ãîäîâîé 
äåÿòåëüíîñòè ôèðìû.
	À)  125%; 			   Á)  50%; 
	Â)  25%; 				Ã   )  150%.

7.	 Ñòîèìîñòü êàêèõ àêöèé óâåëè÷èòñÿ, åñëè ïðîèçîéäåò óâåëè÷åíèå ãîäîâîé 
ïðèáûëè àêöèîíåðíîãî ïðåäïðèÿòèÿ?
	À) 	ï ðîñòûõ àêöèé; 
	Á) 	ï ðèâèëåãèðîâàííûõ àêöèé; 
	Â) 	ï ðîñòûõ,  è ïðèâèëåãèðîâàííûõ àêöèé;
	Ã) 	í èêàêèõ öåííûõ áóìàã. 

8.	 Êàêàÿ èç ñëåäóþùèõ îñîáåííîñòåé ïðèñóùà ïðåäïðèíèìàòåëüñòâó?
	À)		 ãîòîâíîñòü ê ðèñêó;
	Á) 	ñ âîáîäíàÿ ýêîíîìè÷åñêàÿ äåÿòåëüíîñòü; 
	Â) 	ñò ðåìëåíèå ê ïðèáûëè; 
	Ã) 	 âñå ïåðå÷èñëåííîå.

9. Ôèðìà ïîëó÷èëà â ïåðâûé ãîä 1,5 ìлрд. ñóì прибыли, âî âòîðîé ãîä – 2 
ìлрд. ñóì ïðèáûëè. Åñëè öåíû âòîðîãî ãîäà âûðîñëè ïî ñðàâíåíèþ ñ 
ïåðâûì â 1,25 ðàçà, òî íàñêîëüêî èçìåíèëàñü ðåàëüíàÿ ïðèáûëü âòîðîãî 
ãîäà ïî ñðàâíåíèþ ñ ïåðâûì? 
	À)  óìåíüøèëàñü íà 100 000 000 ñóì; 
	Á)  óìåíüøèëàñü íà 500 000 000 ñóì; 
	Â)  íå èçìåíèëàñü; 
	Ã)  óâåëè÷èëàñü íà 100 000 000 ñóì.htt
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САМОСТОЯТЕЛЬНОЕ  ЗАНЯТИЕ БУДУЩЕМУ ПРЕДПРИНИМАТЕЛЮ

Для желающего начать свой бизнес, имеющего свою бизнес-идею, и 
готовый бизнес-проект молодого предпринимателя, наиболее сложная 
проблема – это как найти средства. Особенно это так, если это относится 
не к традиционному торговому-посредничеству, общественному пита-
нию или чему-то похожему, а связано с современными технологиями и 
сферами с высоким уровнем риска.

В развитых странах такие бизнес-идеи очень ценятся и их ищут. По-
тому, что именно такие новые бизнес-идеи, основанные на высоких ри-
сках, могут дать высокую прибыль. Именно поэтому некоторые крупные 
компании покупают такие бизнес-идеи или готовые бизнес-проекты, или 
финансируют на условиях партнерства. Специальные фонды, предна-
значенные для финансирования бизнес-идей и бизнес-проектов, в раз-
витых странах превратились в нераздельную часть предпринимательской 
системы. Такие профинансированные и начавшие свою деятельность 
виды бизнеса называются «стартапами». 

В качестве примеров профинансированных и начавших свою деятель-
ность стартапов можно привести такие крупные компании как Facebook, 
Uber, Space X, Xiaomi, Instagram. 

Из-за того, что в таких видах бизнеса уровень риска очень высок, они 
начинают деятельность, используя финансирование из так называемых 
венчурных фондов.

Венчурные фонды (англ. Venture – неопределенное дело), являясь ин-
вестиционным фондом с высокой неопределенностью и уровнем риска, 
ориентированы на работу с инновационными предприятиями, (старта-
пами). Венчурные фонды инвестируют предприятия с очень высокой 
неопределенностью и высоким уровнем риска, но от которых ожидается 
прибыль на экстремально высоком уровне. 

В последние годы в Узбекистане началось активное обсуждение стар-
тапов. В нашей стране тоже много молодых предпринимателей, занима-
ющихся такими видами бизнеса, которые в будущем обещают большую 

4 – E. Sariqov, B. Xaydarov
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прибыль, но при этом имеют высокий  уровень риска. Им нужны лишь 
деньги для начального капитала. Так, если у нас еще не развито венчур-
ное финансирования, тогда что же они могут предпринять?

Для этого будущие инвесторы должны понять важную истину. Ин-
вестирование стартапа – это не предоставление кредита. То есть, нап-
равленные инвестиции возвращаются не в виде платы небольшого про-
цента, а возвращаются в размере в несколько раз превышающей сумму 
инвестиций. Но в этом случае неопределенность, то есть риск потерять 
вложенные средства, также в несколько раз выше.

Где могут найти средства для стартапов молодые предприниматели 
Узбекистана?
Существуют несколько возможных способов:
1.	Са мый простой способ – это обратиться к родственникам и друзьям.
2.	 Привлечение банковских кредитов.
3.	Кра удфандинг – привлечь средства многих лиц заинтересовавшихся 

вашей идеей и превратить их в своих партнеров. Такая деятельность 
обычно организовывается на специальных Краудфандинговых пло-
щадках Интернета или осуществляется поиск интересующихся биз-
нес-идеями через объявления в социальных сетях.

4.	 Гранты частных компаний и государственные гранты.
5.	 Непосредственная встреча с предпринимателями и привлечение их 

к финансированию идеи.
6.	С тартап-акселераторы. Стартап-акселераторы не только участвуют в 

финансировании, но для учредителей выполняют функции специфи-
ческой школы. Стартап-акселератор – это социальная организация, 
объединившая ищущих идеи инвесторов, способствующая росту и 
развитию  молодых компаний. То есть, если вы сможете заинтере-
совать стартап-акселератора своим бизнес-проектом, тогда стартап-
акселератор обеспечит вас важными сведениями, консультируя вас 
окажет помощь в вашем становлении.

		Д  ля молодых предпринимателей, являющихся учредителями старта-
пов, важнейшей задачей, кроме финансирования, конечно, является 
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наличие офиса для начала осуществления деятельности. Этому могут 
содействовать создаваемые в разных городах и районах нашей страны 
для молодых предпринимателей – коворкинг центры. Коворкинг (англ. 
Co-working – совместная работа) центры выполняют функции общего, 
совместного использования офиса для новых предпринимателей. В 
этих местах, начинавшие свою деятельность новые стартаповцы, или 
собирающиеся начать стартап – деятельность, молодежь встречаясь, 
взаимодействует, устанавливает взаимовыгодные отношения. Ведь для 
успешного ведения бизнеса важнейшим условием является установ-
ление взаимовыгодной системы (сети) связей. На современном языке 
установление таких связей называется networking (англ. Networking – 
плетение сети). Посредством networking молодые предприниматели мо-
гут устанавливать отношения с партнерами, находить новых клиентов, 
привлекать к работе хороших сотрудников, заинтересовать инвесторов, 
найти решение текущих проблем. Ценности, свойственные нашему 
менталитету, такие как сотрудничество, сопереживание, взаимный 
совет также проявляются в таком взаимодействии.

1.	И з приведенного выше материала выпишите неизвестные вам термины 
для обсуждения.

2.	Дай те определение каждому из этих терминов на основе прочитанного 
вами текста.

3.	Со едините схематически эти термины между собой в их логической 
связи. То есть, какой термин связан с каким, какой термин дополняет 
другой термин, какой термин из какого происходит? Таким образом, 
кажущиеся на первый взгляд сложными связи, начнут проявляться 
для вас в упрощенном виде, в логическом содержании процессов.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!
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è ýêîíîìèêà
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7 8 96

Необходимо резко сократить вмешательство 
государства в управление экономикой.

Шавкат Мирзиёев
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ТЕМА 11 ÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÈÅ ÇÀÄÀ×È ÃÎÑÓÄÀÐÑÒÂÀ

Любое государство ставит перед собой цель создания достойных условий 
для осуществления экономической деятельности собственных граждан.

Ïåðåä ýêîíîìèêîé êàæäîé ñòðàíû ñòîÿò ñëåäóþùèå öåëè:

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

1.  Кем обеспечивается свобода участников экономической деятельности 
и сохранение конкурентной среды в условиях рыночной экономики?

2.  Наряду с физическими и юридическими лицами,  располагающие круп-
ными состояниями,  в каждой стране живут малообеспеченные семьи,  
пожилые люди,  малолетние дети.  Кто и как занимается их материальным 
обеспечением?

3.  Если мы не будем оберегать родную природу,  то это в будущем может 
привести к экологическому кризису.  Знаете ли вы,  кто занимается охра-
ной природы? О каких мерах,  предпринимаемых в этой сфере,  вы знаете.

4.  За счет каких средств построена и оснащена ваша школа? Кто выплачи-
вает заработную плату учителям? Каким образом выделяются средства 
для этих целей?

1 2 3

4 5 6
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• Ýêîíîìè÷åñêàÿ ñâîáîäà – самостоятельное и свободное ïðèíÿòèå 
ýêîíîìè÷åñêèõ ðåøåíèé;

• Ýêîíîìè÷åñêàÿ ýôôåêòèâíîñòü – ïîëó÷åíèå ìàêñèìàëüíîé ïðèáûëè 
ïðè ìèíèìàëüíûõ çàòðàòàõ;

• Ýêîíîìè÷åñêîå ðàâåíñòâî – соблюдение справедливости при  
îñóùåñòâëåíèи âñåõ ýêîíîìè÷åñêèõ äåéñòâèé; 

• Ýêîíîìè÷åñêàÿ áåçîïàñíîñòü – çàùèòà íàñåëåíèÿ îò ýêîíîìè÷åñêèõ 
ïîòðÿñåíèé,  íèùåòû,  áåçðàáîòèöû è èíôëÿöèè;

• Ýêîíîìè÷åñêèé ðîñò – обеспечение óñòîé÷èâîго роста ïðîèçâîäñòâà 
òîâàðîâ è óñëóã.

Ñóùåñòâóþò ïðîáëåìû è çàäà÷è, ñ êîòîðûìè ðûíîê íå â ñîñòîÿíèè 
ñïðàâèòüñÿ ñàìîñòîÿòåëüíî. Ïîýòîìó  óïðàâëåíèå èìè áåðåò íà ñåáÿ 
ãîñóäàðñòâî. Ýòî следующие çàäà÷è: ñîçäàíèå ñðåäû ÷åñòíîé êîíêóðåíöèè,  
ðàâíûé äîñòóï ê èíôîðìàöèè î ðûíêå,  ðåãóëèðîâàíèå ïîñëåäñòâèé 
ïîáî÷íûõ âíåøíèõ ýôôåêòîâ,  ïðîèçâîäñòâî îáùåñòâåííûõ òîâàðîâ è óñëóã. 

Îáåñïå÷åíèå áåçîïàñíîñòè ñòðàíû,  îõðàíà îêðóæàþùåé ñðåäû,  ðàçâèòèå 
îáðàçîâàíèÿ,  íàóêè è çäðàâîîõðàíåíèÿ ÿâëÿþòñÿ òàêèìè ñôåðàìè,  
îðãàíèçàöèÿ è óïðàâëåíèå êîòîðûìè ñâÿçàíû ñ  áîëüøèìè çàòðàòàìè 
áþäæåòíûõ ñðåäñòâ è òðåáóþò öåíòðàëèçîâàííîãî âûïîëíåíèÿ.  Ïîòðåáëÿòü 
ýòè óñëóãè ìîæíî òîëüêî ñîâìåñòíî,  èõ  íåëüçÿ îêàçûâàòü òîëüêî òåì,  
êòî èõ îïëàòèë,  ïðè ýòîì îãðàíè÷èâàÿ ïðàâî ïîëüçîâàíèÿ èìè äðóãèõ.   
Ýòè ñâîéñòâà îáùåñòâåííûõ òîâàðîâ íàçûâàþòñÿ íåèñêëþ÷àåìîñòüþ è 
ñâîéñòâаìи ñîâìåñòíîãî ïîòðåáëåíèÿ.  Ïîìèìî ýòîãî,  ïîäîáíàÿ äåÿòåëüíîñòü 
íå âñåãäà íàïðàâëåíà íà ïîëó÷åíèå ïðèáûëè.  Â  ñâÿçè ñ ýòèì îíè íå вы-
годны äëÿ ïðåäïðèíèìàòåëåé è ýòèì çàíèìàåòñÿ òîëüêî ãîñóäàðñòâî.

Îáùåñòâåííûå áëàãà – это òîâàðû è óñëóãè,  êîòîðûå íå ìîãóò áûòü 
ïðåäîñòàâëåíû ðûíêîì,  à ñîçäàþòñÿ ãîñóäàðñòâîì äëÿ ïîòðåáëåíèÿ 
всем  íàñåëåíèåì ñòðàíû.

Ñîâìåñòíîå ïîòðåáëåíèå òîâàðà – это ïîòðåáëåíèå òîâàðîâ è óñëóã 
ìíîæåñòâîì ëþäåé,  â îäíî è òîæå âðåìÿ.

Íåèñêëþ÷àåìîñòü òîâàðà – это íåâîçìîæíîñòü îãðàíè÷èòü ïîò-
ðåáëåíèå äàííîãî òîâàðà èëè óñëóãè ëþäüìè äàæå â ñëó÷àå íåîïëàòû.

Èñõîäÿ èç âûøåèçëîæåííîãî,  ãîñóäàðñòâî âîçëàãàåò íà ñåáÿ ñëåäóþùèå 
ýêîíîìè÷åñêèå ôóíêöèè:

1. Ñîõðàíåíèå ïðàâîâûõ è ñîöèàëüíûõ îñíîâ îáùåñòâà. Ãîñóäàðñòâî 
óñòàíàâëèâàåò çàêîíû è ïðàâîâûå íîðìû, îïðåäåëÿþùèå æèçíåäåÿòåëüíîñòü 
÷ëåíîâ îáùåñòâà è îòíîøåíèÿ ìåæäó íèìè,  ãàðàíòèðóåò ðàâåíñòâî âñåõ 
ïåðåä çàêîíîì è êîíòðîëèðóåò èõ âûïîëíåíèå.
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Èìåþòñÿ ïðîòèâîðå÷èâûå ìíåíèÿ î ðîëè ãîñóäàðñòâà â ýêîíîìèêå. 
Ïî ìíåíèþ îäíèõ,  íåîáõîäèìî ðåçêî óìåíüøèòü ðîль ãîñóäàðñòâà,  òàê êàê 
èçëèøíåå âìåøàòåëüñòâî â ýêîíîìèêó ìîæåò îãðàíè÷èòü ýêîíîìè÷åñêóþ 
ñâîáîäó.  Äðóãèå íàñòàèâàþò íà óâåëè÷åíèе ðîëè ãîñóäàðñòâà,  ïîòîìó 
÷òî åñòü òàêèå ïðîáëåìû,  êîòîðûå íå ìîãóò áûòü ðåøåíû ðûíêîì áåç 
ó÷àñòèÿ ãîñóäàðñòâà.

   À çíàåòå ëè âû?

2. Ïîääåðæêà êîíêóðåíöèè. Ãîñóäàðñòâî ïðîâîäèò àíòèìîíîïîëüíóþ 
ïîëèòèêó,  çàùèùàåò è ñòèìóëèðóåò êîíêóðåíöèþ.

3. Îáåñïå÷åíèå îáùåñòâåííûìè áëàãàìè – òîâàðàìè è óñëóãàìè. Ãîñóäàðñòâî 
ïðîèçâîäèò òàêèå òîâàðû è óñëóãè,  êîòîðûå íå ìîãóò áûòü ïðåäîñòàâëåíû 
ðûíêîì: îõðàíà îêðóæàþùåé ñðåäû, îáîðîíà, çäðàâîîõðàíåíèå, îáðàçîâàíèå 
è др.  è ïðåäîñòàâëÿåò их íàñåëåíèþ.

4. Ðåãóëèðîâàíèå ïîñëåäñòâèé ïîáî÷íûõ âíåøíèõ ýôôåêòîâ. Â êàæäîì 
ïðîöåññå ïðîèçâîäñòâà òîâàðîâ è óñëóã ñóùåñòâóþò íåïîñðåäñòâåííî 
ïðîèçâîäèòåëü è ïîòðåáèòåëü.  Íî åñòü è òàêîé ïðîöåññ,  êîòîðûé âêëþ÷àåò 
â ñåáÿ òðåòüþ,  íåïîñðåäñòâåííî íå ñâÿçàííóþ ñ ïðîèçâîäñòâîì,  ñòîðîíó.  Ê  
ïðèìåðó,  äûì, âûõîäÿùèé èç òðóá çàâîäà,  îêàçûâàåò отрицательное âëèÿíèå 
íà çäîðîâüå населения, æèâóùего ïî ñîñåäñòâó ñ çàâîäîì,  хотя эти люди íå 
èìåюò îòíîøåíèÿ ê ïðîöåññó ïðîèçâîäñòâà.  Òàêîå ïîëîæåíèå â ýêîíîìèêå 
íàçûâàåòñÿ ïîáî÷íûì âíåøíèì ýôôåêòîì. Ðåãóëèðîâàíèå òàêîãî ðîäà 
âíåøíèõ  ýôôåêòîâ òàêæå âîçëîæåíî íà ãîñóäàðñòâî.  Åñëè âîçäåéñòâèå íîñèò 
îòðèöàòåëüíûé õàðàêòåð,  òî ïðèíèìàþòñÿ ìåðû ïî åãî ïðåäóïðåæäåíèþ,  
åñëè æå âîçäåéñòâèå ïîëîæèòåëüíîå,  òî òàêîå ïðîèçâîäñòâî ïîîùðÿåòñÿ. 

Ê  ïðèìåðó, â îòíîøåíèè предприятий, çàãðÿçíÿþùèõ îêðóæàþùóþ ñðåäó 
è îêàçûâàþùèõ  âðåäíîå âîçäåéñòâèå íà çäîðîâüå, íàëàãàþòñÿ ñàíêöèè â 
âèäå øòðàôîâ,  à äåÿòåëüíîñòü ó÷ðåæäåíèé è ïðåäïðèÿòèé,  îêàçûâàþùèõ 
ïîëîæèòåëüíîå âîçäåéñòâèå íà ýêîíîìèêó,  ìàòåðèàëüíî ïîîùðÿåòñÿ.

5. Ïåðåðàñïðåäåëåíèå äîõîäîâ è áîãàòñòâà. Ãîñóäàðñòâî,  ïðîâîäÿ ïîëèòèêó 
ñîöèàëüíîé çàùèòû ìàëîîáåñïå÷åííûõ  ñåìåé,  âçèìàÿ ñ çàæèòî÷íûõ  íàëîãè,  
ñîîòâåòñòâóþùèå èõ  äîõîäàì, âûïëà÷èâàÿ ñòèïåíäèè ñòóäåíòàì,  ïðîèçâîäèò 
ïåðåðàñïðåäåëåíèå äîõîäîâ.

6. Ñòàáèëèçàöèÿ ýêîíîìèêè. Ãîñóäàðñòâî,  êîíòðîëèðóÿ èíôëÿöèþ,  
ïðåäóïðåæäàÿ áåçðàáîòèöó è ðåãóëèðóÿ ãîñóäàðñòâåííûé áþäæåò è îáúåì 
äåíåæíîé ìàññû, íàõîäÿùåéñÿ â îáîðîòå,  ñîõðàíÿåò ðàâíîâåñèå â ýêîíîìèêå.

Ïîáî÷íûå âíåøíèå ýôôåêòû – âûãîäà èëè óùåðá,  ïîëó÷àåìûå 
òðåòüåé ñòîðîíîé,  íåïîñðåäñòâåííî íå ó÷àñòâóþùåé â ïðîöåññå 
ïðîèçâîäñòâà èëè ïîòðåáëåíèÿ òîâàðà è óñëóã.
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1.	 Êàêèå ñîöèàëüíûå öåëè ñòîÿò ïåðåä ýêîíîìèêîé государства? Ïîÿñíèòå èõ.
2.	 Перечислите фóíêöèè ãîñóäàðñòâà, ðåãóëèðóþùèå ýêîíîìèêó.  Ïî÷åìó èìåííî 

ãîñóäàðñòâî âûïîëíÿåò èõ?
3.	Ï ðèâåäèòå ïðèìåðû âûïîëíåíèÿ ãîñóäàðñòâîì ýêîíîìè÷åñêèõ  ôóíêöèé.
4.	Ï ðèâåäèòå ïðèìåðû îòðèöàòåëüíûõ è ïîëîæèòåëüíûõ  ïîáî÷íûõ  âíåøíèõ 

ýôôåêòîâ. 
5.	 Êàêèìè ñâîéñòâàìè äîëæíû îáëàäàòü îáùåñòâåííûå òîâàðû? Îáîñíóéòå ñâîè 

îòâåòû ïðèìåðàìè.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

• Òîâàðû è óñëóãè áûâàþò äâóõ  типов: îáùåñòâåííûå áëàãа, а òàêæå, 
òîâàðû è óñëóãè,  ïðîèçâîäèìûå ÷àñòíûìè ôèðìàìè.

• Îáùåñòâåííûå áëàãà ïðîèçâîäÿòñÿ ãîñóäàðñòâîì,  çà èõ ïîòðåáëåíèå 
íàñåëåíèå ïëàòèò â âèäå íàëîãîâ.

• В условиях рыночной экономики государству принадлежат очень 
важные функции.

  Çàïîìíèòå!

Выше приведены различные направления деятельности государства:
1.  Приведите пример для каждого направления деятельности государства.
2. По приведеным примерам перечислите экономические функции 

государства по уменьшению степени их важности.
3. 	Ошущаете ли вы выгоду от выполнения государством данных 

функций? Обоснуйте ваш ответ.
4. По какой причине этими видами деятельности должно заниматься 

именно государство?
5. Какие еще экономические функции государства вы знаете?

ÓÑÒÐÀÍÅÍÈÅ ÏÎÑËÅÄÑÒÂÈÉ, 
ÏÎÐÎÆÄÀÅÌÛÕ ÍÅÑÎÂÅÐ-

ØÅÍÑÒÂÎÌ ÐÛÍÊÀ

ÏÅÐÅÐÀÑÏÐÅÄÅËÅÍÈÅ 
ÄÎÕÎÄÎÂ È ÁÎÃÀÒÑÒÂÀ

Ñîöèàëüíàÿ 
çàùèòà è 

òðàíñôåðòû

Áîðüáà ñ 
ìîíîïîëèçà-
öèåé ðûíêîâ

Ñîçäàíèå 
îáùåñòâåí-
íûõ òîâàðîâ 

è óñëóã

Ðåãóëèðîâàíèå 
êîíôëèêòîâ, 
ïîðîæäàåìûõ 

âíåøíèìè 
ýôôåêòàìè

Íàëîãî-
îáëîæåíèå 
äîõîäîâ è 
èìóùåñòâà

Ãîñóäàðñòâî
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ÃÎÑÓÄÀÐÑÒÂÅÍÍÛÉ ÁÞÄÆÅÒ ТЕМА 12

   ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Вы, наверняка,  слышали разговоры о вашей школе,  что «школа постро-
ена  за счет государственного бюджета».  Несомненно,  слышали похожие 
разговоры также о том,  что больница,  семейная поликлиника,  государ-
ственные учреждения и организации тоже «финансируются государствен-
ным бюджетом».

1.  Что вы знаете о государственном бюджете?
2.  Как вы думаете,  кем и за счет чего материально поддерживается де-

ятельность людей,  запечатленных на фото 3—6?
3.  На прошлом уроке вы познакомились с функциями государства.  Откуда 

государство  берет средства для осуществления своих функций? С какого 
источника финансируются средства для выполнения этих  функций?

3

5

21

4

6
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   Ãîñóäàðñòâåííûé áþäæåò – îñíîâíîé ôèíàíñîâûé äîêóìåíò 
ïëàíèðîâàíèÿ ãîäîâûõ äîõîäîâ è ðàñõîäîâ ãîñóäàðñòâà. Îñíîâíàÿ öåëü 
ñîñòàâëåíèÿ ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà: ôîðìèðîâàíèå ôèíàíñîâîé îñíîâû 
äëÿ âûïîëíåíèÿ ñòîÿùèõ  ïåðåä ãîñóäàðñòâîì ýêîíîìè÷åñêèõ è ñîöèàëüíûõ 
çàäà÷,  îñóùåñòâëåíèå ïåðñïåêòèâíîãî ïëàíà ðàçâèòèÿ ýêîíîìèêè ñòðàíû,  
ïåðåñìîòð äîõîäîâ íàñåëåíèÿ.   Ãîñóäàðñòâåííûé áþäæåò ñîñòîèò èç 
äîõîäíîé è ðàñõîäíîé ÷àñòåé.

Ê  èñòî÷íèêàì äîõîäíîé ÷àñòè ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà îòíîñÿòñÿ:
–	ï îäîõîäíûå íàëîãè,  âçèìàåìûå ñ ãðàæäàí;
–	í àëîãè,  âçèìàåìûå ñ ïðèáûëè ïðåäïðèÿòèé;
–	ï ðèáûëü ãîñóäàðñòâåííûõ ïðåäïðèÿòèé;
–	ï îñòóïëåíèÿ îò ïðîäàæè ãîñóäàðñòâåííûõ öåííûõ áóìàã;
–	ï îñòóïëåíèÿ îò ïðîäàæè ãîñóäàðñòâåííîãî èìóùåñòâà;
–	 ðàçëè÷íûå òàìîæåííûå ïîøëèíû,  ñáîðû è äðóãèå ïîñòóïëåíèÿ. 
Ïðÿìûå ïëàòåæè,  íåïîñðåäñòâåííî âûïëà÷èâàåìûå ãîñóäàðñòâó çà 

îêàçàííûå èì îïðåäåëåííîãî âèäà óñëóã,  íàçûâàþòñÿ ïîøëèíîé.   Íåîáõîäèìî 
îòìåòèòü,  ÷òî íàëîãè ÿâëÿþòñÿ îñíîâíûì èñòî÷íèêîì äîõîäíîé ÷àñòè 
ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà.  Íà îñíîâå ýòèõ  èñòî÷íèêîâ ãîñóäàðñòâî îáðàçóåò 
äåíåæíûå öåíòðàëèçîâàííûå ôîíäû – äîõîäíóþ ÷àñòü ãîñóäàðñòâåííîãî 
áþäæåòà è ðàñõîäóåò èõ â òå÷åíèå ãîäà.

Ãîñóäàðñòâåííûé áþäæåò – îñíîâíîé ôèíàíñîâûé äîêóìåíò 
ïëàíèðîâàíèÿ ãîäîâûõ äîõîäîâ è ðàñõîäîâ ãîñóäàðñòâà.

Ïîøëèíà – это ïðÿìûå ïëàòåæè,  íåïîñðåäñòâåííî âûïëà÷èâàåìûå 
ãîñóäàðñòâó çà îêàçàííûå èì óñëóãè.

Ñðåäñòâà áþäæåòà ðàñõîäóþòñÿ íà ñëåäóþùèå ñôåðû:
–	 îáðàçîâàíèå è íàóêà,  êóëüòóðà è èñêóññòâî;
–	ñï îðò è çäðàâîîõðàíåíèå;
–	í àöèîíàëüíàÿ áåçîïàñíîñòü;
–	ïåíñ èè ïî ñòàðîñòè,  èíâàëèäíîñòè è ñòèïåíäèè;
–	ï îñîáèÿ ïî áåçðàáîòèöå è îêàçàíèå ìàòåðèàëüíîé ïîìîùè 

ìàëîîáåñïå÷åííûì ñåìüÿì;
–	 îõðàíà îêðóæàþùåé ñðåäû;
–	 îõðàíà îáùåñòâåííîãî ïîðÿäêà;
–	ô èíàíñîâîå îáåñïå÷åíèå ãîñóäàðñòâåííûõ ïðåäïðèÿòèé è îðãàíîâ 

óïðàâëåíèÿ;
– ôèíàíñîâàÿ ïîääåðæêà некоторых ñôåð,  èìåþùèõ ãîñóäàðñòâåííîå 

çíà÷åíèå. 
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Государственный бюджет Республики Узбекистан обсуждается и 
утверждается Олий Мажлисом Республики Узбекистан. После окончания 
года правительство отчитывается перед Олий Мажлисом об исполнении 
бюджета.

 À çíàåòå ëè âû?

Òàêèì îáðàçîì,  â îñíîâíîì,  ñðåäñòâà ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà èäóò 
íà òðàíñôåðòíûå ïëàòåæè,  ïðåäíàçíà÷åííûå íà ïîêóïêó òîâàðîâ è óñëóã,  
íåîáõîäèìûõ  îáùåñòâó è íà ïîääåðæêó ìàëîîáåñïå÷åííûõ ñëîåâ íàñåëåíèÿ.

Îáû÷íî äîõîäíая è ðàñõîäíая ÷àñòè ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà íå áûâàþò 
ðàâíûìè. Как правило, ðàñõîäû ïðåâûøàþò äîõîäû. Положительная рàçíîñòü 
ìåæäó ãîñóäàðñòâåííûìè ðàñõîäàìè è äîõîäàìè íàçûâàåòñÿ äåôèöèòîì 
áþäæåòà. Äåôèöèò áþäæåòà,  ñêîïèâøèéñÿ íà ïðîòÿæåíèè íåñêîëüêèõ 
ëåò,  îáðàçóåò ãîñóäàðñòâåííûé äîëã. Ãîñóäàðñòâåííûé äîëã ìîæåò áûòü 
âíåøíèì è âíóòðåííèì. Âíóòðåííèé ãîñóäàðñòâåííûé äîëã ïðåäñòàâëÿåò 
ñîáîé îáÿçàòåëüñòâà ãîñóäàðñòâà ïåðåä ñâîèìè ãðàæäàíàìè,  ôèðìàìè 
è îðãàíèçàöèÿìè. Âíåøíèé äîëã – çàäîëæåííîñòü ïåðåä èíîñòðàííûìè 
ãîñóäàðñòâàìè,  ìåæäóíàðîäíûìè áàíêàìè è ôèíàíñîâûìè ó÷ðåæäåíèÿìè. 
В случае превышения доходов над расходами государственного бюджета 
возникает профицит бюджета.

Òðàíñôåðòíûå ïëàòåæè – ÷àñòü ñðåäñòâ èç ãîñóäàðñòâåííîãî áþä-
æåòà,  èäóùèõ íà ïîääåðæêó ìàëîîáåñïå÷åííûõ ñëîåâ íàñåëåíèÿ.

ÐÀÑÕÎÄÛ È ÄÎÕÎÄÛ 
ГОÑÓÄÀÐÑÒÂÅÍÍÎÃÎ ÁÞÄÆÅÒÀ 

Äåôèöèò áþäæåòà – 
ðàçíîñòü ìåæäó ðàñõîäàìè 
è äîõîäàìè ãîñóäàðñòâà 
ïðè óñëîâèè ïðåâûøåíèÿ 
ðàñõîäîâ íàä äîõîäàìè.

Ãîñóäàðñòâåííûé äîëã 
– ñîâîêóïíîñòü äåôèöèòà 
áþäæåòà,  ñêîïèâøåãîñÿ â 
òå÷åíèå íåñêîëüêèõ ëåò.

Профицит бюджета — 
разность между доходами и 
расходами государства при 
условии превышения дохо-
дов над расходами.

Образование и наука

Здравохранение






 и 

спорт
Правоохранительная




 

деятельность




Прибыль




от
 продажи




 имущества







Налог на прибыль 

предприятий

Пошлины



 и 

неналоговые





 сборы




Поступление





 косвенных





 

налогов



 и 

акцизов




Налоги
 на доходы юридиче-

ских и физических лиц

Государственное 
упраление

Защита 

окружающей среды

Социальная политика

Наука
 и

 культура
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1. 	 Определите в процентах каждую статью доходной части государственного 
бюджета Республики Узбекистан на 2019 год и отразите в виде круговой 
диаграммы.

2. Определите основные источники доходной части государственного бюджета.
3. 	 Покажите в процентах каждую статью расходной части государственного 

бюджета и отразите в виде круговой диаграммы.
4. На каую сферу расходуется большая часть средств из государственного бюджета? 

      Государственный бюджет Республики Узбекистан за 2019 год  
Доходная часть (млрд. сум)

Источники доходов                                              			                 Сумма
Прямые налоги                                                       			                    29125,5
Косвенные налоги                                                                                                47029,8
Налог на имущество и ресурсные платежи                                                  16906,0
  
Прочие доходы                                                                                                       9566,3
Всего: доходы                                                                                                        102627,6

Расходная часть (млрд. сум)
Социальная сфера и защита населения                                                 58012,1
Средства и гранты для развития гражданского общества	                28,6
Экономика  	                                                                                               14099,8
Централизованные инвестиции                                                              3906,2
Государственное управление                                                                   3749,4
Другие расходы                                                                                         27322,3
Всего: расходы                                                                                          107118,4

1.   ×òî òàêîå áþäæåò ãîñóäàðñòâà è äëÿ ÷åãî îí íåîáõîäèì?
2.   Ïåðå÷èñëèòå èñòî÷íèêè äîõîäíîé ÷àñòè ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà.  

Â  êàêèõ öåëÿõ îíи ðàñõîäóюòñÿ?
3.  ×òî ïðîèçîéäåò,  åñëè ðàñõîäíàÿ ÷àñòü ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà 

ïðåâûñèò åãî äîõîäíóþ ÷àñòü? À åñëè áóäåò ìåíüøå äîõîäíîé ÷àñòè?
4.   В  какую сферу направляются наибольший объем средств из государ-

ственного бюджета?
5.   Сопоставьте доходную и расходную части государственного бюджета.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

• Ãîñóäàðñòâåííûé áþäæåò – это îñíîâíîé ôèíàíñîâûé ãîäîâîé 
ïëàí,  в котором îòðàæåíû èñòî÷íèêè äîõîäîâ è ðàñõîäîâ ãîñóäàðñòâà.

   • Äîõîäíàÿ ÷àñòü ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà ôîðìèðóåòñÿ,  â 
îñíîâíîì,  çà ñ÷åò íàëîãîâ.

Запомните!htt
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Ðàçâèòèå ðûíî÷íûõ îòíîøåíèé â óñëîâèÿõ ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè 
ïðåäïîëàãàåò ñîçäàíèå îïðåäåëåííîé ñðåäû è óñëîâèé.   Óãëóáëåíèå ðûíî÷íûõ 
îòíîøåíèé â ñòðàíå çàâèñèò îò ðàçíîîáðàçèÿ ðûíî÷íûõ èíôðàñòðóêòóð è 
÷åòêîé îðãàíèçàöèè èõ  äåÿòåëüíîñòè.  Îäíèì èç îñíîâíûõ çâåíüåâ ðûíî÷íîé 
èíôðàñòðóêòóðû ÿâëÿåòñÿ áàíê.

С  очень древних времен применялась практика брать сбережения и 
сдавать на сбережения.   Этим,  обычно,  занимались отдельные люди или 
религиозные организации.  Например,  как известно из истории,  в Древней 
Греции этим занимались религиозные храмы. Они осуществляли такую 
деятельность как сбережения,  предоставление денег в долг,  и даже взимали 
проценты.  Позже начала появляться потребность к обмену денег.  В  Европе 

ТЕМА 13 ÁÀÍÊÎÂÑÊÀß ÑÈÑÒÅÌÀ

ПРЕДПРИНИМАТЕЛЬ ВКЛАДЧИК

 Êîíòðîëü

Íàëè÷íûå 
äåíüãè

Äåíåæíûå ðåçåðâû

Âêëàäû íàñåëåíèÿ 
è ôèðì

Èìååò áèçíåñ-èäåþ.

Èìååò ïîòðåáíîñòü â 
êàïèòàëüíûõ ñðåäñòâàõ.
Ãîòîâ ðàçäåëèòü ïîëó÷åííóþ 
ïðèáûëü ñ âëàäåëüöåì ñðåäñòâ.

Èìååò ñáåðåæåíèÿ. 
Èìååò æåëàíèå ïîëó÷èòü äîõîä 
ñî ñâîèõ ñáåðåæåíèé.
Çà îïðåäåëåííóþ ïëàòó ãîòîâ 
ðàçðåøèòü èñïîëüçîâàòü ñâîè 
ñáåðåæåíèÿ. 

Êðåäèò 
(çàéì)

Êðåäèòû íàñåëåíèþ 
è ôèðìàì

Âíèìàòåëüíî ðàññìîòðèòå схему è îòâåòüòå íà ñëåäóþùèå âîïðîñû:
1.  Ãäå áàíêè áåðóò äåíüãè?
2.  Êàêèå ôóíêöèè áàíêîâ âû çíàåòå?
3.   Êàêèå áàíêè, îñóùåñòâëÿþùèå ñâîþ äåÿòåëüíîñòü â íàøåé ðåñïóáëèêå,  

âû çíàåòå?
4. Êàêèìè óñëóãàìè áàíêов ïîëüçóþòñÿ ÷ëåíû âàøåé ñåìüè? 

   ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Центральный банк Коммерческие банки

БАНК
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первые обменщики денег работали на многолюдных местах торговых 
площадок,  поставив там свои стулья.  Считают,  что слово банк происходит 
от итальянского слова banco – то есть от слова стул.

Áàíê – ýòî ôèíàíñîâîå ó÷ðåæäåíèå,  îêàçûâàþùåå íàñåëåíèþ,  ôèðìàì 
è ïðåäïðèÿòèÿì ðàçëè÷íûå óñëóãè,  ñâÿçàííûå ñ äåíåæíûìè ðàñ÷åòàìè è 
öåííûìè áóìàãàìè. 

В банковской системе Узбекистана осуществляются все операции, 
которые осуществляются в банковской системе развитых стран. Áàíê 
îêàçûâàåò ñëåäóþùèå óñëóãè:

– ââîäèò â îáðàùåíèå äåíüãè è öåííûå áóìàãè;
– ïðèíèìàåò íà õðàíåíèå ñðåäñòâà îò íàñåëåíèÿ è ôèðì;
– под îïðåäåëåííûй ïðîöåíò ïðåäîñòàâëÿåò êðåäèò íàñåëåíèþ è ôèðìàì;
– ïðèíèìàåò íà õðàíåíèå ðàçëè÷íûå öåííûå ïðåäìåòû;
– ïîêóïàåò è ïðîäàåò âàëþòó äðóãèõ ãîñóäàðñòâ;
– ïîêóïàåò è ïðîäàåò öåííûå áóìàãè;
– ïðîизâîäèò ðàçëè÷íûå ïëàòåæè è ðàñ÷åòû. 
Áàíê,  ÿâëÿÿñü ñâîåãî ðîäà îáùèì ôîíäîì,  çàñòàâëÿåò «ðàáîòàòü» 

«íåðàáîòàþùèå äåíüãè» íàñåëåíèÿ.  Íàêîïëåííûå äåíüãè áàíê ïðåäîñòàâëÿåò 
â äîëã íóæäàþùèìñÿ â äåíüãàõ  ïðåäïðèíèìàòåëÿì ïðè óñëîâèè ïîëó÷åíèÿ 
îïðåäåëåííîãî ïðîöåíòà.  Â  ñâîþ î÷åðåäü,  ïðåäïðèíèìàòåëè,  ðàñõîäóÿ ýòè 
äåíüãè íà ïðîèçâîäñòâî,  ñîçäàþò ýêîíîìè÷åñêèå áëàãà. Òàêèì îáðàçîì,  
áàíê âíîñèò ñâîй вклад â ðàçâèòèå ýêîíîìèêè.

Êàê ïðàâèëî,  áàíêè äåëÿòñÿ íà äâà âèäà: öåíòðàëüíûé áàíê è 
êîììåð÷åñêèå áàíêè.  Â  ñîâîêóïíîñòè öåíòðàëüíûé è êîììåð÷åñêèå áàíêè 
îáðàçóþò äâóõñòóïåí÷àòóþ áàíêîâñêóþ ñèñòåìó ãîñóäàðñòâà.  Öåíòðàëüíûé 
áàíê ìîæåò áûòü êàê ãîñóäàðñòâåííûì,  òàê è íåãîñóäàðñòâåííûì. Åñëè 
öåíòðàëüíûé áàíê íàõîäèòñÿ â âåäåíèè ãîñóäàðñòâà è ÿâëÿåòñÿ åãî îñíîâíûì 
áàíêîì, òî íà íåãî âîçëàãàþòñÿ ïðàâà è ôóíêöèè, èìåþùèå ãîñóäàðñòâåííîå 
çíà÷åíèå.  Öåíòðàëüíûé áàíê âûïîëíÿåò ñëåäóþùèå ôóíêöèè:

–	 ââîäèò â îáðàùåíèå íàöèîíàëüíóþ âàëþòó ñòðàíû è öåííûå áóìàãè;
–	 ðåãóëèðóÿ äåíåæíîå îáðàùåíèå â ñòðàíå,  êîíòðîëèðóåò äåíåæíóþ 

ìàññó,  íàõîäÿùóþñÿ â îáðàùåíèè;
–	ï îä îïðåäåëåííûé ïðîöåíò ïðåäîñòàâëÿåò êðåäèò êîììåð÷åñêèì 

áàíêàì;
–	 îïðåäåëÿåò êóðñ èíîñòðàííîé âàëþòû ïî îòíîøåíèþ ê íàöèîíàëüíîé 

âàëþòå;
–	 êîíòðîëèðóåò äåÿòåëüíîñòü êîììåð÷åñêèõ áàíêîâ;
–	õ ðàíèò äåíåæíûå è çîëîòûå ðåçåðâû ñòðàíû. 
Òàêèì îáðàçîì,  öåíòðàëüíûé áàíê ñ÷èòàåòñÿ «áàíêîì áàíêîâ» è 

îáñëóæèâàåò òîëüêî êîììåð÷åñêèå áàíêè.

5 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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Êîììåð÷åñêèå áàíêè îêàçûâàþò óñëóãè íàñåëåíèþ,  ôèðìàì è îðãà-
íèçàöèÿì è âûïîëíÿþò ñëåäóþùèå îïåðàöèè:

–	ï îëó÷àþò ññóäó ó öåíòðàëüíîãî áàíêà;
–	õ ðàíÿò äåíåæíûå ñðåäñòâà êëèåíòîâ è ñïîñîáñòâóþò èõ  íàêîïëåíèþ;
–	ï ðåäîñòàâëÿþò êðåäèò íóæäàþùèìñÿ êëèåíòàì;
–	ï îêóïàþò è ïðîäàþò èíîñòðàííóþ âàëþòó;
–	ï îêóïàþò è ïðîäàþò öåííûå áóìàãè;
–	 âûïîëíÿþò ðàñ÷åòû ñâîèõ êëèåíòîâ,  ñâÿçàííûå ñ  äåíüãàìè,  â 

÷àñòíîñòè,  îïåðàöèè ïî ðàçëè÷íûì ïëàòåæàì.
Ñðåäñòâà,  ðàçìåùåííûå â áàíêå,  íàçûâàþòñÿ âêëàäîì èëè äåïîçèòîì. 

Êëèåíòû áàíêà ñòàíîâÿòñÿ âêëàä÷èêàìè.  Åñëè áàíê áåðåò íà ñåáÿ 
îáÿçàòåëüñòâî ñîõðàíåíèÿ äåíåæíûõ ñðåäñòâ âêëàä÷èêîâ â òå÷åíèå 
îïðåäåëåííîãî ïåðèîäà íà óñëîâèÿõ âûïëàòû èì îïðåäåëåííîé ñóììû 
(ïðîöåíòà),  òî òàêèå âêëàäû íàçûâàþòñÿ ñðî÷íûìè äåïîçèòàìè.  Åñëè áàíê 
áåðåò íà ñåáÿ îáÿçàòåëüñòâî âîçâðàòà âêëàäà â ëþáîå âðåìÿ áåç êàêèõ-ëèáî 
âûïëàò,  òî òàêèå âêëàäû íàçûâàþòñÿ òåêóùèìè äåïîçèòàìè.  Â  ïåðâîì 
ñëó÷àå,  áàíê,  íàêàïëèâàÿ äåíåæíûå ñðåäñòâà êëèåíòîâ,  ñïîñîáñòâóåò 
ïîëó÷åíèþ äîõîäîâ â âèäå ïðîöåíòîâ,  à âî âòîðîì ñëó÷àå,  ñîõðàíÿÿ äåíüãè,  
ïðè ïåðâîì òðåáîâàíèè êëèåíòà âîçâðàùàåò èõ  èëè ïðîèçâîäèò êàêèå-ëèáî 
ïëàòåæè.

Íà áàíêîâñêîì ÿçûêå äîëã íàçûâàåòñÿ êðåäèòîì (îò ëàòèíñêîãî ñãåditum – 
äîëã). Пðè ïîëüçîâàíèè êðåäèòîì áàíêà,  êëèåíò ïëàòèò ïðîöåíò çà ýòó 
óñëóãó,  êîòîðûé íàçûâàåòñÿ ïðîöåíòîì êðåäèòà. Âåëè÷èíà ïðîöåíòà 
îïðåäåëÿåòñÿ ïî ãîäîâîé ïðîöåíòíîé ñòàâêå.

Ãîäîâàÿ 
ïðîöåíòíàÿ ñòàâêà 

êðåäèòà

Ïëàòà çà êðåäèò

Âåëè÷èíà êðåäèòà
= 100%.

Êîììåð÷åñêèé áàíê – áàíê,  îêàçûâàþùèé óñëóãè íàñåëåíèþ,  
ôèðìàì è îðãàíèçàöèÿì.

Депозит — вклад или средства, размещенные в банке. 

Íàïðèìåð,  ìàëîå ïðåäïðèÿòèå âçÿëî â äîëã 40 ìèëëèîíов ñóìов 
ñðîêîì íà îäèí ãîä ñ ãîäîâîé ïðîöåíòíîé ñòàâêîé – 20%.   Ñëåäîâàòåëüíî,  
ïðåäïðèÿòèå ÷åðåç ãîä âìåñòå ñ âîçâðàòîì 40 ìèëëèîíîâ ñóìов äîëæíî 
çàïëàòèòü áàíêó 20 ïðîöåíòîâ îò ñóììû êðåäèòà,  èëè 40 000 000 õ 
20% = 8 000 000 ñóìов.   Åñëè êðåäèò áûë âçÿò ñðîêîì íà äâà ãîäà,  òî 
âåëè÷èíà êðåäèòíîãî ïðîöåíòà áûëà áû â äâà ðàçà áîëüøå è ñîñòàâèëà áû                                   
16 000 000 ñóìов è òàê äàëåå. 
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Åñëè îáîçíà÷èòü ñóììó âçÿòîãî êðåäèòà Ð,  ãîäîâóþ ïðîöåíòíóþ 
ñòàâêó r,  ñðîê âîçâðàòà êðåäèòà – t,  òî âåëè÷èíà êðåäèòíîãî ïðîöåíòà – I 
îïðåäåëÿåòñÿ ïî ñëåäóþùåé ôîðìóëå: I = P•r•t

Âñÿ ñóììà, âîçâðàùåííàÿ â áàíê S, îïðåäåëÿåòñÿ ïî ôîðìóëå S=Ð+I.
Äîïóñòèì,  ôèðìà «Ziyo» âçÿëà â «Ñàâäîãàðáàíêå» 100 000 000 ñóì ñðîêîì 

íà ïîëãîäà ñ ãîäîâîé ïðîöåíòíîé ñòàâêîé 20%.  Ôèðìà äîëæíà ïëàòèòü â áàíê
I = P•r•t = 100 000 000 •  20% •  0,5 = 100 000 000 •  0,2 •  0,5 =  

10 000 000 ñóì çà ïîëüçîâàíèå êðåäèòîì. Âñÿ ñóììà, âîçâðàùàåìàÿ áàíêó, 
ñîñòàâèò: S =P + I = 100 000 000 + 10 000 000 = 110 000 000 ñóì. 

Äàííûé ìåòîä ðàñ÷åòà ïðîöåíòíîé ñòàâêè êðåäèòà íàçûâàåòñÿ ìåòîäîì 
ïðîñòûõ ïðîöåíòîâ.

Áàíê ìîæåò îïðåäåëÿòü îáúåì êðåäèòíîãî ïðîöåíòà è äðóãèìè ñïîñîáàìè. 
Ê  ïðèìåðó,  áàíê,  ïðèáàâèâ ê îñíîâíîé ñóììå äîëãà ãîäîâîé êðåäèòíûé 
ïðîöåíò,  ìîæåò ñ÷èòàòü â ñëåäóþùåì ãîäó ïðîöåíò êðåäèòà îò ýòîé 
âîçðîñøåé ñóììû. Â ýòîì ñëó÷àå,  åñëè îáîçíà÷èòü ãîäîâóþ ïðîöåíòíóþ 
ñòàâêó – r,  îáúåì êðåäèòà – Ð,  ïîëó÷åííóþ íà n ëåò,  òî ÷åðåç n ëåò áàíêó 
íóæíî áóäåò âåðíóòü Pn=P•(1 + r)n  ñóì.  Ýòîò ñïîñîá íàçûâàåòñÿ ìåòîäîì 
ñëîæíûõ ïðîöåíòîâ.

1.	 ×òî ÿâèëîñü ïðè÷èíîé ïîÿâëåíèÿ áàíêов?
2.	Îò êóäà деньги ïîñòóïàþò â áàíê?
3.	Îá úÿñíèòå ðîëü áàíêà â ýêîíîìèêå ñòðàíû.
4.	 Â  ÷åì îòëè÷èе öåíòðàëüíîãî è êîììåð÷åñêîãî áàíêîâ?
5.	Ð àçúÿñíèòå çíà÷åíèå öåíòðàëüíîãî áàíêà äëÿ ýêîíîìèêè ñòðàíû.
6.	Ð àññêàæèòå î ôóíêöèÿõ êîììåð÷åñêèõ áàíêîâ.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Êðåäèò – это äåíüãè,  выданные áàíêîì â äîëã ñâîèì êëèåíòàì.
Ïðîöåíò êðåäèòà – это äîïîëíèòåëüíàÿ ïëàòà,  âçèìàåìàÿ áàíêîì 

çà ñ÷åò ïîëüçîâàíèÿ êðåäèòîì.
Ãîäîâàÿ ïðîöåíòíàÿ ñòàâêà êðåäèòà – это âçèìàåìàÿ ñ êëèåíòà áàíêà 

äîïîëíèòåëüíàÿ ïëàòà â ïðîöåíòàõ ïî îòíîøåíèþ ê îñíîâíîé ñóììå 
äîëãà,  çà èñïîëüçîâàíèå êðåäèòíûõ äåíåã â òå÷åíèå ãîäà.

• Îñíîâíой,  âàæíåéøей для ýêîíîìèêи страны çàäà÷ей áàíêà 
являåòñÿ õðàíåíèе âêëàäîâ è âûäà÷а êðåäèòîâ.

• Â íàøåì ãîñóäàðñòâå ñîçäàíà äâóõóðîâíåâàÿ áàíêîâñêàÿ ñèñòåìà,  â 
êîòîðîé öåíòðàëüíûé áàíê ïðåäîñòàâëÿåò óñëóãè êîììåð÷åñêèì áàíêàì,  
а они,  â ñâîþ î÷åðåäü, îáñëóæèâàþò ïðåäïðèÿòèÿ,  ôèðìû è íàñåëåíèå.

  Запомните!
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ТЕМА 14 ÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÀß ÏÎËÈÒÈÊÀ
 ÃÎÑÓÄÀÐÑÒÂÀ

В условиях рыночной экономики государство реализует свою эко-
номическую политику не административным путем, а рыночным меха-
низмом. В частности, принято различать бюджетно-налоговую (фискальную) 
и денежно-кредитную (монетарную) политику государства.

Äîõîäíàÿ ÷àñòü ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà ñîñòîèò,  â îñíîâíîì,  èç 
íàëîãîâ,  ðàñõîäíàÿ æå ÷àñòü ñîñòîèò èç ðàñõîäîâ íà ïîêóïêó òîâàðîâ è óñëóã,  
íåîáõîäèìûõ  äëÿ ôóíêöèîíèðîâàíèÿ ãîñóäàðñòâà,  è òðàíñôåðòíûõ ðàñõîäîâ,  
âûïëà÷èâàåìûõ íàñåëåíèþ. Â îñíîâå áþäæåòíî-íàëîãîâîé (ôèñêàëüíîé)  
ïîëèòèêè ãîñóäàðñòâà ëåæèò âîçäåéñòâèå íà îáúåì ñîâîêóïíîãî ñïðîñà è 
ñîâîêóïíîãî ïðåäëîæåíèÿ ïðè ïîìîùè èçìåíåíèÿ îáúåìà èìåííî ýòèõ 
íàëîãîâ,  ãîñóäàðñòâåííûõ ðàñõîäîâ è òðàíñôåðòíûõ ïëàòåæåé.

Íàïðèìåð,  ïðè óâåëè÷åíèè ñòàâêè íàëîãîâ ó íàñåëåíèÿ è ôèðì îñòàíåòñÿ 
ìåíüøå äåíåã.  Â ýòîì ñëó÷àå óìåíüøèòñÿ ñîâîêóïíûé ñïðîñ íà òîâàðû è 

На верхней схеме изображены изменения, происшедшие в результате 
повышения государством ставки налога. Изобразите в виде графика и 
обоснуйте происходящие в экономике страны изменения в результате 
снижения ставки налога.

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

?Понизилась

?Повысилась
Цена

Совокупный спрос на товары
и услугиПонизилась ?

Объем денежных средств, находящихся в
распоряжении у населения и фирмПонизилась ?

Объем производства 
товаров и услуг ?Понизилась

Повысилась Ставка налога Понизилась

Уровень занятости
населения
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óñëóãè,  ÷òî,  â ñâîþ î÷åðåäü,  ïðèâåäåò ê ñíèæåíèþ îáúåìîâ ïðîèçâîäñòâà 
òîâàðîâ è óñëóã,  à òàêæå к ñíèæåíèþ óðîâíÿ çàíÿòîñòè íàñåëåíèÿ.  
Íàïðîòèâ,  åñëè óìåíüøèòü ñòàâêó íàëîãîâ,  â ðàñïîðÿæåíèè íàñåëåíèÿ 
è ôèðì îñòàíåòñÿ áîëüøå äåíåã.  Â  ýòîì ñëó÷àå,  óâåëè÷èòñÿ ñîâîêóïíûé 
ñïðîñ íà òîâàðû è óñëóãè,  ïðîèçîéäåò ðîñò ïðîèçâîäñòâà òîâàðîâ è óñëóã,  
à òàêæå ïîâûøåíèå óðîâíÿ çàíÿòîñòè íàñåëåíèÿ. 

Òàêèì æå îáðàçîì,  åñëè ãîñóäàðñòâî,  íå çàòðàãèâàÿ íàëîãè,  óâåëè÷èò 
ñâîè ðàñõîäû èëè òðàíñôåðòíûå ïëàòåæè,  ïðîèçîéäåò óâåëè÷åíèå âàëîâîãî 
ñïðîñà íà òîâàðû è óñëóãè,  ÷òî ïðèâåäåò ê ðîñòó îáúåìîâ ïðîèçâîäñòâà 
òîâàðîâ è óñëóã,  ïîâûøåíèþ óðîâíÿ çàíÿòîñòè íàñåëåíèÿ èëè ïîâûøåíèþ 
óðîâíÿ èíôëÿöèè.  Íàïðîòèâ,  åñëè íàëîãè îñòàâèòü áåç èçìåíåíèé,  ñíèçèòü 
ãîñóäàðñòâåííûå ðàñõîäû è òðàíñôåðòíûå ïëàòåæè, ýòî ïðèâåäåò ê ñíèæåíèþ 
ïðîèçâîäñòâà òîâàðîâ è óñëóã,  ñíèæåíèþ óðîâíÿ çàíÿòîñòè íàñåëåíèÿ. 
Çà÷àñòóþ,  ïîñðåäñòâîì îäíîâðåìåííîãî èçìåíåíèÿ ãîñóäàðñòâåííûõ 
ðàñõîäîâ è ñòàâêè íàëîãà,  ãîñóäàðñòâî ïûòàåòñÿ ñòàáèëèçèðîâàòü ýêîíîìèêó.

Íàðÿäó ñ  áþäæåòíî-íàëîãîâîé ïîëèòèêîé,  ãîñóäàðñòâî òàêæå îñó-
ùåñòâëÿåò è äåíåæíî-êðåäèòíóþ ïîëèòèêó.  Ïîëèòèêà,  îñóùåñòâëÿåìàÿ 
ãîñóäàðñòâîì â òîì èëè èíîì íàïðàâëåíèè,  çàâèñèò îò öåëåé,  êîòîðûå 
государство ïåðåä ñîáîé ñòàâèт.

Äåôèöèò ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà,  ñîñòàâëÿþùèé 2–3% îò îáúåìà 
ãîäîâîãî âàëîâîãî âíóòðåííåãî ïðîäóêòà,  ïðèíÿòî ñ÷èòàòü íîðìàëüíûì. 
Îäíàêî ïðè ðåçêîì óâåëè÷åíèè äåôèöèòà áþäæåòà íåîáõîäèìî ïðèíèìàòü 
ìåðû ïî åãî ñíèæåíèþ. Ñíèæåíèе äåôèöèòà ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà 
ìîæíî äîñòè÷ü ñëåäóþùèìè ïóòÿìè:

1.  Óìåíüøèòü ãîñóäàðñòâåííûå ðàñõîäû;
2.  Èçûñêàòü äîïîëíèòåëüíûå èñòî÷íèêè äîõîäà;
3.  Âûïóñòèòü â îáðàùåíèå äîïîëíèòåëüíóþ ìàññó íàëè÷íûõ äåíåã,  íå 

îáåñïå÷åííûõ òîâàðàìè è óñëóãàìè;
4. Âîñïîëüçîâàòüñÿ çàåìíûìè ñðåäñòâàìè, ïðåäîñòàâëåííûìè ñâîèìè 

ãðàæäàíàìè, ôèðìàìè, ïðàâèòåëüñòâàìè çàðóáåæíûõ ñòðàí, ìåæäóíàðîäíûìè 
áàíêàìè è ôèíàíñîâûìè ó÷ðåæäåíèÿìè.

Ñîâîêóïíûé ñïðîñ – это ñòîèìîñòü âñåõ òîâàðîâ è óñëóã,  
ïðèîáðåòåííûõ â ñòðàíå çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä.

Ñîâîêóïíîå ïðåäëîæåíèå – это ñòîèìîñòü âñåõ ïðîèçâåäåííûõ 
òîâàðîâ è óñëóã â ñòðàíå çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä.

Áþäæåòíî-íàëîãîâàÿ (ôèñêàëüíàÿ) ïîëèòèêà ãîñóäàðñòâà – это 
ðåãóëèðîâàíèå ýêîíîìèêè ïðè ïîìîùè èçìåíåíèÿ äîõîäíûõ è 
ðàñõîäíûõ ÷àñòåé ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà.
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Ãîñóäàðñòâî îñóùåñòâëÿåò äåíåæíî-êðåäèòíóþ ïîëèòèêó ïîñðåäñòâîì 
Öåíòðàëüíîãî áàíêà. Èçâåñòíî, ÷òî Öåíòðàëüíûé áàíê ñîâìåñòíî ñ 
êîììåð÷åñêèìè áàíêàìè îáðàçóåò äâóõóðîâíåâóþ áàíêîâñêóþ ñèñòåìó. 
Ãîñóäàðñòâî ñ ïîìîùüþ Öåíòðàëüíîãî áàíêà, íàõîäÿùåãîñÿ â åãî âåäåíèè, 
ðåãóëèðóåò äåíåæíóþ ìàññó, íàõîäÿùóþñÿ â îáðàùåíèи. Îäíîé èç ôóíêöèé 
Öåíòðàëüíîãî áàíêà ÿâëÿåòñÿ ââåäåíèå â îáðàùåíèå äîñòàòî÷íîé äåíåæíîé 
ìàññы, ñîîòâåòñòâóþùåé ñòîèìîñòè âñåõ ïðîèçâîäèìûõ òîâàðîâ è óñëóã. Выпуск 
денег в обращение называется денежной эмиссией. Âûïóñê è ââåäåíèå â 
îáðàùåíèå íàëè÷íûõ äåíåã â âèäå ìîíåò è áóìàæíûõ êóïþð îñóùåñòâëÿåòñÿ 
òîëüêî Öåíòðàëüíûì áàíêîì.

Öåíòðàëüíûé áàíê äàåò êðåäèò êîììåð÷åñêèì áàíêàì ïîä îïðåäåëåííóþ 
ïðîöåíòíóþ ñòàâêó,  à êîììåð÷åñêèå áàíêè äàþò äåíüãè íàñåëåíèþ è 
ôèðìàì ïî áîëåå âûñîêîé ïðîöåíòíîé ñòàâêå. Òàêèì îáðàçîì,  âîçíèêàåò 
äâóõóðîâíåâàÿ êðåäèòíàÿ ñèñòåìà. Â ýòîì ñëó÷àå,  åñëè ãîñóäàðñòâî,  
óìåíüøàÿ îáúåì äåíåã â îáðàùåíèè,  ïûòàåòñÿ ïðåäîòâðàòèòü èíôëÿöèþ,  
òî ïðîöåíòíàÿ ñòàâêà êðåäèòà,  ïðåäîñòàâëÿåìîãî Цåíòðàëüíûì áàíêîì 
êîììåð÷åñêèì áàíêàì,  áóäåò óâåëè÷åíà. Åñòåñòâåííî,  ÷òî êîììåð÷åñêèå 
áàíêè òàêæå óâåëè÷àò ïðîöåíòíûå ñòàâêè êðåäèòà,  ïðåäîñòàâëÿåìîãî 
ñâîèì êëèåíòàì. Â ðåçóëüòàòå,  êëèåíòû êîììåð÷åñêèõ áàíêîâ,  ôèðìû è 
íàñåëåíèå ïîñòåïåííî ïåðåñòàíóò áðàòü â äîëã ïî âûñîêîé ïðîöåíòíîé 
ñòàâêå.  Êîëè÷åñòâî äåíåã â îáðàùåíèè íà÷íåò óìåíüøàòüñÿ. Îòñóòñòâèå 
äåíåã îòðàçèòñÿ íà äåÿòåëüíîñòè ïðåäïðèíèìàòåëåé,  è îáúåì ïðîèçâîäñòâà 
ñòàíåò ñîêðàùàòüñÿ.  Íàïðîòèâ,  åñëè ãîñóäàðñòâî áóäåò àêòèâèçèðîâàòü 
äåÿòåëüíîñòü ïðåäïðèíèìàòåëåé ïóòåì óâåëè÷åíèÿ êîëè÷åñòâà äåíåã â 
îáðàùåíèè,  äîñòàòî÷íîãî îáåñïå÷åíèÿ ïðåäïðèíèìàòåëåé äåíåæíûìè 
ñðåäñòâàìè,  òî Öåíòðàëüíûé áàíê óìåíüøèò ïðîöåíòíóþ ñòàâêó êðåäèòà.

Öåíòðàëüíûé áàíê,  óñòàíàâëèâàÿ íîðìó ðåçåðâà êîììåð÷åñêèõ áàíêîâ,  
èìååò âîçìîæíîñòü  êîíòðîëèðîâàòü  êîëè÷åñòâî äåíåã â îáðàùåíèè.  
Ñðåäñòâà êîììåð÷åñêèõ áàíêîâ ñîñòîÿò èç äâóõ ÷àñòåé: ïåðâàÿ – ñðåäñòâà,  
âûäàâàåìûå â êðåäèò,  âòîðàÿ – ðåçåðâíûå ñðåäñòâà áàíêîâ ïðåäíàçíà÷åííûå 
äëÿ íåïðåäâèäåííûõ îáñòîÿòåëüñòâ.

Öåíòðàëüíûé áàíê îïðåäåëÿåò,  êàêóþ ÷àñòü (ñêîëüêî ïðîöåíòîâ)  âñåõ ñðåäñòâ 
êîììåð÷åñêîãî áàíêà ìîæíî îòëîæèòü â ðåçåðâ. Ýòîò ïîêàçàòåëü íàçûâàåòñÿ 

Äåíåæíàÿ ìàññà – это ñîâîêóïíàÿ ñóììà âñåõ äåíåæíûõ ñðåäñòâ â 
ñòðàíå,  íàõîäÿùèõñÿ â îáðàùåíèè.

Äåíåæíî-êðåäèòíàÿ ïîëèòèêà ãîñóäàðñòâà – это êîìïëåêñ ìåð ïî 
ñòàáèëèçàöèè ýêîíîìèêè ïóòåì ðåãóëèðîâàíèÿ äåíåæíîé ìàññû,  
íàõîäÿùåéñÿ â îáðàùåíèè. 

Эмиссия — это введения государством денег в обращение.
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ðåçåðâíîé íîðìîé áàíêîâ.   Öåíòðàëüíûé áàíê èìååò âîçìîæíîñòü  ïóòåì 
ïîâûøåíèÿ ðåçåðâíîé íîðìû êîììåð÷åñêèõ áàíêîâ óâåëè÷èâàòü èëè óìåíüøàòü 
êîëè÷åñòâî äåíåã â îáðàùåíèè.  Íàïðèìåð,  åñëè Öåíòðàëüíûé áàíê ïîâûñèò 
ðåçåðâíóþ íîðìó êîììåð÷åñêèì áàíêàì,  òî óìåíüøèòñÿ êîëè÷åñòâî ñðåäñòâ 
äëÿ ïðåäîñòàâëåíèÿ êðåäèòà.  Â ðåçóëüòàòå íà÷íåò óìåíüøàòüñÿ êîëè÷åñòâî 
äåíåã â îáðàùåíèè. Íàïðîòèâ,  åñëè Öåíòðàëüíûé áàíê ñíèçèò ðåçåðâíóþ 
íîðìó,  òî ñðåäñòâà,  êîòîðûå ïîëó÷àò êîììåð÷åñêèå áàíêè,  óâåëè÷àòñÿ,  è â 
îáîðîòå ïîÿâèòñÿ áîëüøå äåíåã.  Êàê âèäèì,  ãîñóäàðñòâî,  ìåíÿÿ ðåçåðâíóþ 
íîðìó áàíêîâ,  ìîæåò âîçäåéñòâîâàòü íà ýêîíîìèêó ñòðàíû,  â ÷àñòíîñòè,  
ïðåäîòâðàùàòü èíôëÿöèþ,  ðîñò öåí è ðàçâèâàòü ïðåäïðèíèìàòåëüñòâî.

1.	 Â  ÷åì ñóòü áþäæåòíî-íàëîãîâîé ïîëèòèêè ãîñóäàðñòâà?
2.	Êàê è ïðè ïîìîùè êàêèõ ñðåäñòâ ãîñóäàðñòâî ïðîâîäèò ñâîþ áþäæåòíî-

íàëîãîâóþ ïîëèòèêó?
3.	Êàêèå ìåðû äîëæíî ïðåäïðèíÿòü ãîñóäàðñòâî äëÿ ïîâûøåíèÿ óðîâíÿ 

çàíÿòîñòè íàñåëåíèÿ?
4.	 Êàê ïîâëèÿåò íà ýêîíîìèêó ñòðàíû óâåëè÷åíèå òðàíñôåðòíûõ ïëàòåæåé 

ãîñóäàðñòâà?
5.	 Êàêîé ïóòü ñíèæåíèÿ äåôèöèòà ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà ÿâëÿåòñÿ 

íàèáîëåå ýôôåêòèâíûì? Ïî÷åìó?
6.	Ï îñðåäñòâîì êàêèõ ìåð Цåíòðàëüíûé áàíê ñìîæåò ðåãóëèðîâàòü îáúåì 

äåíåæíîé ìàññû,  íàõîäÿùèйñÿ â îáîðîòå?
7.	 Äëÿ ÷åãî íåîáõîäèìî óñòàíîâëåíèå ðåçåðâíîé íîðìû áàíêîì?
8.	 Êàê èçìåíÿòñÿ òåìïû ïðîèçâîäñòâà â ñëó÷àå óâåëè÷åíèÿ Цåíòðàëüíûì 

áàíêîì ïðîöåíòíîé ñòàâêè êðåäèòà?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

• Áþäæåòíî-íàëîãîâàÿ ïîëèòèêà ãîñóäàðñòâà состоит èç ìåð 
ïî îáåñïå÷åíèþ ñòàáèëüíûõ  öåí,  ïîëíîé çàíÿòîñòè,  îáëîæåíèÿ 
íàëîãàìè â öåëÿõ  ïîâûøåíèÿ ýêîíîìè÷åñêîãî ðîñòà è îïòèìèçàöèè 
ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà.

• Äåíåæíî-êðåäèòíàÿ ïîëèòèêà ãîñóäàðñòâà îñóùåñòâëÿåòñÿ Цåíò-
ðàëüíûì áàíêîì ïóòåì ðåãóëèðîâàíèÿ äåíåæíîé ìàññû,  íàõîäÿùåéñÿ 
â îáîðîòå è èçìåíåíèåì âîçìîæíîñòåé ïðåäîñòàâëåíèÿ êðåäèòà.

 Запомните!

Ðåçåðâíûå ñðåäñòâà áàíêà – это äåíåæíûå ñðåäñòâà,  êîòîðûå äîëæíû 
ñîõðàíÿòüñÿ â êà÷åñòâå ðåçåðâà â Цåíòðàëüíîì áàíêå.

Ðåçåðâíàÿ íîðìà áàíêà – это âåëè÷èíà ïðîöåíòà,  óñòàíîâëåííàÿ 
Öåíòðàëüíûì áàíêîì è ðàâíàÿ по îòíîøåíèþ к ðåçåðâíûм ñðåäñòâам 
áàíêà ê ñîâîêóïíîé ñóììå âñåõ ñðåäñòâ.
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1.	 Êàêîâа ðîëü è çàäà÷è ãîñóäàðñòâà â ýêîíîìèêå ñòðàíû?
2.	 Â  ÷åì ïðîÿâëÿåòñÿ íåñîñòîÿòåëüíîñòü ðûíêà?
3.	 Êàêèå ñóùåñòâóþò ýêîíîìè÷åñêèå çàäà÷è ãîñóäàðñòâà?
4.	 Èç ÷åãî ñëàãàþòñÿ äîõîäíàÿ è ðàñõîäíàÿ ÷àñòè ãîñóäàðñòâåííîãî 

áþäæåòà?
5.	 Â   ÷åì ïðè÷èíû ïîÿâëåíèÿ äåôèöèòà áþäæåòà è ãîñóäàðñòâåííîãî äîëãà?
6.	 Â  ÷åì çàêëþ÷àåòñÿ çíà÷åíèå áàíêîâ â ýêîíîìèêå ñòðàíû?
7.	И з каких банков состоит áàíêîâñêàÿ ñèñòåìà íàøåé ñòðàíû?
8.  Íà ïðîñòåéøèõ ïðèìåðàõ ðàññ÷èòàéòå âåëè÷èíó ïðîöåíòà êðåäèòà.
9.  Îáúÿñíèòå ñóùíîñòü äåíåæíî-êðåäèòíîé ïîëèòèêè ãîñóäàðñòâà.
10. Îáúÿñíèòå îñíîâû áþäæåòíî-íàëîãîâîé ñèñòåìû ãîñóäàðñòâà è 

ìåõàíèçìû åе ïðèìåíåíèÿ.

A. ÂÎÏÐÎÑÛ 

ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß ÄËß ÏÎÂÒÎÐÅÍÈß 
II ÃËÀÂÛ 

B. ЗАДАНИЯ
Íàéäèòå ïðàâèëüíîå ñîîòâåòñòâèå îïðåäåëåíèÿ êàæäîìó ïîíÿòèþ.

à) 	îñíîâíîé ôèíàíñîâûé äîêóìåíò ïî ïëàíèðîâàíèþ ãîäîâûõ äîõîäîâ è 
ðàñõîäîâ ãîñóäàðñòâà;

á) 	îáùàÿ ñóììà äåôèöèòà áþäæåòà,  íàêîïëåííàÿ â òå÷åíèå íåñêîëüêèõ 
ëåò;

â) 	áàíê,  îêàçûâàþùèé óñëóãè íàñåëåíèþ,  ôèðìàì è îðãàíèçàöèÿì;
ã) 	âûãîäà èëè óùåðá,  ïîëó÷àåìûе òðåòüåé ñòîðîíîé,  íåïîñðåäñòâåííî íå 

ó÷àñòâóþùåé â ïðîöåññå ïðîèçâîäñòâà èëè ïîòðåáëåíèÿ òîâàðà è óñëóã;
ä) 	ïîòðåáëåíèå òîâàðîâ è óñëóã ìíîæåñòâîì ëþäåé â îäíî è òîæå âðåìÿ;
å) 	ñáåðåæåíèÿ èëè ñðåäñòâà,  ðàçìåùåííûå â áàíêå;
æ)  ïëàòà,  ïîëó÷àåìàÿ áàíêîì çà ñ÷åò ïîëüçîâàíèÿ êðåäèòîì;
ç) 	ñòîèìîñòü  âñåõ  ïðîèçâåäåííûõ çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä òîâàðîâ è óñëóã;
è) 	стабилизация экономики путем регулирования денежной массы и 

процентной ставки кредита, которые находятся в обращении в стране.

1. Ãîñóäàðñòâåííûé áþäæåò.
2. Ãîñóäàðñòâåííûé äîëã.
3. Êîììåð÷åñêèé áàíê.
4. Äåïîçèò.
5. Ïðîöåíò êðåäèòà.

ОПРЕДЕЛЕНИЯ:

ТЕРМИНЫ:
6. Ñîâîêóïíîå ïðåäëîæåíèå.
7. Ðåçåðâíûå ñðåäñòâà áàíêà.
8 Ðåçåðâíàÿ íîðìà áàíêà.
9. Äåíåæíî-êðåäèòíàÿ ïîëèòèêà. 
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E. ТЕСТЫ
1. Íà êàêèå öåëè ãîñóäàðñòâî íàïðàâëÿåò òðàíñôåðòíûå ïëàòåæè?

À) 	ï ðîèçâîäñòâî ýêîíîìè÷åñêèõ áëàã;
Á)		ï îääåðæêà ìàëîîáåñïå÷åííûõ ñåìåé;
Â) 	ñò èìóëèðîâàíèå êîíêóðåíöèè;
Ã) 	ï îääåðæêà ïðåäïðèíèìàòåëüñòâà.

2. Êàêèå öåëè ïðåñëåäóåò ýêîíîìèêà êàæäîãî ãîñóäàðñòâà?
À) 	ý êîíîìè÷åñêóþ íåçàâèñèìîñòü; 
Á) 	ý êîíîìè÷åñêóþ ýôôåêòèâíîñòü; 
Â)		ý êîíîìè÷åñêîå ðàâåíñòâî è áåçîïàñíîñòü; 
Ã) 	 âñå ïåðå÷èñëåííîå. 

3. ×òî òàêîå íåñîñòîÿòåëüíîñòü ðûíêà?
À) 	íå âîçìîæíîñòü ñîçäàíèÿ âñåõ îáùåñòâåííûõ áëàã;
Á) 	íåýôôå êòèâíîñòü áîðüáû ñ èíôëÿöèåé;
Â) 	íå âîçìîæíîñòü áîðüáû ñ ìîíîïîëèçàöèåé;
Ã) 	 âñå ïåðå÷èñëåííîå.

4. Ðàñõîäíàÿ ÷àñòü ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà.
À) 	áû âàåò ðàâíîé äîõîäíîé ÷àñòè;
Á) 	áû âàåò ìåíüøå äîõîäíîé ÷àñòè;
Â) 	áû âàåò áîëüøå äîõîäíîé ÷àñòè;
Ã) 	ì îæåò áûòü áîëüøå,  ìåíüøå è ðàâíîé äîõîäíîé ÷àñòè.

5. Ñ ÷åãî âçèìàþòñÿ êîñâåííûå íàëîãè? 
À) 	ñ  äîõîäîâ;
Á) 	ñ  èìóùåñòâà;
Â) 	ñ  çåìëè;
Ã) 	ñ  òîâàðîâ.

6. ×òî íå âõîäèò â äîõîäíóþ ÷àñòü ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà?
À) 	ò ðàíñôåðòíûå ïëàòåæè;
Á) 	ñ ðåäñòâà,  ïîëó÷åííûå îò ïðîäàæè ãîñóäàðñòâåííîãî èìóùåñòâà;
Â) 	 äèâèäåíäû,  ïîëó÷åííûå îò ãîñóäàðñòâåííûõ öåííûõ áóìàã; 
Ã) 	í àëîãè.

7. ×òî èç ïåðå÷èñëåííîãî íå îòíîñèòñÿ ê ïðÿìûì íàëîãàì?
À) 	çåìåë üíûé íàëîã;
Á) 	ï îäîõîäíûé íàëîã;
Â) 	í àëîã íà èìóùåñòâî;
Ã) 	í àëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü.

D. Задание по рисункам на титуле странице 55, II главы.
Скажите, к какой теме этой главы относятся эти рисунки. Расскажите 

на основе этих рисунков содержание темы.
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8. Êàêèå èç ïåðå÷èñëåííûõ ôóíêöèé èìåþò îòíîøåíèå òîëüêî ê ôóíêöèÿì 
öåíòðàëüíîãî áàíêà?
À) 	ï ðåäîñòàâëåíèå äåíåæíûõ ñðåäñòâ	â êðåäèò;
Á) 	ýì èññèÿ äåíåã;
Â) 	ç àåì äåíåæíûõ ñðåäñòâ;
Ã) 	 êóïëÿ-ïðîäàæà èíîñòðàííîé	âàëþòû.

9. Êàêàÿ ìåðà íå îòíîñèòñÿ ê äåíåæíî-êðåäèòíîé ïîëèòèêå ãîñóäàðñòâà?
À) 	 äåíåæíàÿ ýìèññèÿ;
Á) 	 ðåãóëèðîâàíèå ïðîöåíòíîé ñòàâêè êðåäèòà;
Â) 	ñ îêðàùåíèå ãîñóäàðñòâåííûõ ðàñõîäîâ;
Ã)		 âûïóñê ãîñóäàðñòâåííûõ öåííûõ  áóìàã.

10. Êàêàÿ ìåðà íå îòíîñèòñÿ ê áþäæåòíî-íàëîãîâîé ïîëèòèêå ãîñóäàðñòâà?
À) 	 äåíåæíàÿ ýìèññèÿ;
Á) 	ñ îêðàùåíèå ðàñõîäíîé ÷àñòè ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà;
Â		   óâåëè÷åíèå äîõîäíîé ÷àñòè ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà;
Ã) 	ï îëó÷åíèå êðåäèòîâ ó ìåæäóíàðîäíûõ ôîíäîâ.

11. Îáùåñòâåííûå òîâàðû – ýòî:
À) 	ñ  óìåíüøåíèåì âîçìîæíîñòåé îäíîãî ÷åëîâåêà ïîòðåáëÿòü 	

	 âîçìîæíîñòè äðóãèõ íå èçìåíÿþòñÿ;
Á) 	ò îâàð,  ïîòðåáëåíèå êîòîðîãî íåâîçìîæíî îãðàíè÷èòü òîëüêî 
			ë  èöàìè,  îïëàòèâøèìè åãî;
Â) 	 правильные îòâåòû À)  è Á);
Ã) 	ò îâàðû,  ïðîèçâåäåííûå òîëüêî ãîñóäàðñòâîì.

12. ×òî èç ïåðå÷èñëåííîãî íå ìîæåò áûòü îáùåñòâåííûì òîâàðîì?
À) 	ã îðîäñêàÿ ñëóæáà ïîæàðíîé áåçîïàñíîñòè;
Á) 	ã îðîäñêàÿ ïðîòèâîñåëåâàÿ ñëóæáà;
Â) 	 îñâåùåíèå æèëüÿ;
Ã) 	 îñâåùåíèå óëèö.

13. Ê êàêîé ýêîíîìè÷åñêîé ïîëèòèêå ãîñóäàðñòâà îòíîñèòñÿ ïîâûøåíèå 
ñòàâîê íàëîãà?
À)  êðåäèòíî-áþäæåòíàÿ ïîëèòèêà;
Á)  áþäæåòíî-íàëîãîâàÿ ïîëèòèêà;
Â)  äåíåæíî-êðåäèòíàÿ ïîëèòèêà;
Ã)  äåíåæíî-ôèíàíñîâàÿ ïîëèòèêà.

14. Êàêèå èç ïåðå÷èñëåííûõ ìåð íå îòíîñÿòñÿ ê áþäæåòíî-íàëîãîâîé 
ïîëèòèêå?
À)	èçìåíåíèå ñòàâîê íàëîãà â ïîëüçó ãîñóäàðñòâà;
Á)	èçìåíåíèå Öåíòðàëüíûì áàíêîì ðåçåðâíîé íîðìû áàíêà;
Â)	ââåäåíèå íàëîãîâûõ ëüãîò â îòíîøåíèè ïðåäïðèÿòèé, âûäåëÿþùèõ   
ñðåäñòâà äëÿ íîâîãî ïðîèçâîäñòâà;
Ã)	óâåëè÷åíèå ñîöèàëüíûõ âûïëàò ìàëîîáåñïå÷åííûì ñåìüÿì.
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При предоставлении банками кредита, для банков самым важным 
является своевременный возврат этих средств в полном объеме. Иначе 
банк разорится. Поэтому банки требуют от заемщика ставить под залог 
какое-то имущество. Если в качестве залога ставится оборудование, 
приобретенное на эти кредитные деньги, то такое кредитование 
называется лизингом. Если под залог ставится дом, здание или 
сооружение, строящееся на эти кредитные деньги, то такой кредит 
называют ипотечным кредитом. 

Мировой финансово-экономический кризис, который начался в 2008 
году, произошел из-за проблем в системе ипотечного кредитования в США.
1. Приведите пример, какое имущество можно сдать под залог?
2. Приведите пример лизинга ипотечного кредита.

1. Можно ли в каком-то смысле называть банки фирмами? 
2. Можете ли вы представить нашу экономику без банков?
3. Если бы банков не стало, какие бы проблемы возникли в экономике? 

БАНК

Банк – это юридическое лицо, являющееся коммерческой 
организацией и осуществляющее совокупность следующих видов 
деятельности, определяемых как банковская деятельность:

– принятие вкладов от юридических и физических лиц и исполь-
зование принятых средств для кредитования или инвестирования 
на собственный страх и риск;

– осуществление платежей.
Из закона Республики Узбекистан 

«О банках и банковской деятельности».

САМОСТОЯТЕЛЬНОЕ  ЗАНЯТИЕ
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ПОЛУЧАЕМ КРЕДИТ В БАНКЕ

Упражнение. В начале года Алиев разместил 40 000 000 сумов по 17% 
годовых, а Валиев – 60 000 000 сумов по 16% годовых в банке.

Фирма «Само» получила 100 000 000 сумов банковского кредита по 
ставке 18% годовых.

1.	Какой  доход получил Алиев от сотрудничества с банком в год?  
	Какой  доход получил Валиев?

2.	Какой  минимальный доход должна получить фирма «Само»  
	 чтобы заработать эти деньги? Сколько денег фирма вернет банку?

3.	Какой  доход получил банк от этой деятельности в год.
4.	К то получил больше пользы от этой банковской операции.

Предположим, «Ипотека банк» в 2019 году предлагает своим клиентам 
сберегательные банковские продукты двух видов под названием «Шодлик» 
и «Кафолат». 

Сберегательный вклад «Шодлик» принимается по ставке 18% годовых 
на 8 месяцев, с простым начислением процентов.

Сберегательный вклад «Кафолат» принимается по ставке 12% годовых 
со сроком хранения 12 месяцев со сложной системой начисления 
(капитализацией) процентов.

Если бы у вас были 100 000 000 сумов, то каким из этих двух видов 
сбережений вы бы воспользовались? Давайте попробуем вместе это 
обсудить.

По вкладу «Шодлик» ежемесячно выплачивается 18 : 12 = 1,5% 
обычных процентов. Значит по формуле проценты выплачиваемые за 8 
месяцев 

I = P . r . t = 100 000 000 . 0,015 . 8 = 12 000 000 сумов
Через 8 месяцев выплачиваемая банком сумма всего составит:
S = P + I = 100 000 000+12 000 000=112 000 000 сумов.
По виду вклада «Кафолат» ежемесячно начисляется 12:12 = 1% 

годовых сложных процентов. То есть, ежемесячно начисленные проценты 
(капитализируются) прибавляются к основному долгу, и в следующем 
месяце проценты начисляются на увеличенную сумму. Таким образом  
выплачиваемая сумма по формуле составит:

P8=P . (1+r)8 = 100 000 000(1+0,01)8≈100 000 000 . 1,083=108 300 000  
сумов. Значит, в этом случае для банка выгодней вид вклада «Кафолат». 
Для вкладчика же выгоднее вид вклада «Шодлик».htt
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Ãëàâà III. Âèäû íàëîãîâ 

ГОСУДАРСТВЕННЫЙ
БЮДЖЕТ

Важно чтобы наши граждане были заинтересованы 
в своевременной уплате налогов вместо ухода от 
налогооблажения.

Шавкат Мирзиёев 
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ТЕМА 15 ÏÎÄÎÕÎÄÍÛÉ ÍÀËÎÃ

Êàæäûé ãðàæäàíèí îáÿçàí ïëàòèòü íàëîãè ñî ñâîèõ äîõîäîâ. Íàëî-
ãîâûå ïëàòåæè ïîñòóïàþò â ãîñóäàðñòâåííûé áþäæåò è âîçâðàùàþòñÿ 
íàëîãîïëàòåëüùèêàì â âèäå îáðàçîâàòåëüíûõ óñëóã,  ìåäèöèíñêîãî îáñëó-
æèâàíèÿ,  îáîðîíû страны,  îõðàíû îáùåñòâåííîãî ïîðÿäêà,  выплаты 
ïåíñèé,  различных ïîñîáèé,  ñòèïåíäèé è äðóãèõ óñëóã,  îêàçûâàåìûõ 
ãîñóäàðñòâåííûìè ïðåäïðèÿòèÿìè.   Сâîåâðåìåííàÿ óïëàòà íàëîãîâ ÿâëÿåòñÿ 
îáÿçàííîñòüþ êàæäîãî ãðàæäàíèíà. 

Ïîäîõîäíûé íàëîã ÿâëÿåòñÿ ãîñóäàðñòâåííûì íàëîãîì è âõîäèò â ÷èñëî 
ïðÿìûõ íàëîãîâ. Ïîäîõîäíûé íàëîã óäåðæèâàåòñÿ ñ ñîâîêóïíîãî ãîäîâîãî 
äîõîäà ôèçè÷åñêîãî ëèöà. Ñëåäîâàòåëüíî, ñîâîêóïíûé ãîäîâîé äîõîä 
ôèçè÷åñêèõ ëèö ÿâëÿåòñÿ îáúåêòîì íàëîãîîáëîæåíèÿ.   Èçâåñòíî,  ÷òî ãîäîâîé 
äîõîä ôèçè÷åñêîãî ëèöà ìîæåò ñëàãàòüñÿ èç çàðàáîòíîé ïëàòû,  ïðåìèé,  
äîõîäà ñ àðåíäû èìóùåñòâà,  ïðîöåíòîâ ñ áàíêîâñêèõ  âêëàäîâ,   äèâèäåíäîâ 
ñ àêöèé è ïðèáûëè îò ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé äåÿòåëüíîñòè. 

1. Êàêèå ìîãóò ñóùåñòâîâàòü èñòî÷íèêè äîõîäîâ ó ãðàæäàí, èçîáðàæåííûõ 
íà этих фото?

2. 	Ïî÷åìó ãðàæäàíå îáÿçàíû ïëàòèòü íàëîãè ñî ñâîèõ äîõîäîâ?
3. Â êàêîì âèäå âîçâðàùàåòñÿ ê ôèçè÷åñêèì ëèöàì âçèìàåìûé ñ íèõ 

ïîäîõîäíûé íàëîã? 
4.   Âûðàçèòå ñâîå îòíîøåíèå ê ñóæäåíèþ: «Êòî èìååò áîëüøиé äîõîä,  òîò 

îáÿçàí ïëàòèòü áîëüøå íàëîãîâ».

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

321
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До 2019 года на доходы физических лиц облагались налогами по 4-х 
уровневой шкале. При этом, в качестве налога взималась до 22,5% дохода.  
Начиная с 2019 года, с целью снижения налогового бремени на фонд 
заработной платы и упрощения расчетов по налогам на доходы физических 
лиц, установлена единная ставка 12 %.

Ставки подоходного налога с физические лиц 
(до и после налоговых реформ).

Облагаемый  
налогом доход

Ставки подоходного налога с физических лиц

Минимальная 
заработная плата 

2018 год 2019 год

До 5-кратного 
размера МРОТ

От 5 до 10-кратного 
размера МРОТ
Выше 10-кратного 
размера МРОТ

От доходов в виде  
дивидендов и 
процентов по вкладам

0%

7,5%

16,5%

22,5%

10%

12%

5%

Ñ äèâèäåíäîâ, ïîëó÷àåìûõ ôèçè÷åñêèìè ëèöàìè,  ñ àêöèé è других öåííûõ 
áóìàã, а также ïðîöåíòîâ ñ áàíêîâñêèõ âêëàäîâ до 2019 года взимался подоход-
ный налог по ставке 10%.

С 2019 года эта ставка была снижена на 5%. То есть, ставка налога была 
снижена в два раза. Физические лица, занимающиеся индивидуальной 
предпринимательской деятельностью на основе специального разрешения, 
выдаваемого местными органами власти – патента, уплачивают фиксированный 
налог с доходов, полученных от предпринимательской деятельности. 

То есть, независимо от того, сколько доходов эти граждане получают от 
предпринимательской деятельности, с них взимается фиксированный налог на 
прибыль. Но после 2019 года, после новых налоговых реформ, ответственным 
органам поручено пересмотреть и уменьшить количество видов деятельности, 
облагаемых налогом по фиксированной ставке частными предпринимателями.

Плательщики налога на прибыль, ставки налога на прибыль, порядок 
и правила, связанные с его расчетом находят свое отражение в Налоговом htt
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кодексе. С этой же целью, наряду с налоговыми реформами, внесены 
необходимые изменения и дополнения в действующий Налоговый кодекс. 
Ставки налога на доходы физических лиц за 2018 и 2019 год можно сравнить 
по таблице на стр. 81.

Налоги, взимаемые с заработной платы и другие социальные платежи, 
рассчитывает бухгалтер предприятия. Рассчитанные налоги удерживаются из 
заработной платы и переводятся в государственный бюджет. Хотя это так, 
уметь рассчитывать налоги из доходов очень важно для каждого гражданина. 

Практическое упражнение.  Фирма начислила своему сотруднику за январь 
2019 года 2 000 000 сумов. У этого сотрудника имеются акции предприятия, 
на котором он работает. С этих акций он получает дивиденды на сумму 450 
000 сумов. Его банковские сбережения приносят ему доход в виде процентов 
на сумму 350 000 сумов.  Какую сумму налогов с доходов должен заплатить 
государству этот сотрудник?

Налог с заработной платы сотрудника фирмы:
2 000 000 х 12% = 240 000 сумов. 
Сумма налога выплачиваемая за доходы по дивидендам: 450 000 х 5% = 22 

500 сумов.
Сумма налога за доходы по процентам от сбережений в банке:
350 000 х 5% = 17 500 сумов.
Сотрудник фирмы за январь месяц должен заплатит налог с доходов в 

следующей сумме: 240 000 + 22 500 + 17 500 = 280 000 сумов налога с доходов.
Памятка. Расчет размера налога за февраль также осуществляется по 

вышеуказанному порядку. Но налог рассчитывается не только за февраль, а 
за прошедшие 2 месяца с начала года и из этой суммы вычитывается сумма 
налога, оплаченная в январе. 

На подобие физических лиц, доходы юридических лиц также облагаются 
налогами на полученную ими прибыль. 

В результате налоговых реформ, осуществляемых в нашей стране, начиная 
с 1 января 2019 года, налог на прибыль юридических фирм снизился:

- для коммерческих банков с 22 до 20%;
- для других юридических лиц с 14 до 12%.
Снижение налоговых ставок ведет к уменьшению налогового бремени для 

налогоплательщиков, и создаёт условия для направления высвобожденных 
средств на инвестиции для развития предприятий.

Вместе с тем, для отдельных видов юридических лиц установлены отдельные 
ставки налогов. Это можно увидеть в нижеследующей таблице.htt
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1.	 ×òî âõîäèò â ñîñòàâ ñîâîêóïíûõ äîõîäîâ ôèçè÷åñêèõ ëèö?
2.	 Êàêîé ïîäîõîäíûé íàëîã óäåðæèâàåòñÿ ñ ôèçè÷åñêèõ ëèö?
3.	 Êàêîé ðàçìåð ñòàâêè íàëîãà óäåðæèâàåòñÿ ñ äîõîäîâ ôèçè÷åñêèõ  ëèö,  

ïîëó÷àåìûõ â âèäå äèâèäåíäîâ è ïðîöåíòîâ ñ âêëàäîâ?
4.	Îõ àðàêòåðèçóéòå ñòàâêó ïîäîõîäíîãî íàëîãà,  óïëà÷èâàåìîãî ôèçè÷åñêèìè 

ëèöàìè ñ ïðåäïðèíèìàòåëüñêîé äåÿòåëüíîñòè. 
5.	Каки е изменения произошли по налогу на прибыль с юридических лиц 

с 2019 года?
6. Какие возможности предоставляют налогоплательщикам–юридическим 

лицам, льготы по налогу на прибыль?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Запомните!
•  С доходов физических лиц взимается подоходный налог.

•  Юридические лица уплачивают налог на прибыль с своих доходов.
•  С 1 января 2019 года в Республике Узбекистан произошли 

кардинальные изменения по ставкам подоходного налога с физических 
и юридических лиц.

Налогоплательщики
Ставки налога на прибыль 

юридических лиц
2018 год 2019 год

Юридические лица 
(за исключением указанных ниже) 14% 12%

Коммерческие банки 22% 20%
Юридические лица, производящие 
цементные (клинкерные) и 
полиэтиленовые гранулы

14% 20%

По некоторым видам продукции, 
приносящим наибольшую прибыль

50% 20%

Юридические лица, основным видом деятель-
ности которых является оказание услуг мо-
бильной связи: доходность (эффективность) 
до 20% 

14% 20%

Рентабельность (эффективность) 
выше 20% 

50% 20%

6 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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ТЕМА 16 ÍÀËÎÃ ÍÀ ÈÌÓÙÅÑÒÂÎ

1.	Ó êàæèòå íà ñíèìêàõ èìóùåñòâî,  êîòîðîå ìîæåò áûòü îáúåêòîì íàëîãà 
íà èìóùåñòâî. Ïîñòàðàéòåñü îáúÿñíèòü ñâîé âûáîð.

2.	Îáÿç àòåëüíî ëè çäàíèå èëè ñîîðóæåíèå äîëæíî ïðèíîñèòü ñâîåìó 
âëàäåëüöó äîõîä,  ÷òîáû âûñòóïàòü â êà÷åñòâå îáúåêòà íàëîãà íà 
èìóùåñòâî? Îáñóäèòå ñâîþ ïîçèöèþ ñ îäíîêëàññíèêàìè.

3. Что нужно учесть при определении размера этого налога?
4.	 На каких рисунках изображены объекты, не подлежащие обложению 

налогом на имущество?
5.	Како е имущество, из изображенных на картинках, приносят владельцам 

наибольшую прибыль?
6.	Д ля чего нужен налог на имущество?

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

1

3

5

2

4

6

Объекты, расположенные на территории Республики Узбекистан: дома, 
жилища, здания дачных участков, гаражи и другие здания, помешения, 
сооружения – облагаются налогом на имущество.
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	 У нас в стране до 2017 года в качестве налогооблагаемой базы бралась 
инвентаризационная стоимость имущества, которая не учитывала рыночную 
цену. С 2018 года сумма налога рассчитывается исходя из кадастровой 
стоимости, которая учитывает рыночную цену имущества.
	Када стровая стоимость имущества обычно бывает гораздо дороже, чем 
инвентаризационная стоимость. Поэтому, для того, чтобы в 2018 году 
налоговое бремя по налогу на имущество сильно не повысилось, налоговые 
ставки относительно 2017 года существенно понизили.

В 2018 году ставка налога на имущество, взимаемого с физических лиц в 
стране (если общая площадь имущества не превышает 200 м2), установлена 
в размере 0,2% к расчетной кадастровой стоимости имущества. Жилые 
помещения, квартиры общей площадью от 200 м2 до 500 м2 и расположенные 
в городах – 0,25%, жилые помещения общей площадью более 500 
квадратных метров и расположенные в городах – 0,35%, имущества общей 
площадью более 200 м2 и расположенные в других населенных пунктах 
города облагаются налогом по ставке 0,25%.

Наименьшая сумма кадастровой стоимости для исчисления налога на 
имущество определена как 42 млн. сум. То есть кадастровая стоимость 
имущества не может быть указана менее 42 млн. сум. Ðàçìåð íàëîãà, 
êîòîðûì îáëàãàåòñÿ èìóùåñòâî ôèçè÷åñêèõ ëèö, ðàññ÷èòûâàåòñÿ 
ãîñóäàðñòâåííûìè íàëîãîâûìè îðãàíàìè. Ðàçìåð íàëîãîâ ñî ñòðîåíèé, 
ïîìåùåíèé è ñîîðóæåíèé óñòàíàвëèâàåòñÿ íà îñíîâå èõ ñòîèìîñòè íà  
1 ÿíâàðÿ êàæäîãî ãîäà.

Åñëè âëàäåëüöåâ ñòðîåíèÿ,  ïîìåùåíèÿ è ñîîðóæåíèÿ íåñêîëüêî,  
âåëè÷èíà íàëîãà óñòàíàâëèâàåòñÿ â çàâèñèìîñòè îò èõ äîëåâîãî ó÷àñòèÿ. 
Íàëîã ñ âíîâü ïîñòðîåííîãî è ïðèîáðåòåííîãî çäàíèÿ óäåðæèâàåòñÿ ñî 
ñëåäóþùåãî ãîäà.

Èìóùåñòâåííûé íàëîã ñ  èìóùåñòâà,  ïåðåøåäøåãî ïî íàñëåäñòâó,  
óïëà÷èâàåòñÿ ñ ìîìåíòà ïîëó÷åíèÿ íàñëåäñòâà.   Åñëè âëàäåëüöåì èìóùåñòâà 
ñòàновится äðóãîå ëèöî,  ïðåäûäóùèé âëàäåëåö платит íàëîã,  íà÷èíàÿ ñ  
1 ÿíâàðÿ òåêóùåãî ãîäà äî ìîìåíòà (ìåñÿöà)  èñòå÷åíèÿ ïðàâà ñîáñòâåííîñòè. 
Íîâûé âëàäåëåö èìóùåñòâà ïëàòèò íàëîã ñ ìîìåíòà ïðèîáðåòåíèÿ ïðàâà 
ñîáñòâåííîñòè íà äàííîå èìóùåñòâî.

Åñëè âëàäåëåö èìóùåñòâà áóäåò îáëàäàòü íåêîòîðûìè íàëîãîâûìè 
ëüãîòàìè,  òî,  íà÷èíàÿ ñ  ìîìåíòà âõîæäåíèÿ â ïðàâà ñîáñòâåííèêà,  
èìóùåñòâåííûé íàëîã áóäåò ïåðåñ÷èòûâàòüñÿ. htt
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Ñâåäåíèÿ îá óïëàòå íàëîãà íà èìóùåñòâî äîëæíû áûòü ïðåäñòàâëåíû â 
ãîñóäàðñòâåííûå íàëîãîâûå ñëóæáû íå ïîçäíåå 1 ìàÿ êàæäîãî ãîäà.

Êàê è ôèçè÷åñêèå ëèöà, þðèäè÷åñêèå ëèöà òàêæå óïëà÷èâàþò íàëîã íà 
èìóùåñòâî.

Îáúåêòàìè íàëîãà íà èìóùåñòâî þðèäè÷åñêèõ  ëèö ÿâëÿюòñÿ ñëåäóþùиå:
•	 îñíîâíûå ñðåäñòâà,  â òîì ÷èñëå ïðèîáðåòåííûå ñîãëàñíî äîãîâîðó 

ôèíàíñîâîé àðåíäû (ëèçèíã);
•	 íåìàòåðèàëüíûå àêòèâû;
•	 îáúåêòû íåçàâåðøåííîãî ñòðîèòåëüñòâà;
•	 îáîðóäîâàíèå,  íå óñòàíîâëåííîå â îãîâîðåííûå ñðîêè.

Средняя годовая остаточная стоимость налогооблагаемого объекта 
рассчитывается делением суммы его остаточной стоимости на конец каждого 
месяца на 12 (12 месяцев). 

На 2019 год ставки налогов на имущество юридических лиц установлена 
в размере 2% от налогооблагаемой базы. Эта налоговая ставка применяется 
к остаточной стоимости имущества предприятия после ее переоценки.

Для некоторых категорий физических лиц (инвалидов и участников 
войны, многодетных матерей, пенсионеров и других) от налогообложения 
освобождаются площади до 60 кв.м. Эта площадь в новом налоговом 
законодательстве осталась неизменной. Если физическое лицо использует 
принадлежащее ему имущество в аренду для предпринимательской 
деятельности или собственник имущества использовал его для собственных 
предпринимательских целей – на это имущество льготы не распространялись. 
Начиная с 2019 года, это правило отменено. То есть относительно такого 
имущества эта льгота сохранена. 

Льготы по имуществу подробно описаны в статье 275 Налогового кодекса 
Республики Узбекистан.

Субъектом налогообложения налога на имущество считается юридическое 
лицо, являющееся владельцем имущества. Объектом же налогообложения 
является имущество юридических лиц – облагаемое налогом. 

У каждого физического лица бывает имущество в определенном 
количестве. В соответствии с законодательством, лицо, платящее налоги с 
имущества, считается плательщиком (субъектом) налога. Плательщиками 
налогов с имущества физических лиц являются следующие лица:htt
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1. На что начисляется (с чего выплачивается) налог на имущество?
2. По каким ставкам физические лица платят налог на имущество?
3. Как считается налог, облагаемый на имущество физических лиц?
4. По каким ставкам начисляется (платится) налог на имущество 

юридических лиц?
5. Какая площадь установлена как необлагаемая налогом на имущество в 

качестве льготного?
6. Что вы знаете об объектах налога на имущество?
7. Кто является субъектами налога на имущество?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

  Упражнение
Стоимость дачного участка гражданина на 1 января 2019 

года оценивается государством в 162 000 000 сум. Сколько в 
этом году гражданин заплатит государству налог на имущество? 
А если стоимость дачного участка указана налогоплательщиком  
35 000 000 сум?

 Запомните!

• Плательщиком налога на имущество является физическое или юриди-
ческое лицо, владеющее имуществом, подлежащим налогообложению.
• Объектом обложения налогом является имущество физических и 
юридических лиц, облагаемое налогом на имущество. 
• Стоимость налогооблагаемого имущества рассчитывается по состоянию 
на 1 января каждого года.

- граждане Республики Узбекистан, являющиеся владельцами имущества, 
которое подлежит налогообложению;

- иностранные граждане, владеющие имуществом, которое подлежит 
налогообложению. При этом, в некоторых случаях, в соответствии с 
международными договорами, может применяться иной порядок;

- дехканские хозяйства с образованием или без образования юридического 
лица. Имущество же физического лица является объектом налогообложения.
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ТЕМА 17 ÇÅÌÅËÜÍÛÉ ÍÀËÎÃ

1.	Ко му могут принадлежать земли, показанные на рисунках?
2.	 Покажите те из рисунков, на которых, по вашему мнению, приведены 

земли, подлежащие обложению налогом на землю.
3.	Как  вы считаете, для того, чтобы облагаться налогом на землю, 

обязательно ли земельная площадь должна приносить доход своему 
владельцу? (Выскажите в этой связи свои доводы. Своё мнение обсудите 
с одноклассниками).

  АКТИВИЗИРУЮЩИЕ ВОПРОСЫ И ЗАДАНИЯ
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Â íàëîãîâîé ñèñòåìå íàøåé ñòðàíû çåìåëüíûé íàëîã îòíîñèòñÿ 
ê êàòåãîðèè ìåñòíûõ íàëîãîâ è ñáîðîâ.  Â  îòëè÷èå îò äðóãèõ íàëîãîâ,  
çåìåëüíûé íàëîã èìååò ñâîè îñîáåííîñòè.  Â  ÷àñòíîñòè,  äàííûé âèä,  
íàëîãà ÿâëÿåòñÿ ôèêñèðîâàííûì ïëàòåæîì. Èíûìè ñëîâàìè,  âëàäåëüöû 
çåìëè è çåìëåïîëüçîâàòåëè,  íåçàâèñèìî îò ïîëó÷àåìîé ïðèáûëè,  îáÿçàíû 
ïëàòèòü çåìåëüíûé íàëîã.  Èáî îñíîâíàÿ öåëü ââåäåíèÿ äàííîãî âèäà íàëîãà 
çàêëþ÷àåòñÿ â îáåñïå÷åíèè ðàöèîíàëüíîãî,  áåðåæíîãî è ýêîíîìíîãî 
ïîëüçîâàíèÿ çåìëåé. 

Ставки налога на землю для физических лиц установлены Постановле-
нием Президента Республики Узбекистан.

Ïëàòåëüùèêàìè çåìåëüíîãî íàëîãà ÿâëÿþòñÿ þðèäè÷åñêèå ëèöà,  èìåþùèå 
çåìåëüíûå ó÷àñòêè íà ïðàâàõ ñîáñòâåííîñòè,  âëàäåíèÿ,  ïîëüçîâàíèÿ èëè 
àðåíäû.

Íå ÿâëÿþòñÿ ïëàòåëüùèêàìè çåìåëüíîãî íàëîãà ïðåäïðèÿòèÿ è òîðãîâûå 
îðãàíèçàöèè,  ïåðåøåäøèå íà óïëàòó åäèíîãî íàëîãà èëè îòäåëüíûå âèäû 
íàëîãîâ.

Þðèäè÷åñêèå ëèöà îáÿçàíû ïëàòèòü çåìåëüíûé íàëîã ñ âûäåëåííûõ 
çåìåëüíûõ ïëîùàäåé íåçàâèñèìî îò òîãî,  ïîëüçóþòñÿ îíè èìè èëè íåò.

В Республике Узбекистан применяется следующие ставки земельного 
налога:

1. При уплате земельного налога единая ставка земельного налога для 
производителей сельскохозяйственных товаров;

2. Ставки земельного налога для предприятий сельского хозяйства,  не 
перешедших на уплату единого земельного налога.

Ставки налога на землю и единый налог на землю устанавливается 
Решением Президента Республики Узбекистан.

Стоимость  земель,  занятых  под дворами частных строений и общественных 
зданий, исчисляется путем умножения на два (применяется коэффициент 2)  
и они будут выплачивать единый земельный налог из этой стоимости.

Çåìëè ôèçè÷åñêèõ  ëèö,  îñâîáîæäåííûìè îò óïëàòû íàëîãà ñðîêîì íà 
äâà ãîäà,  ÿâëÿþòñÿ çåìåëüíûе ó÷àñòêè äëÿ èíäèâèäóàëüíîãî æèëèùíîãî 
ñòðîèòåëüñòâà è âåäåíèÿ äåõêàíñêîãî õîçÿéñòâà. Åñëè çåìëè èñïîëüçóþòñÿ 
íå ïî íàçíà÷åíèþ,  äàííàÿ ëüãîòà íå ïðèìåíÿåòñÿ.

4.	 По-вашему мнению,  с каких земельных площадей получают больше 
доходов?

5.	Как  вы считете, зачем нужен земельный налог?
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Ñëåäóþùèå çåìåëüíûå ïëîùàäè îñâîáîæäàþòñÿ îò óïëàòû íàëîãà:
•	 ãîðîäà,  ãîðîäñêèå çàõîðîíåíèÿ,  çåìëè,  íàõîäÿùèåся â îáùåñòâåííîì 

ïîëüçîâàíèè â ñåëüñêèõ  íàñåëåííûõ ïóíêòàõ (ïëîùàäè,  óëèöû,  
ïåðåõîäû,  äîðîãè,  áåðåãà àðûêîâ,  êëàäáèùà è ïð.);

•	 çåìëè îáùåãî ïîëüçîâàíèÿ ñàäîâîä÷åñêèõ,  âèíîãðàäàðñêèõ èëè îãîðîä-
íè÷åñêèõ òîâàðèùåñòâ;

•	 çåìëè,  ïðåäíàçíà÷åííûå äëÿ ïðèðîäîîõðàííûõ öåëåé;
•	 çåìëè,  èìåþùèå èñòîðèêî-êóëüòóðíîå çíà÷åíèå;
•	 çåìëè âîäíîãî ôîíäà (ðåêè,  îçåðà,  âîäîõðàíèëèùà,  êàíàëû,  ìîðÿ è 

ïðî÷èå çåìëè îáùåãî èñïîëüçîâàíèÿ).

Ñëåäóþùèå çåìåëüíûå ïëîùàäè ôèçè÷åñêèõ ëèö ñ÷èòàþòñÿ îáúåêòàìè 
íàëîãà:
•	 ïðåäîñòàâëåííûå â ïîæèçíåííîå íàñëåäóåìîå âëàäåíèå äëÿ âåäåíèÿ 

äåõêàíñêîãî õîçÿéñòâà;
•	 ïðåäîñòàâëåííûå â ïîæèçíåííîå íàñëåäóåìîå âëàäåíèå äëÿ èíäè-

âèäóàëüíîãî æèëèùíîãî ñòðîèòåëüñòâà;
•	 ïðåäîñòàâëåííûå äëÿ âåäåíèÿ êîëëåêòèâíîãî ñàäîâîäñòâà,  âèíîãðàäàðñòâà 

è îãîðîäíè÷åñòâà,  à òàêæå çåìëè,  çàíÿòûå ïîä èíäèâèäóàëüíûå ãàðàæè;
•	 ïðåäîñòàâëåííûå â ïîðÿäêå ñëóæåáíîãî çåìåëüíîãî íàäåëà;
•	 ïðàâî ñîáñòâåííîñòè, âëàäåíèÿ è ïîëüçîâàíèÿ, êîòîðоå ïåðåøëî âìåñòå 

ñ æèëûì äîìîì è ñòðîåíèÿìè ïî íàñëåäñòâó, â ðåçóëüòàòå äàðåíèÿ èëè 
ïðèîáðåòåíèÿ;

•	 ïðèîáðåòåííûå â ñîáñòâåííîñòü â ïîðÿäêå,  óñòàíîâëåííîì çàêîíî-
äàòåëüñòâîì;

•	 ïðåäîñòàâëåííûå â ïîëüçîâàíèå èëè àðåíäó äëÿ âåäåíèÿ ïðåäïðè-
íèìàòåëüñêîé äåÿòåëüíîñòè.

Þðèäè÷åñêèå ëèöà îáÿçàíû ïëàòèòü çåìåëüíûé íàëîã ñ âûäåëåííûõ 
çåìåëüíûõ ïëîùàäåé íåçàâèñèìî îò òîãî,  ïîëüçóþòñÿ îíè èìè èëè íåò.

Äëÿ þðèäè÷åñêèõ ëèö ñëåäóþùèå çåìåëüíûå ïëîùàäè ÿâëÿþòñÿ îáúåê-
òàìè çåìåëüíîãî íàëîãà:
•	 çåìåëüíûå ïëîùàäè,  предоставленные â óñòàíîâëåííîì çàêîíîì 

ïîðÿäêå;
•	 çåìëè,  ïðåäîñòàâëåííûå âî âëàäåíèå äëÿ âåäåíèÿ ëåñíîãî õîçÿéñòâà;
•	 çåìëè,  ïðåäîñòàâëåííûå äëÿ ñîçäàíèÿ ïðåäïðèÿòèé,  ñòðîèòåëüñòâà 

ñîîðóæåíèé,  ëèáî äëÿ èñïîëüçîâàíèÿ â äðóãèõ  íå ñåëüñêîõîçÿéñòâåííûõ 
öåëях.htt
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Знаете ли вы?

С физических лиц, не использующих предоставленные земли в  
течение двух лет, взимается земельный налог в трехкратном размере.

1.	Каки е земельные участки, принадлежащие физическим лицам, 
облагаются земельным налогом? 

2.	Каки е физические лица являются плательщиками земельного налога?
3.	К ем устанавливаются ставки земельного налога?
4.	Каки е льготы существуют для плательщиков земельного налога?
5.	Каки е юридические лица являются плательщиками земельного налога?
6.	За чем нужен земельный налог? Обоснуйте свой ответ.
7. К какому виду налогов и сборов относится земельный налог?
8. Какие юридические и физические лица являются  субъектами земельного 

налога?
9. Какие земельные участки являются объектами земельного налога?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

     Запомните!
•  Собственник земли, подлежащей налогообложению, является платель-

щиком земельного налога. Он также является субъектом земельного 
налога.

•  Объектом налогообложения будут облагаемые земли физического и 
юридического лица.

•  Земельный налог относится к местным налогам.
•  Ставки земельного налога и единого земельного налога различаются.
•  Собственники земель, которые не эффективно используют землю, 

уплачивают земельный налог по повышенным ставкам.htt
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ТЕМА 18 ÀÊÖÈÇ È ÍÀËÎÃ 
ÍÀ ÄÎÁÀÂËÅÍÍÓÞ ÑÒÎÈÌÎÑÒÜ

На снимках 1—3 изображены товары,  произведенные в нашей стране,  а 
на снимках 4—6 показаны товары,  произведенные за рубежом и завозимые 
в нашу страну.  Их общая черта — все эти товары,  облагаются акцизным 
налогом.

  АКТИВИЗИРУЮЩИЕ ВОПРОСЫ И ЗАДАНИЯ

1 2 3

5 64

Товары, завозимые на территорию Республики Узбекистан из других стран

Товары, произведенные в Республике Узбекистан
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Акциз – это косвенный налог, взимаемый с некоторых видов товаров.  
Плательщиками акцизного налога являются производители и импортеры 
подакцизной продукции. Акцизным налогом облагаются алкогольная 
продукция отечественного производства, табачные изделия, этиловый 
спирт, алкогольные напитки, золото, изделия из серебра, нефтегазовая 
продукция (бензин, дизель, газ). Таким образом, товары, облагаемые 
акцизным налогом являются объектами акцизного налога

Ставки акцизного налога на некоторые продукты:

1 Коньяк (для 1 декалитра) 92 500 сум
2 Водка (для 1 декалитра) 84 500 сум
3 Сигареты с фильтром (для 1000 штук) 117 900 сум
4 Этиловый спирт (для 1 декалитра) 9 800 сум
5 Бензин (1 тонна) 32 143 сум

6 Сжиженный газ (1 тонна) 540 645 сум

7 Ювелирные изделия (стоимость продажи в процентах) 25% 

8 Автомобили GM Uzbekistan (в процентах к стоимости 
продажи)

3% 

1.  По вашему мнению, в чем причина обложения акцизным налогом этих 
товаров? При ответе на вопрос обратите внимание на их место на рынке и 
потребительские свойства этих товаров.  А также,  не забывайте о негативном 
воздействии спиртных напитков и табачных изделий на здоровье человека.

2.  На 1-м снимке изображена акцизная марка.  А знаете ли вы на какие 
товары прикрепляются акцизные марки? Как вы думаете,  в чем причина 
прикрепления акцизных марок к товарам?

3.  Постарайтесь выразить свое мнение о причине обложения товаров 
налогом на добавленную стоимость.   При этом обратите внимание на наз-
вание этого налога.

С 1 января 2019 года по расчетам и платежам акцизных налогов также 
введены ряд изменений. В том числе:

1.	В ыплачиваемая сумма акцизного налога стала учитываться в 
производственной и торговой цепочке;

2.	Вв едены новые виды товаров, облагаемые акцизным налогом;
3.	И ндексирован акцизный налог на алкогольную продукцию;htt
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Начиная с 1 января 2019 года на некоторые товары, облагаемые 
акцизным налогом, ставки акцизных налогов понижены. Некоторые же 
товары исключены из списка облагаемых акцизным налогом.

До 2019 года за использование бензина, дизельного топлива и газа 
уплачивались налоги на потребление. При этом, этот налог начислялся 
и удерживался установленной наценкой к цене за каждый литр топлива. 
Начиная же с 1 января 2019 года этот налог на потребление отменен и 
вместо него на каждый литр топлива введен акцизный налог. Акцизный 
налог на потребление взимается с юридического лица, продающего топливо 
потребителям. Этот акцизный налог включается в общую цену топлива 
продаваемого юридическими лицами. В свою очередь, это уменьшает 
количество налогов, и служит упрощению налоговой системы.

Список товаров, привозимых в нашу страну и облагаемых акцизным 
налогом, достаточно широк. Решением Президента Республики Узбекистан 
в этот список с 1 января 2019 года включены еще 65 наименований 
импортных товаров облагаемых акцизным налогом. При этом, некоторые 
этих товаров облагаются в процентах от их таможенной стоимости, 
некоторые же облагаются по твердой ставке с каждой единицы. В этом 
списке чаще всего акцизным налогом облагаются электротехнические 
товары, такие как: холодильники, кондиционеры, микроволновые печи. 
Установленные на них акцизные ставки 10-15%. 

Кроме того, на печенье, шоколад и другие виды кондитерских изделий 
также введены акцизные налоги по ставке – 10-20%.

По налоговому законодательству ставка налога на добавочную стоимость 
установлена в 20%. Однако, с 1 января 2019 года некоторые предприятия-
плательщики налога на добавленную стоимость с оборотом до 3 миллиардов 
сумов, могут добровольно перейти на упрощенный порядок платы налога 
на добавленную стоимость. Предприятие, перешедшее на такой порядок 
уплаты НДС, платит его по пониженной ставке. Однако, этот уплаченный 
налог они не имеют возможности перевести за счет НДС по приобретенным 
товарам. Этот порядок уплаты НДС предназначен лишь для малых 
предприятий, и является временным, то есть действует лишь до 1 января 
2021 года. 

Малые предприятия, перешедшие на этот порядок уплаты НДС, платят 
НДС по следующим ставкам: промышленные предприятия – 7%, в торговле 
– 6%, в строительстве – 8 %, в общепите и гостиницах – 10%.htt
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      Запомните!
•  Акцизный налог является косвенным налогом.
•  Акцизным налогом облагаются некоторые товары,  произведенные 

в нашей стране или импортные товары.
•  Налог на добавленную стоимость является частью добавленной 

стоимости к цене товара в процессе производства продукции (услуги),  
реализации или импорта.

1.	 ×òî òàêîå àêöèçíûé íàëîã? Ñ  êàêîé ïðîäóêöèè îí óäåðæèâàåòñÿ?
2.	 Êàêàÿ ïðîäóêöèÿ îñâîáîæäàåòñÿ îò óïëàòû àêöèçíîãî íàëîãà?
3.	 ×òî ïðåäñòàâëÿåò ñîáîé íàëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü?
4.	 Êòî ÿâëÿåòñÿ ïëàòåëüùèêîì íàëîãà íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü?
5.	 ×òî ÿâëÿåòñÿ îáúåêòîì íàëîãà íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü?
6.	 Â  каком ðàçìåðå óñòàíîâëåíà ñòàâêà íàëîãà íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü? 
7.	 Êàê ðàññ÷èòûâàåòñÿ íàëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü?
8. Какие юридические лица имеют право уплачивать налог на добавленную 

стоимость в упрощенном порядке?
9. Какие ставки и к кому применяются при упрощенном порядке уплаты 

налога на добавленную стоимость?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

При расчете налога на добавленную стоимость нужно иметь в виду, что 
в налогооблагаемую базу принимается не вся стоимость товара, а лишь ее 
часть, т.е. новая стоимость, произведенная на предприятии плательщика. 
При этом, промежуточное потребление, то есть стоимость товаров и 
услуг использованных для производства этой продукции в течении этого 
отчетного периода, вычитаются из полной стоимости продукции. В этом 
случае формула для расчета НДС может быть представлена в следующем 
виде:

НДС =  Добавленная стоимость х 20% = стоимость (цена) х 20% – 
промежуточная стоимость потребления х 20%.
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1.	 Êàêèì çàêîíîì èëè óñòàâîì ðåãëàìåíòèðóåòñÿ íàëîã íà ïðèáûëü,  
âçèìàåìûé ñ äîõîäîâ þðèäè÷åñêèõ ëèö?

2.	Îá úÿñíèòå ñòàâêó ïîäîõîäíîãî íàëîãà,  âçèìàåìîãî ñ ôèçè÷åñêîãî 
ëèöà.

3.	 ×òî âû çíàåòå î âçãëÿäàõ íà íàëîãè Çàõèðèääèíà Ìóõàììàäа Áàáóðà?
4.	 Êòî óñòàíàâëèâàåò ñòàâêó íàëîãà íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü äëÿ 

þðèäè÷åñêèõ ëèö?
5.	 Êàêèå îòíîøåíèÿ ðåãóëèðóåò Íàëîãîâûé êîäåêñ?
6.	 ×òî âû çíàåòå î íàëîãå íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü?
9.	 Êàêàÿ ïðîäóêöèÿ îáëàãàåòñÿ íàëîãîì íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü?
8.	 Ê  êàêèì íàëîãàì îòíîñèòñÿ àêöèçíûé íàëîã?
9.   С  какой целью взимается земельный налог?

A. ВОПРОСЫ

ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß 
ÄËß ÏÎÂÒÎÐÅÍÈß III ÃËÀÂÛ

B. ЗАДАНИЯ
Íàéäèòå ïðàâèëüíîå ñîîòâåòñòâèå îïðåäåëåíèÿ êàæäîìó ïîíÿòèþ.

1. Объект пîäîõîäíого íàëîãа 
ñ ôèçè÷åñêèõ ëèö.
2. Ïëàòåëüùèêè çåìåëüíîãî 
íàëîãà.

ТЕРМИНЫ:
3. Объект нàëîã íà äîáàâëåííóþ 
ñòîèìîñòü.
4.  Ïëàòåëüùèêè àêöèçíîãî íàëîãà.

à)  ëèöà,  âëàäåþùèå çåìåëüíûìè ó÷àñòêàìè íà îñíîâå èìóùåñòâåííîãî 
ïðàâà,  ïðàâà íà âëàäåíèå èëè ïðàâà íà àðåíäó.
á)  ñîâîêóïíûé ãîäîâîé äîõîä ôèçè÷åñêèõ ëèö.
â)  ïðîèçâîäèòåëè è èìïîðòåðû àêöèçíîé ïðîäóêöèè.
ã)  ñòîèìîñòü,  äîáàâëåííàÿ â ïðîöåññå ïðîèçâîäñòâà,  ðåàëèçàöèè èëè 
èìïîðòà ê öåíå ïðîäóêöèè.

ОПРЕДЕЛЕНИЯ:
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E. ТЕСТЫ

1.	 ×òî èç ïåðå÷èñëåííîãî ìîæåò áûòü îáúåêòîì ïîäîõîäíîãî íàëîãà?
À) 	ìåñÿ÷íàÿ çàðàáîòíàÿ ïëàòà;
Á) 	äèâèäåíäû ñ àêöèé;
Â) 	áàíêîâñêèå ïðîöåíòû ïî âêëàäó;
Ã) 	âñå ïåðå÷èñëåííîå.

2.	По  какой ïðîöåíòíой ñòàâêе âçèìàåòñÿ íàëîã на имущество ñ 
èíäèâèäóàëüíîãî æèëüÿ è äà÷íîãî ñòðîåíèÿ:
À) 	 3-3,5%;		 Â) 	 0,5%;
Á) 	 2%;			Ã   ) 	 0,2-0,35%.

3.	 Â êàêîì îòâåòå óêàçàí íàëîã ñî ñòîèìîñòè, äîáàâëåííîé â ïðîöåññå 
ïðîèçâîäñòâà, ðåàëèçàöèè èëè èìïîðòà ê öåíå ïðîäóêöèè?
À)  íàëîã íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü;	 Â)  àêöèçíûé íàëîã;
Á)  èìóùåñòâåííûé íàëîã;			Ã   )  òàìîæåííàÿ ïîøëèíà.

4.	 Â каком ðàçìåðå óñòàíîâëåíà ñòàâêà íàëîãà íà äîáàâëåííóþ ñòîèìîñòü 
â íàøåé ðåñïóáëèêå ñ 2000 ãîäà?
À) 	 10%;		 Â)  18%;
Á) 	 15%;		Ã ) 	 20%.

5.	 Â êàêîì îòâåòå íå óêàçàí âèä ïðîäóêöèè, îáëàãàåìîé àêöèçíûì íàëîãîì?
À) 	ëå êàðñòâà;						     Â)  íåôòåãàçîâàÿ ïðîäóêöèÿ;
Á) 	ò àáà÷íàÿ ïðîäóêöèÿ;		Ã )  èçäåëèÿ èç çîëîòà è ñåðåáðà.

6.	Ñ  ÷åãî âçèìàåòñÿ êîñâåííûé íàëîã?
À)  с äîõîäа; 		  Â)  с çåìëè; 
Á)  с èìóùåñòâа;		Ã )  с  òîâàðа.

7. Êàêîé íàëîã óäåðæèâàåòñÿ ñ ãðàæäàí:
À) 	ò îëüêî ïîäîõîäíûé;
Á) 	ò îëüêî ïîäîõîäíûé è налог с èìóùåñòâа;
Â) 	ï îäîõîäíûé,  налог с èìóùåñòâа è çåìåëüíûé;
Ã) 	ï îäîõîäíûé,  налог с èìóùåñòâåííûé è íàëîã íà ýêîëîãèþ.

D. Задание по рисункам на титуле странице 77, III главы.
Скажите, к какой теме этой главы относятся эти рисунки. Расскажите 

на основе этих рисунков содержание темы.
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Если сравнить ситуацию в нашей стране до налоговых реформ, со странами 
развитие экономики которых было сопоставимо с нашими, налоговое бремя у нас 
было существенно выше.  А это вело к росту сокрытия от уплаты налогов и причиной 
роста теневой экономики. В налоговой системе, разница между налоговым бременем 
для малого, среднего и крупного бизнеса, была очень большая. А это сдерживало 
представителей малого бизнеса от перехода в разряд крупного.

Еще один крупный негативный подход бывшей налоговой системы заключался 
в том, что широко применялась практика налогообложения валовой выручки. Но 
это противоречит международной практике. Потому что при этом не возникает 
цепочка создания новой стоимости. То есть, из-за того, что предприятие, создающая 
новую стоимость не может пользоваться преимуществами от платежей налогов, 
контролирует лишь общий доход, и стремится показать его как можно меньше. 
Такое положение также непосредственно препятствует росту экономики.

Принимая во внимание вышесказанное, а также тот факт, что увеличились 
случаи выборочного предоставления льгот отдельным предприятиям, было 
принято решение коренного реформирования налоговой системы страны. Указом 
нашего Президента Шавката МирзиёёёёёёёёёёЁЁЁЁева от 29 июня 2018 года принята концепция 
«Совершенствования налоговой политики».

Согласно концепции, налоговая система коренным образом реформирована. 
При этом основной целью определено стимулирование малых предприятий и 
снижение налогового бремени. С этой целью осуществлены следующие работы:

– уменьшение количества налогов, их упрощение, обеспечение доступности 
их для понимания;

– уменьшение количества налоговых ставок, направление их на стимулирование 
плательщиков к осуществлению инвестиций;

– резкое уменьшение количества единых социальных платежей;
– упрощение налогов на доходы, уменьшение количества ставок;
– отказ от предоставления льгот предприятиям и организациям;
– упрощение системы сбора и учета налогов.

1.	Кака я существует связь между налоговыми реформами и экономическим 
развитием страны?

2.	 Узнайте у старших в вашей семье, как отразились налоговые реформы на их 
платежах налогов.

3.	 На кого из вашего окружения позитивные результаты налоговых реформ 
отразились прежде всего?

НАЛОГОВЫЕ РЕФОРМЫСАМОСТОЯТЕЛЬНОЕ ЗАНЯТИЕ

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!
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Ãëàâà IV. Ýêîíîìè÷åñêèé ðîñò    

7 – Э. Сариков, Б. Хайдаров

Мы обязаны сохранить макроэкономическую ста-
бильность и высокие темпы экономического роста.

Шавкат Мирзиёев
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Ðåçóëüòàòû ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè ñòðàíû îïðåäåëÿþòñÿ ñ ïîìîùüþ 
ðàçëè÷íûõ ïîêàçàòåëåé, îäíèì èç êîòîðûõ ÿâëÿåòñÿ âàëîâîé âíóòðåííèé 
ïðîäóêò – ÂÂÏ. Âíóòðåííèé âàëîâîé ïðîäóêò – ýòî îáùàÿ ñòîèìîñòü 
ïðîèçâåäåííûõ â òå÷åíèå ãîäà íà òåððèòîðèè ñòðàíû êîíå÷íûõ òîâàðîâ è óñëóã 
â ðûíî÷íûõ öåíàõ. Ïðè ðàñ÷åòå ÂÂÏ íå ó÷èòûâàþòся ñòîèìîñòü ñîçäàííûõ 
íà ïðîìåæóòî÷íûõ ñòàäèÿõ ïðîèçâîäñòâà ñûðüÿ, çàïàñíûõ ÷àñòåé, ñåìÿí, 
ãîðþ÷åãî, электроýíåðãèè, ìàòåðèàëîâ, òðàíñïîðòíûõ óñëóã, óñëóã îïòîâîé 
òîðãîâëè, êîììåð÷åñêèõ è äðóãèõ ïðîìåæóòî÷íûõ òîâàðîâ è óñëóã. Â ÂÂÏ 
âêëþ÷àþò òîëüêî ñòîèìîñòü êîíå÷íûõ, ãîòîâûõ ê ïîòðåáëåíèþ, òîâàðîâ. 
Íàïðèìåð, êîëåñî òðàêòîðà íå îòíîñèòñÿ ê ÂÂÏ, òàê êàê îíî íå ÿâëÿåòñÿ 
êîíå÷íîé ïðîäóêöèåé. Ýòîò òîâàð èñïîëüçóåòñÿ â ïðîöåññå ñîçäàíèÿ òðàêòîðà 
è ïðåâðàùàåòñÿ â åãî ñîñòàâíóþ ÷àñòü. À òðàêòîð îòíîñÿò ê ÂÂÏ, òàê êàê 
îí ñ÷èòàåòñÿ êîíå÷íîé ïðîäóêöèåé. Åñëè êîëåñî âêëþ÷èòü â ÂÂÏ, òî åãî 

ТЕМА 19 ÎÑÍÎÂÍÛÅ ÌÀÊÐÎ- 
ÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÈÅ ÏÎÊÀÇÀÒÅËÈ

  АКТИВИЗИРУЮЩИЕ ВОПРОСЫ И ЗАДАНИЯ

1.	 Такие страны, как США, Германия, Япония и Корея, обычно называют 
богатыми странами. Ряд же стран Африки, наоборот, упоминают в 
качестве бедных стран. В чем, по вашему, проявляется богатство или 
бедность стран?

2.	Кака я связь между богатством нашей страны и изображениями на фото?
3.	Мо гут ли граждане нашей страны, работающие за границей, привносить 

свой вклад в богатство своей страны? Каким образом?
4.	А  иностранные компании, работающие в нашей стране?
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ñòîèìîñòü áûëà áû âêëþ÷åíà â ÂÂÏ äâàæäû: â ïåðâûé ðàç â êà÷åñòâå êîëåñà, 
à âî âòîðîé  – â êà÷åñòâå ñîñòàâíîé ÷àñòè òðàêòîðà. Ïîýòîìó,  ïðè ðàñ÷åòå 
ÂÂÏ âî âíèìàíèå ïðèíèìàþòñÿ òîëüêî êîíå÷íûå ïðîäóêòû. ÂÂÏ – ýòî 
ñòîèìîñòü ïðîäóêции â ðûíî÷íûõ öåíàõ,  ñîçäàííîй â ñòðàíå íàñåëåíèåì, 
âñåìè ôèðìàìè,  ïðåäïðèÿòèÿìè,  íåçàâèñèìî îò ïðèíàäëåæíîñòè èõ ê 
êàêîìó-ëèáî ãîñóäàðñòâó. Валовой внутренний продукт, как правило, 
рассчитывается в национальной валюте. Например, валовый внутренний 
продукт Узбекистана указывается в сумах. А на международном уровне 
ВВП разных стран пересчитывается в доллары и сравнивается между собой. 
В частности, на базе Всемирного банка существует ВВП всех стран мира. 
Индикаторы обновляются и публикуются ежегодно.

Âàëîâîé íàöèîíàëüíûé ïðîäóêò (ÂÍÏ) – ýòî îáùàÿ ðûíî÷íàÿ ñòîèìîñòü 
ïîëíîãî îáúåìà êîíå÷íûõ òîâàðîâ è óñëóã,  èçãîòîâëåííûõ â òå÷åíèå ãîäà 
ãðàæäàíàìè ñòðàíû (íåçàâèñèìî îò èõ ìåñòîíàõîæäåíèÿ: â ñòðàíå èëè çà 
ðóáåæîì).  ÂÍÏ åùå íàçûâàþò âàëîâûì íàöèîíàëüíûì äîõîäîì (ÂÍÄ).   Åñëè 
îò ÂÂÏ îòíÿòü ñòîèìîñòü òîâàðîâ,  ñîçäàííûõ íà òåððèòîðèè îïðåäåëåííîé 
ñòðàíû èíîñòðàííûìè ãðàæäàíàìè è ôèðìàìè,  çàòåì ïðèáàâèòü ñòîèìîñòü 
òîâàðîâ,  ñîçäàííûõ ãðàæäàíàìè è ôèðìàìè ýòîé æå ñòðàíû íà òåððèòîðèè 
äðóãèõ ãîñóäàðñòâ,  òî áóäåò îïðåäåëåíà âåëè÷èíà âàëîâîãî íàöèîíàëüíîãî 
ïðîäóêòà äàííîé ñòðàíû.

Âàëîâîé âíóòðåííèé ïðîäóêò (ÂÂÏ) – это ñîâîêóïíàÿ ðûíî÷íàÿ 
ñòîèìîñòü êîíå÷íûõ òîâàðîâ è óñëóã,  ïðîèçâåäåííûõ â òå÷åíèå ãîäà 
íà òåððèòîðèè ñòðàíû.

Âàëîâîé íàöèîíàëüíûé ïðîäóêò (ÂÍÏ) – это îáùàÿ ðûíî÷íàÿ 
ñòîèìîñòü ïîëíîãî îáúåìà êîíå÷íûõ òîâàðîâ è óñëóã,  èçãîòîâëåííûõ â 
òå÷åíèå ãîäà ãðàæäàíàìè ñòðàíû (íåçàâèñèìî îò èõ ìåñòîíàõîæäåíèÿ 
âíóòðè ñòðàíû èëè çà ðóáåæîì).

×èñòûé âíóòðåííèé ïðîäóêò (×ÂÏ) – ðàâåí ðàçíîñòè ìåæäó âàëîâûì 
âíóòðåííèì ïðîäóêòîì (ÂÂÏ)  è àìîðòèçàöèîííûìè îò÷èñëåíèÿìè. 
Èçâåñòíî,  ÷òî â ïðîöåññå ïðîèçâîäñòâà ïðîèñõîäèò èçíîñ  îñíîâíûõ 
ñðåäñòâ – îáîðóäîâàíèÿ çäàíèé,  ðàçóìååòñÿ,  è ÷àñòü èõ ñòîèìîñòè 
ïîñòåïåííî ïåðåõîäèò â ñòîèìîñòü ãîòîâûõ  òîâàðîâ.  Ýòî è åñòü àìîðòèçàöèÿ. 
Ñëåäîâàòåëüíî,  àìîðòèçàöèîííûå îò÷èñëåíèÿ ÿâëÿþòñÿ ñîñòàâíîé ÷àñòüþ 
öåíû òîâàðà è èõ ñòîèìîñòü íå ñîçäàåòñÿ âíîâü. Òàêèì îáðàçîì,  åñëè ìû 
îòíèìåì îò ÂÂÏ ñóììó àìîðòèçàöèîííûõ îò÷èñëåíèé,  òî íàéäåì âåëè÷èíó 
÷èñòîãî âíóòðåííåãî валового ïðîäóêòà (×ÂÏ).
htt

p:e
du

po
rta

l.u
z



100

Íàöèîíàëüíûé äîõîä (ÍÄ) ïðåäñòàâëÿåò ñîáîé ñîâîêóïíîñòü âñåõ äîõîäîâ 
íàñåëåíèÿ – çàðïëàòу,  ïðîöåíòîâ,  ðåíòû è ïðèáûëè ïðåäïðèÿòèé. Îí 
îïðåäåëÿåòñÿ ðàçíîñòüþ ìåæäó ×ÍÏ è êîñâåííûìè íàëîãàìè.

Â íåêîòîðûõ ñòðàíàõ ïðè ñðàâíåíèè ýôôåêòèâíîñòè ýêîíîìè÷åñêîé 
äåÿòåëüíîñòè è óðîâíÿ æèçíè íàñåëåíèÿ ïðèìåíÿåòñÿ ÂÂÏ (ÂÍÏ)  íà 
äóøó íàñåëåíèÿ.

ÂÂÏ (ÂÍÏ)  íà äóøó íàñåëåíèÿ îïðåäåëÿåòñÿ ñîîòíîøåíèåì ñòîèìîñòè 
ÂÂÏ (ÂÍÏ)  è îáùåé ÷èñëåííîñòè íàñåëåíèÿ. Ýòîò ïîêàçàòåëü òàêæå 
îïðåäåëÿåò ïðîèçâîäèòåëüíîñòü òðóäà íàñåëåíèÿ ñòðàíû.

Формула            ÂÍÏ = ВВП + E − I ;     ЧВП = ВВП − A
   Ãäå Å – ñòîèìîñòü òîâàðîâ è óñëóã, ïðîèçâåäåííûõ çà ðóáåæîì íà 

îñíîâå êàïèòàëà ãîñóäàðñòâà; 
I – ñòîèìîñòü òîâàðîâ è óñëóã, ïðîèçâåäåííûõ â ñòðàíå íà îñíîâå 
èíîñòðàííîãî êàïèòàëà; 
À – àìîðòèçàöèîííûå îò÷èñëåíèÿ.

×èñòûé âíóòðåííèé ïðîäóêò (×ÂÏ) – ðàçíîñòü ìåæäó âàëîâûì 
âíóòðåííèì ïðîäóêòîì è àìîðòèçàöèîííûìè îò÷èñëåíèÿìè.

Íàöèîíàëüíûé äîõîä (ÍÄ) – это ñîâîêóïíàÿ ñóììà âñåõ äîõîäîâ 
íàñåëåíèÿ,  ñîñòîÿùая èç ãîäîâîé çàðïëàòû,  ïðîöåíòîâ,  ðåíòû è 
ïðèáûëè âñåõ ïðåäïðèÿòèé.

В таких странах, как США и Япония в качестве показателей, 
характеризующих уровень развития страны, принято использовать в 
качестве основного не показатель валового внутреннего продукта, а 
валовой национальный продукт. Однако, по рекомендации Организации 
Объединенных Наций, в качестве основного показателя для определения 
уровня развития страны ВВП используется в качестве основного показателя. 
Именно поэтому в большинстве стран для определения и сравнения уровня 
жизни населения применяется показатель ВВП на душу населения. 

По данным государственного комитета статистики Узбекистана в 2018 
году ВВП Узбекистана составил 407,7 триллионов сумов. По отношению 
к 2017 году это больше на 5,17%. ВВП же приходящий на душу населения 
составил 12,3 млн. сумов. Этот показатель относительно 2017 года 
увеличился на 3,3%.htt
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1.	 ×åì ðàçëè÷àþòñÿ ìåæäó ñîáîé ÂÂÏ,  ÂÍÏ,  ×ÂÏ,  ×ÍÏ è ÍÄ?
2.	Ï î÷åìó â ÂÍÏ íå âêëþ÷àåòñÿ ñòîèìîñòü âñåõ òîâàðîâ è óñëóã,  

ïðîèçâåäåííûõ â ñòðàíå?
3.	Ï ðèâåäèòå ïî òðè ïðèìåðà êîíå÷íîé è ïðîìåæóòî÷íîé ïðîäóêöèè.
4.	 Âåëè÷èíà ÂÍÏ â îäíîé ñòðàíå ñîñòàâèëà 7 669 ìëí äîëëàðîâ,  ñóììà 

äîõîäîâ èíîñòðàííûõ ãðàæäàí â ñòðàíå – 190 ìëí äîëëàðîâ,  è ñóììà 
äîõîäîâ,  ïîëó÷åííûõ îò èíâåñòèöèé,  ðàçìåùåííûõ çà ðóáåæîì – 
ñîñòàâèëà 205 ìëí äîëëàðîâ. Íàéäèòå âåëè÷èíó ÂÂÏ ýòîé ñòðàíû.

5.	 Êàê ïîäåéñòâóåò ðîñò ÂÂÏ íà ðàçâèòèå ýêîíîìèêè ñòðàíû?
6.	 ×òî îçíà÷àåò âåëè÷èíà ÂÂÏ íà äóøó íàñåëåíèÿ?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

  Çàïîìíèòå!
• Âàëîâîé âíóòðåííèé ïðîäóêò ÿâëÿåòñÿ îñíîâíûì ïîêàçàòåëåì 

ýêîíîìè÷åñêîãî ïîòåíöèàëà ñòðàíû.
• Â ðàçëè÷íûõ ñòðàíàõ ýôôåêòèâíîñòü ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè 

ñðàâíèâàåòñÿ ïóòåì ñîïîñòàâëåíèÿ åå ñ ÂÂÏ íà äóøó íàñåëåíèÿ â ýòîé 
ñòðàíå.

• ÂÂÏ íà äóøó íàñåëåíèÿ òàêæå õàðàêòåðèçóåò ïðîèçâîäèòåëüíîñòü 
òðóäà íàñåëåíèÿ ñòðàíû.

       Задание
1.	 Прокомментируйте выражение: «Хлопок – наше национальное 

богатство».
2.	Мож но ли включать в состав ВВП государства доход полученный 

фермером за хлопок-сырец собранный с полей и сданный государству, 
валюту поступившую из-за границы за экспорт хлопка, оплату, 
которую швеи получают за пошив одежды.

3.	Мож но ли включать в состав ВВП оплату в валюте иностранных 
путешественников за услуги нацио-нальной авиакомпании «Узбекистон 
хаво йуллари», тропические фрукты продающиеся на базарах (бананы, 
ананасы, апельсины), а предназначенные для экспорта автомобили 
«Кобальт»? А в состав Валового Национального Продукта?

4.	Мож ет ли продукция, производимая филиалами компаний Узбекистана 
расположенных за границей, стать валовой внутренней продукцией 
нашей страны? А продукция или услуги филиалов иностранной 
компании расположенные в нашей стране?
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ÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÈÉ ÐÎÑÒ È ÐÀÇÂÈÒÈÅ

Ìàêðîýêîíîìè÷åñêèå ïîêàçàòåëè îïðåäåëåííîãî ãîäà (ÂÂÏ,  ÂÍÏ,  
×ÂÏ,  ×ÈÏ È ÍÄ)  ðàññ÷èòûâàþòñÿ â öåíàõ òîãî æå ãîäà. Âåëè÷èíà 
ýòèõ ïîêàçàòåëåé,  ðàññ÷èòàííàÿ â öåíàõ  òåêóùåãî ãîäà,  íàçûâàåòñÿ 
íîìèíàëüíîé ñòîèìîñòüþ. Îäíàêî,  èçâåñòíî,  ÷òî рост öåí происходит èç 
ãîäà â ãîä.  Ïîýòîìó,  êîãäà ñðàâíèâàþò ïîêàçàòåëè ñòðàíû â ðàçíûå ãîäû,  
òî èñïîëüçóþò èõ ðåàëüíóþ âåëè÷èíó. 

Формула
Связь между реальными и номинальными 

значениями ВВП  I – индекс роста цен;
ВВПr — реальная стоимость; ВВПn— номинальная стоимость.

ВВП
n

ВВП
r 

=
I

Äîïóñòèì,  öåíû â 2015–2018 ãîäàõ óâåëè÷èëèñü â 1,5 ðàçà èëè óðîâåíü 
ðîñòà öåí â ýòîò ïåðèîä ñîñòàâèë 1,5,  íîìèíàëüíàÿ âåëè÷èíà ÂÂÏ â 2015 
ãîäó ðàâíÿëàñü 19,35 условным денежным единицам (у.д.е.),  à â 2018 ãîäó 
íîìèíàëüíàÿ âåëè÷èíà ÂÂÏ ñîñòàâèëà 36,84 у.д.е.  ×òîáû ñðàâíèòü ýòè 
ïîêàçàòåëè,  èõ  íàäî ðàññ÷èòàòü â îäèíàêîâûõ öåíàõ.  Äëÿ ýòîãî çà îñíîâó 
áåðóò öåíû 2015 ãîäà.  Â  ýòèõ  öåíàõ äàíà âåëè÷èíà ÂÂÏ 2015 ãîäà. Òåïåðü 
ðàññ÷èòàåì ÂÂÏ â 2018 ãîäó â öåíàõ 2015 ãîäà.  Íîìèíàëüíóþ âåëè÷èíó 
ÂÂÏ 2008 ãîäà ðàçäåëèì íà óðîâåíü ðîñòà öåí.  Íàéäåííàÿ âåëè÷èíà – 24,56 
у.д.е.  è ñîñòàâëÿåò ðåàëüíóþ âåëè÷èíó ÂÂÏ 2018 ãîäà ïî îòíîøåíèþ ê 2015 
ãîäó. Çàòåì ñðàâíèì íîìèíàëüíóþ âåëè÷èíó ÂÂÏ 2015 ãîäà ñ ðåàëüíîé 
âåëè÷èíîé ÂÂÏ 2018 ãîäà,  è íàõîäèì,  ÷òî âåëè÷èíà ÂÂÏ â 2018 ãîäó ïî 
ñðàâíåíèþ ñ âåëè÷èíîé â 2015 ãîäó âûðîñëà â 24,56:19,35=1,27 ðàçà. Åñëè 
áðàòü â öåëîì,  òî äëÿ îïðåäåëåíèÿ ðåàëüíîé âåëè÷èíû ýêîíîìè÷åñêîãî 
ïîêàçàòåëÿ òåêóùåãî ãîäà ê êàêîìóëèáî ãîäó,  íàäî åãî íîìèíàëüíóþ 

ТЕМА 20

âåëè÷èíó ðàçäåëèòü íà óðîâåíü îáùåãî ðîñòà öåí çà 
èññëåäóåìûé ïåðèîä.

Ýêîíîìè÷åñêàÿ àêòèâíîñòü â ãîñóäàðñòâå за 
îïðåäåëåííûé ïåðèîä ðàñòåò, çàòåì снижается, è 
òàê ïåðèîäè÷åñêè изменяется. Âðåìÿ, óøåäøåå íà 
îäин подъем и спад ýêîíîìèêè ñòðàíû, íàçûâàåòñÿ 
ýêîíîìè÷åñêèì ïåðèîäîì. Åñëè ìû ðàññìîòðèì ýêî-
íîìè÷åñêèé ïåðèîä (ðèñ.  20.1),  то увидим,  что он 
ñîñòîит èç ýêîíîìè÷åñêîãî ïîäúåìà è ýêîíîìè÷åñêîãî 
ñïàäà. Тî÷êîé Ì – îòìå÷åí ïèê íàèâûñøåé ýêîíî-
ìè÷åñêîé àêòèâíîñòè (ðîñòà),  à òî÷êîé N – ìîìåíò 
íèçøåé àêòèâíîñòè.

Òåìï ðîñòà â 
òå÷åíèå ãîäà,   %
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Íîìèíàëüíàÿ ñòîèìîñòü ýêîíîìè÷åñêîãî ïîêàçàòåëÿ – ýòî ñòîèìîñòü 
äàííîãî ïîêàçàòåëÿ,  îïðåäåëåííàÿ â öåíàõ òåêóùåãî ïåðèîäà.

Ðåàëüíàÿ ñòîèìîñòü ýêîíîìè÷åñêîãî ïîêàçàòåëÿ – ñòîèìîñòü,  
îïðåäåëåííàÿ ïî îòíîøåíèþ ê öåíàì êàêîãî-ëèáî ãîäà,  âçÿòîãî çà 
îñíîâó.

Ýêîíîìè÷åñêèé ïåðèîä – âðåìÿ,  óøåäøåå íà îäин подъем и спад 
ýêîíîìèêè.

Ýêîíîìè÷åñêîå ðàçâèòèå íà ïðîòÿæåíèè ïðîäîëæèòåëüíîãî âðåìåíè 
îòðàæåíî íà ðèñ. 20.2. Ïðè изменениях ýêîíîìè÷åñêîé àêòèâíîñòè â 
ýêîíîìèêå íàáëþäàåòñÿ ïîäúåì. Åñëè íà ïðîòÿæåíèè øåñòè ìåñÿöåâ 
íàáëþäàåòñÿ óìåíüøåíèå ÂÂÏ,  ýòî ñâèäåòåëüñòâóåò îá ýêîíîìè÷åñêîì 
ñïàäå.

Ðèñ. 20.2.
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Òåíäåíöèÿ ðîñòà 
ýêîíîìèêè

Âðåìÿ

Îäíîé èç îñíîâíûõ ôóíêöèé ãîñóäàðñòâà ÿâëÿåòñÿ ðåãóëèðîâàíèå ýêî-
íîìè÷åñêîãî ðîñòà â ñòðàíå.  Ðàñòåò ÷èñëåííîñòü íàñåëåíèÿ,  èçî äíÿ â äåíü 
óâåëè÷èâàþòñÿ åãî ïîòðåáíîñòè.  Ñëåäîâàòåëüíî,  íàäî âñå áîëüøå ïðîèçâîäèòü 
òîâàðîâ è îêàçûâàòü óñëóã.  Â  ýòèõ óñëîâèÿõ ãîñóäàðñòâó ïîòðåáóåòñÿ ñîçäàòü 
âîçìîæíîñòè äëÿ ðàñøèðåíèÿ ïðîèçâîäñòâà â ñòðàíå,  òî åñòü îáåñïå÷èòü 
ýêîíîìè÷åñêèé ðîñò. 

Ýêîíîìè÷åñêèé ðîñò – ýòî íåïðåðûâíîå íàðàùèâàíèå îáúåìîâ ïðîèçâîäñòâà 
âàëîâîãî ïðîäóêòà. Óðîâåíü ýêîíîìè÷åñêîãî ðîñòà ìîæíî îïðåäåëèòü 
íåñêîëüêèìè ñïîñîáàìè. Êàê ïðàâèëî,  ýêîíîìè÷åñêèé ðîñò îïðåäåëÿåòñÿ 
óðîâíåì ðîñòà ðåàëüíîãî ÂÂÏ.  Íà ðàññìîòðåííûõ âûøå ïðèìåðàõ ðåàëüíàÿ 
âåëè÷èíà ÂÂÏ â 2015–2018 ãîäàõ âîçðîñëà â 1,27 ðàçà.  Ýòî ñâèäåòåëüñòâóåò î 
òîì,  ÷òî â äàííûé ïåðèîä â ñòðàíå íàáëþäàëñÿ ýêîíîìè÷åñêèé ðîñò.   Èíîãäà 
ýêîíîìè÷åñêèé ðîñò ìîæåò îïðåäåëÿòüñÿ ðîñòîì ÂÍÏ èëè ðîñòîì ðåàëüíîãî 
ÂÍÏ (èëè ÂÂÏ),  ïðèõîäÿùèìñÿ íà äóøó íàñåëåíèÿ.
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Ýêîíîìè÷åñêèé ðîñò ìîæåò áûòü äîñòèãíóò äâóìÿ ïóòÿìè: ýêñòåíñèâíûì 
èëè èíòåíñèâíûì. Ýêñòåíñèâíûé ðîñò äîñòèãàåòñÿ ïðè èñïîëüçîâàíèè 
äîïîëíèòåëüíûõ ðåñóðñîâ ïðîèçâîäñòâà.  Äëÿ ýòîãî îñâàèâàþòñÿ íîâûå 
çåìëè,  â ïðîèçâîäñòâî âîâëåêàåòñÿ âñå áîëüøå ïðèðîäíûõ è òðóäîâûõ 
ðåñóðñîâ. Èíòåíñèâíûé ðîñò – îáåñïå÷åíèå ýôôåêòèâíîãî èñïîëüçîâàíèÿ 
èìåþùèõñÿ ðåñóðñîâ.  Îí äîñòèãàåòñÿ çà ñ÷åò âíåäðåíèÿ â ïðîèçâîäñòâî 
äîñòèæåíèé íàóêè è òåõíèêè,  à òàêæå íîâûõ,  òåõíîëîãèé,  ïîâûøåíèÿ óðîâíÿ 
ïðîèçâîäèòåëüíîñòè òðóäà,  ïîâûøåíèÿ çíàíèé è êâàëèôèêàöèè ðàáî÷èõ.

Как в стране имеются семьи с большим и малым достатком,  так и в мире 
имеются богатые и бедные страны.  Богатство или бедность народа опреде-
ляется уровнем экономического роста или объемом валового национального 
продукта на душу населения.  В   зависимости от высокого или низкого уровня 
ВНП на душу населения,  государства делятся на развитые и развивающиеся.  
Экономика развитых государств обеспечена современными технологиями 
производства,  квалифицированными специалистами и,  в основном,  специ-
ализирована на выпуске промышленных товаров.

Развивающиеся страны,  в свою очередь,  делятся на две группы: страны 
со средним уровнем доходов и страны с низким уровнем доходов.  Узбеки-
стан входит в группу стран со средним уровнем развития.  Экономика стран 
с низким уровнем доходов,  в основном специализируется на экспорте сырья 
и продукции сельского хозяйства. Так как уровень доходов населения в таких 
странах  очень  низок,  то и инвестиции,  направляемые на развитие производ-
ства,  весьма незначительны.  В   результате,  производительность труда остается 
низкой,  объемы производства уменьшаются,  а доходы этих стран с интен-
сивно увеличивающейся численностью населения все больше сокращаются.

Æèçíåííûé óðîâåíü íàñåëåíèÿ ñòðàíû îáúåêòèâíî è çðèìî îòðàæàåò 
óðîâåíü ýêîíîìè÷åñêîãî ðàçâèòèÿ. Îí îïðåäåëÿåòñÿ íå òîëüêî âåëè÷èíîé 
ÂÍÏ íà äóøó íàñåëåíèÿ, íî è ðÿäîì äðóãèõ ïîêàçàòåëåé. Æèçíåííûé óðîâåíü 
íàñåëåíèÿ çàâèñèò íå òîëüêî îò ñîçäàíèÿ áîëüøåãî îáúåìà ìàòåðèàëüíûõ 
áëàã íà äóøó íàñåëåíèÿ, íî è îò òîãî, êàêèì îáðàçîì è íà êàêèå öåëè îíè 
èñïîëüçîâàëèñü. Äîïóñòèì, åñëè â êàêîé-ëèáî ñòðàíå áóäåò ñîçäàí â áîëüøîì 
îáúåìå ÂÍÏ è åãî áîëüøàÿ ÷àñòü áóäåò èçðàñõîäîâàíà íà âîåííûå öåëè, òî 
ðàçâå ìîãóò áûòü èçìåíåíèÿ â ëó÷øóþ ñòîðîíó? 

Æèçíåííûé óðîâåíü íàñåëåíèÿ ðàçíûõ ãîñóäàðñòâ ìîæåò áûòü ñðàâíåí ïðè 
ïîìîùè ðÿäà ýêîíîìè÷åñêèõ è ñîöèàëüíûõ ïîêàçàòåëåé. Åæåãîäíî â «Äîêëàäå 
î ÷åëîâå÷åñêîì ðàçâèòèè» Îðãàíèçàöèи Îáúåäèíåííûõ Íàöèé ïóáëèêóåòñÿ 
èíôîðìàöèÿ îá ýòèõ ïîêàçàòåëÿõ. 

Ïðè ñðàâíåíèè æèçíåííîãî óðîâíÿ íàñåëåíèÿ ïðèíèìàþòñÿ â ðàñ÷åò htt
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ñëåäóþùèå ïîêàçàòåëè: 1) óðîâåíü ãðàìîòíîñòè íàñåëåíèÿ; 2) óðîâåíü 
îêàçûâàåìîé ìåäèöèíñêîé ïîìîùè; 3) óðîâåíü çäîðîâüÿ íàñåëåíèÿ; 4) 
ïðîäîëæèòåëüíîñòü æèçíè; 5) ÷èñëåííîñòü ãîðîäñêîãî íàñåëåíèÿ; 6) óðîâåíü 
îáåñïå÷åíèÿ æèëîé ïëîùàäüþ; 7) óðîâåíü îáåñïå÷åííîñòè òàêèìè òîâàðàìè,  
êàê òåëåâèçîð,  õîëîäèëüíèê,  òåëåôîí,  ïåðñîíàëüíûé êîìïüþòåð,  à òàêæå 
íàëè÷èåì выхода в Èíòåðíåò; 8)  îáúåì ñðåäñòâ,  âûäåëÿåìûõ, íà îáðàçîâàíèå; 
9)  óðîâåíü ãàðàíòèé ïðàâ ÷åëîâåêà; 10)  óðîâåíü ïðåñòóïíîñòè; 11)  îáúåì 
ñðåäñòâ,  âûäåëÿåìûõ íà çäðàâîîõðàíåíèå; 12)  îõðàíà îêðóæàþùåé ñðåäû è 
äðóãèå.

Â  ìèðå,  ïî ïîêàçàòåëÿì æèçíåííîãî óðîâíÿ íàñåëåíèÿ,  ïåðâîе ìåñòо за-
нимает Êàíàäà,  çàòåì Ôðàíöèÿ,  Íîðâåãèÿ,  ÑØÀ,  Èñëàíäèÿ,  Ôèíëÿíäèÿ,  
Íèäåðëàíäû,  ßïîíèÿ,  Íîâàÿ Çåëàíäèÿ è Øâåöèÿ.

 Çàïîìíèòå!
     •  Âûñîêèé óðîâåíü æèçíè íàñåëåíèÿ ñâèäåòåëüñòâóåò îá ýêîíîìè÷åñêîì 
áëàãîïîëó÷èè.

•  Ýêîíîìè÷åñêîå áëàãîïîëó÷èå ñòðàíû çàâèñèò íå только îò îáúåìà 
âàëîâîãî национального ïðîäóêòà,  à и îò ñïðàâåäëèâîãî è ðàöèîíàëüíîãî 
ðàñïðåäåëåíèÿ íàöèîíàëüíîãî áîãàòñòâà â èíòåðåñàõ íàñåëåíèÿ.

1.	 ×åì îòëè÷àþòñÿ íîìèíàëüíàÿ è ðåàëüíàÿ âåëè÷èíû ìàêðîýêîíîìè÷åñêèõ 
ïîêàçàòåëåé?

2.	 ×òî òàêîå ýêîíîìè÷åñêèé ïåðèîä è èç êàêèõ ýòàïîâ îí ñîñòîèò?
3. 	Почему экономика развивается периодически меняясь в условиях  рынка? 
4.	 ×òî òàêîå ýêîíîìè÷åñêèé ðîñò è êàê îí îïðåäåëÿåòñÿ?
5.	Îï ðåäåëèòå ïîëîæèòåëüíûå è îòðèöàòåëüíûå àñïåêòû ýêñòåíñèâíîãî è 

èíòåíñèâíîãî ðîñòà ýêîíîìèêè.
6.	 Ìîæíî ëè õàðàêòåðèçîâàòü ýêîíîìè÷åñêèé ðîñò,  êàê ðîñò óðîâíÿ æèçíè 

íàñåëåíèÿ?
7.	 ×òî âû ïîíèìàåòå ïîä ýêîíîìè÷åñêè ðàçâèòîé ñòðàíîé?
8.	Í à êàêèå ãðóïïû ïîäðàçäåëÿþòñÿ ãîñóäàðñòâà ïî óðîâíþ ýêîíîìè÷åñêîãî 

ðàçâèòèÿ?
9.	 Âñåãäà ëè ýêîíîìè÷åñêîå ðàçâèòèå ãîñóäàðñòâà ñâèäåòåëüñòâóåò î âûñîêîì 

æèçíåííîì óðîâíå íàñåëåíèÿ?
10.  Ïðèâåäèòå ïðèìåðы ñòðàí ñ î÷åíü íèçêèì æèçíåííûì óðîâíåì íàñåëåíèÿ.
11.  ×òî òàêîå ýêîíîìè÷åñêîå áëàãîñîñòîÿíèå и с чем это связано?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!
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1.  Назовите îñíîâíûå îòðàñëè ýêîíîìèêè Ðåñïóáëèêè Óçáåêèñòàí.
2.  Êàêèå èç этих îòðàñëåé считаются ведущими в экономике страны?
3.  Назовите крупнейшие предприятия нашей страны?
4. Как вы думаете, каким сферам должно уделять внимание государство?
5.	 Â   êàêîé èç îòðàñëåé ýêîíîìèêè íàèáîëåå âûñîêàя äîëÿ ÷àñòíîãî ñåêòîðà? 

Â  êàêîé èç îòðàñëåé îí ïðåäñòàâëåí ìåíüøå âñåãî?
6.	 ×òî âû ìîæåòå ñêàçàòü î ïåðñïåêòèâàõ ðàçâèòèÿ ïðîìûøëåííîñòè,  

ñåëüñêîãî õîçÿéñòâà è ñôåðû óñëóã â áóäóùåì?
7.  ×òî âû çíàåòå îá èíòåãðàöèè ýêîíîìèêè íàøåé ðåñïóáëèêè â ìèðîâîå 

ýêîíîìè÷åñêîå ñîîáùåñòâî?

ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÈÉ ÏÎÒÅÍÖÈÀË 
ÐÅÑÏÓÁËÈÊÈ ÓÇÁÅÊÈÑÒÀÍ

ТЕМА 21

Òåððèòîðèÿ. Ïëîùàäü íàøåé ðåñïóáëèêè ñîñòàâëÿåò 448,9 òûñ. êâ.êì è 
çàíèìàåò 0,3% ïîâåðõíîñòè ñóøè. Èç íèõ 60% ñîñòàâëÿþò ñåëüõîçóãîäüÿ.

Население. По данным Госкомстата, по состоянию на 1 января 2019 
года население нашей страны превысило 33 миллиона человек. Ресурсы 
рабочей силы составляют почти половину населения.

Природные ресурсы. Íà òåððèòîðèè Óçáåêèñòàíà îáíàðóæåíû áîëåå 
2700 ïåðñïåêòèâíûõ çàëåæåé ïîëåçíûõ èñêîïàåìûõ. Åæåãîäíî äîáûâàåìàÿ 
ñòîèìîñòü ïîëåçíûõ èñêîïàåìûõ ïðåâûøàåò 5,5 ìëðä äîëëàðîâ.
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Ïî çàïàñàì и ïî îáúåìàì äîáû÷è çîëîòà Óçáåêèñòàí çàíèìàåò один 
из ведущих мест â ìèðå.  Òàêæå áîãàòû íåäðà ðåñïóáëèêè è çàïàñàìè 
ñåðåáðà.   Ïî çàïàñàì ìåäè ðåñïóáëèêà íàõîäèòñÿ íà ñåäüìîì ìåñòå â ìèðå. 
Ðàçâåäàííûå çàïàñû óðàíà îáåñïå÷èâàþò åãî äîáû÷ó íà ïðîòÿæåíèè 50–60 
ëåò.  Узбекистан занимает 11-е место в мире по выявленным урановым 
запасам и 9-е место по добыче. Íà òåððèòîðèè ðåñïóáëèêè ðàçâåäàíû, 
îòêðûòû è íàõîäÿòñÿ â ðàçðàáîòêå áîëåå 160 ìåñòîðîæäåíèé ãàçà, íåôòè, 
óãëÿ. Èç íèõ ïðîèçâîäèòñÿ áîëåå 5 ìèëëèîíîâ òîíí íåôòè è ãàçîâîãî 
êîíäåíñàòà.

Åæåãîäíî ðåñïóáëèêà äîáûâàåò ñâûøå 51 ìèëëèàðäà 200 ìèëëèîíîâ 
êóáè÷åñêèõ ìåòðîâ ãîëóáîãî òîïëèâà – ãàçà. Ýòî ïîçâîëÿåò ïîëíîñòüþ 
óäîâëåòâîðÿòü âíóòðåííèé ñïðîñ è ýêñïîðòèðîâàòü ãàç â ñîñåäíèå ñòðàíû. 
Åæåãîäíûé îáúåì äîáû÷è óãëÿ ñîñòàâëÿåò 4 ìèëëèîíà òîíí. Îáùèå 
ðàçâåäàííûå çàïàñû óãëÿ ïðåâûøàþò 2 ìèëëèàðäà òîíí.

Ïðîìûøëåííîñòü: õëîïêîî÷èñòèòåëüíàÿ,  ìàøèíîñòðîèòåëüíàÿ,  
íåôòåïåðåðàáàòûâàþùàÿ,  öâåòíàÿ ìåòàëëóðãèÿ,  ýíåðãåòè÷åñêàÿ,  òåê-
ñòèëüíàÿ, ãàçîäîáûâàþùàÿ,  ïåðåðàáîòêà ñåëüñêîõîçÿéñòâåííîé ïðîäóêöèè,  
ýëåêòðîòåõíè÷åñêàÿ è äð. îòðàñëè.  Â   áîëåå ÷åì 100 îòðàñëÿõ äåéñòâóеò 
ñâûøå 2200 êðóïíûõ ïðîèçâîäñòâåííûõ ïðåäïðèÿòèé.  В настоящее 
время в сотрудничестве с американскими «General Motors» выпускаются 
современные автомобили, полностью отвечающие мировым стандартам, 
такие как «Tracker», «Gentra», «Nexia-3», «Malibu» и «Spark». В Самарканде 
же выпускаются автобусы и грузовики среднего размера «Isuzu», а также 
крупнотоннажные грузовые автомобили «МАН» и «КАМАЗ». À ýòî,  â 
ñâîþ î÷åðåäü,  ñâèäåòåëüñòâóåò î ïîñòóïàòåëüíîì ðàçâèòèè àâòîìîáèëüíîé 
ïðîìûøëåííîñòè Óçáåêèñòàíà â ñîîòâåòñòâèè ñ ìèðîâûìè ñòàíäàðòàìè. 

За последний год доля промышленности в ВВП выросла с 22,2% до 
26,3%. Это является подтверждением высокой индустриализации экономики 
Узбекистана.

Общая мощность республиканской энергосистемы составляет более 
14,15 ГВт, в которую входят тепловые и гидравлические электростанции.  
Ускоренные темпы развития экономики Узбекистана в промышленности, 
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     À çíàåòå ëè âû?
Если внимательно посмотреть на карту мира,  то увидим что наша 

республика расположена на неудобном месте с географической точки 
зрения возможностей к выходу к морю. Только населению двух государств 
в мире – Лихтенштейна и Узбекистана при выходе к морю приходится 
пересекать границы двух стран. Какие трудности возникают при этом 
перед нашей экономикой?

строительстве, сельском хозяйстве, улучшение уровня жизни населения 
приводят к резкому росту спроса на электроэнергию. Это ставит перед 
нашим государством задачу резко увеличить производство электроэнергии. 
В целях удовлетворения этого требования огромное значение имеет решение 
нашего правительства совместно с российской государственной корпорацией 
«Росатом» о строительстве атомной электростанции мощностью 24 ГВт.

С этой целью указом Президента Республики Узбекистан создано 
Агентство по развитию атомной энергетики «Узатом». Этим заложена основа 
не только атомной энергетики нашей страны, но и новой, не имеющей 
аналогов в Средней Азии, современной сферы. То, что мы занимаем одно 
из ведущих мест в мире по добыче урановых запасов, служит огромной 
основой для развития атомной энергетики в нашей стране.

Сельское хозяйство. По данным Государственного комитета Республики 
Узбекистан, по состоянию на 2018 год 49,5% населения Узбекистана 
проживает в сельской местности. По этой причине роль сельского хозяйства 
в экономике особенная. 32,4% ВВП страны приходится на сельское и 
рыбное хозяйство. За последний год этот показатель снизился на 1,6%. 
Хлопководство является ведущей отраслью сельского хозяйства. 53,2% 
валовой продукции сельского хозяйства создается в растениеведстве, 46,8% 
– в животноводстве.

Узбекистан является одной из ведущих стран мира по производству 
хлопкового волокна. В республике создана основа для выращивания зерна 
в крупных масштабах. В последнее время в год выращивается более 6 
миллионов тонн зерна. Республика занимает лидирующее место среди стран 
СНГ по выращиванию плодоовощной продукции, винограда, коконов,  
каракулевой кожи, шерсти.

1. Расскажите о природных богатствах Узбекистана?
2.	 ×òî âû çíàåòå î ñîçäàííûõ за ãîäû íåçàâèñèìîñòè ïðîèçâîäñòâåííûõ 

ïðåäïðèÿòèÿõ?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!htt
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Запомните!
• Республика Узбекистан входит в число развивающихся стран со 

средним ВВП на душу населения.
• Узбекистан – одна из самых динамично развивающихся стран в мире.

 Задание

На основании сведений Государственного комитета по статистики 
Республики Узбекистан за 2017 и 2018 годы проанализируйте темпы 
роста ВВП по экономическим видам деятельности и сравните их по 
годам. 

3.	 Ê  êàêèì ãîñóäàðñòâàì îòíîñèòñÿ Óçáåêèñòàí ïî óðîâíþ ðàçâèòèÿ 
ýêîíîìèêè?

4.	 Êàêèå ïîêàçàòåëè òðåáóþòñÿ äëÿ îïðåäåëåíèÿ ïðîèçâîäèòåëüíîñòè òðóäà 
íàñåëåíèÿ Óçáåêèñòàíà?

5. В чем причина повышения актуальности развития энергетики Узбе-
кистана?  

6. Какое значение имеет строительство атомной электростанции в 
Узбекистане?

7. 	Сравните экономические показатели нашей республики с одним 
развитым государством и одним государством СНГ.

Íàèìåíîâàíèÿ 
2017 год 2018 год

Валовой внутренний продукт 5.3% 5.1%

Промышленная продукция 4.6% 10.6%

Сельское, лесное и рыбное хозяйство 2.0% 0,3%

Строительство 5.6% 9,9%

Транспорт, здравоохранение, информация и 
связь

8.9% 6,3%

Услуги по торговле, проживанию и питанию 3.9% 4,4%

Другие 7.3% 5,4%

Налоги и пошлины на продукты 5.3% 5.5%
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1.	 Êàêèå îñíîâíûå ïîêàçàòåëè ýêîíîìèêè ãîñóäàðñòâà âû çíàåòå?
2.	Í à ïðîñòåéøèõ ïðèìåðàõ âû÷èñëèòå ÂÂÏ,  ÂÍÏ,  ×ÂÏ è íàöèîíàëüíûé äîõîä.
3.	 Êàê ðàçëè÷àþòñÿ êîíå÷íûé è ïðîìåæóòî÷íûé ïðîäóêò?
4.	 Ñ  какими факторами ñâÿçàí æèçíåííûé óðîâåíü íàñåëåíèÿ?
5.	 ×åì îòëè÷àþòñÿ íîìèíàëüíàÿ è ðåàëüíàÿ ñòîèìîñòü ÂÂÏ,  ÂÍÏ?
6.	Îá úÿñíèòå ñóùíîñòü ýêîíîìè÷åñêîãî ïåðèîäà.
7.	 Êàê îïðåäåëÿåòñÿ ýêîíîìè÷åñêèé ðîñò?
8.	Ïå ðå÷èñëèòå îñíîâíûå ìàêðîýêîíîìè÷åñêèå ïîêàçàòåëè ýêîíîìè÷åñêîãî 

ïîòåíöèàëà Óçáåêèñòàíà.

A. ВОПРОСЫ 

ÂÎÏÐÎÑÛ, ÇÀÄÀÍÈß È ÒÅÑÒÛ 
ÄËß ÏÎÂÒÎÐÅÍÈß IV ÃËÀÂÛ 

B. ЗАДАНИЯ
Íàéäèòå ïðàâèëüíîå ñîîòâåòñòâèå îïðåäåëåíèÿ êàæäîìó ïîíÿòèþ. 

à) 	ñîâîêóïíàÿ ðûíî÷íàÿ ñòîèìîñòü êîíå÷íûõ òîâàðîâ è óñëóã,  ïðîèçâåäåííûõ â 
òå÷åíèå ãîäà íà òåððèòîðèè ñòðàíû.

á) 	ðàçíîñòü ìåæäó âàëîâûì âíóòðåííèì ïðîäóêòîì è àìîðòèçàöèîííûìè 
îò÷èñëåíèÿìè.

â) 	îáùàÿ ðûíî÷íàÿ ñòîèìîñòü ïîëíîãî îáúåìà êîíå÷íûõ òîâàðîâ è óñëóã,  
èçãîòîâëåííûõ â òå÷åíèå ãîäà ãðàæäàíàìè ñòðàíû.

ã) 	ñòîèìîñòü,  îïðåäåëÿåìàÿ îòíîñèòåëüíî òåêóùèõ öåí.
ä) 	âðåìÿ,  óøåäøåå íà îäин ïîäúåì è ñïàä ýêîíîìèêè.
å) 	òîâàðû è óñëóãè,  ãîòîâûå ê ïîòðåáëåíèþ è íå òðåáóþùèå äîðàáîòêè.
æ)  ñòîèìîñòü,  îïðåäåëÿåìàÿ îòíîñèòåëüíî öåí çà îïðåäåëåííûé ãîä.
ç) 	îáùàÿ õàðàêòåðèñòèêà óñëîâèé æèçíè ãðàæäàí ñòðàíû,  êà÷åñòâî è ñòåïåíü 

îáåñïå÷åíèÿ èõ ïðåäëàãàåìûìè ýêîíîìè÷åñêèìè è îáùåñòâåííûìè áëàãàìè.
ê) 	âûñîêèé æèçíåííûé óðîâåíü íàñåëåíèÿ ñòðàíû íà ïðîòÿæåíèè îïðåäåëåííîãî 

âðåìåíè.

1.	 Êîíå÷íûå ïðîäóêòû.                	
2.	 Âàëîâîé âíóòðåííèé ïðîäóêò. 	
3	 ×èñòûé âíóòðåííèé ïðîäóêò.	
4.	Í àöèîíàëüíûé äîõîä.	
5.	Í îìèíàëüíàÿ ñòîèìîñòü 

ýêîíîìè÷åñêèõ ïîêàçàòåëåé.

ОПРЕДЕЛЕНИЯ:

ТЕРМИНЫ:

D. Задания к рисункам титула страницы 97, главы IV.
Скажите, к каким темам относятся рисунки. На основании этих 

рисунков расскажите содержание темы. 

6. Ðåàëüíàÿ ñòîèìîñòü 
ýêîíîìè÷åñêèõ ïîêàçàòåëåé.	

7.  Ýêîíîìè÷åñêèé ïåðèîä. 
8.  Æèçíåííûé óðîâåíü íàñåëåíèÿ.
9.  Ýêîíîìè÷åñêîå áëàãîïîëó÷èå.
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E. ТЕСТЫ
1.	Ê àêîé èç ñëåäóþùèõ òîâàðîâ не îòíîñèòñÿ ê êîíå÷íîìó òîâàðó?

À)  óñëóãè ïàðèêìàõåðà;
Á)  íèòêè íà ñêëàäå ôàáðèêè;
Â)  áëþäî â ñòîëîâîé;
Ã)  êíèãà â ìàãàçèíå.

2.	 Â êàêóþ ãðóïïó ñòðàí âõîäèò Óçáåêèñòàí?
À) 	 ðàçâèòûå ãîñóäàðñòâà;
Á) 	 ðàçâèâàþùèåñÿ ãîñóäàðñòâà;
Â) 	 ðàçâèâàþùèåñÿ ãîñóäàðñòâà ñî ñðåäíèì óðîâíåì äîõîäîâ; 
Ã) 	 ðàçâèâàþùèåñÿ ãîñóäàðñòâà ñ íèçêèì óðîâíåì äîõîäîâ; 

3.	Ê àêàÿ èç ñëåäóþùèõ ôîðìóë íåïðàâèëüíàÿ?
À)  ÂÍÏ=ÂÂÏ+Å-I; 		  Â)  ×ÍÏ=ÂÍÏ–À;
Á)  ×ÂÏ=ÂÂÏ–À; 			Ã   )  ÂÍÏ=ÂÂÏ–Å+I; 

4.	Ñ òîèìîñòü âñåõ òîâàðîâ è óñëóã, ñîçäàííûõ çà ñ÷åò èíâåñòèöèé ñòðàíû 
çà ðóáåæîì, áîëüøå ñòîèìîñòè òîâàðîâ è óñëóã, ñîçäàííûõ â ñòðàíå 
çà ñ÷åò èíîñòðàííûõ èíâåñòèöèé. Êàêîé èç îòâåòîâ â ýòîì ñëó÷àå 
ïðàâèëüíûé?
À)  ÂÍÏ áóäåò áîëüøå ÂÂÏ;
Á)  ÂÍÏ áóäåò ðàâåí ÂÂÏ;
Â)  ÂÍÏ áóäåò ìåíüøå ÂÂÏ;
Ã)  ÂÍÏ ìîæåò áûòü áîëüøå è ìîæåò áûòü ìåíüøå ÂÂÏ. 

5.	Ñ êîëüêî ñîñòàâëÿåò ÂÍÏ íà äóøó íàñåëåíèÿ â ðàçâèòûõ ñòðàíàõ?
À)  ìåíüøå 7510 äîëëàðîâ; 		  Â)  ìåíüøå 6400 äîëëàðîâ; 
Á)  áîëüøå 7510 äîëëàðîâ; 		Ã  )  ìåíüøå 5400 äîëëàðîâ.

6.	 ×òî ïðèíèìàåòñÿ âî âíèìàíèå ïðè îïðåäåëåíèè æèçíåííîãî óðîâíÿ 
íàñåëåíèÿ?
À)    óðîâåíü ãðàìîòíîñòè íàñåëåíèÿ; 
Á) 	ó ðîâåíü ìåäèöèíñêîãî îáñëóæèâàíèÿ; 
Â) 	ó ðîâåíü îáåñïå÷åííîñòè êóëüòóðíûìè è áûòîâûìè òîâàðàìè;
Ã) 	 âñå ïåðå÷èñëåííîå.

7.	Ê àêîé ïîêàçàòåëü ïîëíåå îòðàæàåò óðîâåíü ýêîíîìè÷åñêîãî ðàçâèòèÿ 
ãîñóäàðñòâà?
À) 	 ÂÂÏ íà äóøó íàñåëåíèÿ; 
Á) 	 ÂÍÏ íà äóøó íàñåëåíèÿ; 
Â) 	í àöèîíàëüíûé äîõîä íà äóøó íàñåëåíèÿ;
Ã) 	 æèçíåííûé óðîâåíü íàñåëåíèÿ; 
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Самостоятельная 
работа

СТРАТЕГИЯ ИННОВАЦИОННОГО 
РАЗВИТИЯ УЗБЕКИСТАНА

21 сентября 2018 года подписан и опубликован в средствах мас-
совой информации Указ Президента Республики Узбекистана «Об ут-
верждении стратегии инновационного развития Республики Узбеки-
стан на 2019-2021 годы». 

На основании Указа утверждена Стратегия инновационного разви-
тия Республики Узбекистан на 2019-2021 годы и получила статус офи-
циального правового документа.

В Указе определено, что главной целью Стратегии является чело-
веческий капитал. В Указе человеческий капитал отмечен как фактор 
определяющий уровень конкурентоспособности страны, ее прогресса в 
иновационной сфере на мировой арене. 

В Указе определены следующие основные задачи Стратегии:
- вхождение Республики Узбекистан к 2030 году в состав 50 пере-

довых стран мира по рейтингу Глобального инновационного индекса;
- развивать науку и образование, поднять  их на уровень современ-

ных требований;
- формирование и развитие инноваций, современных методов 

управления, создание конкурентных условий ведения бизнеса;
- создание устойчиво функционирующей социально-экономиче-

ской инфраструктуры.
Также в Указе отдельно отмечается, что целью принятой Стратегии 

является ускоренное развитие страны на основе современных достиже-
ний мировой науки, инновационных идей, разработок и технологий. 

1. Объясните почему Узбекистан выбрал путь инновационного развития 
для своего процветания.

2. Постарайтесь привести примеры инновационного развития происхо-
дящих вокруг вас. При этом, в первую очередь, обратите внимание 
на изменения, происходящие в сферах образования, спорта, пред-
принимательства. 

3. Понимаете ли вы, что вхождение Узбекистана в список ведущих 50 
стран мира – это Ваша задача, то есть молодежи? Как вы думаете, 
каким образом нужно подговиться к этой задаче? 

ВОПРОСЫ И ЗАДАЧИ
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Ãëàâà V. Èíôëÿöèÿ è áåçðàáîòèöà

Нужно снизить уровень безработицы среди населения, 
повысить доходы народа и каждой семьи нашей страны.

Шавкат Мирзиёев

8 – Э. Сариков, Б. Хайдаров

Без обуздания инфляции невозможно достичь 
макроэкономической стабильности.

Шавкат Мирзиёев 

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



114

Íà òåððèòîðèè êàæäîãî ãîñóäàðñòâà â îáîðîòå äîëæíà íàõîäèòüñÿ 
îïðåäåëåííàÿ ñóììà äåíåã,  ïîñðåäñòâîì êîòîðîé îñóùåñòâëÿþòñÿ ïðîöåññû 
êóïëè-ïðîäàæè. Ïîýòîìó äåíüãè,  ïåðåõîäÿ èç ðóê â ðóêè,  íàõîäÿòñÿ â 
íåïðåðûâíîì îáîðîòå.  Ó÷àñòèå äåíåã â êàêîì-ëèáî ïðîöåññå êóïëè-
ïðîäàæè,  «ïåðåõîäå èç ðóê â ðóêè» ñâèäåòåëüñòâóåò îá îäíîì îáîðîòå.  
Çíàÿ,  ñêîëüêî ðàç äåíüãè,  íàõîäÿùèåñÿ â îáîðîòå,  ó÷àñòâîâàëè â ïðîöåññàõ 
êóïëè-ïðîäàæè â òå÷åíèå ãîäà,  ìîæíî îïðåäåëèòü ñêîðîñòü èõ  îáîðîòà.  
Åñëè êîëè÷åñòâî äåíåã,  íàõîäÿùèõñÿ â îáðàùåíèè,  óìíîæèòü íà ñêîðîñòü 
èõ îáîðîòà,  òî ìîæíî îïðåäåëèòü ñòîèìîñòü òîâàðîâ è óñëóã,  ïðîèçâåäåííûõ 
â ñòðàíå è ïðîäàííûõ íàñåëåíèþ â òå÷åíèå ãîäà.

Ñ äðóãîé ñòîðîíû, ñòîèìîñòü òîâàðîâ è óñëóã, ïðîèçâåäåííûõ â ñòðàíå 
çà ãîä, ìîæíî îïðåäåëèòü äðóãèì ñïîñîáîì – ïóòåì óìíîæåíèÿ êîëè÷åñòâà 

ТЕМА 22 ÈÍÔËßÖÈß È ÅЕ ÂÈÄÛ

Ñðåäíåìåñÿ÷íûå ðàñõîäû ñåìüè Ñàãäóëëàåâûõ:
Ëè÷íûå ïîòðåáèòåëüñêèå òîâàðû è óñëóãè — 280 000 сум
Òîâàðû äîìàøíåãî îáèõîäà è õîçÿéñòâà  — 	150 000 сум
Ïðîäóêòû ïèòàíèÿ		        	     — 1 200 000 сум
Îäåæäà			                   —  950 000 сум
Êóëüòóðíûå òîâàðû è óñëóãè	                 — 100 000 сум
Áûòîâûå óñëóãè 	     	                 — 350 000 сум
Âñåãî ðàñõîäû çà ìåñÿö		      —          ... сум

1.	Ïîäñ÷èòàéòå ïðèìåðíóþ ñóììó ñðåäíåìåñÿ÷íûõ îáùèõ ðàñõîäîâ ñåìüè 
Ñàãäóëëàåâûõ.

2.	 Åñëè ïðîèçîéäåò ðîñò öåí íà ïðîäóêòû ïèòàíèÿ íà 20%, òî íà ñêîëüêî ñóì 
óâåëè÷àòñÿ ðàñõîäû ñåìüè Ñàãäóëëàåâûõ â ìåñÿö? Íà ñêîëüêî ïðîöåíòîâ 
óâåëè÷àòñÿ îáùèå ðàñõîäû ýòîé ñåìüè â ìåñÿö?

3. Если не изменены размеры доходов семьи, по вашему мнению, какие 
расходы этой семьи увеличатся со следующего месяца, а какие 
уменьшатся? 

4. В этом случае, по вашему мнению, какие изменения могут быть в 
структуре расходов?

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß
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òîâàðîâ è óñëóã íà ñðåäíþþ öåíó åäèíèöû òîâàðà. Ñëåäîâàòåëüíî, èñõîäÿ èç 
âûøåèçëîæåííîãî, ïîëó÷èì óðàâíåíèå â âèäå Ì•V=Ð•Q, так íàçûâàåìîå 
óðàâíåíèåì Ôèøåðà,  ãäå: Ì – äåíåæíàÿ ìàññà,  íàõîäÿùàÿñÿ â îáðàùåíèè,  
V – ñêîðîñòü îáîðîòà äåíåã,  Ð – ñðåäíÿÿ öåíà åäèíèöû òîâàðà,  Q – 
êîëè÷åñòâî òîâàðîâ è óñëóã.  Óðàâíåíèå Ôèøåðà èìååò ìåñòî äëÿ ýêîíîìèêè 
ëþáîãî ãîñóäàðñòâà,  è åãî íàçûâàþò òàêæå çàêîíîì äåíåæíîãî îáðàùåíèÿ.

Åñëè â ýêîíîìèêå ñòðàíû óâåëè÷èòñÿ êîëè÷åñòâî äåíåã, íàõîäÿùèõñÿ â 
îáðàùåíèè, òî, ïîä÷èíÿÿñü çàêîíó äåíåæíîãî îáðàùåíèÿ, äëÿ âîññòàíîâëåíèÿ 
áàëàíñà, ñîãëàñíî óðàâíåíèþ И.Ôèøåðà, íóæíî óâåëè÷èòü îáúåì òîâàðîâ è 
óñëóã èëè óâåëè÷èòü ñðåäíþþ öåíó òîâàðîâ è óñëóã. Îäíàêî óâåëè÷èòü îáúåì 
òîâàðîâ è óñëóã â êîðîòêîå âðåìÿ íåëüçÿ. Уâåëè÷åíèå äåíåæíîé ìàññû â 
îáðàùåíèè îáû÷íî âåäåò ê ïîâûøåíèþ öåí.

Â   ýêîíîìèêå ïðîöåññ ðîñòà öåí íàçûâàåòñÿ èíôëÿöèåé.   Èíôëÿöèÿ, â ñâîþ 
î÷åðåäü,  ïðèâîäèò ê îáåñöåíèâàíèþ äåíåæíîé åäèíèöû.  Îáåñöåíèâàíèå 
äåíåæíîé åäèíèöû îçíà÷àåò óìåíüøåíèå êîëè÷åñòâà òîâàðîâ,  êîòîðîå 
ìîæíî  ïðèîáðåñòè íà ýòó äåíåæíóþ åäèíèöó.  Ïîêóïàòåëüíàÿ ñïîñîáíîñòü 
äåíåã ìåíÿåòñÿ â çàâèñèìîñòè îò ðîñòà èëè ñíèæåíèÿ öåí íà òîâàðû.  Åñëè 
öåíû âîçðàñòóò,  òî óìåíüøèòñÿ êîëè÷åñòâî òîâàðîâ,  êîòîðîå ìîæíî áûëî 
ïðèîáðåñòè íà îïðåäåëåííîå êîëè÷åñòâî äåíåã.  Ýòî áóäåò ñâèäåòåëüñòâîâàòü 
îá îáåñöåíèâàíèè äåíåã.  Íàïðîòèâ,  åñëè ðûíî÷íûå öåíû ñíèçÿòñÿ,  òî íà 
îïðåäåëåííîå êîëè÷åñòâî äåíåã ìîæíî áóäåò ïðèîáðåñòè áîëüøå òîâàðîâ. 
Ýòî ñâèäåòåëüñòâóåò îá óâåëè÷åíèè ïîêóïàòåëüíîé ñïîñîáíîñòè äåíåã. 
Íåóêëîííîå ñíèæåíèå ñðåäíèõ öåí â ýêîíîìèêå íàçûâàåòñÿ äåôëÿöèåé. 
Èíôëÿöèÿ,  ÿâëÿÿñü ìàêðîýêîíîìè÷åñêèì ïðîöåññîì,  ïîä÷èíÿåò ñåáå âñå 
ñôåðû ýêîíîìèêè ñòðàíû è ïðèâîäèò ê ïîâûøåíèþ öåí íà ïðàêòè÷åñêè 
âñå âèäû òîâàðîâ è óñëóã.

Основную часть своей научной деятельности Ирвинг 
Фишер посвятил теоретическим исследованиям вопросов,  
касающийся товарно-денежных отношений в экономиче-
ской науке. 

Успеху его научных изысканий помогли глубокие зна-
ния математики.

Äåíåæíàÿ ìàññà – ñîâîêóïíàÿ ñóììà âñåõ äåíåæíûõ ñðåäñòâ,  
íàõîäÿùèõñÿ â îáðàùåíèè â ñòðàíå.

Ñêîðîñòü îáðàùåíèÿ äåíåã – êîëè÷åñòâî îáðàùåíèÿ äåíåã,  ò.å. 
ïåðåõîäà äåíåã èç ðóê â ðóêè â òå÷åíèå ãîäà â ïðîöåññå êóïëè-ïðîäàæè. 

Èðâèíã Ôèøåð (1867-1947)
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Èíôëÿöèÿ ìîæåò áûòü âûçâàíà ñëåäóþùèìè ïðè÷èíàìè:
1. Â ñëó÷àå,  êîãäà äåíåæíûå ðàñõîäû ãîñóäàðñòâà è ôèðì ïðåâûøàþò 

ñòîèìîñòü ïðîèçâîäèìûõ â ãîñóäàðñòâå òîâàðîâ è óñëóã. Òîãäà ñïðîñ íà 
òîâàðû è óñëóãè ïðåâûøàåò âîçìîæíîñòè ïðåäëîæåíèÿ íà äàííûå òîâàðû 
è óñëóãè,  â ðåçóëüòàòå ÷åãî ðàñòóò öåíû.

2. Â ðåçóëüòàòå ðîñòà öåí íà íåîáõîäèìûå äëÿ ïðîèçâîäñòâà òîâàðîâ 
ðåñóðñû (òðóäîâûå è ñûðüå).  Ê  ïðèìåðó,  поäîðîæàíèå òðóäîâûõ  ðåñóðñîâ,  òî 
åñòü óâåëè÷åíèå çàðàáîòíîé ïëàòû,  âåäåò,  ñ îäíîé ñòîðîíû, ê ïîäîðîæàíèþ 
òîâàðà (çàðïëàòà âõîäèò â ñåáåñòîèìîñòü òîâàðà),  ñ äðóãîé,  – ê óâåëè÷åíèþ 
äåíåæíîé ìàññû у íàñåëåíèÿ.

Ñäåðæèâàíèå èíôëÿöèè ñ÷èòàåòñÿ îäíîé èç îñíîâíûõ,  î÷åíü ñëîæíûõ 
ýêîíîìè÷åñêèõ  çàäà÷  ãîñóäàðñòâà.  Ïîòåðÿ êîíòðîëÿ íàä íåé íåðåäêî ïðèâîäèò 
ê ãèïåðèíôëÿöèè – ÷ðåçìåðíîìó ðîñòó öåí.  Âî âðåìÿ ãèïåðèíôëÿöèè öåíû 
â ãîä ìîãóò âûðàñòàòü áîëåå ÷åì â 50 ðàç.

Èíôëÿöèÿ – это ïðîöåññ íåóêëîííîãî ðîñòà öåí â ñòðàíå.
Óðîâåíü èíôëÿöèè – это âåëè÷èíà ðîñòà öåí â òå÷åíèå îïðåäåëåííîãî 

âðåìåíè,  âûðàæåííàÿ â ïðîöåíòàõ.

Ãèïåðèíôëÿöèÿ – это ïðîöåññ ðåçêîãî óâåëè÷åíèÿ ñðåäíèõ öåí â 
ñòðàíå (более чем в 50 ðàç за ãîä).

Если говорить об инфляции, то нужно внедрить понятие индекса 
потребительских цен необходимых для определения динамики цен 
на потребительских рынках. Для расчета этого индекса берем набор 
определенных постоянных товаров, которые обычно покупает средний 
потребитель. При исчислении этого индекса сопоставляется совокупность 
цен разных лет на эти товары. Например, для определения индексов 
потребительских цен 2017-2018 годов стоиость определённого, постоянного 
набора товаров и услуг 2018 года делится на стоимость этого же набора 
2017 года. 

Формула P2

P1

I=

Где, I – индексы потребительских цен, P1 – значение 
набора определенных товаров и услуг в базовом году, 
P2 – значение этого набора в текущем году.

При помощи вышеуказанной формулы каждая семья может рассчитывать 
инфляцию для своей семьи. Для этого семья должна составить список htt
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1.	 Ñêîëüêî ðàç â ìåñÿö ïðîèñõîäèò îáîðîò äåíåã â ñòðàíå?
2.	Îá úÿñíèòå çàêîí äåíåæíîãî îáðàùåíèÿ íà îñíîâå óðàâíåíèÿ Ôèøåðà.
3.	 Êàêîå êîëè÷åñòâî äåíåã äîëæíî íàõîäèòüñÿ â îáðàùåíèè â ñòðàíå?
4.	 Êàêèå ôàêòîðû îêàçûâàþò âëèÿíèå íà êîëè÷åñòâî äåíåã,  íàõîäÿùèõñÿ 

â îáîðîòå?
5.	 Â  ÷åì çàêëþ÷àåòñÿ ñóùíîñòü èíôëÿöèè?
6.	 Êàê âëèÿåò äåôëÿöèÿ íà ïîêóïàòåëüíóþ ñïîñîáíîñòü äåíåã?
7.	 Перечислите ïðè÷èíû,  ïðèâîäÿùèå ê èíôëÿöèè. Приведите ïðèìåðы.
8.  Что такое индексы потребительских цен?
9.  Расскажите значение понятия «потребительская корзина».

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

    Óïðàæíåíèå
Öåíà ïðîäóêòîâ ïèòàíèÿ,  ñîñòàâëÿþùая 60% ãîäîâûõ ðàñõîäîâ 

ñåìüè,  â òå÷åíèå ãîäà óâåëè÷èëàñü íà 80%. Ñêîëüêî ïðîöåíòîâ ñîñòàâèò 
óðîâåíü èíôëÿöèè äëÿ ýòîé ñåìüè,  åñëè öåíà на äðóãèе òîâàðы îñòàíåòñÿ 
íåèçìåííîé?

 Запомните!
• Количество денег в обращении по стране меняется пропорционально 
объему товаров и услуг.
• Рост цен в результате увеличения количества денег в обращении  
приводит к инфляции.
• В результате инфляции деньги обесцениваются.

товаров и услуг приобретенных в первом году. Затем необходимо рассчитать 
их общую стоимость. Далее эта семья должна будет рассчитать общее 
значение товаров и услуг, приобретенных по новым ценам в следующем 
году, точно по этому же списку. Путем деления значения следующего года 
на значения рассчитанные в первом году можно будет вычислить инфляцию 
вашей семьи.

Для просмотра цен товаров и услуг по стране, обычно устанавливаются 
постоянные, не изменяющиеся цены на определенные товары и услуги 
наблюдается, как меняются цены по этому набору. Этот набор называется 
«потребительской корзиной». Товары и услуги входящие в «потребительскую 
корзину» зависят от развития страны. В экономике есть понятие 
«минимальная потребительская корзина», в эту «корзину» входят самые 
необходимые товары и услуги для проживания семьи. 
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ÏÎÑËÅÄÑÒÂÈß ÈÍÔËßÖÈÈТЕМА 23

Инфляция – это явление меняющееся каждый год. Поэтому важно 
знать понятие уровня инфляции. Этот показатель проявляет скорость роста 
цен на основные товары и услуги. Уровень инфляции можно рассчитать с 
помощью индексов потребительских цен. 

    То есть, уровень инфляции  =  
  

В этой формуле NI0 – индексы потребительских цен в первом году, NI1 – 
индексы потребительских цен в следующем году. Именно по этой формуле 
можно будет узнать, в каком состоянии находится экономика. 

Высокий уровень инфляции, будучи негативным явлением для 
экономики, оказывает отрицательное влияние на всех граждан страны. 
Работники, учителя, врачи, военнослужащие, получающие зарплату из 
государственного бюджета, получающие пособия, а также граждане, 
сдавшие для сбережения свои средства, оказываются в убытке. Потому что 
обесцениваются денежные средства накапливаемые ими годами. Поэтому 

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

1. Какое влияние оказывает инфляция на жизнь людей, изображенных на фото?
2. Приведите примеры обесценивания денег.
3. Какая существует связь между инфляцией и повышением зарплат учи-
телям и врачам в государстве?

NI1-NI0

NI0
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    À çíàåòå ëè âû?
В 1923 ãîäó öåíû â Ãåðìàíèè âûðîñëè â 1,3 òðèëëèîíà ðàç è 

íàáëþäàëàñü ãèïåðèíôëÿöèÿ.  Â  1985 ãîäó óðîâåíü èíôëÿöèè â Áîëèâèè 
ñîñòàâèë 8 000%. Â 1993 ãîäó óðîâåíü èíôëÿöèè â Áðàçèëèè ñîñòàâèë 
2148%. Â íà÷àëå 1990-х ãîäîâ âî âñåõ  ðåñïóáëèêàõ áûâøåãî Ñîþçà áûë 
âûñîêèé óðîâåíü èíôëÿöèè.

люди забирают свои средства с банков и начинают покупать товары в 
магазинах. В результате может появиться нехватка товаров. Люди, которые 
дают в долг денежные средства, без учета уровня инфляции, тоже страдают.

По темпу роста различают следуюшие виды инфляций: вялотекущая, 
галопирующая и гиперинфляция. 

При вялотекущей (стабильно) инфляции рост цен не превышает 10%. Эту 
инфляцию ученые-экономисты рассматривают как нормальное состояние 
экономики. 

При галопирующей инфляции цены растут от 10% до 50%. Это состояние 
считается опасным для экономики. В этом случае от государства требуется 
применение быстрых и решительных мер против инфляции. 

Â ïåðèîä ãèïåðèíôëÿöèè ñðåäíèå öåíû â ñòðàíå ðåçêî óâåëè÷èâàþòñÿ 
â 50 è áîëåå ðàç. Êðîìå òîãî, ãèïåðèíôëÿöèÿ îêàçûâàåò îòðèöàòåëüíîå 
âëèÿíèå íà äåÿòåëüíîñòü ïðîèçâîäñòâåííûõ ïðåäïðèÿòèé. Ñíèæàþòñÿ 
òåìïû ïðîèçâîäñòâà. Ñîñòàâëåííûå äîãîâîðû òåðÿþò ñâîþ ñèëó, ïîòîìó 
÷òî öåíû íà ñûðüå, óêàçàííûå â äîãîâîðå, íå óäîâëåòâîðÿþò ïîñòàâùèêîâ. 

Â ðåçóëüòàòå ìàññîâîãî ñíÿòèÿ êëèåíòàìè áàíêîâ ñâîèõ ñáåðåæåíèé 
ñî ñ÷åòîâ, áàíêè ñòàíîâÿòñÿ áàíêðîòàìè. Ó áàíêîâ, èìåþùèõ äåíåæíûå 
ñðåäñòâà, èñ÷åçàåò æåëàíèå äàâàòü èõ â êðåäèò. Ïðîäàæà òîâàðà â ïåðèîä 
«ãàëîïèðóþùåé» èíôëÿöèè ñòàíîâèòñÿ óáûòî÷íîé, ïîñêîëüêó öåíû íà 
ñûðüåâûå ðåñóðñû ðàñòóò åæåäíåâíî, è ñðåäñòâ, âûðó÷åííûõ îò ïðîäàæè 
òîâàðà, óæå íå õâàòàåò íà äàëüíåéøåå ïðîèçâîäñòâî. 

Ïðåäïðèíèìàòåëè ïåðåñòàþò çàíèìàòüñÿ ïðîèçâîäñòâîì. Ìíîãèå ïðîèç-
âîäñòâåííûå ïðåäïðèÿòèÿ çàêðûâàþòñÿ. Ïðåäïðèíèìàòåëè çàíèìàþòñÿ 
êðàòêîâðåìåííîé òîðãîâëåé, òàê êàê íåîáõîäèìî òðàòèòü äåíüãè, íå 
äîïóñêàÿ èõ äàëüíåéøåãî îáåñöåíèâàíèÿ.

Â ïåðèîä ãèïåðèíôëÿöèè ðàâíîìåðíàÿ ýêîíîìè÷åñêàÿ ïîëèòèêà 
ãîñóäàðñòâà òåðÿåò ïðåæíþþ óñòîé÷èâîñòü. Ðåçêî ïîâûøàåòñÿ äåôèöèò 
áþäæåòà. Ãîñóäàðñòâî íå íàõîäèò ñðåäñòâ íà âûïîëíåíèå âçÿòûõ íà ñåáÿ 
ñîöèàëüíûõ ôóíêöèé. Â ñòðàíå âîçíèêàåò ñîöèàëüíûé è ýêîíîìè÷åñêèé 
êðèçèñ. Â ðåçóëüòàòå ãèïåðèíôëÿöèè âñåì ñôåðàì ýêîíîìèêè ñòðàíû 
íàíîñèòñÿ ñåðüåçíûé óùåðá.  На сегодняшний день примером гиперинфляции 
может служить состояние рынка Венесуэлы. По данным Международного 
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валютного фонда в этой стране в 2018 году уровень инфляции составил               
1 370 000%. При сокращении ВВП на 15% свыше 3 миллионов населения 
измучились от гиперинфляции и покинули страну. 

Остановить èíôëÿöèþ ñïîñîáíî òîëüêî ãîñóäàðñòâî,  ÷òî ÿâëÿåòñÿ îäíîé 
èç íàèáîëåå âàæíûõ åãî çàäà÷.  Ê  ìåðàì,  íàïðàâëåííûì íà ïðåäîòâðàùåíèå 
èíôëÿöèè,  îòíîñÿòñÿ:

1. Óìåíüøåíèå èçëèøíåé äåíåæíîé ìàññû â îáðàùåíèè. Â ýòîì ñëó÷àå 
ïðèíèìàþòñÿ ìåðû,  íàïðàâëåííûå ãîñóäàðñòâîì íà óìåíüøåíèå äåíåæíûõ 
ñðåäñòâ è óñêîðåíèå èõ  îáîðîòà.   Äåíåæíàÿ ìàññà,  íàõîäÿùàÿñÿ â îáðàùåíèè,  
ïîñòåïåííî ïðèõîäèò â ñîîòâåòñòâèå ñî ñêîðîñòüþ åå îáîðîòà è ñòîèìîñòüþ 
ïðîèçâåäåííûõ  òîâàðîâ è óñëóã.  ×òîáû ïîâûñèòü óðîâåíü äîâåðèÿ íàñåëåíèя,  
ïðèçûâàþò âêëàäûâàòü ñâîè ñðåäñòâà â áàíêè èëè ïîêóïàòü ãîñóäàðñòâåííûå 
îáëèãàöèè.  Äåíåæíûå ñðåäñòâà íàñåëåíèÿ â áàíêàõ «çàìîðàæèâàþòñÿ» íà 
îïðåäåëåííîå âðåìÿ.  Óìåíüøåíèå äåíåæíîé ìàññû ïðèâîäèò ê ñíèæåíèþ 
ñïðîñà íà òîâàðû è óñëóãè,  ÷òî,  â ñâîþ î÷åðåäü,  îñòàíàâëèâàåò ðîñò öåí 
è ïðèâîäèò ê èõ ñíèæåíèþ.

2. Ñòèìóëèðîâàíèå ïðîèçâîäñòâà. Ãîñóäàðñòâî,  îäíîâðåìåííî ñ ìåðàìè 
ïî óìåíüøåíèþ äåíåæíîé ìàññû,  ïîîùðÿåò äåÿòåëüíîñòü ïðîèçâîäñòâåííûõ 
ïðåäïðèÿòèé ñ  öåëüþ óâåëè÷åíèÿ îáúåìîâ ïðîèçâîäñòâà òîâàðîâ – 
ïðåäîñòàâëÿåò èì ëüãîòíûå êðåäèòû,  ââîäèò íàëîãîâûå ëüãîòû.  Â   ðåçóëüòàòå 
íà÷èíàåò ðàñòè îáúåì ïðîèçâîäñòâà òîâàðîâ è óñëóã,  ëèøíèå äåíüãè â 
îáðàùåíèè îáåñïå÷èâàþòñÿ òîâàðîì.  Ðîñò ïðåäëîæåíèÿ òîâàðîâ ïðèâîäèò 
ê ñíèæåíèþ öåí.

1.	Ïå ðå÷èñëèòå è îïèøèòå îòðèöàòåëüíûå ïîñëåäñòâèÿ èíôëÿöèè,  
íàíîñÿùèå óùåðá íàñåëåíèþ,  ïðåäïðèÿòèÿì è ãîñóäàðñòâó â öåëîì.

2.	 Êàêèå ìåðû äîëæíî ïðåäïðèíÿòü ãîñóäàðñòâî äëÿ ïðåäîòâðàùåíèÿ 
èíôëÿöèè?

3.	 Êàêîé ïóòü âû èñïîëüçîâàëè áû âî âðåìÿ èíôëÿöèè äëÿ ïðåäîòâðàùåíèÿ 
îáåñöåíèâàíèÿ ñâîèõ ñðåäñòâ? Âàøè äåéñòâèÿ ñîâïàëè áû ñ ìåðàìè 
ãîñóäàðñòâà ïî ïðåäîòâðàùåíèþ èíôëÿöèè?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

  Ïîäóìàéòå íàä ýòèì!
 XV âåê ñòàë âåêîì великих  ãåîãðàôè÷åñêèõ  îòêðûòèé.   Ãîñóäàðñòâåííàÿ 
êàçíà Èñïàíèè ïîïîëíèëàñü çà ñ÷åò ïðèâåçåííûõ ñ àìåðèêàíñêîãî 

êîíòèíåíòà çîëîòà è ñåðåáðà. Íåñìîòðÿ íà ýòî,  öåíû,  îñòàâàâøèåñÿ 
íåèçìåííûìè â òå÷åíèå íåñêîëüêèõ âåêîâ,  ñòàëè ðåçêî ðàñòè. Ðîñò 
öåí íà òîâàðû,  ïðîèçâîäèìûå â Èñïàíèи,  ïðèâåë ê âûòåñíåíèþ èõ ñ 
åâðîïåéñêèõ ðûíêîâ.  Â  ðåçóëüòàòå Èñïàíèÿ ñòîëêíóëàñü ëèöîì ê ëèöó ñ 
çàòÿæíûì ýêîíîìè÷åñêèì êðèçèñîì è ïîñòåïåííî íà íåêîòîðîå âðåìÿ 
ïðåâðàòèëàñü â îäíó èç ñàìûõ îòñòàëûõ ñòðàí Åâðîïû.
htt

p:e
du

po
rta

l.u
z



121

Àñêàð Áîáîíàçàðîâ ïîëîæèë 
â áàíê 5  000 000 ñóì ñ ãîäîâîé 
ïðîöåíòíîé ñòàâêîé 24%.

Íèëóôàð Ýðãàøåâà êóïèëà 
äðàãîöåííîñòè íà 5  000 000 ñóì.

Охунжон Салиев êóïèë íà 
5  000 000 ñóì ïðîñòûå àêöèè êèð
ïè÷íîãî çàâîäà.

Ýãàìáåðäû Èñàíîâ êóïèë íà 
5  000 000 ñóì èíîñòðàííóþ âàëþòó,  
èìåþùóþ ñòàáèëüíóþ öåííîñòü.

1.	Í àéäèòå ïîêàçàòåëü èíôëÿöèè,  êîòîðûé íàáëþäàëñÿ â íàøåé ñòðàíå 
â 2002 ãîäó?

2.	 Êàê ïîäåéñòâîâàëà èíôëÿöèÿ íà êàæäîãî ãðàæäàíèíà? À â 2018 ãîäó?
3.	 Êòî èç íèõ ïîíåñ áîëüøå óáûòêов îò èíôëÿöèè?
4.	 Êàê âû äóìàåòå,  êòî èç íèõ âûáðàë ïðàâèëüíûé ïóòü?
5.  Åñëè áðàòü â öåëîì,  êàêîé ïóòü ÿâëÿåòñÿ íàèáîëåå ïðèåìëåìûì 

â óñëîâèÿõ âûñîêîãî óðîâíÿ èíôëÿöèè? Ñîñòàâüòå ñïèñîê ñâîèõ 
ïðåäëîæåíèé è îáúÿñíèòå âàøó ïîçèöèþ.

6.  Îõàðàêòåðèçóéòå èíôëÿöèþ,  íàáëþäàåìóþ â ïîñëåäíèå ãîäû â íàøåé 
ðåñïóáëèêå.

 TOPSHIRIQ ÏÎÑËÅÄÑÒÂÈß ÈÍÔËßÖÈÈ

Запомните!
• Âûñîêèé óðîâåíü èíôëÿöèè çàìåòíûì îáðàçîì âðåäèò ýêîíîìèêå 

ãîñóäàðñòâà.
• Èíôëÿöèÿ,  â îñíîâíîì,  çàìåòíûì îáðàçîì îòðàæàåòñÿ íà ñî-

òðóäíèêàõ,  ïîëó÷àþùèõ çàðàáîòíóþ ïëàòó èç ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà 
è âêëàä÷èêàõ.

• При помощи стимулирующих мер роста производства и путем 
уменьшения излишних денежных масс в обращении можно обуздать 
инфляцию. 

Задание
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Óðîâåíü ãîäîâîé èíôëÿöèè â ñòðàíå
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Òðóä ÷åëîâåêà, åãî ðàáî÷àÿ ñèëà ñ÷èòàåòñÿ òîâàðîì, îíà ïîêóïàåòñÿ è 
ïðîäàåòñÿ íà ðûíêå òðóäà. Íà ðûíêå ïîòðåáèòåëüñêèõ òîâàðîâ ïðåäëîæåíèå 
ôîðìèðóþò ïðîèçâîäèòåëè, à íàñåëåíèå ôîðìèðóåò ñïðîñ. Íà ðûíêå òðóäà, êàê 
ìû âèäèì, ðîëè ìåíÿþòñÿ. Ýòî îòëè÷èå ðûíêà òðóäà îò äðóãèõ ðûíêîâ ñîçäàåò, 
â ñâîþ î÷åðåäü, ïðèñóùèå åìó îñîáåííîñòè è ïðîáëåìû. Ïðåäëîæåíèå ðàáî÷åé 
ñèëû ñâÿçàíî ñ ëþäüìè. Ïîíèæåíèåì èëè ïîâûøåíèåì ïðåäëîæåíèÿ íåëüçÿ 
ïðîèçâîëüíî èçìåíèòü ÷èñëî ëþäåé â îïðåäåëåííîå âðåìÿ. Íåèñïîëüçîâàíèå 
ðàáî÷åé ñèëû – ýòî потеря áîëüøèõ âîçìîæíîñòåé. Ñïðîñ íà ðàáî÷óþ ñèëó 
îïðåäåëÿåòñÿ, ïðåæäå âñåãî, íå êàêèìè-òî âíåýêîíîìè÷åñêèìè ïðè÷èíàìè, à 
ñïðîñîì íà òîâàðû, ïðîèçâîäèìûå ñ ïîìîùüþ ýòîé ðàáî÷åé ñèëû.

ТЕМА 24 ÐÛÍÎÊ ÒÐÓÄÀ È ÁÅÇÐÀÁÎÒÈÖÀ

1.	Îï ðåäåëèòå ïðèáëèçèòåëüíî ìåñÿ÷íóþ çàðàáîòíóþ ïëàòó специалистов 
ýòèõ ïðîôåññèé è ðàñïðåäåëèòå èõ â ïîðÿäêå åе óìåíüøåíèÿ.

2.	Ï î÷åìó âåëè÷èíà ìåñÿ÷íîé çàðàáîòíîé ïëàòû специалистов ýòèõ 
ïðîôåññèé ðàçíàÿ?

3. ×òî,  ïî-âàøåìó,  âëèÿåò íà âåëè÷èíó çàðàáîòêà? 
4. Какой человек в вашем представлении считается безработным?

Áàíêîâñêèé ñëóæàùèé Íàó÷íûé ðàáîòíèê Ïàðèêìàõåð

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Ïðåäëîæåíèå ðàáî÷åé ñèëû – âûðàæàåò ñâÿçü ìåæäó öåíîé ðàáî÷åé 
ñèëû è ÷èñëîì ðàáî÷èõ,  ñîãëàñíûõ ïðîäàâàòü ñâîþ ðàáî÷óþ ñèëó ïî 
ýòîé öåíå è ïîêàçûâàåò,  ñêîëüêî ðàáî÷èõ ñîãëàñíû ïðîäàâàòü ñâîþ 
ðàáî÷óþ ñèëó ïî ðàçíûì öåíàì â òå÷åíèå îïðåäåëåííîãî âðåìåíè.

Ñïðîñ íà ðàáî÷óþ ñèëó – âçàèìîñâÿçü ìåæäó öåíîé ðàáî÷åé ñèëû 
è ïîòðåáíîñòüþ ïðåäïðèÿòèé â íåé,  êîòîðàÿ ïîêàçûâàåò,  ñêîëüêî 
ðàáî÷åé ñèëû ìîæåò áûòü ïðèîáðåòåíî ïðåäïðèÿòèåì ïî ðàçíûì öåíàì 
â òå÷åíèå îïðåäåëåííîãî âðåìåíè.

Ñòîèìîñòü ðàáî÷åé ñèëû îïðåäåëÿåòñÿ âûïëà÷èâàåìûìè äåíüãàìè – 
çàðàáîòíîé ïëàòîé. Åñëè ýòî òàê, òî êàê îïðåäåëÿåòñÿ âåëè÷èíà çàðàáîòíîé 
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ïëàòû, âûñòóïàþùåé êàê ýêâèâàëåíò ñòîèìîñòè ðàáî÷åé 
ñèëû? Îò ÷åãî îíà çàâèñèò èëè êàê ôîðìèðóåòñÿ 
çàðàáîòíàÿ ïëàòà? Åñëè ýòó çàâèñèìîñòü èçîáðàçèть 
íà ãðàôèêå 24.1, òî ïîëó÷èì ëèíèþ S. Ýòà ëèíèÿ 
íàçûâàåòñÿ ëèíèåé ïðåäëîæåíèÿ ðàáî÷åé ñèëû.  Ñ  äðóãîé 
ñòîðîíû,  ÷åì äåøåâëå ðàáî÷àÿ ñèëà,  òåì áîëüøå 
ïðåäïðèÿòèå íàíèìàåò ðàáî÷èõ,  è íàïðîòèâ,  ÷åì 
âûøå ñòîèìîñòü ðàáî÷åé ñèëû,  òåì ìåíüøå ëþäåé 
ïðåäïðèÿòèÿ íàíèìàþò íà ðàáîòó.  

Åñëè ýòó çàâèñèìîñòü èçîáðàçèть íà òîì æå ãðàôèêå,  
òî ïîëó÷èì ëèíèþ D,  íàçûâàåìóþ ëèíèåé ñïðîñà íà 
ðàáî÷óþ ñèëó.  Êàê è íà ðûíêå äðóãèõ òîâàðîâ,  íà ðûíêå 
ðàáî÷åé ñèëû åå ðûíî÷íàÿ ñòîèìîñòü ôîðìèðóåòñÿ íà 
îñíîâå ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ.  

Ñòîèìîñòü ðàáî÷åé ñèëû ïðè ðàâåíñòâå ñïðîñà 
íà íåå è åå ïðåäëîæåíèÿ è åñòü ðûíî÷íàÿ ñòîèìîñòü 
ðàáî÷åé ñèëû. Ñòîèìîñòü ðàáî÷åé ñèëû íà ãðàôèêå 24.1 
ñîñòàâëÿåò 850 000 ñóìîâ,  à ÷èñëåííîñòü ñîãëàñíûõ íà 
òàêóþ îïëàòó ëþäåé ñîñòàâëÿåò 3000 ÷åëîâåê.

Ïîïðîáóåì îïðåäåëèòü,  ïî÷åìó çàðïëàòà ó ìåíåä-
æåðà,  ðàáîòàþùåãî íà òåêñòèëüíîé ôàáðèêå,  áîëüøå,  
÷åì ó ïðîñòîãî ðàáî÷åãî? Ðàçìåð çàðàáîòêà ðàáî÷èõ è 
ñëóæàùèõ çàâèñèò îò ñëåäóþùèõ ôàêòîðîâ:

1. ×åì áîëüøå òðåáóåòñÿ îò ðàáî÷åé ñèëû ñïåöèàëüíûõ 
çíàíèé, êâàëèôèêàöèè è ïîäãîòîâêè, òåì äîðîæå îíà 
ñòîèò. Íà ñàìîì äåëå ðàáî÷èõ, âûïîëíÿþùèõ ïðîñòóþ, 
íå òðåáóþùóþ ãëóáîêèõ çíàíèé è êâàëèôèêàöèè ðàáîòó, 
î÷åíü ìíîãî. Ìåíåäæåðîâ, èìåþùèõ ñïåöèàëüíûå çíàíèÿ 
è îñîáûå ñïîñîáíîñòè óïðàâëåíèÿ,  ìàëî. Òàêèì 
îáðàçîì,  åñëè îáîçíà÷èòü ïðåäëîæåíèå ðàáî÷åé ñèëû 
– S2,  òî îíî áóäåò áîëüøå S1 – ïðåäëîæåíèÿ ðàáî÷åé 
ñèëû ìåíåäæåðîâ.  Â   ýòîì ñëó÷àå,  çàðïëàòà ìåíåäæåðîâ 
– Ð1 áóäåò áîëüøå çàðïëàòû ðàáî÷èõ Ð2, ÷òî ìû âèäèì 
íà ãðàôèêå 24.2.

2. ×åì âûøå ðåçóëüòàò ðàáîòû,  òî åñòü,  ÷åì áîëüøå ïðèáûëü îò 
ïðîäàæè ïðîèçâåäåííîãî òîâàðà,  òåì âûøå ýòà ðàáîòà îöåíèâàåòñÿ ñàìèì 
ðàáîòîäàòåëåì.

3.  ×åì òÿæåëåå ðàáîòà è ÷åì áîëüøå îíà òðåáóåò îò ÷åëîâåêà ôèçè÷åñêèõ 
óñèëèé,  òåì äîðîæå îíà ñòîèò.  Íàïðèìåð,  ó øàõòåðà çàðàáîòîê âûøå,  ÷åì 
ó ðàáî÷åãî çàâîäà.

Ñïðîñ è 
ïðåäëîæåíèå íà 
ðàáî÷óþ ñèëó
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4. ×åì îïàñíåå ðàáîòà äëÿ çäîðîâüÿ è ÷åì áîëüøå òðåáóåò ðèñêà,  òåì 
âûøå îíà è áóäåò îïëà÷èâàòüñÿ.

Ðàâíîâåñèå ìåæäó ñïðîñîì è ïðåäëîæåíèåì ðàáî÷åé ñèëû íà ðûíêå òðóäà 
íàðóøàåòñÿ ïîä âëèÿíèåì ðÿäà ôàêòîðîâ.  Îäèí èç ýòèõ ôàêòîðîâ – ñâÿçü ðûíêà 
òðóäà ñ ðûíêàìè äðóãèõ òîâàðîâ.  Èçìåíåíèå ñïðîñà íà ïîòðåáèòåëüñêèå òîâàðû 
ïðèâîäèò ê èçìåíåíèþ ñòðóêòóðû ïðîèçâîäñòâà. 

Íàïðèìåð,  ïðîèçâîäñòâî êàêîãî-ëèáî òîâàðà ñòàíîâèòñÿ áîëåå âûãîäíûì 
â ñðàâíåíèè ñ äðóãèì.  Íà ðûíêå òðóäà ñîîòâåòñòâåííî ìåíÿåòñÿ ñïðîñ íà 
ðàáî÷óþ ñèëó: â ïåðâîé îòðàñëè îí óâåëè÷èâàåòñÿ,  à âî âòîðîé – ñîêðàùàåòñÿ.  
Ðàáî÷èå âûíóæäåíû óâîëüíÿòüñÿ ñ  îäíîé ðàáîòû è ïåðåõîäèòü íà äðóãóþ 
ðàáîòó.  Ïîêà îíè îâëàäåþò êâàëèôèêàöèåé,  íåîáõîäèìîé äëÿ ïðîèçâîäñòâà â 
äðóãîé îòðàñëè è íà÷íóò ñîîòâåòñòâîâàòü åé,  òî åñòü ïîêà ïðåäëîæåíèå ðàáî÷åé 
ñèëû ñòàíåò ñîîòâåòñòâîâàòü íîâîìó ñïðîñó,  ðàâíîâåñèå íà ðûíêå òðóäà áóäåò 
íàðóøåíî. Èìåÿ æåëàíèå òðóäèòüñÿ,  ëþäè íå ìîãóò íàéòè ñîîòâåòñòâóþùóþ 
ñâîèì ñïîñîáíîñòÿì ðàáîòó.  Â  ðåçóëüòàòå ïîÿâëÿþòñÿ áåçðàáîòíûå. 

Èñõîäÿ èç ïðè÷èí âîçíèêíîâåíèÿ áåçðàáîòèöû, åå äåëÿò íà ñëåäóþùèå âèäû:
1. Ôðèêöèîííàÿ áåçðàáîòèöà – áåçðàáîòèöà,  âîçíèêàþùàÿ â ïåðèîä 

óõîäà ñ îäíîé ðàáîòû è ïîñòóïëåíèÿ íà äðóãóþ.  Òàêîé æå âèä áåçðàáîòèöû 
ìîæåò âîçíèêíóòü â ïåðèîä äîñòèæåíèÿ ìîëîäåæüþ äååñïîñîáíîãî âîçðàñòà,  
êîãäà ìîëîäûå ëþäè,  çàêîí÷èâ ó÷åáíîå çàâåäåíèå,  âïåðâûå íà÷èíàþò 
èñêàòü ðàáîòó. 

2. Ñåçîííàÿ áåçðàáîòèöà. Áåçðàáîòèöà,  âîçíèêàþùàÿ ïîñëå îêîí÷àíèÿ 
ñåçîíà ðàáîòû,  íàçûâàåòñÿ ñåçîííîé. Íàïðèìåð,  â çèìíèå ìåñÿöû 
ïðåêðàùàþòñÿ ñåëüõîçðàáîòû è ìíîãèå äåõêàíå îñòàþòñÿ áåç ðàáîòû.

3. Ñòðóêòóðíàÿ áåçðàáîòèöà âîçíèêàåò âî âðåìÿ ñòðóêòóðíûõ èçìåíåíèé 
â ýêîíîìèêå ñòðàíû.  Ïðîèñõîäèò ñîêðàùåíèå ñòàðûõ îòðàñëåé ýêîíîìèêè,  
âìåñòî íèõ ñîçäàþòñÿ íîâûå,  ïîÿâëÿþòñÿ íîâûå ýêîíîìè÷åñêèå çîíû,  
â ïðîèçâîäñòâå èñïîëüçóþòñÿ íîâûå òåõíîëîãèè,  êîòîðûå òðåáóþò 
íîâûõ ïðîôåññèé,  ñïåöèàëèñòîâ ñîîòâåòñòâóþùåé êâàëèôèêàöèè. Äî 
ïðèñïîñîáëåíèÿ òðóäîñïîñîáíîãî íàñåëåíèÿ ê íîâîìó ñïðîñó âîçíèêàåò 
ñòðóêòóðíàÿ áåçðàáîòèöà.

Óïðàæíåíèå
Âåëè÷èíó ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ ðàáî÷åé ñèëû,  â çàâèñèìîñòè îò 

çàðïëàòû,  ìîæíî ïðîñëåäèòü ïî öèôðàì â òàáëèöå:

Çàðïëàòà

1 300 000 сум
1 600 000 сум
1 900 000 сум

Âåëè÷èíà ïðåäëîæåíèÿ ðàáî÷åé сèëûÂåëè÷èíà ñïðîñà íà ðàáî÷óþ ñèëó

300
200
100

100
200
300

Íàéäèòå ðûíî÷íóþ ñòîèìîñòü ðàáî÷åé ñèëû. 

htt
p:e

du
po

rta
l.u

z



125

4. Öèêëè÷åñêàÿ áåçðàáîòèöà. Áåçðàáîòèöà,  ñâÿçàííàÿ ñ ïåðèîäè÷åñêèìè 
èçìåíåíèÿìè (öèêëàìè)  â ýêîíîìèêå ñòðàíû,  íàçûâàåòñÿ öèêëè÷åñêîé. 
Öèêëè÷åñêàÿ áåçðàáîòèöà âîçíèêàåò â ïåðèîä ïðåäêðèçèñíûõ ñèòóàöèé,  
îõâàòûâàþùèõ âñå ïðîèçâîäñòâà. Â ýòîò ïåðèîä ñíèæàåòñÿ ýêîíîìè÷åñêàÿ 
àêòèâíîñòü,  óìåíüøàåòñÿ ñîâîêóïíûé ñïðîñ.  Ýòî,  â ñâîþ î÷åðåäü,  ïðèâîäèò ê 
ðåçêîìó ðîñòó áåçðàáîòèöû.  Â   ïåðèîä îæèâëåíèÿ ýêîíîìèêè ñòðàíû ñîâîêóïíûé 
ñïðîñ ðàñòåò,  ÷òî ïðèâîäèò ê ñíèæåíèþ óðîâíÿ áåçðàáîòèöû è òàê äàëåå.  Òàêîé 
âèä áåçðàáîòèöû ïåðèîäè÷åñêè òî ïîâûøàåòñÿ,  òî ïîíèæàåòñÿ. Äëèòåëüíàÿ 
öèêëè÷åñêàÿ áåçðàáîòèöà ðàñøàòûâàåò âñþ ýêîíîìèêó,  è â èòîãå âîçíèêàþò 
ñåðüåçíûå òðóäíîñòè â æèçíè âñåãî îáùåñòâà.

Безработица характеризуется наличием в стране трудоспособных 
граждан,  желающих работать на определенную заработную плату и ищущих 
работу.  Под трудоспособным населением понимаются люди старше 16 
лет (в нашей республике с 16 лет труд разрешен по закону)  и способные 
к труду.  Все трудоспособные жители страны составляют ресурсы своей 
рабочей силы. Из числа трудоспособного населения страны формируется 
рабочая сила страны. Если из всего трудоспособного населения вычесть 
количество тех кто не работает и не ищет работу,  а также пенсионеров и 
домохозяек,  то получим рабочую силу страны.  Таким образом,  рабочая сила 
страны состоит из тех,  кто занят и не занят работой.  Уровень  безработицы в 
стране измеряется в процентном соотношении количества безработных к общей 
численности рабочей силы страны.

Ôðèêöèîííàÿ áåçðàáîòèöà – áåçðàáîòèöà,  âîçíèêàþùàÿ â ïåðèîä 
ìåæäó óõîäîì ñ îäíîé ðàáîòû è ïîñòóïëåíèåì íà äðóãóþ ðàáîòó.

Ñåçîííàÿ áåçðàáîòèöà – áåçðàáîòèöà,  âîçíèêàþùàÿ ïîñëå îêîí÷àíèÿ 
ñåçîíà ðàáîòû.

Ñòðóêòóðíàÿ áåçðàáîòèöà – áåçðàáîòèöà,  âûçâàííàÿ ñòðóêòóðíîé 
ïåðåñòðîéêîé â ýêîíîìèêå ñòðàíû.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!
1.	Как  формируется спрос и предложение на рынке рабочей силы?
2.	Скажи те, как рынок рабочей силы отличается от других рынков.
3.	Ч то влияет на размер заработной платы?
4.	Каки м  образом  устанавливаются  ежемесячные  оклады  компьютерного  про- 

граммиста, ученого, водителя, профессионального теннисиста, 
медсестры, директора завода?

5.	 Перечислите и прокомментируйте причины возникновения безработицы.
6.	 Приведите пример каждого вида безработицы.

Формула Óðîâåíü 
áåçðàáîòèöû ×èñëåííîñòü ðàáî÷åé ñèëû

=
×èñëåííîñòü áåçðàáîòíûõ

  ⋅100 %
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ÏÐÎÔÑÎÞÇÛ

ÏÐÅÒÅÍÇÈÈ 
ÍÀÅÌÍÛÕ ÐÀÁÎ×ÈÕ

Íà ïðåäïðèÿòèè íåîá-
õîäèìî óëó÷øèòü óñëîâèÿ 
òðóäà,  îáåñïå÷èòü áåçî-
ïàñíîñòü òðóäà,  ïîâûñèòü 
ìåñÿ÷íóþ çàðïëàòó,  ñîê-
ðàòèòü ðàáî÷èé äåíü.  Íåëüçÿ 
óâîëüíÿòü ðàáî÷èõ.

ÏÐÅÒÅÍÇÈÈ 
ÐÀÁÎÒÎÄÀÒÅËÅÉ

Òîâàðû ïðåäïðèÿòèÿ ïåðå-
ñòàëè õîðîøî ïðîäàâàòüñÿ 
íà ðûíêå. Ïðîèçâîäñòâî òî-
âàðîâ ñòàíîâèòñÿ äîðîæå. 
Åñëè ïîâûñèòü çàðïëàòó,  
ïðîèçâîäñòâî òîâàðîâ åùå 
áîëüøå ïîäîðîæàåò. Ïî-
ýòîìó íàäî ïðèîáðåñòè òåõ-
íîëîãèþ,  ñïîñîáñòâóþùóþ 
âûñâîáîæäåíèþ ðàáî÷åé ñèëû.

ГОСУДАРСТВО

ТЕМА 25 ÑÐÅÄÑÒÂÀ ÑÎÖÈÀËÜÍÎÉ ÇÀÙÈÒÛ

По ñõåìå îïðåäåëèòå ðàçíîãëàñèÿ ìåæäó ðàáîòîäàòåëÿì-ïðåäïðèÿòèÿìè 
è ôèðìàìè è ðàáîòàþùèìè íà íèõ íàåìíûìè ðàáî÷èìè.

1.   Êàê áû âû â êà÷åñòâå ðàáîòîäàòåëÿ ðàçðåøèëè âîçíèêøèå ðàçíîãëàñèÿ?
2.  Êàê áû âû â êà÷åñòâå íàåìíîãî ðàáîòíèêà çàùèòèëè ñâîè èíòåðåñû?
3. Êàê áû âû â êà÷åñòâå ïðåäñòàâèòåëÿ ãîñóäàðñòâà ðàçðåøèëè ýòè 

ðàçíîãëàñèÿ?
4.  ×òî âû çíàåòå î деятельности ïðîôåññèîíàëüíûõ ñîþçов?

   ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Самым вредным из видов безработицы является периодическая без-
работица. Такая безработица негативно влияет не только на личность, но 
и на экономику всей страны, на общество в целом. Пîÿâëåíèå â ñòðàíå 
öèêëè÷åñêèõ  áåçðàáîòíûõ îêàçûâàåò îòðèöàòåëüíîå âëèÿíèå íà ýêîíîìèêó.  
Ïðèìåðîì ýòîìó ñëóæèò ñèòóàöèÿ,  êîòîðàÿ ñëîæèëàñü â íàøåé ñòðàíå â 
ïåðâûå ãîäû íåçàâèñèìîñòè.  htt
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Îòñòàëàÿ àãðàðíàÿ ýêîíîìèêà,  ðàçðûâ ïðåæíèõ ýêîíîìè÷åñêèõ ñâÿçåé,  
ðåçêîå óìåíüøåíèå îáúåìà ïðîèçâîäñòâà,  ïåðâûå øàãè ïî èñïðàâëåíèþ 
îòðàñëåâûõ ïåðåêîñîâ,  ñâÿçàííûõ ñ  ïåðåõîäîì õîçÿéñòâà ðåñïóáëèêè 
ê íîâûì – ðûíî÷íûì îòíîøåíèÿì,  ïîñëóæèëè ôàêòîðàìè ïîÿâëåíèÿ 
öèêëè÷åñêîé áåçðàáîòèöû. 

Â   ïåðèîä öèêëè÷åñêîé áåçðàáîòèöû,  âñëåäñòâèå общего ïàäåíèÿ 
îáúåìîâ ïðîèçâîäñòâà,  ïðåêðàùàþò ñâîþ äåÿòåëüíîñòü ìíîãèå çàâîäû è 
ôàáðèêè.  Ðîñò öåí,  óõóäøåíèå æèçíåííûõ óñëîâèé çàñòàâëÿåò íåðàáîòàþùèõ 
äîìîõîçÿåê,  ïåíñèîíåðîâ è ñòóäåíòîâ èñêàòü âîçìîæíîñòü çàðàáîòêà.

Òàêèì îáðàçîì,  â öåëîì ïî ñòðàíå íàðóøàåòñÿ ðàâíîâåñèå íà ðûíêå 
òðóäà.  Ïðåäóïðåæäåíèå áåçðàáîòèöû è ïðèíÿòèå ìåð ïî óìåíüøåíèþ îáùåé 
áåçðàáîòèöû – îäíà èç ñàìûõ âàæíûõ ýêîíîìè÷åñêèõ è ñîöèàëüíûõ çàäà÷ 
ãîñóäàðñòâà. При этом огромную роль играют трудовые биржи. Трудовые 
биржи являются посредниками между безработными и работодателями. 
Трудовые биржи ведут регистрацию безработных и свободных рабочих 
мест на предприятиех, способствуют трудоустройству безработных. Если 
безработного не удается трудоустроить длительный период времени, то он 
получает статус безработного и ему назначается пособие по безработице. 

В некоторых случаях между наемными работниками и работодателями 
возникают споры по зарплате, условиям и безопасности труда. Поэтому 
наемные работники объединяются в профессиональные союзы. 
Профессиональные союзы являются негосударственными некоммерческими 
организациями защищающими интересы наемных работников – членов 
этих профсоюзов.Целями профессиональных союзов являются следующее:

1. Защита экономических,  социальных,  профессиональных,  бытовых 
требований членов профессиональных союзов. Борьба за повышение 
показателей жизненного уровня членов общества. 

2.   Осуществление представительских  функций перед органами 
управления от имени членов профессиональных союзов. 

3.   Стремление к значительному увеличению показателей качества жизни 
рабочих,  являющихся членами профессиональных союзов. 

Для достижения этих  целей профессиональные союзы решают следующие 
задачи:

1. Стремление к обеспечению соответствующей и справедливой зар-
платы,  пенсий и пособий.

2. В   целях защиты интересов рабочих и служащих участвовать в 
переговорах разного уровня. 

3. Осуществлять действия для обеспечения получения трудящимися 
гарантированных услуг обучения и медицины.

4.  Осуществление контроля над соблюдением работодателями требований 
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 	 Óïðàæíåíèå
Â   ñòðàíå åñòåñòâåííàÿ áåçðàáîòèöà ñîñòàâëÿåò 6%,  óðîâåíü îáùåé 

áåçðàáîòèöû – 10%. Åñëè èçâåñòíî,  ÷òî â ñòðàíå 1 ìèëëèîí ÷åëîâåê 
îõâà÷åíû ôðèêöèîííûì è ñòðóêòóðíûì âèäîì áåçðàáîòèöû,  òî ñêîëüêî 
â ñòðàíå âñåãî áåçðàáîòíûõ?

Óðîâåíü åñòåñòâåííîé áåçðàáîòèöû – óðîâåíü áåçðàáîòèöû â 
ñèòóàöèè,  êîãäà â ñòðàíå òîëüêî ôðèêöèîííàÿ è ñòðóêòóðíàÿ 
áåçðàáîòèöà.

Ïîëíàÿ çàíÿòîñòü – çàíÿòîñòü â ñèòóàöèè,  êîãäà â ñòðàíå òîëüêî 
åñòåñòâåííàÿ áåçðàáîòèöà.

законов,  указов,  постановлений и других нормативных актов.
5.  Защита членов профессиональных союзов от незаконного увольнения 

с работы.
6.   Осуществление надзорных функций по обеспечению граждан работой.
7.  Обеспечение соблюдения всех контрактных гарантий работникам,  

уволенных с работы. 
8.  Установление контроля над требованиями технической безопасности 

и защиты труда на рабочих местах трудящихся. 
В любом государстве есть проблема безработицы, от которой невозможно 

полностью избавиться. Наличие фрикционных и структурных видов 
безработицы в стране не приводит к большим изменениям в экономике 
и является естественным для общества. Ситуация, в которой в стране 
существует только фрикционная и структурная безработица, называется 
полной занятостью. А уровень безработицы в этом случае называется 
естественным уровнем безработицы. С одной стороны любое государство 
вполне устраивает естественная безработица. Потому что наличие таких 
безработных мотивирует занятое население работать лучше. Заставляет 
безработных повышать квалификацию и быстрее найти работу. Если 
уровень естественной безработицы в стране составляет 4-5 процентов, то 
это считается нормой. 

Äëÿ ðåãóëèðîâàíèÿ ðûíêà òðóäà è â öåëÿõ ïðåäóïðåæäåíèÿ áåçðàáîòèöû,  
ãîñóäàðñòâî ïðèíèìàåò ñëåäóþùèå ìåðû:

– ïîñòîÿííî àíàëèçèðóÿ ðûíîê òðóäà,  îïðåäåëÿåò êîëè÷åñòâî ðàáî÷èõ 
ìåñò â ñòðàíå,  êîëè÷åñòâî òðóäîóñòðîåííûõ è íåðàáîòàþùèõ ãðàæäàí,  
ïðîãíîçèðóåò èçìåíåíèÿ íà ðûíêå òðóäà;

– ðàçðàáàòûâàåò ïðîãðàììû ïî áîëåå ïîëíîìó îáåñïå÷åíèþ íàñåëåíèÿ 
ðàáîòîé,  ïîîùðÿÿ ìàëûé è ñðåäíèé áèçíåñ,  ñïîñîáñòâóåò ñîçäàíèþ 
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 Çàïîìíèòå!
• Íàëè÷èå â ñòðàíå òîëüêî ôðèêöèîííîé è ñòðóêòóðíîé áåçðàáîòèöû 

íàçûâàåòñÿ ïîëíîé çàíÿòîñòüþ.
• Óðîâåíü áåçðàáîòèöû â 4-5% ÿâëÿåòñÿ íîðìàëüíîé ñèòóàöèåé.
• Ðåãóëèðîâàíèåì ðûíêà è âîïðîñàìè ïðåäóïðåæäåíèÿ áåçðàáîòèöû 

çàíèìàåòñÿ ãîñóäàðñòâî.
• Права ðàáî÷èõ è ñëóæàùèõ защищают ïðîôñîþçû.

1.	Í àçîâèòå îòðèöàòåëüíûå ñòîðîíû áåçðàáîòèöû.
2.	Í àñåëåíèå êàêîãî âîçðàñòà áîëüøå âñåõ ñòðàäàåò îò áåçðàáîòèöû? Ïî÷åìó?
3.	 ×òî вы ïîíèìàåòå ïîä ïîëíîé çàíÿòîñòüþ?
4.	 Êàê îïðåäåëÿåòñÿ óðîâåíü åñòåñòâåííîé áåçðàáîòèöû?
5.	Ïå ðå÷èñëèòå ìåðû,  íàïðàâëåííûå íà ñîêðàùåíèå óðîâíÿ áåçðàáîòèöû.
6.	Ð àññêàæèòå î ìåðîïðèÿòèÿõ ãîñóäàðñòâà,  íàïðàâëåííûõ ïðîòèâ áåç-

ðàáîòèöû.
7.	Каков ы условия ïîëó÷åíèÿ ñòàòóñà «áåçðàáîòíîãî»?
8.	Îá úÿñíèòå õàðàêòåð äåÿòåëüíîñòè áèðæè òðóäà.
9.	 Ñ  êàêîé öåëüþ îðãàíèçóþòñÿ ïðîôåññèîíàëüíûå ñîþçû?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

Áèðæà òðóäà – это ãîñóäàðñòâåííîå ó÷ðåæäåíèå,  ÿâëÿþùååñÿ 
ïîñðåäíèêîì ìåæäó ïðåäïðèÿòèÿìè-ðàáîòîäàòåëÿìè è ëþäüìè,  
èùóùèìè ðàáîòó.

Ïðîôåññèîíàëüíûé ñîþç – это íåãîñóäàðñòâåííàÿ îáùåñòâåííàÿ 
îðãàíèçàöèÿ,  çàùèùàþùàÿ èíòåðåñû íàåìíûõ ðàáî÷èõ ïåðåä ðà-
áîòîäàòåëÿìè è ãîñóäàðñòâîì.

äîïîëíèòåëüíûõ ðàáî÷èõ ìåñò;
– íàïðàâëÿåò íàñåëåíèå íà îñâîåíèå íîâûõ ïðîôåññèé,  äàåò ñâåäåíèÿ 

î íîâûõ ðàáî÷èõ ìåñòàõ,  ïðîâîäèò àãèòàöèîííóþ ðàáîòó;
– ïîäãîòàâëèâàåò íóæíûõ äëÿ ýêîíîìèêè ñïåöèàëèñòîâ,  îñóùåñòâëÿåò 

ðàáîòó ïî ïîäãîòîâêå,  ïåðåïîäãîòîâêå è ïîâûøåíèþ êâàëèôèêàöèè êàäðîâ;
–	óñò ðàèâàåò íàñåëåíèå íà ðàáîòó, ðåøàåò âîïðîñû ïî òðóäîóñòðîéñòâó 

çà ðóáåæîì;
– ðàññìàòðèâàåò ìåðîïðèÿòèÿ ïî ñîöèàëüíîé çàùèòå òðóäÿùèõñÿ,  âíîñèò 

áåçðàáîòíûõ â ñïèñêè è âûäàåò ïîñîáèÿ ïî áåçðàáîòèöå.

9 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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1.	 Â  ÷åì ñóùíîñòü èíôëÿöèè?
2.	 Êàêèå áûâàþò âèäû èíôëÿöèè?
3.	 ×òî âû çíàåòå î âîçíèêíîâåíèè è ïîñëåäñòâèÿõ èíôëÿöèè?
4.	 Êàêèå ôàêòîðû âëèÿþò íà âåëè÷èíó çàðàáîòíîé ïëàòû?
5.	 ×òî òàêîå áåçðàáîòèöà,  ïðè÷èíû åå âîçíèêíîâåíèÿ?
6.	 Â  ÷åì ðàçëè÷èå âèäîâ áåçðàáîòèöû?
7.	 ×òî âû çíàåòå î ïîñëåäñòâèÿõ áåçðàáîòèöû?
8.	Ïå ðå÷èñëèòå ãîñóäàðñòâåííûå ñðåäñòâà ñîöèàëüíîé çàùèòû.
9.	 Êàêîâî ìåñòî ïðîôåññèîíàëüíûõ ñîþçîâ â ýêîíîìè÷åñêèõ  îòíîøåíèÿõ?

A. ВОПРОСЫ 

ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß ÄËß 
ÏÎÂÒÎÐÅÍÈß V ÃËÀÂÛ

B. ЗАДАНИЯ
Íàéäèòå ïðàâèëüíîå ñîîòâåòñòâèå îïðåäåëåíèÿ êàæäîìó ïîíÿòèþ.

à) 	íåóêëîííûé ðîñò ñðåäíèõ öåí â ñòðàíå.
á) 	ïðîöåññ ðåçêîãî óâåëè÷åíèÿ ñðåäíèõ öåí â ñòðàíå
â) 	êîëè÷åñòâî îáðàùåíèÿ äåíåã,  ò.å.   ïåðåõîä äåíåã èç ðóê â ðóêè â òå÷åíèå 

ãîäà â ïðîöåññå êóïëè-ïðîäàæè.
ã) 	âåëè÷èíà ðîñòà öåí â òå÷åíèå îïðåäåëåííîãî âðåìåíè,  âûðàæåííàÿ â 

ïðîöåíòàõ.
ä) 	òðóäîñïîñîáíûå ãðàæäàíå ñòðàíû,  ñîãëàñíûå íà îïðåäåëåííûé 

çàðàáîòîê,  íî íå íàøåäøèå ðàáîòó,  èëè èùóùèå åå.
å) 	âñå òðóäîñïîñîáíîå íàñåëåíèå ñòðàíû.
ж)  íåãîñóäàðñòâåííàÿ îáùåñòâåííàÿ îðãàíèçàöèÿ,  çàùèùàþùàÿ èíòåðåñû 

íàåìíûõ ðàáî÷èõ ïåðåä ðàáîòîäàòåëÿìè è ãîñóäàðñòâîì.
з) 	ïðîöåíòíîå îòíîøåíèå ÷èñëà áåçðàáîòíûõ ê îáùåìó ÷èñëó ðàáî÷åé 

ñèëû â ñòðàíå.
и)  ñîâîêóïíàÿ ñóììà âñåõ äåíåæíûõ ñðåäñòâ â ñòðàíå,  íàõîäÿùèõñÿ â 

îáðàùåíèè.

1. Äåíåæíàÿ ìàññà.
2. Ñêîðîñòü îáðàùåíèÿ äåíåã;
3. Èíôëÿöèÿ.
4. Óðîâåíü èíôëÿöèè. ОПРЕДЕЛЕНИЯ:

ТЕРМИНЫ:

D. Задание по рисункам титула страницы 113, главы V.
Скажите, к каким темам относятся рисунки. На основании этих 

рисунков расскажите содержание темы. 

5. Áезработные.
6. Óðîâåíü áåçðàáîòèöû.
7. Трудовые ресурсы.

8. Профсоюзы.
9. Ãèïåðèíôëÿöèÿ.
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E. ТЕСТЫ
1.	 Â ñòðàíå ñêîðîñòü îáðàùåíèÿ äåíåã è êîëè÷åñòâî ïðîäàííûõ òîâàðîâ 

íå èçìåíèëàñü, íî óâåëè÷èëàñü äåíåæíàÿ ìàññà. Êàêèå ýòî áóäåò èìåòü 
ïîñëåäñòâèÿ?
À)  öåíû ïîíèçÿòñÿ;	 Â)  íå îêàæåò âëèÿíèÿ íà öåíû;
Á)  öåíû ïîâûñÿòñÿ;	Ã )  öåíû ìîãóò è ïîâûñèòüñÿ,  è ïîíèçèòüñÿ.

2.	 Âî âðåìÿ èíôëÿöèè:
À)  ñðåäíèå öåíû íà ïîòðåáèòåëüñêèå òîâàðû ïîâûñÿòñÿ;
Á)  ñðåäíèå öåíû íà ïîòðåáèòåëüñêèå òîâàðû ïîíèçÿòñÿ;
Â)  ñðåäíèå öåíû íà ïîòðåáèòåëüñêèå òîâàðû îñòàíóòñÿ áåç èçìåíåíèé;
Ã)  âñå âûøåóêàçàííûå îòâåòû ïðàâèëüíûå.

3.	 Öåíû âî âðåìÿ ãèïåðèíôëÿöèè ïîâûñÿòñÿ áîëüøå ÷åì â:
À)  50 ðàç â ãîä;		  Â)  30 ðàç â ãîä;
Á)  20 ðàç â ãîä;		Ã  )  10 ðàç â ãîä.

4.	Á åçðàáîòèöà â ñòðàíå ñ÷èòàåòñÿ åñòåñòâåííîé:
À)  ïðè íàëè÷èè òîëüêî ôðèêöèîííîé è ñòðóêòóðíîé áåçðàáîòèöû;
Á)  ïðè íàëè÷èè òîëüêî ôðèêöèîííîé è ñåçîííîé áåçðàáîòèöû;
Â)  ïðè íàëè÷èè òîëüêî öèêëè÷åñêîé áåçðàáîòèöû;
Ã)  ïðè íàëè÷èè òîëüêî ôðèêöèîííîé áåçðàáîòèöû.

6.	 Ðîñò ñïðîñà íà õëåá:
À)  ïðèâåäåò ê óâåëè÷åíèþ ñïðîñà íà ðàáî÷óþ ñèëó íà ïðåäïðèÿòèÿõ  òÿæåëîé 

ïðîìûøëåííîñòè;
Á) ïðèâåäåò ê óâåëè÷åíèþ ñïðîñà íà ðàáî÷óþ ñèëó â ñåëüñêîì õîçÿéñòâå;
Â)  ïðèâåäåò ê óìåíüøåíèþ ñïðîñà íà ðàáî÷óþ ñèëó â ñåëüñêîì õîçÿéñòâå;
Ã)  íå ïîâëèÿåò íà ñïðîñ íà ðàáî÷óþ ñèëó â ñåëüñêîì õîçÿéñòâå.

7.	Ê òî ñ÷èòàåòñÿ áåçðàáîòíûì?
À) ïåíñèîíåð, èùóùèé ðàáîòó; 
Á) âîåííûé â îòñòàâêå, èùóùèé ðàáîòó;
Â) äîìîõîçÿéêà ñ ìàëåíüêèì ðåáåíêîì; 
Ã) ãðàæäàíèí, íå ðàáîòàþùèé è æèâóùèé çà ñ÷åò ñáåðåæåíèé, 

ïîëîæåííûõ â áàíê ïîä ïðîöåíòû.
8.	Ê  ÷åìó ìîæåò ïðèâåñòè ïðèìåíåíèå â ñåëüñêîì õîçÿéñòâå òåõíîëîãèé, 

íå òðåáóþùèõ ðó÷íîãî òðóäà:
À)  ñíèæåíèþ ñåçîííîé áåçðàáîòèöû;	
Á)  ñíèæåíèþ ôðèêöèîííîé áåçðàáîòèöû; 
Â)  ðîñòó ñòðóêòóðíîé áåçðàáîòèöû;
Ã)  ñíèæåíèþ öèêëè÷åñêîé áåçðàáîòèöû.

9.	Ê àêèå ìåðû â ñòðàíå ìîãóò ïðèâåñòè ê ñíèæåíèþ óðîâíÿ áåçðàáîòèöû?
À)  ñîçäàíèå äîïîëíèòåëüíûõ ðàáî÷èõ ìåñò;
Á)  ïðîôîðèåíòàöèÿ ìîëîäåæè;
Â)  ïåðåïîäãîòîâêà íàñåëåíèÿ ïî îñâîåíèþ íîâûõ ïðîôåññèé;
Ã)  âñå ïåðå÷èñëåííîå. htt
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10.	Îäèí èç ïðîäàâöîâ íà ðûíêå òðóäà – ýòî:
À)  ãîñóäàðñòâî;		  Â)  ðàáî÷èé;
Á)  ïðåäïðèÿòèå;		Ã )  áèðæà òðóäà.

11.	Êîãäà ïîâûøàåòñÿ ïîêóïàòåëüíàÿ ñïîñîáíîñòü äåíåã?
À)  â ïåðèîä èíôëÿöèè;
Á)  â ïåðèîä ãèïåðèíôëÿöèè;
Â)  ïðè áîëåå áûñòðîì îáðàùåíèè äåíåã;
Ã)  ïðè ïîâûøåíèè îáúåìîâ ïðîèçâîäèìûõ òîâàðîâ è óñëóã.

12.	Íàéäèòå íåâåðíîå îïðåäåëåíèå.
À)  óâåëè÷åíèå îáúåìà äåíåã,  íàõîäÿùèõñÿ â îáðàùåíèè,  îáû÷íî 

ïðèâîäèò ê ïîâûøåíèþ öåí;
Á)  óâåëè÷åíèå îáúåìà äåíåã,  íàõîäÿùèõñÿ â îáðàùåíèè,  îáû÷íî 

ïðèâîäèò ê ñíèæåíèþ öåí;
Â)  ïðè ñíèæåíèè ñòîèìîñòè ïðîèñõîäèò îáåñöåíèâàíèå äåíåã;
Ã)  îáóçäàíèå èíôëÿöèè ÿâëÿåòñÿ âàæíåéøåé çàäà÷åé ãîñóäàðñòâà.

13.	×üè èíòåðåñû îòñòàèâàþò ïðîôåññèîíàëüíûå ñîþçû â ñëó÷àå 
âîçíèêíîâåíèÿ ïðîòèâîðå÷èé ìåæäó íàåìíûìè ðàáîòíèêàìè è 
ðàáîòîäàòåëÿìè?
À)  ãîñóäàðñòâà;		  Â)  íàåìíûõ ðàáîòíèêîâ;
Á)  ðàáîòîäàòåëåé;	Ã )  ïðîèçâîäèòåëåé.

14.	Áèðæà òðóäà ...
À) îáåñïå÷èâàåò áåçðàáîòíûõ ðàáîòîé;
Á)  çàùèùàåò èíòåðåñû áåçðàáîòíûõ;
Â)  çàùèùàåò èíòåðåñû ðàáîòîäàòåëåé;
Ã)  âûïîëíÿåò ðîëü ïîñðåäíèêà ìåæäó íàåìíûìè ðàáîòíèêàìè è 

ðàáîòîäàòåëÿìè.
15.	×òî âõîäèò â ìåðû ñîöèàëüíîé çàùèòû, îñóùåñòâëÿåìûõ ãîñóäàðñòâîì?

À)  ïîñòîÿííûé àíàëèç ðûíêà òðóäà;
Á)  ðàçðàáîòêà ïðîãðàìì ïî îáåñïå÷åíèþ çàíÿòîñòè íàñåëåíèÿ;
Â)  ðåãèñòðàöèÿ áåçðàáîòíûõ è îáåñïå÷åíèå ïîñîáèÿìè; 
Ã)  âñå ïåðå÷èñëåííîå.

16.	Êàêàÿ áåçðàáîòèöà âëèÿåò íà ãîñóäàðñòâî çàìåòíåå âñåãî?
À)  ôðèêöèîííàÿ;	 Â)  ñòðóêòóðíàÿ;
Á)  ñåçîííàÿ;		Ã  )  öèêëè÷åñêàÿ.

17. При помощи какой формулы определяется скорость денежного 
обращения?
А)  V=M/P.Q;		  Â)  V=P.Q/M;
Á)  V=P.Q.M; 		  Ã)  V=M.Q/P.

18.	×òî òàêîå óðîâåíü áåçðàáîòèöû?
À)  ïðîöåíòíîå îòíîøåíèå ÷èñëà áåçðàáîòíûõ ê ðàáî÷åé ñèëå;
Á)  ïðîöåíòíîå îòíîøåíèå ÷èñëà çàíÿòûõ ê ðàáî÷åé ñèëå;
Â)  ïðîöåíòíîå îòíîøåíèå òðóäîñïîñîáíîãî íàñåëåíèÿ ê ðàáî÷åé ñèëå;
Ã)  ïðîöåíòíîå îòíîøåíèå ÷èñëà áåçðàáîòíûõ ê ÷èñëó çàíÿòûõ.
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Ãëàâà VI. Ìèðîâàÿ ýêîíîìèêà

Приоритетными задачами являются усиление 
интеграции национальной экономики в мировые 
хозяйственные отношения и поддержка экспорта.

Шавкат Мирзиёев
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2-я страна

1 литр  1-я страна

1литр

3

Àëüòåðíàòèâíàÿ 
ñòîèìîñòü сока

Производственные 
расходы (в у.д.е.)

2-я страна

160002000  1-я страна

20000 2000 

 1 
ôîòîàïïàðàò

   1 литр
сока    

1

2-я страна

1 штука   1-я страна

1 штука

 Фото-

аппарат  
 Фото-

аппарат  
2

Ôðóêòîâûé 
ñîê

Ôðóêòîâûé 

ñîê     

Àëüòåðíàòèâíàÿ 
ñòîèìîñòü 

ôîòîàïïàðàòà

Ñòðàíû ìèðà âåäóò ìåæäó ñîáîé òîðãîâëþ ñ äðåâíèõ âðåìåí.  Ýòî ìîæíî 
óâèäåòü íà ïðèìåðå проходившего через территорию нашей страны Великого 
шелкового пути. Когда говорят о мировом рынке, то понимается устойчивая 
товарно-денежная система между странами взаимосвязанными экономи-
ческими отношениями. Мировой рынок вначале стал формироваться в 
том периоде, когда торговля осуществлялась между немногими странами. 
В настоящее время невозможно найти страну, которая не участвует в ми-

Представим,  что производства одного литра фруктового сока в 1-ой 
стране обходиться в 2000 условных денежных едениц (у.д.е.),  а во 2-ой 
стране тоже обходится в 2000 у.д.е.  В  1-ой стране производство одного фото-
аппарата обходится в 16 000 у.д.е.,  а во 2-ой — в 40 000 у.д.е. (таблица 1).    

1.  Найдите альтернативную стоимость производства 1 фотоаппарата и 1 
литра фруктового сока в 1-ой и во 2-ой стране и заполните таблицы 2—3.

2.  Èñõîäÿ èç òàáëèö àëüòåðíàòèâíîé ñòîèìîñòè,  îïðåäåëèòå,  в âûïóñêå 
êàêîé ïðîäóêöèè äîëæíî ñïåöèàëèçèðîâàòüñÿ êàæäîå ãîñóäàðñòâî.

3. Êàêóþ âûãîäó áóäåò èìåòü êàæäîå ãîñóäàðñòâî îò ñïåöèàëèçàöèè è 
îáìåíà?

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ТЕМА 26 ÌÅÆÄÓÍÀÐÎÄÍÀß ÒÎÐÃÎÂËß
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ровом рынке. Под влиянием мирового рынка процессы специализации 
между странами стали всёе более углубляться. Внутри мирового рынка 
стали формироваться рынки товаров, рабочей силы, капитала и валюты. 
Развитые страны занимают ведущее место на мировом рынке. Они чаще 
всего участвуют с готовой продукцией и технологиями. А развивающиеся 
страны участвуют на мировом рынке с сырьем и рабочей силой. Но в по-
следние годы готовая продукция и технологии развивающихся стран таких 
как Китай и Индия, стали занимать ведущие места. 

Íàïðèìåð,  â îäíîì ãîñóäàðñòâå èìåþòñÿ ìåñòîðîæäåíèÿ íåôòè,  à â 
äðóãîì – íåò. Íî в другом государстве åñòü ìíîãî æåëåçíûõ ðóäíèêîâ,  à â 
ïåðâîì – íåò. Òàêîå íåðàâíîå ðàñïðåäåëåíèå ðåñóðñîâ вынуждает ãîñóäàðñòâà 
íàëàæèâàòü òîðãîâûå ñâÿçè.

Â   Ðîññèè ìíîãî ëåñîâ è ðàçâèòà äåðåâîîáðàáàòûâàþùàÿ ïðîìûøëåííîñòü. 
Â Óçáåêèñòàíå ïðèðîäíûå óñëîâèÿ äëÿ âûðàùèâàíèÿ õëîïêà âåñüìà 
áëàãîïðèÿòíû,  ïîýòîìó õëîïîê âûðàùèâàåòñÿ â áîëüøîì êîëè÷åñòâå. Â 
Ðîññèè õëîïîê ìîæíî âûðàùèâàòü â þæíûõ   ðàéîíàõ,  ãäå êëèìàò òåïëåå.   
Íî óðîæàÿ áûâàåò ìàëî.  Â  Óçáåêèñòàíå æå âûðàùèâàíèå íîâûõ  ëåñîâ 
îáîéäåòñÿ î÷åíü äîðîãî. Ñëåäîâàòåëüíî,  Óçáåêèñòàí èìååò àáñîëþòíîå 
ïðåèìóùåñòâî â âûðàùèâàíèè õëîïêà,  à Ðîññèÿ – â äåðåâîîáðàáàòûâàþùåé 
ïðîìûøëåííîñòè. 

Êðîìå òîãî,  êàæäîå ãîñóäàðñòâî ïðîèçâîäèò îòíîñèòåëüíî äåøåâûé âèä 
ïðîäóêöèè,  â êîòîðîì çàèíòåðåñîâàíà äðóãàÿ ñòîðîíà.  Òàêàÿ ñïåöèàëèçàöèÿ 
ïðèíîñèò áîëüøóþ âûãîäó âî âçàèìíîé òîðãîâëå è ñîäåéñòâóåò óêðåïëåíèþ ñâÿçåé.  
Ñïåöèàëèçàöèÿ ãîñóäàðñòâ ïî ïðèíöèïó àáñîëþòíîãî ïðåèìóùåñòâà ïðèâîäèò ê 
ýêîíîìíîìó è ýôôåêòèâíîìó èñïîëüçîâàíèþ ðåñóðñîâ,  èìåþùèõñÿ íà ïëàíåòå. 
Ñëåäîâàòåëüíî,  ãîñóäàðñòâà äîëæíû ïîä÷èíÿòüñÿ ïðèíöèïó àáñîëþòíîãî 
ïðåèìóùåñòâà â îñóùåñòâëåíèè òîðãîâûõ ñâÿçåé.  Â  ñîîòâåòñòâèè ñ íèì,  ëþáîå 
ãîñóäàðñòâî,  çàòðà÷èâàþùåå íà ïðîèçâîäñòâî îïðåäåëåííîãî òîâàðà ìåíüøå 
ðåñóðñîâ,  äîëæíî ñïåöèàëèçèðîâàòüñÿ íà ïðîèçâîäñòâå ýòîãî òîâàðà. 

Àáñîëþòíîå ïðåâîñõîäñòâî – âîçìîæíîñòü îäíîãî èç ãîñóäàðñòâ,  
èìåþùèõ îäèíàêîâîå êîëè÷åñòâî ðåñóðñîâ,  ñîçäàòü áîëüøå ïðîäóêöèè 
с помощью этих ресурсов.

Теория абсолютного доминирования изложил Адам Смит. По его словам, 
страны экспортируют товары, которые производятся у них по более низкой 
стоимости, чем в других странах. В других странах импортируют товары, 
которые производятся по более низкой стоимости, в других странах.

Â  íåêîòîðûõ ñëó÷àÿõ в одной из двух рассматриваемых стран íàáëþäàåòñÿ 
àáñîëþòíîå ïðåèìóùåñòâî â îáåèõ îòðàñëÿõ.  Îáðàòèì âíèìàíèå íà 
ñëåäóþùóþ òàáëèöó:
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Çàòðàòû ðàáî÷åé ñèëû íà ïðîèçâîäñòâî (÷àñ)

Â 1-й стране Âо 2-й стране

Ïîñóäà èç ïëàñòìàññû 10 20
Ýëåêòðîëàìïî÷êè 30 40

Ñîãëàñíî òàáëèöå,  â 1-ой стране,  ïî ñðàâíåíèþ ñо 2-ой страной,  
íà ïðîèçâîäñòâî îäíîé ýëåêòðîëàìïî÷êè è îäíîé åäèíèöû ïîñóäû èç 
ïëàñòìàññû çàòðà÷èâàåòñÿ ìåíüøå ðàáî÷åãî âðåìåíè,  èëè 1-ая страна 
â ýòèõ îòðàñëÿõ èìååò àáñîëþòíîå ïðåèìóùåñòâî. Îäíàêî â 1-ой стране 
àëüòåðíàòèâíàÿ ñòîèìîñòü ýëåêòðîëàìïî÷êè ñîñòàâëÿåò 30:10=3 штуки 
ïîñóäû èç ïëàñòìàññû,  à â 2-ой стране 40:20=2 штуки.  Ñëåäîâàòåëüíî,  2-ая 
страна ïî îòíîøåíèþ ê 1-ой стране èìååò ñðàâíèòåëüíîå ïðåèìóùåñòâî 
â ïðîèçâîäñòâå ýëåêòðîëàìïî÷åê.  Ñ äðóãîé ñòîðîíû,  1-ая страна ïî 
îòíîøåíèþ êо 2-ой стране èìååò îòíîñèòåëüíîå ïðåèìóùåñòâî ïî 
ïðîèçâîäñòâó ïëàñòìàññîâîé ïîñóäû,  òàê êàê àëüòåðíàòèâíàÿ ñòîèìîñòü 
ïðîèçâîäñòâà åäèíèöû ïëàñòìàññîâîé ïîñóäû â 1-ой стране ñîñòàâëÿåò 
10:30=1/3 ýëåêòðîëàìïî÷êè,  à âо 2-ой стране 20:40=1/2.  Âñëåäñòâèå ýòîãî,  
åñëè 1-ая страна îðãàíèçóåò ó ñåáÿ ïðîèçâîäñòâî ïëàñòìàññîâîé ïîñóäû 
è ñòàíåò ïðîäàâàòü åå 2-ой стране,  и ó 2-ой страны ñòàíåò ïîêóïàòü 
ýëåêòðîëàìïî÷êè,  òî ýòî ñåáÿ îïðàâäàåò.  Ýòî âûçâàíî òåì,  ÷òî â 1-ой стране 
àëüòåðíàòèâíàÿ ñòîèìîñòü ïðîèçâîäñòâà ýëåêòðîëàìïî÷åê âûøå,  ÷åì âо 
2-ой стране.  Òî÷íî òàê æå,  åñëè 2-ая страна îðãàíèçóåò ó ñåáÿ ïðîèçâîäñòâî 
ýëåêòðîëàìïî÷åê,  ïðîäàñò èõ 1-ой стране,  à â 1-ой стране ñòàíåò çàêóïàòü 
ïëàñòìàññîâóþ ïîñóäó,  âûãîäà áóäåò îáîþäíîé. Òåîðèÿ ñðàâíèòåëüíîãî 
ïðåèìóùåñòâà ñîçäàíà âåëèêèì àíãëèéñêèì ýêîíîìèñòîì Äàâèäîì Ðèêàðäî.

Гениальное произведение английского экономиста 
Давида Рикардо называется «Политическая экономика и 
правила налогообложения». В мире экономической науки 
Рикардо признают в качестве самого известного ученого 
после Адама Смита.

Научные изыскания Рикардо были направлены на разви-
тие свободы торговли на международном рынке.  Он первым 
выдвинул концепцию,  которую современные экономисты 
называют правила (теория)  сравнительного преимущества.

Как ученый,  Рикардо обосновал полезность для эко-
номики стран избавление,  по возможности,  от тарифов 
таможенных пошлин и других искусственных барьеров на 

Давид Рикардо
(1772 – 1823)

пути международной торговли.

Ïðîäàæà òîâàðîâ è óñëóã, ïðîèçâåäåííûõ â ñòðàíå,  äðóãèì ñòðàíàì,  
íàçûâàåòñÿ ýêñïîðòîì. Поêóïêà òîâàðîâ è óñëóã çà ðóáåæîì íàçûâàåòñÿ 
èìïîðòîì.  Ñîâîêóïíàÿ ñóììà ñòîèìîñòåé èìïîðòíûõ è ýêñïîðòíûõ òîâàðîâ 
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Ýêñïîðò – ïðîäàæà çà ðóáåæ òîâàðîâ è óñëóã,  ïðîèçâåäåííûõ â 
ñòðàíå.

Èìïîðò – çàêóïêà òîâàðîâ è óñëóã çà ðóáåæîì.
Îáúåì âíåøíåé òîðãîâëè – îáùàÿ ñòîèìîñòü òîâàðîâ è óñëóã,  

îáðàçóþùèõ èìïîðò è ýêñïîðò ñòðàíû.
Âíåøíåòîðãîâûé áàëàíñ – ðàçíîñòü ìåæäó îáúåìàìè ýêñïîðòà è 

èìïîðòà ñòðàíû.

è óñëóã îïðåäåëÿåò îáúåì âíåøíåé òîðãîâëè. Îáúåì âíåøíåé òîðãîâëè 
îïðåäåëÿåò ñòåïåíü ó÷àñòèÿ ãîñóäàðñòâà â ïðîöåññå ìåæäóíàðîäíîé 
òîðãîâëè.  Ýôôåêòèâíîñòü ó÷àñòèÿ ñòðàíû â ìåæäóíàðîäíîé òîðãîâëå ìîæíî 
îïðåäåëèòü ñ ïîìîùüþ ñðàâíåíèÿ îáúåìîâ èìïîðòà è ýêñïîðòà.  Êîíå÷íî,  
êàæäîå ãîñóäàðñòâî æåëàåò,  ÷òîáû îáúåì ïîñòàâîê ýêñïîðòíûõ òîâàðîâ è 
óñëóã áûë áîëüøå èìïîðòíûõ ïîñòàâîê.  Ðàçíîñòü ìåæäó îáúåìàìè ýêñïîðòà 
è èìïîðòà îïðåäåëÿåò âíåøíåòîðãîâûé áàëàíñ. 

Åñëè îáúåì ýêñïîðòèðóåìûõ  òîâàðîâ è óñëóã ñòðàíû áóäåò áîëüøå 
îáúåìà èìïîðòèðóåìûõ  òîâàðîâ è óñëóã,  òî âíåøíåòîðãîâûé áàëàíñ áóäåò 
ïîëîæèòåëüíûì. Â ïðîòèâíîì ñëó÷àå, âíåøíåòîðãîâûé áàëàíñ áóäåò 
îòðèöàòåëüíûì, è ýòî ïðèâåäåò ê ïîÿâëåíèþ ïðîáëåì â ìåæäóíàðîäíîé 
òîðãîâëå, òàê êàê îáúåì èíîñòðàííîé âàëþòû, ïîëó÷åííыé îò ïðîäàæè 
òîâàðîâ çà ðóáåæ, áóäåò íåäîñòàòî÷íûì äëÿ çàêóïêè òîâàðîâ çà ðóáåæîì. 
Â ðåçóëüòàòå äåôèöèòà âàëþòû íåâîçìîæåí ðîñò âíåøíåòîðãîâîãî îáîðîòà 
â ñòðàíå.

1.	 Îáúÿñíèòå,  ïî÷åìó ãîñóäàðñòâà òîðãóþò äðóã ñ äðóãîì?
2.	 Â ÷åì çàêëþ÷àåòñÿ îòëè÷èå ïðèíöèïîâ àáñîëþòíîãî è ñðàâíèòåëüíîãî 

ïðåèìóùåñòâ? 
3.	 Ïî ïðîèçâîäñòâó êàêèõ òîâàðîâ,  ïî îòíîøåíèþ ê ñòðàíàì ÑÍÃ,  íàøà 

ñòðàíà èìååò ñðàâíèòåëüíîå ïðåèìóùåñòâî?
4.	В  чем разница между импортом и экспортом?  
5.	И з чего складывается объем внешней торговли страны?
6.	Са льдо внешней торговли страны когда бывает положительным и когда 

отрицательным? Какое из них полезно для страны?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

 Запомните!
• Все страны заинтересованы в участии на мировом рынке.

• Некоторые страны имеют приимущества на мировом рынке перед 
другими. 

• Каждая страна все время стремится, чтобы экспорта было больше, 
чем импорта. 
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ТЕМА 27

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ÌÅÆÄÓÍÀÐÎÄÍÛÅ 
ÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÈÅ ÎÒÍÎØÅÍÈß

В Центре международного бизнеса состоялось заседание по Узбекско-
корейскому экономическому сотрудничеству. 

В ходе заседания стороны обменялись мнениями по реализации проек-
тов по кредитам Фонда экономического развития и сотрудничества, преду- 
смотренных в 2018-2020 годах. Общий размер программы проектов  
составляет 500 млн. долларов США. 

В Ташкенте совместно с институтом ведущих технологий Кореи, сто-
роны обсудили вопросы по созданию узбекско-корейского бизнес-центра, 
своевременному осуществлению проекта по созданию научно-практичес-
кого текстильного технопарка. 

Также стороны обсудили проект по созданию детского многопрофиль-
ного медицинского центра.

В заседании ещё обсудили вопрос о создании Дома корейской культу-
ры и искусства. 

1.  	Как вы думаете,  какой интерес имеет Республика Корея в осуществлении 
вышеприведенных проектов?

2. 	Какую цель преследует Республика Узбекистан при осуществлении этих 
проектов?

3. 	Какое своеобразное преимущество имеют взаимные связи на уровне 
субъектов малого бизнеса?

4. Могут ли служить вышеприведенные отношения между двумя странами 
примером взаимовыгодных международных экономических отношений? 
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В  современном глобальном мире не существует возможности и шан-
сов достижения развития и прогресса без налаживания международных 
экономических отношений.  С углублением уровня глобализации в мире,  
также возрастает значение международного экономического сотрудниче-
ства.   День за днем усиливается поток из одних стран в другие не только 
товаров,  но и поток рабочей силы,  капитала и технологий.  Для крупных 
компаний уже тесно на территории одной страны и они объединяются в 
транснациональные корпорации. 

Своевременное и разумное налаживание международного экономичес-
кого сотрудничества превратилось в насущную необходимость для любой 
страны.

В  Узбекистане также осуществляется колоссальные работы по укрепле-
нию двусторонних и многосторонних экономических связей с наиболее 
развитыми странами мира.  А это,  в свою очередь,  создает условия при-
тока инвестиций в больших объемах в нашу страну,  что позволит строить 
гигантские заводы,  фабрики и крупные сооружения.

Ìèðîâûå ðûíêè,  òàê æå êàê è âíóòðåííèå,  äîëæíû áûòü ðûíêàìè 
ñâîáîäíîé êîíêóðåíöèè.  Öåíû äîëæíû óñòàíàâëèâàòüñÿ â çàâèñèìîñòè îò 
ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ òîâàðîâ è óñëóã. Íî,  ê ñîæàëåíèþ,  ïîëîæåíèå íà 
ìèðîâîì ðûíêå ñîâåðøåííî äðóãîå.  Íåêîòîðûå ñòðàíû â öåëÿõ çàùèòû 
âíóòðåííèõ ðûíêîâ,  òîâàðîïðîèçâîäèòåëåé îò êîíêóðåíöèè èíîñòðàííûõ 
ôèðì,  ââîäÿò âî âíåøíþþ òîðãîâëþ ðàçíîãî ðîäà ïðåïÿòñòâèÿ è 
îãðàíè÷åíèÿ.  Ê  íèì îòíîñÿòñÿ ñëåäóþùèå:

1. Òàðèôû (òàìîæåííàÿ ïîøëèíà) – âèä íàëîãà çà òîâàðû èëè óñëóãè,  
ââîçèìûå â ñòðàíó ïðè ïåðåñå÷åíèè ãðàíèöû.  Òàìîæåííàÿ ïîøëèíà âëå÷åò 
çà ñîáîé óäîðîæàíèå èìïîðòíûõ òîâàðîâ.  Ãîñóäàðñòâî ñ ïîìîùüþ òàðèôîâ 
çàùèùàåò ìåñòíûõ  òîâàðîïðîèçâîäèòåëåé,  à òàêæå èñïîëüçóåò òàìîæåííóþ 
ïîøëèíó äëÿ âîñïîëíåíèÿ ñâîåãî áþäæåòà.

2. Êâîòà (íîðìà) – ïðåäåëüíàÿ ãðàíèöà,  óñòàíàâëèâàåìàÿ íà îáúåì 
âûâîçèìûõ èç ñòðàíû èëè ââîçèìûõ â ñòðàíó òîâàðîâ è óñëóã. Åñëè êâîòà 
óñòàíàâëèâàåòñÿ íà èìïîðò,  òî â ñòðàíó íåëüçÿ ââîçèòü òîâàðîâ áîëüøå 
óêàçàííîãî â íåé êîëè÷åñòâà.

3. Ëèöåíçèÿ íà âíåøíþþ òîðãîâëþ è äðóãèå ïðåïÿòñòâèÿ – ïðåïÿòñòâèÿ â 
âèäå ñïåöèàëüíîãî ðàçðåøåíèÿ – ëèöåíçèè èëè ñïèñêà òîâàðîâ è óñëóã,  ââîç 
èëè âûâîç êîòîðûõ çàïðåùàåòñÿ. Íàïðèìåð,  â Âåëèêîáðèòàíèþ çàïðåùåí 

Аргументируйте свой ответ.
5. 	На основе вышеприведенных  снимков подготовьте текст об экономичес-

ких отношениях между Узбекистаном и Республикой Корея.
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ýêñïîðò óãëÿ.  Ëèìèòèðîâàíèå ñâîáîäíîãî îáìåíà èíîñòðàííîé âàëþòû 
òàêæå îãðàíè÷èâàåò äîñòóï èíîñòðàííûõ ôèðì íà âíóòðåííèé ðûíîê. 

Ãîñóäàðñòâî, îáåñïå÷èâàÿ ñíèæåíèå öåí íà ïðîäóêöèþ òîâàðîïðîèçâîäèòåëåé 
ñòðàíû ïî ñðàâíåíèþ ñ öåíàìè íà èäåíòè÷íóþ ïðîäóêöèþ, ââîçèìóþ èç-
çà ðóáåæà, è ïðåäîñòàâëÿÿ ëüãîòíûå êðåäèòû è íàëîãè,  ìîæåò è äîëæíî 
ïîääåðæèâàòü îòå÷åñòâåííûõ òîâàðîïðîèçâîäèòåëåé. Òàêèå îãðàíè÷åíèÿ è 
ìåðû ñî ñòîðîíû ãîñóäàðñòâà íàçûâàþòñÿ ïðîòåêöèîíèçìîì. 

Ïîäîáíàÿ ïîëèòèêà ìîæåò ïðèìåíÿòüñÿ âî âðåìÿ âîññòàíîâëåíèÿ ýêîíîìèêè 
ïîñëå êðèçèñà,  êàê âðåìåííàÿ âûíóæäåííàÿ ìåðà. Îäíàêî,  в ïîñëåäíåå âðåìÿ 
î÷åíü ÷àñòî ïðèíÿòèå âñòðå÷íûõ ìåð ñòàíîâèòñÿ îòâåòîì îäíèõ ãîñóäàðñòâ íà 
ïðåïÿòñòâèÿ âî âíåøíåé òîðãîâëå,  ñîçäàâàåìûõ äðóãèìè ãîñóäàðñòâàìè. 

Например,  в 2018 году США с целью поддержки местных компаний 
производящих сталь,  установили импортную пошлину в размере 25%. В  
ответ на это Россия установила пошлину в размере 25-40% на дорожно-
строительную технику,  нефте-газовое оборудование и оптическое волокно. 

Ïîä ñâîáîäîé âíåøíåé òîðãîâëей ïîíèìàþò óìåíüøåíèå èëè ïîëíóþ 
ëèêâèäàöèþ îãðàíè÷åíèé íà åå îñóùåñòâëåíèå. Â íàñòîÿùåå âðåìÿ íàøà 
ðåñïóáëèêà èäåò ïî ïóòè ïðåäîñòàâëåíèÿ ñâîáîäы âíåøíåé òîðãîâëå. 

Ïðè ñîçäàíèè  ìåæäó ãîñóäàðñòâàìè ïðåïÿòñòâèé âî âíåøíåé òîðãîâëå 
ïðîèãðûâàþò îáå ñòîðîíû. Åñëè ýòî òàê, òî öåëåñîîáðàçíåå áûëî áû óïðàâëÿòü 
ìèðîâûì ðûíêîì ñîîáùà. Äëÿ ýòîãî â 1947 ã. 23 ñòðàíû ïîäïèñàëè ñîãëàøåíèå 
ÃÀÒÒ – ãåíåðàëüíîå ñîãëàøåíèå î òàðèôàõ è òîðãîâëå è äîãîâîðèëèñü î 
âçàèìíîé òîðãîâëå íà ðàâíûõ óñëîâèÿõ, î çàïðåòå èìïîðòíûõ êâîò, ñîêðàùåíèè 
òàìîæåííûõ ïîøëèí. Â íàñòîÿùåå âðåìÿ ýòî ñîãëàøåíèå ïîäïèñàíî áîëåå 
÷åì 130 ãîñóäàðñòâàìè. Òåïåðü åãî ó÷àñòíèêè îáúåäèíèëèñü â ÂÒÎ – âî 
Âñåìèðíóþ Òîðãîâóþ Îðãàíèçàöèþ. Ðàçâèòèå ìåæäóíàðîäíîé òîðãîâëè â XX 
â. ïðèâåëî к ðåçêîìó ïîäúåìó ýêîíîìèêè â ðÿäå ñòðàí. Áëàãîäàðÿ ýòîìó â 

Òàðèô (òàìîæåííàÿ ïîøëèíà) – ïëàòà â âèäå íàëîãà çà ââîçèìûå 
òîâàðû è óñëóãè ïðè ïåðåñå÷åíèè ãðàíèöû.

Êâîòà (íîðìà) – ïðåäåëüíàÿ норма,  óñòàíàâëèâàåìàÿ íà îáúåì 
âûâîçèìûõ èç ñòðàíû èëè ââîçèìûõ â ñòðàíó òîâàðîâ è óñëóã.

Ëèöåíçèÿ íà âíåøíþþ òîðãîâëþ – ñïåöèàëüíîå ðàçðåøåíèå íà ââîç 
â ñòðàíó èëè âûâîç èç ñòðàíû òîâàðîâ è óñëóã.

Ïðîòåêöèîíèçì – ìåðû ïî îãðàæäåíèþ íàöèîíàëüíûõ  ïðîèçâîäèòåëåé 
îò èíîñòðàííûõ êîíêóðåíòîâ. 

Либерализация внешней торговли – óìåíüøåíèå èëè ïîëíàÿ 
ëèêâèäàöèÿ îãðàíè÷åíèé íà îñóùåñòâëåíèå âíåøíåé òîðãîâëè.
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1.	 ×òî ïîáóæäàåò ãîñóäàðñòâà ââîäèòü îãðàíè÷åíèÿ íà âíåøíþþ òîðãîâëþ?
2.	 Êàêèìè ñïîñîáàìè ìîæíî îãðàíè÷èòü âíåøíþþ òîðãîâëþ?
3.	Ï ðîàíàëèçèðóéòå ïîëîæèòåëüíûå è îòðèöàòåëüíûå àñïåêòû êàæäîãî 

ìåðîïðèÿòèÿ,  íàïðàâëåííîãî íà îãðàíè÷åíèå âíåøíåé òîðãîâëè.
4.	 Êòî òåðïèò óáûòîê èëè ïîëó÷àåò ïðèáûëü îò îãðàíè÷åíèÿ âíåøíåé 

òîðãîâëè?
5.	 Ñ  êàêîé öåëüþ ñîçäàþòñÿ ìåæäóíàðîäíûå òîðãîâûå îðãàíèçàöèè?
6.   Êàêèå ìåæäóíàðîäíûå òîðãîâûå îðãàíèçàöèè âû çíàåòå?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

      Задание
Примерно одинакового качества товар,  допустим,  производится 

себестоимостью 1000 долларов США в 1-ой стране,  а во 2-ой стране — 
800 долларов США.

1. Кто имеет выгоду от свободной торговли между 1-ой и 2-ой стра-
нами: а)  граждане 2-ой страны; б)  правительство 1-ой страны; в)  про-
изводственные компании 2-ой страны; г)  производственные компании 
1-ой страны? Почему?

2. Какие меры правительство 1-ой страны должен предпринимать в 
этих условиях?

3. Представим,  что правительство 1-ой страны установило налог в 
размере 300 долларов США на каждый товар 2-ой страны.  Какие  из-
менения могут происходить на рынке 1-ой страны? Из-за этого решения 
кто больше пострадает и терпит убытки: а)  потребители 1-ой страны; б)  
правительство 1-ой страны; в)  производственные компании 1-ой страны; 
г)  производственные компании 2-ой страны.  Обоснуйте свои ответы.

Åâðîïå áûë ñîçäàí Åâðîïåéñêèé Ñîþç. Â íàñòîÿùåå âðåìÿ ÷ëåíàìè ÅÑ ñòàëè 
27 ñòðàí: Ôðàíöèÿ, Èòàëèÿ, Ãåðìàíèÿ, Áåëüãèÿ, Íèäåðëàíäû, Ëþêñåìáóðã, 
Âåëèêîáðèòàíèÿ, Èðëàíäèÿ, Äàíèÿ, Ãðåöèÿ, Èñïàíèÿ, Ïîðòóãàëèÿ, Àâñòðèÿ, 
Øâåöèÿ è Ôèíëÿíäèÿ, Áîëãàðèÿ, Ïîëüøà, Ðóìыíèÿ, Ëàòâèÿ, Âåíãðèÿ, Êèïð, 
Ëèòâà, Ìàëüòà, Ñëîâàêèÿ, Ñëîâåíèÿ, ×åõèÿ, Ýñòîíèÿ, êîòîðûå ëèêâèäèðîâàëè 
âñå òîðãîâûå áàðüåðû. Íà÷èíàÿ ñ ÿíâàðÿ 2002 ãода, ýòè ñòðàíû äàæå ââåëè â 
îáðàùåíèå åäèíóþ âàëþòó – åâðî. Àññîöèàöèÿ Þãî-Âîñòî÷íûõ ãîñóäàðñòâ 
(ÀÑÅÀÍ), ÿâëÿÿñü îðãàíèçàöèåé ýêîíîìè÷åñêîãî ñîäðóæåñòâà, âêëþ÷àåò 
Èíäîíåçèþ, Ìàëàéçèþ, Ôèëèïïèíû, Ñèíãàïóð, Òàèëàíä è Áðóíåé.
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Äîïóñòèì,  êðóïíûé áèçíåñìåí îòïðàâèëñÿ â êîìàíäèðîâêó ïî 
åâðîïåéñêèì ãîñóäàðñòâàì. Дëÿ ïîåçäêè åìó íóæíà áóäåò èíîñòðàííàÿ 
âàëþòà – åâðî. Ïðèäÿ â îäèí èç ïóíêòîâ îáìåíà âàëþòû íàöèîíàëüíîãî 
áàíêà äëÿ îáìåíà óçáåêñêîãî ñóìà íà åâðî,  îí óâèäåë òàáëèöó,  ïðèâåäåííóþ 
âûøå.

1.   Ñêîëüêî: à)  åâðî; á)  äîëëàðîâ ÑØÀ; â)  àíãëèéñêèõ  ôóíòîâ  ñòåð-
ëèíãîâ îí ïîëó÷èò ïðè îáìåíå 20 ìèëëèîíов ñóìов?

2. Ñêîëüêî ñóìов îí ïîëó÷èò ïðè âîçâðàùåíèè èç êîìàíäèðîâêè,  åñëè 
çàõî÷åò îáìåíÿòü 200 åâðî?

ÊÓÐÑ ÂÀËÞÒÛ

ÊÓÐÑ ÂÀËÞÒ ÈÍÎÑÒÐÀÍÍÛÕ ÃÎÑÓÄÀÐÑÒÂ
2019 год, 18 июня 

Èíîñòðàííàÿ âàëþòà

1 äîëëàð ÑØÀ			         	 8500	                 		  8560
1 ÅÂÐÎ		  	        	 9560                             	 9740 
1 àíãëèéñêèé ôóíò ñòåðëèíãîâ	 10740	                     	 10950
1 российский рубль	             	 105		          		 132 

Ïîêóïêà (ñóì) Ïðîäàæà (ñóì)

Êàæäîå ãîñóäàðñòâî äëÿ îñóùåñòâëåíèÿ êóïëè-ïðîäàæè íà âíóòðåííåì 
ðûíêå âûïóñêàåò ñâîþ äåíåæíóþ åäèíèöó äëÿ îáðàùåíèÿ – íàöèîíàëüíóþ 
âàëþòó.   Íà òåððèòîðèè ñòðàíû êóïëÿ-ïðîäàæà îñóùåñòâëÿåòñÿ â íàöèîíàëüíîé 
âàëþòå. Óçáåêèñòàíó äëÿ ïîêóïêè îáîðóäîâàíèÿ â Ãåðìàíèè íåîáõîäèìû 
åâðî.  À Ãåðìàíèè äëÿ ïîêóïêè â Óçáåêèñòàíå õëîïêà-âîëîêíà ïîíàäîáÿòñÿ 
óçáåêñêèå ñóìû.  Ñëåäîâàòåëüíî,  êóïëþ-ïðîäàæó íà ìåæäóíàðîäíûõ ðûíêàõ 
òðåáóåòñÿ ïðîâîäèòü â âàëþòàõ ðàçíûõ ñòðàí. Â ðåçóëüòàòå,  ïîÿâëÿåòñÿ 
ïîòðåáíîñòü îáìåíà âàëþòû îäíîãî ãîñóäàðñòâà íà âàëþòó äðóãîãî.

Цена денежной единицы одной страны в денежной единице другой 
страны называется курсом валюты. В Узбекистане курс иностранной валюты 
равна сумме сумов необходимых для покупки единицы валюты. Например, 
в Халк банке 5 февраля 2019 года стоимость покупки 1 доллара США была 
равна 8380 сумам, а 1 евро 8800 сумам. Обычно при сравнении курсов валют 
разных стран используется их курс в долларах США.

  ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

ТЕМА 28

Âàëþòà – îáùåå íàçâàíèå äåíåæíûõ åäèíèö ãîñóäàðñòâ.htt
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Ïðè îñóùåñòâëåíèè èìïîðòíî-ýêñïîðòíûõ îïåðàöèé ìåæäó äâóìÿ 
ãîñóäàðñòâàìè, ó ïåðâîãî ãîñóäàðñòâà ïîÿâëÿåòñÿ ïîòðåáíîñòü â âàëþòå äðóãîãî 
ãîñóäàðñòâà, è ó âòîðîãî ãîñóäàðñòâà – â âàëþòå ïåðâîãî. Ýòî âûçûâàåò, òàê 
æå êàê â ñëó÷àå ñ òîâàðàìè,  ñïðîñ è ïðåäëîæåíèå îòíîñèòåëüíî âàëþòû 
êàæäîãî ãîñóäàðñòâà.  Êóðñ âàëþòû ãîñóäàðñòâà ôîðìèðóåòñÿ ñîîòíîøåíèåì 
ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ.  Èñõîäÿ èç îáúåìà ýêñïîðòà èç ñòðàíû,  ôîðìèðóåòñÿ 
ñïðîñ íà âàëþòó â ãîñóäàðñòâå. 

Åñëè ãîñóäàðñòâî áóäåò ìíîãî ýêñïîðòèðîâàòü òîâàðîâ,  òî óâåëè÷èòñÿ 
ñïðîñ íà âàëþòó ýòîãî ãîñóäàðñòâà.  À ïðåäëîæåíèå âàëþòû ôîðìèðóåòñÿ ïîä 
âëèÿíèåì îáúåìà çàêóïêè îäíèì ãîñóäàðñòâîì èìïîðòíûõ òîâàðîâ ó äðóãîãî 
ãîñóäàðñòâà. ×åì áîëüøå ãîñóäàðñòâó ïîòðåáóåòñÿ èìïîðòíûõ òîâàðîâ,  òåì 
áîëüøå áóäåò ïðåäëîæåíèå âàëþòû äàííîãî ãîñóäàðñòâà.

Íà èçìåíåíèå êóðñà âàëþòû îáû÷íî âëèÿåò èçìåíåíèå ñïðîñà è 
ïðåäëîæåíèÿ íà íåå.  Åñëè ñïðîñ Ðîññèè íà òîâàðû Óçáåêèñòàíà ñòàíåò 
ìåíüøå ñïðîñà Óçáåêèñòàíà íà òîâàðû Ðîññèè,  òî êóðñ  ðîññèéñêîãî 
ðóáëÿ ïî îòíîøåíèþ ê óçáåêñêîìó ñóìó ïîäíèìåòñÿ. Èëè,  åñëè ðàíüøå 
1 ðóáëü ñòîèë 100 ñóìîâ,  òî òåïåðü ñòîèò 102 ñóìà. Åñëè áóäåò èíà÷å,  òî 

   À çíàåòå ëè âû?
В Узбекистане курс иностранный валюты по отношению к суму 

устанавливает Центральный банк Республики Узбекистан.
Коммерческие банки, исходя из курсов, установленных Центральным 

банком устанавливают курсы покупки и продажи валют физическим и 
юридическим лицам. Поэтому между курсами покупки и продажи валют 
разных коммерческих банков может быть разница. Например, 18 июня 
2019 года «Туронбанк» покупает 1 доллар США за 8530 сумов и продает 
за 8750 сумов, «Микрокредитбанк» покупает за 8480 сумов и продает за 
8530 сумов. 

Êóðñ îáìåíà âàëþòû – ñòîèìîñòü äåíåæíîé åäèíèöû îäíîé ñòðàíû,  
âûðàæåííàÿ â äåíåæíîé åäèíèöå äðóãîé ñòðàíû.

Êîíâåðòàöèÿ – âîçìîæíîñòü îáìåíà âàëþòû îäíîãî ãîñóäàðñòâà íà 
âàëþòó äðóãîãî ãîñóäàðñòâà.

    À çíàåòå ëè âû?
Èìåþòñÿ îáîçíà÷åíèÿ äåíåæíûõ åäèíèö ðàçëè÷íûõ ãîñóäàðñòâ,  

ïðèçíàííûõ âî âñåì ìèðå. Âîò íåêîòîðûå èç íèõ:
₤   — àíãëèéñêèé ôóíò ñòåðëèíãîâ; $ — äîëëàð ÑØÀ; € — евро;

¥ — ÿïîíñêàÿ èåíà.       P— российский рубль;
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1.	Ï î÷åìó ïîÿâëÿåòñÿ ïîòðåáíîñòü â âàëþòíîì ðûíêå?
2.	×òî òàêîå îáìåííûé êóðñ âàëþòû è ïîä âëèÿíèåì êàêèõ ôàêòîðîâ îí 

ôîðìèðóåòñÿ?
3.	Ï ðèâåäèòå ïî äâà ïðèìåðà ïîäúåìà è ñíèæåíèÿ êóðñà íàöèîíàëüíîé 

âàëþòû.
4.	 Êàê ãîñóäàðñòâî ìîæåò óïðàâëÿòü îáìåííûì êóðñîì íàöèîíàëüíîé 

âàëþòû?
5.	 Êàê âëèÿåò èíôëÿöèÿ â ñòðàíå íà îáìåííûé êóðñ íàöèîíàëüíîé âàëþòû?
6.	Êàê âëèÿåò íà îáúåìû èìïîðòà è ýêñïîðòà èçìåíåíèå êóðñà èíîñòðàííîé 

âàëþòû?
7.	Îá úÿñíèòå,  êàê èçìåíèòñÿ êóðñ íàöèîíàëüíîé âàëþòû ïîä âëèÿíèåì 

ñëåäóþùèõ ôàêòîðîâ:
	 à)  ïðîöâåòàíèå òóðèçìà â Óçáåêèñòàíå;
	á )  ïîâûøåíèå çàðïëàòû;
	 â)  ïîâûøåíèå ïðîöåíòíûõ  ñòàâîê ïî áàíêîâñêèì âêëàäàì â èíîñòðàííîé 

âàëþòå;
	ã )  óâåëè÷åíèå îáúåìà ëüãîòíîãî êðåäèòà,  ïðåäîñòàâëÿåìîãî ïðåä-

ïðèíèìàòåëÿì;
	 ä)  óâåëè÷åíèå êîëè÷åñòâà óçáåêñêèõ ñïåöèàëèñòîâ,  ðàáîòàþùèõ çà 

ðóáåæîì.
8.	 Åñëè êóðñ äîëëàðà ÑØÀ ê óçáåêñêîìó ñóìó ïîâûñèòñÿ,  ÷òî âûãîäíåå 

ãîñóäàðñòâó – ýêñïîðò èëè èìïîðò? Îáîñíóéòå ñâîé îòâåò.

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

êóðñ ðóáëÿ óïàäåò. Èíîãäà,  ñ  öåëüþ ðåãóëèðîâàíèÿ âíåøíåé òîðãîâëè è 
çàùèòû âíóòðåííåãî ðûíêà,  ãîñóäàðñòâî ìîæåò òàêæå îôèöèàëüíî ïîâûñèòü 
èëè óìåíüøèòü êóðñû âàëþò. Ýòî ìîæíî äîñòèãíóòü óâåëè÷åíèåì èëè 
óìåíüøåíèåì âûïóñêà âàëþòû â îáðàùåíèå.  Íàïðèìåð,  åñëè â îáðàùåíèå 
áóäåò âûïóùåíî áîëüøå íàöèîíàëüíîé âàëþòû,  òî óâåëè÷èòñÿ åå îáúåì ïî 
ñðàâíåíèþ ñ èíîñòðàííîé âàëþòîé è óïàäåò êóðñ íàöèîíàëüíîé âàëþòû,  
ñëåäîâàòåëüíî,  êóðñ èíîñòðàííîé âàëþòû ïîäíèìåòñÿ.   Â  íåêîòîðûõ ñëó÷àÿõ  
ãîñóäàðñòâî,  äëÿ óâåëè÷åíèÿ êóðñà íàöèîíàëüíîé âàëþòû,  ïðåäëàãàåò 
âíóòðåííåìó ðûíêó áîëüøîå êîëè÷åñòâî èíîñòðàííîé âàëþòû èç ðåçåðâîâ 
áàíêà. Â ýòîì ñëó÷àå íà ðûíêå óâåëè÷èâàåòñÿ êîëè÷åñòâî èíîñòðàííîé 
âàëþòû,  ñîîòâåòñòâóþùåé äåíåæíîé åäèíèöå íàöèîíàëüíîé âàëþòû è êóðñ 
èíîñòðàííîé âàëþòû ïàäàåò.  

Òàêèì îáðàçîì,  åñëè óâåëè÷èâàåòñÿ êîëè÷åñòâî èíîñòðàííîé âàëþòû,  
òî åå öåíà èëè êóðñ  ïàäàåò. Êóðñ  íàöèîíàëüíîé âàëþòû ãîñóäàðñòâà 
ñ÷èòàåòñÿ çåðêàëîì ýêîíîìèêè.   Åãî ðàâíîìåðíîå,  ïîñòåïåííîå èçìåíåíèå 
ñâèäåòåëüñòâóåò î çäîðîâîì ðàçâèòèè ýêîíîìèêè ñòðàíû.
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 Запомните!
• Ìåæäóíàðîäíàÿ òîðãîâëÿ ïðåäïîëàãàåò îáìåí âàëþòû îäíîé ñòðàíû 

íà âàëþòó äðóãîãî ãîñóäàðñòâà.
• Èçìåíåíèå êóðñà âàëþò îêàçûâàåò çàìåòíîå âëèÿíèå íà ìåæäóíàðîäíóþ 

òîðãîâëþ è ýêîíîìèêó ãîñóäàðñòâ.
   •  Криптовалюта – это деньги, основанные на цифровых технологиях, 

и они вводятся в обращение через сети Интернет. 

Знаете ли вы?
В последние годы часто стало звучать понятие 

биткоин. Это не будет преувеличением, сказать, 
что за курсом биткоина, то есть за курсами разных 
валют (особенно, доллара США) за последние годы 
следит весь мир. Биткоин – это один из видов 
специфических валют называемых криптовалютой. А 
что такое криптовалюта? Если говорить коротко – это цифровые деньги. 
По сущности, криптовалюта является блоком (комплектом) сведений 
распределенных на основании специальных методов и правил на разных 
компьютерах через Интернет. 

Основные сходства криптовалют с другими валютами мира в принципах 
ее работы. Используя ее можно купить, продать, хранить и перечислить. 
Но только и только через сети Интернета. 

Специалисты совсем недавно придумали криптовалюту, прошло всего 
несколько лет, и она пока не совсем нашла свое точное место в нашей 
жизни. 

В настоящее время в мире есть несколько сотен видов криптовалют, 
из них самый первый и известный вид – это биткоин. Несмотря на то, 
что биткоин изобретен в 2009 году, за прошедшие десять лет он успел 
несколько раз увеличить и снизить свой курс. То есть, изменчивость его 
курса очень высокая.

Кроме биткоина можно привести имена следующих криптовалют: 
эфириум, рипл, ёйота, лайткоин, нео, нем, даш и другие.

9.	Ï ðåäñòàâèì,  ÷òî â÷åðà àìåðèêàíñêèé áàíê ïîìåíÿë 14 ìëí. åâðî íà 16 
ìëí. äîëëàðîâ,  à ñåãîäíÿ – 20 ìëí. äîëëàðîâ íà 18 ìëí. åâðî.  Ïîâûñèòñÿ 
èëè ïîíèçèòñÿ ñåãîäíÿøíèé êóðñ äîëëàðà ê åâðî â ðåçóëüòàòå ýòèõ 
ñäåëîê? Íà ñêîëüêî?

10.  Что такое криптовалюта? А биткоин?

10 – Э. Сариков, Б. Хайдаров
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ÃËÎÁÀËÜÍÛÅ ÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÈÅ 
ÏÐÎÁËÅÌÛ

ТЕМА 29

1.	 Êàêèå ãëîáàëüíûå ýêîíîìè÷åñêèå ïðîáëåìû âû ìîæåòå íàçâàòü?
2.	 Îïðåäåëèòå ïðè÷èíû âîçíèêíîâåíèÿ ïîäîáíûõ ïðîáëåì.
3.	 Êàêèå ïðîáëåìû èçîáðàæåíû íà ñíèìêàõ? Ðàññêàæèòå î íèõ ïîäðîáíåå.

 ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

Есть экономические проблемы, которые касаются всех государств. 
Сохранение мира на Земле является самой главной проблемой перед че-
ловечеством. На первый взгляд эта проблема кажется политической, но 
она связана непосредственно с экономикой. Любая война сдвигает раз-
витие экономики на десятки лет назад. В настоящее время каждый день 
на Земле расходуются миллиарды долларов на военные цели. В это время 
в разных частях мира каждый из восьми человек страдает от голода. Если 
человечество по совести будет расходовать эти средства на мирные цели, 
то в выигрыше будут все. К сожалению, решение этой проблемы не очень 
легкое. В этом деле единственным решением является применение практики 
государств таких как Япония, Швеция, Норвегия, которые, расходуя очень 
мало средств на военные цели, вышли вперед в экономическом развитии. 
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Ïî ìíåíèþ ó÷åíûõ,  ÷ðåçìåðíîå çàãðÿçíåíèå îêðóæàþùåé ñðåäû,  êàê 
ðåçóëüòàò ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè ÷åëîâå÷åñòâà,  ìîæåò ïðèâåñòè ê åùå 
õóäøèì ïîñëåäñòâèÿì,  ÷åì ëþáàÿ âîéíà. Çàãðÿçíåíèå âîçäóøíîãî è âîäíîãî 
ïðîñòðàíñòâа,  íåóêëîííîå óõóäøåíèå ñîñòîÿíèÿ áîëüøèõ  çåìåëüíûõ 
ïëîùàäåé â ðåçóëüòàòå èçìåíåíèÿ ñòðóêòóðû ïî÷â,  ìîæåò ïîñòàâèòü ïîä 
óãðîçó ñóùåñòâîâàíèå âñåãî ÷åëîâå÷åñòâà. Ïðèðîäà ìîæåò âîññòàíîâèòü 
è îçäîðîâèòü ñåáÿ òîëüêî â òîì ñëó÷àå,  åñëè óùåðá áóäåò íàíåñåí åå 
÷àñòè â 1%. Îäíàêî óæå ñåé÷àñ ïðèðîäå íàíåñåí óùåðá â 10 è áîëåå ðàç.  

Самый большой документ по защите окружающей среды это – Париж-
ское соглашение,  принятое по инициативе Организации Объединенных 
Наций. Соглашение заключено в 2015 году,  подписано 175 государствами. 
Главной целью Соглашения является удержание глобального потепления 
средней температуры в пределах 1,5-20С к доиндустриальному периоду. 
Потому что,  по мнению ученых,  повышение температуры более чем это,  
приведет к необратимым последствиям для экологии нашей планеты.

Èçâåñòíî,  ÷òî êîëè÷åñòâî ïðèðîäíûõ ðåñóðñîâ íà Çåìëå îãðàíè÷åíî 
è ðàñïðåäåëåíû îíè êðàéíå íåðàâíîìåðíî. Ïîäçåìíûå áîãàòñòâà,  
íàêîïëåííûå â òå÷åíèå ìèëëèîíîâ ëåò,  ìîãóò áûòü èñ÷åðïàíû â ðåçóëüòàòå 
ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè ÷åëîâå÷åñòâà çà 200 ëåò â XX–XXI âåêàõ.  Åñòü 
ïðåäïîëîæåíèå î òîì,  ÷òî íåôòü,  ãàç è óãîëü,  ÿâëÿþùèåñÿ îñíîâíûìè 
èñòî÷íèêàìè ýíåðãèè,  ìîãóò çàêîí÷èòüñÿ â XXI âåêå. Åñëè â XXI âåêå íå 
áóäóò îòêðûòû äðóãèå èñòî÷íèêè ýíåðãèè,  ÷åëîâå÷åñòâî æäóò ÷ðåçâû÷àéíî 
òÿæåëûå ýêîíîìè÷åñêèå ïîòðÿñåíèÿ.

Как и в развитых странах, так и в нашей стране, причина ведения 
активных практических работ и научных исследований по использованию 
альтернативной энергии заключается именно в этом. В том числе, 
строительство электростанций, в которых используется солнечная, ветровая 
энергия, начало строительства атомной электростанции свидетельствует о 
том, что уделяется особое внимание значению альтернативной энергии в 
будущем. 

Åæåãîäíî 85% ñîçäàâàåìûõ ýêîíîìè÷åñêèõ áîãàòñòâ è ìàòåðèàëüíûõ 
áëàã ïîòðåáëÿåòñÿ 17 ïðîöåíòàìè íàñåëåíèÿ Çåìëè, ïðîæèâàþùåãî â 25 
ãîñóäàðñòâàõ ìèðà. Ðàçðûâ â óðîâíå ýêîíîìè÷åñêîãî ðàçâèòèÿ ãîñóäàðñòâ ñ 
êàæäûì äíåì âñå áîëåå óâåëè÷èâàåòñÿ. Áîãàòûå ãîñóäàðñòâà ñòàíîâÿòñÿ åùå 
áîãà÷å, à áåäíûå âñå áîëåå ïîãðóæàþòñÿ â áåçäíó íèùåòû. Óæå ïðèâû÷íûì 
ñòàëî äåëåíèå áîãàòûõ è áåäíûõ ñòðàí ìèðà íà äâà ïîëþñà. Ýòî, â ñâîþ 
î÷åðåäü, ìîæåò ïðèâåñòè ê ðåçêîìó îáîñòðåíèþ ñîöèàëüíûõ ðàçíîãëàñèé, к 
ïîëèòè÷åñêèì è ýêîíîìè÷åñêèì ïîòðÿñåíèÿì â ìèðîâîì ìàñøòàáå.htt

p:e
du

po
rta

l.u
z



148

По сведениям некоторых международных организаций, половина бедной 
части человечества в течение последних пяти лет обеднело на 1 триллион 
долларов США. Вместе с тем, 1% самого богатого населения имеет доход 
равный доходу 99% населения. Это в будущем, в свою очередь, может 
привести к социальной вражде, политическим и экономическим кризисам 
в мировом масштабе. 

    À çíàåòå ëè âû?
Àíãëèéñêèé ñâÿùåííèê Ðîáåðò Ìàëüòóñ,  èçâåñòåí êàê ìðà÷íûé 

ïðîðîê ìèðîâîé ýêîíîìèêè. Ïî åãî ìíåíèþ,  íàñåëåíèå Çåìëè ðàñòåò 
â ãåîìåòðè÷åñêîé ïðîãðåññèè,  à ïðîèçâîäñòâî ïðîäóêòîâ ïèòàíèÿ – 
â àðèôìåòè÷åñêîé ïðîãðåññèè. Òàê êàê ãåîìåòðè÷åñêàÿ ïðîãðåññèÿ 
ðàñòåò çíà÷èòåëüíî áûñòðåå,  ÷åì àðèôìåòè÷åñêàÿ,  òî ÷åëîâå÷åñòâî,  
êàê áû íå ñòàðàëîñü,  îêàæåòñÿ ïåðåä óãðîçîé ãîëîäà.  Èñõîäÿ èç ýòîãî,  
Ìàëüòóñ îöåíèâàë òàêèå ôàêòîðû,  êàê âîéíû è ýïèäåìèè,  ïðèâîäÿùèå 
ê ïîâûøåíèþ óðîâíÿ ñìåðòíîñòè â ìèðå,  êàê ïîëîæèòåëüíûå,  
îáåñïå÷èâàþùèå áóäóùåå ÷åëîâå÷åñòâà.

Проблема дефицита продуктов питания до сих пор остается самой 
актуальной проблемой в мире. К сожалению, голод – это событие не 
вчерашнего, а сегодняшнего дня. Даже в наши дни отмечаются случаи 
гибели людей от голода в некоторых регионах Африки, Азии и Латинской 
Америки. Сегодня приблизительно 1 миллиард людей не имеет возможности 
нормально питаться. По сведениям Международной организации 
здравохранения, причиной смерти 54% детей  считается нехватка продуктов 
питания. Основной причиной голода является недостаток денежных средств. 
Но это не единственная причина. Также, приводят к голоду природные 
условия: засуха, покрытие песком (опустынивание), военные столкновения 
и другие. 

Вышеперечисленные экономические проблемы мирового масштаба 
можно решить, если государства-участники объединятся и рационально 
управляют мировой экономикой.

Конечно, проблема голода непосредствено связана с низкими доходами, то 
есть проблемой бедности. На сегодняшний день в мире более 1,2 миллиардов 
людей за день проживания расходуют 1 доллар США. По данным ООН 
по этому показателю страны, где самый высокий уровень бедности – это 
Мадагаскар, Сьерра-Леоне, Мозамбик, Нигерия, Центрально- Африканская htt
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1. Расскажите о значении сохранения мира на Земле.
2. В чем причина противоречий между экологией и экономикой?
3.	 Êàê ìîæíî ñïðàâèòüñÿ ñ ïðîáëåìîé äåôèöèòà ïðîäóêòîâ ïèòàíèÿ?
4. Как можно решить проблему дефицита энергии?
5. К каким последствиям может привести неравномерное развитие 

экономики в разных странах?
6. В чем причина склонности мировой экономики к различным кризисам?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

 • Âûñîêèå òåìïû ðàçâèòèÿ ýêîíîìèêè ñòàâÿò ïåðåä ÷åëîâå÷åñòâîì 
ìíîæåñòâî àêòóàëüíûõ ïðîáëåì.

•  Äàííûå ïðîáëåìû íåîáõîäèìî ðåøàòü âñåì ìèðîâûì ñîîáùåñòâîì,  
â ïðîòèâíîì ñëó÷àå,  â áóäóùåì,  ÷åëîâå÷åñòâî ìîæåò ñòîëêíóòüñÿ ñ 
òÿæåëåéøèì ýêîíîìè÷åñêèì êðèçèñîì.

Запомните!

Республика и Замбия, расположенные на Африканском материке. Но по 
существующим нормам учета уровня бедности стран, даже в самых развитых 
странах ощущается проблема бедности. Например, до недавних лет более 
46 миллионов население США считалость бедным. Это составляет более 
15% населения. Но Бюро учета населения США считает семью бедной, 
если в ней годовой доход меньше 22 314 долларов США. 

Это показывает относительность показателей определяющих уровень 
бедности. То есть, у тех слоев населения некоторых развитых государств, 
которые считаются бедными – доходов значительно больше чем у богатых 
слоев населения развивающихся стран. Вот еще одна глобальная мировая 
проблема, которая относится к проблеме неравномерного распределения 
доходов. 

Ìèðîâàÿ ýêîíîìèêà â óñëîâèÿõ ðûíêà ñòàëêèâàåòñÿ ñ  ðàçëè÷íûìè 
òðóäíîñòÿìè. Ïîäîáíîå ñîñòîÿíèå ñêëàäûâàåòñÿ èç íåñïîñîáíîñòè ðû-
íî÷íîé ýêîíîìèêè ïðîòèâîñòîÿòü òàêèì èçúÿíàì. Â ðåçóëüòàòå òàêîãî 
íåäîñòàòêà ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè,  âðåìÿ îò âðåìåíè â ðàçëè÷íûõ ñòðàíàõ 
ïðîÿâëÿþòñÿ ïðèçíàêè ýêîíîìè÷åñêîãî êðèçèñà. Óãëóáèâøèñü,  êðèçèñ 
ìîæåò ïåðåéòè â äðóãèå ãîñóäàðñòâà,  è ïðîÿâèòüñÿ â ìèðîâîì ìàñøòàáå.  Â  
êà÷åñòâå ïîäîáíîãî ìèðîâîãî êðèçèñà ïðèìåðîì ìîæåò ñëóæèòü ìèðîâîé 
ôèíàíñîâî-ýêîíîìè÷åñêèé êðèçèñ,  íà÷àâøèéñÿ â 2008 ãîäó. 
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ÌÈÐÎÂÎÉ ÔÈÍÀÍÑÎÂÎ-
ÝÊÎÍÎÌÈ×ÅÑÊÈÉ ÊÐÈÇÈÑ

ТЕМА 30

ÀÊÒÈÂÈÇÈÐÓÞÙÈÅ ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß

1. Какая существует связь, по вашему мнению, между резким пониже-
нием мировой торговли и понижением мировой валовой продукции?

2. В 2009 году, в то время, когда понизился мирой ВВП, Узбекистан 
объявил об увеличении ВВП на 8%. Как вы думете, в чем причина резкого 
различия уровня между мировой экономикой и экономикой Узбекистана?

3. Какое влияние может оказать снижение мировой торговли на внут-
ренний рынок каждого отдельно взятого государства? К каким проблемам 
может привести экономику страны такие явления? Когда будете искать 
ответы на эти вопросы, примите во внимание то, что внутренние рынки 
многих государств были связаны с мировым глобальным рынком. 

4. О чем говорит резкое снижение мирового ВВП? Какое влияние ока-
зывает на объем ВВП некоторых стран это понижение?

5. Может ли быть связь между повышением цен на такие товары, как 
нефть, золото и кризисной ситуацией на мировом рынке?  

Ìèðîâîé ôèíàíñîâî-ýêîíîìè÷åñêèé êðèçèñ ðàçðàçèëñÿ â ðåçóëüòàòå 
ïîòðÿñåíèé,  îõâàòèâøèõ â 2008 ãîäó ñèñòåìó èïîòå÷íîãî êðåäèòîâàíèÿ â 
ÑØÀ. 

Â ðåçóëüòàòå ìíîãîëåòíåãî ïðåäîñòàâëåíèÿ áàíêàìè ÑØÀ èïîòå÷íûõ 
êðåäèòîâ, íå îáåñïå÷åííûõ äåíåæíîé ìàññîé, ïðåäîñòàâëåííûå â êðåäèò 
ñðåäñòâà ïåðåñòàëè âîçâðàùàòüñÿ â áàíêè. Â èòîãå êðåäèòîñïîñîáíîñòü áàíêîâ 
ðåçêî óõóäøèëàñü, ÷òî ïðèâåëî èõ íà ãðàíü áàíêðîòñòâà. Êàê ðåçóëüòàò, 
ïðîèçâîäñòâåííûå ïðåäïðèÿòèÿ íå ìîãëè ïîëó÷èòü â áàíêàõ êðåäèòû, ñíèçèëñÿ 
îáúåì ïðîèçâîäñòâà. Ýòî, â ñâîþ î÷åðåäü, ïîâëåêëî çà ñîáîé ðîñò áåçðàáîòèöû. 
Ïîäîáíûé êðèçèñ ðàçðîññÿ äî ãîñóäàðñòâåííîãî ìàñøòàáà è ñòàë îêàçûâàòü 

Развитие мировой торговли в 2004-2007 годах в среднем темпе соста-
вило 8,74%. В 2008 году этот темп упал на 2,95%, а в 2009 году мировая 
торговля резко снизилась на 11,89%. В 2009 году мировой валовый про-
дукт тоже снизился в первый раз после Второй мировой войны на 2,3%. 
В феврале 2009 года уровень инфляции достиг рекордных показателей. В 
результате этого было утеряно доверие к валютам, и цены на такие това-
ры, как нефть и золото, резко повысились. 
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âëèÿíèå íà äðóãèå ãîñóäàðñòâà, òåñíåéøèì îáðàçîì ñâÿçàííûå ñ ýêîíîìèêîé 
ÑØÀ. Â êîíå÷íîì èòîãå ðàçðàçèëñÿ ìèðîâîé ôèíàíñîâî-ýêîíîìè÷åñêèé 
êðèçèñ. 

    Ýêñêóðñ â èñòîðèþ

Íà ïðîòÿæåíèе áîëåå ÷åì 200 – ëåòíåé èñòîðèè ðûíî÷íîé ýêîíîìèêè, 
åùå â XIX ìíîãèå ðàçâèòûå ãîñóäàðñòâà ñòîëêíóëèñü ñ ýêîíîìè÷åñêèì 
êðèçèñîì. Â òàêîé ñèòóàöèè ñïàä íàáëþäàëñÿ íå òîëüêî íà íåñêîëüêèõ, 
îòäåëüíî âçÿòûõ ðûíêàõ, íî è â ýêîíîìè÷åñêîé äåÿòåëüíîñòè â ìàñøòàáàõ 
ãîñóäàðñòâà. Ê ïðèìåðó, â 30-õ ãîäàõ XX âåêà âî âðåìÿ «Âåëèêîé äåïðåññèè», 
êîòîðîé áûëè îõâà÷åíû ÑØÀ, îáúåì ÂÂÏ óïàë íà 31%, öåíû âîçðîñëè 
íà 40%, óðîâåíü áåçðàáîòèöû âûðîñ â âîñåìü ðàç, îõâàòèâ 25% âñåãî 
òðóäîñïîñîáíîãî íàñåëåíèÿ. ÑØÀ ñìîãëè ïðåîäîëåòü ýòîò êðèçèñ ïóòåì 
ñíàáæåíèÿ âîîðóæåíèåì ñîþçíèêîâ âî âðåìÿ Âòîðîé ìèðîâîé âîéíû â 40-õ 
ãîäàõ XX âåêà.

Мировой финансовый-экономический кризис, начавшийся в 2008 году 
по охвату можно сопоставить только с Великой депрессией, которая про-
изошла в 1930-х годах. Очередной мировой финансовый-экономический 
кризис продолжался до 2013 года и стал самым длительным кризисом в 
истории. Этот кризис привел к печальным последствиям, как в экономике 
каждого отдельно взятого государства, так и в мировой экономике. 

Â ðåçóëüòàòå ôèíàíñîâîãî êðèçèñà â 2008–2009 ãã. â ÑØÀ, Êàíàäå, â 
ñòðàíàõ Åâðîïåéñêîãî Ñîþçà, ßïîíèè, Óêðàèíå è ðÿäå äðóãèõ ãîñóäàðñòâ 
ñëîæèëîñü ÷ðåçâû÷àéíî òðåâîæíîå ïîëîæåíèå. Ìíîãèå êîìïàíèè, 
ïðåäïðèÿòèÿ è ôèðìû â ýòèõ ñòðàíàõ ñòàëè áàíêðîòàìè. Ïî èòîãàì 2008 
ãîäà ÂÂÏ ÑØÀ ñíèçèëñÿ íà 3,8%, ÷èñëî áåçðàáîòíûõ ñîñòàâèëî 2,2 ìëí. 
÷åëîâåê. À â ßïîíèè îáúåìû ÂÂÏ ñíèçèëñя íà 3,1 %, óðîâåíü áåçðàáîòèöû 
äîñòèã 4,4%. Â ñòðàíàõ Åâðîñîþçà ïðîèçâîäñòâî ñíèçèëîñü íà 12%.

В этом большое значение имеет недостаточный уровень интеграции 
экономики Узбекистана в мировую глобальную экономику. То есть, эко-
номика страны в то время была в числе «закрытых» экономик. Объем 
иностранных инвестиций в стране был слышком маленький, Узбекистан 
почти не функционировал на мировом финансовом рынке, не было сво-
бодной конвертации валют – национальная валюта не стояла на ряду 
активных участников международного валютного рынка. Все это стало 
причиной того, что экономика нашей страны осталась в стороне от фи-
нансово-экономического кризиса глобального рынка.  htt
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Âëèÿíèå ãëîáàëüíîãî ôèíàíñîâî-ýêîíîìè÷åñêîãî êðèçèñà íå îáîøëî 
ñòîðîíîé è Óçáåêèñòàí,  так как íàøà ðåñïóáëèêà ÿâëÿåòñÿ íåîòúåìëåìîé 
÷àñòüþ ìèðîâîãî ñîîáùåñòâà è ãëîáàëüíîãî ôèíàíñîâî-ýêîíîìè÷åñêîãî 
ðûíêà.

Â ðåçóëüòàòå ñíèæåíèÿ ñïðîñà íà ìèðîâîì ðûíêå ñíèçèëèñü öåíû 
íà äðàãîöåííûå è öâåòíûå ìåòàëëû,  õëîïîê,  óðàí,  íåôòåïðîäóêòû,  
ìèíåðàëüíûå óäîáðåíèÿ è äðóãóþ ïðîäóêöèþ,  ýêñïîðòèðóåìóþ 
Óçáåêèñòàíîì. Ýòî,  â ñâîþ î÷åðåäü,  ïðèâåëî ê ñíèæåíèþ ïðèáûëè 
ïðåäïðèÿòèé. À ñïàä ïðîèçâîäñòâà,  â êîíå÷íîì èòîãå,  ñòàë îêàçûâàòü 
îòðèöàòåëüíîå âîçäåéñòâèå íà ðîñò ìàêðîýêîíîìè÷åñêèõ ïîêàçàòåëåé.

В нашей стране, за последние годы, в результате осуществления широ-
комасштабных экономических реформ экономика стала интегрироваться 
активным образом в мировую экономику. Крупные компании из разных 
стран внесли свои капиталы в нашу страну. В результате привлечения 
иностранных инвестиций экономика нашей страны стала терять статус 
«закрытой страны». Продукция, производимая в нашей стране, становит-
ся ходовым товаром на мировом рынке, бренд Узбекистана узнают стра-
ны мира. За последние годы Узбекистану удается заключать соглашения 
на мировом финансовом рынке. Инфраструктура национального рынка, 
оборудованная современной технологией, широко внедряемые информа-
ционно-коммуникационные технологии приспособливают деятельность к 
инфраструктуре международного рынка.

Конечно, все сказанное служит основой для ускоренного развития 
экономики Узбекистана. Но одновременно с этим, если в будущем про-
изойдут различные кризисы в мировой экономике, то прочная связь на-
циональной экономики с глобальной экономикой будет повышать риски 
отрицательного влияния на экономику нашей страны. Поэтому новые ус-
ловия ставят перед экономикой нашей республики повышенные требова-
ния к готовности защищать её во время возможных кризисов в будущем. 

В этом заключается суть проводимых в нашей стране системных работ 
в экономической сфере. То есть, повышение конкурентоспособности эко-
номики нашей страны в мировом рынке, его устойчивость к колебаниям 
и кризисам является одним из основных целей резких реформ за послед-
ние годы. 

За последние годы в результате осуществляемых реформ создается на-
циональная экономика, обладающая следующими свойствами:

- создаются и внедряются инновации;
- соответствует своему месту в международном распределении труда.
В этом опорой служат следующие приоритеты экономики:
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1.	 ×òî ÿâèëîñü ïðè÷èíîé âîçíèêíîâåíèÿ ìèðîâîãî ýêîíîìè÷åñêîãî 
êðèçèñà?

2.	Ï î÷åìó ýòîò êðèçèñ ïðèíÿë ãëîáàëüíûå ìàñøòàáû?
3.	Ïåðå÷èñëèòå íåãàòèâíûå ñòîðîíû ìèðîâîãî ôèíàíñîâî-ýêîíîìè÷åñêîãî 

êðèçèñà. Âûðàçèòå ñâîå ìíåíèå î âîçìîæíîñòè ñåðüåçíîãî âîçäåéñòâèÿ 
äàííîãî êðèçèñà íà ìèðîâóþ ýêîíîìèêó.

4.	 Êàêîå âëèÿíèå îêàçàë ìèðîâîé ýêîíîìè÷åñêèé êðèçèñ íà ýêîíîìèêó 
íàøåé ñòðàíû? Ïîïûòàéòåñü îáîñíîâàòü ñâîþ ïîçèöèþ ïðè ïîìîùè 
ïðèìåðîâ.

5.	 Êàêèå ìåðû ïî ïðåäóïðåæäåíèþ è óñòðàíåíèþ ìèðîâîãî êðèçèñà 
ðàçðàáàòûâàþòñÿ â íàøåé ñòðàíå?

6. Как можно решить вопрос защиты от глобальных финансово-
экономических кризисов при проведении экономических реформ, 
осуществляемых в нашей стране?

ÏÐÎÂÅÐÜÒÅ ÂÀØÈ ÇÍÀÍÈß!

 Запомните!
• В  условиях рыночной экономики в разных странах периодически 

возникают финансово-экономических кризисы.
• Расширение такого кризиса и распространение его на другие страны 

может привести к мировому финансово-экономическому кризису. 
• Одна из главных задач является уделение внимания на защиту 

экономики Узбекистана от финансово-экономических кризисов в ходе 
экономических реформ осуществляемых в последние годы. 

- защита частной собственности;
- наличие основополагающей базы для эффективного ведения пред-

принимательства;
- наличие высокого уровня среды для конкуренции;
- использование эффекта специализации и масштаба;
- достаточность финансовых ресурсов. 
Для создания развитой экономики в нашей стране осуществляются 

следующие системные реформы:
- реформы денежного обращения и валютных отношений;
- налоговые реформы;
- банковские реформы;
- реформы внешней торговли;
- административные реформы.
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1.	 ×òî âû çíàåòå îá èìïîðòíîì è ýêñïîðòíîì ïîòåíöèàëå íàøåé ñòðàíû?
2.	 Êàêèå âçãëÿäû ñóùåñòâóþò îòíîñèòåëüíî ìåæäóíàðîäíîé òîðãîâëè?
3.	Ð àññêàæèòå î ñïîñîáàõ è ïîñëåäñòâèÿõ îãðàíè÷åíèÿ âíåøíåé òîðãîâëè.
4.	 Êàêèå çàäà÷è âûïîëíÿþò ìåæäóíàðîäíûå òîðãîâûå îðãàíèçàöèè?
5.	Îá úÿñíèòå ñóòü âàëþòíîãî ðûíêà.
6.	 ×òî ìîæåò ïîâëèÿòü íà èçìåíåíèå êóðñà îáìåíà âàëþò?
7.	Í àçîâèòå ïðîáëåìû ìèðîâîé ýêîíîìèêè è îáúÿñíèòå ïðè÷èíû èõ 

âîçíèêíîâåíèÿ.
8.	 Ê  êàêèì ïîñëåäñòâèÿì ìîãóò ïðèâåñòè ïðîáëåìû ìèðîâîé ýêîíîìèêè?
9.	 Êàê ìîæíî ïðåäóïðåäèòü âîçíèêíîâåíèå ìèðîâûõ ýêîíîìè÷åñêèõ 

ïðîáëåì?

A. ВОПРОСЫ

ÂÎÏÐÎÑÛ È ÇÀÄÀÍÈß ÄËß 
ÏÎÂÒÎÐÅÍÈß VI ÃËÀÂÛ  

B. ЗАДАНИЯ
Íàéäèòå ïðàâèëüíîå ñîîòâåòñòâèå îïðåäåëåíèÿ êàæäîìó ïîíÿòèþ.

1. Îáúåì âíåøíåé òîðãîâëè.
2. Òàðèô  (òàìîæåííûå ïîøëèíû).

ТЕРМИНЫ:
3. Ýêñïîðò.
4. Èìïîðò.

5. Êâîòà.
6. Курс валюты

а)  òîâàðû è óñëóãè,  êóïëåííûå çà ðóáåæîì;
б)  ïëàòà â âèäå íàëîãà çà ââîçèìûå òîâàðû è óñëóãè ïðè ïåðåñå÷åíèè 
ãðàíèöû;
в)  ïðåäåëüíàÿ ãðàíèöà,  óñòàíàâëèâàåìàÿ íà îáúåì âûâîçèìûõ èç ñòðàíû 
èëè ââîçèìûõ â ñòðàíó òîâàðîâ è óñëóã;
г)  ñîâîêóïíàÿ ñòîèìîñòü òîâàðîâ è óñëóã,  îáðàçóþùèõ èìïîðò è ýêñïîðò 
ñòðàíû;
д)  òîâàðû è óñëóãè,  ïðîèçâåäåííûå â ñòðàíå è ðåàëèçîâàííûå çà ðóáåæîì;
е)  цена единицы валюты одной страны выраженная в валюте другой 
страны;

ОПРЕДЕЛЕНИЕ:

D. Задание по рисункам титула страницы 133, главы VI.
Скажите, к каким темам относятся рисунки в этой главе. На основании 

этих рисунков расскажите содержание темы. htt
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E. ТЕСТЫ
1.	Увеличение  èìïîðòíîé ïîøëèíû:

À) 	óâåëè÷èâàåò äîõîäíóþ ÷àñòü ãîñóäàðñòâåííîãî áþäæåòà;
Á)	óëó÷øàåò êà÷åñòâî ìåñòíûõ òîâàðîâ;
Â) 	ïðèâîäèò ê óâåëè÷åíèþ èìïîðòà; 
Ã) 	ïðèâîäèò ê ñíèæåíèþ èìïîðòà.

2.	Импортная  кâîòà:
À) 	óâåëè÷èâàåò ýêñïîðò òîâàðîâ;
Á) 	óâåëè÷èâàåò èìïîðò òîâàðîâ;
Â) 	ìàêñèìàëüíûé ïðåäåë îáúåìà èìïîðòà;
Ã) 	ìèíèìàëüíûé ïðåäåë îáúåìà èìïîðòà.

3.	 Îáúåì èìïîðòà ñòðàíû ñîñòàâèë 350 ìèëëèîíîâ äîëëàðîâ, à îáúåì 
ýêñïîðòà – 400 ìèëëèîíîâ äîëëàðîâ. Â ýòîì ñëó÷àå:
À) 	áàëàíñ âíåøíåé òîðãîâëè áóäåò îòðèöàòåëüíûì;
Á) 	áàëàíñ âíåøíåé òîðãîâëè áóäåò ïîëîæèòåëüíûì;
Â) 	ïîÿâèòñÿ äåôèöèò èíîñòðàííîé âàëþòû;  
Ã) 	óâåëè÷èòñÿ âíåøíèé äîëã ãîñóäàðñòâà.

4.	Ê òî áîëüøå ïîñòðàäàåò îò ïðåïÿòñòâèé, ÷èíèìûõ âíåøíåé òîðãîâëå?
À) 	ãîñóäàðñòâî;		  Â) èíîñòðàííûå òîâàðîïðîèçâîäèòåëè;
Á) 	ìåñòíûå òîâàðîïðîèçâîäèòåëè;	Ã )  ìåñòíûå ïîòðåáèòåëè.

5.	Ê àêèå ìåðû ãîñóäàðñòâà не íàïðàâëåíû íà îãðàíè÷åíèå âíåøíåé 
òîðãîâëè?
À)	óñòàíîâëåíèå èìïîðòíîé ïîøëèíû; 
Á) 	óñòàíîâëåíèå êâîòû èìïîðòà; 
Â)	ââåäåíèå âíåøíåòîðãîâûõ ëèöåíçèé; 
Ã) 	увеличение производства внутри страны. 

6.	 Â êàêèõ ñëó÷àÿõ ïîâûøàåòñÿ êóðñ íàöèîíàëüíîé âàëþòû? Ïðè:
À) 	ïðè ïîâûøåíèè çàðïëàòû;
Á) 	ïðè óâåëè÷åíèè ÷èñëà òóðèñòîâ çà ãðàíèöó;
Â) 	ïðè óâåëè÷åíèè ÷èñëà ðàáîòàþùèõ ñîîòå÷åñòâåííèêîâ çà рóáåæîì; 
Ã) 	ïðè óâåëè÷åíèè ëüãîòíûõ êðåäèòîâ ïðåäïðèíèìàòåëÿì.

7.	 ×òî îïðåäåëÿåò îáúåì âíåøíåé òîðãîâëè?
À) 	èìïîðò;		  Â)  ñîâîêóïíîñòü èìïîðòà è ýêñïîðòà;
Á) 	ýêñïîðò;		Ã  )  ðàçíèöà èìïîðòà è ýêñïîðòà.

8.	Ê àêàÿ èç ïåðå÷èñëåííûõ ÿâëÿåòñÿ îðãàíèçàöèåé ýêîíîìè÷åñêîãî 
ñîòðóäíè÷åñòâà?
À) 	Åâðîïåéñêèé Ñîþç;		 Â)  ACEAN;
Á) 	ÂÒÎ;				Ã    )  âñå ïåðå÷èñëåííûå. 
htt
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ТЕСТОВЫЕ ЗАДАНИЯ ДЛЯ ПОВТОРЕНИЯ 
ПРОЙДЕННОГО В 9-ОМ КЛАССЕ

1. Предпринимательство это деятельность:
А)  свойственная рыночной экономике;
Б)  явление,  которое не может существовать в условиях смешанной 
экономики;
В)  необходимая для предпринимателя,  но не имеющая значения для 
государства;
Г)  присущая только для производства.
2. Предпринимательство начинается:
А)  из расчетов;		В  )  из бизнес-идеи и бизнес-плана; 
Б)  из бизнес-плана;	 Г)  с получения у банка кредита.
3. Нижеследующие относятся к видам предпринимательства:
А)  служба в государственных финансовых учреждениях,  коммерция,  
страхование;
Б)  производство,  коммерция,  финансовое предпринимательство,  стра-
хование;
В)  коммерция,  производство,  военная служба,  страхование;
Г)  страхование,  студенчество,  производство,  коммерция.
4. Производственная цена товара была 500 сум, перед доставкой потре-
бителю он прошел через две фирмы оптовой торговли и фирму розничной 
торговли. Если каждый продавец назначает 20% ную наценку к закупочной 
цене товара, то сколько сум составляет конечная цена товара? 
А)  864 сум;  		В )  1036 сум;
Б)  800 сум; 		  Г)  720 сум.
5. Что такое себестоимость товара?
А)  Отпускная цена магазина розничной торговле;
Б)  Затраты на производство одной единицы продукции;
В)  Отпускная цена фирмы оптовой торговле;
Г)  Рыночная цена товара.
6. Чем больше требуется управлять на фирме?
А)  Составом трудового коллектив;	В )  Запасом сырья;
Б)  Финансовыми средствами;		  Г)  Всем перечисленные.
7. В каком ответе приведены только средства производства?
А)  Уголь,  станок,  здание,  телевизор;
Б)  Грузовой автомобиль,  оборудования,  сооружениеhtt
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В)  Мебель,  уголь,  электроэнергия;
Г)  Бензин,  речная вода,  двор.
8. В каком ответе формула вычисления прибыли написана правильно?
А)  P = TR — TC;		В  )  P = TR : TC;
Б)  P = TR + TC;		  Г)  P = TR x TC.
9. Как называется цена товара, продаваемого производственным пред-
приятиям?
А)  Оптовая цена;		В  )  Цена от производителя;
Б)  Розничная цена;		 Г)  Фиксированная (твердая)  цена.
10. Товары и услуги, которых не может предлагать рынок, поставляются 
государством и потребляются населением страны совместно, на коллек-
тивной основе и называются…:
А)  Материальные богатства;	В )  Общественные (социальные)  блага;
Б)  Потребительские товары;	 Г)  Бесплатные блага.
11. Что входит в число экономических задач государства?
А)  Сохранение правовых и социальных основ общества;
Б)  Поддержка конкуренции и стабилизация экономики;
В)  Перераспределение доходов и богатства,  упорядочение дополнитель-
ных внешних влияний;
Г)  Все перечисленное.
12. Государственный бюджет…
А)  Может быть дефицитным;
Б)  Не бывает дефицитным только в развитых странах;
В)  Будет дефицитным только в бедных странах;
Г)  Дефицит его покрывается за счет дополнительных налогов.
13. Какие из нижеследующих задач не входят в число задач государства 
по предотвращению последствий неспособности рынка?
А)  Борьба против монополизации рынка;
Б)  Создание общественных (социальных)  товаров и услуг;
В)  Налогообложение доходов и имущество;
Г)  Регулирование и контроль дополнительных внешних эффектов (вли-
яния).
14. Посредством каких мер осуществляется функция государства по пере-
распределения доходов и богатства?
А)  Социальная защита малообеспеченных семей;
Б)  Взимание налогов у обеспеченных граждан;
В)  Выдача стипендий студентам;
Г)  Все перечисленное.htt
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15. Если деньги в размере 1000000 сум вложены в банк под 24%, то через 
полгода на сколько увеличиться эта сумма?
А)  120 000 сум;		В  )  1 240 000 сум;
Б)  1 120 000 сум;		  Г)  880 000 сум. 
16. Весь годовой доход физических лиц является…:
А)  Платежем, осуществляемый юридическими лицами физическим лицам;
Б)  Объектом налога на доход;
В)  Доходом,  имеющим налоговую льготу;
Г)  Заработной платой.
17. Налог на имущество:
А)  Взимается с юридических и физических лиц;
Б)  Взимается только с физических лиц;
В)  Взимается только с юридических лиц;
Е)  Все ответы не верны.
18. … ...имеющие имущественное право, право владения, право пользования 
или имеющие земельные участки на основе арендного права являются 
плательщиками земельного налога:
А)  Физические лица;	В )  Физические и юридические лица;
Б)  Юридические лица;	 Г)  Государственные органы и учреждения.
19. Акцизный налог и налог на добавочную стоимость:
А)  Взимается с физических лиц;
Б)  Относится к числе прямых налогов;
В)  Относится к числу косвенных налогов;
Г)  Входят в число местных налогов.
20. Общая стоимость товаров и услуг, по рыночным ценам произведенных 
в течение года на территории страны, имеющие конечный вид, называется….
А)  Валовой национальный продукт;	В )  Национальный доход;
Б)  Чистый внутренний продукт;		 Г)  Валовой внутренний продукт.
21. Реальная величина экономического показателя….
А)  Это его стоимость,  вычисленная в текущих ценах;
Б)  Это его стоимость,  вычисленная относительно к ценам какого-либо 
базового года;
В)  Это его стоимость в рыночных ценах;
Г)  Это его стоимость,  вычисленная в государственных ценах.
22. Постоянный рост средних цен в стране называется…
А)  Дефляция; 		В  )  Дефицит денег;
В)  Гиперинфляция; 	 Г)  Инфляция.htt
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Ïðè ñäà÷å ó÷åáíèêà êëàññíûé ðóêîâîäèòåëü îöåíèâàåò 
åãî ñîñòîÿíèå ïî ïîêàçàòåëÿì, çàïîëíÿÿ òàáëèöó 

Ôàìèëèÿ,
èìÿ ó÷åíèêà

Ó÷åáíûé 
ãîä

1
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3

4

5

6

Òàáëèöà ñîñòîÿíèÿ àðåíäóåìîãî ó÷åáíèêà

Íîâîå

Õîðîøåå

Óäîâëåòâî-
ðèòåëüíîå

Ïëîõîå

Ñîñòîÿíèå ó÷åáíèêà,  ïîëó÷åííîãî â ïåðâûé ðàç

Îáëîæêà â õîðîøåì ñîñòîÿíèè,  ïåðåïëåò öåëûé. Âñå ñòðàíèöû â 
íàëè÷èè,  íå ïîðâàíû è íå èñïèñàíû.

Îáëîæêà íåìíîãî ïîâðåæäåíà,  ïåðåïëåò êíèãè íàðóøåí,  óãîëêè 
ñòðàíèö çàãíóòû,  íåêîòîðûå ñòðàíèöû èñïèñàíû. Îòîðâàííûå 
ñòðàíèöû çàíîâî ïðèêëååíû.

Îáëîæêà èñïèñàíà è ïîðâàíà,  ïåðåïëåò îòñóòñòâóåò. Ìíîãèå 
ñòðàíèöû ïîðâàíû,  íåêîòîðûå îòñóòñòâóþò. Ó÷åáíèê íå ïîäëåæèò 
âîññòàíîâëåíèþ.
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